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En este Diccionario, a lo largo de casi 2.500 términos, Ramón Tamames ha venido a sintetizar lo esencial de la teoría económica y de sus dos ramas aplicadas ‑estructura e historia‑, uniendo a ello lo imprescindible de los conceptos estadísticos, y lo más relevante del vasto mundo de la economía de la empresa ‑o administración de negocios si se prefiere‑ que hoy genera un gran cúmulo de nuevos conceptos para sectores como la bolsa, la banca, el comercio internacional, etc. Además, en el Diccionario se dedican amplios espacios a las escuelas de pensamiento, y a los economistas y autores más preclaros, no faltando tampoco una extensa referencia a los organismos nacionales e internacionales, que configuran la "envolvente institucional" de la realidad económica de nuestro tiempo. Al final de cada término figura siempre la versión del mismo en inglés, hoy lingua franca de todos los economistas; y en la última parte del libro se incluye un vocabulario inglés/español de todas las voces que comprende la obra. Fernando Lázaro Carreter, de la Real Academia Española, en el prólogo a este Diccionario, lo califica de verdadera enciclopedia, destacando que recoge no sólo tecnicismos provenientes de las disciplinas económicas, sino también de otras próximas y conexas a ellas, como urbanismo, ecología, demografía, etc., "en un repertorio ‑nos dice‑ con el que Ramón Tamames presta un importante servicio a la lengua española".

A mi querido amigo y esforzado luchador por la salud de sus semejantes, el Dr. Manuel Marcos Lanzarot, a quien debo la vida, entre otras cosas.

a Andrea Carlón Tamames, que luminosamente llegó a este mundo el 27 de febrero de 1988.

Prólogo

De la lectura continuada de las páginas de este Diccionario, salgo enriquecido con saberes que, en gran parte, desconocía; y no superfluos o de lujo, porque muchos de ellos constituían antes, en mí, ignorancia casi culpable. Los términos económicos pululan hoy de modo tan atosigante por prensa y ondas, que desconocerlos conduce a la inopia. Siglas, vocablos ingleses y tecnicismos que los calcan más o menos torpemente, son anclas imprescindibles para no ser arrastrado por el oleaje informativo. Bastaban hasta hace poco palabras corrientes o de fácil acceso, para entender elementalmente cómo andaba el país. Desde hace pocos años, si no se poseen claves macroeconómicas, puede quedarse el ciudadano sin saber cómo y dónde vive, y qué le aguarda. Basta comparar los discursos del Parlamento republicano con cualquier perorata actual sobre el Estado de la Nación; aquellos se entendían, emocionaban, agitaban a los oyentes; los de ahora convierten la Cámara en un bloque de metacrilato, y salen por las antenas en forma de chorro gélido, con cifras agrupadas bajo misteriosas etiquetas.

Unico remedio para interesarse por la cosa pública es comprender: y, además, deprisa, para que no descienda el tiempo per cápita. Un Diccionario como el presente deberá estar al alcance de todo ciudadano lego en esos términos que le exige el ejercicio competente de la ciudadanía. Después de su lectura, podré ya decidir mi próximo voto; incluso, tal vez lo aprendido me baste para aspirar a concejal de una lista cerrada.

Ha evitado Ramón Tamames llamar enciclopedia a su libro. Pero lo es; y en eso se aparta ventajosamente de otros diccionarios. No sólo acoge tecnicismos austeros de las disciplinas económicas, sino de otras próximas, aunque conexas: política, urbanismo, historia, demografía, etc.; y breves artículos biográficos, y hasta expresiones castizas: ya en la primera página, a tocateja (apréndanlo en los grandes almacenes, donde suelen preguntar si se paga cash). Es un diccionario enciclopédico; le gusta al autor este último término, según declara, pero renuncia a él por cuanto sugiere dimensiones de mamotreto. No necesariamente. Acuñó Rabelais el vocablo en cyclop\die en 1532, para adaptar la egkuklios paideia de Plutarco, esto es, la "instrucción que abarca el círculo entero de los conocimientos". Hacia 1580, ya lo usaba en Español Fernando de Herrera. Nuestro Diccionario de Autoridades lo definía como "ciencia universal". Vino después la Encyclop\die por antonomasia, que ya era un libro: todo el saber convertido en papel. A tal fin, lo hicieron enorme; escaso, con todo, en comparación con los que le han sucedido. Y pretensión inútil, ésa de registrar todo el saber: no se recogerá más agua en un canasto descomunal que en un cestillo de trama bien tupida, como éste.

Aquel afán universalista se repartió más tarde en los llamados diccionarios metódicos, consagrados a aspectos particulares del saber, de menor volumen, por tanto; los cuales, a su vez, podían ser sólo léxicos o enciclopédicos, ya he advertido que éste es de los últimos. Más útil, por tanto, porque atiende a intereses más amplios, y, por tanto, menos focales, de los profanos. En cualquier caso, sólo un verdadero experto puede elaborar un diccionario valioso: no es asunto para aprendices. Todas las ciencias, en especial las humanas, distan de constituirse como sistemas homogéneos; se entrecruzan en ellas supuestos diversos y metodologías diferentes, con sus respectivos arsenales terminológicos. Sólo alguien que, como Ramón Tamames en el caso de la Economía, señoree sistemas y métodos, puede garantizar el resultado nítido que constituye la obra presente. Porque, si un diccionario ordenado alfabéticamente dispersa, por el azar del abecedario, los conceptos que los sistemas relacionan, su autor ha de tener éstos muy sólidamente dominados, para contrarrestar los posibles contagios perturbadores entre unos y otros, mediante referencias rigurosas y unidad en la doctrina a que cada término obedece. Eso ocurre aquí.

Se queja nuestro amigo de ciertas ranciedades del Diccionario académico; así, de que la edición que utilizaba en la cárcel hiciera equivaler el dólar a 5,42 pesetas. Sería una edición prehistórica, de cuando se fijaba el valor de esa moneda. En la versión de 1984, se ha renunciado a declarar la paridad, porque no puede imprimirse una edición diaria. Sin embargo, los académicos "del fija, limpia y da esplendor", como nos llama, sabemos que es imperfecto nuestro Diccionario, y trabajamos para remediarlo. Nos será, pues, muy útil este repertorio de tecnicismos económicos con que Ramón Tamames presta un importante servicio a la lengua española.

Fernando Lázaro Carreter

De la Real Academia Española

Nota preliminar del autor

Se ha dicho muchas veces que es bueno tener tiempo para pensar. Y coincido con una reflexión así. Y por ello, como punto de partida de esta nota haré una evocación personal, señalando que en pocas ocasiones hay tanto espacio para la reflexión como cuando se está entre rejas, circunstancia que, si bien por lapsos muy cortos, tuve ocasión de experimentar dos veces a lo largo de mi vida. Y la verdad es que en ambas eventualidades, la falta de obligaciones inmediatas, la ruptura de la rutina de un quehacer cotidiano, la ausencia de reuniones más o menos inacabables ‑y más o menos inútiles‑, y la lejanía de los teléfonos resonantes, me hicieron concebir la idea de poner en marcha una obra de ficción; o al menos, sin la acuciante necesidad inmediata de consulta de copiosas bibliografías, que no están precisamente a mano en tan apartados como herméticos lugares.

El primero de los dos episodios aludidos se produjo en 1956, cuando contaba veintidós años de edad. Por entonces estaba haciendo los seminarios del doctorado en Derecho, que simultaneaba con el tercer curso de Económicas. Mi ingreso en la prisión de Carabanchel se debió a la participación en el movimiento estudiantil que por primera vez planteó frontalmente al régimen de Franco la insoslayable senda de la libertad; y a nadie extrañó que buscando la libertad nos topáramos con su privación. Pero como en todo lo malo puede haber algo bueno, en los meses que pasé enclaustrado fue sentando las bases de lo que después sería mi libro "Estructura económica de España", aparecido por primera vez en 1960, y que actualmente se encuentra camino de su 18ª edición.

En la segunda de mis visitas a la cárcel de Carabanchel, veinte años después, y sólo para una estancia de pocas semanas ‑aparte del tiempo dedicado a especular sobre el futuro, y al margen de las clases que di en la academia que allí habíamos montado para los neófitos‑, llené los potenciales ocios con dos nuevos proyectos literarios. El primero, el esbozo de una novela, en la que luego trabajé varios meses, y que se publicó bajo el título de "Historia de Elio". El segundo fue, nada más y nada menos, que la preparación de un "Diccionario de Economía". Aún está en mi biblioteca el ejemplar del Diccionario de la Lengua de la Real Academia, con el extraño ex libris de la "Prisión

Provincial de Carabanchel, Servicio de Censura", por el cual se autorizaba a entrar en la cada de las sombras una obra tan conspicua como necesaria, y en parte también tan obsoleta (entre otras obsolescencias: la definición del dólar como "moneda de plata de valor equivalente a 5,42 pesetas"). Y fue en esas jornadas de silencio y de celda, con la voluminosa opera prima de nuestros ilustres académicos del "fija, limpia y da esplendor", sobre la más elemental de las mesas, como di comienzo a este trabajo.

Después, la labor así iniciada, la continué durante 1977, 78 y 79, completando el emergente léxico con las aportaciones de bibliografías ya considerablemente amplias, de toda una serie de obras que se citan en anexo a este libro. Pero en 1979, ocupaciones más urgentes me apartaron de tan deleitosa tarea, que sólo reanudé en las postrimerías de 1986, cuando me reencontré con aquellos materiales, bastante ordenados, pero que estaban a la espera de un nuevo soplo de vida, impulsor de un tránsito de lo inerte a lo verdaderamente vivo. Y casi con el entusiasmo de un joven doctorando, puse manos a la obra, con el firme propósito de terminar de dar a luz este libro, en cuya fase final de realización encontré ‑sobre todo en las horas silentes de la noche y del amanecer‑ no pocas compensaciones, en un cierto reconectar con planteamientos básicos de mis primeros estudios de Economía. Oh tempora, oh mores...

A algunos, un diccionario puede parecerles una obra fenecida, sin vida posible, un depósito sistemático pero lóbrego de palabras, un inventario fosilizado de términos pendiente de que alguien se decida a emprender su taxonómica lectura. Pero si queremos ver las cosas desde otro ángulo completamente distinto, un diccionario puede aparecérsenos como un acervo multiforme de información, o si se prefiere ‑en lenguaje muy informático de nuestro tiempo‑ como un banco de datos al cual recurrir a modo de periférica memoria, para completar el mental archivo de nuestro particular hardware de materia gris.

Pero no exageremos ni divaguemos en demasía. Todo forma parte de un todo, y por ello mismo cada cosa existe, fundamentalmente, por su conexión con el amplio entorno. De ahí que un diccionario ‑como libro de dicciones o palabras de una misma ciencia, la economía en este caso‑ más que un gran espacio compartimentado en microscópicas entradas, pueda concebirse como una malla formada por relaciones lexicográficas entre fonemas que componen, a la postre, la expresión escrita del propio lenguaje vivo, de un mundo de ideas en constante ebullición; porque las palabras, en definitiva, no son otra cosa que la evocación de las ideas y éstas nacen, cambian y mueren con la propia vida social en un heraclitiano devenir sine die. Y por ello mismo, un diccionario como el presente, recoge términos que hace cincuenta años ni siquiera existían en el mundo económico (p. e.: OPEP, big‑bang, insider trading, time‑charing, eurodivisas, etc.), al tiempo que pasamos a considerar como arcaicos o semiarcaicos toda una serie de enunciados que se configuran ya como superados, o que se sitúan claramente en el contexto de lo histórico.

Pensando ahora en voz alta, o haciéndolo ‑mejor dicho‑ en "negro sobre blanco", deberíamos preguntarnos sobre el sentido que tiene un diccionario, y para qué puede servir realmente. Un diccionario, se dice casi siempre, es un libro de consulta para encontrar en él los espacios de conocimientos no suficientemente atendidos por su lector hasta precisamente el momento de su búsqueda. O sirve el diccionario para contrastar ideas relativamente etéreas, a fin de posibilitar la fijación de los perfiles de un concepto no consolidado en sus diversas acepciones (p. e.: lo que es el interés en sus fórmulas de simple, compuesto, legal, etc.), o para definir con cierto rigor una categoría lógica (p. e.: el principio de aceleración, que relaciona consumo e inversión); una magnitud mensurable (p. e.: el PNB), o una circunstancia concreta en un determinado proceso (p. e.: la fase de auge dentro del ciclo económico). Y todo eso, efectivamente, puede conseguirse expresarlo en un diccionario. Pero además de explicar las dicciones, hay que trabajar para que las representaciones que se pretende exponer se relacionen entre sí, de modo que llegue a ser factible que las palabras sean como neuronas cerebrales, no desconectadas unas de otras, sino unidas a través de los intrincados mecanismos ‑de la sinapsis, que decía Cajal‑, cuya naturaleza no se percibe de inmediato.

En el mundo de la física avanzada, de la mecánica cuántica, se puso casi de moda decir que en caso de no existir un observador, el fenómeno en cuestión es como si no existiera. Por analogía (y tal vez aún con mayor razón) cabe aseverar que en el mundo del lenguaje, con sus circuitos intrincados en los que subyace una sintaxis matematizable ‑que el estructuralismo lingüístico intenta desentrañar día a día‑, en ese mundo verdaderamente fantástico... las definiciones no serían otra cosa que a modo de corsés del idioma. De ahí que en vez de definiciones, debamos aspirar a develar las conexiones de los términos que utilizamos, a modo de trama y urdimbre del denso tejido del pensamiento en expresión dinámica de la propia razón en marcha.

No sé si todo lo anterior resulta excesivamente pretencioso, si viene a suponer algo así como una especie de gran estela de humo que sale de un pequeño, incierto y movedizo fuego. Pero la verdad es que cada uno tiene su concepción de las cosas, y esa, muy en resumidas cuentas, es mi concepción de lo que debe ser un diccionario.

Un problema metodológico importante en la elaboración de un diccionario es la selección de sus términos y de las expresiones que en él han de figurar como entradas. Lo cual obliga, evidentemente, a todo un extenso recorrido previo, una especie de prolongado excurso por gran número de textos y dilatadas lecturas de toda clase de documentos y de la biblioteca de diccionarios, para contribuir al primer índice bruto de palabras, que después ha de depurarse, retirando y agregando en una labor que inevitablemente evoca ‑por su mecánica y por la alternancia día‑noche‑ la vieja leyenda homérica del velo de Penélope.

Es difícil determinar dónde debe fijarse la demarcación de lo que queremos incluir. Y en el caso concreto que nos ocupa, esa dificultad se nos presenta todavía más ardua ‑y lo mismo dirían, supongo, los especialistas en otras materias‑, porque estando la economía dentro del vasto marco de las Ciencias Sociales, resulta difícil establecer una frontera ‑incluso más como franja que como nítida separación‑ de sus pretendidos bordes; que, por lo demás, se interpenetran con la sociología, la antropología, la historia, la estadística, la ecología y tantas áreas, que como sucede en las superficies de Euler se solapan unas con otras: creando espacios intermedios, intersticios, que acaban siendo "tierra de nadie", y por ello mismo "tierra de todos". En fin de cuentas, lo que sucede es que las relaciones entre tales materias no cabe formalizarlas de la forma simplificada (hoy en día, no ayer) que se dio en el frondoso "árbol de la ciencia" ideado por Raimundo Lulio. Más bien pertenecen a una red de interconexiones científicas, de complejidad que entra en lo asombroso y que nos pone de relieve lo mucho de convencional que hay en la división de las ciencias, o de la ciencia, en áreas que se resisten a las otrora anheladas divisiones nítidas.

Para ser más concreto, en este libro he tratado de recoger lo que a mí me parece esencial de la teoría económica; con sus dos ramas aplicadas, de la estructura y de la historia económicas, uniendo a ello "lo más" imprescindible de los conceptos estadísticos ‑con sus especialidades demográficas‑ y asimismo lo más relevante del vasto mundo de la economía de la empresa ‑o de "la administración de negocios", si se prefiere‑ que hoy genera todo un vasto cúmulo de terminología, en su mayor medida importada, en sectores como la bolsa, la banca, el comercio internacional, etc.

Hay además en este diccionario un gran número de entradas sobre autores, escuelas de pensamiento y títulos de revistas (el Anexo 2); todos ellos, elementos por entero pertinentes para una apreciación mínimamente fundada de lo que es la ciencia económica. Y al tiempo, figura el elenco de las organizaciones económicas, que en buena parte conforman la "envolvente institucional" de la realidad económica.

Desde luego, el diccionario podría haber sido mucho más extenso. Pero ello habría significado romper con el principio que me marqué, ya desde 1976, de hacer un libro accesible, legible y utilizable; y no una especie de mamotreto, por no decir, en expresión que admiro y que me resisto a utilizar aquí, una enciclopedia.

Por lo demás, he pretendido elaborar un trabajo al alcance de todos los que se interesan por los temas económicos, aunque no tengan una preparación especial sobre tan amplias cuestiones. Para eso precisamente sirve el libro, pues pienso que hacer un diccionario para eruditos habría sido pura redundancia. Y en la línea de facilitar una aproximación sucesiva a los temas, me pareció interesante que todos los términos fuesen explicados de manera sencilla, directa y no demasiado extensa, insertando muchas veces ejemplos para ilustrar el caso concreto analizado, dejando para un apéndice, al final del libro, las explicaciones exigentes de formulaciones matemáticas o de expresiones gráficas.

Este diccionario tiene lo que me atrevo a denominar otra ambiciosa circunstancia. Me refiero a que habiendo sido hecho para hispanohablantes, he tenido en cuenta las no pocas diferenciaciones ‑pero no tantas como a veces se nos quiere hacer pensar‑ entre el español que se habla en España y el que se habla ‑con diversidades a su vez entre países‑ en la vasta área idiomática de la lengua de Cervantes en América. Pero además de esas matizaciones ‑y en lo que creo que es un cierto esfuerzo para tratar de homogeneizar el uso de nuestro hermoso idioma común‑, me ha parecido que era fundamental relacionar, paso a paso, en todo su conjunto, este diccionario en lengua española, con lo que la indiscutible lingua franca, prácticamente para todos los usos, y de manera muy polarizada en la economía, que es el inglés. Lo cual se ha acentuado en los últimos años por la creciente interpenetración de la economía mundial, un aspecto más de la "integración planetaria" inevitable, a la que casi medio siglo atrás ya se refirió Teilhard de Chardin.

Y aquí, también, nos encontramos con matizaciones y diferenciaciones. Alguien dijo una vez que los angloparlantes de ambas riberas del océano, Inglaterra y Estados Unidos, están separados por el mismo idioma; aludiendo a las grandes diferencias entre el inglés de las dos orillas, cuya zona intermedia es imposible de definir como un punto equidistante, o como un área imaginaria entre las Azores y las Bermudas. Por eso, me pareció que, además de dar la versión inglesa de todos los términos, en algunos casos, bastantes, habría que ofrecer las versiones de las dos formas de expresarse en el mismo idioma. Lo cual, evidentemente, no ha sido siempre fácil, pues no se trata simplemente de dos modos distintos de llamar a la misma cosa, sino que muchas veces son cosas bien distintas. Aparte de ello, y simplemente por su mayor difusión universal, en la grafía inglesa he adoptado la norma estadounidense. Que nadie se extrañe, pues, al ver escrito center en vez de centre, labor en lugar de labour, o program y no programme.

Y ahora, para terminar, el inevitable, obligado y reconfortante capítulo de los reconocimientos. Y digo reconfortante, porque a pesar de tantas ocupaciones como todos vamos echándonos encima a lo largo de nuestras vidas, aún encontramos a colegas, amigos y compañeros de trabajo que nos ofrecen de lo mejor de su más precioso tiempo laboral, o de su ocio potencial ‑lo que aún es más de agradecer‑ "para echarnos una mano" atendiendo a la solicitud de ayuda.

Al profesor Juan Velarde, maestro y amigo de las lides estructurales, tengo que expresarle mi reconocimiento. Vio este diccionario en su fase pre‑final y me hizo observaciones importantes y útiles.

Con el profesor José B. Terceiro, catedrático de Estructura Económica en la Universidad Complutense de Madrid ‑y autor que fue de un "Diccionario de Economía" aparecido en 1972, y que tuvo un éxito considerable en cinco ediciones sucesivas‑, estoy en una deuda muy especial, pues si bien es cierto que una serie de ocupaciones en otras fases de su quehacer académico y profesional llevaron a José B. Terceiro a dejar la publicación de su lexicografía, mantuvo la atención por el tema y fue engrosando progresivamente su biblioteca de diccionarios, que en 1986, al reanudar yo mis trabajos para esta obra, puso generosamente a mi disposición. Y además, leyó el primer manuscrito y me hizo sustanciosas observaciones.

Por otro lado, en lo referente a la versión inglesa de los términos de este Diccionario, recibí la valiosa ayuda del profesor José María Lozano Irueste ‑de reconocida experiencia en las relaciones lexicográficas inglés/español en el área económica, que aceptó mi solicitud de hacer una revisión a fondo de la inicial redacción de las correspondencias anglosajonas; resultado de tan laboriosa cooperación fueron una serie de indicaciones de gran utilidad para la mejora de este libro.

Hay un largo capítulo más de profundos agradecimientos a personas que de una u otra forma me expusieron sus pre‑críticas a este libro y que son las siguientes:

‑César Albiñana, para las cuestiones de Hacienda Pública y sistema fiscal.

‑Felipe Ruiz Martín, en Historia Económica.

‑José Manuel Núñez Lagos, para determinadas precisiones en materia bursátil.

‑Antonio Pulido, para las "entradas" sobre marketing y predicción coyuntural.

‑Eduardo Bueno, en lo tocante a aspectos globales de Economía de la Empresa.

‑Leandro Cañibano, para el área de la Contabilidad.

‑Fernando Fernández, en el extenso campo de la Teoría Económica.

‑Jaime Terceiro Lomba, en lo relativo a Estadística y Econometría.

‑Paloma Sánchez, para toda una serie de términos referentes a comercio exterior y otras transacciones internacionales.

‑Fermín Martín, en el área del Urbanismo.

‑José Manuel Revuelta, en lo concerniente a organismos económicos internacionales.

‑Carlos Moreno Aparici, en Economía Agraria.

‑Luis Alcaide de la Rosa, José Manuel Méndez, David Rivas, Antonio Vázquez Barquero, Santiago Gallego, Emilio Ontiveros y Miguel Vidal, que me hicieron observaciones de carácter general o particular muy útiles.

‑Luis Portillo, para las biografías de algunos de los grandes economistas, y para el índice de revistas económicas.

‑Santos Ruesga, para Economía del Trabajo.

‑Lena Cervantes, para la terminología en inglés.

Tales aportaciones ayudaron en altísimo grado a mejorar este Diccionario. Y no haría falta decirlo, pero sí lo digo, que los errores y omisiones que pueda haber son exclusivamente míos.

Párrafo aparte merece mi reconocimiento al profesor Fernando Lázaro Carreter, relevante miembro de la Real Academia Española de la Lengua, que tuvo a bien aceptar mi propuesta de contribuir a esta obra con un prólogo. El lector podrá deleitarse con la lectura de este pasaje, que proviene de uno de los académicos más preocupados a todos los niveles por el buen uso de nuestro idioma, cuyo acervo de riqueza y belleza está empeñado en defender con rigor e inteligencia en todos los ámbitos.

Y, por último, pero no lo menos importante, está el capítulo de mi agradecimiento por las ayudas que a veces se llaman "instrumentales", pero sin las cuales nada habría hecho. Sin ellas este diccionario no existiría. Me refiero a quienes trabajaron duramente, una y otra vez, sobre un léxico que parecía resistirse a recibir su forma final: desde las primeras fichas hasta las últimas pruebas de imprenta. Y ahí surgen los nombres de mis ya antiguas amistades: Mercedes Pariente y Rafael Oncina, sin olvidar a Concepción Lázaro, que en los ya lejanos 1976 a 1979 trabajó sigilosa y tenazmente en la preparación de las primigenias papeletas. Y, sobre todo, por su esfuerzo incansable, quiero hacer una referencia muy especial a mis queridas secretarias Ana Duque y Concepción Maldonado, que asumieron este diccionario como cosa propia y laboraron de forma incansable. Muchas gracias.

Y como todo tiene un pasado, un presente y una prospectiva, vaya ya por adelantado mi reconocimiento también a quienes a partir de ahora se interesen por esta opera lexicographica: en la triple faceta de su utilización, de su crítica pública y de su eventual comunicación directa con el autor: para transmitirle deficiencias, omisiones e incluso, hasta si quieren, palabras que apoyen la intención de seguir en una tarea de inevitable y necesario perfeccionamiento. Porque un libro, al salir a la luz ‑lo he dicho varias veces‑ simplemente nace. Luego puede crecer y desarrollarse. Y de este diccionario espero que en sucesivas ediciones ‑porque como autor siempre he sido optimista‑ se produzcan no pocas incorporaciones. Y a quienes contribuyan a ello, ya desde ahora les rindo mis primeras palabras de gratitud.

El diccionario, como habrá apreciado el avisado lector, se dedica al doctor en Medicina y Cirugía don Manuel Marcos Lazarot, compañero de estudios de mi padre, el también doctor Manuel Tamames, habitante como él ‑y como yo‑ de la casa de la calle de General Arrando, barrio de Chamberí, donde mi madre me trajo a este mundo. Y como sabe muy bien don Manuel ‑a sus ochenta y siete años, y que ojalá pasen un día de cien‑ toda la familia Tamames le debemos mucho. Primero, por la larga fraternidad de tantos años entre él y mis padres. Y porque ahora, muchos decenios después, sigue siendo para todos nosotros –y también para sus numerosos y leales pacientes‑ como una representación viva de la Medicina incisiva, inquieta, tenaz e inteligente de los discípulos de Cajal, que más allá de la mera fibra muscular o de las formaciones óseas, de las funciones vitales de las vísceras, o de las constantes que hoy fielmente se registran por ordenador, buscan el sentir y el latir del ser humano. Y para que don Manuel esté en la mejor y más juvenil de las compañías, también dedico el Diccionario a Andrea Carlón Tamames, que luminosamente llegó a este mundo el 27 de febrero de 1988.

Y como decían los clásicos, Vale.

Madrid, 19 de marzo de 1988.

Indicaciones sobre el uso de este diccionario Aparte de las reflexiones hechas en la nota preliminar del autor, que también puede ser de interés para un más adecuado uso de esta obra, me parece que será de interés explicar de alguna manera el sentido de las distintas partes del libro, de forma que de él quepa obtener el mayor provecho.

Para cada uno de los términos que contiene el Diccionario, figura su contorno conceptual con un tratamiento que he procurado sea lo más conciso posible; pero sin excluir por ello las referencias a temas conexos, que en cada artículo aparecen marcados con letra cursiva, a fin de atraer la atención del lector. Y pareciéndome conveniente hacer especial énfasis en las remisiones más relevantes, por suponer un complemento básico, las he señalado caso por caso recomendando su lectura con un véase o un ver también.

Adicionalmente, cada uno de los términos que por sus especiales circunstancias contenía un potencial desarrollo de figuras y números, lleva, al final de su artículo, la indicación: (véase Apéndice). Lo cual significa, como es obvio, que el lector podrá contar con una visión más precisa del tema en la correspondiente entrada alfabética del Apéndice gráfico y matemático. Con ello, no pretendo, en manera alguna, establecer dos niveles de lectores según que sean o no renuentes a grafismos y cifras. Sencillamente, aspiro a que haya una primera lectura en el texto general, y una reflexión complementaria después, con disponibilidad de tiempo para estudiar fórmulas, diagramas, cuadros de cotizaciones, etc. Por lo demás, creo que el Apéndice no entraña ninguna dificultad de comprensión para las personas que disponen de los mínimos conocimientos básicos.

El Anexo 1 del Diccionario contiene la lista alfabética de los países y territorios de todo el mundo, con sus respectivas monedas en circulación en 1987. Habría sido tedioso incluir cada moneda a su nivel alfabético en el texto general. Y habría resultado definitivamente absurdo, en época de gran variabilidad de cambios, intentar establecer cualquier medición comparativa de sus valores. Por ello, el anexo se limita a dar el nombre y el signo, o la abreviatura, de cada valuta. El Anexo 2 comprende una amplia relación de revistas económicas. Desde luego, no están todas; y seguro, incluso, que faltan algunas importantes. Pero sí que figuran en la lista las de mayor prestigio, con las especificaciones de su periodicidad, editor y lugar de publicación; a todo lo cual se acompaña una breve referencia sobre contenidos básicos. Supongo que ésta puede ser una sección de interés para muchos lectores, especialmente los más estudiosos.

El Anexo 3 comprende un total de 127 rúbricas (s.e.u.o.) que se refieren a otras tantas omisiones que he podido apreciar en la 20ª edición del Diccionario de la Lengua Española (RAEL, 1984) por comparación con este Diccionario. Se desglosan en 62 términos usuales, 9 términos extranjeros de uso frecuente, 45 expresiones de indudable utilidad cotidiana, y 11 acepciones aún no especificadas dentro de palabras ya registradas en el Diccionario de la Lengua. Creo que este Anexo 3 puede ser de utilidad a la Academia como primer desbroce para su tarea en el área económica de cara a la 21ª edición del Diccionario de la Lengua Española que quizá prepare para 1992

La lista general de términos, en español y en inglés, va en la última parte del libro, y pretende ser una especie de vocabulario rápido para quienes de forma inmediata quieran detectar si una palabra está o no incluida en el Diccionario, o saber ipso facto cuál es su correspondencia anglosajona. En la lista, cada una de las entradas va seguida de uno o más números, que remiten al lector al itinerario en que tal palabra participa, como integrante de un conjunto de términos especialmente interrelacionados. Concretamente, he preparado un total de 29 itinerarios, para otras tantas materias, que me pareció de interés demarcar entre sí:

‑Aduanas y comercio internacional.

‑Banca, crédito y activos financieros.

‑Bolsa.

‑Comercialización y marketing.

‑Comunidad Europea.

‑Contabilidad.

‑Demografía.

‑Derecho mercantil.

‑Dinero, cambios y política monetaria.

‑Ecología, economía regional y urbanismo.

‑Economía agraria.

‑Economía laboral.

‑Empresa.

‑Estadística y econometría.

‑Estructura económica y social.

‑Finanzas internacionales.

‑Hacienda pública y sistema fiscal.

‑Historia de las doctrinas.

‑Historia económica.

‑Informática.

‑Macroeconomía.

‑Medidas, monedas y oro.

‑Microeconomía.

‑Organismos económicos españoles.

‑Política económica.

‑Prosperidad y depresión.

‑Publicidad.

‑Relaciones económicas y organismos extranjeros e internacionales.

‑Terminología general.

Los itinerarios ‑y el nombre creo que es expresivo en cuanto al propósito de que cada uno busque su propio inter o camino para estudiar una materia concreta‑ permitirán al lector adentrarse en las diversas familias de nombres; y hasta cabe pensar que con la ordenación lógica de los mismos podría construirse, con cada parte del Diccionario, un pequeño manual de iniciación. No sé si soy muy optimista en cuanto a tal derivación, pero la indicada posibilidad la tuve in mente al preparar éstos a modo de senderos lexicográficos.

Tras la lista general de términos y de su complemento, los itinerarios, me pareció de interés incluir un vocabulario inglés/español, que puede ser útil para los usuarios del Diccionario. Este léxico es, pues, la trasposición de la lista general, empezando por el inglés, y con la correspondencia española a continuación.

El índice onomástico es una referencia obligada en cualquier libro, como reconocimiento de la deuda contraída con los autores que de una u otra forma aparecen citados en la obra. Y además, se trata de un instrumento muy útil para consultas, especialmente del carácter de lo que llamaríamos información cruzada y de cuestiones subyacentes. Y en el caso del Diccionario, el índice era especialmente necesario, para poder recoger muchos de los nombres, que no tienen entradas específicas. Así sucede, por ejemplo, con Colón, Cromwell, Roosevelt, Churchill, Kennedy, De Gaulle, etc., por no citar sino algunos casos destacados. Y es casi obvio que a sensu contrario haya autores como Schumpeter, que aparece mencionado en numerosas ocasiones, desbordando su nicho personal, pues no en vano es el máximo estudioso de la historia de las doctrinas económicas. Y es también lógico que Marx, Keynes, o los autores de la Escuela de Chicago, figuren igualmente con frecuencia fuera de sus estrictas entradas individuales, desde el punto y hora en que han influido en multitud de temas que tienen su reflejo en otras voces del Diccionario.

Por último, el libro se cierra con la Nota bibliográfica. En ella aparecen mencionados todos los libros que utilicé en la preparación de esta obra. Ni uno más, ni uno menos. Y a todos los autores de esos trabajos, expreso desde aquí mi gratitud por su contribución silenciosa y fértil a este Diccionario.

La cuestión de las abreviaturas creo que la he resuelto del modo más fácil: incluyendo muy pocas, para así no producir ni confusión ni tedio en el lector. Las únicas utilizadas se mencionan a continuación:

‑E.i. = En inglés; figura al final de casi todos los artículos.

‑EE.UU. = Estados Unidos, para hacer referencia a las particularidades del inglés tal como se habla en este país.

‑p.t. = Puede traducirse por. Esta abreviatura solamente se utiliza en el índice final de términos, puesto que en el texto generalmente se dice siempre: puede traducirse, o podría traducirse por.

‑R.U. = Reino Unido; para remitirme a las formas inicialmente inglesas de traducir un término, cuando hay también una particularidad estadounidense.

‑V. = Véase; abreviatura que sólo se utiliza en el índice general de términos, puesto que en el texto general se dice véase o ver también.

Por lo demás, el uso que cada lector haga de este Diccionario, queda a su propia libertad. Un célebre escritor afirmó en cierta ocasión que había leído, uno a uno, todos los artículos de la Encyclopaedia Britannica, de la A a la Z. Yo no pretendo tanto de este libro (aunque su lectura integral llevaría menos tiempo, eso sí). Pero en cambio, me alegraría mucho saber que cuando este diccionario se tome de la estantería para consultar una sola palabra, el lector se vea sorprendido a sí mismo, buscando términos colaterales, o incluso otros bien distantes y distintos; un poco como le sucede al niño que al ir a coger de la cesta una cereza, no sin alegría se lleva prendidas tras de sí una buena docena de ellas.

El autor

Términos del Diccionario

A

A cuenta. Es el pago parcial, por anticipado, de una determinada deuda; o la entrega por el comprador al vendedor de una fracción del precio de la compra. E.i.: down payment.

A la par. Contratación de un valor en bolsa a su precio nominal, en contraposición a sobre la par o bajo la par. La cotización a la par se identifica con el número índice 100. E.i.: at par, par value.

A tocateja. Expresión castiza para referirse al pago al contado y en dinero efectivo. E.i.: cash.

Abandono de tierras. Véase banco de tierras. E.i.: set aside system.

Abaratar. Disminuir o bajar el precio de una cosa. Gráficamente se representa por el desplazamiento de la curva de oferta hacia la derecha, lo cual lleva al equilibrio con la demanda a un precio por debajo del anterior. E.i.: to cheapen, to lewer prices, to mark down.

Abarrotar. Semiarcaísmo, por llenar completamente, o por atestar de géneros y otras cosas una tienda, un almacén, etc. En algunos países hispanohablantes de América se llama abarroteros a los tenderos o comerciantes minoristas de alimentos o de otros productos. E.i.: to glut, flood, saturate the market (abarrotar); grocery store (abarrote).

Abastecer. Aprovisionar de bienes, especialmente de alimentos, a una población. E.i.: to supply, to provide.

Abonar. Distribuir sobre la tierra de labor materias orgánicas naturales (estiércol) o artificiales (fertilizantes químicos), que aumentan su feracidad por los nutrientes que incorporan (nitrógeno, potasa, fósforo, etc.).

‑‑Inscribir a una persona, mediante pago, para que pueda recibir algún bien o servicio periódicamente, o por un determinado número de veces.

‑‑Pagar.

‑‑Asentar en las cuentas las partidas que corresponden al haber. E.i.: to fertilize (1ª acepción); to suscribe (2ª); to pay (3ª); to credit (4ª).

Abrasión. En Numismática, la pérdida de peso en las monedas causado por su uso y desgaste. E.i.: abrasion.

Absentismo laboral. Tendencia a abandonar con frecuencia el desempeño de las funciones y deberes anejos a un puesto de trabajo. E.i.: Absenteeism.

Absentista. Propietario que normalmente reside fuera de sus fincas o de la localidad en que radican sus bienes principales; aplícase, preferentemente, a los latifundistas que mantienen sus propiedades a bajo nivel de rendimiento. E.i.: absentee landlord.

Absorción. Adquisición de una empresa por otra. A diferencia de la fusión, que presupone un cierto acuerdo entre las partes, en la absorción la empresa absorbente desempeña un papel hegemónico. E.i.: take‑over.

Abstinencia, teoría de la. La que considera que la remuneración del capital por medio de interés es una consecuencia del sacrificio que para el capitalista supone la renuncia temporal a su disfrute. Fue enunciada por Nassau William Senior, economista inglés de la escuela clásica. E.i.: Abstinence theory of interest.

Acaparar. Acción de una o más personas que para dominar la oferta de un producto provocan su escasez, a base de retirarlo total o parcialmente del mercado, consiguiendo así elevar sus precios. E.i.: to corner.

Accesión. Modo de adquirir según el cual el propietario de una cosa hace suyo lo que se le une por obra de la Naturaleza; p. e.: las tierras incorporadas a una finca por el arrastre del río que la bordea, o la superficie de costa originada en el mar por la lava de un volcán.

‑‑Acción de ingresar en un organismo, o de suscribir un tratado internacional; p. e.: España accedió al GATT en 1963. E.i.: accession.

Acción. Cada una de las partes en que está dividido el capital escriturado de una sociedad anónima. Pueden ser nominales o al portador, pudiendo diferenciarse en series distintas por su valor nominal o por el contenido de sus derechos; p. e.: con derecho a voto ‑acciones políticas‑ o sin él. La tenencia de acciones faculta a participar preferentemente en las sucesivas ampliaciones de capital, a entrar en el reparto de las ganancias (dividendos), a percibir parte del patrimonio resultante en caso de liquidación de la sociedad y a votar en la junta general de accionistas cuando se posee el mínimo que los estatutos exigen para el ejercicio de tal derecho. Las acciones de las empresas que cumplen ciertos requisitos, son objeto de cotización y compra‑venta en bolsa. E.i.: share, stock.

Acción concertada. Conjunto de medidas de política económica, de los planes indicativos, consistentes en la concesión por el Estado de incentivos en forma de créditos, subvenciones, exenciones o bonificaciones fiscales, ayudas al empleo, etc., para modernizar y expandir una determinada actividad, mediando un acuerdo formal con las empresas del sector. La acción concertada es, pues, figura bien diferente de la reconversión industrial, que por el contrario, y por reducción, tiende a ajustar la oferta a la demanda en épocas de crisis. E.i.: puede traducirse por industrial expansion and modernization policy (política industrial de expansión y modernización).

Acción coyuntural. Medidas de carácter ocasional, y de no larga duración, que tienen como finalidad mantener o recuperar un determinado nivel de actividad económica, a escala general o para un sector concreto. Pueden materializarse en bonificaciones o exoneraciones fiscales, incentivos al empleo, reducción de tipos de interés, limitación de precios, variaciones en la cantidad de dinero, etc. Es el tipo de medidas que tiende a compensar el ciclo a corto plazo, dentro de la política stop and go. E.i.: puede traducirse por short‑term economic policy (política económica a corto plazo).

Accionariado. Conjunto de los accionistas de una sociedad. Cuando individualmente alcanzan el mínimo de acciones que se expresa en los estatutos sociales, tienen derecho a asistir a la junta general, para tomar parte en las decisiones de la misma, ejercitando sus derechos sociales, entre ellos el de votar. E.i.: body of shareholders, o simplemente, shareholders (los accionistas).

Aceleración, principio de. Formulado por J. M. Clark en 1917, recoge la hipótesis de que el nivel de inversión varía como consecuencia directa de los cambios de los volúmenes de consumo; p.e.: el aumento de un 10 por 100 en la demanda de televisores, puede significar el incremento de un 100 por 100 en la del equipo necesario para su producción. El principio de aceleración sólo opera cuando se está funcionando a plena capacidad, y cuando se trata de una actividad que requiere una sustitución regular y gradual del equipo. El efecto acelerador ‑como también se le llama‑ influye en los frecuentes auges y declives de las industrias de bienes de inversión. E.i.: acceleration principle, accelerator effect. (Véase Apéndice).

Aceptación. Declaración de voluntad mediante la cual una persona se compromete a realizar algo; como hacerse cargo de una herencia, de un legado, de una proposición hecha por otro, o del pago de una letra de cambio por el importe en ella señalado y en la fecha de vencimiento establecida. E.i.: acceptance.

Acervo. Haber que pertenece en común a los socios de una compañía civil o comercial, a los coherederos en una sucesión o a cualquier pluralidad de personas.

‑‑Acervo comunitario: el conjunto de las normativas vigentes en la Comunidad Europea, como derecho derivado de sus tres tratados básicos, de París (1952, CECA) y de Roma (1957, CEE y Euratom); en francés, acquis communautaire. E.i.: stock, corporate assets o total assets of an estate (1ª acepción); Community patrimony (2ª), aunque normalmente se emplea la expresión francesa.

Acopiar. Del latín copia, abundancia. Juntar, reunir en gran cantidad cualquier clase de géneros, al objeto de disponer de reservas en previsión de que en el futuro pueda haber un flujo constante de las mercancías en cuestión. E.i.: to store, to stock; strategic stock piles (stocks estratégicos en previsión de emergencias).

Acotar. Convertir en coto un determinado espacio, para evitar la entrada de quienes no interesa que accedan al mismo. Empléase en relación con la actividad cinegética, y por extensión, y en sentido figurado, en cualquier otra. E.i.: to mark off, to set limits to, to mark boundaries.

ACP. Sigla muy empleada en la Comunidad Económica Europea para hacer referencia sintética a los países de Africa, el Caribe y el Pacífico que son signatarios, con la propia Comunidad, de la Convención de Lom\‑III.

Acracia. Del griego a, sin, y kratia, autoridad. La organización de la sociedad sin poderes opresivos. Equivale, en líneas generales, al anarquismo, si bien la palabra ácrata no tiene las connotaciones de violencia que a veces se asigna a la de anarquista. E.i.: acracy.

Acreditar. Abonar, admitir en pago una cantidad.

‑‑Asentar una partida en el haber. E.i.: to credit, to make a credit entry.

Acta de navegación. Disposición dictada para fomentar el comercio y la marina mercante, que otorga la exclusiva del cabotaje a los buques nacionales y favorece el tráfico marítimo nacional con respecto al extranjero. Merecen citarse las leyes de este tipo promulgadas por Cromwell en 1654, la decretada por la Convención francesa de 1793 y las del Congreso de EE.UU. de 1792 y de 1793. El sistema así establecido se conoce también como derecho de bandera. El Acta de Cromwell de 1654, que se extendía igualmente al comercio internacional, fue el origen de la moderna grandeza marítima de Inglaterra. E.i.: Navigation Act.

Acta Unica Europea. Amplio acuerdo entre los países de la Comunidad Económica Europea, que entró en vigor el 1 de julio de 1987, y que además de aspectos como cooperación política, medio ambiente, cultura, etc., prevé, fundamentalmente, la definitiva creación del mercado único ‑"Europa sin fronteras"‑ para el 1 de enero de 1993. E.i.: Single (European) Act.

Activo. Conjunto de bienes y derechos cuya titularidad pertenece a una persona física o jurídica.

‑‑Denominación de la contabilidad para registrar en el balance (normalmente en su parte izquierda y frente al pasivo) las anotaciones que reflejan las inversiones realizadas en capital fijo, en otras formas de inmovilizado, mercaderías, stocks (de productos terminados), derechos de cualquier clase, caja y bancos, y activos financieros (inversiones en valores, fondos públicos, etc.). E.i.: assets.

Activos líquidos en manos del público (ALPs). Véase oferta monetaria. E.i.: money supply.

Actualización. Técnicas de cálculo financiero para situar en unidades monetarias presentes toda una serie de magnitudes contables de diferentes momentos, a fin de obtener una visión homogeneizada temporalmente del problema que quiere estudiarse. Es de útil aplicación en los análisis coste/beneficio de un proyecto. E.i.: updating; to bring up to date (actualizar). (Véase Apéndice).

Actuarial. Perteneciente o relativo al actuario de seguros o a sus funciones. Dícese, más estrictamente, de las operaciones matemáticas que se realizan para determinar las primas de las pólizas de seguros, y para calcular las reservas técnicas de las compañías aseguradoras en función de los riesgos asumidos. E.i.: actuarial.

Actuario de seguros. Persona versada en los cálculos matemáticos y en los conocimientos estadísticos, jurídicos y financieros concernientes a seguros de todo tipo. Constituyó, en España, una especialidad de Licenciatura en las Facultades de Ciencias Económicas y Empresariales. E.i.: insurance actuary.

Acuerdo de Cartagena. Suscrito en Cartagena de Indias (Colombia) en 1985, por Argentina, Brasil, Bolivia, Colombia, Ecuador, México, Perú, República Dominicana, Uruguay y Venezuela. Constituye un foro de encuentro para los países latinoamericanos con fuerte deuda externa. No guarda ninguna relación con el Tratado de Cartagena. E.i.: Cartagena Agreement.

Acuerdo General sobre Aranceles Aduaneros y Comercio. En 1946, el Ecosoc convocó la "Conferencia Internacional sobre Comercio y Empleo", en cuyo marco preparatorio se celebraron negociaciones comerciales y arancelarias que se formalizaron en el llamado "Acuerdo General sobre Aranceles Aduaneros y Comercio". La Conferencia se reunió finalmente en 1947, en La Habana. Pero la Carta (de La Habana) en ella elaborada para promover la Organización Internacional de Comercio, no llegó a entrar en vigor a causa de las primeras desavenencias soviético‑norteamericanas de la guerra fría. Entonces, los países participantes en las previas negociaciones, decidieron constituir un foro permanente en torno al Acuerdo General (más conocido por su sigla inglesa de GATT), para hacer posible un comercio más libre, prohibiendo los comportamientos contra la cláusula de nación más favorecida (con las excepciones fundamentales de los mercados comunes y las zonas de libre comercio y de los casos específicos de waivers aprobadas por dos tercios de las partes contratantes), así como las prácticas comerciales desleales del tipo del dumping, las subvenciones, la distorsión de mercados, etc. El GATT, desde su inicio, organizó grandes conferencias para negociar la reducción de los aranceles, y la erosión de otras barreras al comercio: restricciones cuantitativas, sistemas de valoración, políticas agrícolas, etc. Las más famosas de esas conferencias han sido la Ronda Dillon (1960‑61), la Ronda Kennedy (1967‑72) y la Ronda Tokio (1973‑79), habiéndose iniciado la Ronda Uruguay en 1986. Del Acuerdo General son partes contratantes virtualmente todos los países occidentales y varios del Este. La URSS solicitó su ingreso en 1987. E.i.: General Agreement on Tariffs and Trade (GATT).

Acuerdo General sobre Préstamos. Concebido para completar los recursos propios del FMI se firmó en 1962 por diez países: EE.UU., Canadá, Japón, Francia, Reino Unido, Italia, R. F. de Alemania, Holanda y Bélgica; y de ahí su nombre, más conocido, de Club de los Diez (Suiza se convirtió en el socio número 11 en 1963). Con los recursos facilitados conforme a este acuerdo, el FMI concede créditos, pero siempre con la aquiescencia previa del Club. Sus miembros tienen también una situación de privilegio en el Grupo de Trabajo núm. 3 del Comité de Política Económica de la OCDE, en el que se reúnen para discutir problemas fundamentalmente monetarios y financieros. Los encuentros habituales del Club se celebran en el Banco de Pagos Internacionales de Basilea, a nivel de gobernadores de los bancos centrales. E.i.: General Arrangements to Borrow (GAB).

Acuerdo Marco. Convenio de carácter general entre sindicatos y patronal, para fijar las condiciones de trabajo ‑y especialmente salarios y jornada‑ en un sector o en la economía nacional en su conjunto. En España se suscribieron acuerdos de esta clase, a nivel general, entre 1980 y 1985. E.i.: framework agreement.

Acuerdo Monetario Europeo (AME). En 1958 sustituyó a la UEP para regular los equilibrios monetarios entre los países de la OECE. Estuvo vigente hasta 1972. E.i.: European Monetary Agreement.

Acuerdo multifibras. Es el sistema, negociado en el marco del GATT, por el cual se regulan las importaciones de textiles y sus manufacturas, basándose en sistemas de autocontrol "voluntario" por parte de los países exportadores, como excepción a las reglas de comercio liberalizado. Afecta especialmente a las exportaciones de los países en desarrollo. En 1986 se firmó el IV acuerdo de esta clase. E.i.: Multifibre Arrangement.

Acuerdo smithsoniano. Arreglo a que se llegó en diciembre de 1971 por el Club de los Diez (reunido en Washington, D.C., en la Fundación Smithsoniana), para tratar de restaurar la estabilidad del sistema monetario internacional. El acuerdo implicó la devaluación del dólar (devaluación smithsoniana) en un 8,5 por 100, y la retirada por EE.UU. de la sobretasa del 10 por 100 que gravaba sus importaciones desde la declaración de inconvertibilidad oro del dólar (agosto de 1971). El retorno a los tipos de cambio fijos que supuso el acuerdo smithsoniano, resultó de muy corta duración: de hecho terminó con la segunda devaluación del dólar en 1973. E.i.: Smithsonian Agreement.

Acuerdos preferenciales. Véase Waiver. E.i.: preferential agreements.

Acuerdos stand‑by. Del inglés to stand‑by, apoyar. Son denominados "créditos contingentes" o "acuerdos de disponibilidad inmediata", y puede concederlos el Fondo Monetario Internacional a un país miembro (al margen del giro automático a que tenga derecho en función de su cuota), por un plazo determinado (generalmente un año). Cada petición ha de ser examinada y aprobada caso por caso. Precisamente debido a su inmediata disponibilidad, los créditos stand‑by deben computarse en las reservas internacionales como recursos líquidos. E.i.: stand‑by arrangements.

Acuicultura. Producción bajo control humano, de peces, crustáceos y moluscos en mar (acuicultura marina, en granjas), o en agua dulce (continental, en piscifactorías), para su venta en los mercados, generalmente como productos frescos. Se ha comparado la acuicultura, respecto de la pesca, con el progreso que supuso la revolución del Neolítico (surgimiento de la agricultura y de la ganadería) por comparación con la fase anterior de los pueblos recolectores y cazadores. E.i.: fish farming (acuicultura marina); piscifactories (continental).

Acumulación capitalista. En la economía marxista, la formación de capital por agregación de la plusvalía. Aparte del propio Karl Marx, hicieron importantes aportaciones en esta materia Rosa Luxemburg y Joan Robinson. E.i.: capitalist accumulation.

Acumulación socialista. Dícese del proceso de capitalización de una economía organizada según esquemas socialistas, cuando una gran proporción de la renta generada –incluso con graves problemas de bajo consumo por parte de la población, especialmente la agrícola‑ se dedica a la inversión, para así forzar el crecimiento económico. La acumulación socialista se asocia generalmente a los primeros planes de la URSS y de los demás países del Este de Europa. E.i.: socialist accumulation.

Acumulativo. Dícese del proceso que resulta de agregar, a una cantidad concreta de una determinada variable, los incrementos experimentados por ella misma en fases sucesivas. El ritmo de acumulación se sintetiza por el tipo de crecimiento medio anual que se observa en la evolución de la variable para todo un período; p.e.: el PIB en España creció entre 1960 y 1967 a un ritmo medio acumulativo anual del 7 por 100. E.i.: accumulative, cumulative.

Acuñación. Marcado de piezas metálicas con un troquel o cuño en las casas de moneda o cecas. En las de oro y plata se indica, con frecuencia, su peso y la ley del metal. E.i.: coinage (EE.UU), minting (R.U.).

Acuracidad. Del latín accuratus, preparado con esmero. En Estadística, precisión y exactitud con que se mide o estima un fenómeno, por el rigor que se pone por parte de los observadores. E.i.: accuracy.

Ad valorem. Del latín, literalmente sobre el valor; por lo normal, de una mercancía concreta. La fórmula ad valorem se utiliza para expresar la base del valor a la cual ha de aplicarse un tipo impositivo, que se cifra en tantos por ciento, para así obtener la liquidación del pago que ha de hacerse conforme a la tarifa preestablecida; p.e.: los derechos de importación se fijan en el Arancel de Aduanas en términos ad valorem.

Adelantado, por. Se alude, generalmente, al acto del cobro o pago con anticipación a la entrega de una mercancía, o previamente a la contraprestación de un servicio. El pago por adelantado suele implicar alguna ventaja especial para el comprador; p.e.: una reducción en el precio, o la entrega prioritaria del género. E.i.: in advance.

Adeudar. Tener deudas con alguien. 

‑‑En Contabilidad, anotar una partida en el debe. E.i.: to owe (1ª acepción); to debity, to charge (2ª).

Administración de empresas. Acción de gobierno de una unidad de producción.

‑‑Teoría que estudia la gestión o forma de conducir la actividad económica empresarial.

‑‑Conjunto de principios, reglas y métodos que permiten la adecuada asignación de recursos para el logro de los objetivos de producción. E.i.: business administration.

Admisión a cotización en bolsa. Acción de inscribir un determinado valor, previos ciertos requisitos legales (de capital mínimo e información), para su libre negociación en una bolsa de valores. Puede tratarse de acciones, obligaciones, deuda pública, pagarés, etc. E.i.: to go public.

Admisión temporal. Autorización de la importación de una mercancía, sin pagar derechos arancelarios, pero garantizando su valor hasta la reexportación del género después de su transformación industrial. Es el caso, p. e., del azúcar o del aceite, para las conservas de frutas o de pescados, respectivamente. Junto a los regímenes de importación temporal, reposición con franquicia arancelaria y drawback, la admisión temporal constituye un instrumento destacado del llamado tráfico de perfeccionamiento. En España, tales figuras legales se vieron profundamente transformadas a partir de 1987, al adoptarse la reglamentación CEE del tráfico de perfeccionamiento activo. E.i.: temporary admission.

Aduanas. Dependencias de la Administración fiscal del Estado, situadas en los puertos, fronteras y aeropuertos, y que tienen como función recaudar los derechos o impuestos a la importación marcados para cada producto en el Arancel de Aduanas, el IVA y las exacciones variables (prÑlévements) de los productos agrícolas. En 1985, con el Libro Blanco de la Comisión, la Comunidad Europea se planteó la supresión total de las aduanas, para en 1992 llegar a la "Europa sin fronteras", sobre la base de la progresiva supresión de todas aquellas barreras cuya vigilancia exige, precisamente, el control aduanero. Se trata de tres tipos de barreras: las físicas (documentos, cuotas de camiones, supervisión de personas), las técnicas (homologación de normas, condiciones para contratos públicos, etc.) y las fiscales (armonización del IVA, fundamentalmente).

Afer. Arcaísmo por negocio, y que generalmente se sustituye por el término importado del francés affaire, para referirse a un asunto económico poco claro, generalmente con implicaciones fraudulentas. E.i.: affair.

Affidavit. Declaración fiscal hecha bajo juramento, por un poseedor de valores mobiliarios extranjeros residente en el exterior, a fin de evitar la doble imposición de sus rentas. Originariamente fue la declaración jurada que formulaban los tenedores de títulos de la deuda pública exterior, acreditándose así que los títulos no pertenecían a nacionales del Estado emisor, ni residentes en él, lográndose de ese modo el derecho a cobrar los intereses en la moneda del país en que se residía. E.i.: affidavit.

AFL‑CIO. Siglas que sintetizan el movimiento sindicalista norteamericano de la "American Federation of Labor" (AFL, creada en 1881) y del "Congress of Industrial Organizations" (CIO), que se fusionaron en 1955 tras largos enfrentamientos (desde 1935, fecha de la creación del CIO por escisión de la AFL). La AFL‑CIO recoge las tradiciones negociadoras del institucionalismo americano, apartadas de cualquier planteamiento revolucionario, y favorece el acuerdo con las grandes corporaciones para la elevación gradual de los salarios, la reducción de jornada, la mejora de los fondos de pensiones, etc.

Afluencia. Sinónimo poco utilizado ‑salvo en los análisis de tráfico‑por abundancia, opulencia; p. e.: "La sociedad afluente" ("The Affluent Society"), el célebre libro de J. K. Galbraith, se tradujo en España como "La sociedad opulenta". E.i.: affluence.

AFROs. En la jerga financiera española, referencia a los activos financieros con retención en origen (pagarés de empresas, letras del Tesoro, etc.), que a diferencia de los pagarés del Tesoro, son objeto de gravamen por Hacienda, tomándose como base los intereses devengados. La retención fiscal citada se hace en el origen, es decir, en el momento mismo de vender tales activos. E.i.: puede traducirse por discount instruments (generally Treasury bills).

Aftalion, Albert. Economista francés (1874‑1956), uno de los más destacados elaboradores de la teoría de la utilidad marginal en Francia, y que se ocupó asimismo de cuestiones monetarias, especialmente de la inflación y del tipo de cambio. Durante algunos años estuvo al frente de la Revue d’\conomie Politique.

Agencia de publicidad. Persona física o jurídica que asegura, total o parcialmente, y por cuenta y en nombre de sus clientes, la concepción, la realización, la ejecución y la difusión de la publicidad en todas sus formas. Debe mantener su independencia del cliente, así como de los soportes a los que transmite sus órdenes. E.i.: advertising agency.

Agencia de publicidad de servicios completos. La que es capaz de tratar las más diversas cuestiones publicitarias de sus clientes. Realiza estudios de mercado, de motivación y de creatividad, y prepara planes de medios, compras de espacios, campañas de promoción, publicidad en puntos de venta, controles, etc. E.i.: Full‑services advertising agency.

Agencia Internacional de la Energía (AIE). Organismo creado en 1974 con la participación de todos los países de la OCDE menos Francia. Se constituyó a modo de cártel de grandes consumidores energéticos, frente a la cartelización previa promovida por la OPEP para los crudos. En los años de más fuertes tensiones de los precios petroleros, la AIE estableció cuotas orientativas sobre máximos de importación de hidrocarburos por parte de cada uno de sus países miembros. E.i.: International Energy Agency (IEA).

Agencia Internacional de la Energía Atómica. Creada por las Naciones Unidas en 1957 y con sede en Viena, se ocupa de todo lo referente a la cooperación en materia de energía nuclear con fines pacíficos. E.i.: International Atomic Energy Agency (IAEA).

Agentes económicos. Expresión genérica para hacer referencia a la multitud de individualidades que dentro de una economía nacional realizan operaciones de producción, distribución, administración, consumo, etc. En teoría económica, se habla de tres agentes económicos básicos: el individuo consumidor, o economía doméstica; la unidad de producción, o empresa, y el Estado. En términos de negociación colectiva o de pacto social, puede hablarse de agentes sociales, para identificar a los sindicatos, y de agentes económicos para referirse a la patronal; conjuntamente, pueden denominarse interlocutores sociales. E.i.: economic agents.

Agentes mediadores. Personas que por sus estudios (Derecho o Ciencias Económicas y Empresariales, etc.) y por haber realizado oposiciones para ingresar en determinados cuerpos (en España, los agentes de cambio y bolsa, corredores de comercio, etc.), intervienen obligatoriamente en la transmisión y negociación de valores, y en el otorgamiento de créditos. E.i.: intermediaries, agents. En EE.UU., dealers (los que tienen un puesto comprado en la bolsa para negociar) y brokers (las firmas que negocian por cuenta de sus clientes).

Agentes sociales. Véase agentes económicos. E.i.: social agents o simplemente, unions (por referencia a las trade unions o sindicatos).

Agio. Beneficio que se obtiene del cambio de moneda, o de descontar letras, pagarés, etc.

‑‑Especulación sobre valores cotizados en bolsa, a veces manipulando noticias o con información confidencial (insider trading). Se llama agiotista a la persona que se dedica al agio, y por extensión, y con connotación peyorativa, a cualquier especulador. E.i.: agio.

Agrario/ria. Perteneciente o relativo al campo, incluyendo la explotación de la tierra (agricultura), la cría de animales (ganadería) y la producción forestal (silvicultura); p.e.: el sector agrario aporta en España el 6 por 100 al PIB (1987). E.i.: agricultural.

Agrarismo. Conjunto de ideas políticas, económicas y sociales favorables a los intereses agrarios, que defienden ciertos partidos políticos con raigambre entre los propietarios agrícolas, o que preconizan ciertas individualidades (agraristas) que consideran la agricultura como la primera fuente de riqueza de un país. E.i.: puede traducirse por agrarianism.

Agregado/da. Del latín, grex, gregis, rebaño. Conjunto de cosas homogéneas que se consideran formando un cuerpo.

‑‑En macroeconomía, la magnitud globalmente expresiva de una actividad económica, que se forma por la adición de las sumas parciales de lo que aportan los distintos agentes. La agregación implica consolidar las operaciones de suma, para así evitar las duplicaciones que de otra forma se producirían por las transferencias habidas entre los agentes que forman el agregado. E.i.: aggregate.

Agricultura a tiempo parcial. Modalidad que practican algunos pequeños agricultores, y las personas de su círculo familiar que les ayudan, consistente en que además de trabajar en el campo realizan otra actividad fuera de su explotación, bien en el sector industrial o en el de los servicios. En España se ha desarrollado en las zonas en que, predominando la pequeña explotación agraria, existen posibilidades de empleo fuera del sector, muchas veces en régimen de economía sumergida. E.i.: part‑time agriculture.

Agricultura de grupo. Distintas formas de organización de los pequeños agricultores, que se asocian entre sí para mejorar las condiciones de explotación de la tierra, con la utilización conjunta de maquinaria para el cultivo en común, o mediante la formación de cooperativas de compra de insumos y servicios agrarios (semillas, fertilizantes, pesticidas, labores agrícolas contratadas en común, etc.) o de venta de sus propios productos. Con la agricultura de grupo se consiguen, en definitiva, ciertas economías de escala sin alterar la estructura de la propiedad. E.i.: group agriculture.

Agro. Del latín ager, agri, campo. Tierra de labranza. 

‑‑Todo lo referente al escenario en que se desarrolla la vida rural. E.i.: rural sector, agricultural sector.

Agroindustria. Traducción literal del neologismo inglés agribusiness. Hace referencia a los desarrollos productivos que a partir de los productos agrícolas lleva a cabo la industria alimentaria en diversidad de facetas. E.i.: agribusiness.

Agroquímica. Conjunto de reacciones que tienen su manifestación en distintos procesos bioquímicos de la producción agraria, inducidos por el hombre para aumentar los rendimientos. Se trata de la aplicación de productos químicos de gran potencia, como fertilizantes (nitrogenados, fosforados, potásicos, complejos), pesticidas para luchar contra las plagas, y anticriptogámicos (sulfato de cobre, etc.) para combatir los efectos de ciertos microorganismos (mildiu, etc.). El uso masivo, indiscriminado y sin precauciones de la agroquímica puede tener graves efectos ecológicos destructores sobre la fauna (insectos, avifauna, etc.), así como el envenenamiento del suelo. E.i.: agrichefistry, chemicals for agricultural use.

Agrupación temporal. Véase Joint venture.

Ahorro. Acción de economizar o evitar un trabajo.

‑‑En macroeconomía, parte no consumida de la renta, que se dedica a cubrir las necesidades futuras, y entre ellas muy especialmente las inversiones. En contabilidad nacional, el ahorro bruto es la variación del patrimonio de los agentes económicos (incluyendo amortizaciones) durante un período de tiempo; el ahorro neto implica la deducción de las amortizaciones del capital fijo. E.i.: savings.

Ahorro forzoso. Es el que se genera cuando los consumidores no tienen prácticamente en qué gastar, debido a la escasez imperante en los mercados (como sucede en algunos países de economía centralizada), o por razones institucionales (como ocurre en materia de legislación social con las pensiones de los trabajadores). Otro supuesto de ahorro forzoso es el de carácter inflacionista, al drenarse vía erosión monetaria recursos importantes que los sectores dominantes del sistema utilizan para la inversión. E.i.: forced savings.

AID. Sigla de la Agency for International Development, organismo de EE.UU. creado en 1961 para la ayuda al desarrollo. También se utiliza la sigla AID, introduciendo no poco confusionismo, para hacer referencia a la Asociación Internacional de Fomento, AIF, del Grupo del Banco Mundial. La AID concede créditos a países menos desarrollados para proyectos económicos, apoyo a la defensa (supporting assistance), investigación (development research) y para remediar o paliar las calamidades naturales.

Ajuste. Proceso por el que se aspira a resolver desequilibrios económicos, como tensiones inflacionistas, déficit público, desfases de balanza de pagos, exceso de oferta, etc. El ajuste puede implicar medidas monetarias, reducción de gasto público, moderación salarial, reconversión industrial, etc. E.i.: adjustment.

Al portador. Se dice de los títulos valores cuya propiedad se demuestra por la mera tenencia, a diferencia de los títulos nominativos. E.i.: to the bearer.

ALADI. Véase Asociación Latinoamericana de Integración.

ALALC. Véase Asociación Latinoamericana de Libre Comercio.

Albarán. Relación duplicada de mercancías, preparada por la empresa suministradora a fin de que el cliente dé su conformidad o anote sus objeciones en el ejemplar que se le presenta al entregarle la mercancía. E.i.: delivery note, check list.

Alcabala. Del árabe al kabala, el impuesto. Antiguo tributo castellano equivalente a un tanto por ciento del precio o valor de las cosas, que se pagaba al fisco por el vendedor en todos los actos y contratos de compraventa. Se estableció en 1342, para financiar el sitio de Algeciras por Alfonso XI, y estuvo vigente en los territorios de la Corona de Castilla hasta la reforma fiscal Mon‑Santillán de 1845. Schumpeter se refirió a la alcabala como el más destacado precedente de los impuestos sobre el volumen de ventas. E.i.: puede citarse en el original, indicando su carácter de impuesto sobre las ventas (sales tax).

Alcista. Tendencia de una variable (precios, salarios, etc.) a ir en ascenso. Dícese también de quienes favorecen con sus actividades ‑compras, ventas, rumores, etc.‑ la subida de las cotizaciones en la bolsa de valores. E.i.: bullish, upward, rising.

Aleatorio. Del latín aleas, suerte. Cualquier suceso que se produce al azar, y que es susceptible de ser sometido a cálculo de probabilidades. E.i.: random (p.e.: random variable, variable aleatoria).

Algol. Del inglés Algoritmic Language. Lenguaje de programación de ordenadores, generalmente utilizado para la resolución de problemas matemáticos.

Algoritmo. Fórmula o conjunto de fórmulas matemáticas que permiten la realización de los cálculos para resolver un determinado problema. E.i.: algorithm.

Alícuota tributaria o tipo impositivo. Es la cantidad fija, tanto por ciento, o escala de cantidades, que sirve para la aplicación de un gravamen; p.e.: 0,50 pesetas por kilogramo o el 5 por 100 del valor de una renta. Hay diferentes tipos de alícuotas: fijas (p.e., el 6 por 100 en el impuesto sobre transmisiones patrimoniales), que son las mismas cualquiera que sea la cuantía de la base, siendo aplicables en los impuestos proporcionales; progresivas, las que varían con el incremento de la base, de tal manera que las cuotas crecen más que proporcionalmente al aumentar aquélla (como sucede con el impuesto sobre la renta de las personas físicas); regresivas, de modo que el aumento de la base comporta la disminución de la alícuota (sin ejemplos actuales en la legislación fiscal, pero sí en las tarifas de ciertos servicios públicos para los bloques de consumo; p.e.: de agua o electricidad); y discrecionales, cuando dentro de los límites o condiciones señaladas por la ley en cada caso, los tipos impositivos son diferentes según distintos grupos de productos o servicios (caso del IVA). Dentro de las alícuotas progresivas se distinguen las llamadas por clases y las que se aplican por tramos o escalones. Por clases, el total de la base imponible se grava a un solo tipo tributario: el que corresponda según su importe; y para los tramos o escalones, sistema también llamado progresional, la base imponible se descompone en porciones según los tramos de la tarifa, y a cada porción de la base imponible se aplica la correspondiente alícuota, siendo la suma de las cuotas parciales lo que constituye la cuota tributaria a recaudar, lográndose así la superación del llamado "error de salto". E.i.: tax rate.

Alienación. Término genérico para hacer referencia a todos los trastornos intelectuales, temporales, accidentales o permanentes.

‑‑En las ciencias sociales, concepto de origen marxista, que expresa el estado psíquico de quienes venden su fuerza de trabajo a cambio de un salario, sin participar en la gestión de la empresa ‑que les es ajena‑ y sin percibir todo el fruto de su laborar, del cual el empresario detrae la plusvalía. E.i.: alienation.

Almacenar. Guardar en un depósito, mantener un cierto nivel de existencias para asegurar la fluidez del proceso productivo, garantizando el flujo de los insumos y la posibilidad de comercializar los productos terminados. Como sinónimo generalizado, utilízase el préstamo del inglés estocar. E.i.: to stock, to warehouse.

ALPs. Son los activos líquidos en manos del público. Véase oferta monetaria.

Alternancia de cultivos. Método para mantener o incrementar la fertilidad del suelo, y así mejorar los rendimientos de la tierra, merced a la rotación de los diversos cultivos; p.e.: el cultivo de las leguminosas, que fijan el nitrógeno del aire, mejorando la tierra tras una previa cosecha de cereales de gran fuerza esquilmante del suelo. E.i.: puede traducirse por crop rotation.

Alza. Ascenso de una variable o de un ratio, como los precios, las cotizaciones bursátiles, la presión fiscal, etc. En las fluctuaciones económicas, las fases de alza se presentan gráficamente como crestas, picos o cenit, y las bajas como cubetas, valles o nadirs. E.i.: rise; to bull the market (jugar al alza en un mercado bursátil).

All‑risk. Expresión inglesa, equivalente a hacerse cargo de todos los riesgos en un determinado contrato; se aplica especialmente para los créditos documentarios.

Ambivalencia. En marketing, el estado psicológico de un consumidor que se muestra indeciso sobre la adquisición de un determinado producto. La publicidad tiende a forzar una decisión positiva. E.i.: ambivalence.

American selling price. Literalmente, en inglés, precio de venta americano. Forma de valoración en aduana que se aplica a ciertas importaciones en EE.UU., especialmente químicas, para las cuales se toma como precio, a efectos de base de cálculo de los derechos arancelarios, el considerado normal entre los productos nacionales. Es una de las prácticas aduaneras estadounidenses más sistemáticamente criticadas en el GATT.

Amillaramiento. Padrón en el que constaban las fincas urbanas y rústicas, con los detalles de sus cultivos y valoraciones; así como el desglose del ganado y demás elementos de la riqueza pecuaria. Servía de base para la imposición fiscal antes de confeccionarse el catastro de la contribución territorial. Debía su denominación a que las fincas censadas tributaban a un tanto por millar. E.i.: tax assessment.

Amnistía. Del griego amnos, olvido. Cancelación de cualquier responsabilidad de carácter político, económico, fiscal, etc., al celebrarse algún acontecimiento importante en la vida nacional, o por espíritu de reconciliación. En la Constitución española de 1978, la amnistía quedó taxativamente prohibida, lo cual no impide el indulto individualizado. E.i.: amnesty.

Amortización. Reembolso gradual de una deuda.

‑‑Expresión contable de la depreciación experimentada por los elementos del activo fijo. Su recuperación a través del ingreso permite llevar a cabo la reposición del capital consumido en una actividad. En el balance se presenta en el pasivo, calculándola a partir de los elementos del inmovilizado a que en cada caso se refiere. Las amortizaciones junto con los beneficios y otros fondos que no suponen desembolsos (p.e., provisiones) constituyen el cash‑flow.

‑‑En la Contabilidad Nacional, partida que se deduce de las macromagnitudes brutas, para obtener las netas; p.e.: del PNB para pasar a PNN. E.i.: repayment (1ª acepción); depreciation (2ª y 3ª).

Amortización acelerada. La que se realiza de forma más rápida que la depreciación real del bien al que se refiere, en un número de años, pues, inferior a su vida técnica. Puede otorgarse como privilegio fiscal (o más bien diferimiento fiscal), para que en los comienzos de una empresa o en momentos de su vida especialmente difíciles (p.e.: reestructuración), se pueda, durante un cierto número de años, aplicar cuotas de amortización superiores a las normales; lo cual implica una detracción de los beneficios gravables por el impuesto de sociedades, contribuyéndose así a la recuperación. E.i.: accelerated depreciation.

Amortización de la deuda pública. Obligación del Estado, o de otros poderes públicos o de sus organismos autónomos, de reembolsar el principal y los intereses a los tenedores de títulos de la deuda. Normalmente, la amortización se realiza por anualidades, fijándose fechas concretas para cada una de sus series. E.i.: redemtion.

Amortizar. Suprimir empleos o plazas de un cuerpo de funcionarios o de la plantilla de trabajadores de una empresa, no cubriendo las vacantes que van produciéndose por razones naturales, o como consecuencia de jubilaciones, anticipadas o no.

‑‑Antiguamente, transferir bienes raíces a las manos muertas (mayorazgos, propiedades eclesiásticas, propiedades de los municipios, etc.).

‑‑Llevar a cabo una amortización. E.i.: natural attrition in the payroll, amortización de vacantes de una plantilla (1ª acepción); to entail (2ª); to amortize, to re‑pay (una deuda); to redeem (deuda pública, hipotecas) (3ª).

Ampliación de capital. Decisión que toma la junta general de accionistas de una sociedad anónima, o por delegación de ésta su consejo de administración, para emitir nuevas acciones con las cuales aumentar el capital escriturado de la empresa. La ampliación puede hacerse con cargo a reservas, sin desembolso por parte de los accionistas ‑que reciben las acciones gratis‑ o con el pago de su valor nominal, o incluso con una prima por encima del mismo. Los accionistas tienen derecho preferente a la suscripción de las acciones de la ampliación, y si no desean hacer uso del mismo pueden vender los cupones representativos de sus derechos. E.i.: capital increase.

Análisis. Distinción y separación de las partes de un todo, para llegar mejor al conocimiento de sus componentes y de sus interacciones recíprocas. Es método normal en Economía, donde se aplica con distintos enfoques según los campos de observación: de coyuntura, estructural, input‑output, monetario, etc. E.i.: analysis.

Análisis de contenidos. Técnica de investigación para descubrir y explicar sistemáticamente los elementos registrados en documentos obtenidos vía encuestas, entrevistas, etc. E.i.: content analysis.

Análisis de coyuntura. Véase indicadores de coyuntura.

Análisis de sección cruzada. Son los que se refieren a distintas unidades económicas en un mismo periodo de tiempo, por oposición a las series cronológicas; p.e.: el estudio de los presupuestos de consumo de una diversidad de familias, permite establecer relaciones entre renta y demanda respecto de ciertos alimentos. E.i.: cross‑section analysis.

Análisis de sensibilidad. En el modelo de programación lineal para la asignación óptima de los recursos a una actividad productiva, el estudio del intervalo de variación de los coeficientes de la función objetivo y de las restricciones económicas, para así apreciar el grado de sofisticación de los resultados. E.i.: sensitivity analisys.

Análisis de sistemas. Dentro de los métodos para la predicción, es una de las derivaciones de la investigación operativa, que enfatiza, sobre todo, los modelos de simulación por comparación con los modelos de optimización. En su aplicación alcanzó gran relevancia Jay Forrester con su modelo "Tierra‑1* en los estudios sobre límites al crecimiento. E.i.: systems analysis.

Análisis de tiempo y movimiento. Descomposición de las operaciones elementales y de los movimientos de un trabajador, a fin de suprimir los esfuerzos improductivos, disminuir su fatiga e incrementar su productividad. Véase taylorismo. E.i.: time and motion analysis.

Análisis estructural. El que se realiza con toda una serie de técnicas (cuentas nacionales, flujo de fondos, input‑output, ratios, etc.) para tratar de identificar y medir las relaciones de producción y de cambio, y también para estudiar su envolvente, el marco institucional. El análisis estructural debe contemplar cinco dimensiones, con otros tantos conjuntos de métodos: material (contabilidad social), espacial (análisis regional y urbano), temporal (series cronológicas y números índices), social (Sociología) y tecnológica (inventos e innovaciones). Véase también método DIP. E.i.: structural analysis.

Análisis factorial. Método que pone en evidencia ciertas variables, denominadas "factores", que se suponen subyacentes a las variables manifestadas. Existen varios métodos de investigación de tales factores, principalmente la investigación de las estructuras latentes. E.i.: factorial analysis.

Análisis input‑output. Véase input‑output.

Análisis IS‑LM. Modelo macroeconómico convencional, que permite distinguir los fenómenos reales del mercado de bienes (IS, iniciales que en inglés se refieren a investment, inversión, y savings, ahorro) y los monetarios (LM, del inglés liquidity, liquidez, y money, dinero; demanda y oferta de dinero). La curva IS equivale, en ejes cartesianos, a la demanda; y la LM a la oferta. Véase Curva IS y Curva LM. E.i.: IS‑LM analysis.

Análisis monetario. El que se realiza con respecto a las diversas magnitudes de este carácter: activos líquidos en manos del público, flujo de fondos, base monetaria, oferta monetaria (Mí1, Mí2, Mí3, Mí4), tipo de cambio, tipo de interés, etc. E.i.: monetary analysis.

Análisis secuencial. Método matemático que permite obtener conclusiones estadísticas, paso a paso, a medida que se desarrolla la experiencia o llegan sus informaciones. E.i.: sequence analysis.

Analista financiero. Experto que, basándose en los datos suministrados por sus clientes, o conseguidos por su propio esfuerzo, emite un diagnóstico sobre la situación de una empresa, adquisición de valores o cualquier otro proyecto concreto. E.i.: financial analyst.

Analógico. Dícese de los mecanismos que en su lenguaje siguen el orden inspirado en la naturaleza; p.e.: la diferencia entre un reloj analógico, cuyas manillas imitan el movimiento del sol, y los digitales, que expresan la hora simplemente con cuatro o más dígitos. E.i.: analog (p.e.: analog computers, ordenadores analógicos).

Anarquismo. Del griego ana, sin, y arké, jefe. Negociación de poder.

‑‑Conjunto de proposiciones filosóficas y políticas que critican a la autoridad establecida como opresora y explotadora del pueblo. Con inspiración en Rousseau y Hegel, el anarquismo se desarrolló en la segunda mitad del siglo XIX con figuras como Bakunin y Kropotkin. El anarquismo participó en la fundación de la Asociación Internacional de Trabajadores, pero se separó de su mayoría marxissta en 1872. Tuvo una gran influencia en los países mediterráneos, entre ellos Italia y España; en esta última, su evolución estuvo ligada a la Confederación Nacional del Trabajo (CNT), a la Federación Anarquista Ibérica (FAI) y a figuras como las de Salvador Seguí (Noi del sucre), Ascaso, Durruti, etc. Véase también Acracia. E.i.: anarchism.

Anatocismo. Son los intereses que se calculan sobre la base de los ya vencidos y no pagados con anterioridad, por haber incurrido en mora el prestatario. E.i.: anatocism; compounding of interest.

Animador de ventas. Colaborador de un servicio comercial, encargado de disponer e impulsar las operaciones de promoción de los productos de una empresa. E.i.: sales promoter.

Anotación en cuenta. Determinadas operaciones financieras que originan flujos de fondos por grandes cantidades, no se materializan en títulos valores impresos, sino en simples registros contables por la entidad emisora, o su agente, con el detalle del adquiriente y las sumas objeto de cesión; p.e.: así sucede, en España, con los pagarés del Tesoro, y otras emisiones de empréstitos públicos. E.i.: account entry; recording.

Anticipar. Tratándose de dinero, darlo o entregarlo antes del momento contractualmente previsto.

‑‑En futurología, diseñar un escenario sobre la forma en que puede desenvolverse la sociedad en un tiempo venidero. E.i.: to advance, to anticipate.

Anticipos de tesorería. Operación‑puente que realiza la Hacienda Pública en tanto se concede el correspondiente crédito presupuestario adicional (extraordinario o suplemento), para el gasto público de que se trate. En su relación con el Banco de España, la Hacienda puede obtener hasta una doceava parte del presupuesto vigente. E.i.: Treasury advances.

Anticresis. Contrato en que el deudor consiente que su acreedor goce de los frutos de la finca que le entrega en posesión hasta la cancelación de su deuda. E.i.: antichresis.

Antiguo régimen. Por comparación con la posterior sociedad de clases del capitalismo, la situación predominante en Europa Occidental, antes de la Revolución francesa, cuando las relaciones sociales se basaban en la división en estamentos (aristocracia, clero y estado llano), en gremios en lo relativo a la producción, etc. E.i.: se cita en francés Ancien R\gime.

AOD. Véase Ayuda Oficial al Desarrollo.

Apalancamiento. Expresión del efecto que se produce en el riesgo y en el grado de variabilidad de los resultados de una empresa por el efecto de tomar mayor financiación externa o por otro hecho concreto (p.e.: el aumento más rápido de las acciones de empresas mineras subsiguiente al incremento del precio de los minerales). E.i.: leverage.

Aparcería. Contrato aplicado al arrendamiento de fincas rústicas y que se celebra con gran variedad de pactos y costumbres supletorias entre la propiedad y el cultivador, para repartir los productos o beneficios de la tierra o del ganado. En el contrato, se pacta quién se hace cargo de los gastos de maquinaria, fertilizantes, pesticidas, etc., y cuáles serán los porcentajes que de los frutos corresponderán al propietario y al aparcero. Cuando el contrato es al 50 por 100, el aparcero recibe el nombre de mediero. Ver también rabassaire. E.i.: sharecropping.

Aplazar. Diferir un acto, como el pago previsto en un contrato, de común acuerdo por las partes interesadas, o unilateralmente por una de ellas (ver también moratoria). E.i.: to postpone.

Aplicación. Ejecución simultánea de las órdenes de compra y de venta recibidas por el agente de bolsa sobre el mismo valor, casándolas en lugar de realizarlas por separado en el corro. No puede efectuarse si existe contrapartida más ventajosa para el comprador o el vendedor. E.i.: en las bolsas de EE.UU. el third market trading (literalmente, operaciones de compra y venta en el tercer mercado).

Aportación. Cualquier clase de contribución de recursos dinerarios a una empresa para fines generales. Da derecho al aportante a participar en los resultados. Generalmente se realiza por los accionistas como capital, o por terceros como cuenta en participación. E.i.: contribution, injection.

Apreciación. En sentido monetario estricto, elevación del valor de una moneda por comparación con otra u otras, en los mercados libres de divisas, cuando en régimen de cambios flotantes no funciona el sistema de la revaluación formal. E.i.: appreciation.

Apremio, procedimiento de. El que sigue la Hacienda Pública para recaudar ejecutivamente sus créditos tributarios cuando no han sido ingresados en el plazo reglamentariamente señalado. E.i.: compulsory procedure.

Arancel aduanero común. Véase Unión Aduanera. E.i.: common customs tariff.

Arancel Cánovas. Publicado en 1892, puso fin en España a la polémica librecambio‑proteccionismo. Resultó de la conversión del dirigente del Partido Conservador Antonio Cánovas del Castillo a los dogmas del proteccionismo. E.i.: puede traducirse por the Cánovas Tariff.

Arancel de aduanas. Documento oficial, promulgado con base en la Ley Arancelaria, en el que se establecen los derechos a la importación de las mercancías de procedencia extranjera. Protege la producción nacional, y de su aplicación se derivan ingresos para el presupuesto. En el Arancel, la nomenclatura especifica los nombres de los productos, clasificados en partidas. En la mayoría de los países está vigente la Nomenclatura Arancelaria de Bruselas (NAB), si bien el 1 de enero de 1988 la CEE adoptó un nuevo sistema armonizado de identificación y designación aduanera que irá asumiéndose por otros países. Los derechos arancelarios pueden ser específicos (en valor de moneda nacional por unidad de peso, volumen, etc.) o ad valorem. Las uniones aduaneras tienen aranceles aduaneros comunes frente a terceros países. E.i.: customs tariff.

Arbitraje. Acción por la cual un árbitro (hombre bueno elegido por dos o más partes en litigio) decide ‑para evitar el recurrir al poder judicial ordinario‑ cuál es la justa resolución de un contencioso.

‑‑Compraventa simultánea de títulos en dos o más plazas, para aprovechar la diferencia de cambios entre unas y otras. E.i.: arbitration (1ª acepción); arbitrage (2ª).

Arbitraje comercial internacional. Los contratantes de diferentes países pueden comprometerse a plantear sus posibles litigios ante el Tribunal Permanente de Justicia Internacional de La Haya, ante amigables componedores designados de común acuerdo, o en el marco del Tribunal de Arbitraje Comercial Internacional creado por la Cámara Internacional de Comercio de París. E.i.: international trade arbitration.

Arbitrio. Medio extraordinario que se propone para el logro de algún fin.

‑‑Derechos o imposiciones con que se obtienen fondos para gastos públicos, en especial municipales.

‑‑En España, Canarias, que no forma parte del sistema aduanero de la Península y de Baleares, dispone de un sistema de arbitrios de puertos francos, a modo de arancel fiscal que grava las importaciones. Con su producto se financian la autonomía y los cabildos insulares. E.i.: ways and means (1ª acepción); excise taxes (2ª); Canary Island import duties (3ª).

Arbitrista. Persona generalmente de buena fe, pero con insuficientes conocimientos, que idea planes o proyectos que pueden resultar fantásticos o disparatados, con la pretensión de aliviar la hacienda pública o remediar otros males sociales. Los arbitristas fueron muy frecuentes en los siglos XVI a XVII antes de comenzar a desarrollarse la Ciencia Económica. E.i.: wildeyed dreamer.

Arbol de decisiones. Es la representación gráfica de distintas opciones posibles, cada una de las cuales, a su vez, afecta a otras. Se utiliza, con el cálculo de probabilidades, para tomar la decisión que parece más segura. E.i.: decision tree. (Véase Apéndice).

Arbol de pertinencia (método del). Sistema de análisis prospectivo que tiene por objeto determinar las influencias probables de la introducción de nuevas tecnologías en un ámbito determinado. El objetivo final se descompone en un cierto número de subobjetivos, sobre los cuales han de llevarse a cabo las investigaciones parciales necesarias. E.i.: pertinency tree method.

Area comercial. El espacio fácilmente delimitable que abarca la influencia de un núcleo de población a efectos de que en él se compran los objetos de uso común no cotidiano por la población circundante. Las áreas comerciales pueden ser demarcadas, para construir verdaderos atlas comerciales, por medio del método de Reilly, o a través de encuestas específicas de gravitación comercial. E.i.: market areas.

Ardite. Moneda catalana de vellón (siglos XVI y XVII) y de Navarra (siglos XVII y XVIII), que por su poco valor sirve de referencia en el lenguaje para significar lo nimio de algo; p.e.: me importa un ardite. E.i.: puede traducirse por brass farthing.

Area deprimida. Es la que, por comparación con otras, muestra una situación de fuerte desempleo, escasa inversión y renta estancada. Tal situación es característica de zonas muy afectadas por los cambios tecnológicos; p.e.: las comarcas con minería de carbón en las fases de intensa sustitución del mismo por los hidrocarburos. E.i.: depressed area.

Area metropolitana. Es la que engloba a una ciudad de importancia considerable con todos los núcleos circundantes cuyo desarrollo está vinculado demográfica y económicamente. En la configuración del área, se pasa de una etapa de crecimiento desmesurado de la ciudad central, a otra en la que se consolida el progreso demográfico y económico de los núcleos circunvecinos (corona del área). E.i.: metropolitan area.

Areócora. Neologismo del economista Román Perpiñá Grau, a partir del griego (áreo, poco densa, y cora, población), en su libro "De Economía Hispana" (1952), para referirse a las zonas escasamente pobladas y por ello también económicamente poco relevantes. Se contrapone al concepto de dasícora. E.i.: puede traducirse por low economic density area.

Argumentario. Es la serie sistematizada de indicaciones que se suministra a los vendedores de productos o servicios concretos, para presentar una determinada gama de artículos en el mercado a fin de lograr su venta. Incluye toda clase de informaciones, con respuesta para las objeciones. E.i.: Selling points.

Aritmética política. Forma en que William Petty se refirió a la selección y síntesis de datos numériccos relativos al estudio de una realidad con enfoque estadístico. Schumpeter consideró a los aritméticos políticos (Petty, King, Boisguilbert, etc.) como precursores de la Econometría. E.i.: Political Arithmetic.

Armador. Es el empresario que se dedica a fletar buques para el transporte marítimo, sea en propiedad o en arrendamiento. E.i.: shipowner.

Armonización. Ajustes que se introducen en los sistemas nacionales (ya sean fiscales, de transportes, energéticos, etc.) para adaptarlos a fines y objetivos comunes relacionados con un proyecto de integración supranacional; p.e.: la Comunidad Europea, sin llegar a la total uniformidad, armonizará el IVA y el impuesto sobre sociedades. E.i.: harmonization.

Arqueo de un buque. Volumen de un navío. Se expresa generalmente en toneladas de arqueo (100 pies cúbicos o 2,85m1C). E.i.: tonnage.

Arras. Cantidad de dinero que se entrega por el comprador al vendedor, como garantía del perfeccionamiento de un contrato, en el momento de hacerse cargo el comprador de la mercancía o del bien objeto del mismo. E.i.: pledge, pawn, down paymen‑to.

Arrendamiento. Contrato por el cual se cede un inmueble u otra cosa, en uso o usufructo, a cambio de una renta o alquiler que el arrendatario paga al propietario.

‑‑Expresión figurada ("no te arriendo la ganancia") cuando presentando un negocio o asunto malas expectativas, se hacen los peores presagios sobre su desenlace. E.i.: renta/leasing contract (esta voz, directamente tomada a préstamo en el español, tiene el significado especial que puede apreciarse en leasing).

Arroba. Antigua unidad de peso de la Península Ibérica, con distintos valores en las diferentes regiones: Castilla, 25 libras = 11,5kg; Cataluña, 26 libras = 10,4kg; Valencia, 36 libras = 12,78kg; Navarra, 36 libras = 13,4kg; Portugal, 32 libras = 14,7kg. Para la arroba de líquidos, véase cántara. E.i.: in Spanish terms, about 25 pounds.

Arrow, Kenneth Joseph. Economista estadounidense (1921) que ha contribuido a la reformulación de la teoría del equilibrio general, utilizando matemática avanzada, y especialmente el uso intensivo de los conjuntos. Recibió el Premio Nobel de Economía de 1972, junto a Hicks.

Artel. En el Antiguo Régimen, en Rusia, las cooperativas de producción agrícolas en las cuales cada campesino conservaba sus bienes propios (casa, ganado, pequeñas áreas de cultivo, etc.), realizándose en común la labranza de los grandes espacios. E.i. artel.

Artículo‑líder. El que dentro de la serie de productos de una empresa es objeto de especial esfuerzo publicitario y de promoción, y del que se espera "tire" de la demanda de los demás artículos. E.i.: leading item.

ASAN. Sigla del inglés por la que es comúnmente conocida la Asociación de Naciones de Asia Meridional.

ASEAN. Sigla del inglés por la que es comúnmente conocida la Asociación de Naciones de Asia Sudoriental.

Asegurar. Poner a cubierto una cosa de la pérdida que por un siniestro cualquiera ‑naufragio, incendio u otro accidente o suceso‑ pudiera producirse para su dueño. El asegurador se obliga a indemnizar al asegurado del importe de su pérdida, conforme a lo pactado en la póliza, en la que asimismo se fija la prima anual a pagar por el asegurado. E.i.: to insure.

Asentador. Antiguamente, el que pagaba el arbitrio correspondiente por cada carga de frutas u hortalizas que se introducía en el mercado.

‑‑El titular de un puesto mayorista de frutas y hortalizas, o de pescado, en un mercado central de abastos, que realiza la compra al por mayor a los productores, para vender, a su vez, al detall a los comerciantes minoristas. E.i.: puede traducirse por central market wholesaler.

Asesor fiscal. La persona natural o jurídica que presta asistencia técnica a los contribuyentes, para preparar sus declaraciones ante la Hacienda Pública, y para ayudar a la empresa a aprovechar del modo más favorable los instrumentos y mecanismos legales disponibles. E.i.: tax consultant.

Asiento. En contabilidad, anotación en cuenta, en el debe o en el haber. E.i.: bookkeeping entry, to credit to the account of (anotar en el haber); to charge to the account of (anotar en el debe).

Asignación. Cantidad señalada por sueldo o por otro concepto.

‑‑Aplicación de recursos a una determinada finalidad económica. E.i.: allocation. Asignación debe ser, pues, la traducción de allocation; en vez del barbarismo inaceptable de "alocación".

Asignación por agotamiento. Es la cantidad que en EE.UU. se considera desgravable en el impuesto de sociedades, en el caso de las explotaciones mineras, de hidrocarburos, etc., a fin de tener en cuenta la extinción futura del yacimiento. Se trata de un aumento real de los beneficios, conseguido por los poderosos intereses mineros. E.i.: depletion allowance.

Asíntota. Línea límite a la que se acerca otra cuando se prolonga indefinidamente, sin llegar a encontrarla.

‑‑En temas económicos, la asíntota de la curva logística puede expresar la tendencia al crecimiento cero de una determinada variable, como puede ser, p.e., la población. E.i.: asymptote. (Véase Apéndice).

Asistencia técnica. Relación contractual por la que una de las partes presta sus servicios para el desarrollo o mantenimiento de un proyecto ‑de obra pública, industrial, o de otra actividad concreta‑ en condiciones determinadas, y con el pago de un precio que suele cifrarse en un tanto por unidad producida (regalía o royalty). Los ingresos y pagos exteriores por asistencia técnica se anotan en la balanza de pagos como parte de la sub‑balanza de servicios. E.i.: technical assistance.

Asociación de Naciones de Asia Meridional (ANAM). Constituida en 1985, y con características similares a las de la ASEAN, está formada por India, Pakistán, Bangladesh, Sri Lanka, Nepal, Buhtan y las Islas Maldivas. El principal problema de la ANAM es la enorme preponderancia de India respecto de los otros seis miembros de la asociación. E.i.: Association of South Asian Nations (ASAM).

Asociación de Naciones de Asia Sudoriental. Creada en 1967, y con sede en Bangkok, está formada por Brunei, Filipinas, Indonesia, Malasia, Tailandia y Singapur. Cuenta con comités especializados sobre temas de navegación, turismo, ciencia y tecnología, telecomunicaciones, comercio e industria, aviación civil, etc. Cada vez se la considera más en su papel de portavoz de los intereses de los países integrantes en sus relaciones con terceros, especialmente con Japón, EE.UU. y la Comunidad Europea. Ha servido de inspiración para la Asociación de Naciones de Asia Meridional y para el Consejo de Cooperación del Golfo. E.i.: Association of South‑East Asian Nations (ASEAN).

Asociación de Transporte Aéreo Internacional (IATA). Constituye un organismo privado ‑aunque la mayoría de sus empresas integrantes son "compañías de bandera", es decir, empresas públicas del sector de aviación civil‑ cuya función principal es la discusión de los temas del transporte aéreo (como competencia, normas comunes en cuanto al nivel de servicios, seguridad, etc.) que a su vez se negocian con la Organización Internacional de Aviación Civil (OACI). E.i.: International Air Transport Association (IATA).

Asociación Europea de Libre Comercio (AELC). Es el otro gran proceso de integración en Europa Occidental junto a la CEE. Con sede en Ginebra, se creó por el Tratado de Estocolmo de 1959, con la finalidad de constituir una zona de libre comercio (de conformidad con el art. XXV del GATT) para el intercambio de productos industriales con derechos cero entre sus Estados miembros, manteniendo cada uno de ellos su propio arancel de aduanas y su régimen comercial frente al exterior. Promovida fundamentalmente por el Reino Unido, en sus momentos de mayor antagonismo a la CEE, la EFTA perdió a tres de sus miembros en favor de la Comunidad Europea: Reino Unido y Dinamarca en 1973, y Portugal en 1986. Actualmente integran la EFTA Noruega, Suecia, Finlandia, Islandia, Austria y Suiza. En 1973, la CEE y los países de la EFTA firmaron un acuerdo para proceder al total desarme arancelario de los productos industriales. España, desde su incorporación a la Comunidad Europea se comprometió al desarme arancelario con la EFTA, al mismo ritmo que con la Comunidad para los productos industriales, pero no para los agrícolas. E.i.: European Free Trade Association (EFTA).

Asociación Internacional de Fomento (AIF). También conocida como Asociación Internacional de Desarrollo, es una de las entidades del grupo del Banco Mundial. Creada en 1960, y con sede en Washington, su finalidad consiste en ayudar a los países más pobres por medio de créditos blandos, que se financian con donaciones de los países más desarrollados. Son otorgables a los gobiernos, con amplios períodos de gracia, largos plazos de vencimiento y ningún cargo por intereses. E.i.: International Development Association (IDA).

Asociación Internacional de Trabajadores. Véase internacionalismo.

Asociación Latinoamericana de Integración (ALADI). Se constituyó en virtud del Tratado de Montevideo en 1980, por Argentina, Bolivia, Brasil, Colombia, Chile, Ecuador, México, Paraguay, Perú, Uruguay y Venezuela. Persigue fines análogos a los de la extinguida ALALC, pero intentando conseguirlos de manera más flexible, con preferencias arancelarias, acuerdos sectoriales y otros mecanismos. Tiene su sede en Montevideo. E.i.: Latin American Integration Association (LAIA).

Asociación Latinoamericana de Libre Comercio (ALALC). Zona de libre comercio constituida en 1960 por el Tratado de Montevideo, y que abarcaba a Argentina, Bolivia, Brasil, Colombia, Chile, Ecuador, México, Paraguay, Perú, Uruguay y Venezuela. La ALALC intentó realizar un desarme arancelario y comercial total entre sus Estados miembros, e incluso llegó a proyectar un arancel aduanero común de cara al exterior. Sin embargo, toda una serie de dificultades económicas y finalmente la crisis que se desató en 1973, llevaron a su virtual inoperancia, y, finalmente, a su sustitución, en 1980, por la ALADI. A partir de la ALALC, y como agrupación regional, se formalizó el Tratado de Cartagena o Grupo Andino. E.i.: Latin American Free Trade Association (LAFTA).

Atesoramiento. Es la acción de mantener joyas, metales preciosos o dinero a buen recaudo, guardándolos en lugar discreto o secreto, sin obtener de ellos ninguna rentabilidad, lo cual los convierte en bienes estériles con nula incidencia en la actividad económica. Su origen puede ser la ignorancia económica, el temor a un futuro inestable, o la confianza en que los bienes en cuestión podrán tener una fuerte revalorización. El atesoramiento de oro está muy generalizado en ciertos países de Europa (Francia) y de Asia (India). E.i.: hoarding, garnering.

Atomización. Dícese del mercado o del sector industrial que presenta una gran fragmentación en cuanto a compradores y vendedores. También se emplea para referirse a lo reducido de las explotaciones agrícolas en una zona de minifundio y de fraccionamiento parcelario. E.i.: fragmentation.

Atonía del mercado. Situación caracterizada por su escasa dinamicidad o capacidad de reacción ante cualquier estímulo de marketing, promoción o publicitario. E.i.: market sluggishness.

Atraso. Situación de un país o de una comunidad cualquiera, de desfase técnico, económico o social, por comparación con los que se consideran avanzados; sinónimo de subdesarrollo, en vías de desarrollo. E.i.: backwardness.

Audiencia. Fracción de la población a la que realmente llega el mensaje publicitario de un soporte concreto. La audiencia acumulada es a la que se dirigen los mensajes publicitarios sucesivos en un mismo soporte o un mismo grupo de soportes durante un período determinado. La audiencia instantánea es el número de personas a la escucha de una emisora de radio o de televisión en un momento preciso de un día dado. La unidad de tiempo usual de una audiencia instantánea es el cuarto de hora. E.i.: (mass media) audience.

Auditoría. Verificación de una empresa o de cualquier otra entidad pública o privada (que realiza un experto contable oficialmente reconocido, o una empresa de solvencia en el mercado de auditores), al objeto de llegar a formarse una opinión profesional sobre si sus cuentas expresan razonablemente la imagen fiel del patrimonio, de la situación financiera y de los resultados obtenidos por la entidad en un ejercicio económico determinado. La opinión profesional puede ser positiva o limpia, si muestra total conformidad con el contenido de las cuentas; con salvedades, si globalmente está de acuerdo con ellas, excepto en determinados extremos; o negativa cuando muestra su disconformidad. E.i.: audit.

Auge. Es la fase del ciclo económico subsiguiente a la recuperación en la que ya se presentan signos evidentes de prosperidad, con la difusión del más amplio optimismo entre los agentes económicos, que ilusoriamente llegan a pensar que el ciclo está definitivamente controlado. E.i.: boom.

Austeridad. En general, mortificación de los sentidos y las pasiones.

‑‑En Economía, situación concreta, en términos de consumo, en la cual éste se restringe conscientemente para frenar ciertos déficit (presupuestarios), o desequilibrios graves (de la balanza de pagos) y posibilitar así la reconstrucción de un excedente de ingresos que permita el aumento del ahorro y, subsiguientemente, de la inversión. E.i.: austery.

Autarquía. Del griego auto, propio, y arké, jefe. Autosuficiencia, situación en la que se encuentra o a la que aspira un país para bastarse a sí mismo, con sus propios recursos, evitando las importaciones. En su expresión moderna, el término fue introducido en la Italia de Mussolini, que aspiró al autoabastecimiento alimentario y a la autonomía industrial ‑recurriendo a los sucedáneos en claro desprecio de los costes comparativos‑ para con ello lograr una fuerte capacidad militar propia. E.i.: autarky, self‑sufficiency.

Autocartera. Muchas empresas, especialmente las que cotizan en bolsa, pueden tener en determinados momentos interés en adquirir sus propios títulos para mantener las cotizaciones a determinados niveles, o para evitar la entrada de "intrusos" dentro de la estructura de la empresa. Aunque en algunas legislaciones es práctica prohibida, sin embargo, constituye actuación usual. E.i.: treasury stock.

Autoconsumo. Absorción de parte o de toda la producción para atender a necesidades propias. Así sucede en las explotaciones agrícolas con lo consumido de ellas para alimentación humana; por el contrario, lo destinado al consumo de los animales se considera contablemente como "consumido en las Explotaciones", como reempleo. E.i.: consumption by producer, farm consumption, internal consumption.

Autocracia. Sistema de gobierno en el cual la voluntad de un solo hombre o grupo es la suprema ley. En lo económico su secuela es la explotación de la mayoría oprimida por la minoría que se sitúa en el entorno del tirano (oligarquía). La Declaración de Derechos Humanos de 1948 reconoce el principio del legítimo levantamiento contra la autocracia. E.i.: autocracy.

Autoempleo. Véase Autónomo. E.i.: self‑employment.

Autofinanciación. Aplicación de fondos propios (generalmente beneficios no repartidos y amortizaciones) a proyectos de inversión; sin recurrir, pues, a la financiación con recursos ajenos (endeudamiento). El alto ratio de autofinanciación de una empresa (recursos propios sobre totales) suele revelar su buena situación financiera, si bien la autofinanciación empresarial eludiendo el mercado no siempre supone la mejor asignación de recursos. E.i.: self‑financing.

Autogestión. Sistema de organización de la empresa según el cual los trabajadores son quienes eligen a la dirección, participando activamente, a todos los niveles, en las decisiones técnicas y económicas. Forma parte del programa político de algunos partidos socialistas de Europa occidental, pero de forma generalizada no ha llegado a promoverse por ninguno de ellos. En Yugoslavia es uno de los pilares de su organización económica, con la secuela de una recrecida burocracia. E.i.: self‑management.

Autoliquidación tributaria. Régimen establecido en los impuestos estatales, según el cual las declaraciones tributarias hechas por los propios sujetos pasivos han de ir seguidas del ingreso en el Tesoro Público del importe de la cuota calculada. E.i.: self‑assessment.

Automación. Término introducido en el lenguaje económico en 1947, desde las fábricas Ford, para expresar el control del proceso de producción por medio de agentes mecánicos, hidráulicos, neumáticos, eléctricos o electrónicos. La robotización supone un gran paso adelante en los procesos de automación. E.i.: automation.

Autonomía. Situación en la cual una parte dentro de un todo disfruta de una cierta libertad para tomar aquellas decisiones que no afectan al conjunto.

‑‑Potestad de la que dentro de un Estado pueden gozar municipios, provincias, regiones u otras entidades, para regir los intereses peculiares de su vida interior, mediante normas y órganos de gobierno propio. En España la Constitución de 1978 consagró el Estado de las Autonomías.

‑‑Capacidad máxima de un vehículo marítimo, aéreo o terrestre para efectuar un recorrido ininterrumpido sin repostar. E.i.: Autonomy.

Autónomo. Sujeto económico que en su trabajo, generalmente individual, aporta por sí mismo los factores de producción (mano de obra y capital). La proliferación de los trabajadores autónomos ‑fenómeno del autoempleo‑ es típica de las fases de depresión, y está muy ligada al aumento de la economía sumergida. De hecho, un gran número de autónomos se registran como tales para percibir los beneficios de la seguridad social, y fundamentalmente de los servicios médicofarmacéuticos y la jubilación. E.i.: self‑employed person.

Aval. Caución o garantía de carácter comercial por parte de un tercero, que se coobliga al pago de un efecto o un crédito, o al cumplimiento de otra obligación. El aval se otorga por medio de una firma en el envés o revés del efecto, acompañada de la mención "bueno para aval", a fin de que no sea confundida con un simple endoso. Puede igualmente ser dado por medio de un documento separado. Por el aval, el avalista obtiene un cierto interés, que se expresa en un tanto por ciento de la cantidad avalada. E.i.: endorsement, guarantee.

Avales del Tesoro Público. Garantías que presta el Estado a organismos públicos y a sociedades estatales para préstamos, incluso emitidos en el extranjero. En España, desde la Ley General Presupuestaria de 1977, están sometidas al principio de legalidad, de modo que en cada ejercicio presupuestario ha de señalarse el límite máximo de los créditos a avalar por el Estado. E.i.: Treasury guarantees.

Avoir fiscal. Expresión francesa que se refiere a la regla que autoriza al sujeto pasivo del impuesto sobre la renta de las personas físicas a deducir de su base imponible el total o una parte de los dividendos percibidos. El objetivo del avoir fiscal consiste, pues, en evitar o disminuir la doble imposición económica de las rentas de las acciones, ya que éstas se gravan por el impuesto de sociedades. E.i.: avoir fiscal.

Ayuda Oficial al Desarrollo (AOD). Conjunto de medios que se dedican por los países industriales comparativamente ricos a la ayuda a los menos desarrollados (asistencia técnica, alimentaria, créditos blandos, préstamos especiales y donaciones de carácter multilateral) en "condiciones concesionales", que son más favorables que las del mercado. En la OCDE funciona el Comité de Ayuda al Desarrollo (CAD), que contabiliza los flujos por esos conceptos. La ayuda oficial al desarrollo, de cumplirse los objetivos del Grupo de los 77 en Nueva Delhi (UNCTAD de 1968), tendría que situarse en el nivel del 0,7 por 100 del PNB, nunca alcanzado hasta el presente, salvo por Suecia y Noruega. E.i.: official development aid (ODA).

Azar. Característica de los fenómenos que se producen de manera aparentemente impredecible, y dependiendo sólo de la suerte. Véase también aleatorio. E.i.: random.
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Babeuf, François‑Noöl. Revolucionario francés (1764‑1797) que, junto con Saint Just, representó el sector más a la izquierda en la Revolución francesa, siendo considerados, ambos, como precedentes del ulterior pensamiento comunista.

Back‑to‑back credit. Expresión inglesa que se refiere al crédito documentario que se abre con garantía de otro crédito. Constituye una obligación distinta e independiente, por cuyo motivo, a efectos de riesgo, se considera como un crédito nuevo. Puede traducirse por crédito documentario garantizado.

Backwash effect. Véase efecto polarizador.

Baja. Disminución del precio, valor y estimación de una cosa.

‑‑Acto en que se declara la cesación en industrias o profesiones sometidas a impuesto.

‑‑Jugar a la baja: especular con la cotización de los valores públicos o mercantiles, previendo descensos en las mismas.

‑‑Retirada de un empleado de la nómina laboral de cualquier entidad; puede ser incentivada cuando por razón de reajuste o cualquier otra el trabajador acepta marcharse a cambio de una indemnización pactada. E.i.: fall (1ª acepción); business closure (2ª); to bear the market (3ª); layoff (4ª).

Bajista. Tendencia de una variable (precios, salarios, etc.) a ir en descenso; y por extensión, de un mercado determinado. Dícese también de quienes favorecen, con sus actividades ‑compras, ventas, etc.‑, la baja de las cotizaciones en la bolsa de valores, para después poder volver a comprar en mejores condiciones. E.i.: bearish.

Bajo la par. Contratación de un valor en bolsa por debajo de su valor nominal. E.i.: under par.

Bakunin, Mikhail Alexandrovich. Anarquista ruso (1814‑1876). Durante una estancia en París en su juventud, recibió la influencia de Proudhon y de Hegel, y se convirtió, con Kropotkin, en uno de los más notables representantes de las doctrinas anarquistas. Participó en la creación de la Asociación Internacional de Trabajadores (AIT, véase internacionalismo), donde sostuvo la tesis de Proudhon contra las de Marx, de quien le separaba el sentimiento de la necesidad, material o moral, de una revolución rápida, total y violenta. El Congreso de la AIT de 1872, en La Haya, consumó la separación de Bakunin y sus seguidores de la mayoría marxista.

Balance. Documento contable que refleja la situación patrimonial de una empresa en un momento dado. Dividido en dos partes, activo y pasivo, en la primera de ellas muestra los diferentes elementos del patrimonio, mientras que en la segunda detalla el origen financiero de los mismos. El activo, normalmente, incluye caja, bancos, efectos a cobrar, clientes y otros deudores, mercaderías, productos en curso y terminados, inmovilizado y colocaciones de carácter financiero. En el pasivo lucen capital desembolsado, reservas, recursos financieros ajenos, y los beneficios pendientes de distribución. Por lo general, la ley se refiere a este documento expresando que debe presentarse con claridad y ciñéndose a los criterios generales y legales de valoración. E.i.: balance sheet. (Véase Apéndice).

Balance comparativo. Confrontación de los balances correspondientes a sucesivos períodos de una empresa, a fin de apreciar la evolución seguida por sus distintas rúbricas y calcular de este modo ratios que permitan extraer apreciaciones de interés para la gerencia. E.i.: comparative balance sheet.

Balance dinámico. Referencia a la teoría del alemán Eugen Smalenbach, quien en su obra del mismo título (1919) centró toda su atención ‑en gran medida por la fuerte inflación imperante‑ en el cálculo del resultado del ejercicio (en vez de polarizarla en la determinación de la riqueza), como diferencia entre ingresos y costes periódicos expresados en unidades monetarias homogéneas. E.i.: dynamic balance sheet.

Balance social. Instrumento contable para evaluar los recursos humanos de una entidad. En sentido más amplio, puede medir la forma en que las inversiones de una empresa o de cualquier otro ente inciden en el bienestar de las personas a que abarca. E.i.: labor relations report.

Balanza de pagos. (Del latín bilanx, bis, dos, y lanx, plato). La balanza de pagos es el estado comparativo de los ingresos y los pagos (o entradas y salidas) de una economía nacional por todos los conceptos. Se compone de varias subbalanzas: de mercancías (importaciones y exportaciones); de servicios (fletes, seguros, turismo, etc.); de transferencias (remesas de emigrantes, donaciones, etc.); de capital a largo plazo (inversiones directas en empresas, en bolsa, en inmuebles, créditos, etc.), y de capital a corto plazo (movimientos monetarios). El cierre de la balanza de pagos puede arrojar un excedente que se traduce en el alza de la reserva de divisas, o una insuficiencia que se refleja en la disminución de las reservas o en un mayor endeudamiento. E.i.: balance of payments. (Véase Apéndice).

Balanza por cuenta corriente. Es el saldo de la suma algebraica de las balanzas de mercancías, servicios y transferencias. E.i.: current account balance.

Balboa. Moneda de Panamá, por el nombre del descubridor español del Océano Pacífico, Vasco Núñez de Balboa. Sólo tiene expresión real en las acuñaciones metálicas que circulan junto al dólar de Estados Unidos, el cual funciona como único papel moneda del país. Es también unidad de cuenta oficial a todos los efectos, en paridad con el dólar de EE.UU.

Baldíos. Extensión de terreno no cultivado que permanece en situación de abandono, a diferencia del barbecho, que es una mera fase del ciclo de cultivo. Aunque puede ser explotado como pastizal, tampoco cabe confundirlo con las dehesas, que son formas de pastos naturales permanentes que sí reciben ciertos cuidados culturales. La ocupación y cultivo de los extensos baldíos era una de las propuestas de Jovellanos en su Informe sobre la Ley Agraria. E.i.: untilled land.

Banca. Actividad mercantil por la cual se toman recursos ajenos en forma de depósitos o mediante empréstitos (operaciones pasivas), para desarrollar operaciones activas en forma de créditos a los clientes. El beneficio se consigue por el diferencial entre el coste de los recursos ‑y por los cuales se pagan los intereses pasivos‑ y el precio a que se ceden a los clientes (intereses activos). Hay distintas clases de bancas: la comercial, que se dedica a la colocación de su pasivo en operaciones a corto y medio plazo; la industrial o de negocios, que tiene como objeto principal la promoción de nuevas empresas y el desarrollo de las existentes mediante financiación a medio y largo plazo, o incluso participando en ellas el propio banco accionariamente; y la mixta, que opera tanto en el plano comercial como en el industrial. Se distingue, asimismo, en función de la propiedad entre: banca oficial, que integran las entidades oficiales de crédito o bancos nacionalizados, y banca privada, cuyo accionariado se halla total o mayoritariamente en poder de particulares. El negocio de banca está sometido a la inspección oficial, generalmente del banco central, y puede verse obligado a ajustarse al cumplimiento de determinados coeficientes bancarios. E.i.: banking system.

Banca oficial. En España es el conjunto de las entidades oficiales de crédito (EOC) más el Banco Exterior de España. E.i.: official banks, state banking instutions.

Banca privada. Puede tener, en España, ámbito local, regional o nacional. La banca extranjera tiene un status especial de carácter restrictivo para su expansión hasta 1993, fecha para la cual se previó la plena liberalización en el Tratado de Adhesión de España a la Comunidad Europea. E.i.: private banks.

Bancario. Perteneciente o relativo a la banca mercantil.

‑‑El personal que trabaja en la banca, a diferencia de los propietarios de las entidades o sus otros responsables empresariales o máximos ejecutivos, a quienes se conoce como banqueros. E.i.: banking (1ª acepción); bank employees (2ª).

Bancarrota. Quiebra comercial de una empresa por insuficiencia del activo (patrimonio) para responder frente al pasivo (aparte del capital desembolsado). Por lo común, tiene su origen en operaciones altamente especulativas, incluso con intenciones fraudulentas. También puede deberse a las circunstancias reinantes de colapso general, o a una gestión muy deficiente. E.i.: bankruptcy.

Banco. Establecimiento de crédito, normalmente constituido en sociedad anónima, que se dedica a la actividad del crédito con sus recursos propios y ajenos. Véase también banca. E.i.: bank.

Banco Africano de Desarrollo (BAfD). Organismo de carácter público, cuyos socios originarios son los Estados africanos. Promovido por la Comisión Económica para Africa, también son socios del Banco ("miembros no regionales") algunas naciones europeas, de las Américas, y Japón. Su finalidad esencial es la concesión de créditos a largo plazo para proyectos de desarrollo en agricultura, industria, infraestructuras, urbanismo, vivienda, etc. Tiene su sede en Abidjan (Costa de Marfil), y administra el Fondo Africano de Desarrollo, con cargo al cual se conceden préstamos blandos. E.i.: African Development Bank (AfDB).

Banco Asiático de Desarrollo (BAsD). Es un organismo de carácter público, cuyos socios principales son los Estados asiáticos. Promovido en 1966, se constituyó a instancias de la Comisión Económica y Social para Asia y el Pacífico (CESAP). Son socios del BASD ‑además de Japón, Australia y Nueva Zelanda como países del área‑ algunos de los Estados de Europa (República Federal de Alemania, Suiza, Francia, Reino Unido, Holanda), y de América ("miembros no regionales"). Las tareas del banco consisten en la concesión de créditos a largo plazo para proyectos de desarrollo en la agricultura, industria, infraestructuras, urbanismo, vivienda, etc. Tiene su sede en Manila y administra el Fondo Asiático para el Desarrollo, con cargo al cual se conceden préstamos blandos. E.i.: Asian Development Bank (AsDB).

Banco central. Es la entidad oficial, generalmente nacionalizada y organizada como corporación pública, que constituye el centro del sistema monetario y la cúspide del sistema bancario. Los bancos centrales realizan normalmente cuatro funciones: agente del Tesoro, con el anticipo de fondos a la Administración, y la emisión y el reembolso de la deuda pública, de los pagarés, bonos del Tesoro, etc.; banco emisor, con el monopolio de emisión de los billetes de banco de curso forzoso equivalentes a papel moneda; banco de bancos, por su concesión de créditos a las demás entidades del sistema bancario y por las otras operaciones activas o pasivas con ellas; inspección financiera, fundamentalmente de la banca y cajas de ahorros, para garantizar el cumplimiento de las disposiciones legales en el sector crediticio, y asimismo para la vigilancia de los coeficientes bancarios si los hubiere. E.i.: central bank.

Banco Centroamericano de Integración Económica (BCIE). Creado en 1961, y con sede en Tegucigalpa, forman parte del mismo los cinco países centroamericanos que firmaron el Tratado de Managua de 1960 para constituir el Mercado Común Centroamericano (MCCA): Costa Rica, El Salvador, Guatemala, Honduras y Nicaragua. Concede créditos a largo plazo y bajos tipos de interés, para el desarrollo de proyectos que puedan contribuir a impulsar la integración del área. Su situación atraviesa ‑como el resto del proyecto del MCCA‑ por graves dificultades. E.i.: Central American Bank for Economic Integration (CABEI).

Banco de Crédito a la Construcción (BCC). Entidad oficial de crédito en España, creada en 1962 a partir del anterior "Instituto de Crédito para la Reconstrucción Nacional", y después desaparecida, en 1982, al ser absorbida por el Banco Hipotecario de España, por ser sus actividades muy similares. E.i.: puede traducirse por State Building Loan Bank.

Banco de Crédito Agrícola (BCA). Entidad oficial de crédito (EOC), creada en 1962 sobre la base del antecedente del "Servicio Nacional de Crédito Agrícola" (que había venido funcionando con el fondo que ponían a su disposición la banca privada y las cajas de Ahorro). El BCA concede créditos que financia con sus recursos propios, consignaciones presupuestarias, y las cantidades que obtiene por la emisión de cédulas propias o del ICO, del cual depende. Desde 1984 el BCA constituye el centro de una amplia red financiera que integra a las Cajas Rurales, sobre las cuales ejerce una cierta tutela. E.i.: puede traducirse por State Farm Loan Bank.

Banco de Crédito Industrial (BCI). Constituido en 1920, concede préstamos a medio y largo plazo para instalaciones de nuevas industrias o ampliación de las ya existentes. Al igual que las otras entidades oficiales de crédito, no recibe depósitos del público y se financia con las consignaciones presupuestarias, y con los ingresos provinientes de la emisión de cédulas propias o del ICO, del que depende. El banco, entre otras entidades operativas, cuenta con una sociedad gestora que administra, como armadora, la flota de buques de sus clientes insolventes del sector naviero. E.i.: puede traducirse por State Industrial Loan Bank.

Banco de Crédito Local (BCL). Creado en 1925, en el contexto del proyectado Estatuto Local de Calvo Sotelo, atiende a las necesidades financieras de las corporaciones locales: ayuntamientos, diputaciones y cabildos insulares. Los créditos que concede el BCL se financian, al igual que sucede a las otras entidades oficiales de crédito, con consignaciones presupuestarias y con los fondos obtenidos de la emisión de cédulas propias o del ICO, del que depende. Al otorgar sus créditos, el banco exige garantía general con base en los bienes reales de la corporación local de que se trate, y acepta la afectación de ciertos ingresos públicos como respaldo de sus préstamos. E.i.: puede traducirse por State Bank for City and Regional Governments.

Banco de datos. Organización que tiene como finalidad reunir toda clase de informaciones, que generalmente se registran en memorias informatizadas, de ultrarrápida disponibilidad, para su utilización en toda clase de procesos de datos. E.i.: data bank.

Banco de España. Es el banco central de España y realiza como tal las funciones de tesorería del Estado, instituto emisor, banco de bancos, inspección del sistema bancario, y asesoramiento de la política monetaria y crediticia. Sus orígenes datan de 1782, cuando reinando Carlos III se creó el primer banco oficial, como agente del Tesoro, para la emisión y reembolso de los vales reales, con el nombre de Banco de San Carlos. En 1856 pasó a llamarse Banco de España y en 1874 se le concedió el monopolio de emisión. El 7 de junio de 1962 fue nacionalizado y reorganizado, quedando, a partir de esa fecha, convertido en organismo autónomo dependiente del Ministerio de Economía y Hacienda. Se ocupa también de las funciones operativas respecto del cambio exterior, que hasta 1962 ejerció el IEME. Dentro del Banco de España funcionan el Fondo de Garantía de Depósitos, el Registro de Acreedores Insolventes (RAI) y la Central de Balances. El Banco edita un "Informe Anual" y sendos boletines mensuales, estadístico y económico. E.i.: Bank of Spain.

Banco de Francia. Constituido en 1800 (28 de nivoso, año VIII, según la cronología oficial de la Revolución), como sociedad anónima por acciones, el banco central de Francia continuó siendo una entidad privada hasta su nacionalización el 1 de enero de 1946, por el gobierno tripartito de gaullistas, socialistas y comunistas que presidió el general De Gaulle tras la liberación de Francia. E.i.: Bank of France.

Banco de Inglaterra. Banco central del Reino Unido (aunque hay un Banco de Escocia). Fundado en 1694, por la Bank Charter Act de 1844, se le concedió el virtual monopolio de emisión. En 1946 fue nacionalizado por el gobierno laborista de Clement Atlee. El banco es célebre por su gran autonomía para la conducción de la política monetaria. En torno al Banco fue surgiendo el conjunto de instituciones financieras que se conocen con el nombre de la City, uno de los centros neurálgicos de las finanzas internacionales. E.i.: Bank of England.

Banco de Pagos Internacionales (BPI). Creado en 1930 con la finalidad inicial de facilitar la liquidación de las indemnizaciones de guerra de Alemania a los aliados, tiene su sede en Basilea. Se rige por una convención intergubernamental y se beneficia de un fuero especial concedido por la Confederación Helvética. Sus accionistas son los bancos centrales europeos, y su objetivo actual, la cooperación entre ellos, facilitando las operaciones financieras internacionales. El BPI fue el agente de la Unión Europea de Pagos y del Acuerdo Monetario Europeo, y es el lugar de encuentro del Club de los Diez. E.i.: Bank for International Settlements (BIS).

Banco de tierras. Sistema por el cual los poderes públicos financian la incitación a los agricultores a que retiren parte de la superficie de su explotación de la producción agropecuaria, a fin de no agravar los problemas de fuertes excedentes de difícil salida. Este sistema, iniciado en los tiempos del New Deal, se ha extendido después a otras áreas distintas de Estados Unidos y especialmente la Comunidad Europea que financia la retirada de tierras del cultivo, para dedicarlas, sobre todo, a la forestación. E.i.: set aside system.

Banco Europeo de Inversiones (BEI). Creado en 1957, en virtud de la firma del Tratado constitutivo de la Comunidad Económica Europea, concede préstamos con destino a la creación de empleo, al desarrollo regional y a la expansión de los intercambios. Cada uno de los doce países de la Comunidad tiene una cuota parte en el capital del BEI. Su sede está en Luxemburgo. E.i.: European Investment Bank.

Banco emisor. Véase banco central. E.i.: issuing bank.

Banco Exterior de España (BEE). Constituido en 1923 como consecuencia del "Congreso Español de Comercio de Ultramar", aparte de otras funciones de banca universal se especializa en la concesión de créditos a la exportación. Con capital mayoritariamente del Estado, es el único banco oficial cuyas acciones cotizan en bolsa. Tiene bancos filiales en España y en el extranjero, y es accionista único de FOCOEX, empresa de importación y exportación. E.i.: puede traducirse por Spanish Bank for International Trade.

Banco Hipotecario de España (BHE). Fundado en 1872, promovido por el Banco de París y de los Países Bajos, tiene como finalidad el préstamo hipotecario sobre inmuebles. Pasó a estar bajo completo control de accionistas españoles en 1923 y fue nacionalizado, como las demás entidades oficiales de crédito, en 1962. Los recursos del BHE proceden de su propio patrimonio, de consignaciones presupuestarias y de los fondos obtenidos a través de cédulas hipotecarias propias o de emisiones de bonos del ICO, del cual depende. En 1982 el BHE absorbió al Banco de Crédito a la Construcción, entidad oficial que tenía finalidades similares. E.i.: puede traducirse por Spanish Mortgage Bank.

Banco Interamericano de Desarrollo (BID). Creado en 1957 por Estados Unidos y los países latinoamericanos, tiene su sede en Washington, D.C. Actualmente también son socios del BID Canadá, Reino Unido, Alemania (RF), Francia, Italia y España. El BID facilita créditos a sus países miembros para proyectos de desarrollo económico con créditos a largo plazo. Los recursos los obtiene con la colocación de empréstitos entre sus socios y en el mercado internacional de capitales. Como división autónoma del BID funciona el Instituto para la Integración de América Latina (INTAL). E.i.: Inter‑American Development Bank (IDB).

Banco Internacional de Reconstrucción y Fomento (BIRF). Más conocido como Banco Mundial. Se constituyó en 1944 con base en una de las decisiones de la Conferencia de Bretton‑Woods. Con sede en Washington, D.C., de él forman parte la práctica totalidad de los países occidentales y algunos del Este de Europa. Sus objetivos se centraron inicialmente en la reconstrucción de los daños originados por la guerra en Europa, pero al tomar el relevo de esas tareas el Plan Marshall, el BIRF empezó a prestar su atención a los países menos desarrollados, en los cuales polariza hoy toda su actividad, en forma de créditos a largo plazo, generalmente con un interés más bajo que el del mercado. Para sus préstamos utiliza sus recursos propios y los obtenidos mediante la emisión de cédulas que coloca en los Estados socios del banco. Son partes del grupo del BIRF la Corporación Financiera Internacional, la Asociación Internacional de Fomento (AIF) y el Instituto de Desarrollo Económico (IDE). E.i.: International Bank for Reconstruction and Development (IBRD).

Banco mundial. Véase Banco Internacional de Reconstrucción y Fomento (BIRF). E.i.: World Bank.

Bancocracia. Referencia al influjo abusivo de la banca en la Administración de un Estado y en el resto del marco institucional. E.i.: puede traducirse por banking power.

Bancor. Nombre que se dio en el denominado Plan Keynes, presentado en Bretton‑Woods en 1944, para crear una moneda con la cual liquidar los saldos de las cuentas internacionales. Su valor se habría fijado en oro, pero con una definición que podría haber sido modificada para luchar contra la inflación. Al fracasar el Plan Keynes y triunfar el Plan White, el Bancor no llegó a nacer.

Banda. Expresión gráfica de un espacio entre dos rectas paralelas –la de arriba el techo y la de abajo el suelo‑ dentro del cual, y a lo largo del tiempo que se indica en el eje de la abscisa, se representa una variable (precios de productos agrícolas regulados, cotizaciones de monedas, salarios, etc.) con intensidad que se refleja en la ordenada, formando una expresión diagramática del fenómeno de que se trate. Cuando la representación es de las cotizaciones de monedas, salarios, etc., con respecto a una referencia común (p.e., el dólar), el gráfico toma la apariencia coloquialmente conocida como serpiente en el túnel. E.i.: band (exchange rates); range (prices); spread (income). (Véase Apéndice).

Bandung. Ciudad de Indonesia en la isla de Java, donde en 1955 el presidente Sukarno reunió a representantes del Tercer Mundo para condenar el racismo y el colonialismo, y exigir la emancipación de todos los pueblos. La idea de crear una nueva organización de naciones unidas del mundo subdesarrollado no llegó a prosperar.

Banking principle. Véase currency principle.

Banqueros. Véase bancario. E.i.: bankers.

Baran, Paul. Economista estadounidense (1911‑1964), de orientación marxista, conocido sobre todo por su libro "Economía política del crecimiento", donde analizó los problemas de los países subdesarrollados en relación con el imperialismo. Compañero y colaborador de Paul Sweezy, muerto prematuramente, tuvo una gran influencia en las jóvenes generaciones de economistas de izquierda de los años sesenta.

Barandillero. En la jerga bursátil española, el inversionista que asiste a las sesiones de bolsa e interviene en sus operaciones desde la barandilla que rodea al parquet. E.i.: puede traducirse por side‑line trader.

Barato. Vendido o comprado a bajo precio, incluso por debajo del coste, para liquidar existencia (hacer un baratillo). E.i.: Cheap, inexpensive.

Barbecho. Del latín vervactum, de vervagere, arar en primavera. Terreno labrantío que no se siembra durante uno o más años dentro de la rotación de cultivos, para dejar recuperarse la tierra, que así almacena materia orgánica y humedad. El barbecho, fase típica del cultivo de cereales en secano (dry farming en EE.UU.), puede originar la alternancia del "año y vez" (un año de siembra y otro de descanso), o "al tercio" (un año de siembra y dos de descanso), etc. Por derivación de barbecho, se denomina barbechera a la parte de la superficie agrícola útil que permanece en esta situación. El aprovechamiento racional de la barbechera, con alternancias y fertilizaciones adecuadas, puede permitir el aumento efectivo de la superficie cultivada. E.i.: fallow land.

Bargaining. Véase transacción.

Barreras a la movilidad. Circunstancias que actúan en el interior de un sector para proteger a las empresas del "grupo estratégico" contra el ingreso de las pertenecientes a otros grupos. E.i.: mobility barriers.

Barreras al comercio. Limitaciones y controles al libre intercambio, introducidas al objeto de disminuir las importaciones, fundamentalmente por criterios proteccionistas del sistema productivo nacional. Pueden ser arancelarias (aranceles de aduanas), o no arancelarias (contingentes, cupos, medidas de efecto equivalente, normas fitosanitarias, trámites administrativos, etc.) E.i.: trade obstacles.

Barreras de entrada. Situación en un sector determinado que frena o impide el ingreso de nuevas empresas, por mucho que se sientan atraídas por los beneficios o por el crecimiento de la demanda; p.e.: licencias administrativas de instalación, exigencia de dimensión, etc. E.i.: barriers to entry.

Barreras de salida. Situaciones o causas que frenan o impiden la salida de una empresa de un sector determinado; p.e.: la situación de crisis puede hacer que la autoridad laboral rechace la regulación de empleo o el cierre de la empresa. E.i.: barriers to exit.

Barril. En sentido estricto, y como unidad de cuenta, la medida más empleada en la producción y el comercio de petróleo. Equivale a 144 litros y en peso varía en función de la densidad de crudo, que a efectos internacionales se calcula con los sistemas API (American Petroleum Institute).

Barter. Véase trueque.

Base imponible. Expresión dineraria resultado de la medición del objeto imponible, de la que, después de las deducciones a que hubiere lugar, se obtiene la base liquidable. Algunas bases imponibles pueden ser no dinerarias, y se utilizan para tributos cuya cuota se liquida en función de unidades de peso, volumen, superficie, etc. (impuestos sobre alcoholes, petróleos, radicación, etc.). E.i.: gross tax base.

Base liquidable. Es el resultado de restar de la base imponible bonificaciones al servicio de la personalización del impuesto o en apoyo o fomento de una determinada política económica. De no existir tales "reducciones", la base liquidable ha de coincidir cuantitativamente con la base imponible. Sobre ella se gira o liquida la alícuota o tipo tributario, para así obtener la cuota tributaria o cifra del impuesto que finalmente ha de pagarse. E.i.: net tax base.

Base monetaria. Es la suma de los activos de caja y el dinero efectivo en manos del público, tal como se registran en el balance ajustado del banco central. Los activos de caja están constituidos por el efectivo y los depósitos de la banca privada, cajas de ahorro y cooperativas de créditos en el banco central. El efectivo en manos del público es el total de circulación fiduciaria y monedas acuñadas en circulación, menos el referido efectivo en el banco central y en el resto del sistema crediticio. La base monetaria refleja, por consiguiente, los recursos de inmediata disponibilidad. E.i.: monetary base.

Base reguladora. Es el nivel de los ingresos oficialmente establecidos para las diversas categorías de trabajadores, a efectos de la aplicación de los tipos de cotización en la seguridad social. E.i.: regulatory base.

Basic. Acrónimo en inglés para "Beginner’s All‑purpose Symbolic Instruction Code". Lenguaje informático relativamente sencillo, elaborado a principios de los años sesenta para hacer accesible el manejo de ordenadores a los principiantes.

Bastantear. Afirmarse por una persona competente (notario, etc.) que un poder u otro documento, o una firma, es suficiente y auténtico, y que vale a los efectos que ha sido otorgado. E.i.: puede traducirse por to verify a legal document; o por to officially accept the credentials of an attorney or proxy (aceptar las credenciales de un apoderado).

Bastiat, Frédéric. Economista francés (1801‑1860) partidario del laissez‑faire, que expuso de forma dogmática el pensamiento de los economistas clásicos, y que especialmente defendió el librecambio contra el proteccionismo. Considerado más como periodista que como científico, fue el autor de "Sofismas económicos", donde se refirió a una pretendida petición de los fabricantes de velas para conseguir del Estado la anulación del sol.

Bear Market. Véase mercado bear.

Bedaux, Charles. Ingeniero francés (1888‑1944) que ideó el sistema de racionalización laboral que lleva su nombre, sobre la base de la cantidad óptima de trabajo que un obrero medio puede realizar en un minuto ("punto bedaux").

Behaviorismo. Del inglés behavior, conducta, comportamiento. Corriente del pensamiento psicológico, según la cual en las acciones y reacciones mutuas de los sujetos económicos influyen los instintos y las circunstancias del mundo exterior, que pueden ser objeto de manipulación mediante técnicas adecuadas de publicidad o propaganda. E.i.: behaviorism.

Beneficio. Utilidad, provecho, equivalente a la diferencia entre los ingresos y los gastos de una operación o conjunto de operaciones con saldo favorable.

‑‑Remuneración que se hace al capital, y a la que puede darse el destino que el empresario estime más adecuado o que, en las sociedades anónimas deseen los socios.

‑‑Diferencia entre ingresos y gastos en la cuenta de resultados de una empresa, que en balance se anota en el pasivo, como deuda de la empresa con los socios.

‑‑Suelen distinguirse varias clases de beneficios: bruto, como diferencia entre ingresos y gastos antes de deducir los impuestos y cargas de amortización; fiscal, o parte de las ganancias que tienen la consideración de base imponible para el impuesto sobre el beneficio de las sociedades, y que resulta de descontar a los ingresos computalbes los gastos deducibles a efectos fiscales que varían según las distintas legislaciones; neto, o del que se han deducido todos los impuestos, amortizaciones y demás cargas.

‑‑Su distribución en las sociedades anónimas corresponde a la junta general de accionistas, a propuesta del consejo de administración, que establece las aplicaciones a reservas, fondos especiales y dividendos. E.i.: benefit, gain, profit (Véase Apéndice).

Beneficios fiscales. Son las subvenciones que se conceden a empresas para fomentar actividades concretas, vía exoneración o bonificación fiscal. Su monto total y su desglose, según la Constitución española de 1978 (artículo 134.B), deben especificarse anualmente en los presupuestos generales del Estado. Véase subvenciones. E.i.: puede traducirse por tax benefits, tax incentives.

Benelux. Unión aduanera y económica de Bélgica (Be), Holanda (Ne) y Luxemburgo (Lux), creada en sucesivas etapas a partir de 1943. Desde 1958 se enmarca dentro de un proyecto más amplio, la Comunidad Económica Europea, cuya creación formalmente derivó, precisamente, de una propuesta formulada en 1955 por el Benelux, al que justamente se considera el "laboratorio" del Mercado Común Europeo.

Bentham, Jeremy. Jurista, filósofo y economista inglés (1748‑1832). Es célebre la formulación de su principio de utilidad: "la mayor felicidad del mayor número, es la base de la moral y de la legislación". Tuvo más éxito en Francia que en Inglaterra, sin duda gracias a su discípulo Dumont, que difundió en francés su principal obra "Aritmética de los placeres".

Bernis, Francisco. Economista español (1877‑1933), profesor en la Universidad de Salamanca. Especialista en temas fiscales, realizó una estimación de la riqueza y de la renta nacional. Cabe incluirlo dentro de la corriente del regeneracionismo.

Bernstein, Edward. Escritor y político alemán (1850‑1932), revisionista de las tesis marxistas que según él no podían soportar el enfrentarse con los hechos, y que por ello mismo debían entrar en una fase de adaptación práctica a la sociedad. Fue muy criticado por Kautsky y otros.

Beveridge, William. Véase Plan Beveridge.

Bienes. Denominación genérica que se da a todas las cosas que suministran a su poseedor alguna utilidad o beneficio. Pueden ser de consumo (duraderos y perecederos) o de capital (bienes de equipo). Caben otras categorías de bienes que se expresan en las ocho definiciones subsiguientes de este Diccionario. E.i.: goods.

Bienes inferiores. Aquellos cuya demanda se mueve en sentido opuesto a las variaciones de la renta de los consumidores, debido a que las preferencias de éstos van desplazándose a otros bienes (superiores) más estimados. Fue el estadístico alemán Engel quien expresó claramente el fenómeno por primera vez, por lo cual se dice también que son bienes inferiores aquellos para los que se cumple la Ley de Engel; p.e.: en la alimentación, el pan, el bacalao, las leguminosas, etc. E.i.: inferior goods. (Véase Apéndice).

Bienes libres. Aquellos de los que teóricamente se dispone sin ningún coste y de cuyo consumo nadie puede ser excluido; p.e.: aire y agua en otros tiempos, pero no actualmente por los altos grados de contaminación de ambos fluidos. E.i.: free goods.

Bienes nacionales. Los que posee el Estado, sea por su calidad de mostrencos o vacantes, sea por haberlos detraído del poder de las manos muertas, o por cualquiera otra razón o causa. Se llamó así, en la España del siglo XIX, a los bienes liberados por las operaciones de la desamortización. E.i.: State property.

Bienes públicos. Son aquellos de consumo indivisible y no excluyente, por lo cual han de ser ofrecidos por el Sector Público, y que ningún empresario privado estará interesado en proveer, al no poder cobrar su precio. En términos coloquiales, todo bien ofrecido por el Sector Público. Típicos bienes públicos son la defensa, la justicia y el medio ambiente. E.i.: public sector goods and services, public goods.

Bienes raíces. Las tierras, solares, edificios y construcciones que son objeto de transacciones en el llamado mercado inmobiliario. E.i.: real estate.

Bienes rústicos. Los que se refieren al campo. Pueden ser de varias clases: de abadengo: los que estaban situados en el territorio jurisdiccional de alguna autoridad eclesiástica y se hallaban exentos de ciertas contribuciones; de abolengo: los heredados de los abuelos; de aprovechamiento común o comunales: los de propiedad de un Ayuntamiento, susceptibles de uso por todos y cada uno de sus vecinos; de propios: los de propiedad de un Ayuntamiento sobre los cuales éste tiene el dominio para su explotación directa no comunal, en régimen de propiedad privada; de realengo: los que estaban afectos a los tributos o derechos reales, a diferencia de los libres de tributos como los de abadengo; libres: los que no estaban vinculados por las figuras de las manos muertas (amortización eclesiástica y civil). E.i.: rural property.

Bienes secularizados. Los que fueron eclesiásticos y se desamortizaron. E.i.: secularized properties.

Bienes superiores. Los que en la demanda de los consumidores van desplazando a los bienes inferiores, al mejorar el nivel de renta; p.e.: carne, pescado, conservas, etc. E.i.: superior goods.

Bienestar. Sensación interior, psicológicamente muy compleja, del ser humano, que se exterioriza con manifestaciones de complacencia y optimismo. En economía, se establecen ciertas correspondencias entre el bienestar y el nivel de satisfacción de las necesidades económicas, que en el pasado (A. C. Pigou) pretendieron medirse a través de la renta per cápita. Actualmente, la teoría económica investiga nuevas formulaciones, entre ellas la del bienestar económico neto (BEN), propuesta por James Tobin, Premio Nobel de Economía, quien preconiza que para calcularlo es necesario detraer del PIB todo lo que supongan inversiones del tipo de armamentos, costes sociales de contaminación, etc. Philippe Saint Marc propone, por su parte, la ecuación de bienestar. E.i.: welfare.

Bienestar económico (teoría del). Los teóricos de la Welfare Economics, como se la conoce en inglés, se plantearon como objetivo de la teoría económica el bienestar. A. C. Pigou señaló como condiciones del bienestar económico: la producción, medida en dinero, más alta posible; una distribución de la renta igualitaria; y la modificación de las actividades, por muy rentables y muy productivas que sean, cuando resulten perjuicios para los ciudadanos. La extensión de la economía del bienestar a la idea de un conjunto creciente de servicios sociales (preconizada en Inglaterra por Beveridge en 1942) generó el Welfare State o Estado benefactor. E.i.: welfare economics theory.

Bienestar económico neto (BEN). Véase bienestar. E.i.: net economic welfare.

Big bang. Por analogía con la explosión cósmica que según parece marcó el comienzo del universo, se denominó así, en 1987, la implantación de un sistema electrónico integral para las transacciones program trading en la Bolsa de Londres, separándose de este modo la negociación de factores humanos que antes tenían un peso considerable. Algunos observadores atribuyeron al sistema análogo de Nueva York parte de la crisis bursátil del lunes negro del 19 de octubre de 1987.

Big five. En inglés, literalmente, los "cinco grandes". Nombre que se daba en Gran Bretaña a los mayores bancos: Barclays, Lloyds, Midlands, National y Westminster. Por analogía, en otros países se habla de "los tres", "los cuatro", etc., "grandes" al referirse a las entidades bancarias que ocupan los primeros puestos en el ranking del sector, y que tienen una gran influencia, no sólo en el escenario económico, sino también en el área de la política.

Bilateralismo. En general, fase histórica de las relaciones internacionales, en la cual, por contraste con la era del librecambio, pasaron a predominar los acuerdos bilaterales (entre los países dos a dos), tanto para el intercambio de productos (acuerdos comerciales con contingentes o cupos), como para los pagos (acuerdos de clearing o compensación). El bilateralismo se inició en 1929 con el comienzo de la Gran Depresión, y de hecho se mantuvo, entre los países desarrollados hasta la década de 1950, cuando la OECE puso en marcha los mecanismos de liberalización del comercio y de la multilateralización de pagos, para pasar después a la convertibilidad de las monedas. E.i.: bilateralism.

Billete. Papel impreso o grabado que representa cantidades de numerario. Son títulos al portador, a la vista, y que no devengan intereses; generalmente autorizaban a exigir del respectivo banco de emisión su conversión en oro o en plata por la cantidad en él expresada. Actualmente, los billetes de banco son emitidos en régimen de monopolio por el banco central de cada país, en su calidad de instituto emisor, y ya no son convertibles en oro o plata, teniendo, pues, el carácter de papel moneda de curso forzoso. E.i.: bank note (billete de banco), currency (moneda en general); la antigua expresión "pagará al portador": payable to the bearer.

Billón. Del francés billion, de bi, por bis, y la terminación de millón. Equivale a un millón de millones, que se expresa por la unidad seguida de doce ceros.

‑‑En EE.UU. y otros países anglosajones, billion es 1.000 millones, y billón equivale a trillion; estas particularidades son frecuentemente ignoradas por los malos traductores, que introducen con ello no poco confusionismo, sólo subsanable cuando se recuerdan las mencionadas equivalencias y diferencias (¡Traduttore, traditore!). E.i.: (EE.UU.) trillion; billion (R. U.).

Bimetalismo. Sistema monetario de un país que admite como reserva el doble patrón de oro y plata. Fue el caso de España desde 1868, al seguir las pautas de la Unión Monetaria Latina de una relación oro/plata de 15,5. En 1873, al bajar el precio internacional de la plata, no pudiendo mantenerse el ratio 1/15,5, y para evitar la pérdida total de su reserva de metal amarillo, el Banco de España declaró la inconvertibilidad oro. Desde entonces hasta 1936 (cuando con la guerra civil desapareció la plata de la circulación), España tuvo oficialmente un patrón bimetálico "cojo", basado en la plata; pero en realidad ya era un sistema fiduciario, por el mayor valor facial de la moneda metálica que el de su contenido en plata. E.i.: bimetallism.

Biodegradable. Característica de los productos industriales ‑por ejemplo, embalajes, detergentes, etc.‑ que pueden ser destruidos por los microorganismos. Son preceptivos en numerosos artículos, para evitar la contaminación ambiental. E.i.: biodegradable.

BIRF. Sigla de Banco Internacional de Reconstrucción y Fomento.

Blanc, Louis‑Jean‑Joseph. Historiador y político francés (1811‑1886), cuyas ideas evolucionaron hacia un socialismo autoritario. Sus célebres talleres sociales (a crear por los empresarios y el Estado), se transformaron en el gobierno de 1848 en talleres nacionales, que pretendían promover el empleo y socializar la economía; fueron un rotundo fracaso.

Blanca. Denominación de la moneda castellana de vellón conocida así por el color de la plata que entraba en su aleación. Acuñada ya en tiempos de Enrique III con valor de medio maravedí, continuó en circulación hasta tiempos de Felipe II. Por su escaso valor pasó al lenguaje coloquial en la todavía utilizada frase de "estoy sin blanca", para expresar la gran penuria de efectivo. E.i.: puede mencionarse directamente el nombre con la explicación de su bajo valor (coppermoney); to be flat broke (estar sin blanca).

Blanquear. Dícese, coloquialmente, de las distintas fórmulas que existen para legalizar, de alguna manera, las disponibilidades de dinero B. En España, una de ellas consiste en la adquisición de pagarés del tesoro, para, una vez vendidos a través de una SMMD, con los cheques al portador o con el dinero en efectivo, adquirir inmuebles u otros activos que en parte se pagan con este dinero B, y parte con A. E.i.: to launder funds (blanquear fondos).

Blanqui, Louis Auguste. Político socialista francés (1805‑1881), quien pasó su existencia en una sucesión de conspiraciones y emprisionamientos. Su actividad revolucionaria (1848, 1870), no le impidió escribir un cierto número de opúsculos, y especialmente su obra La crítica social, por la que se le considera como el hermano mayor espiritual de Marx, y padre del blanquismo. Preconizó las ideas, luego leninistas, del revolucionario profesional, y de la organización cuasimilitar de los partidos obreros.

Bloquear. En el negocio bancario, acción de inmovilizar por un tiempo más o menos largo, en una cuenta o en un fondo, las disponibilidades de una o más personas o entidades, que no pueden disponer de tales recursos en tanto se aclaran problemas pendientes de deudas, pago de impuestos, legalidad de lo inmovilizado, situaciones políticas de tensión, previsión de devaluaciones o revaluaciones, etc. E.i.: En EE.UU. to freeze, literalmente, congelar los créditos o fondos; blocked accounts (en el R.U.) para las cuentas bloqueadas.

Blue chip. En los países anglosajones y en el negocio bursátil, referencia a las acciones de compañías más prestigiadas por la calidad y la amplia aceptación de sus productos o servicios, y por su capacidad prácticamente garantizada de generar dividendos. Tales acciones alcanzan normalmente precios altos, y ofrecen rendimientos relativamente bajos. Puede traducirse por "valores punteros".

Boicotear. De Boycott, nombre de un propietario irlandés a quien se aplicó lo que hoy llamamos boicoteo o boicot. Acción de impedir a alguien lograr sus propósitos, empleando para ello toda clase de medios, sobre todo, negándole cualquier relación económica (p.e.: no comprarle nada) a fin de obligarle a ceder en lo que de él se exige. E.i.: to boycott.

Boisguilbert Pierre Le Pesant, Señor de. Economista francés (1646‑1714), autor de gran número de estudios sobre la administración financiera y acerca de las condiciones de vida de su época. Fue uno de los primeros investigadores de la riqueza nacional, a lo que dedicó el más importante de sus libros, "La Fortune de la France". Preconizó, como remedio a los males de su país, un reparto más equitativo de los impuestos entre los contribuyentes, una mejora en las condiciones de la recaudación. Schumpeter le consideró entre los precursores de la Econometría.

Bolchevismo. Del ruso bolchevik, mayoritario. La fracción más numerosa, frente a los mencheviques o minoritarios, que resultó de la división del Partido Obrero Social-demócrata Ruso, en su Conferencia de Bruselas de 1903 (terminada en Londres). En ella, Lenin consiguió el predominio frente a Axelrod y Martov. El fracaso de la revolución rusa de 1905 dividió aún más a las dos facciones, y en 1910 se organizaron como partidos separados. El actual Partido Comunista de la Unión Soviética, PCUS, procede del POSDR que en 1917, tras el triunfo de la revolución, pasó a autodenominarse Partido Comunista (b), b por bolquevique.

‑‑Por extensión, se considera que el bolchevismo es la versión leninista del marxismo. E.i.: bolshevism.

Boletín Oficial del Estado (BOE). Es el diario oficial del Estado Español, sucesor de la antigua "Gaceta de Madrid" ‑cuya denominación lleva como subtítulo‑ que empezó a editarse en 1661. En el BOE se publican las leyes y disposiciones generales (decretos, órdenes ministeriales, circulares o resoluciones), así como disposiciones administrativas en materia de "autoridades y personal", "oposiciones y concursos", "otras disposiciones", "avisos oficiales" de la Administración de Justicia, anuncios sobre subastas y concursos de obras y servicios públicos, y anuncios varios; casi siempre exigidos por la legislación mercantil. E.i.: puede citarse en español, o cabe traducirlo por Spain’s Official State Bulletin.

Bolsa de valores. Institución económica en la que se produce la contratación público‑mercantil de toda clase de títulos valores: acciones, obligaciones, fondos públicos, etc. El origen del nombre en las lenguas latinas y teutónicas continentales proviene de Brujas, en la actual Bélgica, donde en el siglo XV el comercio de los efectos mencionados se desarrollaba en la residencia de los banqueros Van de Bursen, en cuyo blasón, en la fachada, figuraban esculpidas tres bolsas. La bolsa de Amberes, heredera de la de Brujas, se creó en 1574; en 1561 nació la Bolsa de Londres, que en 1773 adquirió su perfil ya actual; en 1792 la de Nueva York, hoy la más importante del mundo, seguida de las de Tokio, Londres, París, Francfort, Hong‑Kong, Singapur, etc. Las formas de organización de las bolsas pueden presentar diferencias, pero existe una tendencia clara a su informatización total (el big‑bang de la de Londres, en 1987, marcó el primer caso). En las operaciones actúan como mediadores los brokers y los dealers, y diariamente, al final de la sesión, se publican las cotizaciones y el índice bursátil del día (véanse también acción, boom, mercados bear y bull). E.i.: stock exchange (literalmente intercambio de valores); jugar a la bolsa, to play the market. (Véase Apéndice).

Bolsas de pobreza. Véase pobreza. E.i.: poverty pockets.

Bolsín. Lugar donde se celebra la reunión habitual, con días y horas señalados, de los corredores de comercio y otros agentes colegiados, que dan fe de las transacciones de valores, en las plazas financieras menores donde no hay bolsas de valores. E.i.: local stock exchange (bolsa local).

Bomba de población. Expresión de Paul Ehrlich para referirse a la explosión demográfica del Tercer Mundo. E.i.: population bomb.

Bonanza. Del italiano bonaccia, calma de mar, tiempo tranquilo o sereno; y, por analogía, fase favorable en la vida de los negocios y en la actividad económica en general. E.i.: bonanza, boom, prosperity.

Bono de caja. Título emitido por una empresa, que se compromete a reembolsar a un vencimiento determinado el préstamo así pactado; los recursos obtenidos de esa forma se dedican a hacer frente a las necesidades de tesorería. E.i.: short‑term bond.

Bonos. Una de las formas de materializarse la emisión de los empréstitos públicos o privados. Son títulos generalmente al portador, normalmente negociables en bolsa, con ámbito nacional o internacional, e interés fijo; o flotante, con base en el Libor o en otra referencia. Los bonos, según su emisión, son: del Tesoro, de caja de los bancos industriales, de tesorería de las empresas, eurobonos con denominación en una eurodivisa, etc. E.i.: bonds; fixed‑interest bearing bonds (a interés fijo); mortgage bonds (los hipotecarios); public utility bonds (los emitidos por servicios públicos).

Boom. Voz inglesa (literalmente traducible por estampido, trueno), expresiva de un alza importante en la bolsa o en sectores determinados, como la construcción, el cine, etc. La contramedalla del boom es el crash (literalmente estrépito, fracaso), que expresa la caída de las cotizaciones bursátiles, que pueden llegar a un colapso final (crack). Puede traducirse por auge.

Bosch Labrús, Pedro. Economista y hombre de negocios español, catalán (1827‑1894). Después de la revolución de 1868, contribuyó a la oposición al liberalismo de Figuerola, y a la fundación del Fomento de la Producción Nacional, del cual fue primer secretario. Organizó la manifestación proteccionista de marzo de 1869, y propició la creación de organismos proteccionistas en diversas ciudades españolas, agrupados en la Liga Proteccionista Española.

Boyante. Que tiene fortuna o felicidad creciente, y en sentido más estricto y coloquial, que se encuentra con gran liquidez; p.e.: desde que heredó, Pedro está boyante. E.i.: buoyant, successful.

Bracero/ra. Peón, jornalero, campesino sin tierra, generalmente con referencia a las zonas rurales menos desarrolladas. E.i.: legal seasonal worker (trabajador temporero); en los EE.UU. se emplea el término wetback (literalmente, "espalda mojada" porque suele cruzar el Río Grande para llegar a los EE.UU.); puede emplearse también landless peasants (campesinos sin tierra).

Brain‑storming. Véase tormenta de ideas.

Bread‑even point. Expresión del inglés, comúnmente empleada en todos los idiomas, equivalente a lo que en español se denomina punto muerto o aquel momento, contablemente registrable, en que una empresa empieza a producir beneficios.

Bretton‑Woods, conferencia de. Celebrada en Bretton‑Woods (New Hampshire, EE.UU.) entre el 1 y el 22 de julio de 1944, reunió a los representantes de cuarenta y cuatro naciones aliadas, al objeto de definir una política monetaria y comercial para después de la guerra mundial, cuyo fin ya veía como próximo tras la invasión de Europa (el día D, el 6‑VI‑1944). Marcó el origen de la creación del Fondo Monetario Internacional (FMI, en cuya concepción se enfrentaron el Plan While y el Plan Keynes) y del Banco Internacional de Reconstrucción y Fomento (BIRF), que se conocen como "instituciones de Bretton‑Woods". También se hace referencia al "orden de Bretton‑Woods", evocando la disciplina internacional de cambios fijos allí preconizada para el Sistema Monetario Internacional, y que de hecho funcionó entre 1948 y 1971 (desde el Plan Marshall a la declaración de inconvertibilidad oro del dólar). E.i.: Bretton‑Woods agreements (por acuerdos), o Conference.

Broker. Palabra del inglés para identificar a la persona, física o jurídica, que actúa como agente mediador en diversidad de operaciones, pero especialmente en las relativas a compra‑venta de materias primas en el comercio internacional, a la obtención de crédito, en todo lo relativo al negocio inmobiliario y en lo referente a las operaciones bursátiles.

Buchanan, James. Economista estadounidense, autor del libro "Positive Economics, Welfare Economics and Political Economy" (1959), y sobre todo ‑en colaboración con G. Tullock‑ "The Calculus of Consent" (1962), en las que formuló la teoría del public choice (elección pública). Buchanan defiende la idea de que en las constituciones políticas deben figurar reglas que obliguen a que se respeten al máximo las preferencias individuales que sean conformes al interés público. Recibió el Premio Nobel de Economía en 1986.

Bull market. Véase mercado bull.

Bullionismo. Del inglés bullion, lingote. Nombre dado al sistema de emisión regido por el currency principle, y que designa también los rasgos esenciales del pensamiento económico de la primera época mercantilista (siglo XVI). El poder público se esforzaba en actuar directamente, por medio de leyes y reglamentaciones, sobre los metales preciosos, para hacerlos entrar en el país e impedirles salir. El volumen de stock de oro y plata era considerado en la época como la expresión de la verdadera riqueza del país. E.i.: bullionism.

Burbujas. Son, en el análisis financiero, las desviaciones del precio respecto del valor fundamental de un activo estimado según las expectativas más racionales; las burbujas tienen un origen generalmente especulativo debido a la indeterminación del futuro. En demografía, una burbuja es el conjunto de varias cohortes contiguas, que en una pirámide de población evolucionan conjuntamente hacia arriba. E.i.: bubbles.

Burocracia. Neologismo proveniente del francés bureaucratie; y ésta de bureau, oficina, escritorio; y el griego kratia, autoridad. Se refiere a la influencia excesiva de los funcionarios públicos en los negocios del Estado o de los demás poderes públicos. Son bien conocidos los trabajos de Max Weber sobre la burocracia.

‑‑Por derivación, casta social que forman los funcionarios. E.i.: bureaucracy.

Bushel. Medida tradicional de volumen para sólidos (sobre todo cereales), que aún se emplea en el R.U. (36,35 l.) y sobre todo en EE.UU. (34,23 litros).

Buy‑out. Expresión anglosajona para referirse a la compra de acciones de una sociedad, por entero, o en una elevada proporción, para llegar a controlarla. Cuando la adquisición se paga con recursos obtenidos ad hoc del mercado de capitales por la entidad compradora ‑y a veces para contrarrestar las incursiones de un tiburón‑ se trata de una leveraged buy‑out, o compra apalancada. Cuando son los propios ejecutivos los que se hacen con la empresa, la operación se denomina management buy‑out; y cuando los adquirentes son los trabajadores, nos hallamos ante una labor buy‑out.

C

Cabaña. Del latín capanna, choza. Nombre antiguo para referirse genéricamente a la ganadería de una comunidad, incluso de todo un país; p.e.: la cabaña nacional, atraviesa por el grave problema de la escasez de pastos y la carestía de los piensos. E.i.: livestock o simplemente cattle.

Cabarrús, Francisco, Conde de. Financiero y político español de origen francés (1752‑1810), fue el autor del proyecto de emisión de los vales reales, para financiar, en 1780, la guerra contra Inglaterra. Precisamente para cubrir los efectos de la devaluación de los vales, propuso la creación de un banco nacional, sobre el cual redactó una "Memoria" de la que surgió el Banco de San Carlos, creado en 1782, y del cual fue nombrado primer director. Hombre emprendedor, consejero de la "Compañía Guipuzcoana de Caracas", propuso la constitución de la "Compañía de Filipinas" para reanimar el comercio con Asia, y relanzarlo con la América española. Fue colaborador de Godoy, y como ostensible afrancesado recibió el nombramiento de embajador en París en 1797. Durante la ocupación francesa desempeñó el cargo de secretario de Hacienda con José Bonaparte, hasta su muerte en 1810.

Cabildeo. Véase lobby.

Cadencia. Es el ritmo de producción en una fábrica, especialmente en las cadenas de montaje. Se mide por medio del cociente: número de unidades de producción logradas/número de horas empleadas. E.i.: Motion time.

Caeteris paribus. Expresión latina, muy utilizada en la economía marginalista para hacer referencia a un fenómeno en el que intervienen dos o más variables, y respecto del cual se adopta la hipótesis de trabajo de que las demás circunstancias del entorno permanecen constantes y, por tanto, sin influencia en el mismo.

Caja. Denominación de la cuenta en que se recogen las entradas y salidas de dinero en efectivo. El saldo de la cuenta de caja se sitúa en el balance en el activo. Puede utilizarse, en sentido amplio para hacer referencia a la liquidez. E.i.: cash, que incluye también la liquidez de la empresa en cuanto a depósitos en bancos; en inglés, cash, es también expresivo de al contado.

Caja B. Es aquella por la que teóricamente pasan los flujos de dinero B de ciertas empresas y de otras entidades, que no son objeto de registro contable en los libros oficiales. E.i.: black box.

Caja de Leruela, Miguel. Escritor español (1570‑1631), generalmente considerado arbitrista, para quien la prosperidad de España se hallaba vinculada al desarrollo y privilegio de la ganadería, a la cual debían subordinarse las demás ramas de la producción. Su principal obra fue "Restauración de la abundancia antigua de España" (Nápoles, 1631), en la que muestra su rechazo del mero mercantilismo, al poner de relieve que "nada han remediado el oro y la plata de las Indias, que parece tesoro de duendes, y que el mismo viento que lo trae, lo lleva".

Caja General de Depósitos. En España, la institución creada en 1852, "separada de las del Tesoro público y regida por una administración especial", que recibe las sumas de dinero procedentes de concesionarios, contratistas, etc., para afianzar la participación en licitaciones, o para suscribir contratos que se refieren a servicios generales, provinciales o municipales. E.i.: puede traducirse por Government Depositary.

Caja Postal de Ahorros. Entidad financiera española (y las análogas en otros muchos países) asociada al servicio de Correos, y que utiliza sus estafetas para contar con el más amplio número de sucursales y agencias. Toma depósitos de clientes y concede toda clase de créditos. Depende del Ministerio de Transportes, Turismo y Comunicaciones, a través de la Dirección General de Correos y Telecomunicaciones, y no forma parte de la Confederación Española de Cajas de Ahorros. E.i.: Post Office Savings Bank.

Cajas de Ahorro. Instituciones inicialmente de carácter benéfico, que a diferencia de los bancos, no tienen su capital dividido en acciones. En España, son propiedad de fundaciones, ayuntamientos (municipales), diputaciones (provinciales) o de comunidades autónomas. Y en todo caso están públicamente intervenidas a través de la inspección del Banco de España, siendo su asociación sectorial la Confederación Española de Cajas de Ahorros (la CECA). Reciben depósitos (imposiciones) de sus clientes (impositores), y prácticamente realizan las mismas operaciones que la banca. De sus beneficios, una parte se dedica a actividades sociales (bibliotecas, becas de estudios, educación y cultura, etc.). En España, desde 1977, en las asambleas generales y en los consejos de administración de las cajas participan los impositores, los trabajadores y los representantes de los ayuntamientos. La Caja Postal tiene diferente organización. E.i.: Savings Banks, literalmente, bancos de ahorros.

Cajas Rurales. Entidades financieras de funcionamiento similar a las cajas de ahorro, de ámbito geográfico más reducido, enraizadas con el crédito cooperativo, y dedicadas preponderantemente a operaciones de crédito al sector agrario. En España, estaban asociadas en el Consorcio de Cajas Rurales. Desde 1984 entraron a formar parte del grupo del Banco de Crédito Agrícola. E.i.: land banks.

Calderilla. Acuñaciones metálicas de cobre, bronce, cuproníquel, aluminio u otro metal no precioso o aleación de ellos, que tiene el carácter de moneda fraccionaria, y a la que por ley se limita su fuerza liberatoria a efectos de pagos. E.i.: copper coin.

Caloría. Unidad de cantidad de calor en el sistema C.G.S. –utilizada para valorar la potencia energética de un combustible o de los alimentos‑ que se representa por el símbolo cal. Es la cantidad de calor necesaria para elevar desde 14,5>C la temperatura de 1 gramo de agua. La termia, equivalente a un millón de calorías, es la medida más utilizada en economía energética. E.i.: calorie.

Cámara de Comercio Internacional (CCI). Constituida en 1919 por iniciativa de las Cámaras Nacionales de Comercio, Industria y Navegación de varios países y con sede en París, tiene por objeto el estudio, análisis, intercambio y creación de los medios tendentes a simplificar, normalizar y facilitar el comercio, la banca, los seguros y las finanzas; especialmente a través de la reglamentación de los usos internacionales; p.e.: en materia de créditos documentarios, cobro del papel comercial, etc. Realiza también labores de arbitraje para resolver conflictos mercantiles de carácter internacional. E.i.: International Chamber of Commerce.

Cámara de compensación. Sistema de la banca, en cada plaza financiera, para, día a día, compensar los talones y cheques bancarios emitidos por los distintos bancos. Desde 1987, en España, las operaciones de compensación se hacen electrónicamente. E.i.: clearing house.

Cambalache. Antiguamente, trueque de objetos de poco valor. Actualmente, operación comercial o financiera que lleva en sí algún truco o trampa, para poniéndose de acuerdo de forma simulada dos partes, perjudicar los intereses de un tercero o de la colectividad, con desprecio de toda ética. E.i.: jobbing.

Cambio. Precio que cada día alcanzan los valores objeto de contratación habitual en las bolsas de comercio.

‑‑Permuta de una moneda nacional por su equivalencia en valor de la de otro país, en una determinada relación o tipo de cambio; p.e.: 115 pesetas por dólar de EE.UU. (17‑X‑1987). El cambio se especifica en términos de vendedor (al que se vende por el banco o casa de cambios) o de comprador, al que adquiere. La diferencia entre ambos representa la comisión del cambista. El mercado de cambios puede ser libre o estar intervenido, hablándose entonces de control de cambios por un organismo oficial (véase IEME). E.i.: quotations (bolsa), rate of exchange (cambio de moneda).

Cambio central. Nivel de referencia para las fluctuaciones posibles del tipo de cambio de una moneda sujeta a la disciplina de un sistema internacional. En el caso del FMI, en sus tiempos de cambio fijo, la oscilación tolerada era del 1 por 100 por encima o por debajo del cambio central o de paridad. En el SME, la oscilación total respecto al pivote en ECUs (que es en realidad el cambio central) es el 2,25 por 100 (véase también SME y FMI). E.i.: par value rate of exchange (en general); Bank of Spain fixing (en España).

Cambio de base. En Estadística, operación por la cual a un determinado número índice con base 100 en un año cero se le pone como referencia otro año del recorrido de la serie. El cambio de base permite iniciar otra serie con una referencia cronológica que por razones concretas nos interesa más; p.e.: para el estudio de los precios en los años 1985‑1987, en vez de tomar el IPC con base = 100 en 1983, podemos pasar a una base = 100 para 1985. E.i.: change of base. (Véase Apéndice).

Cambio fijo. Situación que se da entre monedas que mantienen entre sí una tasa de equivalencia permanentemente igual, o con muy ligeras oscilaciones. Estas no debían superar el 1 por 100, por arriba o por abajo, respecto a la paridad, o cambio central, en el antiguo sistema del FMI; 2,25 por 100 de divergencia en el caso del Sistema Monetario Europeo (SME). E.i.: fixed exchange rate.

Cambio tecnológico. Introducción generalizada de nuevos métodos de producción, que reducen el coste y mejoran la producción, elevando la productividad. E.i.: technological change.

Cambio teórico. Valor que según determinados cálculos pasa a tener una acción tras desprenderse de su cupón por ampliación de capital; generalmente se produce entonces una caída, salvo que se esté en un momento en que las cotizaciones muestren una fuerte tendencia al alza. E.i.: puede traducirse por technical share value.

Cambios. En sentido económico estricto, las alteraciones que se producen en una cierta variable; p.e.: los tipos de cambio para las monedas, y los cambios o cotizaciones bursátiles. E.i.: exchange.

Cambios flotantes. Se dan cuando una moneda oscila en su relación con otra u otras que le sirven de referencia. Los cambios flotantes se generalizaron entre las monedas más importantes del mundo a partir de 1973, con el abandono de facto del sistema de cambios fijos del FMI, que finalmente fue sustituido de iure por el de cambios flotantes en 1976 en virtud de las reglas de Jamaica. E.i.: floating rates (of exchange).

Cambios múltiples. Sistema de intervención conforme al cual se discrimina con varios tipos, oficialmente fijados, para importar y exportar. De este modo se priman de hecho las mercancías cuya exportación interesa fomentar, y se penalizan aquéllas cuya importación se aspira a frenar y análogamente, para otras operaciones no comerciales; p.e.: turismo, remesas de emigrantes, inversiones extranjeras. Este sistema fue el adoptado en España entre 1948 y 1959. E.i.: puede traducirse por multiple rates of exchange.

Cambista. Antiguamente, el que cambiaba moneda nacional por extranjera y viceversa, o que hacía lo propio con las distintas monedas de circulación interior según los contenidos metálicos y sus respectivas leyes. Se tiene a los cambistas medievales como precursores de la banca, al ser ellos quienes iniciaron los préstamos con los recursos puestos bajo su custodia. E.i.: foreign currency dealer.

Cameralismo. Palabra procedente del alemán (de Kammer, que significa cámara, por referencia al lugar donde se reunían los comerciantes) con la cual se designa el movimiento mercantilista de los Estados alemanes de los siglos XVII y XVIII, favorecedor de las exportaciones y obstructor de las importaciones. E.i.: cameralism.

Camino crítico, método del. Traducción literal de la expresión inglesa critical path method, o de forma abreviada CPM. Consiste en un sistema gráfico‑matemático para expresar de forma cuantificada el mejor itinerario que debe seguirse en la realización de un proyecto o una obra ‑que incluye una serie de actividades, de las cuales por lo menos algunas son sucesivas‑ a fin de maximizar los beneficios esperados. El camino crítico es el más largo de los posibles, pudiendo servir sus colaterales para reducir costes. Sin embargo, los mayores esfuerzos deben llevarse a cabo en las actividades que figuran en el camino crítico. Véase también PERT.

Campanella, Tommaso. Filósofo y escritor italiano (1568‑1639). En su obra más conocida, "La ciudad del sol", planteó una utopía de organización comunista, para la que incluso llegó a proponer la comunidad de las mujeres, ya que "toda propiedad nace de tener un patrimonio aislado, hijos y una mujer". Tuvo gran influencia entre los socialistas utópicos y en el anarquismo. Campanella vivió en la época del primer mercantilismo, al cual atacó rotundamente, por considerarlo un sistema propenso a defender los privilegios individualistas y del Estado.

Campaña. En la producción agrícola, el período que va desde la preparación de la siembra hasta la recolección. Y, por extensión, el proceso industrial que sólo ocupa un tiempo concreto y de carácter estacional; p.e.: la industria de conservas vegetales funciona en régimen de campaña, en correspondencia con la temporada de la recogida de los frutos. E.i.: crop year.

Campo. Terreno fuera de una población.

‑‑Referencia global al sector agrario.

‑‑Tierra laborable.

‑‑En contraposición a sierra o monte (espacio más llano), campiña.

‑‑Sembrados de árboles y demás cultivos. E.i.: rural areas (zonas agrícolas), the countryside (el campo fuera de la ciudad), sown land (labrantío).

Campo de actividad. En el análisis estratégico, el conjunto de productos y mercados efectivos de la empresa. E.i.: sphere of activities.

Campomanes, Pedro Rodríguez, conde de. Estadista español, asturiano (1723‑1803), considerado en el área económica de la Ilustración como precursor de Cabarrús y Jovellanos. Ministro de Carlos III, se ocupó de temas como los perjuicios de la Mesta, la necesidad de una ley agraria, el poderío excesivo de los jesuitas, la creación de las sociedades económicas de amigos del país, etc.

Canga Argüelles, José, conde de. Economista español, asturiano (1770‑1843), y autor, como ministro de Fernando VII, del primer presupuesto español de gastos e ingresos. De sus varias obras destaca el Diccionario de Hacienda (primera edición, Londres, 1827‑1828), que constituyó todo un tratado hacendístico, con numerosas, amplias e interesantes referencias a la realidad española de su tiempo.

Canje. Cambio, trueque o sustitución de billetes de banco, o de valores de cualquier clase; p.e.: una de las funciones del Banco de España consiste en el canje de sus propios billetes. E.i.: conversion (de unos títulos por otros); exchange.

Canon. Prestación pecuniaria periódica que grava una concesión gubernativa o el disfrute en el dominio público.

‑‑Percepción convenida o estatuida para cada unidad de producto extraída de una concesión.

‑‑Pago, por unidad de producto, por la utilización de un determinado procedimiento industrial (véase regalía o royalty). E.i.: royalty (en general); water rate (canon de agua, para los regadíos, etc.).

Canonjía. En sentido figurado, empleo o negocio de poco trabajo y bastante provecho; es sinónimo de sinecura, que cabe utilizar como palabra más culta. E.i.: sinecure.

Cántara. Unidad de capacidad que también se conoce con los nombres de arroba de vino y arroba para líquidos. Según las regiones españolas, su valor varía entre los 11 y los 18 litros. E.i.: pitcher, sin que sirva como unidad de medida expresa.

Cantillon, Ricardo. Economista holandés (1630‑1734), a quien se considera como uno de los padres de la Economía Política, fundamentalmente por su "Ensayo sobre la naturaleza del comercio en general", aparecido en 1755, en el que situaba a la tierra como origen de todos los bienes posibles de la riqueza humana.

Cañada. Vía para los ganados trashumantes. Las cañadas y las demás vías pecuarias menores (cordeles y veredas) eran administradas por la Mesta. Disuelta ésta en 1833, pasaron al dominio público con ciertas obligaciones de conservación por parte del Estado, que fueron descuidándose con el declive paulatino de la trashumancia. E.i.: sin instituciones estrictamente comparables, puede traducirse por cattle path (camino de ganado).

Caos. Según la tradición y las escrituras bíblicas, estado de confusión en que se hallaban las cosas al momento de su creación, antes de que Dios las colocase en el orden que después tuvieron.

‑‑Confusión, desorden, incluido el aspecto económico, cuando no se sabe cómo acabará resolviéndose una situación, o si se producirá el colapso definitivo. E.i.: en general, chaos; también mess (como desorden o confusión), y muddle (p.e.: "The Monetary Muddle", de Robert Triffin).

Capacidad de pago. La que tiene en cuenta el legislador, al establecer un impuesto, y que le sirve de causa o fundamento. Su descripción por la ley reguladora del impuesto constituye el objeto o materia imponible. E.i.: ability to pay, credit worthiness*

Capitación, impuesto de. Gravamen que se imponía a las personas, simplemente por cabeza de habitante o por vecino, sin considerar su capacidad económica. Socialmente era el más regresivo. E.i.: head tax.

Capital. Uno de los tres factores de producción, que se citan tradicionalmente con la tierra y el trabajo. En la teoría clásica, el capital se genera por acumulación de los excedentes de la empresa, que en el caso del marxismo reciben el nombre de plusvalía.

‑‑Partida del balance formada con las aportaciones comprometidas por los socios, que se concretan documentalmente en las acciones del capital escriturado, por el cual responden ante terceros.

‑‑Desembolsado, la parte del escriturado que efectivamente han aportado ya los socios a través de los dividendos pasivos. E.i.: capital (1ª acepción); equity (2ª); authorized stock (3ª); paid‑up capital (4ª).

Capital, composición orgánica del. La relación, según Marx, entre el capital constante (las sumas invertidas en los medios objetivos de producción: edificios, máquinas, materias primas) y el capital variable (las sumas dedicadas al pago de salarios). E.i.: organic composition of capital.

Capital circulante. En Economía de la empresa, el volumen de recursos que como promedio para un período se destina a atender los gastos corrientes del proceso productivo (sueldos y salarios, energía, materias primas, etc.). E.i.: working capital.

Capital escriturado. Véase capital social.

Capital fijo. Es la parte de los activos de una empresa que se materializa en instalaciones duraderas del tipo de fábricas, maquinaria, material de transporte, etc., a diferencia del capital circulante. La financiación del capital fijo, por su correspondencia con una vida técnica generalmente prolongada, se realiza con aportaciones societarias o créditos a largo plazo.

‑‑En Contabilidad Nacional, la formación bruta de capital fijo se refiere a todos los elementos de la inversión en activos productivos, incluyendo (por ser bruta) las amortizaciones. E.i.: fixed capital.

Capital humano. Cantidad de conocimientos que posee una sociedad o un individuo, adquiridos mediante la escolarización formal o el aprendizaje por experiencia. La teoría del capital humano (véase T. W. Shultz) estudia la importancia de este capital en el proceso de crecimiento y/o desarrollo económico. E.i.: human capital.

Capital social. La cifra, en unidades monetarias, del valor nominal de las acciones de una sociedad anónima en un momento dado; equivale a la suma del capital fundacional más lo que han representado las sucesivas ampliaciones. Puede denominarse también capital escriturado. E.i.: capital stock, EE.UU.; capital share, R.U..

Capitalismo. Sistema económico fundado en el predominio del capital como factor de producción, y en el que sus poseedores, con su poderío, controlan la evolución económica e influyen en el propio marco institucional. El capitalismo implica la propiedad privada de los bienes de producción, la libre herencia de los mismos, el mercado sin intervenciones públicas, y según el marxismo, la explotación del hombre por el hombre por la vía de la detracción de la plusvalía ‑como parte del salario debido‑ origen a su vez de formación del capital por el trabajo. El capitalismo puede presentar formas muy distintas desde el manchesteriano de explotación sin paliativos, hasta el neocapitalismo, con política de rentas, planificación indicativa, etc. El capitalismo neoliberal monetarista (según lo defienden F. Hayek y M. Friedman) pretende la desregulación económica, para retirar las adherencias del capitalismo keynesiano influido por criterios de economía mixta con empresas públicas, seguridad social, políticas de creación de empleo, etc. E.i.: capitalism.

Capitalismo de Estado. En el marxismo soviético, la fase de transición al socialismo, en la cual el Estado se adueña del capital para romper las estructuras del capitalismo tradicional en un marco político de dictadura del proletariado; pero todavía sin culminar el paso decisivo que implica la desaparición del Estado. De hecho, al permanecer el Estado ‑incluso con más poderes que antes‑ y sustituirse la dictadura del proletariado por la del partido, el capitalismo de Estado vigente hoy en la URSS y en los países del Este de Europa se transforma en un sistema estable, lleno de aberraciones burocráticas e ineficiencias productivas. E.i.: state capitalism.

Capitalismo financiero. En el desarrollo capitalista, la fase en que adquieren la máxima relevancia los recursos financieros líquidos y la forma de su colocación para producir elevados rendimientos. Fue Rudolf Hilferding, economista alemán, quien en 1909 empezó a tratar el tema con mayor énfasis en su libro "Das Finanzkapital". E.i.: financial capitalism.

Capitalismo monopolista de estado. En el neomarxismo ortodoxo (Paul Boccara, etc.) se define como la situación en la que el capital monopolista (el de los grandes grupos financieros que tienden a suprimir la competencia por la creciente concentración de su poder económico) se adueña de los instrumentos de la política económica a nivel estatal ‑aranceles de aduanas, crédito oficial, contratos del Estado, regulación de precios oficiales, política de rentas, planificación indicativa, etc.‑ para así fortalecer aún más su control del mercado. E.i.: state monopolist capitalism.

Capitalismo popular. Conjunto de proposiciones que hacen referencia a la difusión de los valores bursátiles entre sectores cada vez más amplios de la población. Su principal mentor fue Thomas Nixon Carver, en su libro "La actual revolución económica en los EE.UU." (1926), quien lo formuló diciendo que "el salario de los trabajadores bajo el capitalismo crece tan rápidamente que las diferencias de clase entre los obreros y los capitalistas tienden a desaparecer". E.i.: puede traducirse por more broadly based capitalism.

Capitalista. Propio del capital o del capitalismo.

‑‑Persona acaudalada, principalmente en dinero o valores, a diferencia del hacendado poseedor de fincas (terrateniente).

‑‑Persona que como socio coopera con su capital a uno o más negocios, a diferencia de la que contribuye con sus servicios o su pericia (socio industrial).

‑‑Adjetivo, a veces peyorativo, para la persona que defiende el capitalismo como sistema. E.i.: en general, capitalist.

Capitalización. Acción de inyectar recursos en una empresa, o de convertir sus reservas en capital social.

‑‑El valor total de las acciones objeto de negociación en una bolsa de valores. E.i.: capitalization. (Véase Apéndice).

Capitalizar. Fijar el volumen de capital que corresponde a un determinado rendimiento o interés, según el tipo que se adopte; p.e.: capitalizar al 4 por 100 equivale a multiplicar la renta anual por 25.

‑‑Enjugar pérdidas, a base de ampliar el capital de una empresa.

‑‑Agregar al capital el importe de los intereses devengados para computar sobre la suma los réditos ulteriores (interés compuesto). E.i.: to capitalize.

Capitulación. En el Derecho civil y mercantil, el concierto que se hace entre los futuros esposos, que se autoriza por escritura pública, y a tenor del cual se ajusta el régimen económico de la sociedad conyugal. En el caso del Derecho común en España, las capitulaciones equivalen a abandonar el régimen de gananciales.

‑‑Antiguamente, y en España, acuerdo entre el monarca y un futuro navegante y/o conquistador, que obtenía el permiso de ocupación de tierras en las Indias, a cambio de reservarse el monarca una parte (normalmente el quinto real) de los resultados de la concesión; p.e.: las capitulaciones de Santa Fe (Granada) de 1492, entre los Reyes Católicos y Colón. E.i.: en general, an article of agreement, a formal agreement.

Cargas sociales. Son las cantidades que en la empresa se dedican al pago de la seguridad social en sus distintas facetas de pensiones de jubilación, invalidez, viudedad y orfandad, y los seguros de enfermedad, de maternidad, de desempleo, etc. Las cargas sociales se fijan en un porcentaje del salario, que se toma como base reguladora. E. i.: con un sentido general, social security contributions.

Carestía. Subida de los precios por la escasez o por la inflación, fundamentalmente de los artículos de primera necesidad. Su intensidad se medía con los índices de coste de la vida, más comúnmente conocidos ahora como índices de precios al consumo (IPC). E.i.: high cost of living (literalmente, alto coste de la vida).

Caricom. Contracción del inglés "Caribbean Common Market". Constituido en 1973, es el Mercado Común del Caribe, del que forman parte toda una serie de repúblicas y territorios del área: Bahamas, Barbados, Belice, Granada, Guyana, Dominicana, Jamaica, Montserrat, Antigua, San Cristóbal, Anguila, San Vicente, Santa Lucía, y Trinidad y Tobago. El antecedente del Caricom fue Carifta, constituida como zona de libre comercio. El Caricom ha procedido al desmantelamiento total de las barreras intracomunitarias, y a la construcción de una tarifa exterior común frente a terceros. E.i.: Caribbean Common Market (Caricom); Caribbean Free Trade Area (Carifta).

Carrión y Carrión, Pascual. Ingeniero agrónomo español (1892‑1984), que en los años treinta estudió el problema del latifundismo e intervino activamente en la elaboración de la Ley de Reforma Agraria de la Segunda República. Su libro "Los latifundios en España" (1932) constituye una obra clásica para el conocimiento de la distribución tradicional de la propiedad de la tierra. En la posguerra, Carrión fue, en Levante, uno de los principales impulsores del movimiento cooperativo vitivinícola.

Carta de crédito. Medio de pago que se emplea por los bancos de Estados Unidos y del Reino Unido y que equivale al crédito documentario. E.i.: letter of credit.

Carta de exportador. Instrumento de política comercial española que se inició en los años sesenta y que se concedía a determinadas empresas (individual), o a sectores concretos (sectorial), para favorecer la exportación con créditos especiales, subvenciones y otros apoyos (información, ferias comerciales, etc.). Con la adhesión de España a la Comunidad Económica Europea, las posibilidades de este instrumento quedaron virtualmente eliminadas por la regulación comunitaria, que no admite las discriminaciones. E.i.: para los países anglosajones, la traducción más correcta podría ser exporter status.

Carta de La Habana. Véase Conferencia de La Habana. E.i.: Havana Charter.

Cártel. Del alemán Karterl. Forma de proceder de dos o más empresas de un mismo sector, que se ponen de acuerdo para eliminar o restringir la competencia entre ellas, sobre la base de fijar precios comunes, repartirse la clientela geográficamente por mercados, vendiendo en común (central de ventas), etc. Los cárteles están taxativamente prohibidos por la normativa de la Comunidad Europea. E.i.: cartel.

Cartera. En el negocio bancario, la cartera de efectos es la valoración total, de cara al balance, de las letras de cambio en poder de la entidad y pendientes de cobro, y que eventualmente pueden ser objeto de redescuento en el banco central.

‑‑En términos financieros, la cartera de valores es el monto a que ascienden las acciones, obligaciones y demás títulos de propiedad de una persona física o jurídica en un momento dado. E.i.: en general, portfolio.

Casa de la moneda. La fábrica donde se acuñan las piezas del dinero metálico por una autoridad pública. Antiguamente recibían el nombre de cecas (p.e.: las cecas de Segovia, México, Zacatecas, Potosí, etc., de las acuñaciones españolas peninsulares y de América). Actualmente, en España, la Fábrica de Moneda y Timbre. E.i.: mint.

Cash. Del inglés cash, caja de ingresos y pagos. Palabra muy utilizada en multitud de idiomas como sinónimo de al contado y/o en efectivo. La expresión castiza española es a tocateja.

Cash and carry. Literalmente en inglés "paga y llévatelo". Es una fórmula de expresión coloquial para indicar que una operación puede realizarse con toda rapidez, con la única condición de pagar en el momento.

Cash‑flow. Expresión del inglés (traducible como flujo de caja, pero que normalmente se emplea en original) y que expresa la magnitud contable que resulta de sumar beneficios y amortizaciones, y otros fondos que no suponen desembolsos (p.e.: provisiones). El cash‑flow es positivo cuando las amortizaciones ya resultan superiores a las pérdidas de la cuenta de resultados.

Cassel, Gustav. Economista sueco (1866‑1945), gran defensor del equilibrio general de Walras, y autor de la teoría de la paridad de poderes adquisitivos, según la cual el tipo de cambio entre dos monedas está en equilibrio cuando sus respectivos poderes adquisitivos a ese tipo son equivalentes. Es uno de los principales exponentes, junto con Wicksell y Myrdal, de la llamada Escuela de Estocolmo.

Casta. Del latín casta, femenino de castus, puro. Parte de los habitantes de un país que forma un grupo especial, y entre cuyas normas figura la de no mezclarse con las demás; unas veces por considerarse privilegiada, y otras por miserable y abatida. El paradigma del régimen de castas es el de la India, con una estratificación que va desde lo más alto (los brahmanes) hasta los parias o intocables.

‑‑Por extensión, grupo social en países en los que la estructura social es muy rígida, o en los que un grupo controla el poder; p.e.: la militar, la de los terratenientes. Se diferencia del régimen de clases en el hecho de que en ésta es posible mejorar mediante la movilidad vertical, lo cual en una sociedad de castas resulta antitético. E.i.: caste.

Castañeda, José. Ingeniero y economista español, el primero de los catedráticos de Teoría Económica de la Universidad de Madrid (1943). Fue autor de unas muy difundidas "Lecciones de Teoría Económica", de gran rigor formal dentro de la corriente del marginalismo.

Catastro. Del latín capitastrum, que era un registro de nombres que servía de base para el impuesto electoral y como censo de las elecciones. Es el registro oficial de las características y valoraciones de las fincas, sobre todo rústicas, que sirven como base para determinar los impuestos sobre la propiedad. En España fue el Marqués de la Ensenada, en tiempos de Fernando VI, quien ordenó la elaboración de este instrumento de la Hacienda, y de ahí su nombre de "Catastro de Ensenada". E.i.: cadastre.

Caución. Prevención, precaución o cautela.

‑‑Fórmula mediante la cual una persona o entidad ‑generalmente una sociedad de seguros‑ se compromete a cumplir las obligaciones contraídas por otra, dando fianza de ello para el caso de que ésta no las pudiera afrontar; representa, pues, una eventual transmisión del riesgo, que queda registrada en la propia póliza de seguro. E.i.: caution; guarantee, security, collateral.

Caudales. Denominación, relativamente arcaica, para los bienes de cualquier especie, y más comúnmente el dinero. E.i.: wealth (riqueza), valuables (los objetos de valor que se guardan en un arca de caudales).

Cazadores de cerebros. Nombre coloquial que se da a las empresas dedicadas a la búsqueda de ejecutivos y expertos en las más diversas materias, con destino a ser empleados en sus empresas clientes. E.i.: head hunters, brain hunters.

Cecas. Expresión semiarcaica por casas de la moneda. E.i.: mints.

CC.OO. Véase Comisiones Obreras.

Cebar la bomba. Expresión de la economía keynesiana explicativa de cómo una cierta cantidad de gasto público, al atender a las necesidades de financiación de los circuitos de producción ‑volviéndolos a llenar, y de ahí el símil‑ puede permitir que se normalice una economía deprimida hacia el pleno empleo de sus recursos. E.i.: pump priming policy.

Cedin. Véase Centro de Documentación de Comercio Exterior.

Cédula. Denominación que se utiliza para algunos títulos de renta fija emitidos por entidades públicas; p.e.: cédulas para inversiones. E.i.: government bonds.

Censo. Padrón o lista de la población de una comunidad concreta, comprendiendo información sobre edad, sexo, nivel de estudios, actividad económica e incluso situación de la vivienda, ingresos, etc. El censo es utilizable a efectos de políticas de población, vivienda y con fines electorales. El Censo electoral es el registro general de ciudadanos con derecho de sufragio activo. E.i.: census.

Censor jurado de cuentas. Profesional titulado, especializado en el examen de las cuentas de las empresas, función que realiza por encargo de éstas y, más concretamente, de sus juntas generales de accionistas. Los censores jurados de cuentas realizan también auditorías externas. E.i.: puede traducirse como member of the Spanish Institute of Auditors, chartered accountant.

Censura de cuentas. Labor que realizan determinados profesionales ‑censores de cuentas‑ a fin de dictaminar sobre la información contable, exponiendo sus puntos de vista sobre la manera de su realización, e incluyendo recomendaciones específicas. E.i.: auditing, certification of accounts.

Central de balances. Unidad operativa del Banco de España que recaba de todas las empresas de una cierta importancia la información sobre sus balances y cuentas de resultados, a fin de constituir un banco de datos de carácter público, que sirve de base estadística altamente representativa de la empresa española para gran variedad de estudios. E.i.: podría traducirse por Business Performance Information Office.

Central sindical. Véase sindicato. E.i.: trade unions congress (TUC) en el R.U.; Unions, o simplemente AFL‑CIO en EE.UU.

Centralismo. Tendencia, en la política o en la economía, a decidirlo todo en un solo núcleo de poder, sin aceptar la autonomía del resto del cuerpo social (periferia). El economista argentino Raúl Prebisch se refirió al centralismo en el comercio internacional, al tratar las relaciones de dependencia centro/periferia. A nivel nacional, el centralismo suele tener elevados costes políticos y económicos. E.i.: centralism.

Centralizar. Reunir varias cosas en un centro común, o hacerlas depender de un poder central.

‑‑Asumir el poder público facultades que con criterios más democráticos y funcionales deberían estar atribuidas a organismos de distintos rangos y con capacidades propias. E.i.: to centralize.

Centro comercial. Una de las categorías de grandes superficies. Se consideran como tales los que están formados por un conjunto de hipermercados, supermercados, grandes almacenes, galerías de tiendas, restaurantes, etc. Se sitúan en las afueras de las grandes ciudades, con amplias zonas de aparcamiento. E.i.: shopping centers, malls.

Centro de Comercio Internacional (CCI). Institución creada por el GATT en 1964 para facilitar a cualquier persona física, jurídica u organismo, información sobre problemas comerciales y asesoramiento sobre fomento de las exportaciones, especialmente con referencia a los países menos desarrollados. En 1968, la UNCTAD pasó a participar como patrocinadora del CCI, que en 1984 se convirtió en una agencia ejecutiva del Programa de las Naciones Unidas para el Desarrollo (PNUD). Tiene su sede en Ginebra, en el Palacio de las Naciones Unidas. E.i.: International Trade Center (ITC).

Centro de Documentación de Comercio Exterior (Cedin). En España, órgano creado en 1976 y adscrito al Ministerio de Economía y Hacienda (Secretaría de Estado de Comercio) con el fin de fomentar las exportaciones mediante la difusión de informaciones sobre los mercados exteriores. E.i.: puede traducirse por (Spanish) Foreign Trade Information Center.

Centro de Estudios Monetarios Latinoamericanos (CEMLA). Organismo privado que cuenta con apoyos gubernamentales. Creado en diciembre de 1949 por iniciativa del Banco de México ‑con ocasión del segundo congreso latinoamericano de expertos en Banca‑, analiza los problemas bancarios y monetarios de los países de América Latina de cara a la formulación de la política económica. E.i.: Center for Latin American Monetary Studies.

Centros de gravedad. Lugar de un espacio o cuerpo social (nación, región, etc.) donde se equilibra un campo de fuerzas. Ramón Tamames, en su libro "Los centros de gravedad de la economía española", llevó a cabo una investigación sobre esos centros (demográfico, de renta y de ahorro), apreciándose un claro movimiento de avance de los tres en la dirección NNE dentro del cuadrante definido por Madrid‑Bilbao‑Barcelona‑Valencia (calificables como centros neurálgicos), configuradores precisamente del área de más rápido crecimiento en las tres variables citadas. E.i.: gravitational centers. (Véase Apéndice).

Centro Oficial de Contratación de Moneda. Véase Instituto Español de Moneda Extranjera (IEME). E.i.: Official Foreign Exchange Center.

Centro‑Periferia. Véase relaciones Norte‑Sur y NOEI. E.i.: center‑periphery.

Centro Regulador de Moneda Extranjera. Véase Instituto Español de Moneda Extranjera (IEME). E.i.: Regulatory Foreign Exchange Center.

CEOE. Véase Confederación Española de Organizaciones Empresariales.

CEPAL. Véase Comisión Económica para América Latina y el Caribe.

Certeza del impuesto. Principio formulado por Adam Smith y que en versión moderna exige que el contribuyente pueda conocer, con anticipación, sus obligaciones con la Hacienda Pública, desde el mismo comienzo del ejercicio económico. Significa que las normas tributarias han de ser nítidas, precisas y públicas, y darse a conocer cabalmente antes de iniciarse el período de la imposición. E.i.: tax certainty.

Certificados de depósito. Son colocaciones de fondos hechas en la banca por plazos, desde siete días a más de un año, con intereses superiores a los de las cuentas de ahorro, y formalizadas en documentos utilizables para pagos, endosables o negociables de otra forma en el mercado de dinero. E.i.: certificates of deposit.

Cesta de la compra. Véase índice de precios al consumo. E.i.: shopping basket.

Cesta de monedas. Véase moneda de cuenta, ECU, Sistema Monetario Europeo. E.i.: basket of currencies.

C. & F. (Coste y flete). Expresión inglesa (cost and freight) indicativa que en el precio de oferta pactado incluye sólo el valor del producto y el flete del transporte a destino, pero no el seguro (a diferencia del precio CIF).

CFI. Véase Corporación Financiera Internacional.

C. & I. Del inglés cost & insurance, coste y seguro. Cláusula contractual del comercio internacional para expresar el precio de la mercancía, incluyendo su seguro, pero no del flete, del cual ha de hacerse cargo el comprador.

Cibernética. Del griego kybernetes, piloto. Expresión empleada por el matemático Norbert Wiener, en 1948, para referirse a la construcción y manejo de aparatos y máquinas, que mediante procedimientos electrónicos efectúan automáticamente cálculos complicados y otras operaciones similares. Actualmente, el término cibernética se encuentra en cierto desuso, habiendo sido sustituido en gran medida por el de informática. E.i.: cybernetics.

Ciclo. Del latín ciclus, y éste del griego Kyklos, círculo. Serie de fases por que pasa un fenómeno periódico hasta que se reproduce una fase anterior. E.i.: cycle.

Ciclo Braudel. Según el historiador francés Ferdinand Braudel, en el análisis a largo plazo de los procesos históricos pueden apreciarse ondas muy largas ("longue durée"). Braudel aplicó sus esquemas en el más célebre de sus libros, "El Mediterráneo en tiempos de Felipe II". E.i.: puede citarse directamente en francés, "longue durée".

Ciclo económico. En Economía, la fluctuación de la actividad a lo largo del tiempo, que se advierte por las sucesivas expansiones y contracciones apreciadas en las diversas ramas. Las cuatro fases que generalmente se distinguen en el ciclo son: depresión, caracterizada por un alto grado de desempleo y un bajo nivel de consumo en relación con las capacidades reales; recuperación de los niveles de empleo, renta y consumo, que por lo común va acompañada de un reflujo de los precios; auge, caracterizado por el pleno empleo de los factores, con elevada inversión y escasez de mano de obra (principalmente cualificada); recesión, con posibles suspensiones de pagos y quiebras de empresas, y descenso del nivel de empleo y de la producción. Los ciclos económicos cuentan con una extensa bibliografía, de la cual destacan los trabajos de W. Mitchell y J. Schumpeter. Ver también Kitchin, Kondratief y Kuznets, depresión, recesión y recuperación. E.i.: business cycle (EE.UU.); trade cycle (R.U.). (Véase Apéndice).

Ciclo juglar. Nombre dado por Schumpeter a los ciclos en torno a ocho años, en honor al economista francés Clement Juglar, el primero que se ocupó de estudiar las ondas económicas de esa duración, inferidas por cambios en las inversiones a causa de nuevas invenciones, etc. E.i.: Juglar cycle.

Ciclo Kitchin. Nombre dado por Schumpeter al más corto de los tres ciclos económicos clásicos, que se sitúa normalmente entre los dieciocho y los cuarenta meses, en honor de Joseph Kitchin, el primero que se refirió a ellos, explicando tales fluctuaciones por variaciones en los stocks. E.i.: Kitchin cycle.

Ciclo Kondratief. Nombre dado por Schumpeter a los ciclos de amplia duración, entre cuarenta y sesenta años, en honor al economista ruso que por primera vez estudió estas ondas largas de la economía. Históricamente, y a través de la evolución de las series de precios, comercio exterior, etc., es posible detectar cuatro ondas Kondratief: la primera, de 1790 a 1850, de sesenta años de duración total, con veinticuatro años de expansión y treinta y seis de depresión; la segunda, de 1850 a 1896, de cuarenta y seis años, con veintitrés de expansión y veintitrés de depresión; la tercera, de 1896 a 1940, con veinte años de expansión y veinte de depresión; la cuarta, la que arrancó de 1941, con treinta y dos años de expansión, hasta 1973, y un período aún no determinado de depresión. La base explicativa la vio Kondratief en la creación de sobrecapacidades de producción que se enfrentan a demandas frenadas por la falta de redistribución de la renta. E.i.: Kondratief cycle.

Ciclo Kuznets. Ciclo económico, con toda una serie de oscilaciones a lo largo del mismo, de una duración entre quince y veinticinco años. Su formulación se debe a Simon Kuznets, en 1930, destacando que una onda así, relativamente larga, puede asociarse a procesos del tipo de migraciones, crecimiento de la población y evolución de la oferta monetaria. E.i.: Kuznets cycle.

Ciclo presupuestario. El que abarca la preparación, discusión, ejecución y control del respectivo presupuesto público. En España es el que establece el art. 134 de la Constitución de 1978, que resulta a todas luces muy corto (1 de octubre a 31 de diciembre), sobre todo si se considera que en su tramitación tienen competencia ambas Cámaras (Congreso y Senado). E.i.: budget cycle.

Ciencia regional. Véase localización. E.i.: regional science.

Cierre patronal. Véase lock‑out.

CIF. Sigla inglesa para Cost, Insurance, Freight, o coste, seguro y flete. De modo que en el precio de oferta de una mercancía, además de su valor propio, se incluye el seguro correspondiente y el flete hasta su lugar de destino.

Cifra de ventas, cifra de negocios. Es el valor total de las mercancías vendidas o de los servicios prestados durante un ejercicio económico. Constituye un indicador muy generalizado para apreciar la importancia de una empresa. La revista norteamericana Fortune hace todos los años la clasificación de las 500 primeras del mundo, utilizando la cifra de negocios como variable para ordenarlas en los correspondientes rankings. E.i.: sales, turnover. (Véase Apéndice).

Circuito. En Física, conjunto de conductores por el que discurre un fluido, con especial referencia a la corriente eléctrica.

‑‑Por extensión, puede hablarse de circuitos económicos; p.e.: en la Contabilidad Nacional los flujos entre las empresas, familias, administraciones públicas, inversión y resto del mundo. E.i.: circuits, links (conexiones), flows (flujos), distribution chain (circuito de distribución). (Véase Apéndice).

Circulación fiduciaria. Del latín fiducia, confianza. Cuantitativamente es el valor total de los billetes del banco central que están en circulación en un momento dado. Se habla de fiduciaria porque tales billetes no tienen como base de su aceptación su posible canje por plata u oro, sino la confianza (fiducia) en el Estado, que otorga la facultad de su emisión en régimen de monopolio al banco central, dándoles, por tanto, curso forzoso; lo cual les equipara al papel moneda. Normalmente, en la circulación fiduciaria se incluyen los billetes y la moneda metálica. En los países con sistema fiscal muy débil, en los que el Estado recurre a la emisión de billetes para atender a sus necesidades corrientes de pago, la evolución de la circulación fiduciaria incide muy claramente en la marcha de la inflación. E.i.: legal tender, fiduciary money; fiat money (Estados Unidos).

Circulante. Puede aludirse al efectivo monetario medible por la circulación fiduciaria o, más ampliamente, por el volumen de la oferta monetaria o del total de las disponibilidades líquidas.

‑‑Capital circulante. E.i.: money supply (oferta monetaria) (1ª acepción); working capital (2ª).

Claridad presupuestaria. Principio que exige del contenido del documento presupuestario la debida especificación de sus partidas de gasto (objetivos o finalidades), cualquiera que sea la técnica que se aplique (de ejecución, por programas, base‑cero). A la regla de claridad presupuestaria sirve el desdoblamiento del presupuesto público en "obligaciones consolidadas" (que prácticamente no admiten rectificación en su concepto), y en gastos públicos a determinar para el correspondiente ejercicio. E.i.: budget transparency.

Clark, John Maurice. Economista británico (1884‑1963), precursor del keynesianismo, que en 1917, en un artículo publicado en el "Journal of Political Economy", formuló el principio de aceleración.

Clase. En Sociología y Economía, las diferenciaciones de una población que permiten delimitar grupos o estratos sociales de distintos niveles de ingresos, con ciertas correspondencias en cuanto a rasgos culturales, ideología, etc. La tradicional dicotomía marxista del siglo XIX entre proletarios y burgueses, se complica actualmente por la segmentación creciente de la sociedad, debido a la aparición de profesionales, técnicos, ejecutivos, obreros especializados, etc. Ver también conciencia de clase y lucha de clases. E.i.: social class.

Cláusula de escape. Véase cláusula de salvaguardia. E.i.: hedge clause.

Cláusula de salvaguardia. La que se incluye en determinados contratos, y en convenios o tratados internacionales ‑también conocida a veces como cláusula de escape‑ para prever circunstancias extraordinarias que permitan la suspensión de los términos inicialmente previstos; p.e.: las cláusulas de salvaguardia para interrumpir el desarme arancelario, en ciertas condiciones, previstas en el Tratado de Adhesión de España a la Comunidad Europea. E.i.: escape clause, hedge clause.

Cláusula resolutoria. Estipula que cuando uno de los contratantes no respeta los compromisos contraídos, el contrato queda inmediatamente resuelto. Puede acompañarse de penalizaciones que prevean los daños e intereses a pagar a la parte lesionada. E.i.: defeasance clause.

Clearing. Palabra inglesa utilizada universalmente para referirse a la compensación de los créditos y débitos en general ‑en forma de cheques u otros efectos‑, y del comercio internacional entre dos o más países cuyas monedas no son convertibles entre sí. Normalmente, los acuerdos de clearing son operados por los bancos centrales.

Club de inversión. Conjunto de personas físicas ‑en general asesorados por un agente de cambio y bolsa u otro intermediario‑ que se reúnen más o menos periódicamente para el seguimiento de sus inversiones bursátiles conjuntas, aportando cada uno las cantidades que libremente decide el fondo común o cartera del Club. E.i.: investment club.

Club de los Diez. Véase Acuerdo General sobre Préstamos. E.i.: Group of Ten (G‑10).

Club de París. Es el foro de la banca internacional y de los representantes gubernamentales y privados de los países prestamistas, que se reúnen de manera colectiva con los portavoces de los países prestatarios, para discutir y negociar sobre posibles moratorias o reajustes en las deudas concertadas. Francia actúa como país anfitrión, en el edificio de salas y congresos de la Avenida Kleber, el mismo lugar donde se negoció por EE.UU. y Vietnam el armisticio de su larga contienda. E.i.: Club of Paris.

Club de Roma. Creado en 1968 por el ingeniero italiano Aurelio Peccei, se dedica con el apoyo de toda una serie de fundaciones, al estudio de los grandes problemas de la humanidad. El Club se dio a conocer, con una fortísima resonancia a escala mundial, en 1972, con la publicación de su primer informe, Los límites al crecimiento. E.i.: Club of Rome (CoR).

C.N.T. Véase Confederación Nacional del Trabajo. E.i.: National Confederation of Labor.

Cobb‑Douglas, función. Propuesta por los dos economistas norteamericanos que le dan nombre, esta función, que se planteó en 1928, trata de explicar la relativa permanencia de los inputs de capital y trabajo en una economía nacional, de modo que el aumento de los distintos factores de producción tiene como consecuencia el crecimiento proporcional de la producción. Y si cada factor es retribuido según su productividad marginal, se verá retribuido globalmente de forma proporcional al valor total de la producción. E.i.: Cobb‑Douglas function.

Cobden, Richard. Economista y político británico (1804‑1865), defensor del librecambio. Fue el cabeza visible de la "Liga de Manchester", asociación creada contra las denominadas leyes del cereal (las célebres Corn Laws), que prohibían la importación de granos en el Reino Unido. Las Leyes de Peel de 1846, decretando la libre importación, y el tratado de comercio francobritánico de 1860 (llamado Cobden‑Chevalier) constituyeron la culminación de sus propósitos librecambistas.

Cobertura de paro. Es la proporción de trabajadores parados que perciben seguro de desempleo. La tasa bruta es la relación entre los beneficiarios de prestaciones económicas por desempleo y el paro registrado. La tasa neta es la relación entre los beneficiarios de prestaciones económicas por desempleo total (sin incluir trabajadores agrícolas fijos) y el paro registrado en industria, construcción y servicios. (Véase Apéndice).

Cobol. Contracción de las palabras inglesas common business oriented language (lenguaje común orientado a los negocios). Es un sistema de programación informática, utilizado principalmente en Economía de la empresa para el proceso de datos.

Cocom. Contracción de las palabras inglesas Control Comission (Comisión de Control). Es el organismo ligado a la Organización del Tratado del Atlántico Norte (OTAN) y a la administración de EE.UU., que vela por la no transferencia a la URSS y demás países de régimen comunista de tecnologías avanzadas, especialmente de interés militar.

Código. Conjunto de leyes y reglamentos sobre una materia; p.e.: Código Civil, Código de Comercio.

‑‑Usos practicados en un grupo específico, sobre todo en una profesión; p.e.: los usos comerciales de Barcelona.

‑‑Sistema convencional de signos, números o símbolos que permiten representar y transmitir una información; p.e.: el código postal.

‑‑Por extensión, cuadro de equivalencia que hace posible la transformación de un sistema de signos en otro; p.e.: el código de una encuesta. E.i.: Code.

Coeficiente. Proporción entre dos cantidades expresivas de sendas variables, que interesa relacionar entre sí para obtener un ratio significativo, que nos proporcione la idea de cuál es la situación de un fenómeno concreto; p.e.: el coeficiente de importación respecto al PIB, propensión media a importar, o el coeficiente de crecimiento vegetativo de una población, que relaciona el saldo nacidos‑muertos con los habitantes en el año de que se trate. Los coeficientes se aplican, pues, para relacionar entre sí toda clase de variables. E.i.: ratio, rate, coefficient.

Coeficiente de correlación. Es la raíz cuadrada del coeficiente de determinación, que toma valores entre ‑1 y +1, indicando de esta manera ‑además de la dependencia entre dos variables‑ si existe una dependencia directa (coeficiente positivo) o inversa (coeficiente negativo). E.i.: correlation coefficient.

Coeficiente de determinación. En el análisis de correlación, expresa la proporción de las variantes explicadas respecto del total de variantes; lo cual permite apreciar si una regresión lineal es explicativa o no de una cierta tendencia. E.i.: determination coefficient.

Coeficiente de endeudamiento. Es la relación, en porcentaje, entre la deuda de la empresa y el capital propio. E.i.: debt to capital ratio.

Coeficiente de Gini. Véase curva de Lorenz. E.i.: Gini inequality index o simplemente Gini coefficient.

Coeficiente de regresión. Parámetro que representa la pendiente de una recta de regresión, en el análisis de la regresión lineal, ajustada mediante el método de mínimos cuadrados. Es expresivo de la tendencia de un determinado fenómeno. E.i.: regression coefficient.

Coeficiente técnico. En la contabilidad social, y más concretamente en el análisis input‑output, es la cantidad de un cierto producto (x1), expresado en unidades monetarias, que resulta necesaria para conseguir la producción de una unidad, también medida monetariamente, de otro bien (x2). E.i.: input‑output coefficient.

Coeficientes bancarios. Por relación con los balances bancarios, son las proporciones entre partidas del activo y del pasivo. En sentido más estricto, y con referencia exclusiva a los recursos ajenos captados por la entidad o entidades financieras de que se trate, cabe distinguir: el coeficiente de reservas, que intenta garantizar la credibilidad del sistema bancario; el coeficiente de caja, que tiende a asegurar un mínimo de liquidez; el coeficiente de inversión, que impone una obligación determinada de compra de fondos públicos, crédito a la exportación, etc.; de depósitos en el banco central, para drenar liquidez al sistema. Los coeficientes bancarios son objeto de vigilancia permanente por los servicios de inspección del banco central. Y precisamente su cumplimiento, en los momentos de tensiones monetarias, es lo que obliga a los bancos a obtener recursos a corto plazo a través del mercado interbancario. E.i.: banking ratios. (Véase Apéndice).

Coeficientes bursátiles. Son básicamente cuatro: rentabilidad del accionista, rentabilidad efectiva por dividendo, pay‑out y PER.

Rentabilidad para el accionista: beneficio que obtendría un inversor que hubiera comprado el día 2 de enero, computando tanto dividendo como plusvalías o minusvalías y derechos de suscripción, y que vendiera al cierre de la semana bursátil en curso; expresado en porcentaje.

Rentabilidad efectiva por dividendos: la que obtendría un inversor que comprase su título valor a sus niveles actuales de cotización, expresado en porcentaje.

Para los ratios pay‑out y PER, véanse las entradas respectivas en este mismo Diccionario. E.i.: stock exchange ratios. (Véase Apéndice).

Cogestión. Gestión de una empresa que se lleva en común por su dirección y los representantes de los trabajadores. Se ha desarrollado muy especialmente en la R.F. de Alemania, y en menor medida en Francia. E.i.: codetermination, joint management.

Colas, teoría de. Técnica matemática utilizada para la resolución de los problemas concernientes al estudio de las llegadas de una mercancía a un almacén, tiempo medio de almacenaje de dicha mercancía, cantidades óptimas de stocks necesarios, filas de vehículos que se forman en una autopista, etc. En economía laboral, explica los flujos, con sus duraciones medias, del desempleo involuntario. E.i.: queuing theory.

Colbert, Jean Baptiste. Político francés (1619‑1683), ministro y, más tarde, censor general de las finanzas y superintendente de construcciones de Luis XIV. Dentro de la corriente del mercantilismo, promovió la manufactura, que protegió frente a la competencia extranjera. El colbertismo caló profundamente en la política francesa, y su influencia se deja sentir en una marcada proclividad a mantener la relevancia de las empresas públicas, desde personas tan ideológicamente dispares como De Gaulle, Mendés France, Pompidou y Miterrand.

Colectivización. Factor común a diversas doctrinas y proposiciones de utopías, que tiende a suprimir la propiedad privada para transferirla a la colectividad. Más estrictamente, la colectivización es el paso indispensable para convertir la agricultura privada en un sistema de granjas cooperativas y de Estado. Su caso extremo se dio en la URSS en los años 30, al proceder Stalin a la liquidación de los kulaks, para imponer la formación de los koljoses y sovjoses. E.i.: collectivism.

Colmeiro, Manuel. Historiador y economista español (1818‑1894). Como jurista siguió el método histórico y estudió las instituciones sociales, en tanto que como economista fue autor de dos importantes obras: "Historia de la Economía Política en España" (1883) y "Biblioteca de los economistas españoles de los siglos XVI, XVII y XVIII" (1880); esta última resultó de extraordinaria utilidad a Joseph Schumpeter para la inclusión de los economistas españoles en su "Historia del análisis económico".

Colonialismo. Política de los países europeos, EE.UU. y Japón, tendente a mantener a toda una serie de territorios de Africa, América, Asia y Oceanía bajo su dependencia política, y sometidos a su explotación económica. El colonialismo fue la expresión del dominio capitalista en el mundo desde principios del siglo XIX hasta mediados del XX, con sus máximas manifestaciones a nivel mundial en el imperio británico o en el imperio colonial francés; sin olvidar las incursiones italianas, portuguesas, belgas y españolas en Africa, las neerlandesas en las Indias Orientales, las de la Rusia Zarista en Asia Central y Extremo Oriente, las de EE.UU. en Cuba, Filipinas y Puerto Rico ‑territorios arrebatados a España‑ y las de Japón en Corea, Taiwán y Manchuria. El colonialismo político a partir de mediados del siglo XX, con la independencia de la mayoría de las antiguas colonias, dio paso al neocolonialismo, que se caracteriza por su énfasis en la penetración económica y financiera, alimentaria y tecnológica, y por los sistemas de acuerdos militares y venta de armas. E.i.: colonialism.

Colonización. Acción y efecto de poner en explotación recursos de un territorio más o menos virgen en favor de la metrópoli.

‑‑Puesta en regadío y otras medidas de revalorización de tierras de secano, normalmente para el asentamiento en ellas de campesinos hasta entonces sin propiedad (colonos). Véase Instituto Nacional de Colonización. E.i.: colonization (1ª acepción); land settlement, land claiming (2ª).

Colosalismo. Tendencia a las concepciones pretendidamente grandiosas y espectaculares en las obras públicas, que no guardan relación ni con las necesidades sociales ni con los criterios de eficacia, pero sí con las aspiraciones de la propaganda política, dirigida, por quienes ejercen su dominio político, a los sectores más ignaros y sumisos de la población. E.i.: puede traducirse por colossalism.

Colusión. En Economía, acuerdos entre dos o más partes para restringir la competencia del mercado, en cualquiera de sus manifestaciones, y en perjuicio de los consumidores o de los trabajadores. E.i.: collusion.

Comandita. La comanditaría es la primera forma de limitación de la responsabilidad de una sociedad, en función del capital declarado por sus socios comanditarios, que se lo dividen en participaciones. Sin embargo, los socios colectivos, que llevan la gestión, responden solidariamente y de forma ilimitada con su patrimonio. E.i.: limited partnership.

Combinat. Nombre de origen ruso, que expresa la idea de un complejo industrial formado en torno a una factoría principal siderúrgica, carboquímica, metalúrgica, etc. Los combinats fueron promovidos en el segundo plan quinquenal en la URSS, en un esfuerzo por acelerar el proceso de industrialización; incluso con la idea de convertir el país entero en un combinat de combinats. Sin embargo, sus grandes deseconomías de escala hicieron revisar esa postura. E.i.: combinat.

COMECOM. Nombre generalmente utilizado, procedente de los países anglosajones (de Council for Mutual Economic Aid), para referirse al Consejo de Asistencia Mutua Económica (CAME).

Comercialización. Proceso por el cual los productos pasan de los centros de producción a sus destinos de consumo, a través de diferentes fases u operaciones de compra‑venta mayoristas, o minoristas o al detall. E.i.: marketing.

Comerciante. Persona dedicada a realizar transacciones de compra‑venta en el mercado, como empresario individual, o en representación de una sociedad. Puede ser al por mayor y al por menor. E.i.: merchant, trader, dealer, wholesaler (mayorista), detailer (minorista).

Comercio. Del latín commercium; de cum, y merx, mercis, mercancía. Actividad de comprar, vender y permutar géneros o mercancías.

‑‑Tienda, almacén, establecimiento dedicado a la venta al público. E.i.: en general, trade, commerce, business (1ª acepción); store (tipo almacén), shop (tienda) (2ª).

Comercio entrepôt. Del francés, y éste del latín, inter, entre, y positum, situado. Centro para el comercio y la distribución de mercancías, con o sin transformaciones in situ. Véase tráfico de perfeccionamiento. E.i.: entrepôt trade.

Comercio exterior. El que se realiza con países extranjeros, conforme a diferentes regímenes que pueden ser: bilateral, el que se practica con licencias de importación previas y sumisión a contingentes individualizados para cada país; de Estado, para los productos de monopolio público o de los cuales el Gobierno se reserva la exclusiva; globalizado, el que se adapta a contingentes o cupos para el conjunto del exterior, cuyo monto no puede sobrepasarse; liberalizado, el que se lleva a cabo sin restricciones. También cabe hablar de comercio libre, y de comercio sometido a autorización previa; situándose dentro de esta última categoría ‑como sucede en los países de la CEE‑ la amplia variedad de operaciones comerciales que requieren algún tipo de requisito legal por parte de la Administración. La evolución del comercio exterior se considera como uno de los principales indicadores de la coyuntura económica. E.i.: foreign trade. (Véase Apéndice).

Comisión Brandt. Formada en 1978, como un grupo de trabajo auspiciado por las Naciones Unidas, y presidida por Willy Brandt, ex‑canciller alemán y Premio Nobel de la Paz, ha elaborado informes sobre las relaciones Norte‑Sur, recomendando medidas de solidaridad para resolver la considerada como una crisis global. El primero de sus trabajos (1979), que llevaba por título "Norte‑Sur: un programa para la supervivencia", fue seguido, en 1982, por "La crisis global Norte‑Sur: la cooperación como vía para la recuperación mundial". E.i.: Brandt Commission.

Comisión de Cooperación Económica entre Países en Desarrollo. Funciona dentro de la UNCTAD, para fomentar las relaciones Sur‑Sur, entre los países en desarrollo, a fin de crear las condiciones de un mayor intercambio. E.i.: Committee on Economic Cooperation among Developing Countries (UNCTAD).

Comisión Económica para Africa (CEA). Creada por el Ecosoc en 1958, y con sede en Addis Abeba, Etiopía, la CEA tiene como finalidad emprender y participar en las medidas para facilitar la acción conjunta destinada al desarrollo de Africa. Forman parte de la CEA todos los países africanos excepto Suráfrica. E.i.: Economic Commission for Africa (ECA).

Comisión Económica para América Latina y el Caribe (CEPAL). La más antigua de las comisiones económicas regionales de las Naciones Unidas. Con sede en Santiago de Chile, y con subsede en México, la CEPAL contribuyó desde su misma fundación, en 1946, a promover el estudio de los problemas económicos de los países latinoamericanos, y especialmente de su crecimiento a través de la industrialización y la integración. En su fase inicial, la CEPAL puso el énfasis en el crecimiento, a base del criterio de la sustitución de importaciones, caracterizado por algunos ‑no sin connotaciones peyorativas‑ como "desarrollismo cepalino". E.i.: Economic Commission for Latin America and the Caribbean (ECLA).

Comisión Económica para Asia Occidental (CEAO). Creada por el Ecosoc en 1973, y con sede en Bagdad, la CEAO se ocupa de las medidas de desarrollo de la región que va desde Siria a Omán, y desde Palestina a Irak. E.i.: Economic and Social Commission for Western Asia.

Comisión Económica para Europa (CEPE). Creada en 1947, es la Comisión regional de la ONU para todos los países europeos. Dependiente del Ecosoc y con sede en Ginebra, es un foro de indudable interés para la discusión de los problemas económicos europeos entre el Este y el Oeste. Elabora informes económicos para impulsar el intercambio, así como normas técnicas para su regulación. E.i.: Economic Commission for Europe (Ecosoc).

Comisión Económica y Social para Asia y el Pacífico (CESAP). Creada por el Ecosoc en 1947 con el nombre de Comisión Económica para Asia y el Lejano Oriente (CEALO), en 1974 pasó a denominarse CESAP. Con sede en Bangkok, Tailandia, y con un centro operativo en Port Vila, Vanuatu (Pacífico), la Comisión se ocupa de las medidas relacionadas con el desarrollo de la amplia región que va desde Irán hasta Australia y la Polinesia. E.i.: Economic and Social Commission for Asia and the Pacific (ESCAP).

Comisión MacMillan. Creada en 1929 bajo la presidencia de Lord MacMillan, contó entre sus miembros a J. M. Keynes. Estudió las formas de financiación de la industria británica al comienzo de la Gran Depresión, y pudo apreciar las grandes diferencias existentes en esta materia entre las grandes y las pequeñas empresas. E.i.: MacMillan Committee.

Comisión sobre Comercio Internacional de Productos Básicos (CCIPB). Funciona dentro de la UNCTAD para el estudio de las medidas conducentes a la estabilización de los precios de los productos básicos, que constituyen el grueso de las oligoexportaciones, y que fluctúan con grave incidencia en la economía de los Países del Tercer Mundo. E.i.: Commission International Commodity Trade (CICT).

Comisiones Obreras (CC.OO.). Central sindical que se configuró en los años 60, con su origen concreto en la huelga de los obreros de la mina de carbón "La Camocha", de Asturias. Con amplia actividad durante los últimos tiempos de la dictadura de Franco ‑ya dirigidas por Marcelino Camacho‑ y desde entonces con conexiones muy directas con el Partido Comunista de España y desde finales de los años 70 también con presencia en su militancia de miembros de otros partidos de la izquierda política‑, tomó parte muy activa en las elecciones sindicales de los sindicatos verticales, con listas de carácter crítico. A partir de su legalización en 1977, se disputa la hegemonía del mundo laboral español con UGT. E.i.: Worker’s Commissions.

Comiso. Sanción accesoria que establece la legislación de contrabando, y que consiste en la adjudicación a la Hacienda Pública de los géneros aprehendidos. E.i.: seizure, confiscation.

Comité de Ayuda al Desarrollo (CAD). Véase Ayuda oficial al desarrollo. E.i.: Development Assistance Committee (DAC).

Comité de empresa. En la legislación laboral española, el que forman los delegados elegidos por los trabajadores (independientes o pertenecientes a una o más centrales sindicales), y que se ocupa de la negociación colectiva, cumplimiento de las normas de higiene y seguridad del trabajo, y de otras cuestiones y reivindicaciones laborales. E.i.: workers’s committee.

Comité de los Veinte. Es el nombre coloquial, y más generalmente utilizado, para definir al grupo de trabajo constituido en 1972 por el FMI, para estudiar la reforma del sistema monetario internacional, tras la declaración de inconvertibilidad oro del dólar. Sigue funcionando como grupo de estudio del FMI para los problemas monetarios internacionales. E.i.: Committee of Twenty, Committee on Reform of the International Monetary System and Related Issues.

Comité de Representantes Permanentes (Coreper). Es el órgano intergubernamental de las Comunidades Europeas, que se reúne con periodicidad prácticamente semanal a lo largo de todo el año. Lo integran los jefes de Misión de cada uno de los Estados miembros comunitarios, que residen en Bruselas. En sus sesiones de trabajo, se discuten los asuntos a tratar en los subsiguientes encuentros del Consejo de Ministros de la Comunidad. E.i.: Permanent Representatives Committee (se cita normalmente por sus iniciales en francés Coreper).

Comodidad, regla de la. Formulada por Adam Smith, se expresa diciendo que "todo impuesto debe cobrarse en la época y de la manera que mayor conveniencia pueda ofrecer al contribuyente". E.i.: rule of convenience.

Commons, John Roger. Economista estadounidense (1862‑1945), de la escuela institucionalista. Considerado discípulo de Th. Veblen, dedicó lo principal de sus esfuerzos investigadores a los temas laborales, y tuvo una gran influencia en el movimiento sindical de EE.UU. (AFL). Definía las instituciones como "la acción colectiva para el control de la acción individual".

Commonwealth. La Mancomunidad Británica de Naciones se creó de hecho en la Conferencia de Ottawa de 1932, en la que se establecieron las llamadas preferencias imperiales entre el Reino Unido y las demás partes del antiguo Imperio Británico, al objeto de reducir los derechos aduaneros, y así activar su comercio recíproco en una época de proteccionismo generalizado. Económicamente, la Commonwealth perdió importancia tras la adhesión del Reino Unido a la CEE (en 1973), con la que Gran Bretaña desarrolla la mayor parte de su comercio exterior. El órgano supremo de la Commonwealth ‑en la que están Reino Unido, Canadá, Australia, Nueva Zelanda, India, Pakistán, Bangladesh, etc.‑ es la reunión de primeros ministros, que anualmente se celebra en Londres, bajo la presidencia de la reina de Inglaterra, cabeza de la Mancomunidad.

Compañía. Asociación de dos o más personas, para conjuntamente asumir el riesgo de una actividad económica de la que esperan obtener un beneficio. Modernamente, las compañías adoptan la forma de sociedad anónima. E.i.: company, corporation.

Compensación. Entre banqueros, intercambio de cheques, letras u otros instrumentos de crédito para la liquidación periódica, ordinariamente cotidiana, de los créditos y débitos recíprocos (véase cámara de compensación). Entre naciones, y en régimen bilateral, las operaciones derivadas del comercio internacional se liquidan por intermedio de sus bancos centrales respectivos, o de organismos anejos.

‑‑Modo de extinguir obligaciones vencidas, en dinero o en cosas fungibles, entre personas que son recíprocamente acreedoras y deudoras. E.i.: clearing.

Compensación de deudas tributarias. La que cabe efectuar con créditos de los sujetos pasivos contra el Estado. En España tienen todavía escasa relevancia. E.i.: tax compensation.

Competencia. Concurrencia de una multitud de vendedores en el mercado libre, que para conseguir la venta de sus productos pugnan entre sí proponiendo los precios que les permitan sus costes, y que se alinean con los del mercado. La competencia puede ser perfecta, o imperfecta u oligopolística. E.i.: competition.

Competencia imperfecta. Véase competencia oligopolística. E.i.: imperfect competition.

Competencia oligopolística. Concurrencia en un mercado de pocos oferentes, que generalmente promueven la venta de sus respectivos productos a través de campañas publicitarias basadas en la imagen de una marca, y no compitiendo vía precios. Puede denominarse también competencia imperfecta. Roy Harrod fue el primer economista en desarrollar la teoría de la competencia imperfecta, a la que también hizo valiosas aportaciones E. H. Chamberlin. E.i.: oligopolistic competition.

Competencia perfecta. Forma de mercado en la Teoría Económica que expresa la idea de la concurrencia de una gran diversidad de empresas, que entran o salen libremente del mercado y que toman los precios como datos, pues al aportar cada ofertante cantidades muy reducidas de producto, no ejercen una influencia perceptible en las cotizaciones. E.i.: free, perfect, pure competition.

Competitividad. Cacofónico término introducido en los años 80, por capacidad para competir, especialmente en los mercados exteriores. Véase también índice de competitividad. E.i.: competitiveness.

Complejo industrial. Conjunto de establecimientos fabriles de industrias básicas localizados de forma contigua y bajo dirección técnica y financiera común o al menos coordinada.

‑‑Expresión muy utilizada en España, y tomada de la idea de combinat entre 1940 y 1950, para referirse a los núcleos de la industrialización promovida por el INI; p.e.: el complejo industrial de Puertollano. E.i.: industrial complex.

Complejo militar‑industrial. Expresión ideada por Dwight Eisenhower en su discurso de transmisión de la presidencia de EE.UU. a John F. Kennedy, para referirse a la enorme influencia de las grandes empresas industriales en el diseño de programas de armamentos que les proporcionan importantes ingresos y que crean una inercia casi imparable, incluso para los gobernantes más favorables a la distensión y al desarme. E.i.: military‑industrial complex.

Complementarios. Bienes que se utilizan o consumen conjuntamente; p.e.: el automóvil y la gasolina. E.i.: complementary goods.

Componente migratorio. Se mide entre dos fechas censales, y es el porcentaje que representa el saldo migratorio acumulado sobre el total de la población en la fecha final. E.i.: puede traducirse por cumulative balance of migration. (Véase Apéndice).

Comprar a crédito. Operación bursátil de adquisición de acciones en bolsa, utilizando como recursos créditos concedidos a través de la Junta Sindical de la bolsa (hasta por un 50 por 100 en España, en enero de 1988). Solamente se facilita el crédito para determinados valores. Si la cotización cae por debajo de la cotización de compra, el agente tiene derecho a exigir que el cliente vaya haciéndose cargo de las pérdidas. E.i.: to buy on credit on time.

Comprobaciones de la administración tributaria. Las que por los poderes públicos se realizan de los hechos, actos, explotaciones, etc., que integran un hecho imponible, y del valor de los bienes y derechos sujetos a gravamen. E.i.: tax appraisals.

Compulsivo. Que tiene fuerza de apremiar y obligar; a la fuerza. Dícese de cualquier medida económica, y específicamente de las que entraña la planificación central. E.i.: compulsive.

Computer trading. Expresión inglesa, originaria de EE.UU., que hace referencia a los nuevos sistemas de negociación bursátil a través de métodos informáticos. La informatización integral se alcanzó por primera vez en Londres en 1987, con el denominado big bang, el día en que entraron en funcionamiento todos los sistemas de hardware y software. También denominado program trading, se le atribuyen efectos demoledores por las bruscas oscilaciones que pueden provocarse al disminuir las posibilidades amortiguadoras de métodos "más humanos".

Comuna. Municipio, conjunto de los habitantes de un mismo término.

‑‑En 1871, al final de la guerra franco‑prusiana, la Comuna de París supuso el primer intento contemporáneo de constituir una república proletaria y democrática. El proyecto fue aplastado sangrientamente por la naciente III República Francesa presidida por Thiers. Marx y Lenin elogiaron la Comuna como una premonición de ulteriores experimentos comunistas.

‑‑Nombre que se da en China a las agrupaciones rurales de gran dimensión y de propiedad estatal, y que combinan el cultivo en común de la tierra con la explotación familiar de parcelas y con actividades industriales. E.i.: commune.

Comunales. Véase bienes comunales, en bienes rústicos. E.i.: communal, community.

Comunero. Históricamente, lo relativo a las Comunidades de Castilla.

‑‑El que tiene parte indivisa con otro u otros en un inmueble, en un derecho o en otra cosa. E.i.: lo más correcto es utilizar la palabra en su original español (1ª acepción); part‑owner, joint‑owner (2ª).

Comunidad Económica de Africa Occidental (ECOWAS). La Comunidad Económica de los Estados de Africa Occidental, creada en 1975, tiene como propósito un verdadero mercado común (con el horizonte 1990), proyecto en el que participan Burkina Faso, Costa de Marfil, Níger, Senegal, Mali, Mauritania, Gambia, Ghana, Guinea‑Conakry, Guinea‑Bissau, Benín, Liberia, Nigeria, Sierra Leona y Togo. Los quince países de la ECOWAS son parte de la convención de Lomé III, que relaciona a los ACP con la Comunidad Europea. E.i.: Economic Community of West African States (ECOWAS).

Comunidad Económica de Africa Oriental. Creada en 1967, fue una de las experiencias de mayor interés en el proceso de integración entre países menos desarrollados. Estaba formada por los territorios de la antigua Africa Oriental Británica ‑que ya tenían una larga convivencia económica‑ y que después de su independencia se convirtieron en Tanzania, Kenia y Uganda. Los problemas políticos y las dificultades económicas, llevaron a la extinción definitiva de la Comunidad en 1980, tras más de sesenta años de cooperación e integración. Actualmente, los tres países indicados se relacionan, como ACPs, con la Comunidad Europea a través de la Convención de Lomé III. E.i.: East Africa Economic Community (EAEC).

Comunidad Económica Europea (CEE). Proyecto de integración supranacional puesto en marcha por el Tratado de Roma de 1957, para formar un mercado común, inicialmente de "los Seis" (Francia, Italia, R. F. de Alemania y los tres del Benelux), que en 1973 pasaron a "los Nueve" (con la adhesión del Reino Unido, Irlanda y Dinamarca), en 1981 a "los Diez" (con Grecia), y en 1986 a "los Doce" (con Portugal y España). La CEE es la pieza esencial de la Comunidad Europea, que abarca también a la CECA y al Euratom. Se construyó sobre la base de una unión aduanera, con una política agrícola común (PAC), una política de pesca común, y entre sus avances hacia la unión económica ha dado pasos importantes en la armonización fiscal (el IVA) y en el establecimiento del sistema monetario europeo (SME). La Comunidad se rige por medio de cinco instituciones básicas (Parlamento, Consejo Europeo, Consejo de Ministros, Comisión y Tribunal de Justicia), y mantiene relaciones especiales con la EFTA, países de Africa, Caribe y el Pacífico (ACP, a través de la Convención Lomé III), y con los demás menos desarrollados vía sistema generalizado de preferencias (SGP). E.i.: European Economic Community (EEC).

Comunidad Económica y Social Centroamericana (CESCA). Véase Mercado Común Centroamericano. E.i.: Central American Economic Community.

Comunidad Europea. La forma cada vez más frecuente y ya oficial de referirse al conjunto de las tres comunidades europeas: CEE, CECA y Euratom. E.i.: European Community (EC). (Véase Apéndice).

Comunidad Europea de la Energía atómica. Más conocida por Euratom, fue creada por el Tratado de Roma de 1957, simultáneamente con la CEE. Coordina a escala de los doce países de la Comunidad Europea todo lo relativo a los usos pacíficos de la energía nuclear. Sus órganos son los mismos de la CEE, y tiene su sede en Bruselas. E.i.: European Atomic Energy Community, Euratom.

Comunidad Europea del Carbón y del Acero (CECA). Unión aduanera sectorial, constituida en 1951 por Francia, Alemania, Italia, Bélgica, Luxemburgo y Holanda, para crear el mercado común de los productos siderúrgicos y sus insumos. A tal fin se llevó a cabo el desarme arancelario intracomunitario, y se estableció un arancel aduanero común luego subsumido en el de la CEE. El tratado de París, constitutivo de la CECA, se firmó para un período de cincuenta años, y constituyó el primer paso para la integración europea, facilitando el establecimiento de la Comunidad Económica Europea y el Euratom en 1957. En 1968, estas tres comunidades europeas ‑que ya tenían una serie de órganos comunes‑ fusionaron sus ejecutivos instalados en una sola sede (Bruselas). E.i.: European Coal and Steel Community (ECSC).

Comunidad Financiera Africana. Véase franco. E.i.: African Financial Community.

Comunismo. Sistema por el cual se aspira a abolir el derecho de propiedad privada de los bienes de producción, para suprimir las diferencias de clases y establecer la dictadura del proletariado, para así cumplir el principio integralmente igualitario "de cada uno según su capacidad, a cada uno según sus necesidades". Sus bases teóricas quedaron expuestas ‑en su versión marxista‑ en El Manifiesto Comunista de 1848. El comunista libertario persigue análogos fines, pero proponiendo que el Estado sea inmediatamente disuelto (véase anarquismo). E.i.: Communism.

Comunismo de guerra. Históricamente, el período entre 1917 y 1921 de la revolución rusa y de la subsiguiente guerra civil. De forma inmediata, toda la economía pasó a manos del Estado, con la nacionalización de la tierra, las industrias, el transporte, la banca, etc. La falta de una planificación adecuada, los problemas de abastecimiento de toda clase, y la desorganización generalizada, llevaron en 1921 a que Lenin preconizara una nueva política económica, la NEP, que significó el abandono del comunismo de guerra, con el propósito de ir a una economía mixta. E.i.: war communism.

Concentración. Proceso por el cual se produce la acumulación, en pocas manos o centros de decisión, de toda una serie de propiedades y de capacidades de poderío económico; p.e.: la concentración de la propiedad de la tierra, del capital por la fusión de grandes empresas, etc. Las fuertes concentraciones generan desequilibrios importantes en términos sociales, culturales y políticos. E.i.: concentration.

Concentración parcelaria. Agrupación bajo una linde de diversas fincas rústicas de reducida extensión, para unificar y facilitar su cultivo, en cuanto a mecanización, puesta en regadío, lucha contra las plagas, disminución del tiempo que el agricultor perdía en ir de unas parcelas a otras, etc. Se completa con la ordenación rural. En España se inició en 1952 con carácter experimental, y en 1955 definitivamente por el Servicio Nacional de Concentración Parcelaria (luego también de Ordenación Rural, SNCPOR), desde 1971 subsumido en el IRYDA. E.i.: land consolidation.

Concepcionalidad. Razón entre los alumbramientos humanos de un año y las mujeres en edad fértil que se casaron en el año precedente. Mide, pues, la rapidez con que se producen las gestaciones entre las nuevas casadas madres potenciales. Al referirse sólo a madres casadas, y habida cuenta de las nuevas tendencias de la sociedad en las que hay cada vez más hijos al margen del matrimonio, la concepcionalidad ya no es un ratio global. E.i.: conception rate.

Concertar. Pactar, ajustar, tratar, acordar un negocio.

‑‑La concertación social es una nueva formulación, en los años 80, de la política de rentas, para llegar a acuerdos entre la patronal y los sindicatos, incluso con la presencia del Estado. Véase también moderación salarial y pacto social. E.i.: to arrange (arreglarse), to agree (ponerse de acuerdo).

Concesión. Otorgamiento gubernativo a favor de particulares o de empresas, de aprovechamientos privados en el dominio público (según acontece en materia de minas, aguas o montes), o bien para construir o explotar obras públicas, o para ordenar, sustentar o aprovechar servicios de la administración general o local del tipo de suministro de energía eléctrica, transportes, etc. Normalmente, el concesionario ha de ajustarse al pago de un canon y está sometido a régimen de tarifa. E.i.: concession, grant; public utilities (en el sentido de servicios públicos por concesión).

Conciencia de clase. Sentimiento que prevalece en una pluralidad de individualidades, de pertenecer a un mismo grupo social, con unos intereses comunes que predisponen, a su vez, a la creación de organizaciones para su defensa conjunta; p.e.: es la conciencia de clase lo que permite el desarrollo del sindicalismo obrero. E.i.: class consciousness.

Concierto. Acuerdo entre la Hacienda y los contribuyentes, gremios y corporaciones, que reemplaza a las normas generales de tributación por otros medios de cobranza, a un tanto alzado de ingreso. El sistema de concierto, muy utilizado pretéritamente en la Hacienda española para los impuestos sobre el consumo, se ha sustituido por el de la investigación directa de las fuentes de tributación.

‑‑En España, el acuerdo entre el Gobierno de la Nación y una Comunidad Autónoma, según el cual ésta recauda virtualmente todos los impuestos y transfiere al Gobierno sólo una parte previamente convenida (el cupo). Es el sistema seguido en España en el caso del País Vasco y de Navarra (en esta última se conoce con el nombre de convenio). E.i.: puede traducirse por covenant (pacto en el sentido político y ancestral); fiscal agreement (acuerdo fiscal); arrangement (convenio, acuerdo).

Concurrencia. Reunión de varias personas en un lugar.

‑‑Presencia de multitud de vendedores y compradores, que conjuntamente contribuyen a formar la oferta y la demanda de la que resulta el precio de mercado. Se habla también de libre concurrencia, y normalmente se equipara a libre competencia. E.i.: competition.

Concursar. Tomar parte en una licitación o subasta para la adquisición de un bien o la contratación de una obra o servicio. E.i.: to bid on (licitar), to buy or to sell at auction (comprar o vender en una subasta).

Condominio. Expresión utilizada en los países hispanohablantes de América para hacer referencia a edificios con división en propiedad horizontal, o a urbanizaciones de viviendas unifamiliares o apartamentos. E.i.: condominium.

Condonación de deudas tributarias. Exoneración graciosa, discrecional y total de un pago impositivo. En España sólo puede autorizarse mediante Ley, lo cual sucede raramente por ser un privilegio contrario al principio de generalidad de la imposición. E.i.: tax clearing.

Condonación de sanciones tributarias. Es un vestigio de antiguas facultades de naturaleza discrecional, que se aplica para estimular la conformidad del sujeto pasivo a la liquidación tributaria que se le practica. E.i.: tax amnesty.

Conducción. Acción y efecto de llevar o guiar alguna cosa; p.e.: la conducción de la política económica. E.i.: management (más para el sector privado), handling (manejo).

Confederación Española de Organizaciones Empresariales (CEOE). Se creó en 1977, e integra toda una serie de entidades patronales, entre las cuales se incluye la CEPYME, o Confederación Española de la Pequeña y Mediana Empresa. La CEOE actúa como portavoz y organismo negociador de la patronal en relación con las centrales sindicales y con el gobierno. E.i.: Spanish Confederation of Business Organizations, o simplemente, Spanish Businessmen’s Association.

Confederación Nacional del Trabajo (CNT). Central sindical creada en España en 1910, de inspiración anarquista y que llegó a tener una militancia muy numerosa. Fue transitoriamente prohibida por el general Primo de Rivera entre 1923 y 1930, período en el que UGT aprovechó para arrebatarle la preponderancia en el sindicalismo español, merced al pacto entre el dirigente de UGT Largo Caballero y el dictador. Después de la restauración de la democracia en 1977, la CNT se escindió en dos ramas, una de ellas reivindicante del espíritu de la AIT y opuesta a cualquier tipo de presencia en las elecciones sindicales; y la otra, proclive a la participación en ellas. E.i.: National Confederation of Labor.

Conferencia. Reunión o congreso para debatir temas de interés común para sus participantes. En las relaciones internacionales es frecuente la celebración de grandes conferencias (megaconferencias) para discutir las bases de una cuestión importante (demografía, medio ambiente, desarme, etc.), o incluso las organizaciones permanentes con el nombre de conferencia; p.e.: la UNCTAD. E.i.: conference.

Conferencia de las Naciones Unidas sobre Comercio y Desarrollo. Más conocida por UNCTAD, por sus siglas en inglés (United Nations Conference on Commerce and Development), constituye un organismo permanente de la ONU. Creada en 1964, el plenario de la Conferencia se reúne normalmente cada cuatro años para estudiar los problemas del comercio internacional, especialmente entre los países industriales y los que se hallan en vías de desarrollo (Tercer Mundo). Las cuestiones abordadas por la UNCTAD, comprenden el acceso a los mercados (para lo cual se puso en marcha el sistema generalizado de preferencias), los precios fluctuantes de los productos básicos (acuerdos sobre precios mínimos, etc.), la financiación internacional del desarrollo, el transporte marítimo, las dificultades de los países sin litoral, etc. Fue en la UNCTAD‑II (Nueva Delhi, 1968) donde se propuso que los países ricos transfieran anualmente el 0,7 por 100 de su PIB a los menos desarrollados por medio de ayuda oficial al desarrollo. E.i.: United Nations Conference on Trade and Development (UNCTAD).

Conferencia de Stressa. Véase Política Agrícola Común. E.i.: Stressa Conference.

Conferencias navieras o marítimas. Son los acuerdos que se establecen entre armadores para restringir la competencia, fijando precios comunes a los fletes en las líneas regulares; p.e.: Mar del Norte‑Costa Este de Estados Unidos, Mar del Norte‑Río de la Plata, Islas Británicas‑Africa Occidental, etc. En la UNCTAD se han estudiado los efectos de estas prácticas, que obstruyen el acceso de los países menos desarrollados al mercado de fletes, dificultándoles la disponibilidad de flotas mercantes propias. E.i.: shipping conferences.

Conglomerado. Término muy extendido en EE.UU. para referirse al conjunto de empresas interrelacionadas por vínculos de propiedad (intercambio de acciones, relaciones vía holdings, etc.) y que suponen una agrupación con manifestaciones horizontales (empresas distintas de un mismo sector, p.e., hoteleras), y verticales (empresas de distintos sectores interindustrialmente conectadas, p.e.: hoteles, turoperadores, compañías de transporte, etc.). Como grandes conglomerados a nivel mundial podrían citarse la ATT, Alcatel, ICI, Mitsubishi, Mitsui, o incluso entidades como el IRI y el INI. E.i.: conglomerate.

Conflicto colectivo. Enfrentamiento a escala de empresa, sector, región, etc., entre las organizaciones sindicales y patronales, generalmente por cuestiones laborales como nivel de salarios, jornada de trabajo, seguridad e higiene en los centros laborales, pensiones, etc. En los conflictos colectivos se utilizan como armas de negociación la huelga de los trabajadores y el lockout, o cierre patronal. En la Constitución española de 1978 está reconocido como derecho en el art. 37.B. E.i.: industrial dispute.

Conocimiento de embarque. Documento en el que se registran las condiciones de transporte marítimo de una mercancía. De él, una copia sirve para justificar en origen la realización del envío, y exigir el pago; y la otra, para retirar en destino la mercancía enviada. E.i.: bill of lading.

Consejeros comunes. Son aquellos que desempeñan la función de miembros de un consejo de administración en dos o más empresas a la vez. De tal modo que en función de esas conexiones personales, las empresas pueden llegar a tener algún tipo de concomitancias en el desarrollo de sus actividades recíprocas. En el estudio de los distintos sectores, cabe emplear el método de los consejeros comunes para detectar las conexiones y extraer conclusiones útiles sobre la forma en que influyen en su comportamiento. En diversas legislaciones, existen limitaciones legales para impedir la proliferación. En España, concretamente, los consejeros de bancos no pueden estar en más de otros tres consejos. E.i.: interlocking directorates. (Véase Apéndice).

Consejo Asesor de Exportación. En España, la institución de asistencia y asesoramiento en materia de exportación, creada en 1987, en el que están representados la Administración, las Cámaras de Comercio y las empresas de distintos sectores. E.i.: puede traducirse por Export Advisory Council.

Consejo de Administración. Organo consultivo y ejecutivo en las sociedades anónimas que ostenta todos los poderes excepto los que corresponden por estatutos a la junta general de accionistas. A su vez, el Consejo puede delegar los suyos en un consejero delegado. E.i.: board of directors.

Consejo de Asistencia Mutua Económica (CAME). Más conocido por Comecon (por la contracción en lengua inglesa de Council for Common Economic Assistance, es el organismo constituido en 1949 por la URSS y los demás países de régimen comunista del Este de Europa. Mongolia pasó a ser miembro de pleno derecho en 1962, y Cuba en 1973. El CAME, cuya sede está en Moscú, no implica la creación de un mercado común al estilo de la Comunidad Económica Europea, sino simplemente programas comunes en materia de energía, coordinación de las planificaciones nacionales, financiación de proyectos de desarrollo por su "Banco Internacional de Inversiones", y acuerdos sectoriales para el desarrollo de determinadas industrias. Hay abiertas conversaciones entre el CAME y la Comunidad Europea para llegar a algún tipo de acuerdo global entre ambos organismos. E.i.: Council for Common Economic Assistance (Comecon).

Consejo de Cooperación Aduanera (CCA). Organismo internacional con sede en Bruselas, creado en 1948 para estudiar la simplificación y la armonización de las reglamentaciones aduaneras. El CCA trabajó fructíferamente en la nomenclatura arancelaria unificada (llamada Nomenclatura Arancelaria de Bruselas o NAB), en los criterios de la valoración en aduana (Convenio del valor), etc. Al CCA pertenecen todos los países de la Comunidad Europea que en 1988 adoptaron un nuevo sistema armonizado de identificación y designación aduanera. E.i.: Customs Cooperation Council (CCC).

Consejo de Cooperación del Golfo. Funciona desde 1982 con características similares a la ASEAN y forman parte del mismo Arabia Saudita, Omán, Qatar, Kuwait, Unión de los Emiratos Arabes y Bahrein. Tiende a facilitar el comercio entre los Estados miembros y sirve de plataforma común de sus cinco países frente a terceros. E.i.: Gulf Cooperation Council.

Consejo de Países Exportadores de Cobre. Organización tipo cártel de los principales países exportadores de este metal: Chile, Zaire, Zambia, etc. No ha conseguido el éxito de la OPEP (que le sirvió de modelo), por las caídas de la demanda internacional, por la creciente recuperación de metal en los países consumidores, etc. E.i.: Council of Copper Exporting Countries (CIPEC).

Consejo Económico y Social. Organismo existente en numerosos países que constituye un foro permanente para la discusión de los problemas socioeconómicos, con la presencia de empresarios, trabajadores, Administración Pública, etc. En el artículo 131.B de la Constitución española está prevista su posible formación. E.i.: Economic and Social Council.

Consejo Económico y Social de las Naciones Unidas (Ecosoc). Es una de las grandes divisiones de la ONU. Promotor de numerosos trabajos en el área de los problemas económicos, de él dependen las comisiones económicas regionales, y de forma mucho menos estricta los organismos especializados de carácter económico. E.i.: United Nations Economic and Social Council (Ecosoc).

Consejo Mundial de la Alimentación. Es un órgano de la FAO, creado en 1974, que coordina los esfuerzos gubernamentales para atender los problemas alimentarios más agudos, y especialmente las emergencias del Tercer Mundo. Se reúne a nivel de ministros o de plenipotenciarios, en Roma, en la sede de la FAO. E.i.: World Food Council.

Consejo Oleícola Internacional (COI). Organización para el intercambio de información, fijación de normas y promoción del aceite de oliva. Lo integran los principales países productores y consumidores: España, Italia, Francia, Túnez, Marruecos, Argentina, Estados Unidos, etc. Tiene su sede en Madrid. E.i.: International Olive Oil Council (IOOC).

Consignatario. Aquel a quien va destinada la carga de un buque entero o parte del cargamento del mismo y, por extensión, también en el transporte aéreo. El consignatario actúa asimismo como captador de fletes en origen para consignatarios en destino. Antiguamente empresas individuales, sus funciones se hallan subsumidas hoy en la organización más amplia de las empresas navieras. E.i.: consignee, consignatary, shipping agent.

Consolidar. Dar firmeza y solidez a una cosa.

‑‑En contabilidad, anular las duplicaciones, saldando las transferencias entre agentes de una misma clase para obtener así el valor real de los flujos entre los grandes agregados; p.e., en la estimación de la renta agraria, la consolidación de la cuenta de producción, para pasar del valor de la producción total a la producción final agraria, exige retirar del valor añadido bruto (VAB) del subsector ganadero la leche consumida en las explotaciones, por haberse computado ya en el VAB del subsector agrícola. E.i.: to consolidate.

Consorcio. Agrupación más o menos informal de empresas, con o sin formalización jurídico‑económica, pero siempre sin perder su autonomía financiera y personalidad jurídica las partes consorciadas. El consorcio tiene objetivos concretos financieros, de restricción de la competencia, etc. E.i.: consortium, syndicate.

Constante. Que tiende a permanecer en su valor a plazo medio o largo, independientemente de cómo evolucione la variable a que se refiere; p.e., la velocidad del dinero, a pesar del crecimiento de los medios de pago, o la mortalidad en un país de población creciente. Puede emplearse como sinónimo de parámetro. E.i.: constant parameter.

Constitución. Ley fundamental de la organización de un Estado, que establece los derechos y las obligaciones de los ciudadanos, las bases de su régimen electoral, y el modo de regirse las instituciones. En la Constitución figuran, como cuestiones importantes, la obligación de todos de contribuir a las cargas fiscales y la potestad fiscal del Estado de fijar los tributos. Así se hace en la Constitución española de 1978, en el art. 133. También en la Constitución se reconocen el derecho al trabajo (art. 35), a la negociación colectiva (art. 37), a la libertad de empresa (art. 38), a la seguridad social (art. 41), al medio ambiente (art. 45), y a la vivienda digna (art. 47). E.i.: Constitution.

Consulta tributaria. La que puede formularse por los contribuyentes para conocer las obligaciones tributarias que les alcanzan en supuestos concretos. Las más de las veces las contestaciones tienen carácter de mera información. También existen las vinculantes para la Administración cuando así lo autoriza la Ley. E.i.: tax consultation.

Consultor. Persona exterior a una empresa que asiste a sus directivos en una materia delimitada: abogacía, ingeniería, marketing, publicidad, organización, etc. Normalmente, carece de responsabilidad en la decisión propuesta. E.i.: consultant, advisor.

Consumo. Gasto en aquellas cosas que con su insumo o uso se extinguen.

‑‑En plural, impuesto municipal sobre los comestibles y otros géneros que se introducían en una población para venderlos o consumirlos en la misma, y que por su impopularidad se suprimió en España en 1964.

‑‑Parte del Producto Interior Bruto que no se ahorra y que se dedica a los gastos corrientes en alimentos, vestimenta, vivienda, educación, ocio, etc.

‑‑Consumo privado: en contabilidad nacional, el de las familias e instituciones sin fines de lucro.

‑‑Consumo público: en contabilidad nacional, el que realizan las Administraciones Públicas (en España: Administración General del Estado, Comunidades Autónomas, Diputaciones Provinciales, Cabildos, Ayuntamientos y organismos autónomos) en sueldos y salarios y compra de servicios y de bienes que no sean material inventariable. E.i.: consumption.

Consumismo. Véase sociedad de consumo. E.i.: consumerism.

Contabilidad. Aptitud de las cosas para poder reducirlas a cuenta o cálculo.

‑‑Sistema adoptado para llevar la cuenta y razón en las oficinas públicas y particulares.

‑‑Conjunto de métodos, al que se atribuye categoría de ciencia, para llevar a cabo la anotación o registro de las distintas partidas que reflejan los flujos económicos y financieros de un agente económico en relación con su entorno; es de importancia decisiva para conocer la marcha de un negocio y poder ir tomando las decisiones más adecuadas. Las distintas cuentas de un mismo agente se relacionan entre sí por el principio de la partida doble, de forma que lo anotado en una cuenta en el haber, en otra se anota en el debe.

‑‑La contabilidad moderna nació en Italia en el siglo XIII y fue en los monasterios donde se ideó la forma de realizar los asientos. Hoy en día la contabilidad ha alcanzado un alto grado de sofisticación y normalmente se lleva a cabo con métodos informáticos, tanto la privada como la referente a las administraciones públicas, incluyendo la Contabilidad Nacional. E.i.: accounting, accountancy, bookkeeping.

Contabilidad del sector público. La que refleja todas las actividades y operaciones del sector público, incluso con alcance analítico, y que constituye una acomodación del Plan General de Contabilidad a la esfera de los poderes públicos. E.i.: public sector accounting.

Contabilidad nacional. Es el sistema de registro contable cerrado, y por partida doble, de las transacciones, expresadas en términos macroeconómicos, que se producen entre los cinco sectores resultantes de la agregación de los diversos agentes económicos: empresas (unidades de producción), familias e instituciones sin fines de lucro (unidades de consumo), administraciones públicas (Gobierno central y demás poderes públicos y organismos autónomos), exterior (resto del mundo), y ahorro (formación bruta del capital). El sistema de cuentas nacionales más extendido hasta los años setenta fue el de la OCDE, que abría un total de seis cuentas y un conjunto de diez cuadros complementarios que explicaban los procesos de agregación empleados para integrar muchas de las partidas que figuraban en las cuentas. En los años setenta se introdujo la nueva contabilidad normalizada de las Naciones Unidas, reelaborada por la CEE, con 26 cuentas concebidas como otros tantos dispositivos de análisis para apreciar el sistema de circulación económica dentro de la comunidad nacional y en sus relaciones con el exterior. El economista Richard Stone (Premio Nobel de Economía de 1984) desempeñó un importante papel en su desarrollo y normalización. E.i.: national accounting, national accounts (cuentas nacionales). (Véase Apéndice).

Contabilidad social. Es el conjunto de las técnicas contables macroeconómicas. Básicamente, comprende la Contabilidad Nacional, el input‑output, el flujo de fondos, y el análisis monetario. E.i.: social accountancy.

Contabilizar. Hacer una anotación, en la cuenta correspondiente, para registrar una determinada operación. E.i.: to enter in the books of account, to record, to account for.

Contable. Perteneciente o relativo a la contabilidad.

‑‑Profesional de la contabilidad que es algo más que un mero tenedor de libros, pues sabe interpretar el balance y las demás cuentas de una empresa. Actualmente, en la moda del mimetismo por lo anglosajón, puede hablarse de controller para referirse a un contable de alto nivel. Véase también contador. E.i.: accountant, bookkeeper, controller.

Contado, operaciones al. Con esta expresión genérica, se hace referencia a las transacciones que suponen la liquidación, de forma inmediata, de los importes negociados, ya se trate de adquisiciones de productos industriales, de moneda de otro país, de títulos valores en el mercado bursátil, etc. E.i.: cash settlements, spot.

Contador. Expresión relativamente arcaica en España, que se refiere al que tiene por empleo, oficio o profesión llevar la cuenta y razón de la entrada y salida de fondos en una institución y cuya oficina es la contaduría.

‑‑En la América hispanohablante se emplea para hacer referencia al experto contable, y en las Facultades de Ciencias Económicas se confiere el título de "contador público". E.i.: accountant.

Contaminación. Efecto de deterioro del medio como consecuencia de la actividad que desarrolla un agente. Se diferencian diversas clases de contaminación según la parte del entorno más afectada por la emisión de que se trate: gases nocivos o partículas en suspensión que deterioran el aire (contaminación atmosférica); residuos tóxicos en los ríos (fluvial) o mares (marítima), afluentes radiactivos (nuclear), desechos sólidos (industrial), ruidos (acústica), etc. La contaminación puede tener caracteres acumulativos y alterar profundamente los ecosistemas. Véase también ecología. E.i.: en general, pollution.

Contante. Aplícase al dinero efectivo, contante y sonante, por el recuerdo en los tiempos en que las monedas de oro y plata se hacían sonar para apreciar, al oído, el tenor de su ley. Ver también a tocateja. E.i.: cash.

Contenedor. A modo de gran caja de metal que se utiliza para el transporte de toda clase de géneros en condiciones de máxima facilidad de manejo portuario o ferroviario, y que permite fraccionamientos de carga extremadamente simples, con reducciones de costes de manejo muy considerables. Se ha generalizado ampliamente en toda clase de transportes combinados marítimos, terrestres, aéreos, etc. E.i.: container.

Contingente. Cantidad fija o cuota que se señala para la asignación de un determinado bien, y en especial para la importación de ciertas mercancías. Los contingentes o cupos pueden ser bilaterales (para la importación de un solo país), o globales (para la importación de cualquier país o de un área específica de países).

‑‑El contingente arancelario permite la importación de una mercancía libre de derechos hasta un cierto tope, superado el cual las importaciones quedan automáticamente sometidas al derecho arancelario establecido con carácter general. E.i.: import quota.

Contrabando. Importación oculta, fraudulenta, que se realiza de productos prohibidos, escasos o excesivamente caros, en el mercado nacional, eludiendo el pago de los derechos aduaneros a la importación. El contrabando se ve estimulado por el excesivo proteccionismo y es castigado por las leyes fiscales y penales. Los casos típicos de contrabando en España son el tabaco y las drogas. También son designadas como de contrabando las operaciones realizadas con productos estancados o prohibidos, incumpliendo las disposiciones reguladoras del respectivo monopolio público. E.i.: smuggling.

Contracción. Fase del ciclo económico en la cual se producen reducciones significativas en el ritmo de crecimiento de las principales magnitudes macroeconómicas. Puede utilizarse como sinónimo de recesión. E.i.: contraction, downturn (descenso en la actividad económica), recession (recesión, con un sentido más dramático que el de una contracción eventualmente pasajera).

Contralor. Históricamente, el oficio honorífico de la Corona de Castilla, también conocido como veedor. Intervenía las cuentas de los gastos, las libranzas y los cargos de alhajas y muebles.

‑‑En el cuerpo de artillería y en los hospitales del ejército, el que interviene en la cuenta y razón de los caudales y efectos.

‑‑En diversos países de la América hispanohablante, el alto funcionario responsable de examinar la contabilidad oficial en la oficina que generalmente se denomina Contraloria General de República. E.i.: comptroller.

Contrastación de hipótesis. Ver test. E.i.: hypothesis checking.

Contrata. Trato que se hace con el gobierno, cualquier corporación pública, o con un particular, generalmente tras un concurso o licitación, para asegurar un suministro, ejecutar una obra material o prestar un servicio por un precio determinado. E.i.: contract Contratar. Pactar, convenir, comerciar, hacer contratos o acordar contratas.

‑‑Llegar a un acuerdo con una persona para que ésta preste algún servicio a cambio de una retribución. Los contratos, que sirven para ser legalmente invocados en cuanto a su cumplimiento, tienden, cada vez más, a hacerse por escrito y en escritura pública ante notario. Su vida termina al caducar los términos del acuerdo según lo convenido, al vencer los plazos predeterminados, o por rescisión antes de su buen fin por acuerdo entre los contratantes. E.i.: to contract, to hire.

Contrato‑programa. El acuerdo entre una administración pública y una empresa, generalmente también de naturaleza pública, para preparar toda una serie de realizaciones a las cuales se ayuda con asistencia financiera, tecnología, etc. Surgidos inicialmente en Francia, los contratos‑programa han alcanzado trascendencia en todos los países de la Comunidad Europea. E.i.: contract program.

Contribución. Impuesto o aportación para el sostenimiento de los gastos públicos. E.i.: tax, contribution.

Contribución especial. La que se impone como rescate de la plusvalía o del beneficio especial generado en las correspondientes unidades económicas privadas por inversiones públicas; razón por la cual no han de ser financiadas totalmente con recursos generales ‑impuestos‑ de la respectiva entidad pública. En España está relegada a los Ayuntamientos. E.i.: special tax.

Contribución sobre la renta. Impuesto de carácter progresivo sobre el volumen global de ingresos de las personas físicas, introducido por primera vez en Inglaterra. En España se creó en 1932 por la Segunda República, siendo ministro de Hacienda en el Gobierno de Azaña Jaume Carner. En 1964 fue sustituida por el Impuesto sobre la Renta de las Personas Físicas (IRPF). E.i.: personal income tax.

Contribución territorial, urbana y rústica‑pecuaria. En España, impuesto que se paga por el disfrute de la propiedad de fincas rústicas o urbanas. Es un impuesto proporcional, de tipo único, sobre las bases valoradas en el catastro. Se introdujo en la reforma fiscal Mon‑Santillán de 1845; desde 1979 su percepción está cedida por el Estado a los Ayuntamientos. E.i.: property tax, land tax.

Contribuir. Dar o pagar cada uno la cuota que le corresponde en concepto de impuesto. La idea de contribución ha sido sustituida por la de impuesto, salvo en casos específicos como las contribuciones especiales. E.i.: to pay taxes.

Contribuyentes. De contribuir, que subviene a las contribuciones al Estado, y por extensión, y con mayor actualidad, el que paga los impuestos. El contribuyente es, sociológicamente, la expresión del ciudadano que tiene derecho a exigir que la Administración y los servicios públicos funcionen bien. E.i.: taxpayers.

Control. Proceso de observación y medida, consistente en la comparación regular de las magnitudes previstas con los resultados o realizaciones efectivas. Ello permite disponer del cálculo de las diferencias, lo que ayuda a tomar decisiones para alcanzar los objetivos planificados. Además de la verificación, el control implica la capacidad para mantener estable un sistema o un proceso.

‑‑Capacidad de dirigir o influenciar las decisiones básicas de una empresa según la composición de la propiedad. E.i.: control.

Control de cambios. Medidas que adoptan las autoridades monetarias de un país para influir directamente sobre el tipo de cambio exterior de su propia moneda, bien de forma directa o mediante restricciones; o para regular de cualquier manera los cobros y pagos con el extranjero, tanto en divisas como en moneda nacional, así como la adquisición o cesión de bienes y derechos de contenido económico entre residentes y no residentes. Administrativamente, supone la centralización oficial de todas las operaciones de divisas (entrega y cesión) en un solo organismo oficial. En el caso concreto de España, entre 1939 y 1977, fue el Instituto Español de Moneda Extranjera (IEME) el organismo encargado de este control, pasando luego sus facultades al Banco de España. El control se ejerce a través de normas específicas que regulan la cesión de divisas (para importación y otras operaciones) y la entrega de divisas (por los exportadores y por otros operadores en el exterior). El control de cambios puede implicar, además, operaciones de compra y venta de la propia moneda nacional en las bolsas de divisas, para sostener los niveles de cotización considerados más idóneos. E.i.: exchange control.

Control de nacimientos. El conjunto de medidas de política de población destinadas a frenar el crecimiento demográfico, especialmente por medio de la educación sexual, las prácticas anticonceptivas, la permisión del aborto, el retraso en la edad de casamiento, etc. E.i.: birth control.

Control presupuestario. En el sector privado, el conjunto de medidas de verificación consistentes, en parte, en la comparación de los resultados efectivos de una empresa con los presupuestados, a fin de comprobar si los objetivos prefijados están siendo cumplidos, o si, por el contrario, hay desviaciones y averiguar por qué.

‑‑En el sector público, verificación y censura de las cuentas públicas, que se realizan por comisiones parlamentarias y por órganos públicos específicos; en España, por el Tribunal de Cuentas. E.i.: budget control.

Controller. Véase contable.

Conurbación. Neologismo inventado por el profesor C. B. Fawcett ‑con base en el latín‑ para referirse a las áreas urbanas de gran amplitud, y en las cuales los núcleos de población se hallan tan próximos entre sí que, de hecho, componen un mismo conjunto urbano; p.e.: la conurbación de Los Angeles. E.i.: conurbation.

Convención de Lomé. Véase Comunidad Económica Europea. E.i.: Lomé Convention.

Convenio. Para el convenio fiscal del Estado español con Navarra, véase concierto. E.i.: fiscal agreement.

Convenio colectivo. Acuerdo sobre las condiciones de trabajo ‑y esencialmente salarios, jornada laboral, movilidad, etc.‑, pactado por las organizaciones sindicales y la patronal a escala de empresa, sector, etc. La OIT exige a sus países miembros el derecho a la negociación colectiva. En España, la primera ley de Convenios se promulgó en 1958. Hoy es un derecho reconocido en la Constitución de 1978, en el artículo 37.A. E.i.: labor contract, collective bargaining.

Convenio de doble imposición. Véase doble imposición. E.i.: agreement on double taxation.

Conversión de la deuda pública. Cambio de una deuda pública emitida por otra, o modificación en alguno de sus aspectos. La conversión es forzosa cuando el Estado la impone, sin posibilidad para el acreedor de sustraerse a su mandato.

‑‑La conversión de cualquier deuda requiere la autorización previa por ley. E.i.: debt conversion.

Conversión de títulos. Canje de unos valores por otros diferentes; p.e., obligaciones convertibles en acciones. E.i.: conversion; p.e., convertible debentures (obligaciones convertibles en acciones).

Convertibilidad. Posibilidad, por expreso compromiso oficial, de cambiar una moneda en oro o en otra moneda convertible en oro, o de la más amplia aceptación mundial (anteriormente la libra esterlina, y desde 1944 el dólar). Hasta 1914, gran número de monedas eran convertibles, por particulares incluidos, en oro o en libras esterlinas convertibles en oro. Esa convertibilidad plena desapareció en 1914, como consecuencia de la Gran Guerra. Y en el período 1918‑1939 en vano se intentó restablecerla de forma permanente. En 1944, la Conferencia de Bretton‑Woods vino a significar la convertibilidad del dólar en oro, pero restringidamente, sólo a favor de los bancos centrales (patrón de cambios‑oro). En 1971, el presidente Nixon decretó la inconvertibilidad oro del dólar.

‑‑Se habla también de convertibilidad externa para hacer referencia a la posibilidad de los no residentes de un país de convertir libremente sus saldos de moneda nacional en otras monedas; y de convertibilidad interna cuando esa posibilidad se extiende también a los residentes en el país. E.i.: convertibility.

Cooperación. En Economía internacional, reducción de las barreras para el intercambio internacional mediante negociaciones arancelarias (GATT), liberalización del comercio (OCDE), libertad de pagos (FMI), créditos para el desarrollo (BIRF), etc. El paso ulterior a la cooperación es la integración, que implica la supresión de todas las barreras al intercambio. E.i.: cooperation.

Cooperativa. Modalidad asociativa de empresa en la cual los socios disponen todos del mismo poder. Hay cooperativas agrícolas, de producción industrial, de vivienda, de servicios, de consumo, etc., y en ellas los beneficios se reinvierten, o se distribuyen entre los socios a título de retorno cooperativo. Las cooperativas disfrutan de un trato fiscal privilegiado, por lo cual hay casos en que bajo la forma de cooperativa funcionan entidades que financiera y económicamente son verdaderas sociedades anónimas. E.i.: cooperative.

Coordenadas. Aplícase a las dos líneas (ordenada, vertical, y abscisa, horizontal) que sirven para determinar la posición de un punto. También se citan como ejes cartesianos por haber sido René Descartes quien ideó este método de representación, utilizado para el análisis de numerosos fenómenos económicos como curvas de oferta y demanda, curvas de indiferencia, bandas de fluctuación, etc. E.i.: cartesian coordinates. (Véase Apéndice).

Cordel. Medida antigua de longitud, equivalente a una distancia de cinco pasos.

‑‑Vía pastoril para los ganados trashumantes, que, según la Mesta, era de 45 varas de ancho.

‑‑Medida agraria que se usaba en la isla de Cuba equivalente a 414 centiáreas. Era también medida lineal equivalente a 20 metros 352 milímetros. E.i.: narrow cattle path.

Coreper. Véase Comité de Representantes Permanentes.

Corn Laws. Véase Leyes del Cereal.

Corporación. En términos jurídicos, en España, una entidad que puede ser asociativa o societaria. En el primer caso, se trata de organizaciones dedicadas a defender los intereses de sus asociados, como sucede, p.e., con los colegios oficiales de médicos, abogados, etc., que tienen un marcado carácter gremial o corporativista. En el segundo caso, se trata de sociedades generalmente promovidas por los poderes públicos, que no tienen la configuración de anónimas y que no cifran su capital social; es el caso del Banco de España, la Renfe, etc.

‑‑En los países anglosajones, una corporación es una gran empresa, generalmente protagonista dentro de un conglomerado; p.e. la General Motors Corporation. En el Reino Unido algunas empresas públicas se organizan también como corporaciones públicas. E.i.: corporation.

Corporación Andina de Fomento (CFA). Fue creada en 1968, como organización del Tratado de Cartagena, para la financiación de empresas; incluso participando en el accionariado de sociedades concretas. Tiene su sede en Caracas. E.i.: Andean Development Corporation (ACD).

Corporación Financiera Internacional. Una de las entidades del grupo del Banco Mundial, creada en 1955 y con sede en Washington. Facilita ayuda a los países menos desarrollados a través de inversiones en empresas privadas, mediante la compra por la CFI de obligaciones convertibles en acciones. E.i.: International Finance Corporation (IFC).

Corporativismo. Actitud de los integrantes de una entidad que se relaciona con actividades públicas y que defiende intereses propios de sus asociados, con frecuencia menospreciando los de carácter general.

‑‑Planteamiento político ‑muy significativo en el Portugal de Oliveira Salazar‑ que asigna toda la representación política a grupos sociales del tipo de empresarios, comerciantes, funcionarios, fedatarios, etc., en vez de recurrir al sistema de sufragio universal directo y secreto. E.i.: corporativism.

Corredor. Mandatario que, en posesión del estatuto de comerciante, actúa vendiendo o comprando por cuenta de uno o varios mandantes. No factura en ningún caso, y es remunerado por comisión. Algunos corredores (de comercio, etc.) pueden poseer el carácter de funcionarios e incluso de fedatarios públicos. E.i.: con carácter muy general, broker.

Corro. Reunión de agentes y apoderados en el espacio señalado del salón de contratación de la bolsa, durante las horas bursátiles, para intercambiar las ofertas y demandas de valores y fijar los cambios. E.i.: stock exchange ring.

Corrupción. Vicio o abuso introducido en los contratos privados y públicos, tanto en su negociación como en su aplicación, así como en todas las demás relaciones mercantiles y con la Administración, de forma que ignorando la ley o incumpliéndola de otra forma se favorece a alguien, generalmente de forma interesada. E.i.: corruption, bribery.

Corto plazo. En general, lapso de breve duración, que se considera a efectos de créditos, planificación.

‑‑Período en el que alguna variable económica se mantiene constante en el análisis; en microeconomía, normalmente el stock de capital; en macroeconomía, en algunos modelos, los precios o los salarios. E.i.: short‑term.

Cosmopolita. Dícese de la persona que considera al orbe como patria suya. Desde los tiempos de Marx, el término adquirió para algunos un sentido peyorativo, como concentración de elites, frente a la idea del internacionalismo de los trabajadores. E.i.: cosmopolitan.

Costa. Suma que representan los gastos realizados por la Justicia en una actuación concreta y que se abona por uno o por los dos litigantes ("con pago de costas"), o quedando exento de ellas uno de los dos ("libre de costas") E.i.: legal costs.

Costa, Joaquín. Polígrafo y político español, aragonés (1856‑1911). Se distinguió por sus amplios conocimientos y su afán de regeneracionismo, con obras sobre instituciones económicas seculares como "Colectivismo agrario en España", "Derecho consuetudinario y economía popular de España". En "La tierra y la cuestión social", "Política hidráulica" y "Oligarquía y caciquismo", Costa expuso su credo político, que se sintetizó en lemas célebres del tipo de "siete llaves al sepulcro del Cid" y "escuela y despensa". Su insistencia en el regadío y la forestación le hicieron encabezar el regeneracionismo español, con influencia política hasta nuestros días.

Coste. Gasto o sacrificio en que se incurre en la producción de una mercancía o un servicio. Hace referencia al coste total si no se dice otra cosa. E.i.: cost. (Véase Apéndice).

Coste/beneficio. Véase evaluación de proyectos. E.i.: cost‑benefit ratio.

Coste de acceso. En el análisis estratégico, el esfuerzo de inversión, para poner en marcha una nueva actividad de una empresa. E.i.: entry cost.

Coste de la vida. Es el gasto a realizar en términos monetarios para mantener un cierto nivel de vida medido por una cesta de productos y servicios (cesta de la compra). El índice que medía su evolución se denominaba precisamente "índice del coste de la vida". Actualmente con mayor precisión para lo que representa ‑es difícil hablar del coste de la vida in genere‑ se llama índice de precios de consumo. Ver carestía. E.i.: cost of living.

Coste de oportunidad. El valor de la mejor alternativa económica posible a que se renuncia por dedicar los recursos a otra actividad concreta. E.i.: opportunity cost.

Coste de reposición. Valoración que se hace de los bienes de equipo, materias primas, stocks, etc., a efectos de su inclusión en el activo del balance, considerando como valor de los mismos lo que supondría su adquisición a los precios del mercado en ese mismo momento. E.i.: replacement cost.

Coste de ruptura. Refleja las consecuencias perjudiciales de una imprevista falta de stock. La consideración de este coste se impone en los medios de gestión, a fin de determinar los parámetros de una política de máxima eficacia. E.i.: break cost.

Coste fijo. Parte del coste total, que a diferencia del coste variable no experimenta ningún incremento o decremento al aumentar o disminuir, en un cierto volumen, el número de unidades producidas; p.e.: alquiler del local, sueldos base de los trabajadores en plantilla, etc. E.i.: fixed cost. (Véase Apéndice).

Coste indirecto. Gasto a tener en cuenta en la producción de un objeto o de un servicio, sin poder imputarlo en su totalidad a una fase concreta del proceso de producción; p.e.: la amortización del material y de las instalaciones de fabricación o comercialización, publicidad indivisible, control estadístico de calidad, remuneración de la dirección general, etc. La inclusión de estos gastos en los costes a individualizar se verifica mediante mecanismos de distribución contable conforme a criterios explícitos. E.i.: indirect cost.

Coste laboral. Valor total de las retribuciones pagadas a los trabajadores, que incluye las cotizaciones de la empresa a la seguridad social y los pagos en especie. E.i.: labor cost.

Coste marginal. Incremento del coste total que resulta al obtener una unidad más de producto. Sirve para determinar el óptimo de producción cuando se cumple la ecuación Cü=Iü, donde Cü = Coste marginal e Iü = Ingreso marginal. E.i.: marginal cost.

Coste medio. Es el cociente del coste total por el número de unidades producidas y representa, pues, lo que como promedio cuesta una unidad de producto. E.i.: average cost. (Véase Apéndice).

Coste total. Es la suma del coste fijo y del coste variable, y representa, pues, lo que globalmente supone obtener un cierto volumen de producción. E.i.: total cost. (Véase Apéndice).

Coste variable. Parte del coste total que, a diferencia del coste fijo, sí varía con el volumen de producción; p.e.: materias primas, mano de obra que no está en plantilla, energía, etc. E.i.: variable cost. (Véase Apéndice).

Coste variable medio. Cociente del coste variable total por el número de unidades producidas. E.i.: average variable cost. (Véase Apéndice).

Costes comparativos, principio de los. Teoría básica del comercio internacional explicitada por David Ricardo, y expresiva del hecho de que los países tienden a especializarse en la producción de bienes en los que cuentan con una ventaja relativa sobre otros países, independientemente de cuál sea su coste absoluto; p.e.: en el comercio luso‑británico del siglo XVIII, Portugal se especializó en vinos e Inglaterra en paños. Este principio se rechaza con frecuencia cuando se defiende el propósito de la industrialización a ultranza vía sustitución de importaciones, a fin de lograr un mayor o menor grado de autarquía, aunque sea a elevados costes. E.i.: comparative costs principle.

Costes de venta. Son los que permiten forzar la curva de demanda para ampliar un mercado concreto por medio del marketing, la publicidad y la promoción. Fue E. H. Chamberlin quien primero estudió la teoría de los costes de venta. E.i.: sales costs.

Costes directos. Son los que se relacionan inequívocamente con la producción de un determinado artículo o servicio. Consisten, fundamentalmente, en el pago de energía, materias primas y sueldos y salarios. Son claramente identificables, por comparación con los costes indirectos, que son imputables a varios productos o servicios a la vez, y que por tanto solamente pueden dividirse de forma más o menos discrecional. E.i.: direct costs.

Costes sociales. En ellos se incurre como consecuencia del crecimiento económico que se realiza sin tener en cuenta sus consecuencias negativas para la sociedad y especialmente en lo medioambiental; p.e.: excesiva densificación de la población en las grandes ciudades, los retrasos en la cobertura educacional, la contaminación del medio, etc. E.i.: social costs.

Cotización. Del francés cotiser, y éste del latín quota, cota. Publicar diariamente en una bolsa de valores, de productos básicos, metales, etc., el precio alcanzado por los títulos o mercancías que en ella se negocian. La cotización puede darse para cuatro momentos de la sesión: apertura, mínima, máxima y cierre.

‑‑Idem para una moneda por comparación con otras. E.i.: quotation. (Véase Apéndice).

Courier. Palabra del inglés, con la que se identifica directamente, en casi todos los países, a las empresas privadas que se dedican a la realización de actividades típicas del correo, como consecuencia de la degradación de este servicio público. Los couriers se comprometen a llevar cartas, paquetes, piezas, repuestos, etc., de un lugar a otro del mundo en lapsos no superiores a cuarenta y ocho horas. Puede traducirse por mensajería.

Cournot, Antoine Augustin. Matemático y economista francés (1801‑1877), uno de los impulsores del marginalismo, profesor en la Universidad de Lyon, conocido especialmente por sus estudios sobre curvas de oferta y demanda, tanto en condiciones de pura competencia como de monopolio. Dentro de este último supuesto planteó el equilibrio Iü=Cü (ingreso marginal igual a coste marginal), que es la definición del denominado punto de Cournot.

Coyuntura. Del latín cum, con, e iuntura, unión. Conjunto de circunstancias que para la actividad de una persona o un colectivo convergen en una ocasión concreta. Lo momentáneo de lo coyuntural contrasta con la larga duración de lo estructural. E.i.: prevailing conditions.

Coyuntura económica. Situación de una empresa o de una comunidad en un momento dado, como consecuencia de la interacción simultánea de una serie de circunstancias; p.e.: la industria de la construcción viene influida en su coyuntura por los tipos de interés, la demanda de viviendas, las disponibilidades y precios del suelo, el coste del trabajo, etc. (Ver indicadores de coyuntura). E.i.: economic situation, economic conditions.

CPM. Véase camino crítico. E.i.: critical path method.

Crash. Palabra del inglés que significa caída, desplome, y que se aplica a los hundimientos bruscos de las cotizaciones, especialmente bursátiles. Puede significar el comienzo de una recesión o incluso de una depresión. Dos célebres cracs fueron el jueves negro de 1929 (24 de octubre) y el lunes negro de 1987 (19 de octubre). (Véase Apéndice). En España generalmente se traduce por colapso, crisis, crack o crac.

Crac. Véase crash.

Crecimiento. En Economía, aumento de una variable, y especialmente del Producto Interior Bruto (PIB), cuyo ritmo puede dar una idea de la expansión de una economía determinada, pero no de su calidad y sus consecuencias para el bienestar, que sí son objeto de atención, en cambio, por quienes se preocupan del verdadero desarrollo con calidad de vida.

‑‑Un modelo de crecimiento (p.e.: el modelo Harrod‑Domar) explica la forma en que se produce la expansión por efecto de las inversiones y de la relación capital/producto de éstas. E.i.: economic growth.

Crecimiento cero de la población. Actitud doctrinal o tendencia de hecho en demografía, que preconiza o refleja, frente al natalismo, la necesidad o la realidad de que la población tiende a estabilizarse, igualándose la natalidad con la mortalidad, frenándose de este modo el deterioro medioambiental y mejorando las condiciones de vida de la población. Algunos natalistas relacionan el crecimiento cero con el malthusianismo. E.i.: zero population growth. (Véase Apéndice).

Crecimiento de la empresa. Forma en que la empresa realiza su expansión económica. El crecimiento interno conlleva las inversiones necesarias para el incremento de la capacidad productiva. En tanto que el crecimiento externo supone expandir la actividad a través de la compra de otras empresas o de las acciones que pueden permitir su control. E.i.: business growth.

Crecimiento exponencial. Es el que se produce a lo largo de un cierto período, a una tasa anual acumulativa de expansión prácticamente constante, que actúa como tipo de rédito para la economía en su conjunto. Normalmente, al hablar de crecimiento exponencial ‑siendo el exponente el número de años en la fórmula del interés compuesto‑ se supone que la tasa de expansión es considerablemente alta. E.i.: exponential growth.

Crecimiento sostenido. Se manifiesta cuando durante un período de tiempo relativamente prolongado, las inversiones superan un cierto nivel; lo cual, junto con la disponibilidad de fuerza de trabajo, permite una expansión sine die. E.i.: stedy growth.

Crédito. Préstamo concedido por una persona física o jurídica a otra, generalmente con fijación de los plazos para la devolución del principal y de los intereses. El que concede el crédito es el prestamista o acreedor; y el que lo obtiene, el prestatario o deudor. La concesión de crédito es el objeto fundamental de la actividad de las entidades financieras (bancos, cajas de ahorro, etc.).

‑‑Dar o merecer crédito: verosimilitud que ofrece una persona o una proposición. E.i.: credit, loan (préstamo); credibility (2ª).

Crédito a la exportación. Fondos puestos a disposición de los exportadores, por instituciones financieras públicas y privadas, en condiciones especiales de tipo de interés y plazos de amortización, al objeto de aumentar las ventas al exterior. No puede utilizarse para fomentar la exportación entre países de la Comunidad Económica Europea. E.i.: export credit.

Créditos blandos. Dícese de los que se conceden a largo plazo y con bajos tipos de interés, para así favorecer inversiones de carácter fundamentalmente social que no ofrecen expectativas de gran rentabilidad económica. Los conceden, por lo general, entidades públicas nacionales a grupos sociales de bajos ingresos en el mercado nacional, y los organismos de desarrollo (grupos del Banco Mundial, PNUD, Fondo Europeo de Desarrollo, etc.) a los proyectos de inversión en el Tercer Mundo. E.i.: soft credits.

Crédito de Avio. Institución de préstamos en México, especialmente concebida para la actividad minera. Instaurada en el tiempo del virreinato, en 1784 ‑por el denominado "Banco de Avio de Minas"‑, para otorgar a las empresas de ese sector financiación a más bajo interés que el normal, sigue funcionando hoy como línea del sistema crediticio mexicano. E.i.: puede traducirse por mining loan institution.

Crédito de proveedor. Préstamo otorgado por un organismo especializado para financiar la totalidad o parte de las fabricaciones destinadas a clientes extranjeros, que se benefician así de aplazamientos en el pago; p.e.: la exportación de bienes de equipo desde EE.UU., financiada por el Export Import Bank. E.i.: suppliers’ credit.

Crédito documentario. Documento de pago en el comercio internacional, que implica la conclusión previa de un convenio, en virtud del cual un banco (banco emisor), obrando a petición y de acuerdo con las instrucciones de un cliente (el comprador u ordenante), se compromete frente al beneficiario (vendedor), directamente o por medio de otro banco (banco mediador), a pagar (crédito contra pago), a garantizar (crédito por afianzamiento), a aceptar (crédito por aceptación) o a negociar (crédito por negociación). E.i.: documentary credit.

Créditos de dobles. Véase créditos swap.

Créditos presupuestarios ampliables. Son los explícitamente así consignados en los presupuestos públicos, por el hecho de que su cuantía depende del importe final de las obligaciones reconocidas en el respectivo ejercicio, o de la recaudación efectivamente obtenible por el correspondiente ingreso público. Constituye una excepción a la regla presupuestaria de la especialidad cuantitativa. E.i.: appropriations contingent upon revenue.

Créditos presupuestarios plurianuales. Son los que con determinados requisitos y limitaciones tienen vigencia superior al año, a fin de vincular los planes económicos de media y larga duración a los presupuestos públicos convencionales de carácter anual. E.i.: long‑term appropriations.

Créditos stand‑by. Véase acuerdos stand‑by. E.i.: stand‑by credits.

Créditos swap. Créditos bilaterales que se conceden los bancos centrales entre sí. Conocidos tradicionalmente con el nombre de "créditos de dobles", consisten en la venta de moneda del país prestamista al país prestatario (con el compromiso de recompra a término fijo incluyendo intereses), a cambio del equivalente en la moneda del país prestatario. Con los créditos swap, lo que normalmente se pretende es resolver problemas de liquidez por la insuficiencia de la reserva de divisas.

‑‑Las operaciones swap se han generalizado a nivel de grandes empresas como un acuerdo entre dos partes, por el cual cada una de ellas se compromete a servir o atender el pago de los intereses de una deuda concreta de la otra. Es frecuente el swap de deudas de interés fijo por las de interés ajustable (el denominado "interest rate swap"). Estas operaciones de swap, al referirse a intereses solamente, no implican cambios en la titularidad del principal. Con ellas, las grandes empresas aspiran a mejorar la composición de su endeudamiento, con una mezcla adecuada. E.i.: swap.

Créditos vinculados. Se dice de los que se conceden por un país A a un país B, con la condición de que B adquiera en A productos por un valor equivalente a la financiación conseguida. Constituyen una faceta de las relaciones económicas internacionales de carácter bilateral, a menudo con reminiscencias neocoloniales. E.i.: tied loans.

Crematística. Fue Aristóteles quien primero utilizó esta palabra, para referirse a la forma de adquirir riqueza utilizando el dinero. Actualmente, con este término se alude a los aspectos lucrativos de las distintas actividades económicas; p.e.: el Sr. X entiende mucho de crematística, y así le luce. E.i.: chrematistic.

Crisis. Mutación considerable que acaece en una enfermedad, ya sea para mejorarse, ya para agravarse el enfermo.

‑‑Por extensión, momento decisivo de un negocio, con posibles consecuencias importantes.

‑‑Fase del ciclo económico en la cual se pasa de las etapas de recuperación y auge a otras de recesión y depresión. E.i.: economic crisis.

Cronograma. Diagrama que permite representar la evolución de una serie cronológica.

‑‑Gráfico que expresa a lo largo de la abscisa las operaciones a realizar en un determinado proyecto. E.i.: chronogram. (Véase Apéndice).

Cross‑section analysis. Véase análisis de sección cruzada.

Crowding‑in effect. Véase efecto de atracción.

Crowding‑out effect. Véase efecto de exclusión.

Cuadro de conciliación. Para hacer posible en una empresa que se coordinen entre sí el libro de caja con el de bancos, deben tomarse en consideración, en un cuadro especial, los cheques emitidos por la empresa, pero aún no compensados, y los cheques recibidos por la empresa pero aún no ingresados en el banco, o que todavía no se han hecho efectivos. E.i.: reconciliation table.

Cuarto Mundo. Es la categoría de los países más pobres del Tercer Mundo, también conocidos como "países menos avanzados" (PMA). Según las Naciones Unidas, y por orden alfabético, son: Afganistán, Bangladesh, Benín, Burkina Faso, Bután, Botswana, Burundi, Cabo Verde, Centroáfrica, Comores, Chad, Etiopía, Gambia, Guinea‑Bissau, Guinea Ecuatorial, Haití, Laos, Lesotho, Malawi, Maldivas, Mali, Nepal, Níger, Uganda, Ruanda, Samoa, Somalia, Sudán, Tanzania, Yemen Arabe y Yemen Democrático. E.i.: Fourth World.

Cuasi‑dinero. Del inglés quasi money. Referencia a ciertos depósitos bancarios, a plazo, que no son de liquidez inmediata, pero que suponen una segunda línea de disponibilidad en cuanto a medios de pago a disposición del público. E.i.: quasi‑money, near‑money.

Cuello de botella. Véase estrangulamiento. E.i.: bottle‑neck.

Cuenta. En contabilidad, y con carácter general, estado representativo de la evolución y situación de un flujo o fondo con independencia de los sufridos por los restantes; p.e.: la cuenta de clientes o la cuenta de gastos de personal. La cuenta se divide en dos partes, denominadas "debe" (pagos) y haber" (ingresos). La diferencia entre los totales del debe y el haber recibe la denominación de "saldo".

‑‑Cuenta acreedora es aquella que presenta un saldo expresivo de que el haber es superior al debe; cuenta deudora, la que presenta un saldo en el cual el debe es superior al haber; cuenta corriente: la que está abierta a favor de una persona en un banco y contra la cual puede girarse sin previo aviso, sin más límite que el de su saldo acreedor; cuenta de crédito: es aquella en la que el banco autoriza al titular para disponer hasta una cierta cantidad, con exigencia de garantía o sin ella.

‑‑La cuenta de la vieja: la que se hace con los dedos, con las perlas del rosario u otro procedimiento, y por extensión, el cálculo rápido y sencillo para la previsión de un negocio. E.i.: account (1ª acepción); creditor account, debtor account, current account, creditor account (2ª y sucesivas); counting on one’s fingers (última).

Cuenta de resultados. En la empresa, el estado contable que refleja la síntesis de su funcionamiento. Conocida también como cuenta de pérdidas y ganancias, en el haber se anotan todos los ingresos y en el debe todos los gastos, siendo el saldo final la expresión del beneficio o de la pérdida de la empresa. E.i.: results account.

Cuenta en participación. La forma en que un tercero puede aportar recursos a una empresa ‑por medio de un contrato ad hoc con ella‑ para una operación concreta o para sumarlos al capital efectivo, y percibir, en su caso, beneficios en proporción a las sumas entregadas. E.i.: joint account.

Cuenta General del Estado. En España, la que anualmente se rinde al Tribunal de Cuentas, recogiendo en ella todas las operaciones realizadas por los agentes del Sector Público a lo largo del ejercicio económico de que se trate. Se acompaña de toda clase de memorias y justificantes. A ella se refiere el artículo 136.A y 2 de la Constitución española de 1978. E.i.: State accounts.

Cuentas anuales. Conjunto de estados contables que deben presentarse periódicamente para información de los terceros interesados en la marcha de una empresa. En las directivas de la CEE, las cuentas anuales se entiende deben estar integradas por el balance de situación, la cuenta de resultados, y el anexo a notas complementarias explicativas de los principales criterios contables que han servido de base para su preparación. También pueden formar parte de las cuentas anuales otros registros contables de diversa naturaleza; p.e.: en España, algunas empresas presentan un "cuadro de financiamiento", que muestra los recursos financieros captados y generados en el ejercicio, y la aplicación dada a los mismos. E.i.: annual accounts.

Cuentas consolidadas. Son las cuentas anuales que presenta un grupo de sociedades, cuando el conjunto formado por las mismas es gobernado desde una dirección común. En su formación deben ser eliminados los créditos y débitos mutuos, así como los beneficios obtenidos por cada sociedad como consecuencia de las operaciones realizadas con otras que sean parte del mismo grupo. Las cuentas consolidadas muestran, por tanto, el patrimonio y los resultados netos del grupo frente a terceros. E.i.: consolidated acounts.

Cuerpo social. Por analogía con los términos de la anatomía, la consideración de un colectivo humano utilizando símiles de la medicina, del tipo de sistema circulatorio para el dinero, del sistema nervioso para las comunicaciones, del cerebro para los centros de decisión, etc. El cuerpo social puede ser objeto de mediciones a través de la contabilidad social. Fue William Petty quien, dentro de su "Anatomía Política de Irlanda", hizo por primera vez alusión en la ciencia económica al cuerpo social. E.i.: social body, body politic.

Cuestionario. Lista de cuestiones que se proponen con cualquier fin.

‑‑En estadística y en sociología, enumeración de las preguntas que se hacen en una encuesta, para obtener una imagen de un aspecto concreto de la realidad; p.e.: el cuestionario del censo de población o el de un sondeo electoral. E.i.: questionnaire; survey (encuesta); poll (sondeo).

Cultivo intensivo. En el secano, aquel que en la alternancia rescinde de los barbechos. En regadío, el que mediante profusión de abonos hace que la tierra, sin descansar, produzca mayores rendimientos, normalmente con más de una cosecha por año. El cultivo más intensivo es el forzado, bajo plástico o en invernaderos, aprovechando al máximo el calor natural del sol o incluso con calor artificial, para conseguir primores fuera de la estación de los cultivos de intemperie. E.i.: intensive cultivation.

Cultura organizativa. Se dice del conjunto de valores compartidos, normas, pautas de conducta y símbolos, que cohesionan socialmente a los miembros de una organización. Todo ello actúa como factor de socialización organizativa, integrando actitudes, y logrando la identificación de los diversos agentes empresariales con los objetivos de la empresa. E.i.: shared values.

Cuña publicitaria. Tiempo de antena concreto de un anuncio en una emisión de televisión. Por extensión, el filme publicitario que utiliza ese tiempo. E.i.: spot.

Cuota de amortización. El importe, correspondiente a un período determinado, que muestra la depreciación experimentada por los elementos del inmovilizado.

‑‑También se aplica para designar a la parte reembolsada de un préstamo. E.i.: depreciation rate.

Cuota de mercado. Proporción que en las ventas totales de una mercancía en un espacio comercial determinado representan las de una empresa o las de un país; p.e.: la cuota de SEAT en el mercado español del automóvil es un x por 100; la cuota de España en el mercado de la naranja en Francia es un y por 100. E.i.: market share.

Cuota tributaria. Cantidad a satisfacer a la Hacienda Pública por un determinado tributo. Se determina aplicando el tipo impositivo que corresponda a la base liquidable previamente fijada; p.e.: sobre una base liquidable de 10 millones de pesetas la cuota tributaria sería, con un tipo fijo medio del 25 por 100, 2.500.000 pesetas. E.i.: tax rate.

Cupón. Parte que ha de recortarse de un título valor para ejercitar el derecho a percibir el dividendo correspondiente a la acción de una sociedad, o el interés de una obligación de renta fija.

‑‑También, la parte retirable de una cartilla de racionamiento al percibir la entrega de los productos asignados. E.i.: coupon.

Currency principle. Voces inglesas que equivalen a principio de circulación. Con ella se prescribe que la emisión de billetes no debe dejarse a la libre voluntad de los bancos de emisión, sino regularse con su encaje metálico, a fin de evitar la inflación. Esta teoría se opone a la del banking principle, que abogaba por la libertad de acción de los bancos en materia de emisión. El currency principle tuvo su punto de arranque en Ricardo y en el bullionismo, y fue desarrollado por Torrens. Influyó grandemente en la Ley de Peel que en 1844 reglamentó la estructura del Banco de Inglaterra.

Curva de aprendizaje. También denominada curva de experiencia de los costes, significa la posibilidad de lograr la reducción uniforme de los costes a medida que se incrementa la cantidad producida; reducción que se basa, sobre todo, en los costes variables (como la fuerza de trabajo directa, o el aprovechamiento de los demás recursos). E.i.: learning curve.

Curva de coste. Es la figura que representa los costes en función de la producción, expresando lo que corresponde a los costes fijos y a los costes variables, de cuya suma resulta el coste total. E.i.: cost curve.

Curva de experiencia de los costes. Véase curva de aprendizaje.

Curva de Laffer. Se debe al economista norteamericano del mismo nombre, y consiste en la representación gráfica de la forma en que evoluciona la recaudación por impuestos respecto a los tipos impositivos. Ha sido objeto de largas polémicas, y ha tenido indudable incidencia en los programas del monetarismo, para reducir la presión fiscal, especialmente en Estados Unidos. Ha formado parte importante del arsenal teórico de la Reaganomics, especialmente en su primera etapa (1981‑1984), durante el tiempo en que David Stockman ‑como él mismo relata en su libro "El triunfo de la política"‑ trató de llevar a cabo, sin conseguirlo, una drástica reducción del gasto público. E.i.: Laffer curve. (Véase Apéndice).

Curva de Lorenz. Procedimiento para expresar gráficamente el desequilibrio de la distribución de una variable, y especialmente de la renta, en relación con la población. En la ordenada se representan los porcentajes acumulados de renta nacional percibida, y en la abscisa, los porcentajes acumulados de población. En una situación de perfecta igualdad se obtendría una diagonal (recta de equidistribución), que arrancaría del origen de las coordenadas. En la práctica, se obtienen curvas tanto más cóncavas respecto a la recta de equidistribución cuanto mayor sea el grado de desigualdad. Calculando el porcentaje que la superficie entre la recta y la curva representan sobre el valor 1 de todo el triángulo, se obtiene el coeficiente de Gini que varía entre 1 (igualdad absoluta) y 0 (desequilibrio máximo). E.i.: Lorenz curve. (Véase Apéndice).

Curva de Phillips. Representación gráfica de las tesis planteadas en 1957 por el economista británico A. W. H. Phillips ‑a las que llegó sobre la base de estudios empíricos referidos al Reino Unido desde 1861 a 1957‑ consistentes en que la reducción de las altas tasas de inflación, solamente puede lograrse con un aumento considerable del desempleo. Generalmente, la curva de Phillisps se utiliza como base argumental para las políticas de moderación salarial. E.i.: Phillips curve. (Véase Apéndice).

Curva IS. Representación gráfica debida a Hicks y Hansen, expresiva del equilibrio macroeconómico en el sector gasto o demanda agregada. Se denomina así porque en todos sus puntos la inversión (I, por el inglés investment) es igual al ahorro (S, por el inglés savings). E.i.: IS curve.

Curva LM. Expresión gráfica del equilibrio en el mercado monetario, así llamada porque la oferta de dinero (M, por el inglés money) coincide con la demanda (L, por el inglés liquidity). Junto a la curva IS, forma el cuerpo teórico conocido como "síntesis neoclásica de la macroeconomía". E.i.: LM curve.

Curva logística. Tiene una forma característica de S tumbada oblicua, y con ella se reflejan multitud de fenómenos sociales, especialmente la evolución de las poblaciones que experimentan primero un lento crecimiento, que luego se acelera hasta llegar al punto de inflexión; para a partir de él crecer más lentamente, y situarse a la postre en términos de crecimiento cero. Véase también asíntota. E.i.: logistic curve.

Curvas de indiferencia, mapa de. Se forma con una diversidad de curvas de esta clase. Véase indiferencia. (Véase Apéndice).

Curvas de transformación. Expresión gráfica de cómo un determinado producto X puede de hecho transformarse en otro producto Y, reduciendo la producción de X y transfiriendo los recursos así ahorrados a la producción de Y. Ello implica la consideración de que los recursos de una economía son fijos y susceptibles de combinaciones alternativas de X y de Y. Las curvas de transformación son especialmente útiles en la teoría económica, a efectos de economía del bienestar y comercio internacional. E.i.: transformation curves. (Véase Apéndice).

Ch

Chabolismo. Profusión de viviendas construidas generalmente con materiales de demolición o de desecho, de muy escasa superficie, sobre terrenos casi siempre en situación de precario. Es el efecto de la afluencia migratoria a las grandes ciudades, donde las necesidades de viviendas no están debidamente programadas. En España, el chabolismo ha sido y es todavía una secuela del crecimiento urbano descontrolado, en situación de desprotección para las poblaciones inmigrantes de origen rural, y en muchos casos étnicamente diferenciadas (sobre todo, gitanos). En Cataluña este fenómeno recibe el nombre de barraquismo, y en Hispanoamérica diversidad de denominaciones (ranchitos, en Venezuela; villas‑miseria, en Argentina; favelas, en Brasil, etc.). E.i.: shanty towns.

Chartismo. Movimiento social, formado principalmente por los obreros que en 1838 suscribieron en Inglaterra el documento denominado "People’s Charter", en el que se proponía alcanzar el poder político para los trabajadores. Con un desarrollo importante inicial, el chartismo entró en definitiva decadencia en 1848, por su fracaso en impedir la abolición de las leyes del cereal, a las que se opuso por entender que la "política de pan barato" implicaba inevitablemente una política de bajos salarios.

‑‑Término coloquial, de origen norteamericano, para hacer referencia a la utilización de gráficos de tendencia para tratar de prever el futuro en toda una serie de fenómenos económicos y, principalmente, en lo que se refiere a las cotizaciones bursátiles. E.i.: chartism. (Véase Apéndice).

Cheque. Documento generalmente integrado en un talonario, en el que se anota la cantidad que puede retirarse de la cuenta bancaria de la que es titular el firmante. Puede ser nominativo (con el nombre del receptor del cheque) o al portador. Se dice que el cheque se cruza cuando se trazan dos diagonales de derecha a izquierda y de abajo arriba, con la mención ‑en medio de ellas‑ de "y Cía."; en cuyo caso, el cheque no puede hacerse efectivo en ventanilla, sino solamente ingresándolo en otra cuenta y por compensación. E.i.: check.

Cheques de viajeros. Se utilizan en los viajes, a fin de evitar que su extravío o robo represente una pérdida de dinero para su titular. El adquirente compra los cheques en su banco, o en una agencia especial, y en el momento de hacerlo, firma los cheques en el espacio señalado para ello. Luego, cada vez que desea disponer de los cheques para adquirir efectivo o realizar un pago, vuelve a estampar su firma ante el empleado del banco negociador, o ante el vendedor que acepta el cheque, quienes comprueban si ambas firmas son idénticas. E.i.: traveller’s checks. (Véase Apéndice).

Chicharros. En la jerga bursátil de Madrid, los valores muy baratos por la escasa solidez económica de sus empresas, pero que en épocas de fuertes alzas en las cotizaciones llegan a seguir la tendencia general. E.i.: puede traducirse por the opposite of blue chip stock; en muchos casos chicharros puede traducirse por over‑the‑counter (OTC) stock.

D

"Darle a la maquinilla". Dícese coloquialmente de la situación frecuente en los países del Tercer Mundo ‑en Europa tras la Primera Guerra Mundial‑ en que ante las insuficiencias del sistema fiscal, el gobierno recurre al banco central para obtener, a través de la emisión de billetes, recursos nominales con los cuales atender a los gastos corrientes del Estado. Es el origen de los procesos inflacionistas más agudos. Véase hiperinflación. E.i.: "let the mint presses roll".

Darvinismo social. Corriente de pensamiento en las ciencias sociales, que pretende establecer paralelismos entre el devenir de la sociedad y la evolución de las especies, eje central de la teoría evolucionista de Darwin. Su epígono, en la actualidad científicamente muy poco prestigiado, fue Herbert Spencer (1820‑1903). E.i.: social darwinism.

Dasícora. Neologismo proveniente del griego (de dasi, densa, y cora, población) propuesto por el economista Román Perpiñá Grau para referirse, por oposición a aerócoras, a las zonas de alta densidad de población y pujante actividad. E.i.: puede traducirse por high economic density area.

Dealer. Véase agentes mediadores.

Debreu, Gérard. Economista francés (1921), autor del libro "Teoría del valor" (1959), donde en 114 páginas, y empleando matemática moderna, expuso un modelo de síntesis de la economía de mercado, a base de las variables precios y las ecuaciones expresivas de los diferentes mercados, que se relacionan –según él pretende demostrar‑ de modo eficaz y coordinado. Recibió el Premio Nobel de Economía en 1983.

Decenios del desarrollo. En diciembre de 1961, la Asamblea General de las Naciones Unidas declaró los años 1961‑1970 como "primer decenio del desarrollo", fijándose una meta de crecimiento acumulativo anual del 5 por 100 del PNB. El 24 de octubre de 1970, la misma Asamblea de la ONU proclamó el "segundo decenio" (1971‑1980), poniendo el énfasis en la necesidad de que los países ricos aportaran a los menos avanzados un 0,7 por 100 de su PNB. Finalmente, el "tercer decenio" (1981‑1990) se ha nucleado en torno a la idea del NOEI. E.i.: development decades.

Decimalización. Acción de convertir un sistema no decimal a otro que sí lo es, contribuyendo así a facilitar los cálculos y las comparaciones internacionales. La decimalización monetaria más importante de los últimos tiempos fue la puesta en vigor el 15 de febrero de 1971, cuando la libra esterlina pasó a consistir en 10 chelines y 100 peniques. E.i.: conversion to the decimal system.

Declaración tributaria. Documento que sirve de soporte para que el sujeto pasivo de una obligación fiscal dé a conocer a la Hacienda Pública la realización del hecho imponible, o cualquier otra circunstancia sometida a gravamen. E.i.: tax return.

Deficiency payments. Expresión inglesa (literalmente traducible por pagos para cubrir el déficit), que sirve para designar el sistema de subvenciones realizado por una entidad gubernamental a los agricultores nacionales, cuando los precios regulados para los productos agrícolas se fijan a un nivel comparativamente bajo, al objeto de no encarecer el coste de la vida. Tales precios, que no permiten obtener una renta suficiente, se mejoran a efectos de los agricultores con los pagos directos que a ellos se hacen por el Gobierno. Era una típica medida británica antes del ingreso del Reino Unido en la CEE, para favorecer las importaciones de la Commonwealth y mantener lo más barata posible la cesta de la compra.

Déficit. Del latín deficit, tercera persona del singular del presente de indicativo de deficere, faltar. Situación inversa a la de superávit y que expresa una diferencia negativa entre el haber y el debe; y en la administración pública entre ingresos y gastos, déficit público, para medir el cual se aplican diferentes ratios, especialmente el que lo relaciona con el PIB. Es término que no admite terminación plural. E.i.: deficit. (Véase Apéndice).

Deficit spending. Véase financiación con déficit.

Deflación. Situación inversa a la de inflación, que se manifiesta en la caída del nivel general de precios, como consecuencia, normalmente, de una política de reducción de los activos líquidos en manos del público (ALPs), o a causa de una depresión que incide en una baja importante de la demanda. E.i.: deflation.

Deflactar. Operación por la cual se transforma una determinada cantidad, expresada en términos monetarios nominales, en otra en términos reales, es decir, en moneda constante referida a un año concreto. Para ello, se emplea un deflactor, que se calcula por la relación entre el valor nominal y el Indice de Precios de Consumo u otro índice. La deflactación permite poner las series cronológicas en moneda constante, para apreciar los fenómenos económicos en términos reales, sin erosión monetaria. E.i.: to deflate. (Véase Apéndice).

Dehesa. En Extremadura, Andalucía y en otras regiones españolas, la finca, generalmente de gran extensión, dedicada al pastoreo de ovino y porcino, y en donde se combina la explotación del pastizal del suelo y de la montanera de las encinas. E.i.: puede traducirse por pasture land.

Demanda. Súplica, petición, solicitud.

‑‑Pedido o encargado de mercancías.

‑‑Valor global que expresa la intención de compra de una colectividad. La curva de demanda indica las cantidades de un cierto producto que los individuos o la sociedad están dispuestos a comprar en función de su precio y sus rentas. Las curvas de demanda y de oferta definen el precio de equilibrio del mercado, pudiendo la curva de demanda desplazarse hacia la derecha, con toda una serie de costes de venta (marketing, promoción y publicidad); o también como consecuencia de la variación de las rentas de los consumidores o de los precios de otros bienes. E.i.: demand.

Demanda agregada. Concepto keynesiano que se refiere a lo que se demanda en el mercado en relación con toda clase de mercancías y servicios durante un período de tiempo determinado. Incluye, pues, el total del consumo y de la inversión. La actividad general está normalmente en función de la demanda agregada, y por ello la política de coyuntura en las fases de recesión introduce medidas para provocar su aumento a través de la denominada política de gestión de la demanda. E.i.: aggregate demand.

Demanda de dinero. Función que trata de explicar los motivos por los que los individuos y las empresas guardan parte de su riqueza en forma de dinero, renunciando al interés que podrían obtener si colocaran tales recursos en activos rentables. Esta función se relaciona con la preferencia por la liquidez de J. M. Keynes. E.i.: demand for money.

Demanda efectiva. Es la que realmente interesa conocer, pues no se refiere tanto al deseo de comprar, como a la posibilidad de pagar. A veces se emplea como sinónimo de demanda agregada o de demanda global. E.i.: effective demand.

Demanda final. En contabilidad social es el registro de las compras de los sectores finales que son adquirentes para consumo o uso final, a diferencia de los sectores intermedios que se dedican a actividades productivas. Concretamente, los sectores finales demarcados en las tablas input‑output son: existencias, comercio exterior, administraciones públicas, formación bruta de capital privado y economías familiares. La demanda final así especificada, más las demandas que implican las transacciones interindustriales (de las empresas entre sí), generan la demanda global. E.i.: final demand.

Demanda global. Véase demanda agregada.

Democracia. Del griego demos, pueblo, y cratia, autoridad. Predominio del pueblo en la vida política, generalmente a través de la designación de sus poderes (legislativo, judicial y ejecutivo) por medio del sufragio universal, directo y secreto. La palabra democracia asociada a los términos económica, industrial, etc., expresa la idea del igualitarismo más allá de lo estrictamente político. E.i.: democracy.

Democracia económica. Presencia y participación activa de los trabajadores en la vida de la empresa, a la hora de tomar las decisiones de importancia. Sus formas de organización pueden ser la autogestión, la cogestión, el cooperativismo, las sociedades anónimas laborales, etc. E.i.: economic democracy.

Demografía. Del griego demos, pueblo, y grafia, descripción. Es la ciencia que se dedica al estudio estadístico de las colectividades humanas. Para ello, la demografía recurre a los censos, padrones, encuestas, etc., y obtiene ratios sobre los movimientos naturales (natalidad, nupcialidad, mortalidad, etc.) y sociales (migraciones), sobre las distribuciones del stock de población (pirámides de edad, densidades, etc.), y emite predicciones sobre la población futura. En la política demográfica hay partidarios del natalismo o del crecimiento cero de la población. E.i.: demography.

Demoscopia. Del griego demos, pueblo, y del latín scopere, auscultar. Es el conjunto de técnicas de sondeos y entrevistas para conocer las aspiraciones de un colectivo en materia política, de consumo, de expectativas, etc. E.i.: demoscopy.

Depletion Allowance. Véase asignación por agotamiento.

Depósito franco. Espacio acotado –en un puerto, aeropuerto o en otro lugar, y siempre bajo la inspección de los servicios de aduanas‑ en el que pueden almacenarse mercancías, sin el previo pago de derechos arancelarios ni de impuestos sobre el consumo, en espera de su reexportación o hasta el momento de su despacho a consumo. E.i.: free warehouse.

Depósitos. Cantidades de dinero que en numerario o en activos financieros se ingresan en las instituciones de crédito por sus clientes, para su custodia y para la obtención de intereses. Los depósitos pueden ser a la vista, a plazo o de ahorro, según que, respectivamente, pueda disponerse de ellos libremente, con un preaviso mínimo, o al final de un término previamente fijado. E.i.: deposits.

Depósitos aduaneros. Lugares donde se permite que una mercancía esté a la espera de ser despachada a consumo un cierto tiempo. Después, se perciben los derechos de aduana, los impuestos de efecto equivalente y las exacciones reguladoras agrícolas a la importación. Los llamados "depósitos ficticios" permiten la aplicación del régimen del depósito aduanero, sin que las mercancías tengan entrada en él físicamente. E.i.: Customs warehouses.

Depreciación. En sentido monetario estricto, disminución del valor de una moneda, por comparación con otra u otras, en los mercados libres de divisas, cuando por el predominio de los cambios flotantes no funciona el sistema de la devaluación formal. E.i.: depreciation.

Depresión. Fase de declive del ciclo ‑más grave y duradera que la mera recesión‑, subsiguiente a una crisis, y que se manifiesta por la debilidad de la demanda, contracción del comercio internacional, aumento del paro y estancamiento, o incluso caída, del PIB. De la depresión se sale a través del proceso de recuperación. La depresión más estudiada por la ciencia económica es la que dio comienzo en 1929, conocida como la Gran Depresión. E.i.: depression.

Derecha. Hablando de colectividades humanas, la parte más moderada del espectro político, que se adhiere a las tradiciones conservadoras en cuanto a respeto a ultranza de la propiedad y perpetuación de las diferencias de clase. E.i.: the right.

Derecho financiero. Disciplina jurídica que tiene por objeto el estudio sistemático de las normas que regulan la obtención y la administración de los recursos que el Estado y los demás entes públicos obtienen para el cumplimiento de sus fines. E.i.: financial law.

Derechos aduaneros. Véase derechos arancelarios.

Derechos antidumping. Según el GATT, art. Vi, sus partes contratantes pueden establecer esta clase de gravámenes, por la diferencia entre el bajo precio de importación y el considerado como normal, para protegerse frente a las prácticas de dumping. E.i.: antidumping duties.

Derechos arancelarios. En el comercio exterior, los que se pagan conforme al arancel de aduanas. E.i.: customs duties.

Derechos compensatorios. En el GATT, la posibilidad que ofrece el artículo Vi de imponer gravámenes adicionales a ciertas importaciones, para así compensar el efecto de las subvenciones que indebidamente reciben en origen. E.i.: countervailing duties.

Derechos de suscripción. En el momento de realizarse la ampliación de capital de una sociedad anónima, lo usual en el derecho societario español es que los socios tengan derecho preferente a la suscripción de nuevas acciones. El accionista tiene, pues, la posibilidad de ampliar sus posiciones en la empresa, o de vender en el mercado bursátil los cupones expresivos de sus derechos de suscripción. E.i.: subscription rights.

Derechos especiales de giro (DEGs). Autorizados por la Asamblea General del FMI en 1968 como nueva línea de liquidez internacional distinta del oro y de las monedas de reserva, son partidas contables de una cuenta especial del FMI en la que se anotan las adjudicaciones que se asignan a cada Estado socio, en proporción a su cuota en el Fondo. Aunque los DEGs figuran en las cifras oficiales de las reservas internacionales de los países del FMI, no pueden ser utilizados directamente en la compra‑venta de bienes y servicios. Su utilidad estriba en que en las situaciones difíciles de liquidez, pueden conseguirse las divisas que se necesiten, cambiando los DEGs por la moneda del país que más se precise. E.i.: special drawing rights (SDRs).

Derechos obvencionales. Véase parafiscalidad. E.i.: puede traducirse por emoluments, o por corporativist fees.

Derroche. Actitud contraria al ahorro, que implica un gasto realizado sin propósito definido, y sin provecho esperable del mismo. A nivel macroeconómico, es resultado de políticas sin suficiente análisis previo, y sin evaluación suficiente de los proyectos. Véase malgastar. E.i.: waste.

Desabastecer. Desproveer, dejar de surtir a una persona o a una comunidad de los suministros necesarios, o impedir que lleguen donde más lo esperan o necesitan. El desabastecimiento, en sus formas más graves, generalmente el originado por las guerras, puede conducir al racionamiento de alimentos y materias primas. También en ocasiones menos dramáticas cabe la posibilidad de establecer prohibiciones de exportación, para evitar los desabastecimientos de un mercado nacional, por la fuerte demanda internacional que paga mejores precios que los interiores para sus productos. E.i.: to deprive of supplies, to create a shortage (producir una escasez).

Desamortización. Acción y efecto de desamortizar, o dejar libres los bienes anteriormente propiedad de las manos muertas que no los transmitían y los retenían al margen del mercado.

‑‑Proceso histórico en multitud de países ‑entre ellos España‑ por el cual se desposeyó de sus bienes raíces a los grandes aristócratas, al clero y a los municipios, para su transformación en bienes nacionales, que se vendían en pública subasta o que se entregaban a los campesinos sin tierra. En España, la desamortización tuvo varias fases desde las Cortes de Cádiz (1811) a la Revolución de septiembre (1868), pasando por las dos etapas más intensas que protagonizaron Mendizábal (1837) y Pascual Madoz (1854). E.i.: disentailment.

Desarme. En sentido comercial estricto, la acción de suprimir, gradualmente, las barreras al comercio, ya sea en términos de arancel de aduanas o de contingentes. E.i.: tariff dismantling, quota dismantling.

Desarrollo. Proceso de crecimiento de una economía, a lo largo del cual se aplican nuevas tecnologías y se producen transformaciones sociales, con la consecuencia de una mejor distribución de la riqueza y de la renta. El nivel de desarrollo se mide convencionalmente por el PIB per cápita, si bien cada vez más se emplean medidas del tipo del bienestar económico neto. Las diferentes gradaciones permiten hablar de países desarrollados (o países industriales) y países menos desarrollados, o más eufemísticamente, en vías de desarrollo (véase también BIRF, CAD, décadas del desarrollo, UNCTAD). E.i.: development.

Desarrollismo. Expresión con cierta connotación peyorativa que hace referencia a la actitud o tendencia favorable al crecimiento a ultranza, a cualquier coste, y que generalmente utiliza la vía de la sustitución de importaciones, olvidándose el principio de los costes comparativos; p.e.: el desarrollismo latinoamericano, que en ocasiones se denomina cepalino, por el énfasis que en el rápido crecimiento puso la CEPAL en sus primeros tiempos. E.i.: growth fanaticism.

Desbancar. Forzar la salida del mercado de un competidor, a base de reducir drásticamente los precios propios, o por otro método cualquiera. E.i.: to cut out, to supplant.

Descriptivo. Lo que se caracteriza por limitarse a una explicación basada meramente en las características más inmediatas de la realidad. En Economía, estudio que se conforma con la mera narración, sin profundizar en la interpretación de los hechos ni en su posible evolución futura (prospectiva). Véase también Método DIP. E.i.: descriptive.

Descubierto. Situación que se da cuando una cuenta corriente bancaria presenta un saldo deudor para su titular.

‑‑Período transitorio y breve en el que una persona no puede hacer frente a una obligación contraída. E.i.: overdraft.

Descuento. Operación por la cual un banco, u otra entidad o agente financiero, adquiere una letra de cambio u otro efecto comercial de su librador, del cual percibe ‑deduciéndolo del valor expresado por la letra‑ un interés por anticiparle la cantidad en cuestión, cuyo cobro, si no, debería haberse producido después, a la fecha de vencimiento del efecto. (Véase también redescuento). E.i.: discount.

Deseconomía de escala. Por oposición a las economías de escala, la situación que se crea, de pérdida de control y de disminución de productividad, como consecuencia de la dimensión excesiva ‑por encima del óptimo‑ de una empresa, de una ciudad o de una colectividad de cualquier otro tipo. Pueden superarse a través de medidas de racionalización, llegando incluso a la subdivisión del conjunto en partes más fácilmente gobernables por separado. E.i.: diseconomies of scale.

Desempleo. Paro forzoso y situación en la que un trabajador no tiene ninguna ocupación laboral. Para cubrir sus consecuencias existe el seguro de desempleo, que se percibe, bajo ciertas condiciones, de la Seguridad Social. El desempleo masivo en épocas de depresión, origina la necesidad de las medidas propias de una política de empleo. El desempleo se mide en España a través del paro registrado y de las encuestas de población activa. E.i.: unemployment.

Desenvolver. En Economía, término menos frecuente por desarrollar, análogamente a lo que sucede con desenvolvimiento respecto a desarrollo. E.i.: to develop.

Desertificación. Es el término correcto (y no el de desertización) para hacer referencia al proceso por el cual un área geográfica determinada pierde gradualmente su cubierta vegetal ‑por deforestación anárquica, roturaciones inadecuadas, mal uso del suelo con regadíos sin estudiar, etc.‑ hasta el punto de que las posibilidades agrícolas desaparecen (salvo en los oasis) y las ganaderas se reducen al mínimo. Aparte de las causas naturales (cambios climáticos inducidos por fenómenos muy complejos), la desertificación, que la FAO estudia cada vez con más preocupación, tiene su origen principal en el irracional aprovechamiento de los recursos naturales. E.i.: desertification.

Desertización. Proceso por el cual un área geográfica determinada pierde gradualmente su población, hasta quedar prácticamente despoblada por entero. Es un fenómeno típico de las zonas de montaña o una consecuencia de la previa desertificación. E.i.: desertization.

Desestacionalización. Véase estacionalidad. E.i.: seasonally‑adjusted.

Desfalcar. Tomar para sí un caudal que se tenía bajo obligación de custodia. El desfalco está penado por las leyes en función de la cantidad y del grado de confianza de la que disfrutaba su autor en la empresa, o en la administración en que trabajaba. E.i.: to embezzle.

Desfase ingreso‑gasto. Situación en la que los gastos van por delante de los ingresos, creando tensiones de liquidez y retrasos en los pagos. E.i.: income‑spending lag.

Desgravación. Disminución parcial o total de la base imponible de un tributo, por razón de equidad o devolución de cuota tributaria al desaparecer la causa de la imposición; p.e.: la retirada de ciertos gastos especiales de la empresa, la devolución de lo pagado por IVA en el momento de exportar un producto. E.i.: tax refund.

Desmonetización del oro. Situación en la cual la totalidad de las monedas dejan de apoyarse en el patrón oro. Es lo que se pensó podría suceder a partir de 1971, al declararse la inconvertibilidad oro del dólar. Sin embargo, en los mercados libres la cotización del oro en dólares sigue siendo un indicador importante de la debilidad o fortaleza de la moneda de EE.UU. E.i.: demonetization of gold.

Despacho de aduanas. Entrega al importador de una mercancía por él importada, procedente del exterior, tras haber satisfecho el pago de los derechos arancelarios y los demás impuestos o gravámenes a que hubiere lugar. Es lo mismo que "desaduanar", o que el "despacho a consumo". E.i.: customs clearance.

Despedir. En la actividad laboral, la decisión unilateral de una empresa de prescindir de los servicios de un trabajador. El despido puede ser justificado, sin necesidad de indemnización (por disolución o cese de actividad de la empresa, por crisis de producción, etc.), o injustificado, en cuyo caso sí procede la indemnización, que en España se cifra en 45 días de haberes por año trabajado. Puede producirse el virtual despido de trabajadores con su baja incentivada. Cuando la legislación laboral contempla mecanismos que regulan el despido, se habla de despido libre o libertad de despido. E.i.: to dismiss, to fire (más coloquial).

Despegue. Según la terminología de las etapas del crecimiento, la fase durante la cual las inversiones permiten a un determinado país un crecimiento sostenido, que hace factible el definitivo paso de la sociedad tradicional al consumo en masa. Por extensión, el momento en el cual una economía inicia una nueva actividad o emprende, con esfuerzo, un determinado proyecto. E.i.: take‑off.

Desregulación. En la economía altamente intervenida, la fórmula de reajuste que proponen algunos para lograr una mayor flexibilidad de funcionamiento; consistente, sobre todo, en la privatización de las empresas públicas, la desarticulación de los sistemas de intervención en materia bancaria, de transportes, telecomunicaciones, etc., la supresión de cualquier sistema de salario mínimo, y la plena libertad de contratación laboral acompañada del derecho de despido. En sus límites máximos, la desregularización puede significar cierto retorno a lo manchesteriano. E.i.: deregulation.

Desviación estándar. También conocida como desviación típica en Estadística, es la medida de la dispersión de un conjunto de datos en torno a su media. Bajo la hipótesis de distribución de los datos, las observaciones comprendidas entre la media (+‑2) veces la desviación, se consideran como normales. Véase distribución normal. E.i.: standard desviation. (V. Apéndice).

Detall, al. Equivalente a venta al por menor, directamente al público, a los consumidores finales, en comercios por lo general de pequeña y mediana dimensión. E.i.: retail sale.

Deterioro. Empeoramiento de una situación, sea económica, social o medioambiental, lo que exige medidas de reactivación, reequilibrio o regeneración, respectivamente. Debe evitarse la voz deterioración por incorrecta y cacofónica. E.i.: deterioration.

Determinismo. En ciencias sociales, dícese de las corrientes de pensamiento que tienden a considerar que la evolución política y económica de un pueblo, o de la sociedad humana en general, se ve enteramente influida por uno o unos pocos factores concretos. Se han calificado de deterministas las doctrinas de Schumpeter y Colin Clark sobre la trascendencia de la tecnología, de Marx sobre el predominio de lo económico, y de Max Weber sobre cómo la ética protestante marcó al capitalismo. También se ha hablado del determinismo geográfico de Vidal de la Blache, del demográfico de Malthus, etc. Las calificaciones hechas sobre tales determinismos contienen, las más de las veces, no poco de exageración. E.i.: determinism.

Deuda. Obligación que uno tiene, de pagar, satisfacer o reintegrar a otro, en virtud de una cosa que previamente se le prestó, por lo común dinero. E.i.: debt.

Deuda exterior. Más conocida como deuda externa en la América hispanohablante, es el procedimiento para obtener recursos, por parte del Estado, otros poderes públicos o grandes empresas de ámbito nacional en los mercados de capitales de fuera del propio país. Normalmente, se realizan contratando los servicios de sindicatos de bancos, y tanto la emisión como el reembolso se hacen en una moneda que inspire confianza internacional (dólar, D.M., FS, Yen), o también en moneda de cuenta del tipo del ECU. El alto nivel de deuda externa de una serie de países comparativamente menos desarrollados (Brasil, México, Argentina, etc.) pasó a constituir un grave problema internacional a partir de 1982, cuando se produjeron las primeras manifestaciones de dificultades de reembolso en México (por la caída de los precios de los crudos) y, subsiguientemente, en otros países. El Acuerdo de Cartagena, suscrito por diez países latinoamericanos, constituyó, a partir de 1985, un intento de presentar un frente común ante los acreedores. E.i.: external debt, foreign debt.

Deuda pública. Forma de obtener recursos financieros por el Estado, otros poderes públicos, o sus organismos autónomos mediante emisiones de títulos valores, generalmente negociables en bolsa. Los orígenes de la deuda pública en España datan de los juros, puestos en circulación desde los Reyes Católicos, hasta su sustitución por vales reales, desde Carlos III a Fernando VII. Ambas clases de deuda servían para financiar las actividades, preferentemente bélicas, de la Corona. El servicio de la deuda pública, que incluye el reembolso del principal y el pago de los intereses, constituye partida obligada de los presupuestos generales del Estado. La deuda pública puede ser perpetua, sin reembolso y con un interés sine die; y amortizable, interior y exterior. Modernamente, la deuda a corto plazo puede adquirir la forma de obligaciones, letras, y pagarés del Tesoro. E.i.: public debt. (Véase Apéndice).

Devaluación. Modificación al alza del precio oficial previo de una moneda (paridad), por comparación con un patrón metálico (generalmente oro), con otra moneda (normalmente el dólar) o, en el caso de la Comunidad Europea, con respecto al ECU. Se refleja así la pérdida de valor efectivo de la moneda devaluada. Las reglas de devaluación de la Convención originaria del FMI se modificaron en 1976 por las Reglas de Jamaica, al pasarse al sistema de cambios flotantes. En el Sistema Monetario Europeo (SME), sí que hay reglas concretas a tales efectos. E.i.: devaluation. (Véase Apéndice).

Devengar. Adquirir un determinado derecho, o alguna percepción o retribución, por razón de trabajo, servicio u otro título. Devengar salarios, costas, intereses. E.i.: to accrue.

Diagrama de barras. Representación gráfica de una tabla estadística, de tal manera que los distintos valores de la variable se toman en el eje de abscisa, y sus respectivas frecuencias en la ordenada, materializándose los valores en sucesivas líneas gruesas o barras. E.i.: bar diagram. (Véase Apéndice).

Dictadura. Gobierno que, invocando generalmente el interés público, se ejerce al margen, e incluso en contra, de las leyes constitucionales de un país. Originariamente fue, en la República Romana, una figura democrática (el Senado designaba a un dictador), para resolver una crisis política grave. E.i.: dictatorship.

Dictadura del proletariado. En el proceso de la construcción del comunismo, la fase en la cual los trabajadores asumen todos los poderes para disolver el Estado y suprimir las diferencias de clases. Preconizada inicialmente por Karl Marx, se convirtió en uno de los pilares fundamentales del bolchevismo y de la reelaboración leninista del marxismo. La mayoría de los partidos comunistas de los países occidentales han abandonado el principio de la dictadura del proletariado, por entender que la democracia formal de tiempos pasados se ha transformado en un sistema de libertades que permite el avance democrático de las fuerzas progresistas. E.i.: dictatorship of the proletariat.

Dientes de sierra. Dícese de los gráficos del tipo de diagramas, en los cuales figuran alzas y bajas sucesivas, y de perfil similar entre ellas, que evocan el contorno zigzagueante del aludido instrumento. E.i.: zigzag diagram.

Diferenciación de productos. Las empresas intentan distinguir sus productos de los de las demás, para aumentar su libertad de fijación de precios y formar su clientela; para lo cual actúan en términos de diseño, cambio de modelos, etc. E.i.: product differenciation.

Diferencial de inflación. Forma de cuantificar la distancia entre el nivel general de precios de un país y el de otro u otros. En España, se hace referencia normalmente con esta expresión al gradiente que separa el índice de precios de consumo españoles de los elaborados en los países de la OCDE o de la Comunidad Europea. Se mide en términos de porcentaje; p.e.: en julio de 1987 el índice de precios de los seis primeros meses en la CEE era del 2,5 por 100 y en España del 4,2 por 100, habiendo por consiguiente un diferencial de 1,7 puntos. El diferencial de precios se utiliza mucho en las argumentaciones sobre competitividad internacional. E.i.: price differential. (Véase Apéndice).

Diferencial de intereses. Véase spread.

Dimensión del mercado. Tamaño de la demanda de un producto, que se mide en unidades físicas o en valores monetarios. Sobre el valor total cabe calcular las cuotas de mercado de los diferentes oferentes, hacer comparaciones internacionales o intertemporales, etc. E.i.: market size.

Dimensión óptima. Para multitud de cuestiones económicas, dícese del tamaño considerado más conveniente para lograr los más altos niveles de productividad (d.o. de la empresa), de bienestar (d.o. de una ciudad), etc. E.i.: optimum size.

Dinámica. Apreciación del ritmo y de las tensiones que se presentan en los fenómenos económicos y en su evolución, como consecuencia de los papeles o roles que asumen las distintas fuerzas sociales en presencia. Se opone, por lo general, a la visión estática, que se conforma con una valoración de los hechos como si éstos tuvieran un carácter inmutable. E.i.: dynamics.

Dinámica de grupo. Procesos que se producen y factores que los determinan, en el interior de un grupo socialmente delimitado, en los cuales influyen la propia estructura del grupo, sus tensiones internas, y las aspiraciones de sus subgrupos o individualidades; todo lo cual hace evolucionar las relaciones psicológicas entre los miembros que lo componen. Los estudios sobre la dinámica grupal son de interés a efectos de animación de reuniones, discusión colectiva de trabajo en equipo, brain storming, entrevistas, formación de vendedores, promoción, etc. E.i.: group dynamics.

Dinero. Del latín denarius, moneda romana que se dividía en diez ases. En Castilla fue la moneda base del sistema de Alfonso VI con el nombre de dinero, equivaliendo en tiempos de Fernando III y de Alfonso X a la doceava parte del maravedí.

‑‑Por extensión, actualmente el efectivo ‑billetes y monedas metálicas‑ en circulación. Y más ampliamente también los medios de pagos bancarios. En teoría económica, todo aquello que una sociedad acepta generalmente como medio de pago. E.i.: money.

Dinero B. Dícese del que no aflora en las cuentas y balances que se tienen a disposición del Fisco, y que circula en las operaciones comerciales y financieras paralelas. Puede denominarse también dinero negro. E.i.: black money.

Dinero caliente. Con esta expresión se significan los movimientos monetarios internacionales a cortísimo plazo, que normalmente van buscando la colocación de fondos al tipo de interés más favorable en cada momento. E.i.: hot money.

Dirección. Acción de conducir algo. En economía de la empresa, el conjunto de decisiones para el desarrollo de una estrategia, lo cual incluye las funciones de planificación, coordinación y control de las más diversas actividades. E.i.: management.

Dirección General del Patrimonio del Estado. Es la dependencia del Ministerio de Economía y Hacienda que actúa como holding de toda una serie de empresas públicas que no están ni en el INI ni el INH. La principal de ellas es la Compañía Telefónica Nacional de España. E.i.: puede traducirse por Directorate General of State Assets.

Dirigismo. Véase intervencionismo. E.i.: interventionism.

Discriminación laboral. Fenómeno socioeconómico que implica menores posibilidades de acceso a un empleo para determinados grupos de la población, debido a su sexo, raza, edad, credo religioso o político, y otras características. E.i.: labor discrimination.

Disminución de la tasa de ganancia. Entre los economistas clásicos estaba muy extendida la idea de la existencia de una tendencia al declive de los beneficios, debido al aumento de la competencia y a la excesiva acumulación de capital. Para Marx, la consecuencia lógica de ese declinar no podía ser otra que la reducción de los salarios reales, con toda la subsiguiente respuesta obrera a través de la lucha de clases. E.i.: law of diminishing returns.

Disponibilidades líquidas. Véase oferta monetaria. E.i.: broadly defined money supply (oferta monetaria de sentido amplio), money stock, o stock of money (cantidad de dinero), money supply M1, M2, M3 (oferta monetaria M1, M2, M3).

Distribución normal. Es la más usual de las distribuciones probabilísticas. Permite hacer predicciones sobre los fenómenos que se le ajustan (talla o peso de las personas, cuentas corrientes en un banco, etc.), ya que entre la media (que coincide con la moda y la mediana) de la distribución y su desviación estandard, en más o en menos, se sitúa casi el 70 por 100 de los casos posibles. Por el perfil campaniforme con que aparece representada en los diagramas, y por el nombre del estadístico alemán que la estudió, esta distribución se conoce también como "campana de Gauss". E.i.: normal distribution. (Véase Apéndice).

Dividendo. El dividendo activo es la cantidad de dinero que, al distribuir beneficios una compañía –y después de engrosar las reservas, dotar amortizaciones y pagar los impuestos‑, corresponde a cada acción.

‑‑Dividendo pasivo: cada una de las cantidades parciales que se compromete a satisfacer el suscriptor de una acción y obligación, a requerimiento de la entidad emisora, hasta llegar al desembolso total de la cantidad comprometida. En Iberoamérica, el dividendo pasivo se conoce como llamada para la integración de capital (call for subscribed capital). E.i.: dividend (activo), installment payment of subscribed shares (pago de acciones suscritas a plazos).

Divisas. Cheques, letras y otros efectos comerciales expresados en moneda extranjera. Y por extensión, los ingresos en todas las monedas extranjeras (convertibles o no) a través de las transacciones exteriores. Véase también reservas internacionales. E.i.: foreign exchange, foreign currency. (Véase Apéndice).

División del trabajo. Una de las proposiciones defendidas por Adam Smith en su "Riqueza de las naciones", y que resume la idea de conseguir fuertes elevaciones de productividad a base de especializar a los trabajadores en partes u operaciones concretas del proceso de producción. El ejemplo, hoy clásico, expuesto por A. Smith, fue el de la especialización de los obreros en una fábrica de alfileres, hoy trasladable a cualquier cadena de montaje. E.i.: division of labor.

División internacional del trabajo. Una de las consecuencias a nivel internacional de la división del trabajo. David Ricardo aplicó a esta cuestión sus formulaciones sobre costes comparativos. Más modernamente se hace referencia al concepto, constatando que hay países fundamentalmente productores de materias primas, y otros altamente industrializados, evolucionando la relación real de intercambio a favor de estos últimos. La realidad de los países de reciente industrialización (NICs) constituye una fuerte crítica real a la teoría de la rigidez de la división internacional del trabajo. E.i.: international division of labor.

Doble imposición. Es el resultado de la aplicación de impuestos semejantes en dos Estados diferentes sobre la misma materia imponible y por el mismo período de tiempo; por darse la circunstancia de ser el sujeto pasivo residente simultáneamente en los dos Estados. Para evitar lo anómalo de la duplicación de gravamen, se concluyen convenios de doble imposición que establecen la normativa para que sólo se pague una vez por cada concepto. E.i.: double taxation.

Doblón. Moneda española de oro, con diferente valor según las épocas, hasta que en 1537 vino a fijarse en dos escudos, con 6,76 gramos de oro. En tiempos de Felipe IV, el doblón de a ocho escudos (onza) pesaba 27,064 gramos y el de cuatro escudos (media onza) 13,53 gramos. E.i.: doubloon.

Dólar. Moneda base del sistema monetario de EE.UU., creado el 22 de junio de 1776, basado en el dólera (de talero), o piastra fuerte española, o más comúnmente peso duro español de 24,3 gramos de plata. En 1872 se estableció su paridad conforme a un patrón bimetálico de oro (1,6068g) y plata (24,06 gramos), y en 1934 se retiró del patrón oro; a pesar de lo cual, el dólar, por el enorme poderío político y económico de EE.UU., pasó a ser moneda de reserva –disputándole esa función a la libra esterlina‑ desde el final de la Segunda Guerra Mundial. Con los acuerdos de Bretton Woods, el dólar alcanzó su total hegemonía desde 1946 a 1971. Con el patrón de cambios oro del FMI, pasó a tener una paridad de 0,8886706g de oro fino (35 dólares la onza de 31,1g), hasta que en 1971 se declaró su inconvertibilidad oro, oscilando desde entonces su cotización oro; desde ese momento el dólar se convirtió en una moneda fiduciaria, y el patrón dólar se consolidó como el básico del sistema monetario internacional. E.i.: dollar. (Véase Apéndice).

Dolarización. Es la situación que se crea en determinados países de monedas débiles, cuando atraviesan fases muy prolongadas de procesos inflacionistas, tan agudas que de hecho ponen a las empresas y a muchos particulares en la tesitura de tener que llevar su contabilidad, y todos sus cálculos financieros, en una moneda más estable ‑normalmente el dólar‑ con una equivalencia cotidiana entre los cálculos en ese patrón internacional y la moneda del propio país. Ha sido el caso típico de países como Argentina, Brasil y México en la fase de hiperinflación de mediados de los 80. E.i.: dollarization.

Dominio del mercado. Situación de una empresa que en su sector concreto, al disponer de una fuerte cuota de ventas puede, de hecho, decidir el precio del producto de que se trate, con posibilidades de que las demás empresas se ajusten al nivel así marcado. Ver también liderazgo de precios. E.i.: market control.

Doscientas millas. Desde 1963, los países de Sudamérica de la costa del Pacífico ‑inicialmente Ecuador y Perú‑, para defender sus posibilidades pesqueras de la depredación de las flotas foráneas, declararon unilateralmente sus derechos exclusivos sobre su franja costera de 200 millas (370KMS). La Ley del Mar consagró la reivindicación de las 200 millas como parte del derecho internacional y hoy la mayoría de los países protegen su riqueza pesquera con esta delimitación. E.i.: two‑hundred mile limit.

Dow Jones. Véanse índices bursátiles y Apéndice.

Doxometría. Estudio de la opinión a través del método de los sondeos. Puede emplearse como sinónimo de demoscopía, aunque tiene un carácter menos general. E.i.: doxometrics.

Drawback. Del inglés drawback, por devolver. Sistema de fomento de la exportación dentro del llamado tráfico de perfeccionamiento, consistente en la posibilidad legal de importar materias primas para incorporarlas a un producto destinado a ser exportado. Los derechos arancelarios del género importado se pagan a la entrada en el recinto arancelario nacional, pero se devuelven después al exportarse al producto final en el que lo importado participa como input. Tiene una flexibilidad mayor que la importación con franquicia arancelaria, ya que si el transformado no se exporta, los derechos arancelarios ya están pagados. Desde 1987 esta figura ya no existe en la reglamentación española, que se ha adaptado por entero al sistema de la Comunidad Europea de tráfico de perfeccionamiento activo.

Dualismo. Situación que se da en un país cuando dentro del mismo coexisten espacios económicos de distinto nivel de desarrollo y crecimiento, con áreas que han alcanzado cotas importantes de riqueza y renta y que muestran gran dinamismo, en tanto que otras, con bajos niveles de ingresos, permanecen en situaciones próximas al estancamiento; p.e.: en Brasil, el dualismo de un Nordeste con penurias y semiestancado, y el entorno de Sao Paulo en rápido crecimiento, pero también a su vez con sus dualismos propios de minorías opulentas y de grandes mayorías en la penuria o incluso en la miseria. Las características de las relaciones Norte‑Sur son la expresión del fuerte dualismo existente a escala mundial. E.i.: dualism.

Dumping. Del inglés to dump, verter, tirar. Venta de un producto por debajo de su precio normal, o incluso por debajo de su coste de producción en el mercado interior y con mayor frecuencia para la exportación. El dumping se practica para dar salida a los stocks en épocas de sobreabundancia, para desbancar a otros competidores del mercado, y también para alcanzar series de producción que por su amplitud permitan la reducción de costes. El dumping está prohibido por el Acuerdo General sobre Aranceles Aduaneros y Comercio (art. Vi) y por el Tratado de Roma (art. 91).

Duopolio. Mercado imperfecto, que se caracteriza por el hecho de que sólo existen dos vendedores que pueden competir entre sí (competencia duopolística), pero que también pueden llegar fácilmente a un acuerdo de precios comunes, reparto de mercados, etc. E.i.: duopoly.

Duro. Moneda de plata de cinco pesetas en el sistema monetario español de 1868 y que en su versión anterior de dólera o piastra fuerte sirvió de base, en 1776, para la creación del dólar de EE.UU. Su origen data del s. XVI en México (peso, peso fuerte o peso duro), y con Carlos II pasó a ser equivalente a 20 reales de vellón, a pesar de que el valor de ocho reales siguió figurando en las acuñaciones. Su peso desde 1868 (un duro = cinco pesetas), al igual que los cinco francos o las cinco liras de Francia e Italia en la Unión Monetaria Latina, se situó en 25 gramos (40 piezas en kg). Hoy el duro es sólo una unidad de cuenta popular que vale cinco pesetas; lo de su valor de 20 reales (un real = 25 céntimos) ha caído prácticamente en el olvido, por la casi total pérdida de valor de los céntimos y la desaparición de la moneda fraccionaria de 25 céntimos. E.i.: (ancient) Spanish dollar (Véase Apéndice).

Duty‑free shop. Palabra del inglés (literalmente, libre de impuestos) que se refiere a las instalaciones comerciales situadas generalmente en el área internacional de los aeropuertos, en las que se venden una amplia gama de productos (y sobre todo licores y tabaco) libres de impuestos a los viajeros que abandonan el país. En España las tiendas libres de impuestos, los duty‑free, son un monopolio del Estado, que los explota a través de la empresa pública ALDEASA. E

Eclosión. Hablando de movimientos culturales o de otros fenómenos históricos, psicológicos, económicos, etc., expansión súbita y de grandes proporciones; p.e.: la eclosión del consumismo en los años setenta. E.i.: eclosion, emergence.

Ecología. Neologismo propuesto en 1868 por el biólogo alemán Ernst Haeckle, discípulo de Darwin, para hacer referencia a las relaciones de una población con su medio. Actualmente la Ecología se entiende, sobre todo, como el estudio de la relación del hombre y la biosfera, la alteración de los biotopos y ecosistemas, y las medidas de conservación medioambiental. Desde la década de 1970, por los efectos del crecimiento demográfico y del productivismo industrial, la Ecología ha alcanzado gran difusión y popularidad. Ver Etica. E.i.: ecology.

Economato. Entidad de carácter empresarial, pública o cooperativa, que se ocupa de la compra y venta de productos de amplio consumo. Generalmente constituido con autorización y bajo control del Estado o de otros poderes públicos, sus beneficiarios exclusivos, en principio, son los miembros del personal de una empresa concreta o de una administración. Los economatos, que no pagan impuestos, o que lo hacen por cantidades menores a las usuales en el comercio, son muchas veces focos de competencia desleal para las actividades comerciales regulares. E.i.: company store.

Económetra. El economista que se especializa en el estudio y la aplicación de las posibilidades de la Econometría. E.i.: econometrist.

Econometría. Conjunción de la Teoría Económica, la Estadística y las Matemáticas en el estudio de los problemas económicos, que para su comprensión, análisis y previsión de soluciones se sintetizan en modelos. Con precedentes en los por Schumpeter llamados primeros económetras (Petty, Boisguilbert, King, Quesnay), se tiene al economista noruego Ragnar Frisch como el padre de la Econometría, por su labor de fundador, en 1931, de la Sociedad Econométrica y redactor jefe de la revista Econometrica. La Econometría se vio muy fortalecida con las técnicas de modelización introducidas por Leontief, Tinbergen, etc., y por la aplicación de los potentes medios de computación que ofrece la microelectrónica. E.i.: Econometrics.

Economía. Del latín economia, y éste del griego oikos, casa, y nomos, administración. Administración recta y prudente de los bienes.

‑‑Riqueza pública, conjunto de intereses.

‑‑Buena distribución del tiempo y de otras cosas inmateriales.

‑‑Ahorro de trabajo, tiempo, dinero, etc.

‑‑Ahorro, cantidad economizada.

‑‑Reducción de gastos en un presupuesto.

‑‑Ciencia de la Economía Política, que en sus diferentes ramas estudia los problemas derivados de la insuficiencia de medios para atender a todos los fines imaginables, teóricamente infinitos, y que analiza los conflictos de intereses para proponer medidas de acción. E.i.: economy.

Economía concertada. Sistema en que el Estado y las empresas colaboran de modo continuo para tomar en común decisiones concernientes a los planes económicos y a los programas de empresa. E.i.: negotiated economic policy.

Economía del lado de la oferta. Posicionamiento en política económica, marcadamente antikeynesiano, que en vez de centrar el impulso de una economía en la demanda agregada, se fija en la oferta a la que apoya por medio de reducción de impuestos, liberalización de los contratos, etc., en la idea de que así se crea empleo y se evita la estanflación. Ideada como expresión por Heber Stein en 1976, uno de sus mentores más notables es A. B. Laffer. Con fuerte énfasis en las medidas de desregulación, tuvo gran incidencia en la política del presidente Reagan, especialmente en la primera parte de su mandato, cuando David Stockman era el secretario de Presupuestos, tal él mismo lo relató en su libro "El triunfo de la política". E.i.: supply‑side economics.

Economía de plantación. Sistema de explotación en las zonas tropicales para cultivos muy diversos ‑café, cacao, cocoteros, palmeras de aceite, aráquidos, especias, etc.‑ con la barata mano de obra local. Son el paradigma de la presencia colonial y neocolonial en la agricultura de los países menos desarrollados, donde disminuye la producción alimentaria de origen local, para atender a la exportación; aumentando así su dependencia alimentaria. E.i.: puede traducirse por plantation economy o por export cropping (cosechas de la exportación).

Economía informal. Término utilizado sobre todo para los países en vías de desarrollo, que engloba una amplia variedad de actividades económicas marginales, de muy baja productividad, que fundamentalmente se desarrollan en los grandes centros urbanos. E.i.: informal economy.

Economía mixta. Se denomina así a los sistemas económicos que no son de capitalismo puro, al tener sectores públicos considerables. Constituye la forma más extendida de organización de los países avanzados de Europa Occidental y especialmente de Italia, Francia y Reino Unido, donde tienen peso importante las empresas públicas. La economía mixta ha sido estudiada como modelo por el profesor Samuelson.

‑‑Dícese del régimen de funcionamiento de empresas en cuyo capital participan el sector público y la empresa privada. E.i.: mixed economy.

Economía política. Expresión que empleó por vez primera el francés Antoine de Montchrétien de Vetteville, en 1613, en su obra "Traité d’économie politique". En 1733, Dupont de Nemours insistió en la idea, en su "Table raisonnée des principes d’économie politique", refiriéndose a la economía del país, por contraposición a la administración de los patrimonios individuales. Los economistas clásicos A. Smith, D. Ricardo, J. S. Mill emplearon la expresión plenamente en su consideración actual, y lo propio hizo Marx en 1859 en su "Contribución a la crítica de la Economía Política". Fueron los neoclásicos, y sobre todo L. Robbins, los que con su definición de Economía ‑ya sin el adjetivo de política‑ pretendieron convertirla en una ciencia de fines y medios. E.i.: political economy.

Economía positiva. El análisis de los hechos y los datos de lo que es, en contraposición a la economía normativa que estudia lo que debería ser. E.i.: positive economics.

Economía sumergida. Con multitud de nombres, cada uno con su propio matiz (economía encubierta, irregular, oculta, subterránea, sumergida, etc.), es aquella parte de la actividad económica ‑que varía normalmente entre el 10 y el 30 por 100 sobre el PIB oficial‑ que no entra en los circuitos estadísticos y fiscales. Las causas de ello son, fundamentalmente, el propósito de eludir la presión fiscal, la seguridad social, las reglamentaciones laborales, etc., y casi siempre aprovechándose de las situaciones de gran amplitud de paro. E.i.: hidden economy, underground economy.

Economías de aglomeración. Son las que se dan en una zona relativamente pequeña ‑la cuenca del Ruhr, la región parisina, el área "Boswash", entre Boston y Washington, etc.‑ cuando en ella se concentran numerosas actividades industriales de todo tipo, ofreciendo así al que quiere instalarse en ellas, posibilidades para disponer de elementos de toda clase, suministros, productos intermedios, piezas, etc., para su propia actividad. Para Harry Richardson incluyen las economías de escala, economías externas y economías de urbanización. E.i.: economies of agglomeration.

Economías de escala. Disminución de los costes medios al aumentar las series de fabricación y distribuirse los costes fijos en un volumen mucho mayor de producción. En determinados sectores (siderurgia, cemento, electricidad, etc.), las economías de escala imponen, inexorablemente, grandes dimensiones para que las plantas sean rentables. E.i.: economies of scale.

Economías externas. Son las ventajas que para una determinada actividad se producen como consecuencia de la existencia en su entorno de suministros de energía, fuerza de trabajo, recursos naturales y de otras empresas con disponibilidades de materias primas, bienes intermedios, etc. E.i.: external economies.

Economicismo. Actitud de atribuir a lo económico la explicación mecánica de todo lo esencial en el mundo de las relaciones sociales, hasta el punto de caer en el más acusado determinismo. E.i.: economicism.

Economista. La palabra procede del francés, por su empleo en la segunda mitad del s. XVIII para referirse a los fisiócratas.

‑‑El que se ocupa de Economía, y más profesionalmente el que ha estudiado Ciencias Económicas y se dedica a actividades relacionadas con cualquiera de sus ramas.

‑‑En sentido más estricto, el graduado en una Facultad o Escuela de Economía. En España, la primera Facultad de Ciencias Políticas y Económicas se creó en 1943. Después cambió el nombre, para incorporar la mención y Comerciales, y posteriormente estabilizó su denominación en Económicas y Empresariales. E.i.: economist.

Economizar. Ahorrar, cercenar los gastos y guardar para lo porvenir.

‑‑Evitar, excusar algún trabajo, riesgo, etc. E.i.: to economize, to save (ahorrar).

Ecosistema. Conjunto de características de un espacio de vida en el que se relacionan el medio y distintas poblaciones, con interacciones recíprocas. Es una unidad de análisis para la ecología. E.i.: ecosystem.

Ecosoc. Contracción del nombre en inglés del Consejo Económico y Social (de las Naciones Unidas). E.i.: Economic and Social Council.

Ecowas. Véase Comunidad Económica de Africa occidental.

ECU. Sigla de European Currency Unit. Véase Sistema Monetario Europeo. (Véase Apéndice).

Ecuación de bienestar. Debida al ecólogo francés Phillippe Saint Marc, pretende medir el grado de satisfacción de una población determinada a través del nivel de vida (según la renta per cápita con correctivos en función de su dispersión), las condiciones de vida (trabajo, vivienda, ocio, etc.) y el medio ambiente. E.i.: welfare equation. (Véase Apéndice).

Ecuación cuantitativa. También conocida como ecuación de cambio o ecuación de Cambridge. Se debe a Marshall y Fisher, y es el principio teórico de todo el posterior pensamiento monetarista. Relaciona el crecimiento de la cantidad de dinero con el del nivel de precios. E.i.: Cambridge equation. (Véase Apéndice).

Edafología. Del griego edafos, suelo, y logia, tratado. Ciencia que trata de la naturaleza y condiciones del suelo ‑composición, estructura, etc.‑ en su relación con las plantas. Es de gran utilidad para conseguir la formación de mapas de suelo que permitan lograr el máximo de producción, a base de aplicar los fertilizantes más adecuados que complementen los nutrientes del terreno estudiado, o que cubran las deficiencias detectadas en el mismo. Es de gran importancia en la mejora de la agricultura, y una de las bases fundamentales de la revolución verde. E.i.: edaphology.

Edgeworth, Francis Ysidro. Catedrático de Economía Política de la Universidad de Oxford (1845‑1926), cuyas contribuciones más importantes a la ciencia económica fueron de carácter estadístico, fundamentalmente en el área de los números índices; destacando, además, en la construcción gráfica de las curvas de indiferencia a partir de los primeros análisis de Jevons.

Efecto cascada. Es el que se produce en cierta clase de impuesto, cuando se aplica sobre el valor total de una mercancía cada vez que es objeto de una transacción. Es lo que sucedía en España con el impuesto sobre tráfico de empresas (ITE) antes de su sustitución por el IVA en 1986. También puede apreciarse en la imposición sobre la renta de las sociedades si ésta se atiene a la mera titularidad jurídica, por su sucesiva reiteración en más de una entidad. E.i.: cascade effect.

Efecto de atracción. Es la influencia de estímulo que el gasto público tiene en la economía, si bien pierde parte de su importancia por el efecto de exclusión. E.i.: crowding‑in effect.

Efecto de exclusión. En el monetarismo, el principio según el cual la política fiscal pierde posibilidades, ya que el gasto público que estimula la economía –a través del efecto de atracción‑ debe ser financiado, reduciendo con ello la capacidad de gasto del sector privado. E.i.: crowding‑out effect.

Efecto de propagación. En Economía del Desarrollo, y según las proposiciones de Myrdal y Hirschman, la incidencia positiva que tiene un polo de crecimiento en su contorno, al atraer a ese área el interés de los inversionistas. El efecto de propagación se produce con el "estallido" de los polos de crecimiento, y generalmente después de que éstos hayan tenido serios efectos polarizadores de signo contrario, es decir, de drenaje de población, recursos financieros, etc. E.i.: spread effect.

Efecto demostración. Es el deseo que un individuo o un grupo social experimenta de disfrutar del nivel de consumo de bienestar del que ya están gozando otros. Actualmente, y merced a los poderosos medios de comunicación social ‑y especialmente la TV‑ el efecto demostración se transmite con enorme rapidez. Es una de las bases fundamentales de la acción publicitaria. E.i.: demonstration effect.

Efecto equivalente. Con esta expresión se alude a disposiciones de la Comunidad Europea, tanto para las exacciones análogas a los derechos aduaneros, como a las medidas similares a las restricciones cuantitativas, en cuanto que unas y otras quedan prohibidas por afectar a la libre circulación de las mercancías entre los países miembros. E.i.: equivalent effect (charges having an effect equivalent to customs duties).

Efecto Giffen. Es el fenómeno que se produce, de forma aparentemente paradójica, cuando al aumentar el precio de un producto crece rápidamente su demanda. Su nombre se debe al economista británico Giffen (1837‑1910), el primero en exponer tal evidencia de manera explícita. El caso más frecuente se da respecto del pan: al subir su precio se consume más, por la sencilla razón de que en una economía en rápido proceso de inflación muchos otros productos que son bienes superiores experimentan alzas mayores. E.i.: Giffen effect.

Efecto polarizador. Véase efecto de propagación. E.i.: backwash effect.

Efectos económicos del impuesto. Por mucho que se aspire a que un impuesto sea neutral, siempre produce efectos económicos a corto y a largo plazo: evasión, percusión, traslación e incidencia. Cuando el impuesto está al servicio de un objetivo económico, debe producir los efectos ‑incentivo, impedimento, progresividad, etc.‑ deseados. E.i.: tax consequences.

Eficacia. Actuación para cumplir los objetivos previstos. Es la manifestación administrativa de la eficiencia, por lo cual también se conoce como eficiencia directiva. E.i.: efficacy.

Eficiencia. Expresión que mide la capacidad o cualidad de la actuación de un sistema o sujeto económico, para lograr el cumplimiento de un objetivo determinado, minimizado el empleo de recursos. Los conceptos de eficiencia y de eficacia se relacionan; el primero es la actuación económica en sentido estricto y el segundo es la actuación organizativa o administrativa. Eficiencia significa hacer bien las cosas, y eficacia supone hacer las cosas. E.i.: efficiency, effectiveness.

Eficiencia marginal del capital. Concepto keynesiano equivalente al de productividad marginal del capital. E.i.: marginal efficiency of capital.

EFTA (European Free Trade Association). Véase Asociación Europea de Libre Comercio.

Einaudi, Luigi. Político y economista italiano (1874‑1961). Sus actitudes liberales le llevaron a pronunciarse contra el proteccionismo agrario e industrial, al tiempo que propuso profundas reformas sociales. Se enfrentó con el fascismo y se exilió en Suiza. A su retorno, tras la Segunda Guerra Mundial, fue gobernador del Banco de Italia y llegó, en 1948, a la presidencia de la República. En el campo de la economía es recordado, sobre todo, por sus aportaciones al área de la Hacienda Pública, a la que contribuyó con su libro "Principios de la ciencia de las finanzas" (1948). 

Ejecutivo. La persona que en una empresa ocupa un cargo directivo de importancia y con una retribución considerable. Toma decisiones día a día para dinamizar la marcha de las actividades productivas, comerciales y financieras, pero sin que necesariamente tenga participación en la propiedad y sin que asuma inevitablemente el riesgo del empresario. E.i.: executive.

Ejército industrial de reserva. Término utilizado por Marx para referirse a la existencia permanente de trabajadores desempleados, lo que contribuye a mantener deprimido el nivel de salarios. E.i.: industrial reserve army.

Ejes cartesianos. Véase coordenadas. E.i.: cartesian coordinates (Véase Apéndice).

Ejes de desarrollo. Véase preferente localización. E.i.: puede traducirse por development axes.

Ejido. Antiguamente, campo común de todos los vecinos de un pueblo, lindante con él, que no se labraba, y donde solían reunirse los ganados o establecerse las eras.

‑‑En México, tierras expropiadas para su distribución entre los campesinos por las autoridades de la Reforma Agraria y que normalmente se explotan en régimen cooperativo. E.i.: common farm land.

"El Capital". La que se tiene por obra cumbre de Karl Marx ("Das Kapital" en su original alemán), que representa en lo filosófico, económico y político para los marxistas ortodoxos, una suerte de nuevo evangelio que se ha traducido a todos los idiomas de importancia. "El capital" es básicamente una interpretación de cómo se configura y desarrolla el sistema capitalista, en su especificidad manchesteriana. En contra de lo que piensan los que no lo han leído, no es, ni un libro ininteligible ‑con pasajes difíciles‑, ni tampoco plúmbeo, por sus permanentes referencias históricas y la utilización de toda clase de fuentes ‑entre ellas los Libros Blancos de las Comisiones Regias en Inglaterra‑ sobre el funcionamiento de la sociedad estudiada. El primero de los volúmenes de "El capital" se publicó en 1867, quedando inacabados en vida de Marx los volúmenes II y III, que recopiló y preparó Engels para la imprenta. E.i.: "Das Kapital" (es decir, se cita en su título alemán original).

El Louvre, Acuerdo de. Compromiso alcanzado por el Grupo de los siete en febrero de 1987 para sostener el cambio del dólar con intervención de los bancos centrales del grupo de los siete. E.i.: Louvre Accord.

ELA/STV. Central sindical de ámbito limitado al País Vasco, creada con anterioridad a la Guerra Civil (1936‑39), y conocida como Solidaridad de los Trabajadores Vascos, figurando siempre sus siglas en castellano y euskera (ELA). Aunque oficialmente no está adscrita a ninguna ideología política, mantiene relaciones específicamente solidarias con los partidos nacionalistas vascos. E.i.: Basque Workers’ Solidarity.

Elasticidad. Concepto introducido en Economía por el economista británico Alfred Marshall, para medir la variación que experimenta una variable al cambiar otra.

‑‑La elasticidad precio de la demanda es lo que ésta varía al bajar o subir el precio de un producto, permaneciendo igual (caeteris paribus) la renta de los demandantes.

‑‑La elasticidad renta de la demanda es lo que ésta varía al bajar o subir la renta de los demandantes, sin cambiar los precios.

‑‑Las elasticidades de sustitución miden en cuánto se alteran las demandas de dos productos competitivos entre sí ‑uno de los cuales tiende a sustituir al otro‑, al variar sus precios; p.e.: la demanda de cebada puede disminuir al caer el precio del maíz. E.i.: elasticity.

Elusión del impuesto. Actitud del contribuyente que renuncia a poseer, materializar o desarrollar una capacidad económica por hallarse sujeta a gravamen. E.i.: tax evasion.

Emigración. El hecho que se produce cuando habitantes de un país se trasladan de su domicilio por tiempo ilimitado o temporalmente, ya sea dentro de sus fronteras (migraciones interiores) o hacia el exterior (migraciones exteriores).

‑‑La emigración golondrina es aquella en la cual el emigrante realiza ciertos trabajos estacionales (vendimia, recogida del arroz, etc.) y después retorna a su patria. E.i.: emigration.

Emisión de papel moneda. Facultad que normalmente tiene el banco central de un país (en régimen de monopolio) para poner en circulación sus billetes de curso forzoso, es decir, de obligada aceptación en los pagos. En España, es potestad exclusiva del Banco de España desde 1874. E.i.: currency issue.

Empadronar. Inscribirse un ciudadano en el registro civil de su municipio a todos los efectos demográficos, políticos, sociales y económicos. Véase censo y padrón. E.i.: to register in a census.

Empeñar. Dar o dejar una cosa en prenda para asegurar la satisfacción del reembolso de un crédito a un particular, a una casa de empeño o a una Caja de Ahorros y Monte de Piedad. E.i.: to pawn.

Emporio. Originariamente, puerto al que concurrían para el comercio gentes de muy diversos lugares.

‑‑Ciudad o lugar notable por el florecimiento de la industria, del comercio y, por extensión, de las ciencias, las artes, etc. E.i.: emporium.

Empresa. Entidad formada con un capital, y que aparte del propio trabajo de su promotor puede contratar a un cierto número de trabajadores. Su propósito lucrativo se traduce en actividades industriales y mercantiles, o en la prestación de servicios. La empresa privada puede ser de carácter individual, sociedad familiar, sociedad comanditaria o bien, cuando limita su responsabilidad y divide su capital en acciones, sociedad de responsabilidad limitada o socidad anónima. En la empresa de tipo cooperativa los socios son propietarios y trabajadores a la vez, con igual participación todos ellos; cabe, en cambio, diferentes aportaciones en la sociedad anónima laboral. La empresa pública es de capital total o mayoritariamente perteneciente a un poder público, en cuyo caso cabe hablar de empresa mixta. La empresa será nacional o extranjera, según cuál sea el origen de su capital mayoritario. También se distingue entre grandes y pequeñas y medianas empresas (PYMES). E.i.: enterprise, company (compañía); joint stock company (sociedad anónima); corporation (gran empresa).

Empresas multinacionales (EMN). Conocidas también como transnacionales, tienen implantación simultáneamente en varias naciones, para aprovechar recursos naturales, explotar su mercado interior de mercancías o servicios, utilizar la fuerza de trabajo local, etc. Las EMN han adquirido gran importancia en todo el mundo, a partir, sobre todo, de EE.UU., Japón y la CEE. Han sido y son objeto de numerosas críticas, especialmente en los países menos desarrollados, a causa de su dominio del mercado y sus sistemas de control económico e influencia política. La OCDE y la UNCTAD han trabajado en la elaboración de "Códigos de conducta", para evitar sus abusos. Las EMN están imbricadas entre sí de diferentes modos, entre ellos la Comisión Trilateral. E.i.: multinationals, transnationals (en ambos casos como sustantivos).

Empresariado. Es la organización para la defensa de los intereses que a nivel global o sectorial se conoce comúnmente con el nombre de patronal (véase también CEOE). Actúa como portavoz de sus asociados ante la opinión y los medios de comunicación social, los sindicatos y los poderes públicos. E.i.: businessmen, employers (patronal).

Empresario. Titular principal de una unidad de producción, que asume el riesgo principal de la misma, circunstancia que le diferencia del ejecutivo. Otra nota fundamental del verdadero empresario, según J. Schumpeter, es la de ser innovador, para alcanzar el más alto nivel de modernización a efectos de lograr el máximo de competitividad. E.i.: businessman, entrepreneur.

Empréstito. Préstamo que toma el Estado o una corporación, o una empresa, y que normalmente está representado por títulos negociables en bolsa, nominativos o al portador, y que cabe colocar en el mercado interior o en el exterior. E.i.: debenture loan, government borrowing.

Emulación. Actitud consistente en tratar de lograr los máximos niveles alcanzables por los demás, con interacciones recíprocas. Tienen una base ética de esfuerzo, frente a lo que puede ser la mera respuesta mecánica ante un estímulo.

‑‑En el socialismo, el conjunto de situaciones que pueden conducir a que todos se esfuercen en lograr las máximas productividades (emulación socialista). Véase también estajanovismo. E.i.: emulation.

En vías de desarrollo. Traducción literal de la expresión francesa "en voie de développement", o de la inglesa "developing countries". Sirve de denominación genérica de los territorios que tienen un bajo nivel de renta per cápita, y se utiliza normalmente como sinónimo de otras expresiones como países menos desarrollados, países del Tercer Mundo, etc. Los más atrasados de los países en vías de desarrollo también se denominan países menos avanzados o Cuarto Mundo. Véase también crecimiento, desarrollo y UNCTAD. E.i.: developing countries.

Encabezamiento. Régimen de concierto por el que un concejo, en los territorios de la Corona de Castilla, se obligaba a pagar a la Hacienda Pública una cantidad fija, que se repartía entre todos los vecinos o cabezas de familia. El encabezamiento de las alcabalas se inició en algunos concejos en 1495. En el siglo XVI, y a medida que iban subiendo los precios, los municipios trataron de transformar la carga creciente de las alcabalas en conciertos fijos. Carlos I especuló con la concesión del encabezamiento, para obtener de las Cortes Castellanas los subsidios que precisaba; hasta que, a partir de 1537, concedió el encabezamiento general de las alcabalas a cuantos concejos lo solicitaron. E.i.: puede traducirse por tax roll.

Encaje. Por encaje metálico se entendía, en régimen de convertibilidad ‑en los tiempos del patrón oro, plata o bimetálico‑, la proporción de metal conservada por el banco central de un país para hacer frente a las solicitudes de conversión de sus billetes. 

‑‑Por analogía, se denomina encaje bancario a las reservas de dinero legal que los bancos han de mantener en su caja y en el banco central para atender a la demanda de efectivo por parte de sus depositantes. E.i.: minimum reserve requirement.

Encarecer. Aumentar o subir el precio de una cosa, aprovechando su escasez, ya sea por penuria de la oferta o por exceso de demanda. El encarecimiento puede tener su origen en una posición de carácter monopolista de oferta o de inflación de demanda. E.i.: to raise the price of.

Encuesta. Acopio de datos obtenidos mediante cuestionarios difundidos entre los individuos de una muestra representativa de una población, para con los resultados apreciar estados de opinión, propósitos electorales, posible reacción frente a una decisión, política, actitudes de los consumidores, nivel económico, o cualquier otro aspecto de la población de una colectividad concreta. E.i.: sample surveys.

Encuestas de población activa (EPA). Véase población activa. E.i.: labor force sample surveys.

Endógeno. Del griego endo, dentro, y geno. engendrar. Efecto sobre algo, que tiene su origen en el interior de sí mismo.

‑‑En Economía, los factores que influyen en un cierto comportamiento y que por su procedencia interior son factibles de estimular y/o controlar; p.e.: el desarrollo de Andalucía debe ser en gran medida endógeno. E.i.: endogenous.

Endosar. Ceder a favor de otro una letra de cambio u otro documento de crédito expedido a la orden, haciéndolo constar así al respaldo o dorso. El endoso se utiliza para el pago de deudas a terceros. E.i.: to endorse.

Endowment. Tradicionalmente era la donación hecha a entidades sin fines de lucro, como fundaciones, ciertas universidades privadas, etc. Actualmente, el término proveniente de las finanzas británicas, se emplea para hacer referencia a créditos hipotecarios y de otros tipos (casi siempre a muy largo plazo) concedidos por una entidad financiera (sobre todo cajas de ahorro, sociedades inmobiliarias, compañías de seguros, etc.), que en general se ceden a los clientes de la entidad o al mercado; dotando así de liquidez a tales activos, se reduce la inmovilización de recursos. Existen distintas variedades de endowment, en función de los plazos y la retribución, o según las entidades. La palabra endowment se emplea actualmente de forma directa en multitud de países, entre ellos en los hispanohablantes.

Enfiteusis. En la agricultura tradicional, cesión perpetua, o por largo tiempo, del dominio útil de una finca, a cambio del pago de un canon anual. E.i.: emphyteusis.

Engel, Ley de. Expresa la relación entre el nivel de renta y los gastos, de modo que los destinados a alimentación constituyen una parte tanto mayor cuanto menor sea la renta. En sus investigaciones, referidas a 1857, Ernst Engel (1821‑1896), director por entonces de la Oficina Estadística de Prusia, calculó que para una renta familiar de 800 a 1.000 marcos, el gasto en alimentos era del 64 por 100; en tanto que para un nivel entre 2.400 y 3.000 marcos, se situaba en el 59,90 por 100. Véase también bienes inferiores. E.i.: Engel’s Law.

Engels, Friedrich. Filósofo y político alemán (1820‑1895), compañero inseparable de Karl Marx desde su misma juventud. Juntos elaboraron "La Ideología Alemana" (1842), y en 1847 el "Manifiesto Comunista". Y fue Engels quien tras la muerte de Marx preparó la publicación de los volúmenes II y III de "El Capital". En su exilio simultáneo en Inglaterra (Marx en Londres y Engels en Manchester), Engels ayudó económicamente a Marx. En 1864 constituyeron, con otros dirigentes, la Asociación Internacional de Trabajadores (AIT), más conocida como Primera Internacional. Trabajos propios de Engels fueron "La situación de las clases trabajadoras en Inglaterra", "Dialéctica de la Naturaleza", "Antidühring", pioneros, los tres, en el análisis estructural, en la preocupación por lo ecológico, y en lo relativo a la planificación, respectivamente.

Entente. Voz francesa, utilizada prácticamente en todos los idiomas para hacer referencia a un acuerdo escasamente formalizado, y que puede tener como finalidad principal restringir la competencia entre las partes que lo convienen.

Ensenada, Zenón de Somodevilla y Bengoechea, Marqués de la. Estadista español (1702‑1781), ministro con Felipe V y Fernando VI, desde 1743 a 1754, su política fue de reconstrucción de la marina y de aumento del comercio con las Indias. Instituyó el Real Giro para pagar la deuda exterior prescindiendo de los cambistas extranjeros. Asimismo, fue a la recaudación directa de los impuestos por el Estado, prescindiendo de los arrendadores. Fue el promotor del Catastro que llevó su nombre. Puede considerársele como un adelantado de la Ilustración en España, y como uno de los más inteligentes y dedicados primeros ministros de los Borbones.

Entero. En las cotizaciones bursátiles, centésima parte del valor nominal de un título. E.i.: puede traducirse por one per cent of the par value; full point.

Entidades Oficiales de Crédito (EOC). Denominación que en España se da a los bancos nacionalizados. Son el Banco Hipotecario de España, el Banco de Crédito Local, el Banco de Crédito Industrial, y el Banco de Crédito Agrícola. Las cuatro entidades están bajo la supervisión de su holding que es el Instituto de Crédito Oficial (ICO). E.i.: state banking institutions.

Entorno. Referencia al medio ambiente. E.i.: environment.

Entropía. Es el conjunto de fenómenos físicos que se derivan de la llamada segunda ley de la termodinámica. En las alusiones que a ella se hace en las ciencias sociales, se quiere expresar la tendencia de cualquier organización a deteriorarse, por la gradual decadencia que de forma natural se opera entre las fuerzas que la cohesionan; contra esa tendencia lucha normalmente la parte más consciente y responsable de la propia organización. E.i.: enthropy.

Envilecer. Hacer despreciable una cosa.

‑‑En Economía, la caída generalizada de los precios de un producto a causa del exceso de su oferta, o que resulta como consecuencia de las prácticas monopolistas del lado de la demanda (véase monopsonio). Para evitar el envilecimiento de los precios agrícolas (véase ley de King) casi todos los países cuentan con sistemas de precios de apoyo a la agricultura. E.i.: to debase (una divisa); to depress in value (el valor de un producto).

Equilibrio. Estado de un cuerpo cuando las fuerzas que obran en él se compensan entre sí, dando lugar a una situación de calma o quietud.

‑‑Equilibrio económico general: método de análisis que aplicó primero Walras y posteriormente Pareto, para reflejar la visión de una economía interdependiente en la que las distintas variables representadas (oferta, demanda, renta, precios, etc.), se conectan unas con otras a través de sistemas de ecuaciones. Con antecedentes en Quesnay (Tableau économique), se considera un antecedente del sistema de Leontief.

‑‑El equilibrio parcial, utilizado inicialmente por Marshall y sus discípulos, centra su atención en la investigación de la influencia que sobre una variable económica elegida ejercen las alteraciones de otra, suponiendo constantes todas las demás; hipótesis, esta última, que se resume con la expresión caeteris paribus. E.i.: equilibrium; también, balance.

Erario. Del latín aerarium, derivado de aerem, cobre, por emplearse este metal para hacer moneda. Es el tesoro público de una Administración, en el sentido más general de recursos económicos disponibles, y también como entidad en la que han de ingresarse todas las cantidades adeudadas al Estado; en este sentido, puede considerarse como sinónimo de Fisco. E.i.: The Treasury (EE.UU.); The Exchequer (R.U.).

Erga omnes. Expresión latina que significa "frente a todos". Comenzó a emplearse al definir la propiedad y los demás derechos reales en su versión jurídica. Hoy se utiliza en el lenguaje de las relaciones internacionales, para referirse al trato que un país da o se compromete a dar a todos los demás.

Ergonomía. Neologismo del griego ergo, trabajo, y nomos, norma. Estudio de las posturas y de los movimientos en el trabajo, a fin de disponer de forma más adecuada la maquinaria, los mobiliarios y todo el ambiente del medio laboral. E.i.: ergonomics.

Erosión monetaria. Dícese de la pérdida de poder adquisitivo de una moneda, o más generalmente de una colectividad, afectada por la inflación. E.i.: monetary erosion.

Error. Apartamiento entre el valor observado de un fenómeno y su valor verdadero, susceptible de producirse en cualquier tipo de mediciones. La estadística lo calcula a través de métodos de muestreo en el caso de los grandes números ‑‑En la balanza de pagos existe siempre una partida de "errores y omisiones", para saldar la diferencia final entre ingresos y pagos. E.i.: error.

Escala. Tamaño o proporción en que se desarrolla un plan o una idea, o ámbito al que se refiere; p.e.: el país X produce armas en gran escala; la planificación a escala regional va generalizándose. Véase también economías de escala. E.i.: scale.

Escala móvil. Sistema para la indexación de los salarios, a fin de que mantengan su poder adquisitivo. Normalmente se hace con el índice de precios de consumo (IPC), de modo que si éste ha subido un X por 100, los salarios nominales del año anterior deben subir también el X por 100. La escala móvil (cláusula de corrección monetaria en los países hispanohablantes de América), se incluye en la mayoría de los convenios colectivos, con uno o más puntos por encima o por debajo del IPC. E.i.: escalator clause.

Escasez. Penuria de lo más necesario, que puede originar la fijación de sistemas de racionamiento. La noción de escasez es consustancial al análisis económico. E.i.: scarcity, shortage.

Escenario. Marco hipotético que simula el posible desarrollo de situaciones presentes en su propagación hacia el futuro. Las técnicas para la creación de escenarios son muy diversas, destacando el llamado método de Delfos, consistente en plantear a un panel de expertos preguntas sobre la forma en que ellos piensan que se configurará el porvenir. E.i.: scenario, setting.

Esclavismo. Sistema económico caracterizado por la presencia en los procesos de producción de fuerzas de trabajo no retribuidas sino con su manutención. El esclavismo tuvo su máximo exponente en la antigüedad en el Imperio Romano. En la edad moderna, e incluso contemporánea, sus manifestaciones más notables se dieron en América ‑especialmente en el Sur de EE.UU.‑ por la introducción de africanos para el trabajo en el sistema de economía de plantación.

Escudo. Moneda castellana creada en 1537 que no llegó a consolidarse ulteriormente. La reforma de 1866 revivió el nombre como unidad monetaria, hasta la implantación de la peseta en 1868. E.i.: puede citarse por su nombre, mencionando, adicionalmente, ancient Spanish coin.

Escuela Austriaca. Se denomina así el conjunto de la obra de fundamentalmente tres economistas que se sucedieron en la misma Cátedra de la Universidad de Viena: Carl Menger (1840‑1921), que aportó a la ciencia económica la teoría de la utilidad marginal; Friedrich von Wieser (1851‑1926), que formuló la idea del coste de oportunidad, y Eugen von Böhm‑Bauerk, autor de "Capital e Interés". A Ludwig Edler von Misses y a Friedrich A. von Hayek se les considera como continuadores de esta escuela. E.i.: Austrian School.

Escuela clásica de economía. Se considera que sus tres grandes maestros fueron Adam Smith, David Ricardo y John Stuart Mill, y el cuarto y ya notorio heterodoxo, Robert Malthus. Nucleada en torno a la teoría del valor trabajo frente a la idea fisiocrática de la importancia predominante de la tierra como factor de producción, y con escasa atención a la macroeconomía, Alfred Marshall fue su continuador, asimilando el marginalismo de Jevons, Menger y Walras, originándose de este modo la Escuela neoclásica, que a su vez se desarticuló en los años 30 con la revolución macroeconómica del keynesianismo. E.i.: Classical School.

Escuela de Cambridge. Nombre que generalmente se da al conjunto de economistas formados por Alfred Marshall y sus seguidores, a quienes también se agrupa bajo la rúbrica de Escuela neoclásica, que asimilaron plenamente los conceptos y métodos del marginalismo.

‑‑Asimismo, se conoce con este nombre al grupo de economistas, que de una u otra forma colaboraron con J. M. Keynes en los años treinta, y después en los cuarenta, en parte en relación con los problemas de la posguerra, y entre quienes cabe citar a J. Robinson, N. Kaldor, P. Sraffa, M. Kalecki, prolongándose el grupo hasta los neokeynesianos J. R. Hicks, P. Samuelson y J. Tobin. E.i.: Cambridge School.

Escuela de Chicago. En torno a la Universidad de Chicago se identifica un conjunto de aportaciones y actitudes doctrinales, de autores opuestos al keynesianismo, que retomando planteamientos de la escuela neoclásica, se pronuncian por el laissez faire y el monetarismo. Su principal protagonista es Milton Friedman, junto a Frank H. Knight y Friedrich A. von Hayek; este último actuando en cierto modo como enlace con la Escuela austriaca. El punto de vista común de la Escuela se centra en que las intervenciones gubernativas conducen inevitablemente a posiciones socialistas, siendo lo deseable la desregulación, sin que la intervención del Estado deba ir más allá del manejo de la oferta de dinero. E.i.: Chicago School.

Escuela de Estocolmo. El nombre que en ciertas ocasiones se aplica para englobar a los tres economistas suecos Knut Wicksell, Gustav Cassel y Gunnar Myrdal. E.i.: Stockholm School.

Escuela de Lausana. Por el nombre de la ciudad de Suiza en cuya Universidad enseñaron los economistas Leon Walras y Vilfredo Pareto, ambos partidarios del método del análisis marginalista. La Escuela de Lausana contribuyó al instrumental utilizado por Alfred Marshall y la Escuela neoclásica en general. E.i.: Lausanne School.

Escuela histórica. La que surgió en Alemania con Roscher, Hildebrand y Knies (vieja escuela, o anterior a 1870), y que fue proseguida por Schmoller y Sombart. Pretendía encontrar en la historia la explicación de los hechos económicos y sociales mediante el método inductivo en clara oposición al deductivismo de la Escuela clásica. E.i.: Historical School.

Escuela neoclásica. Véanse Escuela clásica y Escuela de Cambridge. E.i.: Neoclassical School.

Esfuerzo fiscal. La presión fiscal en términos del porcentaje del PIB no representa la misma intensidad de sacrificio para todos los contribuyentes, por las grandes diferencias que existen en los niveles de renta per cápita. El resultado de ello es que la presión fiscal media puede ser teóricamente más baja en un país B que en un país A, pero en cambio, teniendo el país B una renta per cápita más baja que A, puede tener un esfuerzo fiscal mayor que A. Existen diversos índices de estimación del esfuerzo fiscal. El más conocido es el de Frank, economista estadounidense, que lo representa por el cociente entre la presión fiscal del país (ingresos fiscales/PIB) y su renta per cápita. E.i.: tax effort.

Especulación. Del latín speculare, observar. Alza del valor de las cosas que promueven los vendedores aprovechando su escasez (suelo, vivienda, etc.), o sirviéndose de información confidencial en la bolsa (insider trading), para lograr el máximo beneficio propio, en claro perjuicio de los terceros que padecen el encarecimiento así generado. E.i.: speculation.

Esperanza de vida. Con la información estadística de la edad de los fallecidos en una comunidad concreta, es posible construir tablas que expresan el número de años que al nacer o para cualquier otra edad puede esperar vivir un individuo; p.e.: la esperanza de vida al nacer en España era, en 1980, de 75,6 años para los varones, y de 78,6 para las mujeres. E.i.: life expectancy.

Estabilización. Acción de detener el alza de los precios y de mejorar la tendencia de las demás variables económicas, tras un período de fuertes tensiones inflacionistas y otros graves desequilibrios. La estabilización se impone mediante medidas monetarias (reducción de la cantidad de dinero), crediticias (elevación de los tipos de interés), fiscales (alzas de algunos impuestos para disminuir el déficit), comerciales (liberalización de importaciones), etc. En España, el Plan de Estabilización de 1959 representó un reajuste de liberalización económica con precios más estables.

‑‑En sentido más estricto, poner los medios para evitar las fuertes fluctuaciones en el tipo de cambio de una moneda, interviniendo en los mercados libres de divisas con fondos ad hoc que pueden denominarse "de estabilización de cambios". E.i.: stabilization.

Estabular. Criar el ganado en lugar cerrado de forma permanente, minimizando el movimiento de los animales, para de ese modo acelerar su engorde. La ganadería estabulada es una forma de producción intensiva, por comparación con las tradicionales de intemperie, de ganadería trashumante y estante; siendo esta última la de permanencia en un mismo área y al aire libre, sin perjuicio de recurrir por cierto tiempo a los apriscos. E.i.: to stable.

Estacionalidad. Factor que influye, con variaciones importantes, según la temporada, en fenómenos determinados; p.e.: el turismo presenta una clara estacionalidad, por su gran concentración en verano. Las series cronológicas y los números índices con estas características, son generalmente objeto de su desestacionalización, a fin de eliminar o limitar la influencia de lo estacional, recurriéndose para ello a medias móviles y otros métodos de alisamiento del erratismo inicial de las representaciones gráficas. E.i.: seasonality.

Estacionario/ria. Dícese de la persona o cosa que permanece en la misma situación, sin adelanto ni retroceso. Puede utilizarse, en Economía, como sinónimo de estancamiento a largo plazo, en correspondencia con la idea del estado estacionario. E.i.: stationary, stationary state.

Estadística. Censo o recuento de la población, de los recursos naturales o industriales, o de cualquier otra manifestación de una colectividad.

‑‑Ciencia que mide los distintos aspectos de la realidad, estableciendo relaciones de distribución, frecuencias, densidades, ritmo de los fenómenos, etc. La Estadística surgió en el siglo XVI, en Alemania, como forma de estimar los recursos humanos y económicos del Estado ‑y de ahí su nombre‑ con fines bélicos. Hoy resulta una necesidad ineludible contar con ella para el estudio de los más variados fenómenos políticos, económicos y sociales de la realidad. E.i.: statistics.

Estadístico. Perteneciente a la estadística.

‑‑Profesional de la estadística.

‑‑Se emplea como sinónimo de estimador. E.i.: statistic o statistical, statistician (el profesional).

Estado benefactor. Véase bienestar económico, teoría del. E.i.: welfare state.

Estado estacionario. Situación prevista por algunos economistas clásicos (y sobre todo por David Ricardo y John Stuart Mill) a la que se llegaría a largo plazo, cuando todos los recursos estuvieran ya a su plena utilización. E.i.: stationary state.

Estados contables. Véase cuentas anuales.

Estados financieros. Véase cuentas anuales.

Estafar. Pedir o sacar dineros o cosas de valor a alguien con artificios y engaños, y con ánimo de no pagar.

‑‑Cometer alguno de los delitos que se caracterizan por el lucro como fin y el engaño o el abuso de confianza como medio. E.i.: to defraud, to swindle.

Estajanovismo. Forma de organizar el trabajo en la URSS en los tiempos de los primeros planes quinquenales, confiando sobre todo en el principio de la emulación socialista. El minero Stajanov llegó a producir el equivalente a 16 veces la norma fijada por los organismos de producción, y a partir de ese precedente se organizaron por doquier brigadas estajanovistas. E.i.: stajanovism.

Estancamiento. Lentitud en el crecimiento a causa de la escasez de capital, el atraso tecnológico, la débil expansión demográfica; o por una mezcla de esas y otras circunstancias. Véase estacionario. E.i.: stagnation.

Estancar. Detener y parar el curso y corriente de una cosa, y hacer que no pase adelante.

‑‑Prohibir el curso libre de determinada mercancía, concediendo su venta a determinadas personas o entidades en régimen de estanco o monopolio; p.e.: el de tabacos. E.i.: to stagnate (1ª acepción); to monopolize (2ª).

Estancia. En Argentina y Chile, hacienda de campo destinada especialmente a la ganadería.

‑‑En Cuba y Venezuela, casa rural con huerta, próxima a la ciudad. E.i.: ranch, farm (finca), estate (hacienda).

Estándares urbanísticos. Criterios de ordenación establecidos por la ley, no al objeto de regular directamente el uso del suelo y de las construcciones, sino con la finalidad específica de establecer principios ciertos a observar obligatoriamente por el planeamiento urbanístico; p.e.: el criterio de que el máximo de viviendas por hectárea no debe superar el número de 75. E.i.: urban planning standards.

Estandarizar. Tipificar, ajustar a un tipo, modelo o norma, una serie de productos, servicios, etc. Puede emplearse como término más correcto, pero menos usual, normalizar. E.i.: to standardize.

Estanflación. Contracción procedente del inglés (de stagnation, estancamiento, e inflation, inflación) para referirse a la situación, en la que coinciden el estancamiento del Producto Interior Bruto con fuertes elevaciones del nivel general de precios. E.i.: stagflation.

Estapé, Fabián. Economista español, catalán (1923), catedrático de Política Económica en la Universidad de Barcelona, de la que fue rector. Maestro de varias generaciones de economistas catalanes y autor de gran número de trabajos de historia, teoría y política económica, se ha manifestado siempre como defensor del sistema de economía mixta, en la línea de Schumpeter y Galbraith.

Estática. Véase dinámica. E.i.: statics.

Estatificar. Véase nacionalizar. E.i.: to nationalize.

Estatismo. Tendencia que exalta la plenitud de poder y la preeminencia del Estado en los diferentes órdenes y sobre las diversas entidades. E.i.: statism.

Estatuto de los Trabajadores. Documento legal que en España establece los principios básicos de la organización de las relaciones laborales. Se promulgó como Ley 80/1980, de 10 de marzo. E.i.: Workers Statute.

Estereotipo. Opinión o actitud convencional, repetitiva, sin originalidad y sin adaptación a una situación concreta, pero que se impone como "cliché" a los miembros de un grupo más o menos importante. E.i.: stereotype.

Estimación. Proceso consistente en la determinación aproximada de los parámetros que aparecen en un modelo. E.i.: estimate.

Estimador. También llamado estadístico. Es el método utilizado para efectuar una estimación puntual, que generalmente se presenta como una función de valores obtenidos en la muestra; función que define una variable aleatoria a la que corresponde una determinada distribución de probabilidad. Para hacer una estimación, pueden utilizarse distintos estimadores. Un buen estimador debe ser insesgado, consistente, eficiente y suficiente. E.i.: estimator.

Estímulos. Medidas de política económica que tienden a promover decisiones sobre ahorro, inversión, aumento de exportaciones, crecimiento del empleo, etc. Los estímulos pueden ser de carácter fiscal (exoneración o bonificación de impuestos para la creación de empresas, desgravación en el impuesto sobre la renta por compra de títulos de deuda), subvenciones por puestos de trabajo creados, primas a la exportación, etc. E.i.: incentives.

Estrangulamiento. En Economía, sinónimo de "cuello de botella". Es la situación que se da respecto de determinados suministros, que por su escasez ‑debida a imprevisiones de planificación, infraestructuras defectuosas, desorganización y burocracia‑ originan problemas a la producción, en general, con distorsiones y encarecimientos de los distintos procesos. E.i.: bottle‑neck.

Estraperlo. De straperlo, nombre del juego de azar introducido en 1934 en España por los austriacos Strauss y Perloff, que resultó ser fraudulento. Más tarde, esa denominación pasó al habla coloquial, como equivalente a asunto más que oscuro. Con el racionamiento, instaurado en España durante la Guerra Civil (1936‑1939), y que persistió hasta 1951, se desarrolló ampliamente el mercado negro, al que se dio en llamar estraperlo; y estraperlista a quien lo practicaba, expresiones que después fueron cayendo en un cierto desuso. E.i.: black market (estraperlo), black market dealer (estraperlista).

Estrategia. Del griego estrategas, en general, arte militar; y en economía de la empresa, el modelo de decisión que revela las misiones, objetivos o metas, así como las políticas y planes empresariales en sus grandes líneas, a cumplir después mediante la táctica. E.i.: strategy.

Estrato. En Geología, capas de espesor variable, que se constituyen en los terrenos sedimentarios. Por analogía, en Sociología y Economía, los estratos o capas de la población que se diferencian por los intervalos de edad, ingresos, cultura, etc., pueden ser objeto de análisis en cuanto a su importancia, situación, actitudes políticas, etc. Véase también clases sociales. E.i.: stratum, layer.

Estructura. Distribución, disposición u orden de las partes de un edificio, de un cuerpo o de una obra de ingenio, como poema, historia, etc. E.i.: structure.

Estructura económica. Expresión seguramente empleada por primera vez por Karl Marx en su "Contribución a la crítica de la Economía Política" (1859). Puede considerarse como el conjunto de relaciones de producción y de cambio de una sociedad, que se desenvuelven dentro de un cierto marco institucional. Las estructuras, en general ‑a diferencia de las circunstancias coyunturales‑ sólo evolucionan a medio y sobre todo a largo plazo, salvo que se introduzcan reformas estructurales a través de cambios revolucionarios en el marco institucional (derecho de propiedad de la tierra, regulación de los salarios y condiciones de trabajo, fiscalidad sobre el capital, etc.). Véase también análisis estructural, infraestructura, método DIP, superestructura. E.i.: economic structure.

Estructuralismo. Corriente de pensamiento, encabezada por Saussure, Lévi Strauss, Piaget, Chomsky, en la gramática, la antropología, la psicología y la lingüística, respectivamente. En Economía pretende explicar la realidad poniendo el énfasis en las interrelaciones y tensiones de todo tipo de los distintos agregados. Como estructuralistas latinoamericanos cabe citar a Raúl Prebish, Celso Furtado, Anibal Pinto y Oswaldo Sunkel. E.i.: structuralism.

Estudio de medios. Investigación llevada a cabo con vistas a una campaña publicitaria, sobre la difusión, la audiencia, la cobertura, el contenido de los anuncios, el modo de comunicación y la forma de percepción del mensaje. E.i.: media research.

Estudio de detalle. Instrumento del planeamiento urbanístico, establecido como desarrollo o adaptación de los planes generales y de los planes parciales, para reajustarlos o precisarlos en sus deficiencias o imprevisiones, en relación exclusiva con las alineaciones, rasantes y ordenación de volúmenes. E.i.: puede traducirse por detailed urban design project.

Estudio general de medios. Publicación periódica española que da a conocer los resultados de los sondeos, que ella misma realiza de forma sistemática, para estimar la audiencia de las distintas emisoras de radio y de televisión, con el desglose por programas. Los resultados de estos análisis sirven de pauta para quienes trabajan en publicidad, a efectos de la organización de sus campañas. E.i.: puede traducirse por general mass media survey.

Estudios de motivación. Son los que pretenden descubrir el porqué del comportamiento de la gente, especialmente de los consumidores; de modo que resulte explicable su elección de determinados productos y servicios, y la forma en que se dejan influir por ciertos hábitos de compra y por los estímulos que operan en el entorno. E.i.: motivation research.

Etapas de crecimiento. Véase Rostow, Walt Whitman. E.i.: stages of growth.

Etica. Rama de la Filosofía que estudia las formas de comportamiento individual y social de los seres humanos. Muchos de los planteamientos económicos se corresponden con formulaciones éticas o morales, o con juicios de valor que parcialmente se relacionan con aquéllas. Cabe hablar de una ética general humana de nuestro tiempo, relacionada con la Ecología, como preservación de los valores de la Naturaleza, y de la biosfera en general, pensando solidariamente de forma diacrónica a través del tiempo‑ en las generaciones venideras. Véase Ecología. E.i.: Ethics.

Etología. Corriente de pensamiento en el área de las ciencias biológicas y en la sociología, que pretende explicar multitud de facetas del comportamiento individual del hombre (p.e.: la violencia, el instinto de cazador, la pretendida inevitabilidad de la guerra, etc.), a través de toda una serie de antecedentes relacionados con los ancestros de los humanos en su filogenia animal. E.i.: ethology.

Eugenesia. Del griego eu, bien, y genesis, generación. Posibilidad de mejorar la descendencia en la especie humana, mediante la selección consciente de la pareja en quien se considera que concurren las condiciones físicas y mentales mejores para la procreación en común. La eugenesia, a diferencia de los métodos anticonceptivos y el aborto, no figura en la política de población explícita de ningún país. Se recurrió a ella, de forma aberrante, en el nacismo, "para conservar la pureza de la raza aria". E.i.: eugenics.

Euratom. Véase Comunidad Europea de la Energía Atómica.

Eurobonos. Véase bonos. E.i.: Eurobonds. (Véase Apéndice).

Eurodivisas. Por analogía con los eurodólares, los préstamos hechos por una institución europea en la moneda de otro país europeo (DM, FH, FS, FF, é, etc.). También puede hacerse referencia así a las emisiones en ECUs. E.i.: Eurocurrencies.

Eurodólar. Originariamente, los dólares que estando en poder de los bancos y otras instituciones financieras europeas occidentales, se utilizaban para la concesión de créditos fuera de EE.UU. También en Japón y en otros países no europeos se pasó a la concesión de esa clase de préstamos. Generalmente se otorgan tomando los empréstitos emitidos por grandes empresas, holdings financieros o poderes públicos; con tipos de intereses por lo común basados en el LIBOR. E.i.: Eurodollar.

Euromercados. Es el mercado mundial de eurodólares. (Véase Apéndice).

European Currency Unit (ECU). Véase Sistema Monetario Europeo (SME).

Evaluación de proyectos. Sistema por el cual se valora una actuación concreta en cuanto al volumen de inversiones que ha de comportar y la rentabilidad económica y social que pueda alcanzar. La recomendación final sobre su factibilidad se deriva de criterios coste/beneficio, es decir, del porcentaje que puedan representar los beneficios en relación con la inversión total a realizar. El BIRF tiene un manual de evaluación de proyectos de uso muy generalizado. E.i.: project evaluation.

Evasión de capitales. Salida fraudulenta de recursos económicos líquidos, con infracción de las leyes sobre transacciones internacionales, y casi siempre también con defraudación fiscal, al tratarse, usualmente, de ganancias no declaradas. La liberalización de los movimientos de capitales no acaba con la evasión, precisamente por las implicaciones fiscales de ésta. E.i.: capital flight (fuga).

Exacciones variables. Véase prélèvements.

Ex ante. Expresión introducida en el lenguaje económico por Gunnar Myrdal (y consolidada por la escuela sueca neowickselliana), con la cual se hace referencia, en los análisis económicos, a la proyección prospectiva de una magnitud, tal como se prevé que puede evolucionar.

Ex post. Medición de una variable al final de un determinado período de tiempo.

Excedente del consumidor. Concepto introducido por Alfred Marshall y que supone la diferencia, en dinero, entre lo que un individuo estaba dispuesto a pagar por una cosa y lo que realmente paga. E.i.: consumer surplus. (Véase Apéndice).

Excedente empresarial. En el estudio del Producto Nacional, se considera como una magnitud suma de todo lo que no es retribución de los asalariados, impuestos pagados y aportación a la seguridad social. Incluye, por consiguiente, el total de los beneficios y las cantidades previstas para amortizaciones, pudiendo considerarse, por consiguiente, como un agregado macroeconómico del concepto de cash‑flow. E.i.: business surplus.

Exchequer. El Departamento de Hacienda y el Tesoro del Reino Unido. Se estableció en el reinado de Enrique I (1100‑1135) y se ocupa de todo lo relativo a la regulación de los impuestos, a su recaudación, y a los aspectos monetarios y financieros de la política económica. El canciller del Exchequer equivale al ministro de Hacienda en otros países y ostenta, asimismo, el título de Second Lord of the Treasury, siendo el primero (con carácter más nominal que real) el propio primer ministro.

Exenciones tributarias. Dispensa legal del pago de un impuesto por una razón concreta; p.e.: las importaciones de productos de los que no hay fabricación nacional. En España, el artículo 134.B de la Constitución obliga a consignar en los presupuestos generales del Estado los beneficios fiscales que afectan a los tributos del Estado. E.i.: tax exemptions.

Exógeno. Del griego exo, fuera, y geno, engendrar. Efecto sobre algo que se origina en el exterior por una causa externa.

‑‑En Economía, los factores que influyen en un cierto comportamiento, y que por su procedencia exterior resultan difícilmente controlables; p.e.: en la inflación de los años 70, la elevación de los precios de los crudos por la OPEP, al margen de la dinámica controlada por los países industriales consumidores. E.i.: exogenous.

Expansión. Fase del ciclo económico caracterizada por la tendencia alcista en los precios, beneficios, inversiones, empleo, renta y consumo. E.i.: expansion.

Expectativa. Posibilidad, más o menos cercana o plausible, de conseguir un derecho, acción, herencia, empleo u otra cosa, si ocurre un suceso que se prevé o si se hace efectiva determinada eventualidad.

‑‑En Economía, las suposiciones de los agentes económicos y sociales (empresarios y trabajadores) sobre la forma en que evolucionará la economía a corto y medio plazo, y que expresadas en forma de opiniones, afloran en ciertas encuestas de coyuntura. Su importancia es creciente en la teoría económica, y hay toda una gama de hipótesis para representarlas: adaptativas (Nerlove), racionales (Lucas y Saergent), etc. E.i.: expectation.

Explosión de precios. Cuando en una economía nacional existen controles que mantienen artificialmente bajos los niveles de precios, además del fenómeno del mercado negro, puede producirse la llamada explosión de precios en el momento en que éstos queden liberados, o cuando simplemente ha de procederse, como es inevitable, a su ajuste; se producen así incrementos súbitos y de gran intensidad, a modo de liberación de las tensiones contenidas por los aumentos hasta entonces no tolerados. E.i.: price explosion.

Explosión demográfica. Fenómeno de crecimiento acelerado de la población, característico de los países del Tercer Mundo a partir de la década de 1950, originado por la caída drástica de la mortalidad y el mantenimiento de elevadas tasas de natalidad. Véase también bomba de población. E.i.: population explosion. (Véase Apéndice).

Explotación. Conjunto de elementos dedicados al desarrollo de una industria o servicio o, en una finca, a la actividad agrícola. E.i.: operation.

Explotación familiar. En la agricultura, la unidad de producción de mediana o pequeña dimensión, en la cual los trabajadores están unidos por lazos de parentesco y no perciben una remuneración fija. E.i.: family farm.

Explotar. Extraer productos de las minas, de la tierra, de los bosques, del mar, etc.

‑‑Sacar utilidad de un negocio o industria en provecho propio.

‑‑Obtener ingresos resultantes del trabajo ajeno. La explotación del hombre por el hombre, con detracción de plusvalía, se considera en el marxismo como la forma básica de la acumulación capitalista. E.i.: to operate (con carácter general); to run (llevar un negocio); to work (una mina, la tierra, etc.); to exploit (en el sentido laboral).

Export‑import bank (Exim‑Bank). Es la entidad bancaria del gobierno federal de EE.UU. que financia a largo plazo, y con diversidad de tipos de interés, las exportaciones de bienes de equipo de fabricación estadounidense.

Exportación. Venta de bienes al exterior. El valor de las exportaciones se registra en la balanza de pagos, en la subbalanza de mercancías, como ingresos del país procedentes del resto del mundo. Puede hablarse también de exportación de servicios (fletes, seguros, etc.) o de capitales, en cuyos casos las anotaciones en la balanza de pagos se hacen en las subbalanzas de servicios y de capitales, respectivamente. Véase también comercio entrepôt, fomento de la exportación y tráfico de perfeccionamiento. E.i.: export (R.U.), exportation (EE.UU.); exports.

Exportación anticipada, sistema de. Modalidad del régimen de perfeccionamiento activo en materia aduanera, que consiste en la venta al exterior de productos compensadores con la previsión de la ulterior importación, libre de derechos, de mercancías equivalentes a las que les sirvieron de inputs. E.i.: revious exports.

Externalidades. Son las ventajas o las inconveniencias que surgen cuando una decisión de consumir o producir genera cierta incidencia positiva o negativa en el entorno. Es el caso, p.e., de las empresas papeleras que vierten residuos en los cauces fluviales (externalidades negativas), o las consecuencias favorables de un alto nivel educativo para la implantación de industrias tecnológicamente avanzadas (externalidades positivas). En los análisis coste/beneficio, las externalidades deben computarse con signo positivo o negativo. E.i.: externalities.

Extrapolación. Previsión contable o estadística; o en un modelo econométrico, propagación hacia el futuro de ciertas magnitudes, sobre la base de su estimación previa y de las tendencias apreciadas. E.i.: extrapolation.

F

Fabianismo. Corriente del socialismo británico no marxista, formulada por la Fabian Society, creada en 1883, y a la que pertenecieron Bernard Shaw y Sidney y Beatrice Webb. Tomó su nombre de Fabius Maximus, el general romano que se ganó el apelativo de "Cunctator", el moroso, porque en la guerra contra Aníbal iba posponiendo o retrasando las grandes batallas, al suponer que el tiempo estaba a favor de Roma. Análogamente, los fabianos postulaban que el socialismo podría introducirse pacíficamente y de forma gradual utilizando el parlamentarismo, el sindicalismo, etc. La influencia fabiana fue muy marcada en el Partido Laboralista ‑al cual contribuyó a crear en 1900‑ y en las Trade Unions. E.i.: Fabian Society, Fabianism.

Fábricas reales. Las manufacturas reales ‑primera forma de empresa del Estado‑ existían en diversos países europeos desde fines de la Edad Media, y se desarrollaron sobre todo en los siglos XVII y XVIII. Por lo general, se dedicaban a la fabricación de armas, o de productos suntuarios de alta calidad: tapices (Gobelinos), muebles, porcelanas (Sévres, Capodimonte), vidrio, etc. En España, aparecieron a comienzos del siglo XVIII con los Borbones, a imitación de Francia. Tendían a satisfacer funciones privativas del Estado (armas, monedas, tabacos de Sevilla, etc.) y necesidades suntuarias de la corte (cristal de la Granja, tapices de Santa Bárbara, porcelana del Buen Retiro, platería de Martínez, etc.), así como a influir en el desarrollo industrial (manufacturas de papel, cerámica y, sobre todo, textiles). En ocasiones se trató simplemente de revitalizar viejas actividades industriales en decadencia (tejidos de seda en Talavera de la Reina y Murcia, de lana en Segovia, de paños en Ezcaray, etc.), pero en otros casos (Guadalajara, San Fernando, Brihuega, Avila, Chinchón) se instalaron fábricas estatales de nueva planta. Se tienen por una faceta de gran interés en la protoindustrialización. En España la guerra de la Independencia (1808‑1814) comportó la ruina de la mayoría de sus exponentes. E.i.: Royal factories.

Factor. Entre los comerciantes, el apoderado con mandato para traficar en nombre y por cuenta del poderdante, o para auxiliarle en los negocios.

‑‑En Economía, cualquiera de los recursos fundamentales utilizados en el proceso productivo. Tradicionalmente, se mencionan tres: tierra, capital y trabajo. E.i.: factor.

Factor disuasivo. El que contribuye a que una determinada acción no deseada no se produzca, o no se desarrolle en proporciones inadecuadas; p.e.: la protección a la agricultura de montaña pretende luchar contra el despoblamiento; el pago parcial de los medicamentos con cargo a la seguridad social aspira a disuadir del consumo excesivo de fármacos. E.i.: deterrent.

Factoría. Establecimiento de comercio, en especial el situado en país colonial.

‑‑Fábrica, generalmente con la connotación de una dimensión importante, y que da cabida a procesos industriales complejos. Debe utilizarse, por más correcto, para sustituir al término usina (por fábrica), empleado en algunos países hispanohablantes de América. E.i.: trading post (1ª acepción); factory (2ª).

Factoring. Voz del inglés que hace referencia a la empresa que, retribuida por el sistema de comisión, se encarga del cobro de las facturas de otros, ocupándose asimismo de resolver los impagados. Puede traducirse por facturación.

Factura. Cuenta o recibo que se entrega por el vendedor al comprador, como justificación de que éste ha realizado una adquisición a un precio cierto. E.i.: receipt, bill, invoice.

Falansterio. Figura del socialismo utópico, imaginada por el economista francés Fourier, que lo prefiguraba como unidades de producción en talleres de propiedad colectiva, con vida y consumo en común por parte de sus trabajadores, que llegó a cifrar en 1.800 personas (una falange) por legua cuadrada.

--Por extensión, y por asociación con el fracaso de los intentos de Fourier, lugar de concentración laboral generalmente lóbrego en un igualitarismo de miseria. E.i.: phalanstery.

Fallos del mercado. Imperfecciones del sistema de precios, que impiden asignar de manera eficiente los recursos, y que ‑incluso para los más enraizados defensores del mercado‑ justifican una cierta dosis de intervención estatal. Ejemplos de tales fallos del mercado son los bienes públicos, y las economías externas. El término fue acuñado por F. Botor en su libro "Anatomy of Market Failures". E.i.: market failures.

Fanega. Antigua medida agrícola de cantidad, en volumen y en superficie, empleada en varias regiones españolas. Equivale, en su versión más frecuente, a 45 libras, y a 0,4 Ha. A efectos de peso, varía en función de la densidad; p.e.: una fanega de trigo pesa más que una de avena. E.i.: 1,58 bushel; 1/1,6 acres.

FAO. Siglas de Food and Agriculture Organization. Véase Organización de las Naciones Unidas para la Agricultura y la Alimentación.

FAS. Del inglés free alongside ship. Cláusula comercial empleada en el tráfico internacional para expresar que el precio ofertado de una mercancía no incluye ni fletes ni seguros, sino simplemente el valor del producto situado "sobre muelle", al costado del buque en que ha de embarcarse para el puerto de destino.

Fascismo. Del italiano fascio, y éste del latín fascis, por el haz que servía de símbolo a la autoridad de Roma, con las varas de castigar y el hacha para matar. Originariamente, el movimiento político creado por Benito Mussolini en la Italia de los años 20, de carácter autoritario y corporativista.

‑‑Por extensión, la corriente política de derechas que ante el ascenso de las clases trabajadoras se propone defender la pervivencia de los privilegios tradicionales ‑con toda una fraseología de revolución social‑ suprimiendo las libertades (prensa, credo, asociación y expresión) y las instituciones políticas democráticas (sufragio universal, separación de poderes, etc.). Al propio tiempo, el fascismo encuadra a los trabajadores en sindicatos verticales, pretendidamente "para acabar con la lucha de clases", pero compartimentando a empresarios y obreros, respectivamente, en secciones económicas ‑más libres‑ y sociales (totalmente controladas). El fascismo adoptó en Europa, fuera de Italia, formas distintas: nacionalsocialismo en Alemania, corporativismo en Portugal, nacionalsindicalismo en España, etc. E.i.: fascism.

Factibilidad. Véase viabilidad. E.i.: feasibility.

Fecom. Véase Fondo Europeo de Cooperación Monetaria.

Fecundidad general. Es el ratio demográfico que se expresa en tantos por mil de alumbramientos sobre el total de mujeres en edad fértil. Mide la capacidad efectiva de reproducción de una población. E.i.: general fertility. (Véase Apéndice).

Fecundidad matrimonial. Es el ratio demográfico que se expresa en tantos por mil de alumbramientos sobre el total de mujeres casadas en edad fértil. Mide la capacidad de reproducción del colectivo de mujeres casadas. Por los cambios de la sociedad ante la nupcialidad, es un indicativo que sólo recoge una parte del fenómeno que pretende estudiar. E.i.: marriage fertility rate.

Feder. Véase Fondo Europeo de Desarrollo Regional.

Federalismo económico. En la Hacienda y en otras manifestaciones de la organización de los poderes públicos, sistema por el cual las distintas partes territoriales de una nación (subdividida en estados, provincias, Lander, cantones, etc.), disfrutan de amplia autonomía en la toma de aquellas decisiones que no afectan a la soberanía global, asumiendo así facultades que en los países unitarios corresponden en exclusiva al Estado. E.i.: economic federalism.

Feed‑back. Véase retroalimentación.

FEOGA. Véase Fondo Europeo de Orientación y Garantía Agrícola.

Ferias. Lugar de reunión de los comerciantes para contratar la compra‑venta de toda clase de productos. La institución, muy antigua, alcanzó su plenitud en España en la Baja Edad Media, concretamente en Castilla, con las ferias de Medina del Campo, donde se realizaban transacciones muy importantes en relación con la producción lanera y textil; la letra de cambio tuvo uno de sus orígenes precisamente en las ferias de Medina. En las ferias se distinguían las de mercaderías (lanas, paños, etc.) y las de pagos. Estas últimas eran verdaderos mercados financieros, donde se negociaban letras de cambio, juros, etc., y se celebraban –hasta finales del siglo XVI‑ cuatro veces al año: en Medina del Campo (mayo y octubre), Medina de Rioseco (agosto) y Villalón de Campos (por la cuaresma).

‑‑Actualmente, las ferias son grandes espacios dedicados a toda clase de certámenes, salones, exposiciones comerciales, etc., de celebración casi siempre periódica. Son importantes las ferias de Birmingham en Inglaterra, Francfort en Alemania, Milán en Italia, Barcelona e IFEMA (Madrid) en España. E.i.: trade fairs, trade shows.

Fernández Villaverde, Raimundo. Político y hacendista español (1848‑1905) que en 1899 llegó a la Presidencia del Consejo de Ministros. Afrontó con decisión las consecuencias económicas del llamado "desastre" (por la pérdida de Cuba, Puerto Rico y Filipinas). Fernández Villaverde llevó a cabo el saneamiento financiero con toda una operación estabilizadora, en la que tuvo importancia decisiva su reforma fiscal, de la cual la nueva figura más importante fue la imposición de utilidades, para gravar con sus tres tarifas los rendimientos del trabajo, del capital y de las actividades mixtas de trabajo y capital.

Ferrer, Aldo. Economista argentino (1928), incluible entre los estructuralistas latinoamericanos. Ha realizado numerosos trabajos sobre los problemas del crecimiento económico en su país.

Feudalismo. Sistema económico, político y social preponderante en la Edad Media en gran número de países o territorios de Europa y que por extensión se utiliza como categoría de análisis histórico en otras áreas (Japón, China, etc.). Incluía relaciones especiales entre los señores y sus vasallos, conforme a las cuales los primeros recibían toda una serie de prestaciones de los segundos, a cambio de ofrecer a éstos seguridad y protección. En España, el feudalismo se manifestó en su forma más tardía en los señoríos jurisdiccionales, que estuvieron vigentes hasta su abolición legal en 1811. E.i.: feudalism.

Fiabilidad. Aptitud para el buen funcionamiento de un sistema, de una instalación o de una máquina. Expresa el grado de confianza, generalmente en términos de probabilidades, en el funcionamiento sin fallos a lo largo de un período determinado. E.i.: reliability.

Fianza. Acción de entregar una cierta cantidad de dinero a título de depósito en un organismo público, para de este modo asegurar que va a cumplirse un compromiso, sea la construcción de una obra pública, el buen funcionamiento de un servicio público, etc. La fianza en efectivo puede sustituirse por aval. E.i.: guarantee (en general), bail (a efectos judiciales).

Fiasco. Fracaso económico de un proyecto, con la connotación de que se ha producido por imprudencia, falta de estudio o de cálculo, o incluso habiendo mediado dolo o fraude. E.i.: fiasco.

Fiat money. Combinación de las palabras fiat (en latín, hágase) y money (dinero en inglés) que se emplea en los países anglosajones para hacer referencia al papel moneda, cuyo valor deriva del hecho de que ha sido oficialmente emitido por un poder público.

Fideicomiso. Disposición testamentaria o acto inter vivos por el cual el testador, o quien desea separarse de la administración de sus bienes, confía su patrimonio, o parte de él, a otra persona, para que lo administre y lo transmita, en su día, a terceros. E.i.: trusteeship.

Fifty/fifty. Repetición de la palabra inglesa que significa cincuenta. Quiere decir que en un negocio concreto, dos socios van a medias en las inversiones, en los resultados o en ambas cosas a la vez.

Figuerola, Laureano. Economista español, catalán (1816‑1903), ministro de Hacienda de Prim durante la regencia de Serrano. Fue el principal promotor de la reforma monetaria de 1868, por la cual se instauró la peseta, y destacó asimismo como defensor del librecambismo, sobre todo con el denominado "Arancel Figuerola" de 1869.

Filial. Del latín filius hijo. Empresa que aun teniendo plena personalidad jurídica y autonomía financiera, depende de una sociedad matriz, que puede tener las características de una compañía tenedora o holding. E.i.: subsidary.

Filtraciones. En Economía, en muchos supuestos los efectos esperados de una medida económica pueden ser menores de lo previsto a causa de las pérdidas en el potencial teórico, que deriva a otras aplicaciones; p.e.: de los ingresos de capital, una parte se destina a atesoramiento, pago de deudas, especulación, etc., y por tanto, no se traduce en inversiones reales; en el multiplicador de inversión keynesiano, su potencial se ve disminuido por causas análogas. E.i.: leakage.

Financiación con déficit. Situación concreta en la que puede incurrir la Hacienda Pública para financiar una serie de actividades de inversión, de transferencia a las economías familiares, etc., al objeto de mantener los niveles de la demanda efectiva, y garantizar así los propósitos de pleno empleo. J. M. Keynes propuso esta fórmula frente a los preceptos ortodoxos del equilibrio presupuestario a los que en España se refirió en 1874 el ministro de Hacienda ‑y Premio Nobel de Literatura‑ José de Echegaray, con la expresión venerante del "sacrosanto temor al déficit". Más modernamente, la financiación con déficit induce desequilibrios financieros en el sector privado, que son objeto de las más acerbas críticas por los monetaristas. E.i.: deficit spending.

Financiar. Aportar los recursos económicos necesarios para la creación de una empresa, el desarrollo de un proyecto o el buen fin de una operación comercial. Puede ser interna, con recursos propios, o externa, a base de fondos ajenos del tipo de créditos bancarios, emisión de empréstitos, crédito de proveedores, etc. E.i.: to finance.

Financiero. Perteneciente o relativo a la hacienda pública, a las cuestiones bancarias y bursátiles, o a los grandes negocios mercantiles.

‑‑Persona versada en la teoría o en la práctica de estas mismas materias. E.i.: financial; financier, y, en general, businessman.

Finanzas. Area de actividad en la cual el dinero es la base de las diversas realizaciones, sean inversiones en bolsa, en inmuebles, empresas industriales, construcción, desarrollo agrario, etc.

‑‑En Francia y otros países, se identifica con el campo de la Hacienda Pública y de las demás actividades económicas del Estado. E.i.: finance.

Fines. En la célebre definición de ciencia económica de Lionel Robbins, los propósitos que se persiguen con la utilización de ciertos medios, que pueden ser empleados de forma alternativa. Los fines presentan una gama prácticamente infinita de posibilidades, en tanto que los medios tienen un carácter claramente limitado. E.i.: ends, purposes.

Finiquito. Documento que pone fin a la relación laboral de una empresa con un trabajador, y en el cual éste renuncia a cualquier solicitud de pagos o indemnizaciones ulteriores.

‑‑Por extensión, acuerdo entre dos partes para dar por finalizada una relación preexistente. E.i.: settlement.

Fiscalidad. Nombre genérico para todo lo relativo a los impuestos y demás tributos y exacciones de los poderes públicos sobre los ciudadanos y las empresas, con los cuales se nutren los ingresos de los presupuestos del Estado y de las demás instancias de la Administración. E.i.: en sentido general, public finance.

Fiscalizar. Vigilar y comprobar que los ingresos y gastos públicos se ajustan a lo presupuestado. E.i.: to control, to supervise, to inspect.

Fisco. Erario, tesoro público; en general, la Hacienda de un país con su sistema presupuestario de ingresos y gastos. E.i.: The Exchequer (R.U.); The Treasury (EE.UU.).

Fisher, Irving. Economista estadounidense (1867‑1947), profesor de Política Económica en la Universidad de Yale, especialmente conocido por sus aportaciones a la economía cuantitativa (con trabajos como "Naturaleza del capital y de la renta", 1906; "Poder adquisitivo del dinero", 1911) y sobre todo por la elaboración de los números índices. Se ocupó también del tipo de interés, a su juicio gobernado por dos fuerzas interactuantes: la impaciencia del individuo en cuanto a ceder renta actual por otra futura, y el principio de oportunidad de invertir, que implica la conversión de renta actual por renta de futuro.

Fisiocracia. Neologismo del Siglo XVIII, del griego fisis, naturaleza, y kratia, autoridad: gobierno de la naturaleza. Nombre que Quesnay y sus seguidores, los fisiócratas, dieron en Francia, a partir de 1750, a la nueva ciencia que veía en la naturaleza física, y esencialmente en la agricultura, el origen de toda riqueza. Todo lo útil y valioso se generaba, según la Fisiocracia, siguiendo el orden natural inmutable de las relaciones económicas y sociales estudiadas por la Economía Política. Los fisiócratas fueron popularmente conocidos como los economistas y despertaron el interés de Adam Smith por la Economía. E.i.: physiocracy.

Fixing. Voz inglesa para referirse al cambio que día a día establecen los bancos centrales para su moneda nacional en relación con otras y especialmente con el dólar. El fixing es el precio guía para las operaciones de compra‑venta en el mercado de divisas, y con sus modificaciones, al alza o a la baja, respectivamente, se deprecia o aprecia la propia moneda. Puede traducirse por cambio base.

Flete. Del neerlandés vrecht, precio del transporte de las mercancías, tanto por tierra como por vía fluvial, por mar o por aire. Por extensión, la propia carga transportada. E.i.: freight.

Flores de Lemus, Antonio. Economista y estadístico español (1876‑1941). Fue catedrático y funcionario del Ministerio de Hacienda, en donde desarrolló una gran actividad de analista. Gozó de gran influencia entre políticos de muy distinto signo (Calvo Sotelo, M. Primo de Rivera, Indalecio Prieto, etc.), con quienes trabajó a lo largo de su vida. Se le recuerda fundamentalmente por su labor al frente de la "Comisión del Impuesto sobre el Consumo" (1905), de la "Comisión dictaminadora del Impuesto sobre Rentas y Ganancias" (1927) y de la "Comisión del Patrón Oro" (1929). En todos esos casos aplicó sus amplios conocimientos estadísticos para investigar la presión fiscal, la balanza de pagos, las fluctuaciones económicas, las modificaciones del tipo de cambio, etc. Con gran sagacidad, en 1929 Flores de Lemus recomendó que no se intentara instaurar en España el patrón oro, en contra de las aspiraciones del dictador Miguel Primo de Rivera.

Flórez Estrada, Alvaro. Economista español, asturiano (1765‑1835), introductor en España de las ideas de la Escuela Clásica y esencialmente de David Ricardo y J. S. Mill. Activo liberal en política ("En defensa de las Cortes", etc.), sufrió destierro en Londres, donde escribió su "Curso de Economía Política", que alcanzó gran difusión como texto universitario.

Floridablanca, José Moñino, conde de. Político español, murciano (1728‑1808), que fue ministro de Carlos III. Verdadero paradigma del político ilustrado, siguió en lo económico las doctrinas mercantilistas de Colbert. En su obra más conocida, "Respuesta fiscal en el expediente de la provincia de Extremadura contra los ganaderos trashumantes", se ocupó de los grandes temas agrarios de su época.

Flotación. Situación en que se encuentra una moneda cuando su tipo de cambio, no sujeto a ninguna paridad oficial, fluctúa libremente según las fuerzas del mercado. Puede ser limpia, sin intervenciones, o sucia, en caso contrario. Es el sistema que se generalizó tras la segunda devaluación del dólar (1973) y que se formalizó en el FMI con las reglas de Jamaica. E.i.: floating exchange rate (tipo flotante de cambio); clean float (limpia); dirty float (sucia).

Fluctuación. Del latín fluctuare, de fluctus, ola: oscilar, crecer y disminuir alternativamente. Diferencias del precio de una cosa o del valor de una moneda a lo largo de un cierto período de tiempo. Con carácter más general, los cambios que se producen en la situación económica, medibles a través de indicadores. Las fluctuaciones abarcan desde los ciclos de largo plazo hasta las oscilaciones de carácter estacional, e incluso a las que tienen un perfil irregular y esporádico debido a calamidades naturales. E.i.: fluctuation.

Flujo de fondos. Transacciones financieras de todo tipo que se producen entre individuos, empresas o grandes sectores de la economía; p.e.: los movimientos entre los distintos agregados de la contabilidad nacional. E.i.: flow of funds.

F.O.B. Del inglés free on board. Cláusula mercantil en el comercio internacional expresiva de que el precio ofertado sólo incluye el valor del producto puesto a bordo del buque en puerto de origen, quedando aparte el flete y el seguro.

Fomento. Del latín fomentum, contracción de fovimentum, a su vez de fovere, abrigar, calentar. Auxilio, protección o estímulo que se concede, generalmente por los poderes públicos, para impulsar el desarrollo; del que con frecuencia se emplea como sinónimo semiarcaico. Ver también estímulos. E.i.: promotion, development.

Fomento de la exportación. Es el conjunto de medidas de naturaleza diversa (arancelarias, crediticias, fiscales, de tráfico de perfeccionamiento, aseguradoras, etc.) que se instrumentan al objeto de aumentar las ventas de bienes y servicios de un país en el exterior. En la reglamentación CEE no cabe utilizarlas para el intercambio intracomunitario. Para toda esa amplia política funcionó en España el Instituto Nacional de Fomento a la Exportación (INFE), creado en 1982 y que desde 1987 se denomina Instituto de Comercio Exterior (ICEX), y que está adscrito a la Secretaría de Estado de Comercio del Ministerio de Economía y Hacienda. E.i.: export promotion.

Fondo. Las cantidades de dinero reunido en una caja o en un depósito para llevar a cabo determinadas actividades económicas, tales como amortización de deudas, fomento de la agricultura, ayuda al desarrollo, etc. E.i.: fund.

Fondo de Comercio. Valoración que en una empresa puede hacerse de toda una serie de activos intangibles de difícil medición económica, como son la clientela, la imagen de marca, la cuota de mercado, etc. Ver también goodwill.

Fondo de Garantía de Depósitos. Entidad pública que con recursos del banco central o de la banca privada, o de ambas procedencias, tiene como objetivo asegurar que en caso de insolvencia de una entidad crediticia, sus depositantes tengan asegurado un mínimo de recuperación de sus depósitos. En España, tal institución se creó en 1977, financiada al 50 por 100 por el Banco de España y la banca privada, y a lo largo de la crisis bancaria 1978‑1985 realizó numerosas intervenciones para impedir el colapso de toda una serie de bancos, e incluso para reflotarlos y posteriormente ponerlos a la venta. E.i.: Deposit Insurance Fund.

Fondo de inversión mobiliaria. Entidad financiera que generalmente cotiza en bolsa y que con los recursos allegados de entre sus socios y partícipes se dedica a la compra‑venta de acciones y otros títulos. E.i.: investment company, investment trust, mutual fund.

Fondo de inversión inmobiliaria. Entidad organizada generalmente como sociedad anónima, que obtiene recursos vía cuentas en participación o empréstitos, a fin de adquirir bienes raíces, para arrendarlos u obtener utilidades con su ulterior enajenación. E.i.: real estate investment trust (REIT).

Fondo de las Naciones Unidas para Actividades de Población (FUNAP). En 1966 la Asamblea General de las Naciones Unidas suscitó la creación de un fondo para cuestiones demográficas, proyecto que adquirió su forma definitiva en 1972, bajo la administración del PNUD. El FUNAP realiza toda clase de estudios demográficos, en especial de planificación familiar en relación con los países en desarrollo. Presenta anualmente un informe al Ecosoc. Su sede está, como la del PNUD, en las Naciones Unidas, en la ciudad de Nueva York. E.i.: United Nations Fund for Population Activities (UNFPA).

Fondo de las Naciones Unidas para el Desarrollo de la Capitalización. Creado en 1966 por la Asamblea General de las Naciones Unidas como organización autónoma, tiene por objeto prestar asistencia a los países en desarrollo, completando sus fuentes de capital mediante la concesión de subsidios y de préstamos a largo plazo, sin intereses o con tipos muy bajos. El PNUD es el organismo administrador de este fondo. E.i.: United Nations Capital Development Fund.

Fondo de las Naciones Unidas para la Infancia (Unicef). Constituido en 1946 por la Asamblea General de las Naciones Unidas como Fondo Internacional de Socorro a la Infancia, "en beneficio de los niños y adolescentes de los países víctimas de la agresión", por un período de cinco años. Después, su actividad se prorrogó, hasta que en octubre de 1953 la Asamblea General decidió convertirlo en organismo permanente de protección a la infancia cambiando su nombre al actual. Tiene su sede en Nueva York. E.i.: United Nations Children’s Fund.

Fondo de maniobra. Es el capital circulante mínimo que necesita la empresa. E.i.: working capital.

Fondo de pensiones. Institución formada por las entidades financieras, compañías de seguros, sindicatos o mutualidades para recibir aportaciones de sus socios con destino a inversiones de carácter mobiliario e inmobiliario. Se considera como una mejora voluntaria de los sistemas de pensiones de la seguridad social y puede beneficiarse de determinadas ventajas fiscales. E.i.: pensions funds.

Fondo de reptiles. En ciertas administraciones públicas escasamente éticas, existen determinadas cantidades, no bien identificadas en los presupuestos, para utilizarlas en labores poco transparentes de financiación de campañas de imagen, corrupción de medios de comunicación, compra de líderes de opinión, etc. E.i.: snake box.

Fondo Europeo de Cooperación Monetaria (FECOM). Organo de la Comunidad Europea desde 1974, para apoyar con intervenciones de mercado, el mantenimiento de las fluctuaciones conjuntas de las monedas (la serpiente en el túnel) de la CEE, en relación con el dólar. El Fondo se ha ocupado también de toda una serie de trabajos previos al SME, y de seguimiento del mismo. E.i.: European Fund for Monetary Cooperation (EFMC).

Fondo Europeo de Desarrollo (FED). Es la organización de la Comunidad Europea creada en 1957 en el propio Tratado de Roma, con autonomía económica y jurídica, que se dedica a la concesión de créditos blandos a los países menos desarrollados y, especialmente, a los ACP en función de la Convención de Lomé‑III. E.i.: European Development Fund.

Fondo Europeo de Desarrollo Regional (Feder). Instrumento de la Comunidad Europea con organización autónoma, que tiene como finalidad contribuir a la mejora de las condiciones de vida y de trabajo de las áreas más desfavorecidas de los países comunitarios. Creado en 1973, cada país tiene asignado un cupo sobre el porcentaje total de recursos disponibles que asciende para el conjunto de los doce países de la CEE al 88,73 por 100 de los mismos; el 11,27 por 100 restante queda a disposición de la Comisión Europea para su asignación a inversiones que ésta considere prioritarias. E.i.: European Regional Development Fund.

Fondo Europeo de Orientación y Garantía Agrícola (FEOGA). Es el conjunto de los recursos asignados por los presupuestos de la Comunidad Europea a las actividades relacionadas con la agricultura. Las de carácter orientación se refieren a la mejora estructural de las explotaciones, en tanto que las de garantía se relacionan con el sistema de sostenimiento de precios que funciona conforme a los reglamentos de la política agrícola común. E.i.: European Agricultural Guidance and Guarantee Fund. Se cita normalmente por su sigla, originalmente francesa, de FEOGA.

Fondo Internacional para el Desarrollo Agrícola (FIDA). Una de las instituciones que nacieron de la Conferencia Mundial sobre Alimentación, celebrada en Roma en 1964. Su constitución se formalizó en 1976, al objeto de movilizar recursos financieros de países donantes para facilitar ayuda al desarrollo agrario de los países del Tercer Mundo. Tiene su sede en Roma. E.i.: International Fund for Agricultural Development (IFAD).

Fondo Monetario Internacional (FMI). Una de las instituciones creadas en Bretton Woods en 1944. Es el organismo de las Naciones Unidas para la cooperación monetaria y el comercio internacional. Se basó en un sistema de patrón de cambios‑oro, en el cual todas las monedas de los socios debían ser convertibles al dólar, siéndolo éste a su vez al oro a un precio fijo. Entre 1948 y 1973 el FMI aseguró la estabilidad de los tipos de cambio, hasta que los cambios flotantes se generalizaron tras la segunda devaluación del dólar (1973). El FMI, que tiene su sede en Washington, facilita recursos en forma de créditos automáticos (girando cada país sobre su propia cuota), créditos stand‑by, etc., a sus socios, para hacer frente a sus dificultades monetarias. Desde 1968 emite los derechos especiales de giro. Ver también convertibilidad, Comité de los Veinte, Club de los Diez y Reglas de Jamaica. E.i.: International Monetary Fund (IMF).

Fondo Social Europeo. Una de las instituciones de la Comunidad Europea, existente desde la creación de la CECA en 1951. El Fondo presta ayudas en forma de subvenciones o créditos a muy largo plazo y con bajo interés, para todas las operaciones de reciclado de personal y reinstalación de trabajadores en paro, subsiguientes a los efectos del proceso de integración. E.i.: European Social Fund (ESF).

Fondos propios. Representa el total de los recursos financieros propiedad de la empresa: capital, reservas y provisiones. También se conoce con las expresiones de recursos propios o neto patrimonial. E.i.: equity, own resources, net assets.

Fondos públicos. Títulos de la deuda pública que en distintas modalidades ‑perpetua, amortizable, obligaciones, letras y pagarés del Tesoro, deuda exterior, euroemisiones, etc.‑ son emitidos por el Estado. Se negocian en bolsa y respecto de su adquisición pueden imponerse determinadas obligaciones a las entidades financieras (banca, cajas de ahorro y compañías de seguros), mediante coeficientes bancarios. E.i.: public funds.

Food & drugs. En inglés literalmente, alimentos y drogas. Coloquialmente es el nombre que se da a la "Food and Drugs Administration" (FDA), de Estados Unidos, agencia federal que se dedica a todo lo relativo a la calidad y utilización de los alimentos y de los productos farmacéuticos, al objeto de velar por la salud de los consumidores. Con una poderosa organización, la FDA tiene gran poder para detectar y eventualmente prohibir la entrada de productos inadecuados en EE.UU., con importantes consecuencias, pues, para las importaciones del exterior.

Forfetización. Compra de derechos de pago de deudas, renunciando el comprador ‑por la cláusula "sin recurso"‑ a toda posibilidad de demanda frente a los anteriores acreedores. La adquisición de los efectos se realiza descontando anticipadamente todos los intereses acumulados (y de ahí la palabra forfait) de la deuda. E.i.: forfaiting.

Foro. Contrato por el cual una persona cede a otra –ordinariamente por tres generaciones‑ el dominio útil de una tierra mediante un cierto canon. Los foreros, a su vez, cedían parte de la tierra (subforo), generándose así una fuerte atomización de la explotación agraria. En el pasado fue contrato normal en Galicia. E.i.: leasehold.

Forrester, Jay. Véase límites de crecimiento.

Fortran. Del inglés formula translation system. Lenguaje matemático para la programación de ordenadores que empezó a utilizarse en los equipos IBM‑704 y que posteriormente, en sus diferentes versiones, se ha convertido en uno de los más utilizados en informática.

Fortuna. Hacienda, capital o patrimonio de una persona física o de una colectividad. Antiguamente se utilizó como sinónimo de lo que hoy se conoce como riqueza nacional; p.e.: el estudio de la "fortune de la France" hecho por Boisguilbert en el siglo XVIII. E.i.: wealth; national wealth.

FOT. Del inglés free of tax. Cláusula comercial de los precios ofertados, que no incluye la repercusión de los impuestos. Véase también precio franco fábrica.

Fourier, François‑Marie‑Charles. Filósofo y economista francés (1772‑1837), considerado como uno de los promotores de la corriente del socialismo utópico. Preconizó que la felicidad es el fin esencial de la vida del hombre, lo cual hacía indispensable la abolición de la propiedad privada y la organización económica colectivista, según la fórmula que él propuso de los falansterios.

Franco. Unidad monetaria francesa que sustituyó al luis desde la Ley de 24 Germinal, año XI (14 de abril de 1803), y que fue adoptado en el siglo XIX por otros países (Bélgica, Luxemburgo y Suiza). Desde la constitución de la Unión Monetaria Latina (1865) se basó en un patrón bimetálico y luego en el patrón oro hasta 1914; desde entonces fue objeto de reiteradas devaluaciones. E.i.: French franc.

Franquicia. Contrato por el cual una empresa concede a otra, con la contrapartida de un royalty, el derecho de presentarse bajo su razón social, o de vender productos que lleven su marca o logotipo. E.i.: franchising.

Fraude. Engaño o inexactitud consciente que produce un daño mercantil, fiscal o financiero.

‑‑El fraude fiscal es la ocultación de todas o parte de las fuentes de tributación para evitar la carga tributaria. En España está perseguido por la ley con la posibilidad de ser castigado con la pérdida de libertad para el defraudador. E.i.: fraud.

Free lance. Expresión inglesa utilizada en toda una serie de áreas de actividad, entre ellas la de los medios de comunicación, para referirse a las personas que trabajan de forma independiente, sobre la base de contratar los proyectos de su propio ingenio. El término (que literalmente en inglés significa lanza libre) procede de los tiempos en que los mercenarios ofrecían sus servicios al señor que pudiera pagarlos.

Friedman, Milton. Economista estadounidense (1912), profesor de la Universidad de Chicago y figura principal de la Escuela que lleva ese mismo nombre, generadora de largas promociones de los que en la jerga económica internacional se denominan Chicago boys. Milton Friedman, gran admirador de F. Von Hayek y oponente de la idea del pleno empleo, según el modelo keynesiano, es autor de numerosos trabajos de investigación monetaria y más concretamente sobre el desarrollo de la teoría cuantitativa del dinero, en libros como "A framework of Monetary Analysis", "A Monetary History of the U. S.", etc. Popularmente conocido sobre todo por publicaciones como "Libertad de elegir" y "La tiranía del status quo" (escritas en colaboración con su esposa Rose), Friedman ha sido uno de los autores más influyentes en toda la corriente del monetarismo. Recibió el premio Nobel de Economía de 1976.

Frisch, Ragnar. Economista noruego (1875‑1973). Fue uno de los fundadores de la Sociedad Econométrica, que impulsó el avance de la Econometría. En 1969 recibió el premio Nobel de Economía, junto con Jan Tinbergen.

Frontera de posibilidades de producción. Véase curvas de transformación.

Fuentes Quintana, Enrique. Economista español nacido en 1924, catedrático de la Universidad Complutense, especialista en el área de la Hacienda Pública. Fue director de la revista "Información Comercial Española" y fundador y director de "Hacienda Pública Española" y "Papeles de Economía Española". Vicepresidente del Gobierno para Asuntos Económicos desde julio de 1977 a febrero de 1981, participó activamente en los Pactos de la Moncloa e impulsó la reforma fiscal Fuentes‑Ordóñez.

Fuerte knox. Instalación militar del Departamento de Defensa de Estados Unidos, situado en Kentucky, cuya celebridad radica en que con alta seguridad se custodian en él las existencias de oro propiedad de la Tesorería estadounidense. E.i.: Fort Knox.

Fuga de capitales. Véase evasión de capitales. E.i.: capital flight, flight of funds.

Führerprinzip. Véase totalitarismo. E.i.: Führerprinzip en el original alemán.

Función. Ecuación matemática, expresiva de que una magnitud depende de otra; p.e.: en la función C=f(Y), el consumo (C) depende de la renta (Y), siendo C e Y las variables de la función. Ver también: demanda, oferta, producción. E.i.: function.

Función de consumo. Relación que establece la dependencia entre lo que consume una sociedad y su nivel de renta. J. M. Keynes, en su "Teoría General", puso de relieve que al disminuir la renta nacional cae más rápidamente la inversión que el consumo, pues mientras este último se relaciona con la renta, la inversión depende de factores más complejos, como son el tipo de interés, las expectativas empresariales, etc. E.i.: consumption function.

Furtado, Celso. Economista brasileño (1920), de la escuela estructuralista latinoamericana, se ha ocupado de problemas de desarrollo. Fue director de División de la CEPAL entre 1949 y 1956, y después primer superintendente de la Sudene, la Agencia para el Desenvolvimiento del Nordeste de Brasil, donde se ocupó de fomentar la atracción de industrias y de mejorar la agricultura en este área deprimida. Autor de "La formación económica de Brasil", una obra relevante sobre sistematización de la evolución económica de su país.

Fusión. En Economía, la creación de un solo organismo o de una sola empresa a partir de dos o más previamente existentes, que ponen en común su patrimonio. En toda una serie de legislaciones las fusiones están prohibidas o sometidas a control, para así evitar concentraciones económicas con posibilidades efectivas de restricción de la competencia. E.i.: merger.

Futurible. En prospectiva, un escenario que resulta de verosimilitud razonable si lo son también sus hipótesis previas; en tal sentido empleó esta palabra el sociólogo francés Bertrand de Jouvenel. E.i.: scenario.

Futurología. Conjunto de métodos para intentar predecir el futuro. Hermann Kahn desde el Instituto Hudson constituyó en la década de 1960 el paradigma de la futurología, empleando técnicas de extrapolación de las magnitudes macroeconómicas básicas. También por entonces alcanzaron gran difusión las predicciones basadas en el método de las etapas del crecimiento. E.i.: futurology, future forecasting.

G

Gabela. Del árabe gabala, impuesto, también origen de alcabala. Actualmente, figura del lenguaje ‑"¡menuda gabela!"‑ que expresa la idea de una carga o servidumbre que ha de soportarse con escaso fundamento o razón. E.i.: sin traducción literal, puede asociarse con la idea de burden (carga).

Galbraith, John Kenneth. Economista canadiense (1908), nacionalizado estadounidense, profesor en la Universidad de Harvard, que hizo incursiones en la política –embajador en la India durante el mandato de J. F. Kennedy‑ e incluso en la literatura de ficción con su novela "El triunfo". Crítico rotundo de la Escuela neoclásica, puede considerársele como un continuador del institucionalismo americano, y en la línea de un avanzado liberalismo político ‑en el sentido que se da a la expresión en EE.UU.‑ defendió las posiciones más progresistas durante la guerra del Vietnam, al frente de la asociación "Demócratas para la acción", para poner fin a la tragedia de la contienda. Es uno de los autores contemporáneos de más éxito en la literatura económica con libros como "Capitalismo americano", "La sociedad opulenta", "El nuevo Estado industrial" y "Economics and the Public Purpose", donde plantea el análisis de la realidad estructural de las economías avanzadas, con toda una serie de teorías como las del poder compensador, la tecnoestructura y la necesidad de un nuevo socialismo protector de las pequeñas empresas y proveedor de una renta decente para todos los ciudadanos.

Galería de alimentación. En España, variante, en reducido, de los mercados municipales; de propiedad y gestión privadas, reúne a pequeños y medianos comerciantes, fundamentalmente de los ramos de la alimentación con algunos servicios comunes y bajo supervisión de los ayuntamientos. E.i.: sin expresión rigurosamente correspondiente, puede traducirse por food market center.

Gananciales. Es el régimen económico por el que se rige el matrimonio en el Derecho civil común español a falta de capitulaciones matrimoniales. A partir de la formalización del contrato matrimonial, todos los ingresos percibidos por ambos cónyuges constituyen un fondo común, que en caso de disolución del vínculo se reparte al 50 por 100. No entran en ese fondo los bienes adquiridos por los cónyuges con anterioridad a la celebración del matrimonio, ni otros que tienen la condición de privativos de cada uno de ellos, conocidos como bienes parafernales en el caso de la mujer. Antiguamente el sistema de gananciales constituía un régimen de por vida para el matrimonio que no celebraba capitulaciones con anterioridad a su formalización. Actualmente, los cónyuges pueden hacer capitulaciones en cualquier momento y proceder así a la separación de bienes. E.i.: sin expresión rigurosamente correspondiente, podría traducirse por property acquired during marriage.

Ganancias de capital. Aumento del valor de un activo financiero que sólo se obtiene si se vende. E.i.: capital gains.

Gang. Voz del inglés de EE.UU. que puede traducirse por cuadrilla o pandilla. Se emplea en su original inglés para referirse al grupo de delincuentes que se dedican a toda clase de negocios ilegales, sin ningún recato en cuanto a métodos utilizados. Sus componentes reciben el nombre de gangsters y, por extensión, en la jerga económica, se aplica este calificativo a quienes, autodenominándose empresarios, no vacilan en recurrir a cualquier medio ‑soborno, prevaricación, chantaje, amenazas, etc.‑ para alcanzar sus objetivos.

Ganga. En el comercio, el producto que se obtiene barato por comparación con el nivel normal del mercado, y que generalmente se compra al final de la temporada cuando ya los propios vendedores están interesados en dar salida a sus stocks, incluso con fuertes reducciones de precios. E.i.: bargain.

Gantt, gráfico de. Método de representación, de carácter lineal, para expresar la evolución de las diversas magnitudes del funcionamiento de una empresa industrial, que permite apreciar con facilidad las diferencias entre previsiones y realizaciones. Generalmente se le denomina planning. Se debe al ingeniero norteamericano Henry Lawrence Gantt. E.i.: Gantt chart.

Gap. Voz inglesa que literalmente significa brecha, utilizada normalmente en Economía para referirse a una fuerte diferencia de niveles en la comparación de dos magnitudes; p.e.: el gap del comercio exterior, al comparar exportaciones con importaciones; o en una misma magnitud para dos países o áreas de ellos, p.e., el gap de renta per cápita entre los países industriales y los del Tercer Mundo, al que Raúl Prebisch se refería globalmente al hablar de la "brecha del desarrollo".

Gasto público. El que realizan en su conjunto las Administraciones Públicas, conforme a las obligaciones contraídas en sus respectivos presupuestos y adicionalmente a través de créditos extrapresupuestarios. La expansión del gasto público por encima de los ingresos conduce al déficit público. La tendencia al aumento del gasto público es indefinida, según la ley de Wagner. E.i.: public spending.

Gastos financieros. En la cuenta de resultados de una empresa o en los presupuestos generales del Estado, organismos autónomos, etc., la partida que corresponde a los intereses y otros gastos imputables al endeudamiento (servicio de la deuda en el caso de las Administraciones públicas). El aumento de los gastos financieros por encima de ciertos ratios se considera como una de las señales de alerta a la gerencia, o a los responsables políticos, en cuanto a la necesidad de llevar a cabo programas de racionalización del gasto, o incluso de austeridad. E.i.: financial costs.

Gastos fiscales. Véase beneficios fiscales. E.i.: tax expenditures.

GATT. Véase Acuerdo General sobre Aranceles Aduaneros y Comercio. E.i.: General Agreement on Tariffs and Trade.

General Arrangements to Borrow. Véase Acuerdo general sobre préstamos.

Gentlemen’s agreement. Expresión inglesa que originariamente expresaba el acuerdo entre caballeros sobre una operación concreta basada en el honor de la palabra dada. Por extensión, el acuerdo entre particulares o empresas sobre temas económicos, que no necesita escribirse por la confianza que recíprocamente se conceden sus partes, y eventualmente también por lo que pueda representar de infracción de la normativa legal.

Georgismo. Doctrina basada en el pensamiento de Henry George, que propugna el establecimiento de un impuesto único y progresivo sobre la tierra. Se consideró como una reactualización decimonónica del programa agrario de la Fisiocracia. Asimismo cabe conceptuarlo como un antecedente de la tendencia a efectuar reformas agrarias mediante medidas fiscales. Ver también impuesto único. E.i.: Georgism.

Gerente. Del latín gerens, ‑entis, de genere, dirigir. El que dirige los negocios y lleva la firma en una sociedad o empresa mercantil, administrándola de conformidad con las indicaciones del Consejo de Administración, pero con autonomía suficiente para la toma cotidiana del mayor número de las decisiones necesarias. Puede o no coincidir la Gerencia con el cargo de consejero‑delegado. E.i.: general manager.

Gestión. Conjunto de reglas, procedimientos y métodos operativos para llevar a cabo con eficacia una actividad empresarial tendente a alcanzar objetivos concretos. E.i.: management, business administration.

Gestión de stocks. Técnica de la administración de empresas, que tiende a reducir al mínimo posible la cantidad de stocks de materias primas, productos intermedios y artículos terminados ‑a fin de minimizar sus costes de financiación‑ con las debidas garantías para asegurar la fluidez de los procesos de producción y de comercialización. E.i.: stock management.

Gestor. El que se ocupa de llevar negocios o defender los intereses concretos de otro, siguiendo las instrucciones recibidas al efecto, y moviéndose siempre estrictamente en los cauces que marcan las leyes. Tiene pues un papel de mero ejecutor, a diferencia de las funciones mucho más amplias del gerente. E.i.: generalmente se traduce por manager, active partner.

Glass‑steagal Act. Ley del Congreso de los EE.UU. que desde 1933 impuso a la banca de este país la prohibición de intervención directa en los mercados bursátiles.

González de Cellórigo, Martín. Economista español (siglos XVI‑XVII). Eclesiástico y abogado de la chancillería de Valladolid, autor de dos célebres memoriales lamentándose de la expulsión de los moriscos, y de otro de mayor amplitud sobre "La política para la necesaria y útil restauración de España y estados de ella y desempeño universal de estos reinos" (Valladolid, 1600). Cellórigo, continuador de la escuela de Salamanca (Azpilicueta, Mercado, Ortiz), analizó la revolución de los precios del siglo XVI ("con el mucho dinero que se ha logrado se han subido los encabezamientos, las rentas, los impuestos..., lo que antes se hacía con un real, ahora se hace con cincuenta"), y se muestra decididamente antibullonista ("el mucho dinero no sustenta a los Estados, ni está en él la riqueza de ellos"). A la vez, aun considerado el dinero como "instrumento para las compras y ventas", descubrió la esencia de la riqueza, "que proviene y se adquiere por la natural y artificial industria".

Goodwill. Voz inglesa para expresar la idea de fondo de comercio.

Gosbank. Asociación de las palabras rusas correspondientes a Estado o gobierno (Gosudartsvo) y Banco (bank). Es el Banco del Estado de la URSS, que tiene las funciones típicas de un banco central y también de un banco mixto. Actúa como agente de la tesorería, el instituto emisor, pero asimismo recibe depósitos del público, al tiempo que concede toda clase de créditos a las empresas. En 1966 absorbió las cajas de ahorro todavía existentes. Las funciones del Gosbank en política monetaria son mucho más limitadas que las de otros bancos centrales. E.i.: Gosbank.

Gosplan. Contracción de las palabras rusas correspondientes a Estado o Gobierno (Gosudartsvo) y Comité del Plan (Pleanovijikomite). Originariamente, el Comité de Planificación creado por Lenin en 1921 elaboraba el plan único para el Estado soviético, basado en la electrificación del país. En 1929 recibió el encargo de la elaboración y aplicación de los planes quinquenales. Desde 1955, se escindió en dos organismos, el Gosplan propiamente dicho, para todo lo relacionado con el largo plazo, y la Gosekonomkomissia o Comisión Económica del Estado para el corto plazo.

Gossen, Hermann Heinrich. Economista alemán (1810‑1858), uno de los primeros que se ocuparon de la utilidad marginal, si bien permaneció generalmente ignorado hasta que Stanley Jevons lo mencionó en 1879, dándole así un puesto en la historia de la ciencia económica.

Grado de monopolio. Véase índice de Herfindhal. E.i.: degree of monopoly.

Grados de libertad. En Estadística y en Econometría, en la formulación de determinadas proposiciones cuantitativas, la diferencia entre el número de observaciones de las que se dispone y el número de parámetros a estimar. E.i.: Degrees of freedom.

Grafo. Colección de puntos con líneas que unen una serie de pares de ellos. Muchas veces se usa red como sinónimo de grafo. Los puntos reciben el nombre de vértices y las líneas que los unen aristas, e indican la relación entre los objetos representados por los puntos. Cuando estas relaciones se verifican en un solo sentido, se tiene un grafo dirigido u orientado, y los sentidos se representan por medio de flechas en las aristas correspondientes. La teoría de grafos tiene su aplicación más frecuente en investigación operativa, cuando se trata de programar proyectos complejos. E.i.: graph.

Gran Depresión. La más conocida, estudiada y todavía altamente controvertida fase de declive de la economía mundial contemporánea. Su comienzo data del llamado jueves negro, de 24 de octubre de 1929, cuando se produjo el colapso de las cotizaciones en bolsa de Nueva York. Entre 1929 y 1933, el PIB de EE.UU. descendió de 104.000 a 56.000 millones de dólares, un 46 por 100, en tanto que el desempleo creció desde 1,5 a 13 millones de parados. A partir de 1933 el New Deal del presidente Roosevelt tuvo como objetivo esencial luchar contra la depresión, que en realidad no empezó a ceder definitivamente sino con el comienzo de la Segunda Guerra Mundial. E.i.: Great Depression.

Grandes almacenes. Cronológicamente fue la primera manifestación de las hoy llamadas grandes superficies comerciales. Surgió a partir del sistema norteamericano de los department stores. Ubicados en lugares de alta densidad de población en las mayores ciudades, incluyen actualmente supermercados de alimentación y toda la amplia gama de productos de consumo, e incluso servicios de agencia de viajes, restaurantes, etc. Normalmente emiten tarjetas de crédito para sus clientes, que pueden combinarse con ofertas comerciales. Por lo general, forman parte de cadenas importantes, a veces de carácter multinacional, comprendiendo asimismo tiendas o boutiques de lujo para la venta, a precios más altos, de productos de marcas prestigiadas con las que contratan determinados artículos. E.i.: department stores.

Grandes áreas de expansión industrial (GAEI). Véase preferente localización. E.i.: major areas of industrial expansion.

Grandes superficies. Denominación genérica que se da a los puntos de venta minorista de dimensión importante, que comprenden las categorías de centros comerciales, grandes almacenes, hipermercados y supermercados fundamentalmente. Su instalación requiere permisos especiales de las municipalidades, no sólo por los potenciales problemas de congestión de tráfico que originan, sino también por la gran sensibilidad que contra ellas se suscita entre los pequeños y medianos comerciantes. E.i.: major retail outlets.

Gravamen. Carga de carácter fiscal, impuesta sobre la riqueza, la renta o el gasto de los individuos o de las empresas. E.i.: burden, excise tax, charge.

Gravitación comercial. Véase Reilly, ley de. E.i.: commercial gravitation, market gravitation.

Greenmailer. Voz del inglés empleada para referirse al que adquiere fuertes paquetes de acciones de una sociedad, para luego vendérselos a la propia empresa con fuertes ganancias. Podría traducirse por "revendedor con plusvalías".

Gremialismo. En sentido figurado, y por similitud con las tácticas corporativas típicas en los antiguos gremios, la tendencia de ciertos sectores laborales a defender sus intereses por encima de lo que procedería desde una visión más ecuánime que tuviese en cuenta los intereses generales. E.i.: unionism.

Gremio. En la Edad Media y hasta la Revolución industrial, la corporación formada por los maestros, oficiales y aprendices de una misma profesión u oficio, regida por ordenanzas o estatutos especiales, sumamente rígidos y dentro del esquema general de la sociedad estamental. Suponían la virtual supresión de cualquier libertad de profesión o contratación. En España fueron definitivamente abolidos en 1834. E.i.: guild, trade association.

Gresham, ley de. Formulada por el economista inglés Thomas Gresham (1519‑1579), fundador de la bolsa de Londres. Viene a decir que "la moneda mala expulsa a la buena", expresión contrastada por la experiencia de que si circulan dos monedas (plata y oro, o vellón y plata), la de menor valor prepondera en la circulación, al procurar todos guardar la moneda buena por desconfianza de la mala. La ley de Gresham ya se había formulado antes, con menos éxito, por Aristófanes y Oresmes. E.i.: Gresham’s Law.

Grupo Andino. Véase Tratado de Cartagena. E.i.: Andean Group.

Grupo de los Cinco. Véase grupo de los siete. E.i.: Group of Five, luego Group of Seven.

Grupo de los Diez. Véase Club de los Diez. E.i.: Group of Ten.

Grupo de los 77. Se formó en 1964 en la primera reunión de la Conferencia de las Naciones Unidas sobre Comercio y Desarrollo (UNCTAD) por el citado número de países, todos ellos pretendidamente en vías de desarrollo, para funcionar como sistema generalizado de preferencias, financiación complementaria, regulación de los precios de los productos básicos, etc. Posteriormente, el Grupo de los 77 fue ampliándose con la entrada de nuevos países, al tiempo que fue perdiendo homogeneidad, al plantearse reivindicaciones diferenciadas por sus distintos subgrupos (países latinoamericanos, africanos, asiáticos). E.i.: Group of Seventy‑Seven).

Grupo de los Siete. De carácter informal, está formado por los ministros de Economía y Hacienda o similares (canciller del Exchequer del R.U. y secretario del Tesoro de EE.UU.), que se reúnen en los momentos de emergencias económicas internacionales. Originariamente, eran sólo cinco: Estados Unidos, Japón, R.F. de Alemania, Francia y Reino Unido; en 1987 se incorporaron Italia y Canadá. En septiembre de 1985, en el hotel Plaza de Nueva York, decidieron aceleerar el descenso del dólar frente al DM y el yen, para así frenar el déficit de la balanza comercial de EE.UU. En febrero de 1987, en el palacio El Louvre de París, estimando que el dólar ya había bajado bastante, se comprometieron a mantener su cotización. El Grupo de los Siete, la Comisión Europea y el país que ocupa la presidencia del Consejo de Ministros de la Comunidad Europea en ese momento, son los asistentes a las conferencias cumbres anuales de los siete grandes. E.i.: Group of Seven.

Grupo de presión. Conjunto de personas físicas y/o jurídicas que se organizan de manera formal o informal para influir en el Estado o en otros poderes públicos, o incluso privados, en favor de sus intereses. Su sinónimo en inglés, muy empleado en todas las lenguas, es lobby. (Véase Apéndice).

Grupo estratégico. Conjunto de empresas de un sector que presentan estructuras similares y que formulan políticas de análoga naturaleza. E.i.: strategic group.

Güell y Ferrer, Juan. Economista español, catalán (1808‑1872) que fue gran defensor de las ideas proteccionistas, junto a Bosch y Labrús, y que creó el Fomento de Trabajo Nacional, entidad proteccionista que tuvo un papel relevante en la larga polémica española sobre librecambio‑proteccionismo de la segunda mitad del siglo XIX.

Guerra de los métodos. Hace referencia al gran enfrentamiento de finales del siglo XIX entre los deductivistas de la Escuela Clásica y los inductivistas de la Escuela Histórica. La polémica se centró sobre todo en las figuras de Gustav Schmoller y Carl Menger. E.i.: war of methods.

Gunder Frank, Andre. Economista e historiador alemán (1929). Profesor de Economía y Ciencias Sociales en distintas universidades de América y Europa (en 1987, en Amsterdam). Se ha especializado en el estudio de las formaciones socioeconómicas subdesarrolladas. Sostiene, a partir del análisis histórico del desarrollo del capitalismo en Brasil y Chile (recogido en "Capitalismo y subdesarrollo en América Latina", 1967), que el subdesarrollo, lejos de ser peculiar de la economía latinoamericana o una fase del desarrollo capitalista, es una consecuencia necesaria de las contradicciones que lleva consigo la consolidación del capitalismo.

H

Haalvelmo, proposición de. Precisión metodológica debida al economista finlandés del mismo nombre, formulada en "Econometrica" (1943), y según la cual "cuando las dos variables de un modelo económico de dos ecuaciones están, ambas, influidas por una tercera variable (p.e.: consumo y renta, por las inversiones), cualquier presunción de una relación lineal exacta entre las dos primeras puede ser errónea e irrealista, incluso en los casos más sencillos en que una de las ecuaciones sea una identidad". E.i.: Haavelmo’s principle.

Habana, Carta de la. Documento por el cual se quiso crear, como agencia especializada de las Naciones Unidas, la Organización Internacional de Comercio (OIC). Fue resultado de la Conferencia celebrada en la capital de Cuba en noviembre de 1948. La Carta no llegó a entrar en vigor por desavenencias entre EE.UU. y la URSS, ya en guerra fría. Una parte de la carta se recogió en el Acuerdo General sobre Aranceles Aduaneros y Comercio (GATT). La UNCTAD también ha asumido algunas antiguas aspiraciones que se fijaban para la OIC. E.i.: Havana Charter.

Haber. Conjunto de bienes y derechos pertenecientes a una persona natural o jurídica.

‑‑Cantidad que se devenga periódicamente en retribución de servicios personales.

‑‑Una de las dos partes en que se dividen las cuentas, en la cual se anotan las sumas que se acreditan o abonan a su titular. E.i.: credit.

Haberler, Gottfried von. Economista austriaco (1890), que descolló en la teoría de los ciclos y la coyuntura, como autor del libro "Prosperidad y depresión" (1937) en el que sintetizó sus investigaciones por encargo de la Sociedad de las Naciones.

Hábitat. Espacio de vida de una colectividad, en el sentido de su entorno natural y social, incluyendo vivienda, áreas de esparcimiento, centros comerciales, etc. Su mejora contribuye a fijar la población en los casos de las condiciones más difíciles para el trabajo, como sucede con los climas de especial dureza, las zonas montañosas, las comarcas mineras, etc. E.i.: habitat.

Hacendado. El que tiene en propiedad bienes raíces, especialmente rústicos, y con preferencia dedicados a la ganadería. E.i.: cattle rancher.

Hacienda pública. Conjunto sistemático de haberes, bienes, rentas, impuestos, etc., correspondientes al Estado o a otros poderes públicos. 

‑‑El Estado mismo en su expresión fiscal y como titular de la potestad de establecer impuestos y exigir su pago. E.i.: Fiscality (1ª acepción); The Exchequer (R.U.), The Treasury (EE.UU.) (2ª).

Hacienda, ciencia de la. La que estudia las necesidades del gasto público y la forma de proveer los recursos para atenderlos, por medio de la recaudación de impuestos, tasas, ingresos patrimoniales, empréstitos, etc. Analiza la teoría de la imposición (proporcionalidad, progresividad, etc.), la prestación de servicios públicos divisibles y parcialmente costeables con tasas, la emisión de deuda, las inversiones públicas, el déficit fiscal, etc. E.i.: public finance.

Hamilton, Alexander. Estadista norteamericano (1757‑1804), uno de los "padres fundadores" de EE.UU. En el área de los estudios económicos se le conoce, sobre todo, como defensor del proteccionismo. Fue el organizador de los servicios aduaneros de la naciente Unión norteamericana.

Hanegada. Antigua medida de superficie equivalente a la tierra que podía sembrarse con una fanega de simiente; todavía hoy utilizada en Valencia, donde equivale a 853,3 metros cuadrados, lo que supone 12 hanegadas por hectárea. E.i.: puede traducirse por su equivalencia a 0,166 acres.

Hansa. Del alto alemán Hansa, asociación. Con precedentes en el siglo XII, los mercaderes de la actual Alemania Occidental crearon en los siglos XIII y XIV nuevas ciudades más allá del río Elba, que se ligaron entre sí por medio de tratados de amistad. La Hansa impuso a las regiones ribereñas del Báltico un auténtico monopolio económico, y llegó en el Atlántico Norte hasta Noruega, y a la naciente Rusia por el Este. Con factorías en Londres y Brujas, la Hansa floreció en sus propias ciudades: Colonia, Bremen, Hamburgo, Lübeck, Rostock, Danzig, Konisberg, Riga, Reval, Bergen, Herfurt, Breslau, Cracovia y Stettin. En 1669, la Liga Hanseática quedó circunscrita a sólo tres ciudades ‑Lübeck, Bremen y Hamburgo‑ que finalmente en 1870 ingresaron en la Unión Aduanera Alemana.

Hansen, Alvin H. Economista estadounidense (1887‑1975), profesor de la Universidad de Harvard, y uno de los principales introductores de la Nueva Ciencia Económica de J. M. Keynes en EE.UU., de quien prosiguió los análisis sobre la combinación del multiplicador con el principio de aceleración. Hansen, muy influido por el clima psicológico de la Gran Depresión, también se ocupó del concepto de estado estacionario como estancamiento a largo plazo.

Hardware. En inglés de EE.UU., y por extensión en todo el mundo, las máquinas para proceso de datos, también conocidas como soportes informáticos. Se contrapone a la palabra software, que se refiere a la programación del hardware. Véase también informática.

Harrod, Roy Forbes. Economista británico (1899‑1978). Se ocupó de cuestiones relativas al análisis de coyuntura, basándose especialmente en esquemas keynesianos del tipo del principio de aceleración. Fue el primero de los dos autores (1939) del quizá más célebre de los modelos de crecimiento, el conocido por Harrod‑Domar (Domar, estadounidense, llegó, independientemente, al mismo hallazgo en 1946), consistente en establecer las condiciones conforme a las cuales las adiciones a la capacidad productiva generada por una nueva inversión son absorbidas por la renta que genera esa misma inversión. En esa misma línea, Harrod se ocupó de los problemas de crecimiento económico superando las condiciones del equilibrio estacionario.

Harrod‑Domar (modelo). Véase Harrod. E.i.: Harrod‑Domar model. (Véase Apéndice).

Hayek, Friedrich August von (1899). Discípulo de Schumpeter, von Mises, Haberler y Machlup, profesor de la London School of Economics desde 1931 a 1950, y desde 1950 a 1962 en Chicago. Uno de los continuadores de las tradiciones de la Escuela Austriaca, e inspirador del neoliberalismo monetarista de la Escuela de Chicago. Entre sus obras, "La Teoría pura del Capital", "La Constitución de la libertad" y "Camino de servidumbre". Recibió el Premio Nobel de Economía en 1974, junto con Gunnar Myrdal.

Hecho imponible. Es el supuesto fáctico ‑ganancias profesionales, rentas de la propiedad, plusvalías, etc.‑ que determina o genera el nacimiento de la correspondiente obligación tributaria ante la Hacienda Pública, y a cargo del sujeto pasivo, sea contribuyente o sustituto del contribuyente. E.i.: taxable matters.

Heterodoxo. Del griego heteros, otro, y doxo, opinión. El que se aparta rotundamente de las sendas del pensamiento dominante en un momento dado. En Economía, los que a partir de Saint Simon y Simondi abandonaron el pensamiento liberal para adentrarse en el camino del socialismo que culminaría en Marx. E.i.: heterodox, unorthodox.

Hicks, John R. Economista inglés (1904), profesor de la London School of Economics y de la Universidad de Cambridge, trabajó especialmente en los temas referentes a microeconomía, crecimiento, fluctuaciones económicas y teoría monetaria. En su obra más conocida, "Valor y Capital" (1939), se refirió a problemas de acumulación, tipo de interés, formulación del efecto sustitución, etc. Su libro "El marco social de la economía" (1942) es un verdadero tratado de análisis estructural por la vía de la contabilidad social. Se le concedió el Premio Nobel de Economía de 1982, junto a Joseph Kenneth Arrow.

Hinterland. Palabra alemana (la trans‑tierra, literalmente) para el espacio territorial que es servido por un puerto marítimo o fluvial. Y por extensión, el mercado más o menos amplio en torno a un núcleo comercial. Véase también área comercial.

Hiperinflación. Alza de precios de la más alta intensidad, por encima incluso de los tres dígitos (más del 1.000 por 100 anual), cuando otra moneda ‑el dólar casi siempre‑, o toda una serie de bienes (cigarrillos, chocolate, cerveza, etc.) acaban por sustituir al dinero oficial como patrón de intercambio. Es propia de situaciones de posguerra, o de países del Tercer Mundo, cuando en ausencia de un sistema fiscal adecuado, por darle a la maquinilla, se pierde el control monetario. Casos de hiperinflación hubo en Alemania, Hungría y otros países tras la Primera Guerra Mundial; más recientemente en Brasil, Argentina, Bolivia, etc. E.i.: hyperinflation.

Hipermercado. Establecimiento comercial, dentro de la gama de las grandes superficies. En él se presenta al consumidor una amplia variedad de productos todavía más extensa que la incluida en los supermercados, comprendiendo alimentación, limpieza y artículos para la casa, además de papelería, librería, audiovisuales, etc. Se ubican en lugares generalmente en el entorno de las grandes ciudades, con amplios espacios propios para aparcamiento, comprendiendo restaurantes, guarderías y otras instalaciones complementarias. Los hipermercados desarrollan campañas de atracción comercial, con importantes gastos en publicidad, y con toda una serie de reclamos a base de ofertas a precios reducidos. E.i.: hypermarket.

Hipoteca. Contrato por el cual se consigue un crédito con la garantía de un bien inmueble, con cuyo valor se responde del riesgo de impago. Los créditos hipotecarios tienen gran importancia en la financiación de la vivienda, y para las inversiones en obras y equipos en la agricultura. E.i.: mortgage.

Histéresis de los costes. Fenómeno según el cual, en una producción decreciente, el coste correspondiente a un determinado volumen de fabricación es mayor que el que a este mismo volumen correspondía cuando la producción presentaba una tendencia creciente. La razón es que para producciones en ascenso, el retraso en la incorporación de nuevos medios de producción al proceso se suple con una intensificación transitoria del esfuerzo; mientras que en régimen de producción decreciente, el retraso de los despidos, por ejemplo, genera elevaciones de costes. E.i.: cost hysteresis.

Histograma. Gráfico dividido en paralelogramos sucesivos, cuyas alturas y superficies ‑expresivas de las frecuencias‑ indican la evolución de un proceso productivo, de intercambio, etc. a lo largo del tiempo; o que permite comparar ese mismo hecho en un momento dado para una diversidad de países o empresas, etc. E.i.: hystogram, frecuency dyagram (Véase Apéndice).

Historicismo. Tendencia intelectual a reducir la realidad humana a su historicidad o condición histórica, con olvido o insuficiente atención a otros factores influyentes en los distintos procesos. Es una de las acusaciones imputadas con frecuencia a los autores de la Escuela Histórica. E.i.: historicism.

Hobson, John Atkinson. Economista inglés (1858‑1940), que destacó por sus estudios sobre el desarrollo del capitalismo y, sobre todo, del imperialismo, al que consideró como una consecuencia del subconsumo.

Holding. Voz del inglés para identificar un conjunto de empresas que forman un grupo financiero, organizado en torno de ellas (sociedad de cartera o holding company) que controla a las demás gracias a sus participaciones accionarias en ellas.

Holístico. Del griego holos, todo (p.e.: holocausto, todo quemado; holografía o visión tridimensional completa, etc.). Naturaleza de ciertos hechos y fenómenos, que implica su apreciación relacionándolos con el todo en el que están inmersos; p.e.: hoy no cabe concebir la Economía sin una visión holística que la integre con la sociología, la ecología, etc. E.i.: holistic.

Homo economicus. En latín, el hombre económico; forma en que se emplea la expresión en todos los idiomas. Arquetipo de ser humano que en sus decisiones se guía sólo por intereses crematísticos, presentando, pues, un perfil unidimensional. Es una polarización aberrante del protagonista de los estudios sobre comportamiento económico.

Homologar. convalidar oficialmente ‑por estar conforme a ciertas normas‑ una cosa, una situación, un documento, un derecho, una obligación o un precio; p.e.: el prototipo de una determinada máquina debe homologarse por el Ministerio de Industria y Energía. E.i.: to standardize, to homologate.

Horquilla. Voz tomada del útil agrícola del mismo nombre para hacer referencia a los sistemas de precios que presentan diferentes niveles, que del más alto al más bajo se asocian con las puntas del citado instrumento en su posición horizontal. E.i.: fork.

Huelga. Interrupción de la actividad laboral, convenida por los trabajadores de una empresa, sector, comarca o incluso de toda una comunidad (huelga general), que tiene como propósito reforzar una acción reivindicativa frente a la patronal; del tipo de aumento de salarios, disminución de la jornada de trabajo, mejora de las pensiones, etc. Ante la huelga, la respuesta de la patronal puede ser la de negociar, o la del cierre patronal (lock‑out). La huelga está reconocida explícitamente como un derecho fundamental en la Constitución española de 1978, en su artículo 28.B. E.i.: strike.

I

IATA. Véase Asociación de Transporte Aéreo Internacional.

ICEX. Véase Instituto de Comercio Exterior.

Icona. Véase Instituto de Conservación de la Naturaleza.

I+D. Véase investigación y desarrollo. E.i.: R&D. (Véase Apéndice).

Identificar. En Econometría, analizar la posibilidad de estimar los parámetros que en las ecuaciones del modelo relacionan a unas variables con otras. E.i.: to identify.

Ideología. Conjunto de los pensamientos y expresiones de carácter político, económico, social, cultural, etc., que en una determinada sociedad resultan de validez generalizada; convirtiéndose así en el cuerpo de valores dominante, frente a quienes opinando de otra forma ponen en tela de juicio su dominación. En el marxismo, la ideología se concibe como una emanación de la superestructura, que contribuye a consolidar y a perpetuar el control de las clases más poderosas. La ideología se manifiesta en juicios de valor, que implican la adhesión, previa a cualquier argumentación, a unos determinados principios éticos, políticos o filosóficos. E.i.: ideology.

Ilusión monetaria. Determinados incrementos en los ingresos nominales pueden generar la sensación de que una persona o un grupo determinado está aumentando su capacidad real de compra, cuando en realidad la erosión monetaria derivada de la inflación en marcha puede estar disminuyendo su poder adquisitivo en términos reales. E.i.: money illusion.

Impacto. La incidencia de una actuación, deseada o no, promovida o casual, en un área concreta de la realidad, y generalmente susceptible de medición; p.e.: impacto ambiental, impacto publicitario. E.i.: impact, hit.

Impagados. Cantidades adeudadas por contratos de compra‑venta u operaciones de crédito, y que a la hora de su vencimiento resultan de imposible cobro o reembolso. Muchas empresas incluyen en sus cuentas una previsión para insolvencias, al objeto de cubrirse contra los efectos económicos y financieros producidos por los impagados. Las sociedades de factoring suelen hacerse cargo de la gestión de los impagados. E.i.: unpaids debts, bad debts.

Imperialismo. El dominio que sobre los países menos desarrollados se ejerce por los más avanzados de forma directa; por la violencia, o bien por métodos más sutiles de penetración económica, vía subordinación de las oligarquías nacionales a los intereses financieros (neoimperialismo). El análisis del imperialismo como estadio final del capitalismo es una aportación de Hobson (1902), luego reelaborada por Lenin. Se tiene al Congreso de Berlín de 1885, con todos los antecedentes del poderío británico, como arranque del moderno imperialismo, que tras la Segunda Guerra Mundial constituyó uno de los elementos de la dinámica de la política internacional de EE.UU., con su sistema de bases militares, empresas multinacionales, Trilateral, servicios secretos del tipo CIA, etc. Véase también colonialismo. Del lado soviético cabe hablar, por analogía con el imperialismo, de hegemonismo o interdependencia. E.i.: imperialism.

Importación. Compra de bienes al exterior. El valor de las importaciones se registra en la balanza de pagos en la subbalanza de mercancías, como pagos del país al resto del mundo. Puede hablarse también de importación de servicios (fletes, seguros, etc.), o de capitales, en cuyos casos las anotaciones en la balanza de pagos se hacen en las subbalanzas de servicios y capitales, respectivamente. E.i.: import (R.U.), importation (EE.UU.).

Importación con franquicia arancelaria. Dentro del tráfico de perfeccionamiento, es la figura que permite comprar en el exterior una serie de inputs, e importarlos sin pagar derechos arancelarios ‑con las debidas garantías‑ para utilizarlos en los productos elaborados con destino a la exportación. En España, tras el ingreso en la Comunidad Europea, es denominado "sistema de suspensión", y consiste en importar, sin pago de derechos de importación, mercancías no españolas, que se utilizan para obtener productos compensadores para su ulterior exportación. E.i.: duty‑free, importation.

Importación, propensión marginal a la. En economía keynesiana es la variación que experimentan los valores de las importaciones, como consecuencia del incremento de la renta en una unidad. E.i.: marginal propensity to import. (Véase Apéndice).

Importación, propensión media a la. Proporción de la renta que se dedica a importar. E.i.: average propensity to import. (Véase Apéndice).

Importación temporal. Régimen aduanero que permite recibir, con suspensión de derechos o impuestos aduaneros, determinadas mercancías destinadas a la reexportación en el plazo previsto, sin haber experimentado modificación alguna. Es método usual para los objetos destinados a las exposiciones comerciales o para el uso de determinados equipos. E.i.: temporary imports.

Imposición. Carga, tributo u obligación que grava a un contribuyente. "No imposición sin representación" fue una de las máximas de la Revolución Americana de 1776, para dejar bien claro el principio –hoy constitucionalmente refrendado en todos los países democráticos‑ de que sólo los órganos de la soberanía nacional pueden establecer impuestos. En España, así lo dispone el artículo 133 de la Constitución de 1978. Según Adam Smith, los impuestos debían ajustarse a cuatro reglas: proporcionalidad a la renta, certidumbre en la cantidad a pagar, comodidad en el pago y rentabilidad del impuesto. E.i.: taxation.

Impuesto. En el sistema fiscal, el tributo o carga que recae sobre el contribuyente, para de este modo subvenir al gasto público. Son directos cuando se pagan por quienes han sido previamente designados en listas nominativas, por su disponibilidad de riqueza o renta, no contándose con facilidades para repercutirlos inmediatamente a los precios; es el caso de los impuestos sobre el patrimonio, la renta, las sucesiones, etc. Son indirectos cuando se pagan sin necesidad de identificarse el contribuyente, simplemente al adquirir un producto o retribuir un servicio (IVA, derechos de aduanas, etc.), repercutiéndose después a los consumidores, de forma que comerciantes y fabricantes actúan, de hecho, como recaudadores por cuenta del Estado. E.i.: tax.

Impuesto de sociedades. O sobre los beneficios de las sociedades. Grava las ganancias generales en la empresa (beneficio bruto menos amortizaciones) con un tipo único. E.i.: corporation tax.

Impuesto de sucesiones y donaciones. Gravan las donaciones mortis causa (o sucesiones hereditarias) y las donaciones inter vivos, con tipos generalmente muy progresivos, en función del volumen de lo heredado o donado, y a veces también en función del patrimonio del causahabiente o beneficiario (irónicamente, este supuesto se conoce como el del "hijo pródigo"). E.i.: death tax (de sucesiones) y gift tax (de donaciones).

Impuesto negativo sobre la renta. Implica un subsidio, transferencia o subvención en favor de las familias que se encuentran por debajo de la línea de pobreza, y un impuesto "positivo" respecto de las unidades familiares con capacidad de pago por encima del mínimo exento. E.i.: negative income tax.

Impuesto sobre el patrimonio. Es el que grava el acervo de bienes de una persona física (fincas rústicas y urbanas, valores mobiliarios, etc.) con un tipo normalmente no muy alto (de otra forma sería una leva de capitales), sirviendo, sobre todo, para conocer mejor las fuentes de tributación de los contribuyentes. E.i.: capital tax.

Impuesto sobre el tráfico de empresas. Véase impuesto sobre el valor añadido. E.i.: sales tax, turnover tax.

Impuesto sobre el valor añadido (IVA). Es un impuesto indirecto que grava el consumo, y que se exige con ocasión de las transacciones, entregas de bienes y prestaciones de servicios que se realizan en la actividad empresarial o profesional (así como en las importaciones), de modo que en cada una de las fases sólo recaiga sobre el "valor añadido" en la misma, para lo cual se descuenta el impuesto soportado en las compras (inputs). El IVA ha alcanzado su mayor difusión al ser de obligada aplicación para los países miembros de la Comunidad Europea. Generalmente en el IVA se establecen varios tipos de gravamen distintos, que en España son tres: uno, normal (12 por 100); otro, recrecido (33 por 100); y otro, reducido (6 por 100). De este modo se introduce un cierto grado de progresividad ‑o menor regresividad‑, gravando menos los bienes y servicios de más amplio y necesario consumo familiar. E.i.: value added tax (VAT). (Véase Apéndice).

Impuesto sobre la renta de las personas físicas (IRPF). Con apelativo de general, en España, fue creado en 1964, sustituyendo a la contribución general sobre la renta de 1932. Posteriormente, se desarrolló en la reforma fiscal Fuentes/Ordóñez de 1978, suprimiendo los impuestos de producto, e incorporando a su base imponible los incrementos y las disminuciones de valor, además de otras ganancias, del capital. La base imponible del IRPF la integran todos los ingresos del contribuyente, y tras las deducciones oportunas para llegar a la base liquidable, se aplican a ésta ‑para la obtención de la cuota tributaria‑ tipos impositivos de carácter progresivo que gravan más que proporcionalmente los sucesivos intervalos de renta. E.i.: (personal) income tax.

Impuesto único. Es una aspiración antigua, recurrente ‑y nunca lograda a pesar de las diversas propuestas‑ que preconiza fusionar la imposición en un solo tributo, considerando que al final todo gravamen acaba recayendo sobre la renta global del contribuyente. La proporción más conocida en este sentido fue la del hacendista estadounidense Henry George, en su libro "Progreso y pobreza" (1879). Más modernamente (1952), Schueller postuló un impuesto único sobre la energía. E.i.: single tax.

Impuestos especiales. Los que recaen sobre el consumo de los alcoholes, la cerveza, los hidrocarburos y otros artículos concretos. Cabe clasificarlos entre los impuestos de ordenamiento socioeconómico (para reducir costes sociales, impedir contaminaciones, etc.), y rinden recaudaciones importantes como gravámenes adosados al IVA. E.i.: special taxes, excises.

Impuestos finalistas. También llamados "de afectación". Se establecen para financiar un gasto público concreto, lo cual constituye excepción importante a la función del impuesto como recurso de carácter general, al tiempo que se rompen las prelaciones o prioridades que deben orientar al gasto público. En España, la Ley General Tributaria previene que el rendimiento de los tributos del Estado se destinará a cubrir sus gastos generales, a menos que, a título excepcional y mediante una Ley, se establezca una afectación concreta. E.i.: earnmarket taxes.

Incautarse. Tomar posesión un tribunal, u otra autoridad competente, de dinero o bienes de otra clase de una persona física o jurídica, por razón de deudas fiscales, delitos económicos o por decisiones políticas en momentos de emergencia; p.e.: el gobierno francés se incautó en 1946 de las fábricas Renault, por el colaboracionismo de su propietario con los ocupantes nazis. E.i.: to seize.

Incertidumbre. Situación que se da cuando hay dos o más salidas para una acción en curso, sin que se conozca con exactitud cuál es la posibilidad de ninguna de ellas. En ese sentido, la planificación en Economía actúa como reductora de incertidumbre. E.i.: uncertainty, incertitude.

Incidencia del impuesto. Efecto por el cual un tributo, después de diversas repercusiones sucesivas, acaba por recaer sobre un contribuyente que ya no tiene ninguna posibilidad de trasladarlo a otros; p.e.: en el IVA, el consumidor o el usuario final. E.i.: tax incidence.

Inconvertibilidad. Situación en la cual una moneda anteriormente convertible en oro o en dólares, deja de serlo. El caso más trascendente de declaración de inconvertibilidad tras la Segunda Guerra Mundial fue la realizada por el presidente Nixon en 1971, respecto al dólar, ante la evidencia de que las disponibilidades norteamericanas de oro en el Fuerte Knox no eran ya suficientes como para seguir manteniendo la ficción de la convertibilidad. E.i.: inconvertibility.

Incoterms. Es el conjunto de reglas internacionales que permiten interpretar los términos y expresiones comerciales más frecuentes del tipo de CIF, FOB, etc. La Cámara de Comercio Internacional de París recopila, con carácter periódico, las expresiones de esta clase, para las que en 1936 se ideó el nombre de Incoterms, por international commerce terms, o términos de comercio internacional.

Incremento. Aumento de una variable por referencia a un momento anterior, que puede medirse de forma bruta, por su valor entero, o en puntos de porcentaje respecto del valor anterior. E.i.: increase.

Incremento demográfico acumulativo anual. En demografía, es el porcentaje de crecimiento acumulativo anual de una población entre dos fechas censales, referido a la población del censo anterior. Mide el ritmo de crecimiento total de una población incluyendo el vegetativo y el saldo migratorio. E.i.: puede traducirse por cumulative annual increase in population. (Véase Apéndice).

Incremento vegetativo. En demografía, el tanto por mil que representa el saldo vegetativo (nacidos menos fallecidos) de un año, sobre el total de habitantes al final del año anterior. No tiene en cuenta sino el crecimiento natural, y no los efectos de los movimientos sociales (migraciones). E.i.: puede traducirse por natural increase. (Véase Apéndice).

Incrementos y/o disminuciones patrimoniales. Categoría económica que en España adquirió singular relevancia con la reforma tributaria iniciada en 1977. Se equiparan a los incrementos/disminuciones de valor con ocasión de la enajenación de bienes o derechos. El impuesto sobre sucesiones y donaciones (1987) se articula en torno al incremento patrimonial a título gratuito. E.i.: net worth increases and/or decreases.

Indemnización. Resarcimiento del daño o del perjuicio que ha sufrido una persona física o jurídica como consecuencia de un siniestro. Normalmente se traduce en una cantidad de dinero, casi siempre pactada con carácter previo en un contrato ad hoc; p.e.: una póliza de seguros, con el límite de la suma asegurada. E.i.: indemnity, compensation.

Indemnización por despido. Es la cantidad con que el patrono compensa a un trabajador en el momento de darle el cese en su puesto de trabajo. Por lo general, es el resultado de una transacción o de una decisión judicial a instancia del trabajador; usualmente se fija en cierta correspondencia con el número de años trabajados. E.i.: dismissal pay, severance pay.

Indexación. Aplicación de la escala móvil a distintos fenómenos económicos. En España se emplea con frecuencia la palabra indización, pero parece más correcta la de indexación, más generalizada en los países hispanohablantes de América. E.i.: indexation.

Indicador de divergencia. Véase Sistema Monetario Europeo. E.i.: divergency indicator.

Indicadores de alerta. Es la serie de ratios que pueden sintetizar la situación concreta en un momento dado, y que sirven para advertir a los responsables de la política económica sobre los aspectos más negativos de la coyuntura, a fin de introducir en ella los oportunos correctivos compensadores; p.e.: en la planificación indicativa francesa (donde se denominan "clignotants" por analogía con los "guiñadores" luminosos): el índice de precios de consumo medio de los últimos tres meses anteriores, la evolución de la reserva de divisas en período análogo, el volumen de paro, etc. E.i.: early warning system.

Indicadores de coyuntura. Pretenden reflejar, de manera sintética, los principales rasgos de la situación económica en un momento concreto, para el conjunto internacional, nacional, regional, sectorial o de una empresa. Con carácter general, se consideran indicadores de coyuntura: el índice de producción industrial, el índice de precios de consumo (IPC), las ventas en grandes almacenes, las viviendas iniciadas, la producción en algunas industrias básicas (acero, cemento, electricidad, etc.), el volumen de paro, el índice de salarios, la evolución de importaciones y exportaciones, la reserva de divisas, etc. E.i.: short‑term indicators.

Indice de competitividad. Es el que en función del índice nacional de precios de consumo (IPC) y del índice del tipo de cambio de la propia moneda (en relación, en ambos casos, con los principales países con que se compite), mide la forma en que evoluciona (sobre una base 100 en el año de referencia) la capacidad de competir de un país concreto. E.i.: competitiveness index. (Véase Apéndice).

Indice de Herfindahl. Indice ideado por el economista estadounidense Orris C. Herfindahl en 1982, para el Departamento de Justicia de EE.UU., a fin de medir la evolución del grado de monopolio empresarial en los diversos sectores, y apreciar de tal modo el mayor o menor efecto de las fusiones y absorciones de empresas en la competencia de los distintos mercados. E.i.: Herfindahl Index. (Véase Apéndice).

Indice de Laspeyres. Ideado por el estadístico francés Étienne Laspeyres, se utiliza para la construcción de índices ponderados, de forma que los productos que se incluyen dentro de ellos tienen cada uno su peso, en función de su importancia real en la producción, el consumo, etc. E.i.: Laspeyres index. (Véase Apéndice).

Indice de Paasche. Análogo al Indice de Laspeyres, pero relacionando el gasto corriente en una cesta de productos con precios de un momento 2, con el gasto en esa misma cesta con los precios del momento base 1. E.i.: Paasche Index. (Véase Apéndice).

Indice de precios de consumo (IPC). Es el más divulgado de todos los índices de carácter económico y social, por su importancia a efectos de expresar la intensidad de la inflación, y por ser la referencia para la negociación de salarios, la contratación de arrendamientos inmobiliarios, etc. Se organiza sobre una muestra de productos y servicios clasificados en varios sectores, seleccionados a partir de los estudios de presupuestos familiares elaborados durante un tiempo razonable por un conjunto representativo de familias. El índice consta de varios subíndices, con su respectiva ponderación. E.i.: consumer price index. (Véase Apéndice).

Indice ideal de Fisher. Ideado por Irving Fisher para compensar el posible sesgo de dos índices. Consiste en su media geométrica, es decir, en la raíz cuadrada de su producto; p.e.: la media geométrica de los índices de Laspeyres y de Paasche. E.i.: Fisher’s ideal index. (Véase Apéndice).

Indices. En Estadística, la forma de convertir series cronológicas o comparativas ‑que registran la evolución en el tiempo o la diversidad en el espacio en un momento dado, respectivamente‑ en magnitudes inmediatamente comparables entre sí de forma sencilla, al tomar el primer dato (en la serie cronológica) o el más expresivo (en la comparativa) como valor 100 (base) para luego referir todos los demás datos al valor de la base, expresándolo en proporción a ella. El sistema de números índices permite exponer, pues, en términos sintéticos, los incrementos de una variable del tipo de precios, cotizaciones en bolsa, comercio exterior, desempleo, etc. Son de gran utilidad para la elaboración de toda clase de indicadores. E.i.: index numbers. (Véase Apéndice).

Indices bursátiles. Son los que miden la evolución de los valores cotizados en una bolsa concreta. Se confeccionan con una muestra de los títulos objeto de mayor volumen de negociación. Los más conocidos de los índices bursátiles son el Dow Jones, que refleja día a día la coyuntura de la Bolsa de Nueva York, el mercado bursátil más influyente del mundo, y el Nikkei de Tokio, la bolsa con mayor volumen de transacciones. Otros índices son el de Financial Times para la bolsa de Londres y el Agefi para la de París. El de la bolsa de Madrid es representativo de 72 valores, equivalentes a más del 80 por 100 del volumen de negociación media. E.i.: stock indexes. (Véase Apéndice).

Indiferencia, curva de. Expresión gráfica en un sistema de coordenadas, que permite el trazado de líneas que expresan para cada uno de sus puntos una combinación concreta de consumo de dos bienes o grupos de bienes, que al consumidor le resulta indiferente con las situaciones expresadas por los demás puntos de la línea. Las curvas de indiferencia, a medida que se alejan del origen de las coordenadas, implican mayores consumos y, por ello, en principio, niveles crecientes de satisfacción. E.i.: indifference curves. (Véase Apéndice).

Industria naciente. La que inicia su actividad en un determinado país enfrentándose a la competencia extranjera. Durante el gran debate librecambio‑proteccionismo, las dificultades para que prosperasen las industrias nacientes, sirvieron de argumento para la consecución de medidas a su favor, poniéndose de relieve que sólo merced a una cierta protección puede llegarse a un nivel adecuado de eficiencia. E.i.: infant industry.

INE. Véase Instituto Nacional de Estadística.

INEM. Véase Instituto Nacional de Empleo.

Inflación. Elevación del nivel general de precios. Se habla de inflación de costes cuando en lo fundamental se debe al alza de los factores de producción (salarios, tipos de interés, precios del suelo, de la energía, de materias primas, etc.), y de inflación de demanda, cuando es imputable, principalmente, al aumento de las intenciones de consumo, que por las rigideces de la oferta no tienen otra respuesta que la elevación de precios. La inflación puede conceptuarse también, por su intensidad, como larvada, cuando sin cambiar los precios unitarios se rebajan los pesos o las calidades; reptante, cuando está frenada artificialmente por controles de precios; de dos dígitos, cuando se dispara por encima del 10 por 100 anual; hiperinflación, etc. La inflación se mide normalmente, con el índice de precios al consumo (IPC). E.i.: inflation; hidden i. (larvada); creeping i. (reptante); two‑digit i. (de dos dígitos); hyperinflation.

Información privilegiada. Véase insider trading.

Informática. Contracción del francés de information y automatique. Conjunto de técnicas del tratamiento o procesamiento de datos, que comprende el estudio de las máquinas como medios físicos o soportes de los procesos (hardware), es decir, de los ordenadores electrónicos y sus sistemas complementarios (memorias integradas y periféricas, impresoras, etc.), y de los métodos de utilización de tales medios físicos a través de la programación y técnicas de análisis (software). E.i.: data processing.

Informe Buchanan. Publicado en 1963, se refiere al tráfico en las ciudades. Dirigido por Sir Colin de Buchanan, se ha convertido en un clásico, planteando toda una serie de medidas concretas sobre controles de estacionamiento, subsidios al transporte público, restricciones al tráfico privado, etc. E.i.: Buchanan Report.

Infraestructura. Referencia a la base o medio natural de una economía en términos de posición geográfica, recursos naturales, clima, etc., pudiendo considerarse como sinónimo de hábitat. E.i.: environment.

Infraestructuras básicas. Son las relativas a comunicaciones terrestres (carreteras y ferrocarriles), marítimas (puertos) y aéreas (aeropuertos, aeródromos); al abastecimiento de agua (captación, tratamiento y distribución) y al saneamiento (alcantarillados, drenajes y estaciones depuradoras); al suministro de energía, etc. E.i.: basic infrastructure.

INH. Véase Instituto Nacional de Hidrocarburos.

INI. Véase Instituto Nacional de Industria.

Innovación. Es la acción de poner en práctica inventos previos de cualquier clase de dispositivos, mecánicos o no), o procesos productivos nuevos que inciden en las estructuras de la producción y organización. La innovación puede comportar, además, la mejora y el perfeccionamiento continuo de los inventos básicos. Para Schumpeter, la clave del desarrollo económico reside precisamente en la capacidad de los empresarios innovadores de crear condiciones para el progreso técnico, por ser éste el que a su vez facilita los avances sociales. E.i.: innovation.

Input. Del inglés, input, entrada, consumo. Se utiliza como equivalente español insumo. Es la cantidad de energía producto o servicio que se incorpora a un determinado proceso de producción; p.e.: los inputs siderúrgicos son el carbón, el mineral de hierro, la chatarra, etc.

Input‑output (tabla). Con antecedentes en Quesnay y Walras, la tabla input‑output fue ideada por Wasily Leontief, como un sistema de relaciones intersectoriales o interindustriales, de entradas y salidas, de forma que en las columnas se registran los inputs de un sector y en las filas sus outputs, quedando así sintetizada la estructura económica de un país, desde el punto de vista técnico, a través de sus relaciones industriales. Los datos brutos registrados en cada casilla, una a una, pueden convertirse en coeficientes técnicos, que con un tratamiento de cálculo matricial (inversión de la matriz), permiten disponer de un modelo apto para multitud de cálculos y aplicaciones: repercusiones de ciertas elevaciones de precios en el nivel general, estimación de demandas a partir de fijación de unas metas o previsiones de consumo, etc. E.i.: input‑output table. (Véase Apéndice).

Insider trading. En inglés, la práctica prohibida por la Ley en algunas bolsas (de EE.UU., etc. consistente en comprar o vender según las informaciones secretas sobre ciertos valores, que se obtienen por la presencia en cargos de responsabilidad, o por confidencias recibidas desde el interior de las empresas. En otros países es práctica tolerada. La traducción oficial en España es información privilegiada.

Institución. Uso, hábito, costumbre o norma por la que se rigen las relaciones de producción y de cambio que integran una cierta estructura.

‑‑La organización que implica la observancia y el castigo de las infracciones de tales normativas; p.e.: la justicia y los sistemas penitenciarios tienden a asegurar la institución básica de la propiedad privada. E.i.: institution.

Institucionalismo. Corriente del pensamiento económico que tuvo su máximo desarrollo en EE.UU. en las figuras de Veblen, autor de "Teoría de la Clase Ociosa"; Mitchell (analista de los ciclos económicos), y Commons (especialista en temas de negociación laboral) con gran predicamento en la AFL. Con influencia en el New Deal de Roosevelt, y con prolongaciones incluso hasta Galbraith, su interés se centró en la búsqueda de formulaciones económicas a partir de la evolución de las instituciones, con un cierto apartamiento de la Teoría Económica convencional y con una indudable preocupación por todo lo social. E.i.: (American) institutionalism.

Instituto de Comercio Exterior (ICEX). Organismo público autónomo español, creado en 1982 como Instituto Nacional de Fomento de la Exportación (INFE) y con las funciones que reflejaba su nombre. En 1987 se modificó su denominación a ICEX. Depende de la Secretaría de Estado de Comercio, del Ministerio de Economía y Hacienda. E.i.: puede traducirse por (Spanish) Foreign Trade Institute.

Instituto de Conservación de la Naturaleza (Icona). Organismo público español, creado en 1971, para continuar los trabajos del entonces extinguido Patrimonio Forestal del Estado (PFE), incorporando en parte y de forma muy discutida las nuevas ideas sobre preservación del medio ambiente. El Icona desarrolla su labor en las áreas de la reforestación, administración de montes públicos, caza y pesca continental, reservas ecológicas (parques nacionales y otros espacios protegidos). Es uno de los organismos más criticados por las asociaciones ecologistas, por entender que en gran medida no ha perdido aún las anteriores concepciones productivistas del PFE. E.i.: (Spanish) Nature Conservation Institute.

Instituto de Crédito Oficial (ICO). Organismo público español, creado en 1962 por la Ley de Reforma del Crédito Oficial. El ICO, dependiente del Ministerio de Economía y Hacienda, actúa como holding de las Entidades Oficiales de Crédito: Banco de Crédito Industrial, Agrícola, Local e Hipotecario de España. El ICO desarrolla actividades de financiación global de las EOC, a través de la emisión de los bonos ICO, que son negociables en bolsa. E.i.: (Spanish) Official Credit Institute.

Instituto de Desarrollo Económico (IDE). Entidad del grupo del Banco Mundial, creada en 1955, como centro de formación y perfeccionamiento de funcionarios públicos de los Estados miembros del Banco. Tiene su sede en Washington. E.i.: Institute of Economic Development 

Instituto de Integración de América Latina (INTAL). Una división del Banco Interamericano de Desarrollo (BID), con personalidad jurídica propia, que realiza y auspicia estudios sobre los problemas y las posibilidades de la integración económica latinoamericana. Tiene su sede en Buenos Aires. E.i.: Institute for the Economic Integration of Latin America (IEILA).

Instituto de Formación e Investigación Profesional de las Naciones Unidas (UNITAR). Organismo autónomo de la ONU, creado por la Asamblea General en 1963, al objeto de capacitar personal de alto nivel con destino a los decenios para el desarrollo, y a las demás investigaciones de interés para la paz y la cooperación internacional. Tiene su sede en Nueva York. E.i.: United Nations Institute for Training and Research (UNITAR).

Instituto de Reforma y Desarrollo Agrario (IRYDA). Organismo del Estado español, creado en 1971, como resultado de la reagrupación del Instituto Nacional de Colonización, y del Servicio Nacional de Concentración Parcelaria y Ordenación Rural ‑además de otras entidades menores‑ que habían venido actuando de forma casi siempre compartimentada, a pesar de tratarse de áreas muy próximas entre sí, para la mejora técnica del medio rural. El IRYDA se ocupa básicamente de la concentración parcelaria, puesta en regadío, conservación de suelos y ordenación rural. E.i.: (Spanish) Institute for Agrarian Reform and Development.

Instituto Español de Moneda Extranjera (IEME). El Comité Interventor de los Cambios funcionó entre 1928 y 1929 como primera experiencia española de intento de estabilizar el tipo de cambio de la peseta. A este organismo siguió, en 1930, el Centro Regulador de Operaciones de Cambio, al que sucedió, pocos meses después y con las mismas finalidades, el 31 de agosto, el Centro Oficial de Contratación de Moneda, que persistió en tales funciones hasta la fundación, en 1939, por Ley de 25 de agosto, del Instituto Español de Moneda Extranjera. El IEME quedó adscrito al Ministerio de Economía y Comercio, y en 1941 al de Comercio, separado, pues, del Ministerio de Hacienda y del Banco de España ‑a diferencia de sus antecedentes‑, lo cual demostraba la función prioritariamente comercial de las intervenciones del cambio de la peseta. Durante todo el período 1939‑1959 el IEME fue un auténtico centro de racionamiento de divisas, al que debían dirigirse los importadores para demandar los medios de pago necesarios para sus operaciones en el exterior. Desde el Plan de Estabilización de 1959, el IEME perdió mucha de su importancia y fue oficialmente disuelto en 1973, pasando las funciones de regulación del mercado –a través de la Banca Delegada‑ al Banco de España. E.i.: puede traducirse por Spain’s Foreign Currency Institute.

Instituto Hudson. Véase futurología. E.i.: Hudson Institute.

Instituto Latinoamericano de Planificación Económica y Social (ILPES). Es un organismo dependiente de la Comisión Económica para América Latina (CEPAL), que realiza toda clase de investigaciones sobre cuestiones de planeamiento. Tiene su sede en Santiago de Chile. E.i.: Institute of Latin American Economic and Social Planning.

Instituto Nacional de Estadística (INE). Desde 1939 es la oficina que teóricamente centraliza toda la información estadística de España, aunque son muchos los centros oficiales compartimentados con sus propios aparatos estadísticos. E.i.: (Spanish) National Institute of Statistics.

Instituto Nacional de Colonización (INC). Creado en 1939 con el patrimonio del suprimido Instituto de Reforma Agraria (IRA) de la Segunda República Española, su objetivo fue, en vez de distribuir la gran propiedad, la promoción de mejoras técnicas, especialmente por medio de la puesta en regadío. En 1971 quedó incluido en el Instituto de Reforma y Desarrollo Agrario (IRYDA). E.i.: (Spanish) National Land Settlement Institute.

Instituto Nacional de Empleo (INEM). Es el organismo público español, adscrito al Ministerio de Trabajo, que se ocupa de todo lo referente a los programas de ocupación, oficinas de colocación, estadísticas de paro registrado, etc. E.i.: National Institute for Employment.

Instituto Nacional de Hidrocarburos (INH). Creado en 1981, es el holding del Estado español para el petróleo, el gas natural, los gases licuados del petróleo y la petroquímica. El INH participa ‑a través de la empresa Repsol‑ en Campsa, Enpetrol, Butano, Enagás, Alcudia, etc. E.i.: (Spanish) National Hydrocarbons Institute.

Instituto Nacional de Industria (INI). Creado en 1941, es el holding del Estado español para las actividades industriales y de servicios que no abarcan los otros dos entes de cartera, que son el INH y la Dirección General del Patrimonio del Estado. Su fundación formó parte de un propósito decidido de industrialización de España y de establecimiento de las bases de la autarquía. Participa de forma directa en más de medio centenar de empresas, entre ellas las más importantes: Ensidesa, Iberia, Hunosa, Enasa, Endesa, Endasa y CASA. E.i.: (Spanish) National Institute for Industry.

Insumo. Bien empleado en la producción de otros bienes. Véase input. E.i.: input.

Intangibles. Dentro de la economía de la empresa, se dice de todas las actividades, inversiones, etc., que no tienen materialización concreta en activos fijos, en existencias de materias primas o en stocks de productos terminados. Los intangibles más frecuentemente citados son del tipo de los diseños industriales, las capacidades científicas de los investigadores, los planteamientos singulares de estrategias comerciales, el goodwill o fondo de comercio, etc. E.i.: intangible assets.

Integración. Proceso por el cual se unen dos o más elementos individuales para formar un todo. En Macroeconomía, la tendencia a crear mercados de gran amplitud, a través de diversidad de mecanismos y, sobre todo, por la vía de las uniones aduaneras y económicas. La teoría de la integración pone de relieve la ventaja de los grandes mercados y estudia la creación y la desviación de comercio que pueden originarse con ellos. Entre los autores más destacados sobre cuestiones de integración debe citarse a Jacob Viner, Tibor Scitovsky y Bela Balassa. E.i.: (economic) integration.

Integración vertical. Tendencia que se manifiesta, por razones de economía, en la decisión de asumir distintas fases de un proceso de producción, desde la obtención de la materia prima hasta la terminación de productos destinados al consumo final. Un caso claro de integración vertical sería el de una empresa con minas de carbón y de hierro, con industrias siderúrgicas, construcción naval y negocios navieros. E.i.: vertical integration.

Integrismo. Tendencia conservadora en el pensamiento social que pretende mantener en su plenitud los llamados "valores tradicionales", oponiéndose a los cambios de la sociedad y al progreso de sus estratos menos favorecidos. E.i.: integrism.

Interdependencia. Situación de las relaciones entre dos o más países, según la cual uno depende de otro –y pretendidamente a la recíproca‑ a los efectos de su desarrollo económico o de su presencia internacional. El principio de interdependencia política, formulado por Breznev para las relaciones de la URSS con los países del Este de Europa, significó para muchos una manifestación del imperialismo soterrado de la URSS. E.i.: interdependence.

Interés. Cantidad que se paga como remuneración por la disponibilidad de una suma de dinero tomada en concepto de crédito. Se justifica como retribución por el factor capital, o por la abstinencia de consumo que significa para el prestamista. El interés es el origen de la renta generada por las instituciones crediticias, que toman dinero con pago de intereses pasivos y lo prestan con el cobro de intereses activos. E.i.: interest.

Interés compuesto. Es el rendimiento de un capital tomado a préstamo, cuando al capital inicial van acumulándose los intereses generados sucesivamente, en un proceso de retroalimentación que ensancha, momento a momento, la base del capital. E.i.: compound interest. (Véase Apéndice).

Interés legal. Es el que sirve para determinar con fijeza las cargas adicionales que se devengan por demora en el pago de los impuestos. El interés legal puede servir también de referencia para la fijación de tipos en casos concretos. En España se establece, anualmente, en la Ley de Presupuestos Generales del Estado. E.i.: legal interest.

Interés simple. Es el rendimiento de un capital tomado a préstamo, sin que en el momento de percibirla pueda agregarse esa remuneración al principal para engrosar la base a la que después aplicar el tipo de rédito. E.i.: simple interest. (Véase Apéndice).

Intereses intercalarios. Son los que se calculan como retribución del capital invertido en una empresa por el tiempo en que todavía no ha entrado en rendimiento. E.i.: capitalized interests.

Intermediarios. Quienes en el tráfico comercial o de influencias actúan como vínculo entre dos o más segmentos de un proceso; p.e.: los asentadores en los mercados centrales y las sociedades mediadoras del mercado de dinero. E.i.: intermediaries.

Internacionalismo. Actitud en el pensamiento político, favorable a la búsqueda de lazos solidarios entre todos los trabajadores del mundo, considerando las fronteras y los llamados intereses nacionales como una muestra de la dominación de la burguesía, que a nivel internacional tiene sus propias manifestaciones en el imperialismo.

‑‑El internacionalismo proletario es el mismo sentimiento, expresado de forma aún más activa, en el apoyo de los trabajadores de unos países a los de otros, al considerar que forman parte de una misma clase por encima de las barreras políticas. Este era el espíritu de la Asociación Internacional de Trabajadores (AIT), o Primera Internacional, creada en Londres en 1866. E.i.: internationalism.

Inventario. En el comercio y en la contabilidad, la relación valorada de los bienes y derechos pertenecientes a una persona física o jurídica, realizado con orden y distinción de sus distintas partidas, y con la evaluación de cada una de ellas. E.i.: inventory.

Invento. Descubrimiento de un nuevo producto o de un nuevo proceso de producción para un producto ya existente. Los inventos son protegibles, en favor de los inventores, a través de su inscripción en el Registro de la Propiedad Industrial, por medio de la patente correspondiente. Véase innovación. E.i.: invention.

Invertir. En Economía, aplicar el ahorro al gasto en bienes de equipo o de capital, o en activos financieros, para obtener de ellos una rentabilidad. La inversión se considera como la magnitud clave del crecimiento, al constituir la forma de aportar el factor capital para la creación, ampliación o mantenimiento (amortización) de las actividades productivas o para la obtención de plusvalías con las adquisiciones realizadas. E.i.: to invest.

Investigación y desarrollo. Es la forma de medir los recursos utilizados para la investigación científica y tecnológica en un país. Se contabilizan las sumas aplicadas a tales objetivos y el total se relaciona con el PIB, ofreciéndose el resultado en términos de porcentaje. El I+D, como se dice abreviadamente, mide el esfuerzo investigador de un determinado país. E.i.: research and development (R & D).

Investigación operativa. Conjunto de técnicas de cálculo que permiten la solución de problemas complejos. Normalmente, se desarrolla a lo largo de cinco etapas: definición del objetivo, análisis de los datos, construcción de un modelo matemático que esquematice la realidad, formulación de los resultados y control de los mismos. La investigación operativa, nacida durante la Segunda Guerra Mundial, se aplica con fines pacíficos a problemas de implantación industrial, gestión de stocks, distribución de productos, circulación urbana, etc. E.i.: operational research.

Invierno nuclear. Hipótesis configurada por simulación (a través del modelo TAPPS), conforme a la cual una guerra nuclear de gran envergadura ocasionaría drásticos cambios climatológicos, equivalentes a un largo y severo invierno, que acabaría con la vida del planeta tal como hoy la conocemos. E.i.: nuclear winter.

IRI. Sigla del Instituto per la Reconstruzione Industriale, creado en 1931, en Italia, para hacerse cargo de las empresas en crisis. Tuvo un gran desarrollo con Mussolini, y se mantuvo después de la Segunda Guerra Mundial. Ha sido uno de los instrumentos fundamentales de la industrialización italiana, y como modelo de propósitos autárquicos, sirvió de inspiración para la creación del INI. E.i.: (Italian) Institute for Industrial Reconstruction.

IRPF. Véase Impuesto sobre la Renta de las Personas Físicas.

IRYDA. Véase Instituto de Reforma y Desarrollo Agrario.

Isolíneas. Método de representación gráfica, cuya invención se atribuye a Alexander von Humboldt, consistente en el diseño del lugar geométrico de los puntos expresivos de un mismo nivel para un fenómeno determinado: curvas de altitud en topografía; isoyetas, para las precipitaciones meteorológicas; isócronas, para los tiempos empleados en el recorrido desde un punto determinado a su entorno; isodapanas, o distancias que pueden recorrerse en el entorno desde un punto, en una unidad de tiempo, etc. Son muy utilizadas en la determinación de los factores de localización, y en otras aplicaciones de la ciencia regional. E.i.: isoquant curves.

Iteración. Método de cálculo por aproximaciones sucesivas, consistente en que cada etapa está basada en los resultados obtenidos en la etapa precedente. E.i.: iterative method.

Izquierda. En política, el espacio teórico desde el cual se defienden posturas progresistas en lo económico y social. Olof Palme (1984) consideraba cuatro los valores fundamentales de la izquierda: la libertad, la justicia, el trabajo y la paz. E.i.: the (political) left.

Izquierdismo. Las actitudes que por un afán de estar muy a la izquierda acaban cayendo en posiciones aberrantes (también gauchisme). E.i.: (political) leftism.

J

Jacobinos. Adjetivo procedente del francés jacobin, por alusión a quienes pertenecían a la facción política más demagógica y sanguinaria de Francia en los tiempos de la Revolución de 1789, conocidos con ese nombre por celebrar sus reuniones en un convento de la calle de San Jacobo, en París.

‑‑Por extensión, demagogo de retórica incendiaria y generalmente pseudorrevolucionario. E.i.: jacobins.

Jevons, William Stanley. Economista inglés (1835‑1882), autor de la obra "Teoría de la Economía Política" (1871). Ideó el concepto de utilidad marginal ("el valor depende por entero de la utilidad"), al propio tiempo que Gossen. También se le considera como precursor de la Econometría por sus trabajos sobre ciclo económico, números índices y medias móviles, temas en los que empleó sus amplios conocimientos matemáticos.

Joint venture. Expresión del inglés, comúnmente utilizada en todos los idiomas del mundo para referirse a la agrupación, generalmente temporal, de dos o más empresas que unen sus capacidades para afrontar un proyecto de construcción, investigación, comercio exterior, etc. En español puede emplearse la expresión agrupación temporal de empresas.

Jornal. Del latín diurnale, de diurnus, a diario. Estipendio que gana el trabajador por cada día de trabajo. E.i.: day’s wages, daily wage.

Jornada de trabajo. Tiempo que se dedica a laborar conforme a la legislación vigente de un país. Con variaciones sectoriales, a veces importantes, la jornada de trabajo se fija en un mismo número de horas a la semana para toda la población; con el detalle del máximo por día, horas extraordinarias realizables, etc. En España, en 1983 se estableció la jornada básica de cuarenta horas semanales. E.i.: working hours.

Jornalero. Véase bracero.

Jovellanos, Gaspar Melchor de. Político y economista español (1774‑1811), asturiano, uno de los principales exponentes de la Ilustración. Autor de numerosas obras, de excelente prosa; entre ellas, el célebre "Informe sobre la Ley Agraria" y la muy apreciable "Memoria sobre la Educación Pública". Ministro progresista de Carlos IV, fue perseguido por Godoy, quien le encarceló por años en el castillo de Bellver, en Mallorca. En 1808 fue elegido presidente de la Junta Central y en esa calidad promovió la que después sería Constitución de Cádiz de 1812.

Juego de suma cero. En la teoría de juegos, el que implica que para que gane uno tiene que perder otro, habida cuenta de que las cantidades que están en liza tienen carácter fijo. El economista estadounidense Lester C. Thurow es autor de un libro con el mismo título del epígrafe, en el cual analizó las tensiones de la distribución de la renta, precisamente por la dinámica del juego de suma cero. E.i.: zero sum game.

Juegos, teoría de los. Desarrollo de las ideas de Cournot que llevaron a cabo, con matemática avanzada, J. von Neumann y O. Morgenstern en 1944, aplicando conceptos de los juegos de estrategia y no de azar. Básicamente se dan dos situaciones: el puro conflicto, cuando las ganancias de un jugador son las pérdidas del otro (juego de suma cero), y la mezcla conflicto‑cooperación cuando los jugadores cooperan para mejorar el resultado conjunto, pero se discuten las ganancias. La teoría analiza las diversas situaciones en casos concretos (oligopolio, carrera de armamentos, etc.), con el propósito de formular posibilidades de equilibrio. E.i.: theory of games.

Jueves negro. Se conoce con ese nombre el 24 de octubre de 1929, fecha en que se produjo una fuerte baja (crash) en la bolsa de Nueva York. Generalmente se considera como el punto de arranque de la Gran Depresión. E.i.: Black Thursday.

Juglar, Joseph‑Clément. Economista francés (1819‑1905), estudioso de los ciclos económicos de ocho a diez años de duración, a los que Schumpeter bautizó con el nombre de ciclos Juglar.

Juicios de valor. Véase ideología. E.i.: value judgements.

Junkers. Los antiguos agricultores latifundistas del norte de Alemania y, especialmente, de Prusia oriental. Representaban el espíritu conservador y de fuerte imbricación con el militarismo. Introdujeron técnicas agrícolas avanzadas, originando así la "reforma agraria a la prusiana", consistente en la progresiva despoblación del territorio subsiguiente a la mecanización a todos los niveles. E.i.: junkers.

Junta general. En Derecho mercantil, asamblea de accionistas de una sociedad anónima, que dispone de los poderes soberanos para elegir al consejo de administración y marcar las pautas de su actuación, censurar las cuentas, etc. Lo más normal en los últimos tiempos es que la junta general siga las recomendaciones del consejo de administración; salvo situaciones de crisis en que puede enfrentarse con él. E.i.: stockholder’s meeting.

Juro. Empréstitos reales en España, que se sucedieron desde los tiempos en que los Reyes Católicos tomaron dinero de particulares, con promesa de pago de intereses, para financiar la guerra de Granada. Podían ser juros de caución (como mera garantía del préstamo y no negociables), y de resguardo (negociables, cuasidinero). Los juros constituyeron la forma habitual de endeudamiento de la Corona hasta el comienzo del reinado de Carlos III, cuando se pasó a emitir los vales reales. La garantía de los juros consistía en la afectación a su pago del rendimiento de ciertos tributos o rentas públicas. E.i.: puede traducirse por the Crown’s debt.

K

Kahn, Hermann. Véase futurología.

Kaldor, Nicholas. Economista británico de origen húngaro (1908‑1986), graduado en la London School of Economics and Political Science en 1930, donde enseñó hasta 1947. Profundamente influenciado por la economía keynesiana y autor de "Los aspectos cuantitativos de los problemas del pleno empleo en Gran Bretaña", en sus últimos tiempos fue uno de los críticos más acerbos de la política monetaria de la señora Thatcher.

Kalecki, Michael. Economista británico de origen polaco (1899‑1970), que adquirió especial relevancia por sus estudios sobre el ciclo y el desarrollo económico. Se le considera normalmente entre los keynesianos de la Escuela de Cambridge.

Kantorovich, Leonid Vitalovich. Economista e ingeniero soviético (1912) que desempeñó la dirección del Instituto de Matemática de la Academia de Ciencias de la URSS (1948‑1960) y del Instituto de Control de la Economía Nacional (1971‑1976). Se le considera como el creador del método de la programación lineal, de aplicación a la optimización de recursos en la planificación. Recibió el premio Nobel de Economía en 1975, junto con T. Ch. Koopmans.

Kautsky, Karl. Pensador alemán (1854‑1938), militante toda su vida en el socialismo. Secretario de F. Engels durante algún tiempo en Londres, fue autor de diversos trabajos teóricos, entre ellos "Las doctrinas económicas de Karl Marx" (1887). En 1892 expuso el programa del congreso del Partido Socialdemócrata Alemán en Erfurt, donde defendió el marxismo revolucionario frente al revisionismo de Bernstein. A comienzos de siglo comenzó a adoptar tesis de carácter más centrista, favorables a la senda pacífica y parlamentaria hacia el socialismo. Después de la Primera Guerra Mundial, en su libro "Dictadura del proletariado" (1918), se manifestó contra el bolchevismo, lo que provocó la apertura de una fuerte y agria polémica con Lenin, quien le calificó de "renegado".

Keynes, John Maynard. Economista británico (1883‑1946), hijo del también economista, metodólogo, John Nevilla Keynes. J. M. Keynes adquirió notoriedad con sus primeros trabajos durante la Conferencia de Paz de Versalles, cuando inteligentemente propuso (en "The Economic Consecuences of the Peace", 1919) no castigar a Alemania a fin de evitar su ulterior revanchismo. A lo largo de la Gran Depresión combatió la política conservadora de restauración del patrón oro en el célebre opúsculo "The Economic Consequences of Mr. Churchill", y tras una serie de trabajos sobre temas monetarios, en 1936 publicó la más importante de sus obras, la "Teoría general del empleo, el interés y el dinero", en la que formuló las bases de la después llamada Nueva Ciencia Económica, o también keynesianismo. La tesis fundamental de Keynes consistía en que el paro era un resultado de la caída de la demanda efectiva, y por ello, para lograr el pleno empleo, se hacía necesario cebar la bomba del sistema económico con inversión pública. En los últimos años de su vida, J. M. Keynes participó en las negociaciones de la Ley de Préstamos y Arriendos (1941), y en la organización del FMI en Bretton Woods, 1944 (ver Plan Keynes). Grandes discípulos de Keynes fueron Harrod, Hansen, Kaldor, etc. (Ver también principio de aceleración, multiplicador de inversión, pleno empleo, preferencia por la liquidez).

Keynesianismo. Véase Keynes. E.i.: keynesianism.

Kibbutz. Palabra hebrea empleada en todos los idiomas para referirse a las granjas colectivas de Israel, de cultivo en común y con servicios colectivos de alojamiento, educación, etc. La tierra es propiedad del Estado y se arrienda a los agricultores a largo plazo (cuarenta y nueve años). Los kibbutzim (en plural) también desarrollan actividades industriales.

King, ley de. Gregory King, economista inglés (1648‑1712), formuló la relación entre las cosechas y el precio de los cereales, según la cual una caída en la producción acarrea aumentos más que proporcionales en los precios (al ser la demanda de gran rigidez). E.i.: King’s law.

Klein, Lawrence Robert. Economista estadounidense (1920). Ha sido profesor de la Wharton School of Business, de la Universidad de Pensilvania. Trabajó con Koopmans en la Cowles Commission. Se especializó en econometría, estadística y ciclos económicos, y sobre todo en el área de las previsiones, en la que ha destacado con su "Ensayo sobre la Teoría de la Predicción" (1971). Recibió el premio Nobel de Economía en 1980.

Knight, Frank Hyneman. (1885‑1972). Profesor de la Universidad de Chicago, cuyo trabajo más conocido fue "Riesgo, incertidumbre y beneficio", publicado en 1921. En él diferenció entre riesgo e incertidumbre, siendo esta última la verdadera explicación del beneficio, por ser el empresario una especie de adivino del futuro que paga por adelantado los factores de producción.

Know‑how. Expresión inglesa (saber cómo; en francés, savoir faire), que se refiere a los conocimientos tecnológicos u organizativos, más o menos secretos, y generalmente protegidos por el derecho de propiedad industrial, de que disponen determinadas personas físicas o jurídicas y que se hacen precisos para el desarrollo de una cierta actividad. La disponibilidad del know‑how por el Tercer Mundo exige el pago de regalías como contraprestación.

Koljos. Contracción de dos palabras rusas, Kollectivnoe khozjastvo (explotación colectiva). Hace referencia a las granjas cooperativas que se organizaron a partir de 1932 para colectivizar la agricultura soviética. En los koljoses, además de las tierras explotadas en común existen parcelas individualmente cultivadas por los agricultores, que pueden llevar toda o parte de la producción de las mismas a los "mercados koljosianos" para su venta a precios libres. E.i.: koljos.

Kondratief. Véase ciclo Kondriatief.

Koopmans, Tjalling Charles. Economista nacionalizado estadounidense (1910), nacido en Holanda, profesor de las Universidades de Chicago (1946‑1955) y de Yale (desde 1955). Destacó en el desarrollo teórico y en la aplicación de la Econometría, especialmente en trabajos sobre asignación óptima de recursos, entre ellos los preparados bajo su dirección por la Cowles Commission (1944‑1954). Recibió el Premio Nobel de Economía en 1975, junto con el soviético L. V. Kantorovich.

Korzern. Palabra alemana, que hace referencia al conjunto de empresas configurado en torno a una sociedad central. Surgieron en la posguerra de 1918 y alcanzaron su mayor vigencia durante el nacismo, que los utilizó para someter a la industria al Führerprinzip, o derivación de la teoría política del caudillaje para el área de lo económico. Podría traducirse por consorcio.

Kropotkin, Piotr Alexeievitch, Príncipe de. Revolucionario ruso de signo anarquista (1842‑1921). Se adhirió a la Internacional creada en 1864 por Marx, Engels y Bakunin. Fue uno de los dirigentes del movimiento ácrata en Francia, y director de su periódico La Révolte. Sus obras resumieron las de Bakunin y Proudhon. Entre sus discípulos hay que mencionar a Reclus y Sorel. La vida de Kropotkin fue una serie continua de conjuras, revueltas y encarcelamientos.

Kulaks. Originariamente en lengua rusa, el usurero que prestaba a los campesinos. En la URSS de los años 30, los medianos agricultores que se oponían a la colectivización, y que fueron liquidados por Stalin de forma despiadada para llevar a cabo su colectivización de la agricultura. E.i.: kulaks.

L

Lafargue, Paul. Revolucionario francés (1842‑1911) muy conocido en la fase de la Primera Internacional, en parte por su calidad de yerno de Karl Marx. Fue autor, con él, del programa del "Partido Obrero" en el Congreso de El Havre (1880), donde defendió la ortodoxia marxista. Primer enviado de la Internacional a España, puso las bases del socialismo marxista español, del que surgiría el PSOE en 1879. También se le recuerda como autor de un "Curso de Economía Social" (1884).

Laffer. Véase curva de Laffer.

Lagging indicators. Son los indicadores que expresan la evolución de las fluctuaciones económicas después de haber ocurrido. Se consideran como explicativos del ciclo económico, pero también interesan por servir de base para extrapolaciones. Entre ellos cabe mencionar la duración media del desempleo, la relación stocks‑ventas, el coste horario del trabajo, los tipos de interés, etc. Puede traducirse literalmente por "indicadores con retraso", o más libremente, por "indicadores explicativos ex post".

Laissez‑faire, laissez‑passer. Del francés "dejad hacer, dejad pasar... el mundo funciona por sí mismo" (le monde va de lui même). Es, en cierto modo, la síntesis de la doctrina de la Fisiocracia, expresiva de que hay un orden natural de las cosas con sus propias leyes, siendo lo mejor dejarlo que funcione por sí mismo sin ponerle cortapisas. También se convirtió en una especie de lema para el primer liberalismo económico.

Lange, Oskar. Economista polaco (1898‑1965), de formación marxista, que en su largo exilio en EE.UU. (1938‑1945) adquirió gran relevancia en la Universidad de Chicago. En 1945 retornó a su país y fue su embajador en Washington. En el área de la Teoría Económica, sus aportaciones principales versaron sobre la transición al socialismo y la planificación económica.

Largo plazo. En general, el lapso de duración prolongada a efectos de créditos, planificación, etc. En Macroeconomía, el período de tiempo que permite el ajuste de todas las variables económicas a los cambios. Se define por oposición a corto plazo. E.i.: longterm.

Lassalle, Ferdinand. Discípulo alemán de Hegel, Rodbertus y Marx (1825‑1864) y principal fundador del socialismo alemán (la "Unión General Alemana de Trabajadores", precursor del SPD, el actual Partido Socialdemócrata Alemán). Enunciador de la célebre Ley de bronce de los salarios y defensor del sufragio universal, participó en el Programa de Gotha de la socialdemocracia alemana que recibió duras críticas de Marx.

Latifundio. Del latín latifundium; de latus, ancho, y fundus, finca rústica. En España y en otros países, la finca de gran extensión, generalmente de baja intensidad de cultivo, explotada con mano de obra asalariada. La generalización de los latifundios (p.e.: en España a partir de la desamortización), implicó una fuerte concentración de la propiedad, graves desequilibrios de renta, escaso desarrollo cultural de los campesinos sin tierra, y reivindicaciones para el reparto a través de la reforma agraria. E.i.: puede traducirse por large neglected landed estate o emplearse directamente en latín, latifundium, latifundia (plural).

Latifundista. Dícese de quien posee uno o varios latifundios, normalmente absentista y opuesto a la transformación del área donde se asientan sus propiedades, para lo cual puede llegar a obstruir la industrialización y el progreso social. Se utiliza con connotaciones peyorativas, como caso claro de explotador de los campesinos sin tierra. E.i.: large estate owner o landlord.

Law, John. Banquero escocés (1661‑1729) a quien se tiene por introductor en Francia (a través de la Banque Royale) del papel moneda, en una experiencia que llevó a fortísima inflación en 1720.

Lay‑away. Expresión inglesa que viene a significar el desembolso anticipado de la totalidad o de una parte del precio acordado. El vendedor conserva en su poder el objeto de la venta hasta una fecha convenida, en cuyo momento el comprador paga la diferencia.

Leading indicators. Son los indicadores que anticipan las alzas y bajas del ciclo, y que sirven directamente para la predicción económica. Entre ellos cabe citar: la jornada media de trabajo semanal, los parados inscritos semanalmente, los pedidos de materias primas y productos de consumo, las licencias para el comienzo de la construcción de viviendas, las variaciones en los stocks, etc. Puede traducirse literalmente por "indicadores por adelantado", y más libremente, por "indicadores premonitorios", o ex ante.

Lease‑back. Voz inglesa (traducible por cesión‑arrendamiento) que se refiere a la operación por la que una sociedad financiera especializada en operaciones leasing compra a una empresa una inversión ya realizada, y se la arrienda después en virtud de un contrato de crédito‑arrendamiento. Se utiliza principalmente en operaciones inmobiliarias y para grandes equipos industriales, y puede tener la ventaja fiscal de que los pagos por arrendamiento se consideran gastos a deducir en la cuenta de resultados.

Leasing. Del inglés to lease, arrendar. Fórmula para la financiación por las empresas de sus locales de negocios, bienes de equipo, maquinaria, vehículos, etc., consistente en tomar esos bienes en arrendamiento de una sociedad de leasing, que cobra un canon periódico y que ofrece la opción de compra por un valor residual. El leasing permite, pues, el funcionamiento de las empresas sin grandes inmovilizaciones de capital.

Legislación antitrust. La introducida en varios países ‑y especialmente en EE.UU. a partir de 1890 con la ley Sherman‑ para tratar de impedir la formación de grupos de empresas cohesionadas entre sí, y con posiciones de dominio en el mercado que conducen a la efectiva restricción de la competencia. E.i.: antitrust laws.

Lenguajes informáticos. Son metalenguajes ideados de manera consciente y sistemática para su aplicación en la utilización de los ordenadores. Los más utilizados actualmente son el Basic, Cobol y Fortran. E.i.: computer languages.

Lenin, Vladimir Ilich Ulianov, conocido como. Político ruso (1870‑1924). Seguidor de Marx y discípulo del marxista ruso Plejanov. Se adhirió en su juventud al Partido Socialdemócrata Obrero Ruso y encabezó su facción bolchevique, partidaria de la revolución violenta, que fracasó en 1905, pero que triunfó en octubre de 1917 (en el calendario ruso, 6 de noviembre en el occidental), fecha del asalto al Palacio de Invierno en Petrogrado (luego Leningrado). Lenin, autor de "Marxismo y empiriocriticismo", de "El imperialismo, último estadio del capitalismo", y de "El Estado y la Revolución", desarrolló las teorías de la dictadura del proletariado y del partido de revolucionarios profesionales, con milicias militares. Sintetizó en el lema "todo el poder a los soviets" (de soldados, obreros y campesinos), sus objetivos revolucionarios. Entre 1917 y 1921, durante la guerra civil, que al final llevó a consolidar la revolución, Lenin preconizó el comunismo integral o comunismo de guerra; y desde 1921, para recomponer la economía gravemente deteriorada (hambres, escaseces, desorganización), defendió la llamada nueva política económica (NEP), que favorecía un sistema más en línea de la idea de la economía mixta. En la URSS es reverenciado como el padre fundador de la patria soviética, y como creador del marxismo‑leninismo.

Leontief, Wasily. Véase tabla input‑output.

Letalidad de parto. En demografía, el indicador que mide las mujeres fallecidas a causa del parto por cada 10.000 alumbramientos. Expresa el nivel sanitario relacionado con la natalidad. E.i.: birth/death rate. (Véase Apéndice).

Letra de cambio. Documento mercantil, de amplio uso a efectos de financiación, por el cual el librador concede un crédito (generalmente para operaciones comerciales, inmobiliarias, etc., y a 30, 60, 90, 180 o más días) al librado, quien acepta pagar el importe señalado a la fecha del vencimiento que se establece. La letra de cambio así aceptada (y avalada o no por un banco por cuenta del librado) puede ser llevada al descuento en una entidad financiera. E.i.: bill of exchange (R.U.), draft (EE.UU.). (Véase Apéndice).

Letra del tesoro. En España, las emisiones que hace el Ministerio de Economía y Hacienda (Dirección General del Tesoro) para obtener recursos hasta un año de plazo. Son títulos negociables que las SMMD ofrecen con pacto de recompra. E.i.: Treasury bill.

Leva de capitales. Medida extraordinaria de la Hacienda Pública para la obtención de recursos en casos de emergencia, como guerras o calamidades públicas, consistente en exigir de las personas físicas o jurídicas un fuerte tributo sobre el capital, por una sola vez, a modo de impuesto sobre el patrimonio de carácter extraordinario y con tipos muy elevados. E.i.: capital levy.

Lewis, William Arthur. Economista británico (1915) de raza negra, nacido en Santa Lucía, en las Antillas. Fue profesor en las Universidades de Londres, Manchester, Indias Occidentales y Princeton. Realizó numerosos trabajos para la ONU sobre problemas de desarrollo, incluyendo en ellos no sólo los factores económicos, sino también los culturales, antropológicos, etc. Su obra más famosa es "Teoría del Desarrollo Económico" (1955). Recibió el premio Nobel de Economía en 1979, junto con Theodore Schultz.

Ley de bronce de los salarios. Principio formulado por Ferdinand Lasalle bajo el título de "Ley de bronce económica" (Das echerne ökonomishe Gesetz) y que enunció del modo siguiente: "El salario medio se halla siempre reducido a la subsistencia necesaria, indispensable, según las costumbres de una nación determinada, para el sostenimiento de la existencia y para la reproducción". La alusión al bronce recoge el carácter de inmutable que Lasalle atribuyó a esta ley, que tenía, según él, la misma perdurabilidad que las leyes de los dioses, que se fundían en placas de bronce para toda la eternidad. La ley había sido formulada ya por David Ricardo en 1817. E.i.: brazen law of wages (Lasalle,bronce), iron law of wages (Ricardo, hierro).

Ley de la moneda. Composición metálica de una acuñación, a veces expresada en la propia pieza, y que generalmente se designa por las milésimas partes que contiene del metal más valioso, oro o plata; p.e.: en las monedas de cinco pesetas (duros) de 1870 puede verse: "40 piezas por kilogramo, ley de 900 milésimas". E.i.: fineness; p.e.: el soberano británico era "11/12 fine", es decir, de una ley de once partes de oro en cada doce de la aleación.

Ley de los grandes números. Permite hacer predicciones con base en un amplio conjunto de observaciones de un fenómeno concreto, de los que se estudian por la Estadística con gran volumen de observaciones para la demografía, los seguros, etc. E.i.: law of large numbers.

Ley de préstamos y arriendos. La promulgada en 1941 por el Congreso estadounidense, antes de entrar en guerra EE.UU., para otorgar ayuda económica al Reino Unido y sus aliados en Europa (incluida, después, la URSS) contra la Alemania nazi. Las grandes sumas facilitadas (en forma de buques, vehículos, etc.) fueron condonadas en la inmediata posguerra. J. M. Keynes participó en la previa negociación EE.UU.‑Reino Unido que sirvió de base para la preparación de la ley. E.i.: Lend‑Lease Act.

Leyes del Cereal. Las existentes en el Reino Unido que prohibían la importación de cereales como medida de protección en favor de los agricultores británicos. Tras larga polémica, en la que participaron librecambistas (entre ellos Richard Cobden) y proteccionistas (y entre ellos los chartistas), fueron abolidas en 1846 durante el gobierno presidido por Robert Peel por las llamadas Leyes de Peel. E.i.: Corn Laws.

Leyes de Peel. Véase Leyes del Cereal. E.i.: Peel’s Acts.

Liberal. Decíase, en principio, del partidario del régimen de libertades. Palabra introducida en la política en los tiempos de las Cortes de Cádiz (1809‑1813) para referirse a los que se oponían a la Monarquía absoluta tradicional, y luego extendida por toda Europa ‑en la propia palabra española original‑ para significar a los partidarios del liberalismo. E.i.: liberal.

Liberalismo. Conjunto de ideas que favorecen el máximo de libertad en el orden económico, con la puesta en el mercado de la tierra sin vinculaciones (desamortización), la libre contratación de trabajo, la libertad de comercio de bienes y la libre circulación de capitales; todo ello sin más intervenciones del Estado que las consideradas como indispensables (defensa, moneda, hacienda y relaciones exteriores), de modo que las voluntades de cada uno, con sus decisiones de conseguir su propio interés individual, hacen posible el óptimo de bienestar, sin más dirección que una especie de mano invisible que guía su conducta. (Ver también Adam Smith y neocapitalismo). E.i.: liberalism.

Liberalización. En el comercio exterior, la supresión de las restricciones cuantitativas, del tipo de licencias de importación para comercio bilateral, contingentes y cupos bilaterales o multilaterales, prohibiciones o impuestos a la exportación, etc., a fin de aumentar la flexibilidad de las operaciones comerciales, disminuir el proteccionismo y favorecer, en definitiva, la expansión de los intercambios. La OECE impulsó medidas de esta clase a través de los códigos de liberalización de mercancías y de pagos, que permitieron pasar del bilateralismo de la posguerra (1945‑1948) a una fase de creciente cooperación multilateral en el comercio intraeuropeo. E.i.: liberalization.

Libertad de circulación. En sentido estricto, en teoría y técnica de la integración económica, la creación del mercado único de bienes, servicios y factores (capital y trabajo), sin obstrucciones en el paso de un país a otro. La libre circulación de bienes se consigue con el desmantelamiento de las barreras arancelarias y contingentarias, a base de reducciones progresivas previstas en ciertos calendarios para así minimizar los costes sociales. Para los servicios y factores suelen establecerse medidas especiales, en función de las dificultades provenientes de los distintos niveles de desarrollo, resistencias de grupos sociales, etc. E.i.: Free circulation (of goods or factors).

Libertad de comercio. Principio según el cual el intercambio puede realizarse en el mercado nacional o internacional sin ninguna clase de trabas de aduanas, derechos de puertos secos, etc. A escala internacional, posibilidad de acceder a los puertos para la venta de géneros en su hinterland, que antes permanecían cerrados al tráfico de banderas extranjeras. Fue Felipe V quien promulgó en España este principio a nivel interno, mediante una pragmática del 1717; y a nivel de las relaciones con la América española, Carlos III en 1778. Un caso destacado de apertura forzada al comercio internacional fue la realizada por la flota estadounidense del comodoro Perry, que con sus cañoneras abrió los puertos japoneses al tráfico exterior en 1853. E.i.: free trade.

Libertad de contratación. Principio económico del liberalismo que defiende la posibilidad de concluir toda clase de acuerdos o convenios privados, para la realización de cualquier tipo de obra, proyecto, compra‑venta, etc. La libertad de contratación, formulación revolucionaria a fines del siglo XVIII y comienzos del XIX, significó el desmantelamiento del sistema de los gremios de ciertos monopolios reales y de la tasación de precios. E.i.: freedom of contract.

Libertad de los mares. Enunciado según el cual los mares son libres para la navegación pacífica de los navíos de todos los pabellones, incluidos los estrechos y canales que cabe utilizar merced al llamado principio del "paso inocente". Esta libertad la impuso con su poderío la flota británica desde mediados del siglo XVIII, pero luego se vio restringida con la gradual extensión de las aguas jurisdiccionales. Desde el punto de vista del aprovechamiento de los recursos marinos, la libertad está condicionada por las doscientas millas, ya consagradas por la Ley del Mar. Y en cuanto al aprovechamiento de la plataforma continental, se ha llegado al virtual reparto de los mares (p.e.: el mar del Norte para los hidrocarburos), planteándose ahora el de los océanos. E.i.: freedom of the seas.

Libertario. Corriente del pensamiento político que preconiza la supresión del Estado ‑por considerarlo un instrumento de las clases dominantes para la explotación de la mayoría del pueblo‑ y que plantea la organización de la sociedad sobre bases autogestionarias, de cooperación y de propiedad colectiva de los medios de producción. Véase también Acracia, Anarquismo, Colectivismo, Comunismo. E.i.: libertarian.

LIBOR. Sigla del inglés, de London interbanking offered rate. Es el tipo medio de interés, día a día, en el mercado interbancario en Londres, que se paga por los créditos que se conceden unos bancos a otros. Se utiliza como base para marcar, para cada momento, la cota del interés en los créditos y empréstitos internacionales de tipo fluctuante, casi siempre con una fracción adicional por encima del LIBOR; p.e.: LIBOR + 1/8. (Véase Apéndice).

Libra esterlina. Sterling Pound en inglés. Unidad monetaria tradicional de Inglaterra, cuyo símbolo es L () (por L del latín, Libra). Procedente del sistema monetario de Carlomagno, la palabra sterling ‑que diferencia a la libra británica de las demás‑ procede de la moneda del mismo nombre, () En simbología española é. acuñada en el siglo XI, con una estrella (star) en el centro. Se adoptó por Escocia en 1707, y en Irlanda circuló entre 1804 y 1921. Estaba dividida en 20 chelines y cada uno de éstos en 12 peniques. Desde 1971, con la decimalización del sistema monetario británico, consta de diez chelines y 100 peniques. La libra, desde principios del siglo XIX, estuvo inserta en el patrón oro, siendo la moneda más frecuentemente utilizada para el comercio internacional y desempeñando el papel de lo que hoy se denomina moneda de reserva. En definitiva, constituyó el elemento básico que hizo de la City de Londres el centro financiero mundial. Desde 1931, en que se abandonó definitivamente el patrón oro por el Reino Unido, la libra pasó a segundo lugar, detrás del dólar. No ha entrado todavía en el SME, aunque sí forma parte de la cesta de monedas del ECU. E.i.: pound sterling.

Librado. Persona contra la que se gira una letra de cambio y que como deudor en la operación cambiaria acepta su pago, por su importe prefijado, a su vencimiento. E.i.: drawee.

Librador. El que emite la letra de cambio como acreedor de la operación cambiaria. E.i.: drawer.

Libramiento. Orden que se da, generalmente por escrito, para que el Tesoro Público o una contaduría cualquiera realice el pago de una cantidad de dinero que se adeuda, conforme a una previa asignación de crédito presupuestario, o como consecuencia de un contrato comercial, financiero, etc.

‑‑Emisión de una letra de cambio. E.i.: drawing.

Libre práctica. Están en libre práctica (o despachados a consumo, o desaduanados) los productos procedentes del exterior para los que se han cumplido las formalidades de importación, habiéndose exigido los derechos arancelarios y tasas de efecto equivalente que sean de aplicación. E.i.: free transit.

Librecambio. Situación histórica concreta, en la cual las operaciones comerciales entre dos o más países se realizaban sin trabas proteccionistas (del tipo de las restricciones cuantitativas) y con derechos arancelarios cero o muy bajos. La era del librecambio a nivel mundial tuvo dos fechas‑hito: 1846, con las leyes de Peel, que abrieron Inglaterra a la importación de cereales de América, y 1848, fecha de la firma del Tratado Cobden‑Chevalier, claramente librecambista, entre Francia y el Reino Unido. E.i.: free trade.

Libros. En Contabilidad, los registros que se llevan por obligación legal, para reflejar la marcha de la empresa. Los "cinco libros" del comercio son el diario, el mayor, el de inventarios y balances, el copiador de cartas y el de actas. E.i.: account books, ledger.

Líder de opinión. Persona que gracias a su prestigio, a su competencia o a la estima de que goza, ejerce un alto grado de influencia sobre las opiniones de un grupo, al cual orienta en cuanto a la recepción, el rechazo o la interpretación de los mensajes difundidos o de los productos ofrecidos. E.i.: opinion leaders.

Liderazgo de precios. Véase dominio de mercado. E.i.: priceleadership.

LIFO. Siglas de la expresión inglesa Last‑In, First‑Out, que significa, literalmente, "el último en entrar y el primero en salir". Se utiliza para hacer referencia a la forma de valorar stocks, poniendo para los precios de los productos que van a salir los de los géneros recién entrados en almacén.

Liga Hanseática. Véase Hansa.

Límites al crecimiento. Conjunto de hipótesis que integran la teoría según la cual es imposible que la economía mundial crezca indefinidamente, por oponerse a ello el carácter finito de los recursos y por la incapacidad del sistema Tierra para absorber los efectos de las distintas contaminaciones (atmósfera, agua, suelo, etc.), que acabarían por saturar la capacidad de autorregeneración de la biosfera. Los límites al crecimiento en términos de población se manifestarían en su tendencia al crecimiento cero (ver curva logística). La teoría fue esbozada ‑con todos los antecedentes del estado estacionario‑ en el primer informe al Club de Roma, precisamente con el título de "Los límites al crecimiento", elaborado por P. y D. Meadows sobre la base del "modelo Tierra" de Jay Forrester, según las técnicas del análisis de sistemas. E.i.: limits to growth.

Lingote. Del francés lingot, barra de metal en bruto y principalmente de hierro, plata, oro o platino. El patrón oro tuvo su apoyo físico en las monedas acuñadas en metal amarillo, o en el propio oro "en barras" o en lingotes. Hoy todavía las reservas de oro de los bancos centrales se acumulan, normalmente, en lingotes de 999 milésimas. E.i.: ingot.

Liquidez. Naturaleza de ciertos activos de los particulares, de las empresas o de las entidades financieras, según la cual son transformables en dinero efectivo de forma inmediata (liquidez de primer grado; p.e.: los depósitos de un banco en el banco central). E.i.: liquidity.

List, Friedrich. Economista alemán (1789‑1846), cabeza visible de la llamada escuela "nacional", como réplica al "cosmopolitismo", de la escuela clásica, a la que criticó sus dogmas favorecedores del libre‑cambio y la división internacional del trabajo. Se considera a List como uno de los ideólogos del proteccionismo en Alemania.

Lobby. Voz inglesa (en plural, lobbies) que hace referencia a un grupo de presión. Podría traducirse por cabildeo, pero se emplea más frecuentemente la propia voz inglesa. Los lobbies están autorizados legalmente en EE.UU., con la única condición de que deben inscribirse en un registro ad hoc en el Congreso, donde en 1987 había un total de 22.000, con una amplia variedad de temas y dimensiones.

Localización. Más que una teoría ‑como a veces se dice‑, se trata de una rama del análisis económico, que considera el espacio como una parte importante de la realidad, de la que los economistas clásicos hacían casi total abstracción. El espacio significa distancias, áreas de influencia, gravitaciones comerciales, condicionantes a la hora de ubicar centros de producción, etc., sencillamente porque el factor espacial incide en la actividad económica en mayor o menor medida vía transporte. Thünen, Weber, Lösch, Christaller, y más modernamente Walter Isard, son mentores de la teoría de la localización, que constituye el núcleo de la llamada Ciencia regional. E.i.: location.

Lock‑out. Palabra inglesa con que se designa el cierre patronal, o respuesta de los empresarios a la huelga obrera, marcando así el comienzo de una carrera de resistencia por ambas partes, que puede acabar en la transacción o en la derrota de una de las dos posiciones. La Constitución española de 1978 no contempla explícitamente este mecanismo de conflicto laboral, al contrario de lo que ocurre con el derecho de huelga.

LO‑LO. Del inglés lift on/lift off. Expresa el almacenamiento de productos en vertical, generalmente en paletas o contenedores, que se mueven mediante carretillas elevadoras o grúas. Es el sistema vertical frente al horizontal del ro‑ro.

London School of Economics and Political Science. Más citada por las siglas de sus primeras letras LSE, forma parte de la Universidad de Londres. Creada en 1895, es la más prestigiosa de las instituciones educativas europeas en el área de las Ciencias Sociales, y especialmente en Economía. Entre los grandes maestros que han enseñado destacan Harold Lasky, Lionel Robbins, Ralph Dahrendorf, James Meade, Nicholas Kaldor, etc.

Lucro. Ganancia o provecho que se saca de una cosa. Por oposición, el "lucro cesante" es lo que deja de ganarse por interrupción de un trabajo debido a causas concretas o por denuncia del contrato en que se basaba. El lucro cesante se cifra normalmente en un cierto monto, al que se acumulan los intereses desde el cese de la actividad hasta el momento de la satisfacción del mismo. E.i.: gain, profit.

Lucha de clases. Enfrentamiento social que surge por los conflictos de intereses, generalmente de carácter material. En la teoría marxista, el enfrentamiento es bipolar, burguesía/proletariado, siendo esta contradicción fundamental la que actúa como motor de la historia. La salida de la lucha de clases puede ser la guerra civil, tras la cual se impone la dictadura de la burguesía, o que deriva a la revolución, en cuyo caso se configura la dictadura del proletariado. Este esquema se halla hoy sometido a numerosas críticas, especialmente en los países occidentales, donde el Estado se configura como un ente que frena, modera o reprime el conflicto para evitar su transformación en guerra civil. La lucha de clases encuentra treguas, o incluso largos períodos de paz, a través de programas económicos y sociales (instauración de la seguridad social por Bismarck en la Alemania de 1880; New Deal, en EE.UU., 1933; acuerdos de Grenelle de 1936, en Francia; Plan Beveridge de 1942, en el Reino Unido), o más modernamente a través del pacto social. E.i.: class struggle, class warfare.

Luis. Moneda básica, de oro, del sistema monetario de Francia bajo los Borbones, desde Luis XIII (1640) hasta Luis XVIII (1829), con el paréntesis de la Revolución y del Imperio de Napoleón. La efigie del rey ‑siempre un Luis en ese período‑ se acuñaba con su nombre, que se convirtió en el de la moneda. E.i.: Louis.

Lunes negro. Referencia al crash bursátil que se produjo el lunes 19 de octubre de 1987 en la Bolsa de Nueva York, al caer el índice Dow Jones 502 puntos en una sola sesión, y que marcó el comienzo de un fenómeno de cuasipánico en la mayoría de las bolsas del mundo. E.i.: Black Monday.

Luxemburg, Rosa. Socialista alemana de origen judío‑polaco (1870‑1919), que en su obra "Reforma o revolución" (1900) criticó las teorías "oportunistas" de Bernstein de revisión del marxismo. Autora también de "La acumulación de capital" (1913), participó en el frente pacifista contra la Primera Guerra Mundial, creando, con Liebknecht, la "Liga Espartaquista", lucha que continuó en "Bandera Roja", hasta la formación, en 1918, del Partido Comunista Alemán (DKP). Murió asesinada ‑tras un "intento de fuga"‑ el 15 de enero de 1919, después de un período de prisión como consecuencia del fracaso de la insurrección espartaquista de Berlín. En Economía se la recuerda especialmente por su citado trabajo sobre la acumulación de capital.

Ll

Llamada para integración de capital. Véase dividendo. E.i.: call for subscribed capital.

Lloyd’s de Londres. Originariamente, la taberna de Mr. Lloyd, en Londres, donde, desde 1669, con ocasión de reunirse armadores, comerciantes y financieros, se cerraban toda clase de tratos y se contrataban seguros, especialmente marítimos. Con el tiempo, la vieja taberna se transformó en entidad de seguros, con una publicación diaria informativa de productos, barcos, fletes, etc. Los agentes de Lloyd’s de Londres se instalaron progresivamente en los puertos y las plazas financieras de alguna importancia de todo el mundo, para valorar daños, vigilar la calidad de las construcciones y reparaciones navales, establecer el monto de las indemnizaciones, etc.

Lloyd’s Register of Shipping. Registro voluntario de buques que lleva a cabo la compañía Lloyd’s, con la especificación de las características de cada buque, las certificaciones de su construcción, revisiones anuales, etc., que permiten, en todo momento, identificar el navío a efectos de seguro, compra‑venta, etc. La lista se publica de forma anual. Todos los buques registrados en el Lloyd’s llevan en su costado el distintivo de una cruz maltesa.

M

M1, M2, M3, M4. En sentido amplio, véase oferta monetaria. E.i.: money supply.

Macías Picavea, Ricardo. Escritor español (1847‑1899), considerado como uno de los promotores de la corriente del regeneracionismo. Psicólogo y geógrafo, autor de la obra "El problema español", abrió la marcha en la serie de estudios sobre la decadencia de España, que influyeron en toda la "Generación del 98” y que culminaron con los trabajos de Joaquín Costa.

Macroeconomía. Del griego macro, grande, y de economía. La parte de la teoría que estudia el comportamiento de los agentes económicos en grandes agregados de demanda, oferta, magnitudes monetarias, variables del producto nacional, etc. La macroeconomía se refiere, pues, a los conceptos de la economía nacional que se miden a través de la contabilidad nacional, tablas input‑output, flujo de fondos y análisis monetarios. J. M. Keynes, en los años 30, con sus conceptos de demanda agregada, pleno empleo, etc., impulsó el desarrollo de los estudios macroeconómicos. E.i.: macroeconomics.

Mailing. Palabra del inglés de Estados Unidos (de mail, correo) para hacer referencia a la utilización de los servicios postales (oficiales o de las empresas que en tan alto grado lo están privatizando por doquier) para la difusión de publicidad en grandes masas, y directamente a los potenciales consumidores finales, como fase previa, en ocasiones, pero no siempre, a la venta por correo.

Malgastar. Emplear el dinero en dispendios, de forma manirrota, en claro derroche de lo que podría tener aplicaciones fructíferas. E.i.: to waste.

Malthus, Thomas Robert. Clérigo inglés (1766‑1834), párroco de Albury, que en su libro "Principios de población" escribió un alegato contra su coetáneo Mr. Godwin, que creía en el crecimiento demográfico indefinido. Malthus advirtió sobre la eventualidad, para él cierta, de que mientras la población crecía en proporción geométrica, los recursos alimenticios sólo lo hacían en proporción aritmética, creándose así las condiciones para una situación de escasez que a largo plazo obligaría a un ajuste, a la baja, de la natalidad. Esta ley de la población de Malthus fue duramente criticada por Marx, que llamó al párroco de Albury "abogado de la burguesía". Los principios de Malthus tuvieron gran influencia en el pensamiento de Darwin y de Wallace, en cuanto a la lucha por la vida como origen de la selección natural de los más aptos. Las técnicas en continuo avance han postergado las predicciones de Malthus, pero las capacidades de la biosfera para regenerar la creciente contaminación sí que parecen limitadas. El crecimiento cero de la población puede venir, pues, más por conceptos ecológicos que alimentarios.

Malthusianismo. Actitud en demografía opuesta a la del natalismo. Fuertemente influida por la doctrina de Robert Malthus, preconiza que la población debe dejar de crecer, a fin de evitar que los recursos disponibles sean insuficientes para atender a las necesidades. Favorece el control de los nacimientos, fundamentalmente a través de medidas de retraso del matrimonio y de carácter anticonceptivo.

‑‑Se llama malthusiano a quien es partidario de las proposiciones del malthusianismo; entre los natalistas puede tener connotación peyorativa. E.i.: Malthusianism, Malthusian.

Malversar. Apropiarse ilícitamente de los caudales públicos o dedicarlos a usos distintos de aquellos para los que estaban destinados. E.i.: to misappropriate.

Management. Voz inglesa utilizada directamente en muchos idiomas para referirse a la gerencia de una empresa.

Manchesteriano. Calificativo que se emplea frecuentemente para las referencias históricas al período del inicio de la Revolución Industrial (que tuvo en Manchester, Inglaterra, una de sus cunas) y del capitalismo contemporáneo, basado en el maquinismo y la explotación de la clase obrera con bajos salarios, jornadas interminables y ausencia de cualquier forma de sistemas de seguridad social. Cuando algunos portavoces del capitalismo y del monetarismo se pronuncian por tesis que recuerdan mucho las características ya mencionadas, la expresión de "manchesterismo" con que se les califica implica una connotación peyorativa sobre lo mucho de deprimente y de rechazable que supone su negación de las conquistas sindicales y sociales. Desde el punto de vista económico, los "White papers" (libros blancos) de las comisiones regias, "El capital" de Marx y "Las condiciones de vida de las clases trabajadoras en Inglaterra" de Engels, reflejaron muchos aspectos de lo manchesteriano; en literatura, Charles Dickens hizo lo propio. E.i.: manchesterian.

Manifiesto. Documento obligatorio que proporciona una especificación general del cargamento de un navío, y que debe ser entregado en la aduana del puerto de arribo antes de proceder a la descarga.

‑‑Declaración solemne de los principios políticos, económicos y sociales que defiende un grupo determinado; p.e.: el Manifiesto de los persas, en España, de 1814, que preconizó la abolición de la Constitución de 1812 y la vuelta al absolutismo. E.i.: manifest (1ª acepción); manifesto (2ª).

Manifiesto comunista. Elaborado por Karl Marx y Friedrich Engels en París en 1847, se tiene por la declaración históricamente más relevante de los principios del comunismo, con el enunciado de la lucha de clases como motor de la historia para llegar, a través de la revolución, a la sociedad sin clases, propia de un socialismo creador del "reino indefinido de la libertad". E.i.: "The Communist Manifesto".

Mano invisible. Concepto introducido por Adam Smith para subrayar cómo sin necesidad de acuerdos previos el mercado armoniza el conjunto de las decisiones individuales guiadas por el lucro, en un resultado que se considera como el más eficiente y beneficioso para todos. E.i.: invisible hand.

Manos muertas. Históricamente, las instituciones que en el feudalismo no transmitían la propiedad, pero que sí la absorbían, conduciendo así a una creciente concentración de la propiedad. Fue el caso, en España, de la Iglesia, las Ordenes Religiosas, los Municipios, y con ciertas particularidades, de los Mayorazgos. El poder de las manos muertas desapareció con la desamortización. E.i.: mortmain.

Manufactura. La fase previa al maquinismo en el proceso de industrialización, que utilizaba todavía como fuerza motriz el esfuerzo físico humano, la tracción animal, el impulso del viento, la madera como combustible y las caídas de agua para mover los molinos; pero todavía no el carbón mineral y el vapor. La manufactura se expandió en los países europeos merced al mercantilismo, y es considerada como una etapa de protoindustrialización. Ver también Fábricas reales. E.i.: manufacture.

Maquinismo. Término aplicado para hacer referencia a la fase histórica a lo largo de la cual fue introduciéndose en la industria el empleo sistemático del carbón mineral y de la maquinaria movida a vapor. Factor decisivo de la Revolución industrial, marcó además el paso definitivo de la sociedad gremial y estamental a la sociedad industrial, con su consecuencia de la lucha de clases, etc. E.i.: mechanization.

Maravedí. Del árabe "murabifi", perteneciente o relativo a los almorávides. Moneda española, efectiva unas veces, y otras de cuenta. Tuvo diferentes valores y calificativos; el más tardío fue de cobre, y su valía era la trigesimocuarta parte del real de vellón. E.i.: puede emplearse en el original español, aclarando su carácter de moneda fraccionaria (copper coin).

Marco. Moneda alemana, originariamente de plata, que pasó por diversas denominaciones, según el régimen político: Reichsmark, con el Imperio y el nacismo, y Deutsche Mark (DM) con la democracia de la República Federal, tras la Segunda Guerra Mundial, cuando se formalizó el cambio de nombre, en 1948, con la reforma monetaria dirigida por el llamado "padre del milagro económico alemán" Ludwig Erhardt. Actualmente, el DM es la moneda de mayor peso en el ECU, y es ampliamente utilizada como moneda de reserva. E.i.: Deutsche Mark.

Marco institucional. Puede considerarse como la envolvente de la estructura económica, y viene configurado por el conjunto de instituciones que caracterizan el sistema económico en su organización y funcionamiento. Piezas fundamentales del marco institucional son las referentes a la regulación del derecho de propiedad, la moneda, la fiscalidad, el régimen del comercio exterior, la seguridad social, etc. E.i.: institutional framework.

Marginalismo. Método de análisis en microeconomía, que busca la explicación de los fenómenos económicos mediante funciones matemáticas (producción, consumo, etc.), que se representan gráficamente sobre ejes de coordenadas y en donde una variable alcanza en sus últimas manifestaciones (marginales) valores cero que suponen el cierre de un proceso; p.e.: la utilidad marginal cero, como final de una función de consumo. El marginalismo como método fue consagrado por la Escuela de Lausana (Walras y Pareto) y por la Escuela austriaca (Menger, Wieser y Bohm Bawerk), y ampliamente utilizado en la Escuela neoclásica (Marshall, etc.). En España alcanzó su máxima expresión en las "Lecciones de Teoría Económica" del profesor José Castañeda. E.i.: marginalism.

Marketing. Del inglés market, mercado. Rama de la economía de la empresa que analiza los gastos del consumidor y que trata de llegar a una estimación de la demanda desagregada según niveles de renta, difusión espacial, precios y otras características del mercado, incluida la comercialización de los productos. El marketing es ineludiblemente previo a las operaciones de estímulo de la demanda, del tipo de la promoción de ventas y publicidad. Se ha traducido con frecuencia, pero sin éxito en la implantación de la palabra, por mercadeo.

Marketing político. Aplicación de una serie de técnicas para promocionar un partido, un programa electoral o un candidato, tratándolos como "productos" que deben responder a las actitudes y expectativas de la población interesada, y que se lanzan al mercado con el fin de obtener el máximo de sufragios en los procesos electorales. Y todo ello, independientemente de las posiciones ideológicas que los profesionales de tales estudios puedan tener. Esta clase de actividad se realiza por empresas conocidas como "de imagen". E.i.: political marketing.

Marshall, Alfred. Economista inglés (1842‑1924), verdadero fundador de la Escuela neoclásica, que conjugó el acervo de los clásicos con el marginalismo de las Escuelas austriaca y de Lausana. Profesor en Cambridge, fue el autor de "Principios de Economía", que se convirtieron en el manual más leído de su tiempo en el área de la Microeconomía, que él desarrolló al máximo detalle. De indudable claridad didáctica y animado por principios sociales profundos, Marshall aportó a la ciencia económica conceptos como los de curva de demanda, excedente del consumidor, elasticidades, economías externas, etc.

Marx, Karl. Político, filósofo, economista y sociólogo alemán (1818‑1883). De padres judíos germanizados, Karl Marx estudió Derecho y fue en sus célebres "Tesis sobre Feuerbach" (1845) ‑discípulo de Hegel y crítico de la religión‑, donde formuló la proposición ‑tesis número 11‑ de que el filósofo no debe contentarse con la contemplación de la vida, sino que debe contribuir a cambiarla. De 1842 datan los primeros trabajos de Marx sobre economía, siendo director de la revista "Rheinische Zeitung", cuyos contenidos radicales le enfrentaron a las autoridades prusianas, iniciándole en sus forzados exilios. En 1847, junto con Friedrich Engels ‑ya antes habían trabajado conjuntamente en "La ideología alemana"‑, escribió el "Manifiesto comunista", verdadera síntesis de su pensamiento al comienzo de la madurez, que dejaba atrás los "Manuscritos económico‑filosóficos", definitorios, según Erich Fromm, del Marx joven. Los "Grundrisse" (fundamentos) y la "Contribución a la Crítica de la Economía Política" (1859) fueron las obras precursoras de la que se tiene como más importante de Marx, El capital. En su conjunto, la obra de Marx presenta un análisis de la sociedad a través de la estructura económica, con el estudio de las clases sociales, de la lucha de clases y de los procesos de acumulación capitalista a partir de la plusvalía; todo ello en el marco del materialismo histórico y siguiendo el método dialéctico de raíz hegeliana. La influencia de Karl Marx ha sido triple: en la política, inspirando la creación de los partidos socialdemócratas obreros (fue el fundador, en 1864, de la Asociación Internacional de Trabajadores, primera Internacional), luego llamados comunistas en su versión leninista; en la sociología, con discípulos recientes como Wright Mills, Nikos Poulantzas y Adam Schaft, y en Economía, con influencias en economistas como Joseph Schumpeter, Joan Robinson, Paul Baran, Paul Sweezy, etc.

Marxismo. Las ideas de Marx y sus discípulos, que se fundan en la interpretación materialista de la dialéctica de Hegel, aplicada al proceso histórico y económico de la humanidad, base teórica del socialismo y del comunismo contemporáneos. El marxismo como cuerpo de doctrina filosófica, sociológica, económica y política, ha tenido numerosas manifestaciones pretendidamente ortodoxas (el primer Kautsky frente al heterodoxo Bernstein, o el ortodoxo Lenin frente al "renegado" Kautsky), con expresiones renovadoras que llegan a Antonio Gramsci y a la Escuela de Francfort, en lo político y en lo filosófico, y a Sweezy y Baran en lo económico. E.i.: marxism.

Marxista. Perteneciente o relativo al marxismo. Cabe diferenciar la palabra marxiano para referirse a los trabajos de estudio directo sobre la vida y obra de Marx que llevan a cabo los marxólogos.

‑‑Partidario de las ideas sociales que tuvieron su arranque en Karl Marx y Friedrich Engels. E.i.: marxist.

Masa crítica. Volumen de producción mínimo requerido para entrar a competir una empresa en un sector.

‑‑En un proceso concreto, dimensión de uno más de sus elementos que es necesario alcanzar para que se desencadene un fenómeno predeterminado. E.i.: critical mass.

Masa monetaria. Concepto genérico para referirse al conjunto de dinero que se encuentra en poder del público. Con más precisión debe hablarse de los activos líquidos en manos del público (ALPs) o M4. E.i.: en sentido amplio, money supply; en sentido más estricto, private sector liquidity.

Matadores. Son bonos en pesetas emitidos por entidades internacionales de las que España forma parte (BIRF, CFI, CEE, etc.). Se cotizan en el euromercado, análogamente a otros bonos internacionales como los emitidos en dólares en EE.UU. (yankees) o en yenes en Japón (Samurais). E.i.: matadores.

Materialismo. Referencia a las tendencias filosóficas que tratan de explicar los fenómenos sociales mediante el estudio de los conflictos de intereses (huelgas, lucha de clases, guerras civiles, imperialismo), sobre cuestiones materiales (propiedad, disponibilidades financieras, control del trabajo a través de los salarios), oponiéndose, pues, a una interpretación idealista basada en aspiraciones personales pretendidamente altruistas, o en emociones espirituales de inspiración religiosa. E.i.: materialism.

Materias primas. Son los productos básicos utilizados en los procesos industriales para la elaboración de alimentos, textiles, calzado, y toda clase de bienes industriales y artículos de consumo duraderos. Sus precios experimentan en los mercados mundiales grandes oscilaciones en función de la coyuntura económica. E.i.: raw materials, commodities. (Véase Apéndice).

Matrimonialidad. El ratio que mide el tanto por mil que representan las mujeres casadas sobre el total de mujeres de edad fértil. Es un indicador social y no estrictamente demográfico, por el gran número de madres no casadas. E.i.: puede traducirse por marriage rate among women (Véase Apéndice).

Máximax, criterio de. Modo de evaluación y de comportamiento que consiste en valorar las diferentes opciones (en materia social, de política en general o de estrategia concreta) a fin de seleccionar el mejor resultado (maxi) a alcanzar en cada una de ellas (en las condiciones o reacciones más favorables), para luego tomar la decisión en pro del óptimo (Marx) de dichos resultados. E.i.: maximax method.

Maximización. Determinación del valor mayor que puede alcanzar un resultado bajo las restricciones a las que hay que plegarse, y búsqueda de la solución para alcanzar dicho valor. En el caso de un resultado de componentes múltiples, la noción forma parte del concepto más complejo de optimización. E.i.: maximization.

Mayorazgo. Institución del derecho civil, con gran trascendencia socioeconómica en el Antiguo Régimen destinada a perpetuar en la familia la propiedad de los bienes raíces, haciendo que el hijo mayor o primogénito sea el que lo herede todo. Con larga tradición previa en Cataluña (el hereu), el mayorazgo se instauró en los territorios de la Corona de Castilla a partir de las "Leyes de Toro" de 1502. Como figura jurídica de vinculación de bienes, contribuyó poderosamente al proceso de la amortización, hasta que en 1811 empezaron las sucesivas oleadas de la desamortización. E.i.: puede traducirse por entailed estate inherited by primogeniture; first born son.

Meade, James. Economista británico (1907) que trabajó fundamentalmente en la reconstrucción de la teoría del comercio internacional a partir de las aportaciones neoclásicas y keynesianas. Recibió el premio Nobel de Economía de 1977 junto con Bertil Ohlin.

Mecanización. Sustitución, en los procesos productivos, de las operaciones manuales hechas por el hombre por la acción de las máquinas; p.e.: la mecanización agrícola impulsa el éxodo rural; o viceversa. E.i.: mechanization.

Media aritmética. Viene dada por la suma de los números expresivos de las características de un conjunto de individualidades (p.e.: edades de varias personas, tallas, pesos, etc.) dividida por el número de elementos del propio conjunto. E.i.: arithmetic mean. (Véase Apéndice).

Media armónica. Es la media aritmética de un conjunto de números tomando como sumandos sus recíprocos, es decir, las fracciones formadas con el numerador igual a la unidad. E.i.: harmonic mean. (Véase Apéndice).

Media geométrica. Raíz de orden "n" del producto de los "n" números expresivos de las características de un conjunto. E.i.: geometric mean. (Véase Apéndice).

Media ponderada. Ante determinados fenómenos, la forma más rigurosa de obtener un promedio es la media ponderada, en la cual, para cada uno de los sumandos del sumatorio total, los valores cuyo promedio se busca (p.e.: precios de distintas partidas de un producto) van multiplicados por el peso representativo de su importancia respectiva dentro del total. E.i.: weighted average.

Media research. Véase Estudio de medios.

Mediana. Valor del elemento central de un colectivo, cuando se ordenan todos sus elementos en sentido creciente o decreciente de sus valores. E.i.: median.

Medias móviles. Sistema por el cual, para alisar un fenómeno errático en su expresión diagramática de frecuencias, se construye una nueva serie en la que a cada número corresponde la media de ése y otros "n" números próximos de antes y después del mismo. E.i.: moving average. (Véase Apéndice).

Medio ambiente. Es el conjunto de los elementos bióticos (flora y fauna) y abióticos ‑energía solar, agua, aire y tierra mineral‑ que integran un determinado espacio y que permiten el desarrollo de ecosistemas que son el soporte mismo de la vida. E.i.: environment.

Medios. En la célebre definición de Ciencia económica de Lionel Robbins, las capacidades con que se cuenta, de carácter limitado, para alcanzar los fines, prácticamente infinitos, que pueden plantearse. E.i.: means.

Medios de masas o de comunicación social. Pueden considerarse el conjunto de publicaciones escritas de distinta periodicidad (diarios, semanarios, etc.), y de sistemas radiofónicos y televisivos que se ocupan de informar a la sociedad, y que tienen gran capacidad para formar la opinión pública. Los medios son también el soporte de todo el importante despliegue de la publicidad, con la cual se consigue influir en el comportamiento del mercado. Todo este conjunto de posibilidades de los medios hicieron que el comunicólogo canadiense Marshall MacLuhan llegara a la conclusión de que "el mensaje es el medio". E.i.: mass media.

Medios publicitarios. Familia de soportes para la información, que son utilizables para difundir mensajes publicitarios. Los principales medios son la prensa, la radio, la televisión, el cine, la fijación de carteles, las vallas exteriores, la edición y la publicidad en puntos de venta (PPV); p.e.: la prensa en general es un medio, y un diario concreto es un soporte. E.i.: media.

Memoria. Facultad de la mente para recordar y, por extensión, en informática, los dispositivos internos y periféricos de los ordenadores para registrar informaciones luego utilizables en los procesos de datos. E.i.: memory.

Mercadeo. Sinónimo de comercialización, o conjunto de operaciones por que ha de pasar una mercancía desde el productor al consumidor.

‑‑También se ha pretendido utilizar esta palabra como sustitutiva de la inglesa marketing, pero sin éxito. E.i.: marketing.

Mercader. Antiguamente, el que comerciaba con géneros al por mayor, y al que hoy se hace referencia, normalmente, como comerciante. Puede emplearse como peyorativo, por la remembranza evangélica de la expulsión por Cristo de los mercaderes del templo. E.i.: merchant.

Mercadería. Término semi‑arcaico por mercancía. E.i.: good.

Mercado abierto, operaciones de. Véase open market.

Mercado. Contratación pública en paraje destinado al efecto y en días señalados; p.e.: en este pueblo, el día de mercado es el jueves.

‑‑Sitio público destinado permanentemente o en días señalados para vender, comprar o permutar géneros.

‑‑Plaza o país de especial importancia o significación en un orden comercial cualquiera.

‑‑En teoría económica, según el número de ofertantes, el mercado puede ser de competencia perfecta (muchos), de duopolio (dos), oligopolio (pocos) o monopolio (uno solo). Según el tipo de bienes o servicios de que se trate, cabe hablar de diferentes clases de mercados: de materias primas (cereales, soja, carnes, algodón, etc.), de metales, de crudos (de petróleo), de divisas, etc. Por el momento de la realización de la transacción, cabe diferenciar los mercados spot (en el momento; p.e.: el mercado spot de crudos de Rotterdam), o de futuros (p.e.: los futuros del mercado de maíz de Chicago). E.i.: market. (Véase Apéndice).

Mercado, Fray Tomás de. Dominico español (¿‑1575) que escribió sobre temas económicos, especialmente monetarios, habiendo formulado una serie de proposiciones sobre la relación precios‑renta en la línea de la teoría cuantitativa del dinero. Fue autor del libro "Tratos y contratos de mercaderes" sobre las ferias castellanas.

Mercado abierto. Véase open market.

Mercado "bear". En la jerga bursátil norteamericana y, por extensión, en toda la mundial, la calificación de "bear" (el oso) hace referencia al caso de rápidas y persistentes bajas en la cotización de los valores, que pueden ser aprovechadas para volver a entrar en el mercado, o que pueden conducir a un largo estancamiento del mismo. E.i.: bear market. (Véase Apéndice).

Mercado "bull". En la jerga bursátil norteamericana y, por extensión, en toda la mundial, la calificación de "bull" (el toro) hace referencia al caso de rápidas y persistentes alzas en la cotización de los valores, con posibilidades de amplia realización de beneficios por los inversionistas. E.i.: bull market. (Véase Apéndice).

Mercado cautivo. El que, de hecho, está reservado para uno o más oferentes a favor de la producción nacional, generalmente a través de fórmulas de proteccionismo arancelario, contingentario, etc. E.i.: closed market.

Mercado común. Forma de integración económica de dos o más países que, además del desarme arancelario intracomunitario, proceden a la adopción de un arancel aduanero común frente a terceros países. Ver Comunidad Europea, Mercado Común Centroamericano, Unión Aduanera. E.i.: Common Market.

Mercado Común Centroamericano (MCCA). Organización creada en 1960 por el Tratado de Managua para la formación de un espacio económico integrado. Forman parte del MCCA Guatemala, Honduras, El Salvador, Nicaragua y Costa Rica. Desde un principio se previó el desarme arancelario intracomunitario y la construcción de una tarifa externa común frente a terceros; además de otras medidas, como el "régimen de industrias de integración". Por las guerras, los proteccionismos y la falta de autoridades supranacionales, el MCCA, cuya sede central está en Guatemala (Secretaría de Integración Centroamericana, o SIECA), ha resultado menos dinámico de lo previsto. E.i.: Central American Common Market (CACM).

Mercado de futuros. Es aquel en el cual se realizan día a día contratos para entregar, de cara a un momento prefijado, ciertas cantidades de mercancías. Tales operaciones se realizan en las bolsas de productos, como el Commodity Exchange de Chicago; los precios se publican en las páginas financieras de los principales periódicos. Por extensión, hay mercados de futuros de dinero, divisas, etc. E.i.: futures market.

Mercado de valores. Véase bolsa. E.i.: stock market.

Mercado de vendedores. Se dice de aquel en el que los vendedores tienen una clara prevalencia, por la escasez de mercancía o por la fortísima demanda (en las épocas de bonanza, p.e., los mercados de antigüedades), de modo que pueden exigirse precios muy altos. E.i.: seller’s market.

Mercado interbancario. Conjunto de relaciones de oferta y demanda de dinero entre los bancos y otras instituciones financieras, generalmente a muy corto plazo, para atender a necesidades de liquidez o de cobertura de los coeficientes bancarios. El tipo medio diario del mercado sirve de referencia para los créditos a interés fluctuante (LIBOR, MIBOR, etc.) E.i.: interbank money market. (Véase Apéndice).

Mercado negro. Dícese de aquel en que se produce tráfico clandestino de mercancías, de moneda o de activos financieros, a precios distintos de los eventualmente legales y al margen de la fiscalidad. E.i.: black market.

Mercado secundario. Se denomina así cualquier tipo de foro de contratación en el cual un empresario mayorista, de mercancías o de títulos valores, realiza ventas a compradores al por menor. En el mercado de emisiones suele haber una primer fase (o primer mercado) en la cual las grandes instituciones se hacen cargo de toda o la mayor parte de una emisión, para colocarla después, por lo menos en cierta medida, entre sus clientes. E.i.: secondary market.

Mercado spot. Es aquel en el que se contratan productos básicos (commodities) para su compra inmediata y al contado; p.e.: el mercado spot de crudos de petróleo de Amsterdam. E.i.: spot market.

Mercado‑test. Fracción de un mercado de bienes o servicios que es objeto de ciertos estímulos comerciales, a fin de estudiar sus efectos; para aplicar la experiencia así adquirida, en el mejor provecho propio, a una parte mayor o a la totalidad del resto del mercado. Para apreciar los resultados conseguidos en un mercado‑test, éstos se comparan con lo sucedido libremente en un mercado‑testigo que simplemente es objeto de observación. E.i.: test market.

Mercado testigo. Fracción de un mercado de bienes o servicios que se utiliza como referencia para apreciar los efectos de acciones particulares emprendidas sobre otra fracción del mercado que se utiliza como mercado test. E.i.: control market.

Mercados centrales de abastos. Son los situados en las afueras de las grandes ciudades, con buenas conexiones a las grandes redes de transportes. A ellos acuden los suministros agrícolas, ganaderos y de pesca para la alimentación de los mayores núcleos de población. Administrados por entidades estatales, municipales o mixtas, de ellos se surten los comerciantes minoristas. Normalmente, en los mercados centrales ‑de frutas y verduras, de pescado y de piezas de carne‑ las naves de operaciones y almacenamiento se dividen en espacios concretos o "situados", cada uno de los cuales se explota por un asentador. En España, desde 1968, existe la sociedad estatal Mercados Centrales de Abastecimientos, Sociedad Anónima (MERCASA), que funciona como holding de las sociedades constituidas en casi todas las grandes ciudades por MERCASA con los respectivos Ayuntamientos. E.i.: central markets. (Véase Apéndice).

Mercados en origen. En ellos se lleva a cabo la primera compra‑venta de productos agrarios de todas clases. E.i.: agricultural markets (Véase Apéndice).

Mercados municipales. Instalaciones dentro del casco de la ciudad, propiedad de los Ayuntamientos, donde se establecen, como concesionarios, comerciantes de los ramos de la alimentación, limpieza, etc., para las ventas al por menor. Ver también galerías de alimentación y mercados centrales de abastecimiento. E.i.: municipal markets.

Mercancía. Cualquiera cosa mueble susceptible de compra‑venta en el mercado. Expresión moderna de mercadería. E.i.: good, commodity.

Mercantil. Relativo a la mercancía, al comercio y al comerciante y, por extensión, a las relaciones que se producen en el mercado. El derecho mercantil se ocupa de todas esas cuestiones, y además de la organización de las sociedades, contratos, etc. E.i.: mercantile.

Mercantilismo. Corriente del pensamiento económico preclásico, según la cual la prosperidad de las naciones se lograba fomentando la agricultura y la manufactura, a fin de aumentar las exportaciones y restringir las importaciones, acumulando de este modo metales preciosos como signo más relevante de la riqueza. Para instrumentar esa política, el mercantilismo recurrió a listas de géneros de importación prohibida, restricciones cuantitativas, altos aranceles y primas a la exportación. El mercantilismo fue la política económica imperante en la Europa de los siglos XVII y XVIII, con figuras como Cromwell en Inglaterra, Colbert en Francia, el marqués de Pombal en Portugal, etc. En España el mercantilismo tuvo su máxima expresión política en el marqués de la Ensenada con Fernando VI, y su expresión doctrinal en Gerónimo de Ustariz. E.i.: mercantilism.

Expresión inglesa para referirse a las instituciones financieras de origen británico, que desarrollan una serie de actividades: emisiones de empréstitos y obligaciones, administración de carteras, servicios bancarios en general, comercio de oro, seguros, y asesoramiento sobre fusiones y compras de empresas. Los Merchant Banks más conocidos están ligados a nombres como Rothschild, Hambros, Lazards and Schroders, etc. Normalmente, en español se utiliza directamente la expresión inglesa. Podría traducirse por bancos de negocios, pero aclarando entre paréntesis su origen en inglés.

Mesta. Institución medieval española que, con diversas transformaciones, perduró hasta 1833. Se formó por la asociación de los ganaderos de los territorios de la Corona de Castilla para ordenar la trashumancia del ganado ovino, a través de un vasto sistema de vías pecuarias (cañadas, cordeles y veredas), con sus descansaderos, mercados, etc. La Mesta tenía patrimonio propio y una organización parapolicial destinada a hacer cumplir sus reglas y privilegios; entre ellos el de impedir el cerramiento de las fincas. Estaba gobernada por el "Honrado Consejo de la Mesta". Desde mediados del s. XVIII fue severamente criticada por los ilustrados, y especialmente por Jovellanos en su Informe sobre la Ley Agraria. El historiador norteamericano Julius Klein la estudió en su monografía The Mesta. E.i.: puede mencionarse ‑igual que lo hizo J. Klein‑ como the Mesta.

Meta. Objetivo a corto plazo o concreto de un plan, a escala de empresa, sector, región, nación o incluso a escala supranacional o mundial. E.i.: goal, target.

Método de Delfos. Véase escenario. E.i.: Delphi method.

Método DIP. Preconizado por Ramón Tamames para el análisis estructural, se basa en una triple secuencia: la descripción relevante (D) de los hechos, destacando lo que tiene de mayor interés a efectos de interrelaciones; la interpretación (I) de las tensiones y de los conflictos latentes y realmente existentes; y la prospectiva (P), es decir, la posible evolución de los propios hechos, tanto por su dinámica interna, como por la influencia de los factores exógenos. E.i.: puede traducirse por DIP method.

Metrópoli. Ciudad principal de un área metropolitana, configurada como conurbación o constelación de núcleos poblacionales; p.e.: Madrid es la metrópoli del centro de España.

‑‑El principal de un sistema de países, que ejerce su dominio o influencia sobre la generalidad de ellos; p.e.: Inglaterra fue la metrópoli del vasto Imperio Británico. E.i.: metropolis.

Mezcla de políticas. Es el conjunto de medidas que incluyen la aplicación de instrumentos muy diversos (monetarios, fiscales, crediticios, laborales, etc.), con el propósito de lograr un resultado global (estabilización, reactivación, etc.). E.i.: policy mix.

MIBOR. Sigla en inglés del nombre adoptado en el sector bancario español para definir el tipo de interés medio del dinero en el mercado interbancario madrileño (Madrid Interbanking Offered Rate), por analogía con el LIBOR. Sirve de referencia para la concesión de créditos con intereses ajustables, que se determinan periódicamente, casi siempre de forma trimestral, con una fracción por encima del mismo; p.e.: 1/4 o 1/8 sobre el MIBOR.

Microeconomía. Parte de la Teoría económica que analiza la lógica subyacente del comportamiento individual de agentes económicos, como el empresario, el consumidor, etc., y las nociones que se derivan del mismo como beneficio, utilidad, formas de mercado, etc. E.i.: microeconomics.

Migración. Cambio de lugar de residencia, generalmente por razones de trabajo. Las migraciones pueden ser interiores, con flujos interregionales de despoblamiento y densificación que no se enfrentan a obstáculos específicos, al existir el principio de libre circulación de personas; e internacionales, que generalmente tropiezan con trabas por parte de las autoridades de inmigración de los países hacia los que hay gran afluencia potencial (EE.UU. y Venezuela en América, R. F. De Alemania en Europa, Australia en el Pacífico, etc.). E.i.: migration.

Mill, John Stuart. (1806‑1873). Hijo del economista James Mill, de quien recibió una educación del más extremado rigor. Se tiene a J. S. Mill por el broche de oro de la Escuela clásica (Smith, Ricardo, Malthus y a sus "Principios de Economía Política", como la obra codificadora de su pensamiento, en la que se apartó de la teoría del valor, para basar los precios en el cruce de oferta y demanda, con referencias a la relación real de intercambio (terms of trade), las elasticidades, etc. Individualista en la primera parte de su vida, mostró en la segunda una cierta proclividad por las ideas socialistas, siempre sin perder su alta valoración de la libertad e incluso de los valores religiosos.

Minifundio. Situación opuesta a la del latifundio. Hace referencia a las explotaciones agrícolas de reducida extensión, y que además suelen presentar cierto fraccionamiento en un número más o menos elevado de parcelas. El minifundio es considerado como una de las raíces del atraso en las áreas rurales, por los inconvenientes de la fragmentación parcelaria para la mecanización, la tecnificación, la puesta en regadío, etc. Algunos de los problemas del minifundio pueden resolverse, o al menos paliarse, a través de la concentración parcelaria y de la agricultura de grupo. E.i.: small farm.

Mínimo exento. La cantidad por debajo de la cual no hay obligación de contribuir en un determinado impuesto; p.e.: en el IRPF en España, 875.500 pesetas anuales de ingresos totales (en 1988). E.i.: tax exemption cut off.

Minusvalía. Pérdida de valor –medida por sus cotizaciones‑ de determinados títulos entre el momento de su adquisición y el de su venta. Las cantidades que expresan tal disminución patrimonial pueden ser deducidas, en determinadas circunstancias, a efectos de impuesto sobre la renta, personal, o de sociedades. E.i.: capital loss.

Misses, Ludwing Edlen von. Economista que generalmente se incluye dentro de la Escuela austriaca (1881‑1973), defensor a ultranza de la Economía liberal, basándose en la idea de que es el juego de oferta y demanda lo que conduce a la más eficiente asignación de recursos. Trabajó en el análisis del ciclo económico, sobre todo en sus aspectos monetarios, y dejó sentir su influencia en dos de los más señalados mentores de la Escuela de Chicago: Hayek y Friedman.

Misión. Finalidad pretendida por una empresa, o definición del papel que desea cumplir en su entorno o en el sistema social en que actúa, y que real o pretendidamente supone su razón de ser. Equivale a la palabra fin. E.i.: mission.

Mitchell, Wesley Clair. Economista norteamericano (1874‑1948), discípulo de Thorstein Veblen y significado autor del institucionalismo americano. Fue uno de los fundadores del National Bureau of Economic Research, y autor de un libro clásico sobre elaboración y utilización de los números índices (1915). Trabajó, sobre todo, en el análisis del ciclo económico.

MITI. Sigla inglesa para referirse al "Ministry of International Trade and Industry", es decir, al "Ministerio de Comercio Internacional e Industria" de Japón. Las actividades de este departamento son múltiples y se le tiene por uno de los grandes centros impulsores del desarrollo japonés, y especialmente de la tecnología a través de sistemas de permanente conexión entre las mayores empresas y la Administración pública. En el MITI funciona una oficina de planificación a largo plazo, y es también desde el MITI como se otorgan los apoyos del gobierno nipón a proyectos del tipo del desarrollo de la quinta generación de ordenadores en la senda de la "inteligencia artificial".

Moda. En una representación de frecuencias, el valor que se da con mayor insistencia; p.e.: el color que más se lleva en los automóviles fabricados en 1988. E.i.: mode (estadística); fashion (costumbres).

Modelo econométrico. Es un modelo económico que contiene las especificaciones necesarias para su aplicación empírica. E.i.: econometric model.

Modelo económico. En general, la explicación sintética del funcionamiento económico de un país o de un sistema; p.e.: el modelo capitalista, o el modelo japonés. En sentido más estricto, en contabilidad (circuitos), o en econometría (sistemas de ecuaciones), la representación aproximada de una realidad, mediante las relaciones cuantificadas sintéticas que expresan los intercambios de todo tipo entre agregados previamente identificados. La modelización (construcción de modelos), como dice Tinbergen, es un arte, basado en un primer toque de intuición. E.i.: (economic) model.

Moderación salarial. Sistemas seguidos en la política de rentas para poner de acuerdo a trabajadores y patronos, a fin de encontrar un tope máximo o una banda para la fijación de los salarios. E.i.: wage restraint.

Modigliani, Franco. Economista estadounidense (1918), de origen italiano, que ha trabajado especialmente en los temas relativos al ahorro y a los mercados financieros, poniendo de relieve que es durante la parte más activa de la vida cuando se ahorra más, al pensar los individuos en su última fase vital de inactividad. Recibió en 1985 el premio Nobel de Economía.

Modo de producción. En el marxismo, el conjunto de medios disponibles y formas de organización existentes, que definen la forma en que una sociedad realiza sus procesos productivos y consigue reproducir su capital para mantener el crecimiento. Se habla normalmente del modo de producción capitalista, socialista, etc. E.i.: mode of production.

Mohatra. Práctica consistente en la venta a los agricultores de mercancías a crédito, embargando como garantía sus cosechas. Este procedimiento fue muy empleado por los comerciantes castellanos de fines del siglo XVI, quienes, por sus precios abusivos, provocaron desajustes económicos en el campo, y determinaron que las Cortes de 1603 denunciaran el uso de las mohatras por "destruir a los desgraciados agricultores". E.i.: puede traducirse por usurious selling.

Moncada, Sancho de. Catedrático de Sagradas Escrituras, que escribió sobre economía en la primera mitad del siglo XVII y que se ocupó en sus escritos ‑y señaladamente en sus ocho discursos sobre "Restauración política de España" (1619)‑ de la decadencia económica. Seguidor de los cuantitativistas en la explicación de la revolución de los precios, atribuyó el declive hispano a razones demográficas, agrícolas y hacendísticas, así como a la extracción de metales preciosos por los comerciantes extranjeros. Preconizó un decidido proteccionismo de corte mercantilista.

Moneda. Pieza metálica de oro, plata, cobre u otro metal o aleación, regularmente en forma de disco, y acuñada con la efigie de una autoridad en la "cara" y con un símbolo o emblema en la "cruz". Se fabrican en las cecas o casas de moneda, y por su valor efectivo, o bien por el que se le atribuye, sirve de medida común para el precio de las cosas y para facilitar los cambios.

‑‑Unidad de cuenta, medida del valor e instrumento para el ahorro, que se materializa en metal o en papel en forma de billetes y cuya acuñación o emisión está a cargo de la autoridad monetaria, generalmente el banco central.

‑‑Papel moneda: los billetes de banco de curso forzoso y de total poder liberatorio para cualquier operación; se emiten, en régimen de monopolio, por el banco central en tanto que único instituto emisor. E.i.: coin (1ª acepción); currency (2ª); paper money o fiat money (3ª). Para las distintas monedas de curso legal en los diferentes países y territorios del mundo, véase el Anexo 1. Y para las monedas de oro, véase Apéndice.

Moneda de cuenta. Es la moneda teórica que no tiene expresión material ni en acuñaciones ni en papel moneda, pero que sirve para fijar en sus unidades cualquier tipo de transacciones ‑caso del ECU en la Europa comunitaria‑ o determinadas operaciones concretas de comercio exterior ‑el rublo entre los países del Comecon‑ o de transacciones comerciales (la unidad de cuenta europea hasta que en 1979 se creó el ECU), o de fijación de precios agrícolas (el dólar verde de la CEE), etc. E.i.: unit of account.

Moneda de reserva. Dícese de aquella que por la confianza general que inspira se utiliza para engrosar las reservas internacionales de los bancos centrales. Durante la mayor parte del siglo XIX y hasta el abandono del patrón oro en 1931, la libra esterlina fue la principal moneda de reserva, siendo gradualmente sustituida después por el dólar de EE.UU. Actualmente funcionan también como moneda de reserva el marco alemán, el florín holandés, el franco suizo y el yen, todas ellas consideradas como monedas fuertes. E.i.: reserve currency.

Moneda fuerte. Dícese de aquella que mantiene una gran estabilidad comparativa con otras monedas y que en caso de modificaciones en su valor internacional es objeto de revaluaciones o apreciaciones. Es el caso ‑en los años 80‑ del marco alemán, el yen, el florín holandés y el franco suizo. E.i.: hard currency.

Monetarismo. Dentro de la Economía de corte liberal neocapitalista, la corriente que enfatiza de manera muy especial la importancia de todo lo monetario en la realidad económica, con proposiciones que favorecen las medidas de actuación sobre la oferta de dinero y otras magnitudes de las disponibilidades líquidas, la desregulación de la actividad económica, la diversificación de activos financieros, la libre circulación de capitales para la mejor asignación de recursos, la disminución de la presión fiscal como método más apropiado para incentivar la actividad creadora, y la supresión del salario mínimo. El monetarismo tiene su epígono más conocido en Milton Friedman. Ver también Curva de Laffer y Curva de Phillips. E.i.: monetarism.

Monetizar. La adquisición de ciertos activos financieros por el banco central ‑por ejemplo, deuda pública, efectos redescontados o reservas de divisas‑ puede obligarle a la emisión de billetes para compensar, en el pasivo, el importe de sus anotaciones en el activo del balance; p.e.: durante mucho tiempo, el Banco de España monetizó la deuda pública al aceptar su pignoración, que se traducía en créditos a la banca privada. E.i.: to monetize.

Money at call. Expresión del inglés, para referirse al dinero depositado a plazo muy corto, y que es exigible en cualquier momento sin previo aviso. Generalmente se toma por las entidades financieras para cubrir necesidades de liquidez inmediata. Puede traducirse por "dinero pagadero a petición".

Monnet, Jean. Político y economista francés (1888‑1985), a quien se conoce como "padre de Europa", debido a su labor en la creación de la CECA y por su activa participación en todo lo relativo a la Comunidad Europea. Fue también el promotor de la planificación indicativa, con el que precisamente se conoce, comúnmente, al Plan Monnet (primer plan francés de modernización, 1946‑1950).

Monocultivo. Siembra o plantación única o predominante en un determinado país o en una región concreta, y que precisamente por la falta de diversificación que implica, supone una fuerte vulnerabilidad para la economía local o nacional en cuestión. En España son regiones de alto grado de monocultivo, en muchas de sus comarcas más extensas, Andalucía (olivo), La Mancha (vid) y Valencia (cítricos). E.i.: singlecrop farming, monoculture.

Monopolio. Del griego mono, uno solo, y polio, vendedor. Forma concreta de mercado en el que sólo existe un ofertante, que por su situación de dominio, al no haber competencia, puede imponer los precios que más le interesen para alcanzar el máximo de beneficio. Para ello reduce, si es preciso, la oferta. Se habla de monopolio natural, con referencia a aquellos servicios públicos cuyo funcionamiento exige que ciertas actividades las desarrolle una sola empresa en todo el mercado; p.e.: la Compañía Telefónica Nacional de España. Existe monopolio fiscal cuando la exclusiva en la producción y/o distribución de una gama de productos se concede a una sola empresa, para facilitar la recaudación de ciertos impuestos. El monopolio puede ser unilateral (de oferta, o de demanda, también llamado monopsonio), o bilateral, cuando el único oferente se enfrenta a un solo demandante, estableciéndose entre ambos una pugna de la que resulta beneficiado el que más capacidad de resistencia tenga. E.i.: monopoly.

Monopolio de emisión. Es la concesión a una entidad financiera, generalmente el banco central, de la exclusiva de la puesta en circulación de billetes. El monopolio de emisión comporta, inevitablemente, el curso forzoso del papel así emitido. El Banco de España disfruta de este privilegio desde 1874 de modo pleno y permanente. E.i.: issuing monopoly.

Monopsonio. Neologismo del griego, de mono, uno solo, y psonio, comprador. Es el caso simétrico, para la demanda, del monopolio de oferta. E.i.: monopsony.

Montante Compensatorio Monetario (MCM). En el caso de los MCM negativos, es la cantidad que grava la exportación de un país a otro de la CEE, cuando como consecuencia de una devaluación o depreciación monetaria, en el primero, sus precios, a efectos de exportación al resto de la Comunidad, serían menores, en términos de ECUs, que los previstos en los reglamentos agrícolas comunitarios. A sensu contrario, los países con monedas revaluadas tienen derecho a percibir MCM positivos, para así poder mantener sus niveles de precios en términos de ECUs en sus exportaciones a los demás países comunitarios. Los MCM se fijan taxativamente para los distintos productos y países ‑y por tiempos determinados‑ en la propia CEE. E.i.: compensatory levies (positivos); compensatory subsidies (negativos).

Moratoria. Plazo que se otorga, solicita o impone, para afrontar el no cumplimiento inmediato de la deuda vencida. En los años 80 la moratoria en la deuda exterior de los países menos desarrollados ha pasado a constituir uno de los temas de más difícil solución en las relaciones económicas internacionales, habiéndose recurrido por algunos deudores a moratorias más o menos largas, para el interés sólo o también para el principal.

‑‑En la fiscalidad, el aplazamiento por un particular, con la avenencia de la Administración del pago de un impuesto devengado.

‑‑En Economía Energética, el aplazamiento que puede establecerse en cuanto a la entrada en funcionamiento de determinadas centrales nucleares. E.i.: moratorium.

Morfopsicología. Sistema de interpretación psicológica fundado en la clasificación de los individuos en tipos, que busca la correspondencia entre los signos físicos y las tendencias y emociones que los mismos puedan entrañar. Se utiliza en la preparación de las entrevistas de venta, para que el vendedor aprecie mejor las características particulares del comprador. E.i.: morphopsychology.

Moro, Tomás. Humanista inglés del Renacimiento (1478‑1535), coetáneo de Erasmo y de Vives, que llegó a Canciller de Enrique VIII, a cuya política de desobediencia religiosa a Roma se opuso, y por lo cual fue ejecutado. Moro fue el autor de uno de los libros más célebres de la Edad Moderna, "Utopía", en el cual relata la organización política, económica y social de un estado ideal sin propiedad privada. Desde Moro, la utopía se constituyó en el horizonte de cualquier propósito de transformación progresista de la sociedad. (Ver también socialistas utópicos). E.i.: Thomas More.

Moroso. El que retrasa el pago de sus deudas o incumple otras obligaciones, por su natural tendencia a dejar para mañana lo que podría hacer hoy. E.i.: a debtor in arrears/in defaut.

Mortalidad. En demografía, la relación (generalmente expresada en tantos por mil) entre el número de fallecidos en una población humana y la totalidad de la misma. La caída de la mortalidad es uno de los fenómenos típicos del progreso, puesto que aumenta la esperanza de vida al nacer de las personas. Se debe a la disminución drástica de la mortalidad infantil y de las muertes por grandes epidemias originadas por la mejora general de la situación sanitaria. E.i.: death rate. (Véase Apéndice).

Mortalidad infantil. En demografía, la medición de la letalidad en la primera edad, que se expresa por el tanto por mil que representan los fallecimientos infantiles sobre el total de criaturas menores de un año. La evolución a la baja de la mortalidad infantil es uno de los índices más expresivos de la mejora de la sanidad de un país. E.i.: infant death rate. (Véase Apéndice).

Mortinatalidad. En demografía, la proporción de los nacidos muertos respecto del total de nacimientos de una determinada población. E.i.: stillbirth rate.

Moshav. Es el nombe en singular (moshavim en plural) de las granjas colectivas de carácter cooperativo en Israel, en las cuales cada familia tiene asignada una parcela de tierra, existiendo una parte de la explotación de cultivo en común. Coexiste con el kibbutz.

Motivo de precaución. Es el que induce a conservar determinados niveles de liquidez para de este modo poder afrontar en el futuro circunstancias financieras difícilmente previsibles. E.i.: precautionary motive.

Motivo especulación. Una de las razones citadas por J. M. Keynes para referirse a la propensión de los agentes económicos a mantener un cierto nivel de liquidez a la expectativa de que se presenten oportunidades de inversión convenientes. E.i.: speculative motive.

Movilidad laboral. Consiste en los cambios de los trabajadores de una empresa a otra, siendo mayor cuanto más dinámica sea la economía y más flexibilidad haya en las reglamentaciones laborales. La movilidad laboral varía mucho según los países, con mínimos en el caso de Japón, y máximos en EE.UU. La movilidad laboral se refiere también al ámbito de una misma empresa y puede ser geográfica (traslado a otro centro de trabajo de la misma empresa) o funcional (cambio de categoría profesional). E.i.: mobility of labor.

Multinacionales. Expresión abreviada para referirse a las empresas multinacionales (ver), conocidas en los países hispanohablantes, generalmente, como transnacionales. E.i.: multinational corporations; transnational corporations.

Multiplicador de inversión. Del economista inglés Kahn, que se refirió al multiplicador de trabajo en las obras públicas. J. M. Keynes tomó la idea de establecer la relación entre los incrementos de renta esperables y los incrementos de inversión, o de cualquier otro componente del gasto autónomo. Tiene gran importancia en la planificación de las inversiones. E.i.: investment multiplier. (Véase Apéndice).

Multiplicador de comercio exterior. Se denomina así el efecto neto que sobre la renta nacional de un país tiene el que recibe desde el exterior, como consecuencia del aumento de las exportaciones, deduciendo el de las importaciones. E.i.: foreign trade multiplier.

Multiplicador del crédito. Es la relación entre la masa monetaria y la base monetaria; expresa la expansión que pueden alcanzar las disponibilidades líquidas a través de los fenómenos del reciclado del dinero por las instituciones crediticias. E.i.: credit multiplier.

Musgrave, Richard Abel. Economista estadounidense, hacendista, de origen alemán (1910), profesor en la Universidad de Harvard y asesor en varias ocasiones del gobierno federal de Estados Unidos. Especialmente conocido por sus aportaciones teóricas en temas de fiscalidad, entre sus obras principales figuran "Teoría de la Hacienda Pública" (1959) y "Sistemas fiscales" (1969).

Myrdal, Karl Gunnar. Economista sueco (1898), generalmente incluido, con Wicksell y Casel, en la Escuela de Estocolmo. Destacó muy joven como incisivo analista, con su libro sobre problemas raciales en EE.UU. ("An American Dilemma"). Fue después director de la Comisión Económica para Europa, dirigiendo sus importantes trabajos sobre diferencias interregionales en el nivel de renta. Se especializó en problemas de desarrollo, sobre todo con su monumental obra Asian Drama. Recibió el premio Nobel de Economía de 1974, compartiéndolo con F. A. von Hayek.

N

Nación más favorecida, cláusula de la. Principio de las relaciones económicas internacionales, conforme al cual las ventajas concedidas entre dos partes no concluyen con lo estipulado en el tratado o convenio que se firme, sino que además implican la concesión adicional, sin más trámites, de las ventajas que ulteriormente cualquiera de las dos partes signatarias pueda otorgar a terceros. La cláusula se erigió en la base misma del librecambismo del siglo XIX y principios del XX, al facilitar, a través de toda una malla de tratados que la incluían, un nivel de libertad de comercio hasta entonces no conocido. La cláusula de nación más favorecida figura como precepto fundamental en el artículo I del Acuerdo General sobre Aranceles Aduaneros y Comercio (GATT). Pero se establecen excepciones a este principio en los artículos I, XXIV y XXV, al permitirse la no aplicación de la regla a los supuestos de waivers, unión aduanera y zona de libre comercio. E.i.: most‑favored‑nation clause.

Nacionalizar. El paso a manos de los nacionales de un país de cualquier clase de bienes (inmuebles, valores, activos físicos de empresas, etc.) que anteriormente se hallaban en poder de extranjeros; p.e.: la entrada de recursos del exterior durante la Gran Guerra (1914‑1918), permitió que en España se nacionalizaran muchos de los activos hasta entonces en manos de extranjeros.

‑‑Hacer que pasen a depender del Estado las tierras, instalaciones industriales o servicios explotados con anterioridad por el sector privado; utilízase normalmente como sinónimo de estatificar; p.e.: en 1987, el presidente Alan García promovió en Perú la nacionalización de los cuatro primeros bancos del país. E.i.: to nationalize.

Naciones Unidas. También conocida como Organización de las NN.UU., o más abreviadamente ONU. Desde el punto de vista económico, ya antes de su solemne creación formal (25‑4/26‑6 de 1945, en la Conferencia de San Francisco) se habían promovido varios de sus organismos más importantes; entre ellos, en 1944, el Fondo Monetario Internacional (FMI) y el Banco Internacional de Reconstrucción y Fomento (BIRF) en la Conferencia de Bretton Woods. Como organizaciones económicas dentro de la ONU deben mencionarse el Consejo Económico y Social, las Comisiones Económicas Regionales, la FAO, la OIT, la OIEA y la UNCTAD. Las Naciones Unidas se han preocupado reiteradamente de los problemas del desarrollo del Tercer Mundo y han promovido la puesta en marcha de los Decenios para el Desarrollo y el Programa de las Naciones Unidas para el Desarrollo (PNUD). Otras preocupaciones de las Naciones Unidas en el área económica son los temas medioambientales (véase Programa de las Naciones Unidas para el Medio Ambiente, PNUMA) a partir de la Conferencia de Estocolmo de 1972, y los temas del desarme en relación con el desarrollo. E.i.: United Nations.

NAFTA. Sigla del proyecto que surgió al final de los años cincuenta, para constituir la que entonces empezó a denominarse North Atlantic Free Trade Area (zona de libre comercio del Atlántico Norte), que habría incluido a los países europeos de la OCDE, EE.UU. y Canadá, para impulsar el intercambio entre ambas orillas del Océano. A pesar de los esfuerzos del Reino Unido y de los ‑menos convencidos propósitos‑ de EE.UU., la NAFTA no llegó a prosperar, por el avance decidido de la Comunidad Europea.

‑‑Actualmente esta sigla sirve para designar la zona de libre comercio de Nueva Zelanda y Australia, New Zealand and Australia Free Trade Area.

Natalidad. En demografía, la relación entre los nacimientos de una población y la totalidad de ésta, medida en tantos por mil. Generalmente, este ratio se considera expresivo de la pujanza de una población. Se relaciona con el coeficiente de mortalidad para, por diferencias, apreciar el incremento vegetativo. E.i.: birth rate. (Véase Apéndice).

Natalismo. Tendencia o actitud en cuanto a la demografía, que preconiza el crecimiento indefinido de la población, oponiéndose a la utilización de medios anticonceptivos y al aborto. El natalismo, que puede tener una base religiosa (el "creced y multiplicaos" del Génesis) se opone a los planteamientos del malthusianismo y del crecimiento cero. E.i.: natalism.

National Bureau of Economic Research. Institución de investigación económica, creada en 1920, con sede en Washington, D.C., y en la cual se han realizado numerosos estudios sobre temas económicos, especialmente cuantitativos (renta nacional, riqueza nacional, flujos de fondos, contabilidad presupuestaria, etc.). Su fundador fue Wesley Clair Mitchell.

National Institute of Economic and Social Research (NIESR). Con sede en Londres, fue creado en 1938. Desarrolla toda clase de investigaciones sobre el funcionamiento de la economía británica y lleva a cabo proyectos especiales. Financiado por la Tesorería y por toda una serie de grandes empresas británicas, publica la Economic Review.

Navío Espacial Tierra (NET). Expresión generalmente atribuida al economista norteamericano K. E. Boulding, en su artículo de 1966 "La economía del futuro navío espacial Tierra". Con esa imagen se quiere expresar que el planeta es un ecosistema cerrado, excepto en lo que respecta a la recepción de inputs energéticos del Sol. El NET viaja indefinidamente a través del espacio, y sus circuitos de producción y consumo aprovisionan a un pasaje tan amplio como es el conjunto de la humanidad. La concepción del NET puede ligarse con los "modelos Tierra" de Jay Forrester, etc. E.i.: Spaceship Earth.

Negociar. Comprar, vender o cambiar géneros para obtener una ganancia.

‑‑Llevar al descuento a un banco una o más letras de cambio.

‑‑En relaciones internacionales, discutir dos o más Estados los términos de un acuerdo.

‑‑Conversaciones que se mantienen en un organismo internacional, o en el marco de un tratado, para cumplir determinados objetivos previstos en el mismo; p.e.: en 1987 se inició en el GATT la séptima conferencia de negociaciones arancelarias y comerciales (Ronda Uruguay). E.i.: to trade (comerciar); to discount (llevar al descuento); to bargain, to negotiate (negociar).

Neocapitalismo. Es el nombre que empezó a darse en los años sesenta al resultado de las transformaciones operadas en los sistemas capitalistas de la inmediata posguerra, cuyo perfil pasó a caracterizarse por instituciones como la planificación indicativa, la política de rentas, y la cooperación económica internacional. Y todo ello con el máximo énfasis en los planteamientos tecnocráticos, buscando una paulatina sustitución, vía tecnocracia, de la política por la ingeniería social. La crisis que se desencadenó en 1973, significó la transición del neocapitalismo a su nueva fase de monetarismo desregulador y friedmanista. E.i.: neocapitalism.

Neocolonialismo. Véase colonialismo. E.i.: neocolonialism.

NEP. Véase Nueva Política Económica.

Neto patrimonial. Véase fondos propios.

Neurálgico. Neologismo del griego neuro, nervio, y algia, dolor. Dícese de los centros que son dominantes en un proceso, o de los problemas que resultan de apremiante solución; p.e.: los centros neurálgicos de la población española se sitúan en los vértices del cuadrante Madrid, Bilbao, Barcelona, Valencia; las cuestiones neurálgicas de la política económica en Estados Unidos en 1988 consisten en resolver los desequilibrios de la balanza de pagos y el déficit fiscal. E.i.: key centers, key problems (literalmente, centros clave, problemas clave).

New Deal. Del inglés new, nuevo, y deal, trato, oferta. Nombre que se dio al programa político, económico y social del presidente Franklin Delano Roosevelt, que se desarrolló desde su subida al poder en 1933 hasta la Segunda Guerra Mundial. Tenía como objetivo sacar al país de la situación en que se veía sumido por la Gran Depresión iniciada años atrás, en 1929. El programa, considerado como de tendencia socializante por los elementos más conservadores de EE.UU., consistió en medidas laborales (reconocimiento de los sindicatos, inicio de la seguridad social, subsidio de paro, etc.), de carácter agrario (precios regulados, banco de tierras, crédito agrícola, etc.), referentes a la banca (sistemas para evitar las quiebras en cadena) y de formulación de toda una serie de programas concretos de inversión pública y de impulso industrial (NIRA). Se considera generalmente que el New Deal recibió las influencias de las propuestas keynesianas sobre el pleno empleo, y que recíprocamente J. M. Keynes fue muy influido por la política del presidente Roosevelt; entre ambos prohombres se produjo un interesante intercambio epistolar.

New Zealand and Australia Free Trade Area. Véase NAFTA.

New Tows. Literalmente en inglés nuevas ciudades. Se hace referencia con esta denominación a los núcleos de población enteros creados ex novo en función de la "New Towns Bill" británica de 1946. Inicialmente promovidas para frenar el crecimiento de Londres y otras grandes conurbaciones, los lugares de emplazamiento se eligieron en la proximidad de ciudades de tipo medio o pequeño, de las que tomaron su denominación, asignándose a cada nueva ciudad una corporación de desarrollo, con todo un sistema de incentivos para la atracción de industrias. Es una experiencia con sus luces y sus sombras, pero de indudable interés en el propósito de evitar la extensión de las grandes ciudades en "mancha de aceite".

NICs. Sigla de la expresión en inglés newly industrialized countries. Véase países de reciente industrialización.

NIF. Acróstico del número de identificación fiscal del registro de empresas a efectos de tributación.

Nikkei. Véase índices bursátiles.

NIRA. Sigla en inglés de la "National Industrial Recovery Act", o Ley de Recuperación Nacional de la Industria, promulgada en Estados Unidos durante el New Deal para facilitar los reajustes industriales subsiguientes a la Gran Depresión.

Nivel de vida. Situación de una persona o de un grupo de personas (familia, categoría socioprofesional, nación) en una escala de bienestar previamente definida o implícitamente admitida. E.i.: standard of living.

NOEI. Véase Nuevo Orden Económico Internacional.

Nomenclator. Es la lista de los núcleos de población existentes en una demarcación nacional, regional o provincial. Su interés radica en que permite identificar todos los asentamientos demográficos, incluyendo no sólo las cabeceras de los municipios, sino también sus pedanías, aldeas, caseríos, etc. E.i.: nomenclator, population center index.

Nomenclatura arancelaria. Es la especificación, teóricamente exhaustiva, de los productos importables de un país, con una clasificación sistemática de los mismos que sirve de base para el arancel de aduanas. En la Comunidad Europea, desde el 1 de enero de 1988, funciona la "nomenclatura combinada", al objeto de atender simultáneamente las necesidades arancelarias y estadísticas y en función del sistema armonizado (TARIC), con clave totalmente numérica (de nueve dígitos) y no alfanumérica (letras y números), como era la Nomenclatura Arancelaria de Bruselas (NAB), vigente hasta 1987. Ver también Consejo de Cooperación Aduanera. E.i.: customs nomenclature.

Nominativo. Se dice de los títulos o de las inscripciones contables, de los cuales es titular una persona con su nombre y apellidos, por oposición a los títulos e inscripciones al portador. El carácter de nominativo se establece en ciertas reglamentaciones para controlar mejor la transferencia de acciones u otros valores, o para identificar a las personas que han adquirido ciertos compromisos. E.i.: registered.

Normas complementarias y subsidiarias del planeamiento. La función de estas normas, en el derecho urbanístico español, es doble: completar los planes generales de urbanismo y suplir la ausencia de éstos, proporcionando un mínimo de ordenación. E.i.: ancillary and substitute planning directives.

Normas de auditoría generalmente aceptadas. Es el conjunto de procedimientos, respaldados globalmente por los profesionales de la auditoría, que sirve de base a su propia actuación. Son emitidas por sus organizaciones, tanto dentro de cada país como en el plano internacional. Versan sobre las condiciones, ética profesional, formas de realización del trabajo y contenido de los informes. En España vienen emitiendo normas de esta índole el Instituto de Censores Jurados de Cuentas y el Registro de Economistas Auditores. E.i.: generally accepted auditing standards.

Nueva ciencia económica. Expresión muy utilizada en los años 40 y 50 para referirse a los partidarios de los planteamientos keynesianos en Economía. Es sinónima de keynesianismo. E.i.: new economic science.

Nueva Política Económica. Más conocida por NEP, la sigla de la expresión rusa Novaia Ekomitcheskaia Politika. El conjunto de medidas que introdujo Lenin en la Rusia soviética a partir de 1921, para poner fin al comunismo de guerra (1917‑1921). Lo esencial de la NEP fue el mercado libre paralelo de los pequeños y medianos campesinos, la libertad para la creación de pequeñas empresas industriales, y la inversión extranjera aceptada en ciertas condiciones. Se configuró así un sistema de economía mixta, cierto que con un fuerte sector público planificado. Ver también Gosplan y Gosbank. E.i.: New Economic Policy (NEP).

Nuevo orden económico internacional (NOEI). Es un concepto no unívoco. Desde el punto de vista del Sur son las propuestas para cambiar drásticamente las condiciones de acceso a los mercados del Norte, la ayuda oficial al desarrollo más intensa, la obtención de recursos ampliados del Banco Mundial, etc. La reunión celebrada en Cancún (México, 1981) fue la primera cumbre sobre el NOEI que concluyó sin acuerdos verdaderamente operativos, precisamente por la visión muy conservadora de la mayoría de los grandes países industriales del Norte. El NOEI supone la expresión globalizadora de las aspiraciones en pro de un nuevo tipo de relaciones Norte‑Sur. E.i.: new international economic order.

Numerario. Dícese del dinero en efectivo, en billetes, o en moneda metálica. E.i.: cash.

Números índices. Véase índices. (Véase Apéndice).

Números rojos. Expresión coloquial para indicar que una persona se encuentra en deuda con su banco, al tener un descubierto en cuenta; normalmente el guarismo se imprimía en las notificaciones en color rojo, para así advertir al cliente de su situación. E.i.: debtor account (cuenta deudora); to be in the red (literalmente, estar en lo rojo).

Numismática. Del griego nomisma, moneda; lo que es sancionado por la ley, nomos. Es el coleccionismo de monedas, que tiene una gran importancia en la Historia de la Economía, al haberse conservado así numerosas muestras de acuñaciones del pasado, que de otra forma habrían desaparecido. La numismática incorpora, en el caso de monedas ya poco frecuentes, un valor adicional al del metal, pues su precio puede llegar a ser un múltiplo muy elevado del contenido metálico de la pieza. E.i.: numismatics.

Nupcialidad. Es el número de matrimonios que se celebran a lo largo del año en relación con una población determinada. Normalmente se expresa en tantos por mil. Constituyó en el pasado un indicador lead de la natalidad, y asimismo de la mejora o deterioro de la coyuntura económica, según que aumentase o disminuyera, respectivamente. Con los cambios sociológicos de los últimos tiempos ‑aumento del número de convivencias no formalizadas‑ tales posibilidades predictivas o de análisis coyuntural han perdido buena parte de su valor. E.i.: nuptiality rate, marriage rate. (Véase Apéndice).

O

Objeción fiscal. Actitud de un contribuyente basada en su conciencia, que se niega a realizar el pago de un impuesto; p.e.: los partidarios de la paz, se resisten a satisfacer la cuota de su deuda tributaria correspondiente a la financiación de los gastos militares. E.i.: fiscal objection.

Objetivo. Enunciación de los resultados que desea alcanzar un sujeto en un período de tiempo concreto. Ver meta. e.i.: goal, target.

Objeto del impuesto. Es el conjunto de bienes y/o derechos respecto de los cuales se establece un tributo (p.e.: la renta, el patrimonio, las adquisiciones a título gratuito, el consumo, etc.) en cuanto que son representativos de una capacidad económica. E.i.: taxable matters.

Objeto social. En la rama societaria del Derecho mercantil, el propósito que conduce a la formación de una compañía, que puede ser muy preciso, o contener una amplia gama de actividades; tendencia esta última que predomina en la actualidad, para permitir la máxima diversificación de las empresas. E.i.: corporate purpose.

Obligación. En Economía, y en sentido estricto, los títulos valores que expiden empresas o entidades de todo tipo para obtener crédito en el mercado de capitales; con el compromiso de su amortización en un plazo determinado y a un interés normalmente fijo. Las obligaciones, que se colocan entre sus adquirentes institucionales o privados a través de la banca y de la bolsa ‑por medio de merchant banks, underwriters, o directamente‑ pueden ser convertibles en acciones a un tipo de cotización predeterminado en la oferta de emisión. Los obligacionistas no tienen, en principio, derechos políticos en las sociedades anónimas, pero pueden organizarse sindicatos de obligacionistas para defender sus derechos si éstos se ven amenazados por la política que sigue la sociedad. Desde el principio de los años 80, y como título a largo plazo y con interés fijo, en España se emiten las obligaciones del Tesoro. E.i.: debenture.

Obsolescencia. Situación que resulta de la aceleración del progreso tecnológico, cuando una instalación, maquinaria, etc., de reciente adquisición, se queda anticuada con rapidez, al surgir nuevos modelos capaces de una mayor productividad por unidad de capital invertido; p.e.: los ordenadores de transistores hicieron obsoletos a los de válvulas, y el vídeo a la película cinematográfica. La obsolescencia puede tener consecuencias dramáticas en los programas de inversión de las empresas. E.i.: obsolescence.

Ocio. Situación personal de cese en el trabajo o de omisión de cualquier clase de actividad.

‑‑Tiempo libre después del trabajo cotidiano o en período de vacaciones, que se dedica al descanso o a ocupaciones distintas de las habituales. El tiempo de ocio, generalmente creciente a medida que las sociedades progresan socialmente, es el origen de nuevas actividades de esparcimiento, turismo, etc., que algunos autores han denominado sector cuaternario. El ocio no puede confundirse con el tiempo teóricamente libre de los verdaderos parados forzosos, que con indudable agobio dedican gran parte de sus horas disponibles a la búsqueda de trabajo, sin poder disfrutar de esa inactividad transitoria o de larga duración. E.i.: leisure; spare time (tiempo libre).

Ochavo. Antigua moneda de cobre con peso de un octavo de onza (de ahí su nombre). Acuñada en tiempos de Felipe III y aun conservando su valor primitivo, fue disminuyendo en peso en sucesivas acuñaciones hasta el s. XIX. El ochavo moruno, moneda pequeña de cobre de valor oficial equivalente al ochavo hispano, entró en la circulación monetaria española de forma súbita y abundante, como consecuencia del pago realizado por Marruecos tras la guerra de Africa de 1864.

‑‑Referencia peyorativa a lo que se considera de muy poca importancia o trascendencia: ¡no vale un ochavo! E.i.: brass coin, farthing.

Ofelimidad. Neologismo ‑a partir del griego ofelinos, satisfacción‑ utilizado por diversos economistas y muy especialmente por Vilfredo Pareto para referirse a la satisfacción obtenida por un individuo con el disfrute de un determinado bien. E.i.: ophelimity.

Oferta. Es el conjunto de propuestas que se hacen en el mercado para la venta de bienes o servicios. La curva de oferta registra el lugar de los puntos correspondientes a las cantidades que se ofrecen de un determinado bien o servicio a los distintos precios. En el comercio, se emplea la expresión estar en oferta para indicar que durante un cierto tiempo una serie de productos tienen un precio más bajo del normal, para así estimular su demanda. E.i.: supply (Véase Apéndice).

Oferta pública de adquisición (OPA). Operación bursátil consistente en que una persona física o jurídica hace una notificación pública a los accionistas de una determinada sociedad que cotiza en bolsa, manifestándoles estar dispuesta a adquirir los títulos que se le ofrezcan a precio superior al de su cotización, para de esta manera conseguir la parte necesaria del capital suscrito que le permita alcanzar o reforzar su dominio dentro de la sociedad de que se trate. La OPA cabe hacerla mediando el previo acuerdo con los directivos de la empresa "opada", o en contra de sus posiciones (OPA hostil). E.i.: tender offer, takeover bid.

Oferta monetaria. En sentido estricto, se considera como la suma de la circulación fiduciaria, de los efectivos en caja en todo el sistema crediticio, y de los depósitos a la vista. Sintéticamente, puede expresarse como la magnitud M1. La M2 incluye la oferta monetaria más los depósitos de ahorro, y la M3 la M2 más los depósitos a plazo. La oferta monetaria M1 y las magnitudes del tipo M2 y M3 sirven para apreciar la evolución de las disponibilidades líquidas de un sistema económico a los efectos de intervenir de forma impulsora o como freno en las mismas. La M3, más otros pasivos del sistema crediticio y los pagarés del Tesoro, componen la variable conocida con el nombre de activos líquidos en manos del público, M4, o ALPs. E.i.: money supply. (Véase Apéndice).

Offshore. Palabra inglesa que literalmente significa "fuera de la costa" y que hace referencia al espacio de la plataforma marítima continental, en la que pueden desarrollarse prospecciones y explotaciones de carácter petrolero y de minería en general. Cabe también la posibilidad de otras instalaciones en ese mismo espacio del tipo de almacenes, emisoras de radio o de TV, centros financieros, que quedan fuera de la jurisdicción del Estado ribereño.

Oficina de justificación de la difusión de los soportes de publicidad (OJD). Entidad profesional creada por los publicitarios, anunciantes, agencias de publicidad y la prensa (soportes), para controlar y testificar las cifras de tirada y de difusión de las publicaciones periódicas. Las actas de los controles efectuados por la OJD mencionan la tirada de ejemplares, su difusión (o venta efectiva), así como su distribución geográfica. Sólo las publicaciones sometidas a este tipo de control pueden publicar con credibilidad sus cifras de ejemplares vendidos. E.i.: Circulation Auditing Bureau.

Ohlin, Bertil. Economista sueco (1899‑1979), profesor de Economía en Copenhague y Estocolmo. Participó en política, llegando a ser dirigente del Partido Liberal, y ministro de Comercio del Gobierno sueco en 1944‑45. Su aportación principal a la teoría económica se encuentra en su libro "Comercio interregional e internacional", en el que reelaboró un teorema de Heschker (1879‑1952), desde entonces conocido como de Heschker‑Ohlin, que es una variante de la teoría de los costes comparativos, de modo que cada país se especializa en la exportación de aquellos productos en los que está mejor dotado desde el punto de vista de las altas intensidades necesarias de un factor. Recibió el premio Nobel de Economía, junto a James Meade, en 1977.

Okun, Ley de. Relación observada por el economista estadounidense del mismo nombre, entre las variaciones cíclicas del PNB nominal y el desempleo, en el sentido de que a menores tasas de crecimiento del PNB nominal resultan mayores proporciones de paro. E.i.: Okun’s law.

Olavide, Pablo Antonio José de (1725‑1803). Se le tiene por uno de los exponentes más importantes de la Ilustración española y se le recuerda fundamentalmente por sus trabajos relacionados con la modernización de la agricultura a finales del siglo XVIII. Y, sobre todo, por el papel que desempeñó en la creación de las "nuevas poblaciones" en Andalucía, al sur de Sierra Morena (La Luisiana, la Carolina, etc.), para la protección de los caminos reales y también para el fomento agrícola, a base de cambiar los sistemas de explotación. La experiencia se debió a la propuesta del aventurero alemán Thurriegel de asentar seis mil colonos bávaros; en la realidad muchos de los que llegaron eran personas poco capacitadas, e incluso tullidas y taradas.

Oligarquía. Del griego oligos, pocos, y arkhé, jefe. Expresión utilizada primigeniamente por Aristóteles para referirse al gobierno de unos pocos, por oposición a la democracia como gobierno del pueblo. En Economía, la situación que se da en un país cuando una pequeña minoría detenta el poder y lo ejercita de manera despótica, sin reconocer los derechos de la mayoría de la población. En sentido más estricto, puede hablarse de oligarquía financiera para hacer referencia a los grupos dominantes de la banca, o de oligarquía terrateniente para aludir a los latifundistas o de los junkers. E.i.: oligarchy.

Oligoexportaciones. Véase subdesarrollo. E.i.: puede traducirse por export concentration.

Oligopolio. Forma concreta del mercado, en la cual un reducido número de ofertantes controla la mayor parte de la oferta, pero sin llegar a un acuerdo entre sí, de modo que se mantiene una cierta competencia oligopolística, que generalmente va paralela a la existencia de marcas, cuya difusión en el mercado se intenta a través de estudios de marketing, promoción y publicidad. Normalmente, con este término se alude al monopolio de oferta, reservándose el de oligopsonio para el de demanda. E.i.: oligopoly.

Oligopsonio. Situación del mercado de oligopolio de demanda simétrica al oligopolio de oferta. (Véase oligopolio). E.i.: oligopsony.

Ondas largas de la economía. Véanse Ciclos Braudel, Kondratief y Kusnetz. E.i.: long cycles o supercycles.

ONU. Véase Naciones Unidas.

ONUDI. Véase Organización de las Naciones Unidas para el Desarrollo Industrial.

Onza. Antiguamente, la doceava parte del as o libra romana y, por extensión, la doceava parte de diversas monedas. A efectos monetarios, la onza troy de un peso de 31,10 gramos de oro fino, fue utilizada como referencia en el Fondo Monetario Internacional para la fijación de la paridad del dólar, a una cota de 35 dólares por onza en 1944, paridad que se mantuvo hasta 1971. E.i.: ounce (28G), troy ounce (31,1g).

OPA. Véase Oferta pública de adquisición.

Opción. Contrato por el cual un vendedor concede a un posible futuro comprador –o viceversa‑ un tiempo determinado, por lo general con la garantía de una cierta cantidad de dinero, denominada comúnmente señal. Durante el plazo convenido, el presunto comprador puede decidir la formalización definitiva de la compra‑venta, y si pasado el plazo la operación no se cierra, el dinero de la señal, si la hubiere, queda para el propietario. Las opciones pueden referirse a inmuebles, productos, valores, divisas, etc. E.i.: option.

Open market. Expresión inglesa que literalmente significa mercado abierto. Expresa el conjunto de operaciones que la autoridad monetaria de un determinado país realiza en el mercado de dinero a fin de frenar la inflación, retirando liquidez (para lo cual ofrece la venta de determinados valores), o con el objetivo de inyectar liquidez y estimular la demanda (adquiriendo valores de los particulares).

OPEP. Véase Organización de los Países Exportadores de Petróleo.

Operaciones de dobles. Véase Créditos Swap.

Optimo. En Economía, referencia a una situación máxima en términos de satisfacción de consumo (óptimo de bienestar), o en lo que respecta al tamaño de una empresa o cualquier otra entidad, que supone las mayores ventajas (dimensión óptima). E.i.: optimum.

Optimización. En cualquier proceso económico ‑producción, distribución, consumo‑, conseguir la mejor aplicación de los recursos, obteniendo así el máximo posible de productividad, equidad distributiva, bienestar, etc. E.i.: optimization.

Optimo de Pareto. Situación en la cual ninguna redistribución admisible de los productos o factores podría aumentar el nivel de utilidad de una economía sin disminuir el nivel de otras. E.i.: Paretian optimum.

Ordenación del territorio. Expresión vertida al español como traducción literal de la francesa amenagement du territoire, y en paralelo a la expresión inglesa land and country planning. Indica el conjunto de estudios y medidas de carácter oficial y privado conducentes a la consideración del espacio como un todo, en el que han de articularse, de la forma más armónica posible, las distintas actividades de carácter agrícola, industrial, urbano, etc. Con la densificación progresiva en los países de Europa occidental, todos los Estados han recurrido a métodos y desarrollos legislativos de ordenación del territorio, generalmente en el marco de planes de desarrollo regional. En España el difusor inicial del término fue el economista Gonzalo Sáenz de Buruaga en su libro "El País Vasco: crisis económica y ordenación del territorio" (1969). E.i.: national planning and development.

Ordenación rural. El conjunto de operaciones con las que se trata de mejorar la situación social y ambiental de los pequeños y medianos agricultores y del medio agrario en general. Dentro de ellas se incluyen la mejora del hábitat: acondicionamiento de viviendas rurales, rehabilitación de pueblos, conservación de ambientes tradicionales, servicios de agua corriente, saneamiento, electrificación rural, mayor atención a la salud pública, a la educación, etc. E.i.: puede traducirse por rural planning.

Ordenadores. Véase informática. E.i.: computers.

Organigrama. Es la expresión gráfica y esquemática de la estructura organizativa de una empresa, o de cualquier otra entidad productiva, comercial, administrativa, política, etc. E.i.: organization chart.

Organización. Acción y efecto de articular, disponer y hacer operativos un conjunto de elementos para la consecución de un fin concreto. En toda organización, destaca el grupo humano que la compone, que configura su carácter.

‑‑Se conoce como teoría de la organización el conjunto de proposiciones teóricas que estudian la estructura y funcionamiento de los organismos, y que intenta precisar las series de principios, reglas y métodos según los cuales se desarrollan. E.i.: organization.

Organización Consultiva Marítima Intergubernamental (OMCI). Organismo especializado de las Naciones Unidas, fundado en 1948 por la Conferencia Marítima de la ONU celebrada en Ginebra. Su objetivo es la cooperación y el intercambio de información técnica relativa al transporte marítimo. Su sede está en Londres. E.i.: Inter Governmental Maritime Consultative Organization (IMCO).

Organización de Aviación Civil Internacional (OACI). Organismo especializado de la ONU, creado en 1944 por la Conferencia Internacional de Aviación Civil celebrada en Chicago. Estudia los problemas y elabora los reglamentos internacionales de la aviación civil, promoviendo el establecimiento de los servicios necesarios en pro de la seguridad. Tiene su sede en Montreal. E.i.: International Civil Aviation Organization (ICAO).

Organización de Cooperación y Desarrollo Económico (OCDE). Se creó formalmente por la Convención de París de 30 de septiembre de 1961, para continuar y ampliar los trabajos de la precedente OECE. Además de los países de Europa Occidental, forman parte de la OCDE EE.UU., Canadá, Japón, Australia y Nueva Zelanda. Se ha considerado muchas veces que la OCDE es una especie de "club de los ricos", por comparación con el Grupo de los 77 que forman los países menos desarrollados. En la OCDE se preparan las posiciones comunes de sus 23 socios, de cara a otros foros internacionales como el GATT, el FMI, etc. En 1974, desde la OCDE se promovió la creación, en cierto modo como respuesta a la OPEP, de la Agencia Internacional de Energía (AIE). E.i.: Organization for Economic Cooperation and Development (OECD).

Organización de las Naciones Unidas para el Desarrollo Industrial (ONUDI). Creada en 1965, y con sede en Viena. Sus objetivos principales consisten en contribuir, mediante la cooperación al desarrollo industrial de sus países miembros, conseguir la movilización de los recursos financieros y tecnológicos necesarios para ello, y fomentar el intercambio internacional en todo lo relativo a la industria y la tecnología. E.i.: United Nations Industrial Development Organization (UNIDO).

Organización de las Naciones Unidas para la Agricultura y la Alimentación (FAO). Universalmente conocida como FAO, por su sigla inglesa. Es la Organización de la Alimentación y la Agricultura de las Naciones Unidas, creada en 1944 y con sede en Roma. Se ocupa del estudio y de las formas de cooperación internacional en el ámbito de la agricultura, la ganadería, la silvicultura, la pesca y las actividades alimentarias. Compila las estadísticas agrarias, de pesca y de alimentación, y mantiene atención permanente a la situación alimentaria mundial y a la conservación de recursos. Ver también Fondo Internacional para el Desarrollo Agrícola y Programa Mundial de Alimentación. E.i.: Food and agriculture Organization (FAO).

Organización de las Naciones Unidas para la Educación, la Ciencia y la Cultura (Unesco). Agencia de la ONU, sucesora, a partir de 1946, del Instituto Internacional para la Cooperación Intelectual. Con sede en París, durante la primera década de su existencia, la actividad de la Unesco se concentró en los problemas de la educación y la reeducación; durante la segunda década puso el énfasis en el desarrollo de la ciencia. A partir de 1970 incrementó su actividad en el área de la cultura. E.i.: United Nations Educational, Scientific and Cultural Organization (Unesco).

Organización de Países Exportadores de Petróleo (OPEP). Se creó en 1960 por Venezuela, Arabia Saudita, Irak, Irán y Kuwait. Posteriormente se unieron a ella la Federación de Emiratos Arabes, Omán, Indonesia, Nigeria, Gabón y Ecuador. Es un cártel de exportadores de petróleo, cuya finalidad es conseguir los mejores precios para su producto, a base de disminuir la oferta de común acuerdo. Frente a la OPEP, los países consumidores de la OCDE constituyeron la Agencia Internacional de Energía. La OPEP tiene su sede permanente en Viena, si bien celebra reuniones en los lugares más diversos y con frecuencia en Ginebra. E.i.: Organization of Petroleum Exporting Countries (OPEC).

Organización Europea de Cooperación Económica (OECE). Se creó en 1948 como foro de discusión general, inicialmente relacionado con la distribución de los fondos del Plan Marshall. Su convención constitutiva estableció la sede en París (Chateau de la Muette) y fijó los órganos, comités y posibles grupos de trabajo para el estudio de problemas y búsqueda de soluciones. Entre las realizaciones más importantes de la OECE, hay que destacar los códigos de liberalización de mercancías y de invisibles, la formación de la Unión Europea de Pagos, y la preparación del Acuerdo Monetario Europeo, todo lo cual contribuyó de forma decisiva a trastocar el clima de bilateralismo imperante en Europa en 1947, en una situación abierta a la creciente libertad de comercio y a la cooperación en todos los campos económicos. En 1961 la OECE, en la que todos los miembros de pleno derecho eran europeos, y en la que estaban EE.UU. y Canadá como observadores, se transformó en la Organización de Cooperación y Desarrollo Económico (OCDE). E.i.: Organization for European Economic Cooperation (OEEC).

Organización Internacional de Comercio (OIC). Véase Conferencia de La Habana. E.i.: International Trade Organization (ITO).

Organización Internacional del Trabajo (OIT). Creada por la Sociedad de Naciones, es uno de los organismos especializados de las Naciones Unidas. Con sede en Ginebra, se ocupa de lo relativo a las relaciones laborales, que se discuten en su Asamblea General, de carácter anual, a la que asisten representantes de los empresarios, trabajadores y administraciones públicas. Los trabajos de la OIT se materializan en convenciones, que son obligatorias para los Estados miembros que las firman. Entre ellas destacan las relativas a la negociación colectiva, la igualdad de salarios a trabajo igual, la libre sindicalización, etc. E.i.: International Labor Organization (ILO).

Organización Meteorológica Mundial (OMM). Organismo especializado vinculado a las Naciones Unidas. Se creó por la XII Conferencia de Directores de la Organización Meteorológica Internacional, celebrada en Washington en 1947. Su objetivo consiste en facilitar la cooperación entre las redes de estaciones meteorológicas de todo el mundo. Tiene su sede en Ginebra. E.i.: World Meteorological Organization (WMO).

Organización Multilateral de Garantía de Inversiones. Forma parte del grupo del Banco Mundial. Creada en 1985, empezó a operar en 1988 ofreciendo en el mercado las garantías necesarias para fomentar las operaciones de inversión en los países en desarrollo en que es mayor el riesgo país. E.i.: Multilateral Investment Guaranty Agreement (MIGA).

Organización Mundial de la Propiedad Intelectual (OMPI). Institución intergubernamental de la ONU, creada en 1967 conforme al convenio del mismo nombre firmado en Estocolmo para la protección de la propiedad industrial, literaria y artística. Tiene su sede en Ginebra. E.i.: World Intellectual Property Organization (WIPO).

Organización Mundial de la Salud (OMS). Organismo especializado de las Naciones Unidas, creado en 1946 por la Conferencia Internacional de la Salud, convocada por el Ecosoc. Se ocupa de "lograr que todos los pueblos del mundo alcancen el nivel de salud más elevado posible". Tiene su sede en Ginebra. E.i.: World Health Organization (WHO).

Organización Mundial del Turismo. Creada por las Naciones Unidas en 1975, tiene como finalidad promover y desarrollar el turismo a escala mundial. Tiene su sede en Madrid. E.i.: World Tourism Organization (WTO).

Organizaciones Comunes de Mercado (OCM). En la política agrícola común (PAC) de la CEE, son las formas de regulación de los mercados de los distintos productos agrarios, para asegurar la libre circulación de todos ellos en el interior de la Comunidad, y con sistemas complementarios para el comercio exterior, garantizándose así que la renta percibida por los agricultores comunitarios sea suficientemente remuneradora. Las OCM se formalizan por medio de reglamentos agrícolas (del Consejo de Ministros y de la Comisión de la CEE) y se administran por sus respectivos comités de gestión. E.i.: common organization of agricultural markets.

Oro. Metal considerado precioso por su rareza, que históricamente ha constituido la base de gran número de referencias monetarias a través de las distintas variantes del patrón oro. Desde 1971 se ha avanzado en la desmonetización del oro en términos oficiales, tras la declaración de la inconvertibilidad del dólar en oro que llevó a cabo el presidente de EE.UU. Richard Nixon. Sin embargo, el valor del oro en dólares, según las cotizaciones de los distintos centros financieros (dólares por onza troy de 31,1g), sigue siendo una referencia básica para estimar la tendencia básica al alza o la baja de la principal moneda de reserva. E.i.: gold.

Overtrading. Palabra inglesa que es utilizada en contabilidad para expresar que una empresa está rebasando sus posibilidades de comercio en relación con los recursos financieros de que dispone.

‑‑Por extensión, la situación en que se encuentra una entidad cuando sus propios recursos, ampliados con una cantidad razonable de recursos ajenos, resultan claramente insuficientes para atender a las necesidades normales del negocio. E.i.: puede traducirse por sobreinversión.

Owen, Robert. Economista escocés (1771‑1858) considerado uno de los principales integrantes del socialismo utópico. Como propietario de la fábrica textil de Lanar, en Escocia, Owen transformó la ciudad (1800‑1829) en una comunidad ejemplar, con condiciones de vida decentes para los obreros, jornada laboral limitada, prohibición del trabajo de los niños, escuelas y seguros de enfermedad y jubilación. En 1825 creó la colonia New Harmony en Indiana, Estados Unidos, para exportar sus experiencias, pero fracasó, a pesar de lo cual sirvió de modelo para más de un centenar de otras iniciativas. Tras otros muchos ensayos, en 1844 creó la "Rochdale Pioneer’s Cooperative", primera cooperativa de consumo con éxito en Gran Bretaña.

Outplacement. Palabra inglesa empleada en multitud de idiomas para hacer referencia a las actividades especializadas de ciertas empresas, que se dedican a colocar de nuevo a las personas que quedaron sin puesto de trabajo como consecuencia de fusiones, reconversiones tecnológicas, etc., incluyéndose el estudio de cómo ocupar el tiempo ocioso de los jubilados anticipados. Puede traducirse por recolocación.

P

Pabellón. Bandera que enarbolada por un buque indica su nacionalidad. Al navío se le aplica la legislación del país representado por el pabellón. Este se denomina "de conveniencia" cuando la nacionalidad se concede por un canon, para procurar al propietario de la embarcación ventajas importantes, especialmente en lo referente a la fiscalidad, cuestiones laborales y, en definitiva, rentabilidad. Liberia y Panamá son los paradigmas de la conveniencia. E.i.: national flag.

Pacto social. Acuerdo a que pueden llegar las organizaciones sindicales y patronales de un país ‑con el eventual apoyo del gobierno, e incluso de las representaciones de las fuerzas políticas‑ para establecer las bases de la negociación colectiva de los salarios, conforme a niveles que generalmente se asocian al propósito de frenar el proceso inflacionista. En el pacto social suelen incluirse también decisiones sobre la reducción de la jornada laboral, las condiciones de trabajo, salario diferido, etc. En España este tipo de acuerdos se inició con los Pactos de la Moncloa, en 1977, seguidos de los Acuerdos Marco Interconfederales (AMIs), del Acuerdo Nacional de Empleo (ANE) y del Acuerdo Económico y Social (AES). E.i.: labor‑management accord.

Padrón. Nómina o lista que se hace en los municipios para conocer el número de sus habitantes (inicialmente de sus vecinos) y una serie de datos sobre cada uno de ellos (sexo, edad, estado civil, estudios, profesión, situación de vivienda, empleo, etc.). Los padrones municipales constituyen, cada cinco años, la base del denominado padrón rectificado, que permite una estimación más rigurosa del volumen de la población y sus características en la mitad del período intercensal de diez años. E.i.: census.

Pagaré. Documento en el cual la persona que lo suscribe reconoce su obligación de abonar una cierta cantidad en tiempo determinado. El pagaré a la orden es el transmisible por endoso, sin necesidad de consentimiento del deudor.

‑‑Los pagarés se han convertido en instrumento de financiación externa de los poderes públicos, sus organismos autónomos y las empresas. Los pagarés del Tesoro, desde su introducción en España en 1977, han tenido la característica de carecer de retención fiscal, por lo cual han servido de refugio para cantidades importantes de dinero B, a la espera de inversiones definitivas para realizar operaciones destinadas a blanquearlo. Los pagarés de empresa tuvieron también una época de gran desarrollo, hasta el momento de aplicárseles la retención fiscal en origen. E.i.: note, promissory note, bill of debt, IOU (I owe you).

País sin litoral. Categoría que a efectos económicos identifica la UNCTAD para analizar los problemas específicos de las naciones que no tienen salida al mar. En su gran mayoría están en el área del mundo menos desarrollado (Bolivia, Paraguay, Burkina Faso, Chad, Níger, Malí, etc.). También conocidos en la América hispanohablante como "países mediterráneos", los países sin litoral han sido objeto de algunos tipos de ayudas especiales por parte de las Naciones Unidas. E.i.: landlocked country.

Paisaje. Porción delimitable de la superficie terrestre, donde los componentes de la Naturaleza (rocas, relieve, clima, aguas, suelos, vegetación, mundo animal, etc.) forman un conjunto de interrelación e interdependencia fácilmente perceptible en forma de "escena". E.i.: country side, landscape, scenery.

Países de reciente industrialización. Las naciones que, a partir de la década iniciada en 1970, y sin perder en algunos casos su consideración global de menos desarrollados, han conseguido una pujanza industrial considerable, que se manifiesta, sobre todo, en su trascendencia creciente en el comercio mundial de manufacturas de todas clases. Los casos más frecuentemente citados son "los cuatro tigres" (Corea del Sur, Taiwán, Hong‑Kong, Singapur), Brasil y México. E.i.: newly industrialized countries (NICs).

Países menos avanzados. Véase países en vías de desarrollo. E.i.: less advanced countries (LACs).

Países menos desarrollados. Véase países en vías de desarrollo. E.i.: less developed countries (LDCs).

Panel. Muestra de individuos, de un universo general (o específicamente de consumidores, hombres de negocios, amas de casa, o de cualquier otra categoría social), seleccionada para realizar entrevistas de marketing o para estimar la posible reacción del público ante determinados proyectos de publicidad.

‑‑El conjunto de expertos que se presentan ante un auditorio para tratar un mismo asunto, desde puntos de vista complementarios o conflictos. E.i.: panel.

Papel del Estado. Expresión ya anticuada y coloquial que se utilizaba para referirse, casi reverencialmente, a los títulos de la Deuda Pública. E.i.: government bonds, public debt.

Papel moneda. Los billetes, generalmente del banco central, que tienen curso forzoso, es decir, que por mandato del Estado han de ser aceptados necesariamente como medio de pago para compra‑ventas, salarios, depósitos en instituciones financieras, etc., con carácter totalmente liberatorio. El papel moneda carece del encaje metálico que tenían los billetes de banco en los tiempos del patrón oro, o cuando existían compromisos de garantía por el instituto emisor respaldados con reservas determinadas (encaje). La falta de cortapisas concretas para la emisión de papel moneda, ha conducido en muchos casos a situaciones de inflación e hiperinflación. E.i.: paper money, fiat money.

Paradoja de la frugalidad. Fue observada por J. M. Keynes, quien subrayó que una sociedad que ahorra en exceso puede empobrecerse, al hacer el bajo consumo insuficiente la demanda efectiva. E.i.: paradox of thrift.

Paradoja del valor. Muchos bienes necesarios para sobrevivir tienen un bajo precio del mercado (como el agua), y otros inútiles para la sobrevivencia (como los diamantes) un precio muy alto. Como decía Antonio Machado, "todo necio confunde valor y precio". E.i.: paradox of value.

Parafiscalidad. Todo lo referente a las situaciones en que determinadas administraciones públicas u organismos corporativos de muy distinta clase percibían ingresos no estrictamente autorizados por los órganos legislativos, y que generalmente se destinaban a la constitución de fondos de carácter finalista (como sucedía con los derechos obvencionales de los cuerpos de funcionarios que alimentaban sus mutualidades o constituían la base para mejorar sus sueldos). Actualmente en España no existen exacciones parafiscales, aunque en ocasiones el legislador se refiera aún a "tasas y tributos parafiscales". E.i.: a system under which taxes are customarily paid but not legally enforceable.

Paraíso fiscal. El país en el cual existe un régimen tributario que favorece a los residentes extranjeros, o a las sociedades en ellas domiciliadas, con impuestos bajos o nulos; p.e.: Bahamas, Is. Caimán, Liechtenstein. E.i.: tax haven.

Parcela. Espacio de terreno rural delimitado por lindes concretas y que se dedica a la explotación agrícola. El fenómeno de la división y subdivisión de la tierra por razones hereditarias y de compra‑venta, lleva a la parcelación excesiva, con los numerosos inconvenientes del minifundismo, que pueden paliarse o resolverse a través de la concentración parcelaria. E.i.: plot of land.

Pareto, Vilfredo. Economista y sociólogo de origen italiano, nacido en París (1848‑1923), que fue profesor en la Universidad de Lausana, en la cátedra en que sucedió a Walras, de quien se consideraba discípulo. Ellos dos constituyeron el núcleo de la Escuela de Lausana, que cabe inscribir en el área del neoclasicismo con los métodos del marginalismo aplicados al equilibrio general. Entre las importantes aportaciones de Pareto pueden citarse la técnica de las curvas de indiferencia, y los estudios sobre la distribución personal de la renta. Sus principales obras fueron "Curso de Economía Política" (1886) y "Manual de Economía Política" (1906).

Pari Passu, cláusula de. Compromiso que adquiere el emisor de un empréstito, materializado en obligaciones, de no otorgar a futuros acreedores garantías o condiciones más favorables sin hacer beneficiarios de las mismas a los adquirentes del referido empréstito. Dentro del mercado de capitales equivale a lo que en comercio internacional es la cláusula de nación más favorecida. E.i.: pari passu clause.

Parias. Los que en la estructura de clases de la India se sitúan en el más bajo de los niveles, conocido también como el de los "intocables".

‑‑En sentido más amplio, las personas que carecen de todo y que se encuentran postergadas en la sociedad. Se emplea como sinónimo de proletario en el himno "La Internacional". E.i.: pariahs, untouchables.

Paridad de los poderes adquisitivos, teoría de la. Véase Gustav Cassel. E.i.: purchasing power parity theory.

Paro. Carencia de trabajo por causa independiente de la voluntad del trabajador, y normalmente también de la del empresario. El paro, cuyos sinónimos más frecuentes son desempleo o desocupación, es un fenómeno que puede manifestarse con carácter estacional en las zonas rurales, al ritmo del aumento o disminución del volumen de mano de obra requerida para las labores agrícolas; en tanto que cabe hablar de paro friccional con referencia al que se genera, en grandes números, por los cambios simultáneos de profesión, traslados de residencia, etc.; mientras que el paro estructural es el de carácter más permanente o de larga duración, pudiendo mantenerse durante años en la vida del trabajador. El paro masivo es el resultado de situaciones de crisis seguidas de recesión o depresión, como consecuencia de grandes reajustes económicos que se estudian en la teoría de ciclos. Frente al paro masivo, durante la Gran Depresión (1929‑1939) se puso en marcha el seguro de desempleo, en el intento de impedir la miseria de los trabajadores y con el propósito, enunciado por las propuestas keynesianas, de mantener la demanda efectiva. Para determinar el volumen de paro, se cuenta en España con las cifras de paro registrado en las oficinas públicas de colocación del INEM, y se recurre igualmente por el INE, con carácter trimestral, a las encuestas de población activa. E.i.: unemployment. (Véase Apéndice).

Paro encubierto. Expresión con la cual se hace referencia a una situación característica de los países comparativamente menos desarrollados, y también de los altamente burocratizados, en la cual existe un gran número de trabajadores con muy baja productividad, que a niveles de organización o de tecnología más elevados pasarían virtualmente a la situación de paro. En la América hispanohablante se denomina desempleo disfrazado, en traducción literal de la expresión al uso en EE.UU. E.i.: disguised unemployment.

Paro registrado. Véase paro. E.i.: registered unemployment.

Parque industrial. Es el espacio acotado, generalmente como polígono urbano, para la implantación en el mismo de industrias debidamente reglamentadas, que se benefician entre sí de las economías de aglomeración y de algunos servicios comunes. Los parques industriales dedicados a actividades de punta se han dado en llamar "parques tecnológicos". E.i.: industrial park, industrial estate.

Parque nacional. Espacio natural donde se conservan las características de la Naturaleza virgen, nada o poco transformado por la mano del hombre, con ambientes de gran belleza y con flora y fauna de interés y que incluso pueden estar amenazadas de extinción en muchas de sus especies en las áreas más hominizadas. Su primera manifestación se produjo en EE.UU., concretamente para el Parque de Yellowstone (Wyoming). En España el primero de los parques nacionales se estableció en 1912, en la montaña de Covadonga. E.i.: national park.

Parque natural. Espacio en donde las transformaciones de la Naturaleza por el hombre han sido ya considerables y en el que se permiten actividades cinegéticas, de pesca, de carácter agropecuario y silvícola, siempre que no afecten a la conservación ordenada de los recursos renovables y de forma que no produzcan impacto ambiental. Son generalmente de menor superficie que los parques nacionales, y normalmente los mantienen autoridades de carácter regional. E.i.: natural park.

Parquet. Palabra francesa que hace referencia al espacio de una habitación o sala pavimentado con madera, y que en sentido económico identifica la posición central y elevada que dentro del patio de operaciones de la bolsa ocupan los agentes de cambio. E.i.: the trading floor.

Participación. Presencia de una persona física o jurídica en el capital de una empresa, de forma directa, o a través de otra empresa previamente participada. E.i.: capital share. (Véase Apéndice).

Pasivo. Con carácter general, todo aquello que resulta gravoso o que implica cargas para una colectividad.

‑‑En contabilidad, y por oposición al activo, el lado derecho del balance donde se anotan las partidas del capital de la empresa, las reservas, el beneficio pendiente de distribución y las demás obligaciones frente a terceros. E.i.: liabilities.

Patente. Figura jurídica conforme a la cual un inventor inscribe el fruto de su ingenio en el Registro de la Propiedad Industrial, con lo cual se le confiere el monopolio temporal de su explotación, de modo que quienes quieran aprovecharlo deben pagar un canon, a fijar contractualmente con el titular de la patente. E.i.: patent.

Paternalismo. Tendencia a comportarse en las relaciones sociales ‑especialmente en las de propiedad y en las laborales‑ tratando a la contraparte económicamente menos fuerte como si fueran menores de edad, con actitud tutelar. El paternalismo es sistemáticamente criticado por los movimientos sindicales, por encubrir, generalmente, situaciones de verdadera opresión y explotación. E.i.: paternalism.

Patrimonio forestal del Estado. Véase Instituto Nacional de Conservación de la Naturaleza. E.i.: (ancient Spanish) National Forest Administration.

Patrón. Originariamente en Economía, referencia al metal en el cual se basaba un sistema monetario a efectos de sus acuñaciones básicas, y con el cual se formaba el encaje para garantizar la convertibilidad de los billetes de banco; p.e.: patrón oro, patrón bimetálico, patrón cambios oro, etc. E.i.: standard (p.e.: gold standard, patrón oro).

Patrón bimetálico. Véase bimetalismo. E.i.: two‑metal standard; bimetalism.

Patrón de cambios oro. Es el que estuvo en vigor para el sistema monetario de los EE.UU. desde 1948 ‑al hacerse efectivos los acuerdos de Bretton Woods‑ hasta 1971, cuando se declaró la inconvertibilidad del dólar en oro. Se denominó así, porque los Estados socios del FMI se consideraban incluidos en este patrón, al garantizar la convertibilidad de sus monedas en dólares, los cuales a su vez podían cambiarse por oro, si bien solamente por los bancos centrales. Aunque formalmente el patrón de cambios oro sólo desapareció en 1971, ya desde mediados de los años 50, al ser las reservas oro de EE.UU., del Fuerte Knox, inferiores al volumen de los dólares de EE.UU. fuera de su territorio, la convertibilidad pasó a ser virtualmente incumplible. Esta situación de facto se superó por medio de acuerdos entre EE.UU. y los bancos centrales de los países con mayores reservas de dólares, que se comprometieron a no reclamar su convertibilidad; la excepción en este sentido fue la Francia de De Gaulle. E.i.: gold exchange standard.

Patrón oro. Situación en la cual uno o más sistemas monetarios tienen asegurada la convertibilidad de su moneda en oro a un tipo de cambio fijo, garantizando también a los particulares la convertibilidad de los billetes a su presentación en el banco emisor. El patrón oro, vinculado al poderío de la libra esterlina durante todo el siglo XIX, fue abolido provisionalmente por todos los países que a él estaban acogidos, en 1914, al iniciarse la Gran Guerra; y en el caso de Inglaterra, tras su parcial restauración en 1925, se abandonó definitivamente en 1931, durante la Gran Depresión. E.i.: gold standard.

Patrón fiduciario. Denominación escasamente rigurosa, pero ciertamente extendida, que hace referencia al sistema monetario que ya no cuenta con un patrón metálico, y que por tanto basa su garantía en la mera confianza (fiducia) de los tomadores de billetes en el instituto emisor y, en general, en el prestigio de la moneda de que se trate. E.i.: fiduciary system.

Patrón plata. El sistema monetario que tiene su encaje metálico en plata. En realidad, nunca existió un patrón plata originario, sino por degradación del patrón bimetálico ("patrón cojo") al quedar la plata ‑tras la inconvertibilidad oro‑ como único metal para la convertibilidad de los billetes de banco, pero con un valor plata inferior al valor facial de los billetes. E.i.: silver standard.

Patronal. Véase empresariado. E.i.: employers.

Pay as you earn. Expresión del inglés para referirse a la fórmula según la cual es posible pagar los impuestos a medida que se va generando la renta o la riqueza que con ellos se grava.

Pay‑back. Expresión anglosajona que se refiere al período de recuperación de un capital invertido.

Pay‑off. Expresión inglesa referente al período de amortización de una deuda.

Pay‑out. Voz inglesa, expresiva del porcentaje de los beneficios que se destina al pago de dividendos a los accionistas.

Payés. Del latín pagensis, el que habita en los pagos o campos, y por derivación del catalán pagés. Palabra castellanizada para designar el agricultor de las áreas de habla catalana.

Pecuniario. Del latín pecus, ganado. Todo lo referente al dinero en efectivo. E.i.: pecuniary.

Pelota. Forma de obtener recursos financieros ‑mediante créditos o letras de cambio descontadas‑ para utilizarlos en inversiones financieras a corto plazo, con la expectativa de rápidas ganancias. e.i.: round tripping.

Pelucona. Por alusión a la peluca, o cabellera larga de las efigies de las monedas así conocidas, que eran onzas de oro acuñadas durante los Borbones del siglo XVIII hasta Carlos IV inclusive. El Boletín Estadístico del Banco de España presenta en su portada, como emblema, una pelucona de Carlos III, acuñación de 1788. E.i.: doubloon.

Penalizar. Expresión de mayor suavidad, por castigar. Empléase en términos económicos para indicar que un grupo social queda preterido en relación con otros; p.e.: la Ley electoral española prima a las provincias rurales más pequeñas, y penaliza a las mayores y más urbanizadas.

‑‑Forma de prever, en ciertos contratos, el incumplimiento de una de las partes en cuanto a plazos u otras condiciones, que se compensan con la percepción de cantidades previamente acordadas (penalizaciones). Son muy corrientes en los contratos de construcción, para el exceso de tiempo que emplee el constructor sobre la fecha prevista de terminación de la obra. E.i.: to penalize.

Penetración del mercado. Acción de una empresa que busca aumentar las ventas de sus productos, poniendo el énfasis en una comunicación comercial y una distribución más agresivas. La penetración del mercado es uno de los elementos básicos de la expansión empresarial. E.i.: market penetration.

Penetración publicitaria. Se mide por el porcentaje de población a que llega un mensaje publicitario. También puede considerarse como el conjunto de efectos obtenidos por una publicidad sobre el público (recuerdo, comprehensión, evolución de actitudes, influencia sobre las compras). E.i.: advertising penetration.

Pensiones. Cantidades que la Seguridad Social asigna al asegurado, o a sus beneficiarios, en una serie de situaciones concretas como jubilación, invalidez, viudedad, orfandad, etc. El nivel de las pensiones es objeto de debate parlamentario, y representa una decisión importante, pues el envejecimiento de la población hace de los pensionistas el grupo más numeroso de perceptores de transferencias. E.i.: pensions.

PER (Price Earning Ratio). Sigla inglesa que viene a significar "ratio precio/ganancia". Es la relación existente entre el valor de mercado de las acciones, o capitalización bursátil de una empresa, dividido por el beneficio de la misma después de impuestos. (Véase Apéndice).

Pérdida. Extravío de una cosa o cantidad que se deja de poseer por el desarrollo desafortunado de un negocio.

‑‑En contabilidad, en la cuenta de resultados, cuando los gastos son superiores a los ingresos se producen pérdidas, mostrándose las mismas como "saldo acreedor" de dicha cuenta. E.i.: loss. (Véase Apéndice).

Perestroika. Voz rusa que expresa el conjunto de medidas, en buena parte de política económica, introducidas por Mikhail Gorbachov en la URSS, a partir de 1985, para conseguir una reestructuración modernizadora de la economía y la sociedad, en régimen cada vez más claramente de economía mixta.

Perfil. En marketing, el conjunto de los elementos que caracterizan a un cierto producto: precio, calidad, aplicaciones, diseño, etc. E.i.: profile.

Período de gracia. Dícese del tiempo durante el cual un deudor no viene obligado a pagar a un acreedor el principal de su deuda, o incluso tampoco los intereses, por el previo acuerdo de establecer un aplazamiento "ad hoc". E.i.: grace period.

Período medio de maduración. Tiempo que como promedio tarda en recuperarse una unidad monetaria invertida en una explotación, y que viene a expresar la duración del ciclo de actividad. Lo integran los siguientes subperíodos: aprovisionamiento, fabricación, venta y cobro. E.i.: maturity period.

Período transitorio. En los procesos de integración, el lapso durante el cual se produce toda una serie de reajustes para llevar a cabo la creación de la unión aduanera, la libre circulación de personas, de servicios, de factores, etc. En el acuerdo de adhesión de España a la Comunidad Europea de 12 de junio de 1985, el período transitorio se estableció con carácter general en siete años, con toda una serie de especificidades para determinados casos concretos. E.i.: transitional period.

Perfeccionamiento activo. Véase tráfico de perfeccionamiento.

Permeabilidad de un mercado. Es la sensibilidad de un mercado concreto a ciertos factores tales como la publicidad, la venta con descuento, la venta con prima, etc. e.i.: market permeability.

Permisividad. Actitud de una autoridad en cuanto a consentir el incumplimiento de ciertas leyes o reglamentaciones, sobre la base de que de exigir su cabal observancia, los resultados podrían ser negativos para el bienestar de la sociedad, o para la persistencia de tal autoridad en el poder. E.i.: tolerance, leniency.

Perpiñá Grau, Román. Economista español, catalán (1902) y uno de los primeros estructuralistas de habla hispana. Autor, en 1936, del apéndice sobre economía española al libro de Haberler "El Comercio Internacional". En 1952 publicó la que se considera su obra principal, "De Estructura y Economía Hispana", en la que hace un análisis estructural que sigue teniendo elementos de interés. Perpiñá ha escrito numerosos trabajos y monografías sobre población, distribución regional de la renta, etc., y ha tenido siempre un sentido innovador en el aspecto terminológico como se refleja en conceptos tales como areócora, dasícora, etc.

PERT. Sigla de las palabras inglesas Project Evaluation and Review Technique. (Véase camino crítico).

Pertenencia. Algo que es propiedad o que está en posesión de una persona. En sentido más estricto, unidad de medida en la minería, cuyas dimensiones han variado con el tiempo y que hoy equivale a una hectárea de superficie. E.i.: belonging, possession; mining claim.

Peseta. Unidad del sistema monetario español desde 1868, con antecedentes en acuñaciones de la Guerra de Independencia y en Las Antillas. Su nombre procede del diminutivo catalán de pe&a, pieza. En el sistema de 1868, la moneda básica del mismo ‑inspirada en la Unión Monetaria Latina‑ era la de 5 pesetas, más conocida como duro, de 25G de contenido de plata de 900 milésimas. El patrón inicial al que se adhirió la peseta era el bimetálico (véase bimetalismo), que quedó cojo y de hecho convertido en patrón plata a partir de 1873, cuando se declaró la inconvertibilidad oro de la peseta. Desde el comienzo de la Guerra Civil 1936‑1939, la moneda de plata se retiró de la circulación, y la peseta pasó a circular sólo como papel moneda en las dos zonas contendientes, situación que se mantuvo ya desde entonces con la peseta unitariamente restablecida al final del conflicto bélico por la llamada Ley del Desbloqueo. E.i.: (Spanish) peseta.

Pesetas constantes. Véase valor constante. E.i.: constant pesetas.

Pesetas convertibles. Son las que pueden cambiarse libremente por otras monedas. Gozan de esa posibilidad los saldos en poder de no residentes (en España), obtenidos conforme a las especificaciones del control de cambios. E.i.: convertible pesetas.

Pesetas corrientes. Véase valor corriente. E.i.: current pesetas.

Peso. Antigua moneda de plata (peso duro, o duro), inicialmente de una onza (28G), acuñada en las cecas de España y de la América española, y que valía ocho reales fuertes, o veinte de vellón. La denominación sirvió después para las monedas nacionales de varias repúblicas americanas, entre ellas Argentina, Chile, Uruguay, Bolivia, Colombia, Venezuela y México; incluido el origen del dólar de EE.UU. E.i.: peso, Spanish dollar (1776) en EE.UU.

Petrodólares. Análogamente a lo que sucedió con los eurodólares con anterioridad, las existencias de moneda estadounidense en manos de los países de la OPEP, como consecuencia de las elevaciones de los precios del crudo a partir de 1973, se acumularon en grandes depósitos, que en buena parte se utilizaron por la banca internacional ‑por un lógico proceso de reciclado‑ para otorgar préstamos a países demandantes de financiación externa, fundamentalmente los menos desarrollados. Véase deuda externa. E.i.: petrodollars.

Petty, Ley de. Formulada por Sir William Petty, y perfeccionada por Colin Clark ‑razón por la cual algunos la conocen como Ley Petty‑Clark‑ establece que el progreso de una economía se aprecia fundamentalmente a través del creciente volumen de población que se dedica a los servicios, por comparación con la que trabaja en los sectores secundario y primario. E.i.: Petty’s Law.

Petty, Sir William. Médico y político inglés (1623‑1687), a quien Karl Marx tuvo por el padre de la ciencia económica. Schumpeter le situó entre los "primeros económetras", por su preocupación estadística en cuanto al conocimiento de la realidad económica y social. Autor de dos importantes obras, una sobre la "Anatomía Política de Irlanda" ‑verdadero tratado de Estructura económica de aquel país del que fue gobernador inglés‑, y otra sobre "Aritmética Política", en la que sistematizó sus apreciaciones sobre la economía general.

Philips, A. W. H. Véase curva de Philips.

Pignorar. Conseguir un crédito, normalmente de una entidad financiera, con la garantía de títulos valores que se depositan en la misma. En España, durante el período 1939‑1958, la banca privada tomaba las emisiones de deuda pública del Estado, con la posibilidad ulterior de obtener créditos del Banco de España mediante su pignoración; se pasó así a monetizar la deuda por el banco emisor, lo cual contribuyó de forma decisiva a todo el proceso inflacionista de ese período. E.i.: to pledge.

Pigou, Arthur Cecil. Economista británico (1877‑1959), discípulo de Alfred Marshall, a quien sucedió en su cátedra de Cambridge. Se le recuerda, sobre todo, como mentor de la teoría del bienestar, basada en las mediciones de la renta nacional y su distribución.

Pinto, Aníbal. Economista chileno (1919), incluible dentro del estructuralismo latinoamericano. Director, desde su fundación, de "Pensamiento económico iberoamericano", revista del Instituto de Cooperación Iberoamericana (ICI) y de la CEPAL.

Pirámides de población. En demografía, representación gráfica de la población, estratificada por edades, con los hombres a un lado de la ordenada y las mujeres al otro, sirviendo el eje de la abscisa para representar los efectivos de cada intervalo, y el de ordenadas para expresar los intervalos según la edad en años (0‑10/10‑20, etc.). La representación adopta el perfil triangular que recuerda la sección de una pirámide. E.i.: population pyramids. (Véase Apéndice).

Pivote en ECUs. Véase Sistema Monetario Europeo. E.i.: ECU exchange ratio.

Pivotes bilaterales. Véase Sistema Monetario Europeo. E.i.: bilateral pivots.

Plan Austral. El propuesto y desarrollado por el presidente Raúl Alfonsín de la República Argentina, para la estabilización de la economía de su país (1985‑1987). El plan supuso la creación de la nueva moneda austral, en sustitución del antiguo peso, totalmente envilecido por la hiperinflación. Por una serie de razones muy complejas ‑pero sobre todo por la falta de una reforma fiscal profunda para evitar darle a la maquinilla‑ el plan no tuvo éxito, análogamente a lo sucedido en Brasil con el simultáneo Plan Cruzado. E.i.: Austral Plan.

Plan Baker. Propuesta presentada por James Baker ‑secretario del Tesoro de EE.UU. con Ronald Reagan‑ en la Asamblea Anual del FMI y del BIRF en Seúl en 1985, que supuso la formulación de un sistema de medidas para afrontar el problema de la deuda exterior de los países en desarrollo, basado, sobre todo, en el ajuste interno y en la concesión de nuevos créditos por los organismos financieros multilaterales y la banca privada. E.i.: Baker Plan.

Plan Beveridge. Su autor, William Beveridge (luego ennoblecido como lord), con la ayuda de E. F. Schumacher, propuso, a petición del gabinete británico de guerra (1940‑1945) de coalición conservadores‑laboristas, las bases precisas de la moderna seguridad social, recomendando la lucha contra la pobreza, la enfermedad y el desempleo. El plan tuvo una gran resonancia internacional. E.i.: Beveridge Plan.

Plan Cruzado. El propuesto y desarrollado por el presidente Sarney de Brasil (1985‑1987) para reajustar la economía de su país. El plan supuso la introducción de una nueva moneda, el cruzado, en sustitución del cruceiro, al objeto de poner fin a la previa situación de hiperinflación. Por toda una serie de razones muy complejas, el plan no tuvo éxito, análogamente a lo sucedido en Argentina con el Plan Austral. E.i.: Cruzado Plan.

Plan de Estabilización. Véase estabilización. E.i.: Stabilization Plan.

Plan General de Contabilidad. Véase Plan Nacional Contable.

Plan general de ordenación urbana. Constituye el instrumento global de ordenación urbanística del territorio municipal, aunque puede tener por ámbito geográfico varios municipios. Su función esencial consiste en establecer la clasificación del suelo, con su régimen jurídico correspondiente, así como definir los elementos fundamentales de la estructura general adoptada para la ordenación urbanística, y el programa para su desarrollo (mediante planes parciales, normas subsidiarias y complementarias, estudios de detalle, etc.) y ejecución, con los plazos de su vigencia. E.i.: master plan.

Plan Keynes. En la Conferencia de Bretton Woods, J. M. Keynes, que formaba parte de la delegación británica, planteó la posibilidad de que el FMI se constituyese como un auténtico banco central del mundo, con capacidad de emisión de papel moneda para los pagos internacionales, para el cual propuso el nombre de bancor. El Plan Keynes no fue tenido en cuenta, y acabó preponderando la propuesta norteamericana especificada en el Plan White. E.i.: Keynes Plan.

Plan Mansholt. El informe realizado en 1968 por Sicco Mansholt, por entonces comisario de Agricultura de la CEE, que contenía una serie de propuestas para reformar la política agrícola común (PAC), mediante la modificación de sus estructuras productivas: promoción de los jóvenes agricultores, retirada de los de mayor edad, fomento de la agricultura de grupo, mejora en la comercialización y reducción de la superficie agrícola total. Significó un intento de orientación de todo el sector agrario de la CEE, frente a la política dominante polarizada en los precios, que tenían –y tienen‑ como consecuencia la generación de fuertes excedentes, de financiación sumamente costosa. E.i.: Mansholt Plan.

Plan Marshall. El 20 de junio de 1947, el entonces secretario de Estado de EE.UU., en un discurso pronunciado en la Universidad de Harvard, propuso a todos los países europeos la posibilidad de recibir ayuda estadounidense, para salir de la situación de grave postración económica en que se encontraban desde el final de la Segunda Guerra Mundial. La aceptación por los países occidentales de Europa de tal oferta, puso en marcha el "Plan de Recuperación Económica Europea" (European Recovery Plan), más conocido como Plan Marshall, que entre 1948 y 1952 suministró a tales países ‑de entre los cuales solamente se excluyó a España‑ alrededor de 20.000 millones de dólares en materias primas, alimentos y equipo industrial; el 90 por 100 como donaciones y el 10 por 100 a pagar a EE.UU. con moneda local. Adicionalmente, para potenciar los efectos de la ayuda, EE.UU. propició fórmulas de cooperación entre los propios países europeos que se instrumentaron a través de la OECE. E.i.: Marshall Plan.

Plan Monnet. Primer exponente de la planificación indicativa, surgido como consecuencia de la propuesta que Jean Monnet hizo al general De Gaulle, por entonces presidente del Gobierno en Francia, y que fue aceptada por éste. Tal iniciativa se tradujo en el Plan de Modernización 1946‑1950, con indicaciones para el sector privado, y medidas de carácter vinculante para el sector público. El plan coincidió con las grandes nacionalizaciones francesas (siderurgia, gas, hulleras, electricidad, gran banca y Renault). E.i.: Monnet Plan.

Plan Nacional Contable. Oficialmente conocido como Plan General de Contabilidad en España, entró en vigor en 1973, con desarrollos posteriores para su aplicación a los distintos sectores, en los que puede llegar a ser obligatorio por decisión oficial específica. Su finalidad es ir creando condiciones de homogeneidad en los estados contables, para facilitar toda una serie de medidas financieras, fiscales, etc. E.i.: National Accounting Plan.

Plan White. En la Conferencia de Bretton Woods de 1944, el representante de los EE.UU., Mr. White, presentó el plan que recibió su nombre, para el establecimiento de un fondo de recursos destinado a facilitar la convertibilidad de las monedas y fomentar el comercio internacional. El Plan White fue la base de la organización del FMI, frente al propósito mucho más avanzado que preconizaba el llamado Plan Keynes. E.i.: White Plan.

Planeación. Término muy utilizado en los países hispanohablantes de América y en mucha menos medida en España, por planificación. E.i.: planning.

Planes de reforma interior (PERI). Son una de las figuras más antiguas de la legislación urbanística, y tienen por objeto la realización, por las entidades locales competentes, de operaciones encaminadas a la descongestión, creación de dotaciones urbanísticas y equipamientos comunitarios, saneamiento de barrios insalubres, resolución de problemas de circulación o de estética, y mejora del medio ambiente o de los servicios públicos u otros fines análogos. E.i.: urban reform planning.

Planes parciales. Los planes parciales de ordenación tienen por objeto, en el suelo clasificado como urbanizable programado, desarrollar el plan general mediante la ordenación detallada de una parte de su ámbito territorial, y, en su caso, las normas complementarias y subsidiarias del planeamiento; y en el suelo clasificado como urbanizable no programado, el desarrollo de los programas de actuación urbanística. No pueden redactarse planes parciales sin plan general previo o normas complementarias y subsidiarias del planeamiento. E.i.: local area plans.

Planes quinquenales. Los que se realizan por un período de cinco años, y de manera específica, los de carácter central que se llevan a cabo en la URSS desde que Stalin puso en marcha el primer plan quinquenal en 1927. Abarcan al conjunto de la economía, y establecen metas físicas concretas para las producciones principales, que luego se concretan en planes detallados para las empresas industriales, y los koljoses y sovjoses en el sector agrario. El primer plan quinquenal incluyó los grandes programas de electrificación, así como la colectivización agrícola con la eliminación de los kulaks. E.i.: five‑year plans.

Planificar. Tomar las decisiones necesarias para la organización de algo, y en Economía para fijar las previsiones de crecimiento a nivel sectorial o global, poniendo los medios financieros y estableciendo los objetivos concretos para un período determinado. Generalmente se considera que la planificación puede ser central, de carácter general y coercitivo, desde una autoridad que de hecho sustituye al mercado en cuanto a las decisiones y prioridades; o indicativa, cuando aceptando el papel del mercado, la autoridad económica se limita a establecer unas directrices, con carácter vinculante en lo que se refiere al sector público e indicativo para el sector privado. E.i.: to plan.

Planning. Palabra inglesa para expresar el plan de trabajo concreto de un obrero y su máquina en el taller.

‑‑Por extensión, el gráfico o gráficos indicativos de las operaciones a desarrollar en un tiempo determinado, y de forma que pueda saberse en cada instante cómo están desarrollándose y cuáles son las posibilidades de aceptar nuevos encargos. Véase Gantt, gráfico de.

Plaza, Acuerdo de el. Compromiso alcanzado por el Grupo de los Cinco en el Hotel Plaza de Nueva York ‑y de ahí su nombre‑ en septiembre de 1985, para sostener la cotización del dólar en los niveles que se consideraron más adecuados. La formulación expresa del compromiso nunca fue revelada. E.i.: Plaza Accord.

Plazos, venta a. Es una de las formas más generalizadas de comercialización de bienes duraderos, tales como automóviles, mobiliario y otros enseres, generalmente con letras de cambio, aceptadas por el comprador. La transmisión de la propiedad no se produce hasta el final del pago, con lo cual el vendedor mantiene una cierta garantía (venta con reserva de dominio). E.i.: to sell in installments.

Pleno empleo. Situación en el mercado laboral de un país en el cual todos los que deseen trabajar pueden hacerlo, a los niveles de salario resultantes de la oferta y la demanda. El pleno empleo no significa, sin embargo, que esté trabajando el 100 por 100 de la población activa, ya que siempre hay un cierto volumen de paro friccional. Es el objetivo básico de la economía keynesiana, que la Escuela de Chicago ha criticado como una de las raíces de los procesos inflacionistas. E.i.: full employment.

Pliopolio. Situación de un mercado en cuanto a posibilidades efectivas de entrada de más ofertantes. Se dice que el pliopolio es positivo si se constituyen nuevas empresas para competir con las preexistentes, siendo negativo cuando se produce el fenómeno inverso a través de sucesivos casos de absorción de unas por otras, o de fusiones, que disminuyen el número de ofertantes; p.e.: entre 1936, fecha de declaración del status quo bancario y 1962 (nueva regulación de la banca), el pliopolio en el sector bancario español fue negativo, pasándose de casi trescientos bancos a poco más de un centenar. La palabra pliopolio es un neologismo del griego (plio, más, y polio, oferta) introducido por Fritz Machlup. E.i.: pliopoly.

Pluriempleo. Situación en la que se encuentran determinados trabajadores ocupados, total o parcialmente, y de forma simultánea, en dos o más actividades laborales. El sindicalismo critica el pluriempleo como uno de los orígenes fundamentales de la existencia de fenómenos de paro, pero es más que dudoso que el trabajo que eventualmente dejasen los pluriempleados pudiera ser objeto de un empleo regular. E.i.: moon‑lighting se refiere a segundo empleo irregular u oculto; con carácter más general, multiple‑job.

Plusvalía. Valor que se obtiene por encima de lo normal como consecuencia de un proceso de carácter especulativo en los negocios de bolsa, inmobiliarios, etc., generalmente coincidiendo con una fase de gran demanda y con una oferta relativamente rígida.

‑‑Incremento de valor de un bien o derecho que se exterioriza con ocasión de su enajenación, y que puede ser real o nominal (esto último cuando sólo acusa la depreciación monetaria).

‑‑Según Marx y los economistas influidos por él, la parte del fruto del trabajador que detrae el capitalista, y que constituye la base de la acumulación capitalista. E.i.: capital gain (1ª acepción); surplus value (2ª y 3ª).

PNUMA. Ver Programa de las Naciones Unidas para el Medio Ambiente.

Población. Es el conjunto de habitantes de una comunidad administrativa y políticamente delimitable, ya sea barrio, distrito, municipio, provincia, región o Estado.

‑‑Conjunto o universo del cual se extrae una muestra representativa, para realizar de forma más económica investigaciones estadísticas acerca de las características del conjunto. E.i.: population.

Población activa. Según la Organización Internacional del Trabajo (OIT) son todos los ocupados más los que están buscando empleo. La población activa puede medirse en relación con la población total, o más rigurosamente, tomando como base aquella parte de la población que está en edad de trabajar. La tasa de actividad así investigada, presenta fuertes variaciones de un país a otro; en 1987, en España, se situaba en torno a un 36 por 100, en tanto que en Japón superaba ampliamente el 50 por 100. La tasa de actividad y otras características de la población activa, de interés para los análisis de coyuntura y las decisiones de política económica, se averiguan normalmente a través de las encuestas de población activa (EPA), que en el caso de España se realizan trimestralmente por el INE, obteniéndose información de carácter general, sectorial, por sexo, edades, comunidades autónomas y provincias. E.i.: active population, labor force, work force. (Véase Apéndice).

Población inactiva. La de más de 16 años que no realiza actividad económica alguna, ni busca empleo de modo efectivo. E.i.: inactive population.

Población ocupada. La que realiza algún tipo de trabajo. Las encuestas de población activa consideran a una persona ocupada cuando labora más de un determinado número de horas durante el período de referencia (semana, mes). Si el número de horas trabajadas es inferior a la de referencia, se clasifica a la persona como ocupado marginal; en los casos de cero horas, como parada. E.i.: working population.

Pobreza. Situación de precariedad, de carencia incluso de lo más elemental, que tiene, no sólo secuelas materiales, sino que además produce angustia y depresión entre quienes la padecen, especialmente en los casos de dualismo. En el análisis estructural, se considera generalmente como nivel de pobreza aquel que no llega al 50 por 100 de la renta per cápita del país de que se trate. Dentro de la pobreza, cabe diferenciar entre la de masas, propia de muchos países menos desarrollados, y las llamadas bolsas de pobreza, que en general son manifestaciones de marginación dentro de las grandes ciudades y en las zonas rurales de las economías avanzadas. E.i.: poverty; poverty pockets (bolsas de pobreza).

Poder adquisitivo. Capacidad de compra que tiene una persona o un grupo social como promedio; o cantidad de bienes que en distintos momentos pueden comprarse con una suma de dinero constante (poder adquisitivo de la moneda). E.i.: purchasing power.

Poder compensador. Traducción literal de la expresión inglesa countervailing power. Teoría propuesta por J. K. Galbraith, según la cual los sindicatos, las cooperativas, etc., son sistemas mediante los cuales los trabajadores, los consumidores, etc., se defienden de las grandes empresas con un poder que contrabalancea sus tendencias al monopolio. E.i.: countervailing power.

Poder de mercado. Representa la capacidad de una empresa de lograr precios y resultados más ventajosos que los de la competencia. El poder de mercado mide, pues, el grado de monopolio, y puede expresarse por la diferencia entre el precio que fija la empresa y el que resultaría en un mercado teórico de competencia perfecta. Existen tres clases de poder de mercado: vertical (por integración de las fases de la producción), horizontal (acuerdos inter‑empresas) y conglomeral (diversificación total). E.i.: market power.

Policy mix. Véase mezcla de políticas.

Polígono industrial. En España, parque industrial, con la particularidad de que en ciertos casos constituye el marco para facilitar ayudas oficiales, destinadas a impulsar el desarrollo en las llamadas áreas de preferente localización. E.i.: industrial park, industrial estate.

Polígonos de preferente localización industrial. Véase preferente localización. E.i.: puede traducirse por subsidized industrial parks.

Polipolio vertical. Situación concreta de un mercado, en el cual una empresa es al mismo tiempo monopolista de oferta de un producto final, y de la demanda de sus insumos principales; p.e.: durante mucho tiempo Altos Hornos de Vizcaya fue, en España, la protagonista principal del monopolio siderúrgico, ostentando al propio tiempo el monopolio de demanda de mineral de hierro. e.i.: vertical polypoly.

Política Agrícola Común (PAC). La forman el conjunto de reglamentos que sobre los más variados temas de agricultura y ganadería han venido publicando las instituciones de la Comunidad Europea a partir de 1958, cuando en la Conferencia de Stressa se pusieron las bases de la agricultura comunitaria. Los reglamentos desarrollan el artículo 39 del Tratado de Roma, tendiendo a garantizar a los agricultores niveles de precios remuneradores para sus productos; han contribuido a crear todo un sistema de producción basado en precios guía para el mercado, de intervención para las compras de sostenimiento, y de entrada o umbral para impedir que los productos del exterior lleguen por debajo de ciertas cotizaciones, compensándose las diferencias entre los niveles internacionales y los precios guía por medio de prélévements. Los dos principales problemas del PAC son su coste de financiación (en 1987 absorbió un 70 por 100 del presupuesto comunitario) y la existencia de grandes stocks de invendidos, a los que sólo se da salida con fuertes restituciones a la exportación que, por lo demás, crean graves problemas de venta de sus productos a los países agrícolas del Tercer Mundo. E.i.: Common Agricultural Policy (CAP).

Política de rentas. Dentro de las tendencias de la planificación indicativa de los años 60, la política de rentas se constituyó en uno de los instrumentos más relevantes, subsistiendo después a pesar de la oleada de monetarismo y desregulación en los años 70 y 80. Consiste en preconizar el acuerdo entre trabajadores, empresarios y Estado (o directamente en una imposición tecnocrática desde el Estado), para ajustar el crecimiento de las rentas a un ritmo compatible con los propósitos de frenar la inflación. En los años 70 y 80, el énfasis se puso en frenar las rentas salariales, al tiempo que pasó a apoyarse el reforzamiento de las rentas empresariales para, con un excedente recrecido ‑vino a decirse‑, aumentar la inversión y reducir el desempleo. E.i.: revenue policy.

Polos de desarrollo. Véase preferente localización. E.i.: growth centers; development poles.

Polos de promoción industrial. Véase preferente localización. E.i.: puede traducirse por subsidized industrial poles.

Ponderación. Atención, consideración y cuidado con que se dice o hace una cosa.

‑‑En estadística, peso o proporción que se asigna a las distintas partes de un todo, a los efectos de la formación de un índice para representar su evolución en el tiempo, o para realizar comparaciones interespaciales; p.e.: en el índice de precios de consumo (IPC), los alimentos tienen una ponderación (1987) del 22,02 por 100. E.i.: weighting.

Poner en bolsa. Decisión de una empresa de entrar en la bolsa para que sus acciones coticen en ella. E.i.: to go public.

Pool. Palabra inglesa que sirve para expresar la idea de una cierta cooperación, desde la disponibilidad en común de personal de ayuda a la dirección (pool de secretarias), a los acuerdos para restringir la competencia en los mercados de productos o de servicios; como sucede con la explotación en pool de las líneas aéreas, cuando dos compañías nacionales de distinta bandera se reparten los beneficios de los trayectos que realizan entre dos ciudades propias.

Pool del oro. Acuerdo suscrito en 1968 por Francia, Reino Unido, EE.UU. y otros países, para asegurar el mantenimiento del precio del oro en 35 dólares la onza, y evitar así las oscilaciones que de otra manera habrían impedido la estabilidad de los cambios fijos en el FMI. El pool del oro dejó de funcionar en 1971, con la inconvertibilidad del dólar declarada ese año por el presidente Nixon. E.i.: gold pool.

Pool verde. Propósito, al principio de los años 50, de organizar un mercado común agrícola entre los países de la Comunidad Europea del Carbón y del Acero. Se inscribió entre los proyectos de integración sectorial que por entonces había en marcha (Eurochemie, Conferencia de Ministros de Transporte, Unión Europea de Defensa, etc.), todos los cuales quedaron definitivamente abandonados con la integración global en 1957. E.i.: Green Pool.

Por debajo de la par. Cotización a un nivel inferior al del valor nominal de un título (acciones, obligaciones, deuda, etc.). E.i.: under par (value).

Por lo mejor. Expresión aplicable a las órdenes de bolsa que no llevan indicación alguna sobre el cambio para comprar o vender. Se entienden cursadas al mejor cambio posible del día. E.i.: to the highest bidder.

Por mayor. Hace referencia a la venta realizada en cantidades importantes, de toda clase de géneros que se distribuyen entre los comerciantes minoristas, quienes a su vez se ocupan de la comercialización al por menor o al detall. E.i.: wholesale.

Por menor. Véase detall, al. E.i.: retail.

Pósitos. Institución crediticia española de origen medieval. Se crearon por medio de convenios entre vecinos, o por fundaciones pías, para precaverse contra las malas cosechas, el acaparamiento y los altos precios. La primera legislación completa sobre ellos data de Felipe II (1584). Sin embargo, no adquirieron gran importancia económica hasta el siglo XVIII. Entonces pasaron a efectuar operaciones de préstamo para la siembra (con un interés del 4,16 por 100), y para otras faenas agrícolas (con un 3 por 100), a la vez que invertían sus beneficios en actividades de interés público (provisión de maestros y médicos, obras públicas, préstamos para el pago de contribuciones, etc.). E.i.: puede traducirse por Spanish agricultural credit institutions that date back to the Middle Ages.

PPBS (Planning, Programming, Budgeting System). Véase presupuesto por programas.

Prebisch, Raúl. Economista argentino (1891‑1987), uno de los estudiosos hispanohablantes más conocido a nivel mundial. Fue asesor del presidente Frondizi de Argentina, experto de la CEPAL con amplia experiencia, y primer secretario general de la UNCTAD (Ginebra, 1964). Pasará a la historia de las doctrinas económicas como el mentor máximo de las aspiraciones del Tercer Mundo en relación con los países industriales, que sintetizó en sus planteamientos sobre las tensiones entre el centro (desarrollado) y la periferia (en vías de desarrollo), con especial hincapié en la brecha del desarrollo y el deterioro de la relación real de intercambio. Autor de libros como "Introducción a Keynes" y "Hacia una dinámica del desarrollo latinoamericano".

Precio franco fábrica (PFF). Es aquel al cual se ofrece un determinado producto, no incluyendo los impuestos indirectos (en general el IVA), ni los demás gastos de transporte, etc., desde la factoría a la venta. Suele utilizarse en publicidad para aparentar un menor precio del efectivo. Véase FOT. E.i.: ex‑factory price, free of tax.

Precio justo. En latín justum pretium. Era el principio defendido por la Escolástica para definir lo que debía ser una justa recompensa del trabajo y del valor inherente de los bienes, al tiempo que se preconizaba la ausencia de interés en los préstamos, en un intento, completamente fútil, de establecer una ética económica. E.i.: fair price.

Precio sombra. Es la variable del modelo de programación lineal que representa el valor, en términos de coste de oportunidad, o de precios implícitos, de los recursos asignados a la solución óptima. Teóricamente, equilibra el máximo beneficio de la producción vendida, con el mínimo de los costes de los factores asignados. E.i.: shadow price.

Precios administrados. Término acuñado por C. Means para referirse a los precios que no son "flexibles" y que son impuestos por las empresas o el sector público en mercados no competitivos, tales como los de electricidad, gas‑ciudad, ferrocarriles, etc. E.i.: administered prices.

Precios de apoyo a la agricultura. Véase Política Agrícola Común (PAC). E.i.: agricultural support prices.

Precios de paridad. Son los que resultan de la relación entre los precios percibidos por los agricultores por sus productos, y los precios pagados por los insumos de todo tipo (fertilizantes, semillas, pesticidas, etc.). Los precios de paridad suponen una primera aproximación a la evolución del nivel de rentas en el sector rural. E.i.: parity prices. (Véase Apéndice).

Precios políticos. Son los que resultan insuficientes para cubrir el coste de producción, haciéndose cargo una administración pública de la diferencia, mediante subvenciones a las empresas productoras. Son frecuentes en los servicios públicos, cuando sus usuarios corresponden a sectores sociales de bajos ingresos; p.e.: las tarifas ferroviarias de cercanías, respecto de las cuales además del factor social, pesa el criterio de favorecer el transporte público para evitar así las grandes congestiones de tráfico privado automovilístico. E.i.: subsidized prices.

Precocidad nupcial. En demografía, indicador que mide el porcentaje de mujeres que se casan de 15 a 24 años sobre el total de las que se casan en edad fértil. E.i.: nuptial precocity.

Predecir. Anunciar pretendidamente por revelación o ciencia, o por conjetura, algo que se supone puede pasar. En Economía, las predicciones se basan normalmente en extrapolaciones de datos presentes o inmediatamente pretéritos, aplicándoles para su proyección hacia el futuro, criterios que tienen en cuenta las distintas teorías del ciclo. Véase también futurología. E.i.: to forecast.

Preferencia comunitaria. Uno de los principios en que se basa la política agrícola común de la CEE. Protege al mercado europeo de las fluctuaciones del mercado internacional, y marca la prioridad a la comercialización de los productos agrícolas procedentes de los Estados miembros. E.i.: communitary preference.

Preferencia por la liquidez. Expresión keynesiana que hace referencia a la actitud psicológica del ahorrador, que tiende, en determinadas circunstancias, a mantener sus activos de forma líquida en vez de realizar inversiones. Para Keynes, la preferencia por la liquidez estaba originada por los motivos transacción (compra‑venta inmediatamente realizable) y precaución (previsión de emergencias) y especulación (para inversiones que pudieran presentarse súbitamente). E.i.: liquidity preference.

Preferencia revelada. Expresión utilizada por Paul Samuelson para referirse a la forma de apreciar la demanda, no tanto por el valor de las mercancías o su utilidad, sino por el conjunto de fenómenos que tienen su resultado final en las actitudes que expresa el consumidor. E.i.: revealed preference.

Preferencias aduaneras. Ventajas que un país otorga a otro en lo relativo a los impuestos de aduanas. Las preferencias resultaban incompatibles con la aplicación de la cláusula de la nación más favorecida, pero empezaron a generalizarse, a través de tratados de distinta clase, a lo largo de la Gran Depresión, desde 1929. Históricamente, las más importantes fueron las llamadas preferencias imperiales establecidas en 1932 en la Conferencia de Otawa entre los países del Imperio Británico. Con el GATT se congelaron las preferencias existentes en 1947 (Commonwealth, EE.UU./Filipinas, territorios del antiguo Imperio Otomano, Unión Francesa, preferencias entre diversos países sudamericanos) y quedaron prohibidas hasta que, como consecuencia de los trabajos de la UNCTAD, se acordó establecer el sistema generalizado de preferencias (SGP), lo que implicó la previa reforma del Acuerdo General sobre Aranceles Aduaneros y Comercio (GATT), con la aceptación de esta fórmula en favor de los países en vías de desarrollo; en una sola vía, es decir, sin contraprestaciones a favor de los países industriales. Los principales otorgantes dentro del SGP son la Comunidad Europea, EE.UU. y Japón, con mecanismos que presentan diferenciaciones, pero que básicamente implican un derecho aduanero cero o más reducido que el normal, apertura del mercado sin restricciones cuantitativas (o con un techo definido), y previsiones sobre los efectos que pueden causar las distorsiones en los mercados propios. E.i.: customs preferences.

Preferencias imperiales. Véase preferencias aduaneras. E.i.: British imperial preferences (1932).

Preferente localización. Expresión genérica que se refiere a toda una serie de estímulos destinados a promover el desarrollo en un área concreta. En España, las figuras más importantes de esta clase de medidas de política económica fueron o son los polos de desarrollo, polos de promoción industrial, las grandes áreas de expansión industrial (GAEI), las zonas de urgente industrialización (ZUR) y las zonas industriales en declive (ZID). En todos esos casos, los poderes públicos ‑sean a nivel nacional o regional‑ ofrecen estímulos de carácter fiscal, laboral, etc., para atraer industrias a las zonas así delimitadas. Los polos fueron típicos de los planes de desarrollo, vigentes en España entre 1964 y 1975. Las grandes áreas de expansión industrial pretendieron superar el carácter muy localizado de los polos, extendiendo las ventajas a una malla de polígonos industriales de toda una región. Las ZUR fueron resultado de la depresión, que se agudizó en 1981, y que generó la oferta de ayudas especiales para atraer nuevas industrias a las áreas más golpeadas por la crisis, dispositivo que se completó después con las ZID. Además de las figuras ya descritas, habrá que mencionar, también en la época de la planificación indicativa, los polígonos de preferente localización industrial (que venían a ser pequeños polos de promoción) y las zonas de preferente localización industrial agraria, destinadas, en principio, a favorecer la transformación in situ de las materias primas de origen agropecuario. Por último, destaquemos que la idea de los ejes de desarrollo, como grandes continuos para impulsar en ellos el crecimiento económico (p.e.: el Valle del Guadalquivir, el Valle del Ebro, el Eje Coruña‑Vigo, etc.), no pasaron de ser en España una mera figura de análisis teórico. E.i.: subsidized industrial areas.

Prélévement. Voz francesa muy difundida en la Comunidad Europea, y oficialmente traducida en el Tratado de Adhesión de España a la CEE por "exacciones variables". Grava las diferencias entre los precios del mercado mundial y los precios de entrada en la Comunidad, para garantizar a la agricultura comunitaria los niveles de renta a que se refiere el artículo 39 del Tratado de Roma. Los ingresos por prélévements se transfieren por cada uno de los doce Estados miembros a la Comunidad, como aportaciones al presupuesto comunitario. E.i.: variable levy.

Premio de retención. El que la Ley reconocía en favor de quienes practicaban retenciones de cuotas tributarias por cuenta del Estado. Actualmente hay un vasto movimiento de empresas que proponen reimplantarlo, como compensación al servicio recaudatorio que por ministerio de la ley se presta a las Haciendas Públicas. E.i.: tax collection incentive.

Premio Nobel de Economía. Fue establecido por el Banco Nacional de Suecia (Riksbank) en honor de Alfred Nobel ‑y equiparado a los célebres Premios de la Fundación Nobel‑ para conmemorar el 300 aniversario de la citada entidad financiera. El primer Premio Nobel de Economía se concedió a Ragnar Frisch y Jan Tinbergen. Como galardón ha alcanzado niveles de prestigio comparables a los premios de Física, Química, Medicina, Literatura y de la Paz. Se han adjudicado hasta el presente a los siguientes economistas para los años que se señalan en la siguiente relación:

1969. Ragnar Frisch (Noruega) y Jan Tinbergen (Holanda).

1970. Paul A. Samuelson (EE.UU.).

1971. Simon Kuznets (EE.UU.).

1972. John Richard Hicks (Gran Bretaña) y Kenneth J. Arrow (EE.UU.).

1973. Wassily Leontief (EE.UU.).

1974. Karl Gunnar Myrdal (Suecia) y Friedrich August von Hayek (Gran Bretaña).

1975. Tjallin Charles Koopmans (EE.UU.) y Leonid V. Kantorovich (URSS).

1976. Milton Friedman (EE.UU.).

1977. Bertil Ohlin (Suecia) y James Edward Meade (Gran Bretaña).

1978. Herbert A. Simon (EE.UU.).

1979. William Arthur Lewis (Gran Bretaña) y Theodore W. Schultz (EE.UU.).

1980. Lawrence R. Klein (EE.UU.).

1981. James Tobin (EE.UU.).

1982. George J. Stigler (EE.UU.).

1983. Gerard Debreu (Francia).

1984. Richard Stone (Gran Bretaña).

1985. Franco Modigliani (EE.UU.).

1986. James M. Buchanan (EE.UU.).

1987. Robert Solow (EE.UU.).

E.i.: Nobel Memorial Prize in Economic Science.

Presión fiscal. Expresa la proporción del Producto Interior Bruto que se dedica por los contribuyentes al pago de los impuestos. Se mide como un cociente de ambas magnitudes, y según los países presenta grandes diferencias que pueden ir desde menos del 20 por 100 en Japón, a más del 50 por 100 en Suecia. E.i.: tax pressure.

Préstamo multidivisas. Es el crédito que se otorga bajo una denominación (dólares, DM, ECUs), pero que se facilita en diversidad de monedas, en función de las preferencias del prestatario. E.i.: multicurrency loan.

Presunciones tributarias. Las que establece el legislador al configurar la exacción de los tributos, y las que contienen las leyes para eludir o para invertir la prueba de los hechos imponibles, que en principio están a cargo de la Hacienda Pública. E.i.: tax assumptions.

Presupuesto. Es la expresión contable del plan económico de la Hacienda Pública del Estado, o de otro poder, para un ejercicio económico, generalmente de un año de duración. El presupuesto se divide cuando menos en un estado de ingresos y otro de gastos. En el de ingresos figura la recaudación prevista por los distintos impuestos, tasas, operaciones patrimoniales y endeudamiento; mientras que los gastos se subdividen según los diferentes departamentos de actuación. La discusión de los presupuestos es una de las tareas fundamentales de cualquier órgano representativo emanado de la soberanía popular. En la Constitución española de 1978 así se recoge en el artículo 134. E.i.: budget.

Presupuesto base cero. Es el proceso por el cual se exige que en cada caso se justifiquen, con el máximo detalle, la totalidad de las necesidades presupuestarias, al tiempo que debe explicarse por qué se solicitan las sumas previstas, argumentándose, asimismo, su rentabilidad. El presupuesto base cero va en contra de los simples planteamientos inerciales, que tienden a extrapolar el gasto de un año al siguiente por el mero incremento en un determinado porcentaje, y casi siempre sin tener en cuenta importantes posibilidades, como son la evolución de los costes reales, la dudosa rentabilidad de ciertas actividades, etc. E.i.: zero base budgeting.

Presupuesto por programas. Técnica de presupuestación, que consiste en el desglose del presupuesto general en toda una serie de valoraciones de áreas determinadas, integradas a su vez por proyectos concretos; p.e.: los programas de desarrollo agrario de áreas deprimidas, dentro de la sección correspondiente del presupuesto del Ministerio de Agricultura, Pesca y Alimentación, de los presupuestos generales del Estado. Los presupuestos por programas, en su mayor refinamiento, permiten obtener índices de rentabilidad social y establecer prioridades para las alternativas de inversión pública. E.i.: planning, programming, budgeting system (PPBS).

Presupuesto público monetario. El que trimestralmente, o por períodos más breves, elabora el sector público para prever los flujos monetarios ‑entradas y salidas‑ de todos sus agentes. No sólo pone de manifiesto la situación de la Tesorería, sino que muestra la incidencia de lo público en el sistema monetario. E.i.: monetary budget.

Presupuestos familiares, encuesta de. Véanse índice de precios de consumo y poder adquisitivo. E.i.: household budget survey.

Price leadership. Es el liderazgo de precios. Véase dominio de mercado.

Prima. Cantidad de dinero que se facilita para estimular una acción determinada, favoreciendo la competitividad al hacer posible la disminución del precio de venta; p.e.: las primas a la exportación permiten la penetración en determinados mercados.

‑‑Cantidad por encima del valor nominal de una acción que se exige a los suscriptores en el momento de entrar una sociedad en el mercado bursátil, o al ampliar su capital, para ajustar el precio de venta efectivo al valor en libros de la sociedad, o al nivel de su cotización en bolsa.

‑‑Pago periódico del asegurado que ha contratado una póliza de seguros. E.i.: incentive payment, export subsidy (1ª acepción); premium (2ª y 3ª).

Prime rate. Es el tipo preferencial que los mayores bancos comerciales de EE.UU. aplican en sus créditos a las grandes empresas, sirviendo como referencia para marcar el tipo de interés de otras operaciones, al modo de lo que sucede en el mercado internacional con el LIBOR. El prime rate normalmente utilizado es el del Banco Manufacturer Hanover de Nueva York. En español, tipo preferencial.

Probabilidad. En términos de porcentaje, las posibilidades de que se produzca un fenómeno concreto entre otros muchos. El estudio de las probabilidades constituye todo un conjunto de teorías y técnicas estadísticas. E.i.: probability.

Producción conjunta. Es el caso de la empresa que en su proceso industrial genera toda una gama productiva, lo cual permite al ofertante marcar, para cada producto, el precio que le parezca de mayor interés para maximizar la demanda global de su producción conjunta, y conseguir así el máximo de beneficio. Un caso típico es el de una refinería de petróleo, que aspira a lograr un perfil de precios que favorezca los grandes consumos energéticos del tipo del fuel y gasóleo para centrales térmicas, usos agrícolas, queroseno de aviación, etc., aplicándose precios mucho más remuneradores para las gasolinas de automóviles. E.i.: joint production.

Productividad. Es la imputación que puede hacerse de las distintas producciones a un factor concreto. Normalmente, se determina por el cociente que resulta de dividir el volumen total de producción por la magnitud representativa del factor; p.e.: la productividad del país X en las minas de hulla se cifra (computando toda la nómina de sus empresas de este sector, tanto de personal de interior como de exterior) en dos Tm por trabajador, frente a más del triple en las minas del país Y, que pasan por ser las más productivas del mundo. La productividad es el elemento básico en lo que respecta a la capacidad de competir en los mercados, puesto que indica el mejor o peor uso que se hace de los factores de producción. E.i.: productivity.

Productividad marginal. Incremento de producción logrado al aumentarse en una unidad la cantidad de recurso aplicado. E.i.: marginal productivity.

Productividad marginal del capital. Es la cantidad de producto que puede ganarse, o que cabe perder si en un proceso productivo se utiliza una unidad en más o en menos, respectivamente, de capital, permaneciendo constantes los otros factores. La cantidad de capital tiende a crecer hasta que su productividad marginal se iguala con el precio de la última unidad de capital aplicada. E.i.: marginal productivity of capital.

Productivismo. Referencia a la actitud de determinados empresarios y también de los poderes públicos, que persiguen el crecimiento a toda costa sin tener en cuenta sus posibles altos costes sociales en términos de destrucción del paisaje, deterioro de espacios naturales, traumatismos urbanísticos, marginaciones sociales, salud de la población, condiciones de vida y de trabajo y medio ambiente en general. Frente al productivismo, que todo lo mide a través del PIB ‑incluyendo dentro de él las armas y la contaminación‑, han surgido numerosas críticas que buscan la medición de la mejora de las condiciones de vida en términos de bienestar económico neto. Ver también desarrollo, ecología, ecuación de bienestar. E.i.: productivism.

Producto Interior Bruto (PIB) La suma del valor de todos los bienes y servicios finales producidos en el país ‑por lo cual se denomina interior‑ en un año. Se habla de bienes y servicios finales porque es producción consolidada, que implica la agregación sector por sector, eliminando posibles duplicaciones de cálculo. Se le llama bruto, porque en él no se deducen las amortizaciones. E.i.: Gross Domestic Product (GDP). (Véase Apéndice).

Producto Nacional Bruto (PNB). Es la medida fundamental de la actividad de una economía nacional. Puede definirse como la suma del valor de todos los bienes y servicios finales producidos en el país en un año (Producto Interior Bruto), deduciendo de ese total la parte que se debe a los servicios prestados por factores productivos extranjeros, y adicionándole el producto que corresponda ‑de los obtenidos en otros países‑ por los servicios de los factores nacionales. La principal ventaja del PNB, como medida de la total actividad económica de un país, consiste en su carácter global, que no plantea problemas, siempre difíciles de resolver, como la valoración de las amortizaciones. No es extraño, por tanto, que para las comparaciones internacionales e intertemporales el PNB sea la magnitud más adecuada. E.i.: Gross National Product (GNP). (Véase Apéndice).

Producto Nacional Neto (PNN). Tal como lo indica el sufijo neto, se obtiene a partir del PNB, deduciendo de él el capital consumido (amortización) a lo largo del año. En otras palabras, en el PNN solamente se incluye la inversión neta de capital, y no la destinada a reposición, esto es, a mantener constante el capital anteriormente disponible. El PNN así definido se obtiene a los precios de mercado, esto es, valorando la producción a los precios de venta que, naturalmente, incluyen los impuestos indirectos. Por esta razón, al PNN se le denomina frecuentemente "PNN a los precios de mercado", para diferenciarlo del "PNN al coste de los factores" ‑Renta Nacional‑, estimación en la cual se deducen los impuestos indirectos. E.i.: Net National Product (NNP). (Véase Apéndice).

Producto potencial. Con este concepto se hace referencia al posible techo de crecimiento anual del PNB en caso de emplearse al 100 por 100 los recursos disponibles, poniéndose de relieve con ello la diferencia respecto del producto según la tendencia que en principio marca la coyuntura. Con antecedentes en Paul Baran (el excedente potencial), fue el economista Okun quien planteó el tema en la perspectiva de la aceleración del crecimiento, a efectos de la "nueva frontera" de John F. Kennedy. E.i.: potential GNP.

Productos básicos. Véase materias primas.

Productos compensadores. En el régimen del tráfico de perfeccionamiento activo de la Comunidad Europea, los productos exportados a terceros países obtenidos como consecuencia de una o varias operaciones de elaboración (incluyendo su montaje, ensamblaje o su adaptación a otras mercancías), transformación, reparación (incluso la restauración y puesta a punto), utilizando mercancías, que en todo o en parte serán después obtenidas –mercancías equivalentes‑ libres de derechos de importación. E.i.: countervailing products.

Program trading. Véase Computer trading.

Programa. Previa declaración de lo que piensa hacerse, con el detalle de los actos a realizar. En Economía, el esquema de las actuaciones para algún tipo de inversión pública o privada, comprendiendo su evaluación, y eventualmente el análisis de la rentabilidad del mismo con criterios de coste/beneficio.

‑‑En Informática (véase software), el conjunto de cálculos y otras operaciones concatenadas entre sí, y traducidas a un idioma lógico, que permite el procesamiento de determinadas informaciones, para conseguir un objetivo concreto; p.e.: los programas informáticos para la elaboración de nóminas de trabajadores, recibos de las compañías eléctricas, índices bursátiles, explotación conjunta del sistema eléctrico nacional, etc. E.i.: program (EE.UU.), programme (R. U.).

Programa de actuación. Se trata de uno de los documentos que en la ordenación urbanística española integran los planes generales municipales de ordenación. Recogen los objetivos, directrices y estrategia del desarrollo a largo plazo para todo el territorio comprendido en su ámbito; las previsiones específicas concernientes a la realización de los sistemas generales; las dos etapas cuatrienales en que han de desarrollarse las determinaciones en el suelo urbanizable programado; y los plazos a que han de ajustarse las actuaciones previstas, en su caso, para completar la urbanización en suelo urbano o para realizar operaciones de reforma interior en este tipo de suelo. E.i.: puede traducirse por development programs.

Programa de actuación urbanística (PAU). Instrumentos de planeamiento, subordinados al plan general, que tiene por objeto en suelo urbanizable no programado, la ordenación y urbanización para la realización de unidades urbanísticas integradas. E.i.: puede traducirse por area development programs.

Programa de las Naciones Unidas para el Desarrollo (PNUD). Es un órgano de las Naciones Unidas que se ocupa ‑con contribuciones voluntarias de sus miembros más desarrollados‑ de estudiar y financiar (totalmente o en parte, a fondo perdido o subvencionando tipos de interés de créditos) proyectos para el desarrollo de los recursos y de las capacidades de los países menos avanzados. E.i.: United Nations Development Program (UNDP).

Programa de las Naciones Unidas para el Medio Ambiente (PNUMA). Creado en 1972, tras la Conferencia de las Naciones Unidas sobre Medio Ambiente celebrada en Estocolmo, es un organismo especializado de la ONU, con sede en Nairobi (Kenia), que se ocupa de los temas medioambientales a nivel mundial. El PNUMA sirve como foro de discusión, pero carece de poderes ejecutivos, y por lo reducido de sus presupuestos tiene, hasta ahora ‑y a pesar de la enorme gravedad de los problemas de la biosfera‑ una incidencia muy limitada. E.i.: United Nations Environment Program (UNEP).

Programa Mundial de Alimentación (PMA). Institución de las Naciones Unidas, promovida por la ONU en 1963, que adquirió carácter permanente a partir de 1965. Presta ayuda alimenticia a los países o regiones amenazados por el hambre, y ayuda técnica al desarrollo de su base alimentaria, por medio de donativos en dinero o en especie. Tiene su sede en la FAO, en Roma. E.i.: World Food Program (WFP).

Programación lineal. Método matemático aplicado en Economía para maximizar los resultados de una operación, minimizando los recursos aplicados a la misma. Un caso típico es el de un ganadero que debe alimentar a sus animales con el mínimo gasto, teniendo en cuenta que deben percibir mínimos concretos de calorías, proteínas y vitaminas, para lo cual se ha de elegir una combinación, que cubriendo esos mínimos resulte al menor coste. El método más usual es el del minimax o de Dantzig por el nombre del economista que lo aplicó por primera vez en los años 40, durante la Segunda Guerra Mundial, en planificación militar. E.i.: linear programming.

Programas integrados mediterráneos (PIM). Es el conjunto de medidas establecidas en la Comunidad Económica Europea, desde 1985, para compensar a los Estados miembros por entonces integrantes de la Comunidad (la Europa de los Diez), de los efectos negativos que para ellos pudiera tener la inminente adhesión de España y Portugal. Los programas se establecen fundamentalmente para los países mediterráneos (Francia, Italia y Grecia) y sobre todo en las áreas de la agricultura, infraestructura, y de las medianas y pequeñas empresas. Consisten en créditos blandos, subvenciones, ayudas de infraestructura, etc. E.i.: integrated mediterranean programs.

Progresismo. Término muy general en el conjunto de las ciencias sociales para referirse a quienes se sitúan en las posiciones más avanzadas en materia política, económica y social, defendiendo aspiraciones del tipo de la democracia avanzada, la igualdad de oportunidades, la liberación por la cultura, la defensa de la paz considerando a todos los seres humanos como ciudadanos del mundo. La difusión del término ha sido tal, que son muy pocos los grupos políticos que hoy no se autodenominan progresistas a la hora de enunciar sus programas. E.i.: progressivism.

Progresividad. Principio según el cual cuando crece una determinada variable, aumenta más que proporcionalmente un determinado coeficiente aplicable a la misma; p.e.: el impuesto sobre la renta de las personas físicas tiene carácter progresivo, pues sus tipos impositivos van creciendo más que proporcionalmente, a medida que se pasa de unos intervalos a otros en la renta del contribuyente. E.i.: progressivity.

Proletariado. La clase social de quienes no tienen la propiedad de sus medios de producción, y cuyos componentes sólo pueden ofrecer su fuerza de trabajo en el mercado a cambio de un salario. El origen de la expresión radica en que los trabajadores lo único que tenían era su propia prole, es decir, a sus hijos. Término muy empleado en toda la economía y sociología marxista, como oponente a la clase dominante o burguesía. Su uso, actualmente, en las sociedades occidentales avanzadas se ha convertido en mucho más restringido, por la segmentación que ofrece el concepto tan vasto de clases trabajadoras. El enfrentamiento del proletariado y la burguesía generaba la lucha de clases y se convertía, en el análisis del materialismo histórico, en el verdadero motor de la propia historia. E.i.: proletariat.

Promedio. Punto en que una cosa se divide por mitad, o suma de varias cantidades divididas por el número de ellas. Equivale al término medio, y se determina por alguna de las fórmulas de las medias aritmética, armónica, cuadrática, geométrica, ponderada, etc. E.i.: average.

Promoción. Es la forma de impulsar la venta de un producto determinado, a través de mecanismos de acción directa en relación con los comerciantes minoristas, del tipo de rebajas (rappels) en función de las cantidades vendidas, puesta en oferta por tiempo determinado a precios inferiores a los normales, exhibiciones y degustaciones para apreciar la calidad, sorteo de premios entre los comerciantes más activos, convenciones ad hoc, etc. La promoción tiene gran importancia, y puede llegar también al campo de los consumidores a través del sistema postal (mailing). E.i.: promotion.

Promoción de ventas. Investigación, estudio, puesta a punto y aplicación de ideas e iniciativas para impulsar las ventas y alcanzar los objetivos comerciales autoestablecidos. Comprende toda clase de acciones, desde la fase de producción hasta la de la recomendación y presentación de los bienes y servicios a los consumidores y usuarios finales. Toda campaña publicitaria implica decisiones previas sobre la acción promotora de ventas a seguir. E.i.: sales promotion.

Propensión. Tendencia que se manifiesta en los individuos, o en los grupos sociales, a comportarse de una determinada forma. En la economía keynesiana, tienen gran importancia las referencias a las propensiones medias y marginales al consumo, al ahorro, a la importación, etc. E.i.: propensity.

Prospección. Exploración de posibilidades futuras en diversas áreas, sobre la base de datos actuales, tendencias apreciadas, sondeos de opinión, etc.; p.e.: prospección de mercados. E.i.: prospecting; prospects.

Prosperidad. Fase del ciclo en la cual todos los indicadores presentan signos de máxima bonanza; sigue a la recuperación, se superpone al auge y puede ir seguida de la recesión. E.i.: property.

Propios, bienes de. Véase bienes rústicos.

Proteccionismo. Actitud económica y política que preconiza la salvaguardia de la industria o la agricultura nacionales respecto de la competencia extranjera, y que propone para ello métodos de defensa del tipo de aranceles aduaneros elevados, listas de mercancías prohibidas, comercio estrictamente bilateral, restricciones cuantitativas a la importación (cupos, contingentes), y hasta controles de cambios discriminatorios. El proteccionismo estuvo asociado originariamente a las ideas del mercantilismo, pero con la Revolución Industrial se convirtió en la bandera de muchos países europeos primero, y del resto del mundo después, para conseguir el propio desarrollo, defendiéndose de las importaciones de las mercancías más baratas de los países que iniciaron su industrialización de forma más temprana, y especialmente de Inglaterra. Para España, véase Arancel Cánovas. E.i.: protectionism.

Protesto. Figura jurídica del Derecho mercantil, por la cual una letra de cambio presentada al cobro y que no es objeto de pago por el aceptante, se lleva al notario, para que éste dé fe del hecho del impago, sirviendo el acta notarial para iniciar el oportuno procedimiento ejecutivo. E.i.: protest; to protest a bill of exchange, a draft (protestar una letra de cambio).

Proudhon, Pierre‑Joseph. Se le considera como uno de los más destacados socialistas utópicos franceses (1809‑1865), promotor de la doctrina del mutualismo, como forma especial del anarquismo. Proudhon se oponía a la propiedad privada, y planteó la posibilidad de organizar asociaciones de trabajadores financiadas inicialmente por bancos, que intercambiarían sus billetes por los productos puestos en el mercado por tales asociaciones. Proudhon llegó a crear uno de esos bancos durante la revolución de 1848, pero fue arrestado y procesado antes de que empezara a funcionar.

Provisión. En contabilidad, corrección valorativa de determinado elemento del activo, que se realiza cuando no existen expectativas razonables de recuperar el valor por el que el mismo se encuentra inscrito en balance; p.e.: una provisión para insolvencias, para el caso de clientes de dudoso cobro; provisión para depreciación de existencias, que implica la hipótesis de que el valor contable de las mismas supere el importe recuperable por su venta en el mercado, etc. También se aplica a los importes reconocidos en el pasivo, como estimación de los gastos a realizar en un futuro por hechos que repercutirán desfavorablemente en la empresa. Al igual que los gastos y las amortizaciones, las provisiones representan un cargo en la cuenta de resultados del ejercicio. E.i.: provision.

Proyecto. Conjunto de escritos, cálculos o dibujos que se hacen para dar una idea de cómo será una obra de arquitectura o ingeniería.

‑‑En Economía, el estudio que trata de configurar la realización concreta de parte de un determinado programa de inversiones, de organización, etc., y que debe someterse a una evaluación de proyecto. E.i.: project.

Public choice. Expresión del inglés, directamente utilizada en multitud de lenguas, para hacer referencia a la corriente de pensamiento económico que pone gran énfasis en el estudio de las formas de seleccionar, del mejor modo posible, las grandes demandas sociales. Su formulación más completa se debe a James Buchanan, a quien se concedió el Premio Nobel de Economía en 1986.

Publicidad. Conjunto de métodos que se utilizan para dar a conocer un producto en el mercado y estimular su demanda. Con la gran difusión de los medios de comunicación social, la publicidad se ha convertido en una actividad de extraordinaria importancia en sus distintas manifestaciones de prensa, radio, televisión, vallas, etc. En la teoría económica, el análisis de la influencia de la publicidad en la curva de demanda se inició por Chamberlin con su teoría de los costes de venta. Actualmente, existen en todos los países revistas especializadas en el análisis de la penetración de los distintos medios en el mercado (Oficina de Justificación de la Difusión, OJD, para la prensa, y Estudio General de Medios, para la radio y la televisión), que marcan las pautas para la planificación y el desarrollo de las campañas publicitarias, y que permiten estudiar el rendimiento de una unidad monetaria en términos de impacto publicitario y de resultados de ventas. E.i.: advertising.

Puerto franco. Véase Zona Franca. E.i.: free port.

Puja. Es la forma en que se fijan los precios de bienes de difícil tipificación: pescado, ganado, frutas, etc. Consiste en ofrecer un lote determinado a un precio, que puede subirse o bajarse por subasta (normal u holandesa, respectivamente). E.i.: bid.

Punto de Cournot. En el análisis del monopolio de oferta, la situación ideal para el monopolista ‑definida por el economista francés Cournot‑ que se da cuando su precio de venta coincide con el punto justo en el que el coste marginal iguala a los ingresos marginales (Iü=Pü). E.i.: Cournot’s equilibrium point.

Puntos del oro. Es la banda definida por un nivel superior (punto de exportación) y uno inferior (punto de importación), entre los cuales podía fluctuar la cotización de la moneda de una nación A dentro de una nación B, cuando ambas unidades monetarias estaban vinculadas al patrón oro. Lógicamente, la fluctuación era mínima, y venía dada sólo por las existencias locales de metal y el coste de su transporte y seguro. E.i.: gold points.

Punto muerto. Véase break‑even point.

PYMEs. Véase pequeñas y medianas empresas.

Q

Quesnay, François. Médico de Luis XV y Madame Pompadour, estudioso de temas económicos y verdadero promotor de la corriente de pensamiento conocida con el nombre de Fisiocracia. Sus primeros trabajos económicos tuvieron como destino la Enciclopedia de Diderot y D’Alambert (1756‑1757). Pero destacó, sobre todo, por la preparación de un primer esquema circulatorio de la economía ‑su célebre Tableau Economique‑ en el que comparaba la circulación de la renta en el cuerpo social con la de la sangre en el cuerpo humano. El tableau se tiene como uno de los antecedentes del equilibrio general de Walras y de la tabla input‑output de Leontief.

Quetelet, Adolphe. Estadístico, matemático y sociólogo belga (1796‑1874), que aplicó la teoría de las probabilidades a las ciencias sociales, y especialmente a la antropometría. A partir de esos trabajos, formuló su concepto del "hombre medio", y ajustó numerosos fenómenos hasta entonces no explicados a distribuciones de frecuencia.

Quiebra. Figura jurídica mercantil que se aplica a las personas físicas o jurídicas que sufren la imposibilidad de hacer frente a sus obligaciones, como consecuencia de ser mayor su pasivo que su activo. La declaración de quiebra debe realizarse judicialmente, designando a partir de ese momento el juzgado un administrador judicial que se haga cargo de la empresa quebrada, a fin de asegurar que su patrimonio responderá, en un proceso liquidatorio, al menos a una parte de las deudas contraídas. En algunos casos, la quiebra puede tener carácter fraudulento, para eludir el cumplimiento de compromisos sociales. Las estadísticas de quiebras son un indicador de las situaciones de crisis. E.i.: bankruptcy.

Quinta libertad. En el Derecho aéreo internacional hay diversas fórmulas, para expresar las situaciones posibles en el tráfico aéreo internacional entre dos países: primera libertad: derecho a volar por el espacio aéreo de un país, pero sin realizar escalas; segunda libertad: posibilidad de escalas técnicas para repostar, pero sin dejar ni tomar viajeros; tercera libertad: dejar viajeros pero sin tomarlos; cuarta libertad: dejar y tomarlos; quinta libertad, la más "generosa": hacer escala dentro de un mismo país, en dos ciudades diferentes del mismo. E.i.: fifth freedom.

Quinto real. Parte que el monarca recibía de los resultados de las concesiones regias en los nuevos territorios de la América española. Estas aportaciones se fijaban en las capitulaciones entre la Corona y el navegante y/o conquistador antes de su partida. E.i.: puede traducirse por royal fifth.

Quita. Rebaja convenida bilateralmente en la cantidad adeudada, para facilitar el pago de al menos una parte de la misma. Véase endeudamiento. E.i.: debit relief.

R

Rabassaire. Del catalán rabassa, el viñedo que era explotado por el aparcero que había plantado la viña, hasta la muerte de su primera plantación (y de ahí el nombre completo de esta figura de rabassa morta). E.i.: Catalonian tenant farmer.

Racionalización. En Economía de empresa, el conjunto de métodos para organizar la producción de manera científica, obteniendo el máximo rendimiento de los distintos factores, y especialmente del trabajo. En este último caso, se establecen sistemas de incentivos, para lograr el aumento de productividad, incluyendo procedimientos derivados del taylorismo. E.i.: streamlining, racionalization.

Racionamiento. Situación de un mercado, en el cual, debido a la escasez de determinados productos, y para impedir que la demanda rígida de los mismos eleve los precios a niveles que harían imposible el consumo por gran parte de la población, se decide el establecimiento de una oferta con precios regulados (a niveles muy inferiores a los que resultarían de la libre oferta y demanda), con cantidades específicas asignadas a cada consumidor. Un racionamiento bien organizado y con una administración eficaz y honesta, puede resolver muchos problemas en casos de guerra o en otras emergencias; pero resulta prácticamente inevitable la aparición del mercado negro. Véase también estraperlo. E.i.: rationing.

Radicalismo. Etimológicamente, las actitudes que defienden ir a la raíz de los problemas para tratar de resolverlos. Dícese de quienes pretenden reformar el orden político, económico y social y científico de una manera integral y rápida, sin hipocresías ni dilaciones. E.i.: radicalism.

Radcliffe, informe. Elaborado en 1959 por una comisión presidida por Lord Radcliffe, explicó el funcionamiento del sistema monetario británico, llegando a la conclusión de que el control exhaustivo de la oferta monetaria tenía menos relevancia que la contracción de la liquidez vía créditos y emisiones de valores. También subrayó la importancia de las ventas a plazos en las tendencias expansionistas de una economía. E.i.: Radcliffe Report.

RAI. Véase Registro de aceptaciones impagadas.

Raider. Voz del inglés que hace referencia al operador de los mercados financieros que centra su actividad en aprovechar las oportunidades que surgen en el mercado, sea para la compra de empresas, o para explotar las diferencias de tipos de interés, de cotizaciones, o de rendimientos a corto plazo, buscando sus ganancias en las oscilaciones a corto, del tipo de dientes de sierra. Puede traducirse por especulador; también se emplea como sinónimo de tiburón.

Rancho. En América y especialmente en Argentina, finca rústica, en general de grandes dimensiones y que se dedica ‑especialmente en La Pampa‑ a la cría de ganado. En Venezuela y otros países hispanoamericanos y en diminutivo (ranchito), expresa la idea de vivienda marginal equivalente a chabola. E.i.: ranch.

Ranking. Palabra inglesa muy empleada en todos los idiomas para hacer referencia a las clasificaciones, ordenadas de mayor a menor, de un determinado colectivo de personas físicas o jurídicas. Son muy conocidos los rankings de la revista Fortune sobre las mayores empresas del mundo y de Estados Unidos, incluso a niveles sectoriales, en las que la variable a efectos de ordenación es la cifra de ventas.

Rappels. Véase promoción.

Raquetero. Palabra utilizada en Hispanoamérica como derivación de la voz del inglés norteamericano racketeer, que se refiere a la persona que utiliza métodos gansteriles para dominar ciertos mercados locales, como el del juego; o para desarrollar actividades de extorsión en determinados medios del sindicalismo, en beneficio no de los sindicatos, sino de sus cuadros directivos. Por extensión, se dice de la persona que no tiene escrúpulos en recurrir a cualquier cosa, al objeto de conseguir sus propósitos económicos. E.i.: racketeer.

Rata. Aparte del conocido y temido mamífero roedor, puede encontrarse esta palabra empleada en algunos países de Hispanoamérica para expresar la idea de parte proporcional o porcentaje, tipo de crecimiento, etc., especialmente en Colombia y Panamá; indebidamente atribuida a un préstamo del inglés, rate, que procede también del latín, de donde provenía igualmente el antiguo uso español. E.i.: rate.

Rating. Palabra inglesa muy empleada en otros idiomas, para referirse, especialmente en asuntos económicos, a la clasificación que se hace de una determinada persona o empresa en cuanto a su solvencia como deudora. Determinadas entidades establecen registros ad hoc, siendo en la actualidad la máxima valoración la que se especifica como AAA.

Ratio. Palabra latina (pronúnciese racio) que sirve para expresar la relación cuantificada entre dos fenómenos, representativa de una situación concreta de rentabilidad, de utilización de recursos ajenos, de nivel de inversiones, etc. Los ratios son muy empleados en contabilidad, para extraer, a partir de los balances y de las cuentas de resultados, indicadores que permitan comparaciones interempresariales; p.e.: el ratio de recursos propios/ajenos, el ratio activos líquidos/inversiones totales, el ratio de comercio interior/exterior, etc. E.i.: ratio.

R & D. Expresión inglesa que leída por entero significa research and development, y que normalmente se traduce al español por I+D (Investigación y Desarrollo).

Reaccionario. Dícese del que preconiza que se restablezca lo ya abolido, o de quien se opone a las innovaciones inherentes al progreso. Etimológicamente procede de la reacción que se supone genera cualquier movimiento revolucionario; p.e.: la reacción "termidoriana", por haberse producido en el mes de Termidor (27 de julio de 1794), subsiguiente al período álgido de la Revolución francesa. E.i.: reactionary.

Reactivar. Tomar las decisiones necesarias para promover la recuperación de una economía que se encontraba en situación de estancamiento y atonía. Entre las medidas reactivadoras figuran la disminución del tipo de interés para alentar las inversiones, la reducción de los impuestos con el mismo fin y también para hacer subir la demanda global, etc. E.i.: to reactivate.

Reaganomics. Contracción utilizada en EE.UU. (de Reagan y Economics) desde 1981 para hacer referencia, no sin cierto sentido crítico negativo, a los contenidos doctrinales de la política económica del presidente Ronald Reagan. Básicamente, la Reaganomics constituye una versión del monetarismo a lo Milton Friedman, reforzado con los planteamientos Laffer sobre inversión y presión fiscal, de Herbert Stein sobre economía del lado de la oferta, y de David Stockman acerca de recortes presupuestarios y desregulación. Sin olvidar ciertos elementos del "keynesianismo de derechas", por la importancia dada al gasto en programas de defensa.

Real. Véase vellón.

Realizar. En el comercio, la acción de vender géneros de cualquier clase o títulos valores en bolsa, para transformarlos en dinero u otros activos inmediatamente líquidos, incluso aunque sea a un precio por debajo del de adquisición. e.i.: to sell off, to convert into cash.

Recargo. En la fiscalidad, el aumento de la carga tributaria que grava al contribuyente cuando sobre la base liquidable o sobre la cuota se establece un determinado porcentaje de exacción adicional para un fin determinado; p.e.: algunos ayuntamientos españoles hicieron uso, en 1986, de la posibilidad legal de establecer un recargo sobre sus residentes, calculado sobre la cuota del IRPF. E.i.: surtax.

Recaudar. Percibir por la Hacienda Pública las cantidades debidas por los contribuyentes por el pago de sus impuestos o tasas. La recaudación comporta unos ciertos costes, que han de tenerse en cuenta para calcular el neto de la misma; en algunos casos tales costes, cuando son elevados y para bases muy reducidas, inducen a la abolición del impuesto. E.i.: to collect taxes.

Recesión. Es la fase del ciclo económico subsiguiente al auge, que se materializa al empezar a apreciarse síntomas de declive en los principales indicadores de la actividad económica. De mayor a menor duración, a la recesión puede seguirle la recuperación en caso de introducirse políticas económicas adecuadas; o puede conducir a una situación más difícil de una verdadera depresión. E.i.: recession, slump.

Reciclado. El conjunto de sistemas que se siguen, por tratamientos diversos, para la recuperación de materias primas que de otra manera se convertirían indefinidamente en desechos de todas clases. La política de reciclado se opone, con mejores características ecológicas, a la del mero vertido, que además de significar la pérdida de recursos no renovables, puede representar focos de contaminación muy importantes para el aire, el suelo y el agua.

‑‑En términos de personal laboral, prepararlo para nuevas actividades.

‑‑En lo financiero, la posibilidad de dedicar fondos líquidos importantes ‑p.e.: petrodólares‑ a actividades de inversión. E.i.: recycling (en general); retraining (en cuanto al personal laboral.

Recolocación. Véase outplacement.

Recompra. Acción de volver a adquirir un determinado activo en función de decisiones concretas, entre las cuales puede estar el previo pacto ad hoc; p.e.: pagarés del Tesoro con pacto de recompra, que ofrecen a los inversionistas las SMMD a un plazo concreto. Véase REPOs. E.i.: repurchase.

Reconversión industrial. Conjunto de medidas de política económica, que tiene por objeto reestructurar sectores en crisis y en general reducir la capacidad de oferta para adaptarse a una demanda determinada. En la Comunidad Europea, a partir de la crisis que se desencadenó en 1973, se dictaron medidas de reconversión en los sectores siderúrgico, construcción naval y textil, fundamentalmente. En España se hizo lo propio, más taardíamente, a partir de 1981, para un número más amplio de sectores. E.i.: industrial reconversion, industrial restructuring.

Recta de balance. Línea que representa las diferentes combinaciones de dos bienes que un consumidor puede adquirir con una renta dada, considerando que su comportamiento no afecta a los precios de dichos bienes. E.i.: budget line.

Recuperación. En el ciclo económico, la fase en la cual los indicadores empiezan a mostrar que se ha superado el fondo de la crisis, o el valle más profundo de la recesión o depresión. El Plan Marshall se denominó oficialmente en el Congreso de los EE.UU. Plan de Recuperación Europea, precisamente para mostrar el propósito de ayudar a Europa Occidental a salir de la postración económica en que se encontraba en 1947. E.i.: recovery.

Recursos no renovables. A diferencia de los renovables, son aquellos que no tienen lo que comúnmente se denomina vida animada y que por consiguiente carecen de capacidad para reproducirse, en contra de lo que sucede con la vegetación, la población ictiológica, etc. (aparte del ciclo del agua relacionado con la energía solar y el del oxígeno con la vegetación). Se trata, en general, de minerales y metales de todas clases, cuyas minas o yacimientos teóricamente pueden llegar un día al agotamiento total. Sin embargo, incluso estos recursos cabe considerarlos en buen grado como renovables, a través de los circuitos de recuperación o reciclado, que hacen posible volver a utilizar materias primas como papel, vidrio, metales, etc. E.i.: non‑renewable resources.

Recursos propios. Véase fondos propios.

Recursos renovables. Son aquellos que se encuentran de tal forma en la Naturaleza que, administrando su extracción de modo correcto siempre cabe mantener un determinado stock de disponibilidades; p.e.: la madera, de los bosques bien conservados; el agua para fines hidroeléctricos de los ríos bien regulados; la producción pesquera, de las aguas debidamente estudiadas y con sistemas de vedas y de vigilancia de las capturas. E.i.: renewable resources.

Red. Véase grafo. E.i.: net.

Redes arteriales. En urbanismo, el conjunto de autopistas, autovías y otras carreteras de acceso a los núcleos de población y las vías de enlace entre las mismas, que discurran total o parcialmente por zonas urbanas. Normalmente, las redes arteriales son objeto de un plan viario confeccionado en coordinación con el planeamiento urbanístico. E.i.: city road system, road network.

Redescuento. Operación financiera por la cual determinados efectos comerciales, generalmente letras de cambio, que ya habían sido objeto de descuento en un banco, son descontadas nuevamente en el banco central para así obtener liquidez. E.i.: rediscount.

Reembolso. En Economía, la acción de ir cancelando de forma gradual, por plazos, una deuda, con la devolución paulatina del principal y de los intereses pactados en la operación de préstamo. E.i.: repayment.

Reempleo. Dícese de aquellas partidas de la producción total de un sector económico, que se utilizan de nuevo en su propio proceso productivo. En la agricultura se consideran como tales los granos procedentes de la explotación utilizados para semilla, los piensos elaborados con productos propios para alimentar al ganado, el estiércol como nutriente o enmendante de suelos, el trabajo animal, etc. E.i.: re‑employment.

Reflación. Voz proveniente del inglés de EE.UU. que identifica a la política que pretende poner fin a los previos programas deflacionistas, permitiendo que de nuevo crezca la tasa de inflación. Para ello se emplean instrumentos monetarios y fiscales (mayor cantidad de dinero, reducción de impuestos, más gasto público, tipos de interés disminuidos), con el propósito de frenar el excesivo desempleo que pudiera haberse originado durante la fase de deflación. E.i.: reflation.

Reforma agraria. Conjunto de medidas para alterar la fuerte concentración en la distribución de la propiedad de la tierra, y crear las condiciones de una explotación más social en el sector agrario. Normalmente supone el paso de la situación de tenencia de grandes propiedades ‑latifundios‑ en pocas manos, a la del reparto de la tierra entre los jornaleros para su explotación individual, cooperativa, o en granjas estatales. La única reforma agraria de amplitud intentada en España fue la iniciada en 1932 por la Segunda República. E.i.: agrarian reform.

Reforma Fiscal Fernández Villaverde. Véase Fernández Villaverde, Raimundo. E.i.: Fernández Villa verde Tax Reform.

Reforma Fiscal Fuentes‑Ordóñez. La realizada a partir de 1977 con la Ley de Medidas Urgentes de Reforma Fiscal (ley 50/1977, de 14 de noviembre), inmediatamente después de la restauración de la democracia, siendo vicepresidente del Gobierno para Asuntos Económicos Enrique Fuentes Quintana y ministro de Hacienda Francisco Fernández Ordóñez. Respondió a los siguientes criterios: 1) Carácter global, personal y progresivo para el Impuesto sobre la Renta de las Personas Físicas, prescindiendo de los impuestos reales o de producto, que se transfirieron a los ayuntamientos (contribuciones urbana y rústica‑pecuaria, licencias fiscales de actividades comerciales, industriales, profesionales y artísticas), o que se suprimieron (impuestos sobre los rendimientos del trabajo o el capital). Se desarrolló por ley 44/1978, de 8 de septiembre. 2) Implantación del Impuesto extraordinario sobre el Patrimonio de las personas físicas (reglamentado por la Orden de 14 de enero de 1978). 3) Reforma del Impuesto sobre Sociedades, modernizando la imposición de la renta de las entidades colectivas con personalidad jurídica, ley 61/1986, de 27 de noviembre. 4) Reforma de la imposición indirecta, estableciendo el Impuesto sobre el Valor Añadido (ley 30/1985, de 2 de agosto) y ajustando los Impuestos Especiales (ley 45/1985, de 23 de diciembre) al IVA y a las propuestas de la Comunidad Europea. 5) Coordinación del Impuesto sobre Sucesiones y Donaciones con los impuestos sobre la renta y el patrimonio (Ley 29/1987, de 18 de diciembre). E.i.: Fuentes/Ordóñez Tax Reform.

Reforma Fiscal Larraz. Se introdujo por el ministro de Hacienda José Larraz en 1940, sobre la base de la ley de 16 de diciembre de ese año, y supuso el establecimiento de bases imponibles más elevadas y, asimismo, el incremento de los tipos de gravamen de la contribución general sobre la renta. Además, introdujo una serie de mecanismos para el mejor conocimiento de las fuentes de tributación por parte de la Administración de la Hacienda Pública, en particular en las explotaciones agrarias. Implantó la contribución sobre usos y consumos como modalidad de la imposición sobre ventas. La reforma no tuvo el apoyo político de Franco y su gobierno ("no hemos ganado la guerra para que los vencedores paguemos por los vencidos", se decía) y ello provocó la decisión de Larraz de dimitir. E.i.: Larraz Tax Reform.

Reforma Fiscal Mon‑Santillán. Realizada en 1845, siendo ministro de Hacienda del Gobierno Ofalia Alejandro Mon. Inspirada por el hacendista Ramón de Santillán, esta reforma fiscal supuso la creación del primer sistema de impuestos moderno de España basado en tres grandes grupos de ingresos: 1) tributos directos: a) contribución de inmuebles, cultivos y ganadería; b) subsidio industrial y de comercio; c) Contribución sobre inquilinatos. 2) Tributos indirectos: a) derechos de hipotecas; b) contribución de consumo sobre especies determinadas c) derechos de puertas. 3) Rentas y monopolios, rentas de aduanas, del monopolio de tabacos, y de loterías. E.i.: Mon‑Santillán Tax Reform.

Regalía. Antiguamente, la prerrogativa del monarca de ejercer una potestad como la de acuñar moneda u obtener una determinada proporción de ciertas ganancias (p.e.: quinto real). Modernamente, el porcentaje que en la venta de un producto tiene derecho a percibir, por contrato previo, el licencitario de una patente, de un proceso de producción, etc. Es el equivalente al vocablo inglés más utilizado de royalty.

Regeneracionismo. Corriente filosófico‑política del pensamiento español, que insistió en la valoración de los recursos nacionales, la mejora de la enseñanza, y la honradez política, proponiendo mejoras concretas en la agricultura como la política hidráulica y la reforestación. Fue notable su incidencia ideológica en la generación del 98 y en la política española de finales del XIX y principios del XX. Entre los más caracterizados regeneracionistas hay que citar a R. Macías Picavea, J. Costa y J. Senador. E.i.: puede traducirse por "regenerationism".

Región. Porción de territorio, dentro de un Estado, que tiene una delimitación concreta y en la cual existen una serie de características comunes ya sean geográficas, étnicas, culturales, etc. Las regiones se forman a través de la historia, y suponen demarcaciones de raigambre popular, en muchos países con status oficial. En España el hecho regional (y de las nacionalidades en algunos casos) se reconoce en el artículo 2 y en el Título VIII de la Constitución de 1978, que configura el Estado de las Autonomías. En otros países, las regiones se han transformado en verdaderos estados de una Federación, como sucede en Alemania con los Länder, o, a escala más reducida, con los cantones en Suiza. En otros países las regiones tienen tratamientos de autonomía (Italia), de regiones del Plan (Francia), etc. El hecho regional está ampliamente reconocido en la Comunidad Europea, donde existe el FEDER. La región es objeto de análisis económico a través de la teoría de la localización y de la llamada Ciencia Regional. E.i.: region.

Registro de Aceptaciones Impagadas (RAI). Constituye una división operativa del Banco de España a la que todos los bancos y demás entidades financieras, e incluso particulares, pueden comunicar las situaciones de insolvencia que les afectan para su inscripción sistemática, de modo que funcione un centro de información al que pueden acceder las empresas para hacer previsiones en relación con sus clientes potenciales. E.i.: puede traducirse por bad debts register.

Registro de la Propiedad. Tiene por objeto la inscripción o anotación de los actos y contratos relativos al dominio y demás derechos reales sobre bienes inmuebles, así como de las resoluciones judiciales relativas a la capacidad de las personas y de los contratos de arrendamiento y de opción. E.i.: property register.

Reglas de Jamaica. Decisión tomada por el FMI en febrero de 1976 por el Comité Interino del FMI reunido ese año en Jamaica, por la que se acordó abandonar el sistema de cambios fijos que había venido funcionando desde Bretton Woods, para cambiar al sistema de cambios flotantes. Asimismo supuso la desmonetización del oro. Se ratificaron en 1978, y pasaron a constituir la segunda enmienda de la Convención del FMI. E.i.: Jamaica rules.

Regresión lineal. En el análisis de regresión que se aplica en estadística y econometría, lo que se trata de obtener es la predicción del valor de una variable dependiente, a partir de variables independientes. El análisis puede ser simple (una sola variable independiente) o múltiple (dos o más variables independientes). Los valores que toma la variable independiente se representan en una gráfica de ejes cartesianos, con el resultado de una serie de puntos, a partir de los cuales cabe obtener una recta de regresión, expresiva de la tendencia, que es posible calcular por el método de los mínimos cuadrados. E.i.: linear regression.

Regulación monetaria. Es la actividad de concesión de créditos, día a día, por el banco central al sistema bancario, a través de la subasta de préstamos a los denominados tipos de intervención del mercado monetario. E.i.: federal funds (EE.UU.); overnight (R.U.).

Regularización y actualización de balances. Se trata de que afloren activos ocultos con sus correspondientes pasivos (regularización), y de que se ajusten los valores de los activos empresariales a los de mercado (actualización), sin pago del impuesto que grava las plusvalías confesadas en contabilidad. La regularización se autorizó con carácter excepcional (ley de 1964), y la actualización se decreta para corregir los resultados de los procesos inflacionistas (ordinariamente por las leyes de presupuestos del Estado), tanto a efectos de las amortizaciones por depreciación, como para deflactar las plusvalías por enajenación de bienes. Véase también reservas. E.i.: balance sheet regularization.

Rehabilitación. Conjunto de acciones realizadas sobre edificios, monumentos, barrios o ciudades encaminadas a restablecerlos en su inicial estado y uso, admitiendo, en ocasiones, variantes en su distribución interior y utilización. E.i.: urban rehabilitation.

Reilly, Ley de. W. J. Reilly, de la Universidad de Texas, formuló la ley que se conoce con su nombre, o también como de la gravitación comercial, y que textualmente dice: "dos ciudades atraen el comercio al detall de la zona intermedia, en razón directa de la población de ambas ciudades, y en razón inversa del cuadrado de la distancia". La ley de Reilly permite, con ciertos correctivos, delimitar las áreas comerciales. E.i.: Reilly’s law.

Reintegro, sistema de. Se inicia con el despacho a libre práctica de las mercancías de importación, con el reembolso o condonación de los derechos a la importación si las mismas se exportan en forma de productos compensadores. E.i.: drawback system.

Relación capital producto. Véase Harrod. E.i.: capital‑output ratio.

Relación marginal de sustitución. En la teoría del consumo, se define como el límite del cociente entre la cantidad que se gana o se pierde de un bien, y la que ha de entregarse o recibirse de otro para que la satisfacción del sujeto permanezca invariable. En la teoría de producción, las definiciones son análogas. E.i.: marginal rate of sustitution.

Relación real de intercambio. Relaciona al índice de precios de las exportaciones de un país con el índice de precios de sus importaciones, de modo que expresa la forma en que mejora o se deteriora la posición propia frente al exterior en términos de paridad. E.i.: terms of trade. (Véase Apéndice).

Relaciones Norte‑Sur. Es el conjunto de proposiciones, y también de algunas medidas ya efectivas, en pro de la expansión del intercambio entre los países comparativamente ricos e industrializados del Norte y los menos desarrollados del Sur; en la terminología de Raúl Prebisch, relaciones centro‑periferia. En el diálogo Norte‑Sur, una de las aspiraciones del Sur todavía no lograda es la surgida en la segunda UNCTAD, celebrada en Nueva Delhi en 1968, de que los países ricos transfieran anualmente el 0,7 por 100 de su PIB a los países menos desarrollados. Otras metas sí alcanzadas en parte fueron el sistema generalizado de preferencias, y los mecanismos de fomento del intercambio entre la Comunidad Europea y Africa, el Caribe y el Pacífico (ACP) a través de los vínculos especiales con la Comunidad (Convención de Lomé). Otras muchas aspiraciones de los menos desarrollados en cuanto a relaciones Norte‑Sur, se identifican con lo que se ha dado en llamar el nuevo orden económico internacional (NOEI). E.i.: north‑south relations.

Remate. Véase subasta. E.i.: auction.

Remoción del impuesto. Comportamiento económico que estimula el propio impuesto en el contribuyente, que se esfuerza por recuperar la pérdida de renta que para él implica el pago del tributo. También se hace referencia a este fenómeno con el nombre de "impuesto‑aguijón". E.i.: tax incentive.

Rendimientos decrecientes, ley de los. Formulada inicialmente por el fisiócrata Turgot, puede expresarse diciendo que si un factor de producción se aumenta de manera gradual y sostenida, en tanto que los demás factores permanecen constantes, a partir de un determinado momento, los incrementos de producción devienen decrecientes. El ejemplo considerado como típico por la fisiocracia respecto de esta ley fue el cultivo de la tierra, donde con el aumento del factor capital variable, fertilizantes, permaneciendo la tierra y el capital fijo constantes, podían generarse incrementos de producción, hasta un punto en el que se llegaba al máximo, y a partir del cual se iniciaba el descenso. La ley de los rendimientos decrecientes ha ido retrasándose debido al avance tecnológico. E.i.: law of diminishing returns.

Renta. Lo que paga en dinero o en frutos el arrendatario en concepto de alquiler.

‑‑Utilidad o beneficio que rinde anualmente una cosa, como puede ser una vivienda en alquiler, o una tierra arrendada para fines agrícolas.

‑‑La base bruta del impuesto sobre la renta de las personas físicas.

‑‑En Macroeconomía, la renta nacional, renta personal, renta disponible, etc. E.i.: rent; income.

Renta de la tierra. Aportación teórica de David Ricardo, que valora el hecho diferencial de dos productores agrícolas, el uno en tierras marginales y el otro en tierras de mejor calidad, pudiendo este último vender al precio del primero con un mayor margen de ganancia. Las rentas "ricardianas" pueden obtenerse también por intensidad más elevada de los cultivos, y por mayor proximidad al mercado. Se trata, en realidad, de rentas de monopolio, de ingresos adicionales a los que podrían obtenerse en condiciones competitivas. E.i.: ground rent.

Renta de situación. Dícese de las ventajas que proporciona a un país o a un productor concreto el hecho de estar situado de forma contigua a un área de prosperidad, lo cual facilita la venta de sus productos; p.e.: España disfruta de una alta renta de situación por su contigüidad a los países más prósperos de Europa Occidental. E.i.: spatial rent, pure economic rent.

Renta Disponible (RD). Proporciona un conocimiento exacto de la suma de que disponen los hogares para fines de consumo y ahorro. Es igual a la renta personal, menos los impuestos directos, que constituyen una parte de la RP que el individuo dedica al pago de sus obligaciones con la Hacienda. La RD es, pues, una magnitud que difiere a veces considerablemente de un país a otro en relación con la RP, según sea mayor o menor la presión fiscal. E.i.: disposable income.

Renta fija. Dícese del rendimiento de un título valor –fundamentalmente obligaciones‑ cuya remuneración anual no depende de los resultados de la empresa, como sucede con las acciones de renta variable, sino que está predeterminada en el momento de la emisión a un tipo constante. E.i.: fixed yield (securities).

Renta Nacional (RN). Es el PNN, Producto Nacional Neto, al coste de los factores, visto no desde el lado de la producción, sino como retribución de los factores (salarios y seguridad social de los trabajadores, beneficios de empresarios, amortización del capital, etc.). En rigor, habría de calificarse de "RN en sentido estricto", por el empleo a veces muy vago que se hace de la expresión RN. Las dos magnitudes, renta per cápita y renta por individuo activo (sin más que tomar como divisor la población total y la población activa, respectivamente), son dos conceptos básicos en el estudio de la distribución personal de la renta y en el análisis de la productividad global del sistema económico. E.i.: national income.

Renta per cápita. Véase Renta nacional. E.i.: per capita income.

Renta Personal (RP). Se obtiene deduciendo de la RN los beneficios no distribuidos por las sociedades, los impuestos sobre los beneficios de las sociedades y los impuestos pagados para la financiación de los seguros sociales; al propio tiempo, se agregan las transferencias (prestaciones de la seguridad social e intereses de la deuda pública). En definitiva, el conocimiento de la renta personal proporciona una idea del poder adquisitivo potencial del sector de las economías familiares. E.i.: personal income.

Renta variable. Véase su referencia en renta fija. E.i.: variable yield (securities).

Rentabilidad. Es la relación que se establece entre lo que se ha invertido en una determinada operación y el rendimiento económico que proporciona. En títulos valores se mide computando los dividendos percibidos ‑en el caso de las acciones‑, además de la revalorización según su cotización, así como las ventajas que puedan obtenerse por el carácter preferente de las ampliaciones de capital. La rentabilidad de una inversión pública se evalúa normalmente con criterios de coste‑beneficio. Puede hablarse también de rentabilidad social cuando en la valoración no se computan sólo los resultados económicos, sino que se miden igualmente las consecuencias sociales: en términos de convivencia, salud pública, educación, desarrollo de la cultura, etc. E.i.: profitability.

Rentas fiscales. Ingresos que se producen para el empresario o el profesional, cuando efectivamente aplica un impuesto que está obligado a retener y cuya recaudación no ingresa después en Hacienda, aumentando con ello sus beneficios efectivos. E.i.: fiscal incomes.

Repercutir. En fiscalidad, la posibilidad de que el primer sujeto pasivo de un impuesto traslade su carga a otra persona (contribuyente) con ocasión de la venta de sus productos. E.i.: to shift.

REPOs. Se hace referencia con esta expresión a los títulos del mercado de dinero ‑especialmente pagarés, y letras del Tesoro‑ que cuando se adquieren son objeto de un simultáneo pacto de recompra por la empresa vendedora, generalmente una sociedad mediadora del mercado de dinero (SMMD), fijándose también en ese momento la cantidad correspondiente a los intereses. E.i.: repurchasing agreement.

Reposición con franquicia arancelaria. Figura económico‑jurídica, consistente en que el exportador que trabaja con materias primas de procedencia extranjera ya importadas, y de las que ha pagado los impuestos aduaneros normales, tiene derecho a lograr de la Administración que se le adjudiquen cupos de tales materias primas para su importación en franquicia, sin el pago de derechos arancelarios. Esta figura legal no existe en España desde 1987, tras adoptarse la reglamentación CEE del tráfico de perfeccionamiento activo. E.i.: duty‑free input import quotas.

Reprivatización. Modo de actuar en la política para devolver al sector privado empresas estatificadas. Constituye uno de los aspectos más importantes de los propósitos de la llamada desregulación de la economía, imperante en los países occidentales a partir del comienzo de la década de 1980, con el auge de la política del monetarismo. E.i.: reprivatization.

Reproducción. Término empleado en economía marxista para hacer referencia a los procesos de acumulación de capital a partir de las sucesivas agregaciones de la plusvalía. Puede ser simple, para la reposición del capital consumido, y aumentada, como excedente dedicable a nuevas inversiones. E.i.: capital reproduction.

Rescate. Dícese de la acción destinada a poner fin a un contrato de hipoteca, de seguro, o a un endeudamiento, antes del plazo inicialmente previsto, mediante el pago de las cantidades adeudadas por una parte a otra. Puede darse asimismo en las concesiones administrativas por parte del poder público otorgante, mediante la correspondiente indemnización al concesionario. E.i.: redemption.

Reservas. Se denomina con este nombre genérico en economía de la empresa la parte del beneficio social no distribuida entre los accionistas, ni destinada al pago de impuestos. Las reservas son legales u obligatorias, según ley, y estatutarias, las que con carácter adicional, y conforme a los estatutos de la sociedad, constituyen una segunda línea de garantía financiera. También pueden formarse reservas voluntarias cuando se opta por retener los beneficios en lugar de proceder a distribuirlos entre los socios o accionistas; o como consecuencia de las revalorizaciones contabilizadas en los diferentes elementos de activo, en cuyo caso, dado que dichas revalorizaciones suelen registrarse como consecuencia de una disposición legal, las cuentas de reservas que las recogen responden a una denominación oficial; p.e.: "cuenta de regularización ley...", o "actualización de activos, Ley de Presupuestos Generales del Estado...". En determinadas circunstancias, las reservas pueden transformarse en capital social y distribuirse las acciones resultantes de la ampliación entre los socios, generalmente de forma gratuita. E.i.: reserves, accumulated retained earnings.

Reservas internacionales. Conjunto de disponibilidades líquidas que un país acumula, generalmente en su banco central y que permite asegurar el flujo normal de los pagos internacionales. Están formadas por oro, divisas convertibles y no convertibles, derechos automáticos de giro, y derechos especiales de giro (DEGs) frente al FMI. La evolución de las reservas internacionales es un indicador de la solvencia exterior de un país. En España las contabiliza el Banco de España y da cuenta de ellas en su Boletín estadístico mensual. Normalmente las reservas se comparan con la deuda exterior, para así obtener una especie de cifra de obligaciones o de recursos netos frente al resto del mundo. E.i.: international reserves. (Véase Apéndice).

Residente. A efectos de control de cambios, o para otras cuestiones (pesetas convertibles, cesión de divisas, cuestiones fiscales y de doble imposición, etc.), es la persona física o jurídica, nacional o extranjera, domiciliada legalmente en el territorio del país de que se trate. E.i.: resident.

Restitución a la exportación. Ver Política Agrícola Común. E.i.: export subsidies.

Restricciones. Son las distintas medidas de política económica que se refieren al comercio exterior, para dificultar la importación de productos extranjeros y evitar así la competencia de la producción nacional. A tal fin, se recurre a los aranceles aduaneros elevados (restricciones cualitativas), y a medidas de restricción cuantitativa ‑contingentes, cupos, precios mínimos, protección administrativa‑ que de hecho limitan a cantidades fijas, u obstruyen de otra forma, la importación. E.i.: restrictions.

Retorno cooperativo. Véase cooperativismo. E.i.: cooperative profitability, cooperative returns.

Retorsión. Acción que una persona física o jurídica puede emprender frente a otra para conseguir que ésta anule las medidas que le podrían ser perjudiciales. El GATT autoriza determinados tipos de retorsión, como los derechos antidumping, o los derechos compensatorios de subvenciones. E.i.: retaliation.

Retroalimentación. Acumulación a una cierta base de los incrementos producidos por la misma en una fase anterior.

‑‑En la informática se utiliza la expresión para referirse a que los resultados conseguidos en una primera etapa de soluciones de un problema se utilizan en la segunda, y así sucesivamente. E.i.: feedback.

Revaluación. Modificación del tipo de cambio de una moneda, elevando su valor, por referencia a otra u otras. La decisión de revaluar se adopta normalmente cuando así lo impone la situación de la balanza de pagos, por lo que se considera un excedente comercial excesivo, o también por la presión internacional de los países en situación de amenaza de devaluación (caso cuasipermanente de la relación entre Alemania y Francia). En Europa las monedas más frecuentemente revaluadas son el DM y el FH, y en el resto del mundo el yen. E.i.: revaluation.

Revolución industrial. Fase histórica del desarrollo de la industria británica (último tercio del siglo XVIII a primera mitad del XIX), a lo largo de la cual el sistema de manufactura se vio gradualmente sustituido por el maquinismo. El historiador británico Arthur Shadwell sintetizó los factores de la revolución industrial ‑con su repetibilidad en cada país‑ en cinco: espíritu de empresa, técnica, capital real (conjunto de recursos productivos y energéticos), capital financiero (necesarios para financiar la movilización de los recursos reales y cubrir el fallo de algunos de los restantes factores), y nivel de demanda. E.i.: Industrial Revolution.

Revolución verde. Expresión que desde los años 60 se emplea para hacer referencia a las posibilidades de conseguir aumentos espectaculares en la producción agraria en los países del Tercer Mundo, a base de emplear semillas de alta calidad, fertilizantes y sistemas de regadío adecuados; todo ello con el resultado de altos rendimientos. El padre de la Revolución Verde, Borlaug, recibió el premio Nobel de la Paz por sus trabajos, que llevó a cabo inicialmente en México, para después extenderlos a la India y más tarde a Africa. E.i.: Green Revolution.

Ricardo, David. Economista inglés (1772‑1823), de origen holandés‑ sefardita, que se enriqueció a muy temprana edad con los negocios bursátiles y que dedicó el resto de su vida a los estudios de matemáticas y ciencias naturales y, a partir de 1799, de Economía. Se dio a conocer con su opúsculo "El alto precio del lingote", sobre temas monetarios, y culminó su obra con sus "Principios de Economía Política e Imposición". Ricardo dio el paso fundamental en el proceso de abstracción deductiva de lo que después se denominó la Escuela clásica, en la senda iniciada por Adam Smith. Sus teorías de los costes comparativos, de la renta de la tierra y del estado estacionario, fueron algunas de sus principales aportaciones a la ciencia económica. Piero Sraffa ha sido el gran compilador y anotador de las obras completas de Ricardo.

Riesgo. Contingencia o eventualidad de un daño o de una pérdida como consecuencia de cualquier clase de actividad, y cuyo aseguramiento puede ser objeto de contrato.

‑‑En Economía, el conjunto de dificultades y peligros que debe arrostrar el empresario para conseguir beneficios en su actividad. E.i.: risk.

Riesgo país. Previsión de una eventual insolvencia comercial o financiera por parte de un vendedor o prestamista, a causa de problemas de carácter político o derivados de las graves perturbaciones económicas que pueden darse, de forma relativamente frecuente en los países en desarrollo. El riesgo país obliga a contratar seguros especiales con primas muy elevadas, así como a hacer provisiones especiales en la cuenta de resultados de las empresas vendedoras o prestamistas. E.i.: country risk.

Rigidez. Es la característica de la oferta o de la demanda cuando apenas varían en función de los precios. Casos de demanda rígida son los productos energéticos y los alimentos. De oferta rígida, la producción agrícola, especialmente de cultivos plurianuales. E.i.: rigidity, tightening.

Riqueza nacional. Es el conjunto de los activos totales de la nación, conocido también con los nombres de fortuna nacional, balance nacional, etc. Puede ser investigada por el método del inventario, estableciéndose una relación valorada de todos los bienes; por el método del balance, por agregación de los activos netos de la totalidad de las empresas; y por el método de las generaciones, calculando el intervalo de años de una generación y multiplicándolo por el valor medio anual de las transmisiones hereditarias. El estudio de la riqueza nacional presenta numerosas complejidades en cuanto a criterios de valoración y fuentes estadísticas. E.i.: national wealth.

Robbins, Lionel. Economista británico, autor de uno de los libros más conocidos de metodología económica, el "Ensayo sobre la naturaleza y el significado de la ciencia económica", en el que figura la definición ya clásica de economía como "ciencia que estudia la conducta humana en cuanto a relaciones entre fines y medios escasos, susceptible de usos alternativos". Dentro de la economía así definida, Robbins distinguió tres ramas: teoría económica, historia económica y economía descriptiva, en todas las cuales el objeto principal de estudio radica en las relaciones de escasez. 

Robinson, Joan. La "Señora Robinson", como se la menciona coloquialmente en lengua española. Economista inglesa (1904‑1983), considerada como heterodoxa del pensamiento económico, especialmente por su receptividad de ciertos planteamientos marxistas, sobre todo en su libro más célebre, "La acumulación de capital" (1956).

Robot. Palabra que en lengua checa significa trabajador. Fue aplicada con el sentido actual por primera vez en los años treinta por el novelista Carel Capek. Se considera que un robot es un trabajador de "cuello de acero", a diferencia de los trabajadores de "cuello blanco" ‑oficinistas y burócratas‑ y de "cuello azul", obreros industriales. Se materializa en un conjunto de mecanismos gobernados electrónicamente, que realizan trabajos, por lo general repetitivos, en las líneas de montaje y en otras áreas de los centros de producción, sustituyendo a la fuerza de trabajo humana. El número de robots de un país es generalmente considerado como expresivo de la modernización de su sistema productivo. E.i.: robot.

Robótica. El conjunto de conocimientos y teorías sobre la difusión de los robots en la industria y en otras actividades productivas u organizativas. Está íntimamente relacionada con la informática. La robotización creciente de los procesos de producción hace de ella una de las líneas más avanzadas de las llamadas tecnologías de punta. E.i.: robotics.

Rodbertus, Johann Karl. Economista y político alemán (1805‑1875). Tras su participación en la revolución de 1848 y la ocupación de diversos cargos políticos, concentró su actividad en la administración de sus propiedades y en la elaboración de varias obras de economía e historia. Fue uno de los primeros autores que subrayó la importancia de la crisis de superproducción en el capitalismo, que explicaba por la insuficiencia de la capacidad de compra de los trabajadores. Propuso la colectivización de los medios de producción y el socialismo de Estado. Tuvo una gran influencia en Lassalle y en todo lo que se dio en llamar el "socialismo de cátedra".

Ronda arancelaria. Expresión coloquial para hacer referencia a las negociaciones comerciales que con una cierta periodicidad se celebran en el GATT. Este nombre empezó a aplicarse con la Ronda Dillon (1960‑63), equivalente a la V Conferencia Arancelaria; la Ronda Kennedy (1964‑67) o VI Conferencia; la Ronda Tokio (1973‑79) o VII Conferencia, y la Ronda Uruguay, de nuevas negociaciones comerciales, abierta en 1986 y que es la VII Conferencia. El resultado de las rondas arancelarias son acuerdos sobre reducciones de los derechos aduaneros, y otras facilidades para favorecer la expansión del comercio internacional. E.i.: tariff negotiations round.

Rostow, Walt Whitman. Economista e historiador norteamericano (1916), conocido fundamentalmente por su libro "Las etapas del crecimiento económico", en el cual se refiere a los procesos de evolución de los países, desde la sociedad tradicional a la madurez, pasando por las fases intermedias de precondiciones para el despegue y camino hacia la madurez.

Royalty. Véase regalía.

Rublo. Del ruso, rubl, derivado de rubitj, cortar, por ser el antiguo rublo la rodaja cortada de una barra de plata. Moneda tradicional de Rusia, que sigue siendo la unidad básica del sistema monetario soviético. Está dividida en 100 kopecs. No es convertible ni en oro ni en dólares, y su tipo de cambio oficial representa una fuerte supra‑valoración sobre su cotización real en las bolsas libres de monedas y en especial de la de Zurich. Se utiliza como unidad de cuenta para una serie de transacciones dentro del Consejo de Ayuda Mutua Económica (CAME o Comecon). E.i.: ruble.

S

Sabotaje. Del francés sabotage, que procede a su vez de sabot, zapato, por la utilización de éste para averiar las máquinas por los obreros descontentos en las fábricas. Daño o deterioro que para perjudicar se hace en la maquinaria, productos o instalaciones de cualquier clase, para con ello vengarse de algo, forzar una decisión o crear la inquietud pública con algún fin, generalmente político. E.i.: sabotage.

Sahel. Territorio subsahariano que se extiende desde el Atlántico al Indico, de anchura variable, y que se presenta como el paradigma negativo de los procesos de desertificación y hambre con todas sus secuelas ecológicas, económicas, sociales y antropológicas.

Saint‑Just, Louis Antoine Leon. Político francés (1767‑1794) de familia de la burguesía rural, que en su juventud se entusiasmó por el movimiento revolucionario. A fines de 1791 publicó "El espíritu de la Revolución y de la Constitución de Francia", obra que tuvo gran difusión. Fue elegido miembro de la Convención (1792) y pronto se le conoció como "una de sus mejores cabezas". Con Babeuf, se le considera como precursor de los movimientos del socialismo y del comunismo.

Saint‑Simon, Claude Henry de Rouvroy, conde de. Filósofo, sociólogo y economista francés (1760‑1825) que vivió el agitado período de la revolución, el bonapartismo y la reacción. Se le considera uno de los padres del socialismo, dentro de la corriente del socialismo utópico, si bien sin oponerse por entero a la propiedad privada, y asociado a toda una serie de ideas de impregnación religiosa, que de hecho convirtieron a sus discípulos más directos en casi una secta. Propuso una sociedad industrial ideal, en la que el Parlamento constara de tres Cámaras, con amplios poderes de planificación para las obras públicas, la educación y el control del presupuesto.

Salario. Remuneración monetaria o en especie por la prestación de trabajo en una empresa. Los salarios se pactan entre el patrono o empleador y el trabajador o empleado, de común acuerdo, bilateralmente, o son objeto de negociación colectiva. E.i.: wage, salary, pay.

Salario diferido. Forma de luchar contra la inflación, transfiriendo los incrementos salariales a un fondo de empresa o institución similar, dedicada a la inversión, para con ello evitar un exceso de consumo. E.i.: differed wage; accrued wage (salario acumulado).

Salario indirecto. Es el conjunto de prestaciones sociales que reciben los trabajadores en forma de escuela gratuita para sus hijos, facilidades hospitalarias, alquiler de viviendas con rentas bajas, etc., y que de hecho equivalen a disfrutar de un nivel de vida muy superior al que les permitiría su mero salario directo. E.i.: indirect wage.

Salario mínimo. Cantidad que se considera que es la indispensable para garantizar un nivel de vida suficiente para cada unidad de consumo. En casi todos los países occidentales existe el salario mínimo interprofesional (SMI), que suele ajustarse anualmente conforme al IPC, o con algún otro tipo de correctivo, para de este modo asegurar, cuando menos, el mantenimiento de su poder adquisitivo. E.i.: minimum wage.

Salario social. Estimación monetaria de las prestaciones y beneficios que los asalariados perciben, directa o indirectamente, del Estado de bienestar, descontando su aportación fiscal. E.i.: social wage.

Salud, economía de la. Conjunto de estudios, métodos de medición y sistemas de análisis, que se refieren a la administración de los dispositivos de la seguridad social y del resto del sector público y privado que se ocupa del estado físico de los ciudadanos, en su aspecto preventivo y curativo. E.i.: health economics.

Sampedro, José Luis. Economista español (1917) nacido en Barcelona, profesor de las Universidades de Madrid y de Manchester. Especialista en el área de Estructura Económica ("Las fuerzas de nuestro tiempo", "Lecciones de Estructura Económica", etc.), ha realizado también considerables incursiones en la literatura de ficción ("Octubre, octubre", etc.).

Samurais. Véase matadores.

Samuelson, Paul Anthony. Profesor de Economía (1915) en el Instituto de Tecnología de Massachussetts (MIT), autor de las teorías de la preferencia revelada (según la cual la curva de demanda ya no se basa sólo en la idea de utilidad) y del teorema de la equiparación del precio de los factores, traducible en que el comercio libre lleva a equiparar los precios de los productos, pero también de los factores. En Macroeconomía ha insistido en las relaciones entre el principio de aceleración y el multiplicador. Se le considera además como el máximo formulador de las características de la economía mixta. Sus obras principales son Foundations of Economic Analysis (1974) y su célebre Economics (primera edición en 1948), que se convirtió en el texto de Economía más difundido del mundo, en múltiples traducciones. Recibió el premio Nobel de Economía en 1970.

SANA. Sigla en inglés por la que es comúnmente conocida la Asociación de Naciones de Asia Meridional (South Asian Nations Association).

Sardá, Juan. Economista español, catalán (1910), especialista en cuestiones de ciclos ("La política monetaria y las fluctuaciones de la economía española en el siglo XIX") y en temas de dinero y banca. Fue director y reorganizador del Servicio de Estudios del Banco de España.

Say, Jean Baptiste. Discípulo francés de Adam Smith (1767‑1832), que en 1803 publicó su Traité d’economie politique, y en 1829 su Cours complet d’economie politique practique. Se le recuerda fundamentalmente por ser el autor de la después llamada Ley de Say.

Say, ley de. Se formula diciendo que "toda oferta crea su propia demanda, no pudiendo haber, por tanto, ni sobreproducción ni desempleo". El primero en rebatirla fue Robert Malthus, quien constató que los capitalistas no reinvierten todas sus ganancias, sino que tienden, en parte, a atesorarlas. J. M. Keynes la criticó a fondo en los años treinta, cuando evidentemente no se cumplía. E.i.: Say’s law of markets.

Schmoller, Gustav Friedrich von. Economista alemán (1838‑1917), profesor en la Universidad de Berlín. Se le tiene por uno de los fundadores de la Escuela histórica, al poner el énfasis fundamentalmente en el inductivismo de los aspectos descriptivos, estadísticos y de la evolución a través del tiempo de los distintos fenómenos. Intervino en la guerra de los métodos, enfrentándose en ardua polémica con Menger, y en definitiva con el método inductivo generalmente empleado por anglosajones, franceses y austriacos. Criticó a los primeros historicistas y sobre todo a Roscher, por estimar que la aplicación científica de la Historia al estudio de la realidad exigía mayor profundidad analítica.

Schultz, Theodore William. Economista estadounidense (1902). Especialista en economía agraria y de los recursos naturales. Sus aportaciones más importantes las realizó en torno a la idea del capital humano. Recibió el Premio Nobel de Economía en 1979, junto con W. A. Lewis.

Schumacher, Ernst Friedrich. Economista y ecologista de origen alemán, muerto en 1977, que residió desde su época de estudiante en Inglaterra. Discípulo de J. M. Keynes, realizó trabajos que sirvieron de inspiración para la creación del FMI. En 1941 y 1942 trabajó con William Beveridge en la propuesta de su célebre plan de seguridad social. Pero es conocido, sobre todo, por su obra "Lo pequeño es hermoso", en la que se pronuncia por los principios ecológicos y las tecnologías blandas.

Schumpeter, Joseph Alois. Economista austriaco (1883‑1950), discípulo de Von Wieser y Böhm‑Bawerk. Profesor de la Universidad de Viena, fue ministro de Finanzas de la primera República Austriaca, y más tarde banquero, actividad que tras resultados muy desfavorables abandonó para retornar a la docencia en la Universidad de Bonn, en 1925. En 1935 se trasladó a EE.UU. para allí trabajar en la Universidad de Harvard. Schumpeter es fundamentalmente conocido por tres de sus libros: "Ciclos Económicos", donde analiza las distintas teorías sobre las fluctuaciones en economía; "Capitalismo, Socialismo y Democracia", obra en la que se pronuncia sobre los dos grandes sistemas, e "Historia del análisis económico", que constituye la opera summa de la historia de las doctrinas en este área del saber. Schumpeter pensaba que el factor fundamental en el cambio económico es el empresario innovador (o schumpeteriano como se dice a partir de él), entendiendo que el ciclo económico resulta perfectamente normal. Se opuso a las teorías de Keynes, sobre todo por sus consecuencias de intervencionismo del Estado en la economía. Al final de sus días no era muy optimista sobre las posibilidades del capitalismo, que para él había entrado en una fase de claro estancamiento.

Secretaría de Integración Económica Centroamericana (SIECA). Véase Mercado Común Centroamericano. E.i.: Central American Secretary for Economic Integration (CASIE).

Secreto bancario. Compromiso y obligación de los bancos de guardar absoluta discreción sobre lo concerniente a los negocios de su clientela; en ello, la banca suiza ha sido, a lo largo de los tiempos, todo un paradigma. Actualmente, un gran número de legislaciones permiten la ruptura del secreto bancario por decisión legal, para cualquier clase de investigaciones relacionadas con el posible fraude fiscal. E.i.: bank secrecy.

Sector. En Geometría, la porción del círculo comprendida entre un arco y los dos radios del círculo que pasan por sus extremos.

‑‑En sentido más general, la parte de un todo que presenta características peculiares en lo referente a población, opinión pública, etc.

‑‑En sentido económico más estricto, los agregados del sistema productivo de bienes y servicios configurados a partir de gran número de agentes económicos. Normalmente, se distinguen los sectores primario, secundario, terciario y cuaternario. Para el economista Colin Clark, en su obra "Las condiciones del progreso económico", la vía del progreso consiste en la importancia creciente del sector secundario sobre el primario, del terciario sobre el secundario, etc. (Ley de Petty‑Clark). E.i.: sector, industry.

Sector cuaternario. Con discusiones al respecto, se denomina así al conjunto de actividades que están dirigidas a satisfacer las nuevas demandas de una sociedad con posibilidades crecientes de ocio, entre ellas los espectáculos, la gastronomía, el turismo, la información, etc. E.i.: quaternary sector, leisure industry.

Sector primario. Es el que abarca a las actividades que significan una extracción de la naturaleza, sin más transformaciones que las realizadas por ésta. Normalmente, se entiende que forman parte del sector primario la minería, la agricultura, la ganadería, la silvicultura y la pesca. E.i.: primary sector, commodities producing industry.

Sector público. Dentro de la economía, todo el ámbito que está directamente controlado por los poderes políticos, no sólo las administraciones en el sentido estricto de la Contabilidad Nacional, sino también las empresas en las que participan el Estado, las demás instancias del poder, o sus organismos autónomos. El sector público puede estar presente en toda una serie de manifestaciones productivas, financieras y de servicios. E.i.: public sector.

Sector secundario. El que cubre todas las actividades que implican la transformación de alimentos y materias primas a través de los más variados procesos industriales. Normalmente se incluyen siderurgia, industrias mecánicas, química, textil, bienes de consumo, hardware informático, etc. La construcción, aunque se considera sector secundario, suele contabilizarse aparte, pues su importancia le confiere entidad propia. E.i.: secondary sector.

Sector terciario. En él se agrupan las actividades de servicios que utilizan distintas clases de equipos y de trabajo humano para atender las demandas de transporte, comunicaciones, banca, bolsa, seguros, turismo, etc. Tiene una importancia creciente en las economías más avanzadas, hasta el punto de que se habla de "sociedad de servicios", de "centro de servicios", etc. E.i.: tertiary sector, service industry.

Securitización. Véase titularización. E.i.: securitization.

Segmentación de mercados. Consiste en la división de un mercado por grupos homogéneos, de acuerdo con características previamente definidas, de forma que cada grupo pueda diferenciarse a efectos de la política comercial de la empresa. La segmentación implica, pues, el establecimiento de distintas unidades dentro de un negocio para definir la estrategia de la empresa. Véase unidad estratégica de negocio. E.i.: market segmentation.

Segmentación del mercado de trabajo. División del espacio laboral en diversos submercados, que funcionan independientemente unos de otros, y en los cuales las demandas de empleo se dirigen sólo, o primordialmente, a determinados tipos de trabajadores, caracterizados por sus tipos o niveles de educación, sexo, edad, etc. Esta segmentación discrimina negativamente la ocupación de gran número de colectivos demográficos, especialmente de los jóvenes y las mujeres. E.i.: labor market segmentation.

Seguridad Social. Es el conjunto de dispositivos legales que configuran un sistema de aseguramiento a los componentes de una sociedad (asegurados y demás beneficiarios). Se financia con las aportaciones de los empresarios, de los trabajadores y del Estado. La Seguridad Social cubre con sus distintos seguros las situaciones de enfermedad, accidentes, jubilación, viudedad, orfandad, invalidez, etc. Con antecedentes en algunos socialistas utópicos, como Robert Owen, se introdujo por primera vez en su configuración moderna en la Alemania imperial por el canciller Bismarck en 1880, para asegurarse la integración de la clase obrera. La Seguridad Social alcanzó su sistematización actual con el Plan Beveridge, hecho público en 1942. E.i.: social security.

Seguro. Contrato mercantil por el cual una determinada empresa (compañía aseguradora) se compromete con respecto al asegurado ‑mediante el pago por éste de una prima‑ a cubrir el riesgo de un siniestro (seguro de accidente, incendio, robo, etc.) o de una previsión sobre la propia vida del asegurado (seguros de vida, etc.). E.i.: insurance.

Seguro de cambio. Es el destinado a cubrir el riesgo de la fluctuación de las monedas. E.i.: exchange insurance. (Véase Apéndice).

Seguro de crédito a la exportación. Es el que tiende a cubrir los riesgos excepcionales en relación con el comercio exterior, incluyéndose el seguro de cambios, para prever posibles devaluaciones, y el llamado riesgo país, que prevé la posible falta de pago por causas políticas. E.i.: export credit insurance.

SELA. Sigla del Sistema Económico Latinoamericano.

Senador Gómez, Julio. Notario de profesión, costista, residente muchos años en Frómista (Palencia), fue uno de los autores más preclaros de la segunda fase del regeneracionismo español. Autor de libros como "Castilla en escombros" y "La canción del Duero", sus duras críticas sociales y su republicanismo acabaron por marginarle durante mucho tiempo del escenario político convencional. Senador decía que "nuestras revoluciones no han sido más que una farsa...", manifestando acto seguido que el pueblo "es capaz de lanzarse al motín en un momento de arrebato, pero no lo es de organizar y sostener el motín para convertirlo en revolución".

Senior, N. W. Economista inglés (1790‑1864), considerado parte de la Escuela clásica, primer profesor de Economía Política en Oxford en 1825. Propuso la teoría denominada de la abstinencia, explicativa de la razón de ser de los intereses, por la renuncia al consumo que hace el ahorrador; y por consiguiente propuso la revisión de la teoría pura del valor de Adam Smith, para incluir como costes de producción del valor tanto el trabajo como la abstinencia.

Señoriaje. Es la facultad de que dispone la autoridad monetaria para reducir la carga de intereses de su endeudamiento. Primero, en virtud de su potestad de obtener recursos vía coeficientes de retención monetaria de la banca, con nula o baja retribución. En segundo término, por la inflación, pues el endeudamiento público se beneficia de hecho tomando dinero a un valor x en un momento t, devolviéndolo ‑por la erosión monetaria‑ a un valor menor que x en un momento t+n. El señoriaje debe ser calculado a los efectos de un cómputo depurado del déficit público. E.i.: seigniorage. (Véase Apéndice).

Señorío. Dominio o mando sobre una cosa o territorio perteneciente a un señor. En el derecho medieval español, los reyes adjudicaban tierras a la nobleza en concepto de señoríos, con plena propiedad de la tierra (señoríos territoriales) o con prerrogativas económicas en forma de determinados monopolios (horno, molino, forja, etc.), y de administración, señoríos jurisdiccionales, que permanecieron hasta finales del Antiguo Régimen, cuando fueron abolidos por las Cortes de Cádiz en 1811. En muchos casos, estos últimos, transformaron sus potestades jurisdiccionales en derechos de propiedad sobre las tierras que abarcaban. Se produjo así un verdadero expolio de los campesinos, lo cual originó, en 1932, con ocasión de la Ley de Reforma Agraria, la decisión de no indemnizar a los propietarios que se encontraban en esa situación, sólo en parte coincidente con la condición aristocrática de "grandes de España". E.i.: dominion.

Series cronológicas. En Estadística, la representación numérica por períodos de una misma duración (días, semanas, meses, años) de los sucesivos valores que toma una variable; p.e.: las cifras de exportación, importación, venta en grandes almacenes, paro, etc. Para hacer estas series aún más sintéticas, cabe transformarlas en números índices. E.i.: time series.

Serpiente monetaria. Expresión de la representación gráfica de la flotación conjunta de varias monedas dentro de una banda de fluctuación. E.i.: snake in the tunnel.

Serra, Antonio. Médico y economista italiano (1580‑1641). Muy conocido a través de su obra "Breve tratado de las causas que hacen abundar el oro y la plata en un país donde no hay minas" (1613), que tuvo gran incidencia por entonces en Inglaterra y en Holanda, considerándose sus tesis entre los primeros planteamientos de la doctrina mercantilista.

Servicio de la deuda. Véase deuda pública. E.i.: servicing of the debt.

Servidumbre. Trabajo o ejercicio propio del siervo, persona sumisa a la autoridad de un señor. Era el estado intermedio entre la esclavitud y los hombres libres. En España desapareció en parte en el siglo XV, al suprimirse la condición de "siervos adscritos a la gleba", que eran transmisibles junto con la tierra a la que estaban asignados. Pero hasta la abolición de los señoríos jurisdiccionales en 1811, subsistieron algunas de sus condiciones. En Rusia, último país europeo en abolirla, persistió hasta el decreto del Zar Alejandro II de 1864. El siervo estaba obligado a realizar una serie de trabajos para el señor, y normalmente se hallaba adscrito a una tierra concreta, por cuya explotación pagaba periódicamente, y de la cual no podía ser desposeído; tales circunstancias se regulaban por las costumbres, que variaban mucho de un lugar a otro. E.i.: servitude, serfdom.

Sesgado. Se dice de algo que se encuentra o se mueve de forma torcida u oblicua. En estadística, las diferencias entre el valor esperado del estimador utilizado y el verdadero valor del parámetro, que se deben a prejuicios o predisposiciones, o insuficiente preparación o incapacidad de aprehensión por parte de los observadores; p.e.: para el gobierno, las observaciones hechas por la oposición sobre la coyuntura económica, están sesgadas por sus propias motivaciones políticas. E.i.: biassed.

S.E.U.O. Sigla de la cláusula contable "salvo error u omisión". Véase error. E.i.: errors and omissions excepted.

Shift/share. Consiste básicamente en analizar la participación (análisis share) de los distintos sectores de un determinado ámbito (estado de una federación, regiones, provincias, etc.), sobre el total a escala nacional en un momento dado. Para conseguir una visión dinámica, se analizan los desplazamientos (análisis shift) entre los dos niveles en cuatro distintas categorías: efecto nacional, para registrar el crecimiento que hubiese tenido lugar si la distribución del valor añadido bruto sectorial hubiese sido la misma que la nacional y con igual tasa de crecimiento; efecto estructural, para apreciar la distinta especialización de la provincia en sectores que a nivel nacional se encuentran en fase de crecimiento o recesión; efecto competitivo, por el impacto comparativo de distintos elementos en el ámbito estudiado en cuanto a expansión o disminución de su propio producto; efecto localización, a fin de conocer los sectores con mayor ventaja comparativa en el ámbito objeto de estudio.

Shopping center. Véase centro comercial.

Simon, Herbert A. Economista estadounidense (1916), profesor en las Universidades de Berkeley y Carnegie‑Mellon. Se le considera como uno de los promotores de la teoría de la decisión, según la cual el comportamiento de las organizaciones económicas depende siempre de una información inevitablemente limitada, y de una determinada estructura organizativa. Recibió el Premio Nobel de Economía en 1978.

Simulación. En términos económicos, la operación por la cual se trata de prever una situación económica futura, a base de los datos disponibles y mediante determinadas extrapolaciones, de modo que pueda configurarse un escenario verosímil de lo que puede suceder, sin necesidad de esperar a la experiencia real. Los sistemas de simulación en todas las áreas, permiten grandes economías, al no requerirse generalmente de ensayos costosos sobre el mundo real. Es una de las posibilidades más importantes de los modelos econométricos, especialmente a raíz del empleo de potentes medios informáticos; p.e.: el invierno nuclear. E.i.: simulation.

Sin fines de lucro. Que no aspira a ganancias, y que se guía sólo por aspiraciones de satisfacción de las propias necesidades o de ayuda a los demás; p.e.: en la contabilidad nacional, el sector de "economías familiares y otras entidades sin fines de lucro" (asociaciones, fundaciones, órdenes religiosas, etc.). E.i.: non‑profit.

Sindicato. Asociación formada para la defensa de los intereses comunes de quienes la integran, y en especial de los trabajadores, para mejorar sus capacidades de negociación con la patronal. Los sindicatos suelen aglutinarse entre sí por sistemas de federación y/o confederación, en centrales sindicales, que pueden ser independientes o tener una orientación política de tipo cristiano, socialista, comunista, etc. El sindicalismo es una importante fuerza social para la mejora de las condiciones de vida, a través de la negociación colectiva de los salarios, jornada de trabajo, y por su presencia en la vida pública para la decisión de los presupuestos, la política social a todos los niveles, las relaciones internacionales, etc. En su estrategia, los sindicatos recurren a la huelga, o pueden llegar a acuerdos globales con la patronal en forma de pactos sociales. E.i.: trade union.

Sindicato de oficios. Asociación de afiliación restringida a los miembros de un grupo homogéneo de trabajadores de un cierto nivel de cualificación. Son típicos del Reino Unido; p.e.: los sindicatos de electricistas, fontaneros, etc. E.i.: skilled workers trade union.

Sindicato vertical. Organización estatal en los regímenes fascistas o parafascistas, para encuadrar dentro de una misma estructura, de arriba a abajo, a los empresarios, técnicos y trabajadores, con clara sumisión de estos últimos a los intereses de los primeros. En España, los sindicatos oficiales fueron verticalistas desde 1939 hasta 1976, es decir, desde el final de la guerra civil hasta poco después de la muerte del general Franco. Frente a la estructura verticalista, se desarrollaron de forma clandestina Comisiones Obreras (CC.OO.) y Unidad Sindical Obrera (USO), y persistieron UGT y CNT. E.i.: vertical trade union.

Sinecura. Percepción de una renta con poco o escaso trabajo para su obtención. Véase también canonjía, como sinónimo menos culto. E.i.: sinecure.

Sinergía. Es el conjunto de fuerzas, factores o medios de distintas clases, que concurriendo a un mismo fin generan una acción que resulta ser superior a la de la mera suma de sus componentes; p.e.: los recursos económicos y la tecnología avanzada, hacen posible el crecimiento acelerado. E.i.: synergy.

Sismondi, Jean‑Charles‑Léonarde Simonde de. Economista e historiador suizo (1773‑1842), a quien se tiene por uno de los padres del socialismo moderno. Analizó la estructura de la sociedad en sus diferentes clases, y se refirió a la lucha entre éstas, siendo un claro antecedente de Karl Marx. Sismondi representó una clara posición crítica contra la Escuela clásica, sobre todo frente a la teoría del laissez faire y de la Ley de Say, poniendo de relieve la reiteración de las crisis por la oposición sobreproducción/falta de demanda, con sus secuelas de guerras por las colonias para asegurarse mercados exteriores. Postuló mayor intervención del Estado, con programas de obras públicas y con alguna suerte de seguridad social para compensar el ciclo.

Sistema armonizado. Es la nueva nomenclatura arancelaria uniforme asumida en 1988 por la Comunidad Europea. E.i.: harmonized commodity description and coding system for use in international trade.

Sistema de la reserva federal. En inglés, Federal Reserve System, o coloquialmente el Fed. Es el equivalente, en EE.UU., a lo que en otros países es el banco central. Creado en 1913, adquirió progresivamente el carácter de un organismo asociado al Tesoro, pero con autonomía importante en el diseño y la instrumentación de la política monetaria. Al presidente del Fed lo designa el propio presidente de EE.UU. Tiene una gran relevancia, por la trascendencia de sus decisiones para toda la economía mundial.

Sistema Económico Latinoamericano (SELA). Organismo creado en 1957, con sede en Caracas, cuyos objetivos consisten en defender los intereses de ámbito regional de los países latinoamericanos, coordinando la presencia de los mismos en muchos de los foros económicos internacionales. E.i.: Latin American Economic System (LAES).

Sistema generalizado de preferencias (SGP). Véase preferencias aduaneras. E.i.: Generalized system of preferences (GSP).

Sistema monetario. Es el conjunto de normas legales e instituciones por medio de las cuales se regula el funcionamiento de las distintas formas de dinero y de los medios de pago. Todo sistema monetario tiene como base una unidad o valuta, y su regulación ‑incluido el cambio exterior‑ corresponde a las autoridades económicas, que delegan muchas de sus funciones en los bancos centrales. El sistema monetario español actual tiene su origen en 1868, fecha de creación definitiva de la peseta. E.i.: monetary system.

Sistema Monetario Europeo (SME). Desde la propia constitución de la Comunidad Económica Europea, por el Tratado de Roma de 1957, los Estados miembros establecieron relaciones para los temas monetarios, que el 6 de abril de 1973 se formalizaron en el Fondo Europeo de Cooperación Monetaria (FECOM), que a partir del establecimiento de los cambios flotantes promovió la reducción progresiva de los márgenes de fluctuación de las monedas comunitarias entre sí. Ello dio lugar a lo que en lenguaje coloquial se denominó la serpiente monetaria o flotación conjunta dentro de la banda de fluctuación. Después, siendo presidente de la Comisión Roy Jenkins, se puso en marcha el SME, el 12 de marzo de 1979, con la fijación de paridades monetarias de cada moneda con las restantes (pivotes bilaterales), con un margen máximo de fluctuación entre ellas del 2,25 por 100. Al propio tiempo, el SME creó como unidad de cuenta monetaria el ECU, a base de una cesta de monedas, en relación con la cual cada una de las monedas nacionales establecen un pivote en ECUs. Hay un dispositivo de ayuda mutua entre los Estados miembros, con un fondo común, para realizar las intervenciones necesarias en los mercados de divisas cuando así lo exigen los indicadores de divergencia, o diferencias entre el pivote en ECUs y el valor día a día de cada moneda. E.i.: European Monetary System (EMS).

Sistema Monetario Internacional (SMI). Es el conjunto de instituciones y reglas en torno al FMI, que mantienen una malla de relaciones entre los países, para hacer posible el desarrollo fluido de los pagos internacionales. El abandono de los tipos de cambio fijos por el FMI, de hecho en 1973 y formalmente en 1976 (véase reglas de Jamaica) marcó el comienzo de una fase mucho más laxa del SMI. E.i.: International Monetary System.

Sistemas económicos. Un sistema es un conjunto coherente que puede ser explicado en su funcionamiento de una manera simple y homogénea, tanto cuando se trata de una organización limitada como cuando se refiere a una sociedad por entero. En cuanto a organización limitada, cabe hablar de sistemas como el fiscal, el monetario, la seguridad social, los incentivos industriales, etc. Respecto de una sociedad entera, puede distinguirse básicamente entre el capitalismo y el socialismo, con grandes diferenciaciones dentro de cada uno de ellos, según las formas específicas de organización y los niveles de desarrollo. E.i.: economic systems.

Sistemas generales. En urbanismo, el conjunto de los elementos fundamentales que integran la estructura básica de la ordenación, constituidos por las comunicaciones y sus áreas de protección, zonas verdes, equipamientos comunitarios, redes arteriales, grandes abastecimientos, suministros de energía y otros análogos. A nivel de plan general, anulan o condicionan el uso lucrativo del suelo de los particulares en función del interés general de la colectividad. E.i.: city‑wide utilities, community facilities and open spaces.

SME. Véase Sistema Monetario Europeo.

Smith, Adam. Economista escocés (1725‑1790) a quien se considera generalmente el padre de la ciencia económica, y fundador de la Escuela clásica. Ocupó durante muchos años la cátedra de Filosofía de Edimburgo y en esta fase de su vida alcanzó gran predicamento como autor de su "Teoría de los sentimientos morales". Gran amigo personal de David Hume, Smith aceptó en 1764 convertirse en preceptor del joven duque de Buccleugh (hijastro del lord del Exchequer), con quien viajó fuera de Inglaterra. En Francia trabó conocimiento personal con Quesnay y otros fisiócratas, que le influyeron notablemente, y que le indujeron a poner manos a su obra "La riqueza de las naciones", cuya redacción le llevó doce largos años. Publicada en 1776, se la tiene como el fundamento de la economía moderna, y en la cual defendió ‑en un frontal ataque al mercantilismo imperante en su época‑ el principio de división del trabajo y la libertad de comercio. Básicamente, Smith entendía que la satisfacción del propio interés individual ‑limitado por el de los demás‑ era el mejor medio para conseguir el mayor beneficio para el mayor número de gentes. No obstante, defendió la actuación del Estado en materia de justicia, educación, salud y empresas que la iniciativa privada fuese incapaz de abordar. Véase también mano invisible, liberalismo (Véase Apéndice).

SMMD. Sigla por sociedades mediadoras del mercado de dinero. E.i.: money market intermediaries.

Soberanía del consumidor. Concepto según el cual, en un sistema de mercado libre, los consumidores son los que deciden qué productos y servicios han de ser producidos para su consumo y en qué cantidades. Conforme a esa concepción, el consumidor soberano, al adquirir un bien en el mercado, vota por él. La crítica a esta teoría puede hacerse poniendo de relieve que las grandes empresas, por la restricción de la competencia, el empleo masivo del marketing, la promoción y la publicidad, imponen a los consumidores sus propias demandas teóricamente libres. E.i.: consumer’s sovereignty.

Sobre la par. Cotización de un valor por encima de su nominal. E.i.: above par, at a premium.

Sobreahorro. Dícese de una sociedad en un momento dado que genera grandes excedentes de ahorro difíciles de invertir en su propio ámbito (el caso del Reino Unido a finales del siglo XIX, el Japón actual, etc.), y que por ello mismo tiene que darle salida por medio de la exportación de capitales. E.i.: oversaving.

Sobrecapitalización. Situación de una empresa o de una economía nacional, en la cual las inversiones realizadas resultan a todas luces excesivas y no tienen correspondencia con las necesidades de producción, conduciendo a situaciones de escasa rentabilidad. E.i.: overinvestment.

Sobreinversión. Véase overtrading.

Sobretasa. Aumento de un impuesto como consecuencia de una decisión política destinada a dificultar las importaciones en el caso de los derechos aduaneros, o para aumentar la recaudación de un impuesto sobre la renta. Véase recargo. E.i.: surtax.

Sobrevalorar. Asignar a las cosas un valor por encima del normal. Se dice que una moneda está sobrevalorada ‑o sobrevaluada‑ cuando su poder adquisitivo interno queda por debajo de su cotización internacional, es decir, cuando dentro del país puede comprarse con ella mucho menos que fuera. La sobrevaloración contribuye a aumentar las importaciones, y dificulta las exportaciones, siendo la respuesta más lógica la devaluación o depreciación. E.i.: to overvalue, to overestimate, to overrate.

Socialismo. Corriente del pensamiento filosófico y económico, que postula la preeminencia de la sociedad sobre el individuo, al tiempo que preconiza la libertad efectiva y la igualdad auténtica de todos los seres humanos, para lo cual propone la propiedad colectiva de los medios de producción y el principio de igualdad de oportunidades. El socialismo puede tener presentaciones muy distintas: de carácter primitivo en las sociedades de tipo comunitario tradicional; utópico en los tiempos de la transición de la revolución industrial a la edad contemporánea (véase Fourier y Owen); marxismo (véase K. Marx y F. Engels), o fabianismo. El socialismo, a pesar de sus pretensiones de que la sociedad sea autogestionaria, y de que el Estado llegue incluso a desaparecer, puede acabar reafirmándolo e incluso cabe, en sus aberraciones últimas, con el socialismo realmente existente de los países del Este de Europa ‑como lo denomina Rudolf Bahro‑ que llegue a generar las condiciones de una sociedad de castas, en la cual las autoridades políticas se constituyen en el eje de todas las decisiones (nomenklatura). E.i.: socialism.

Socialismo utópico. Dentro del socialismo del siglo XIX, la corriente de quienes plantearon la posibilidad de construirlo sobre la base de la actuación individual o colectiva promovida directamente, sin esperar a grandes movimientos sociales de carácter masivo. Criticados por Karl Marx como ingenuos por su pretensión de construir islotes de socialismo en un mar de capitalismo, los proyectos de los socialistas utópicos ‑Saint Simon, Sismondi, Proudhon, Fourier, Owen, etc.‑ fracasaron invariablemente tras fugaces destellos de factibilidad; pero dejaron la huella de una ética social, y de avances considerables en perspectivas como vivienda, urbanismo, cooperativismo, condiciones de trabajo, etc. E.i.: utopian socialists.

Socializar. Hacer que los bienes de producción pasen a depender de la sociedad, fundamentalmente a través de la propiedad pública. Véase también nacionalizar y estatificar. E.i.: to socialize.

Sociedad. En el Derecho mercantil, la agrupación de personas que se reúnen para llevar a cabo una determinada actividad. Puede ser: familiar, sin necesidad de constituirse previamente y por el mero hecho de trabajar en común sus miembros; civil, sin requerimientos registrales ni limitación de responsabilidad; y de responsabilidad limitada, en sus tres formas de sociedad comanditaria, sociedad de responsabilidad limitada en sentido estricto, y sociedad anónima, siendo esta última, con mucho, la que mayor desarrollo ha alcanzado.

‑‑El conjunto de seres humanos que conviven en una comunidad y que establecen entre sí toda clase de relaciones y círculos de convivencia, pero entre quienes también surge el conflicto. La organización de la sociedad a partir de la propiedad y de otras circunstancias, genera distintas formas de estructura social, que son el objeto de estudio de la Sociología, ciencia íntimamente emparentada con la Economía. E.i.: company (1ª acepción); society (2ª).

Sociedad anónima. La empresa de responsabilidad limitada cuyo capital social está enteramente distribuido en acciones. Se gobierna por un consejo de administración ‑que a su vez puede transferir muchas de sus competencias a un consejero delegado‑ que responde ante la junta general de accionistas. Es la única clase de empresa cuyas acciones pueden cotizar en bolsa. E.i.: joint stock company (R.U.), corporation (EE.UU.).

Sociedad anónima laboral. En la legislación española, la forma societaria de empresa que constituida por trabajadores combina las ventajas del cooperativismo con la flexibilidad de la sociedad anónima. Para su constitución es exigible que una parte mayoritaria del capital social sea propiedad de sus trabajadores. E.i.: puede traducirse por workers incorporated.

Sociedad anónima no inscrita. Dícese de la que no figura en el Registro Mercantil, y que por ello mismo no conlleva la característica de limitación de responsabilidad de los socios, que responden solidaria y mancomunadamente con todo su patrimonio, sucediendo lo mismo a los gestores de la sociedad. E.i.: unregistered joint stock company, or corporation.

Sociedad de cartera. Véase holding.

Sociedad de consumo. Dícese del estadio de desarrollo de un país concreto, en el que se alcanzan altos niveles de capacidad de gasto privado, lo que se traduce en una demanda creciente de toda clase de productos. E.i.: consumer society, consumerism, affluent society.

Sociedades económicas de amigos del país. Organismos societarios privados que surgieron en la España de la segunda mitad del siglo XVIII, con el fin de promover el desarrollo económico. Asociados con la idea de la Ilustración, promovidos por el "Discurso sobre el fomento de la industria popular" de Campomanes, llegaron a crearse 90 sociedades. De hecho este movimiento se quebró con la Guerra de la Independencia. E.i.: puede traducirse por friends of the country societies.

Sociedades Mediadoras del Mercado de Dinero (SMMD). Son las empresas que en el área financiera se dedican a la colocación de fondos de particulares o de otras empresas, en activos financieros diversos, del tipo de pagarés del Tesoro, letras del Tesoro, mercado interbancario, etc. E.i.: money market houses.

Sociobiología. Corriente de pensamiento sociológico, impulsada sobre todo por O. Wilson desde EE.UU., que asocia los comportamientos individuales y sociales del hombre, con los de otros animales no racionales, por la condición animal del ser humano. Véase etología. E.i.: sociobiology.

Software. Voz del inglés de EE.UU. para referirse a la programación de las máquinas informáticas o hardware. La técnica de preparación de programas ha adquirido ya una importancia comparable o mayor que la de la propia construcción del hardware. Véase informática.

Solow, Robert. Economista estadounidense (1924), profesor del MIT, discípulo de Leontief, neo‑keynesiano y gran utilizador de la matemática en Economía. Para Solow, el progreso técnico es el factor fundamental del crecimiento económico, que determina incluso el nivel de los salarios reales; dentro de ese modelo, claramente dinámico, el ahorro desempeña un importante papel. Recibió el Premio Nobel de Economía en 1987.

Solvencia. Capacidad para satisfacer las deudas contraídas, y por extensión, reconocimiento del público de la respetabilidad de una persona en los negocios. También se aplica a los Estados en lo que respecta al pago de su deuda exterior. E.i.: solvency (en general); credit rating (clasificación crediticia).

Sondeos. Encuestas que se llevan a cabo por muestreo ‑mediante cuestionarios y entrevistas‑ para averiguar en un momento concreto cuál es la actitud de la opinión pública sobre determinadas cuestiones, del tipo de expectativas electorales, pronunciamientos sobre grandes temas (aborto, drogas, militarismo, etc.), o para el estudio de mercados. E.i.: polls.

Soporte informático. Expresión recomendada en la terminología española para sustituir a hardware, como base material de la actividad informática.

Soporte publicitario. Vector de información que sirve para la inserción de mensajes publicitarios (diario, revista, cartel, pantalla de cine, televisor, emisora de radio, valla exterior, objeto publicitario, etc.). No debe confundirse con medio, que es la designación de una familia de soportes de la misma naturaleza. Así, la prensa es un medio, mientras un diario determinado es un soporte. E.i.: advertising tool.

Soviet. En ruso consejo. Reunión de los representantes del pueblo a nivel municipal (ayuntamientos), de las repúblicas (a modo de parlamentos) y del conjunto de la URSS (Soviet Supremo y Soviet de las nacionalidades). Históricamente, su origen se remonta a los soviets de soldados, obreros y campesinos que se promovieron en la revolución rusa de 1905, y luego en la de 1917, como agrupaciones revolucionarias. El slogan más conocido de Lenin en 1917 fue precisamente el de "todo el poder a los soviets". El sistema soviético, a pesar de su origen representativo de vanguardias revolucionarias, entró después en una sumisión total a las directrices del Partido Comunista de la URSS (PCUS). Los soviets, cada uno a su respectivo nivel, tienen asignadas importantes funciones económicas y administrativas. E.i.: soviet (council).

Sovjos. Contracción de las palabras rusas Sovietskaia Khosjastvo (explotación del consejo), para referirse a las fincas o granjas que en la URSS no tienen carácter cooperativo (los koljoses), sino que dependen directamente del Estado.

Spot. Véase cuña publicitaria, mercado spot.

Spread. Véase tipo diferencial.

Spread effect. Véase efecto de propagación.

Sraffa, Piero. Economista italiano (1898‑1986), amigo personal de Antonio Gramsci, residente en Oxford durante toda su vida académica. Muy conocido por su trabajo como editor de las obras completas de David Ricardo. Al propio tiempo ha tenido una gran influencia en la moderna teoría económica, considerándosele como un reelaborador de las teorías de la economía clásica y del marxismo.

Stabex. Sistema de ayuda financiera que la Comunidad Europea facilita a los países ACP, cuando éstos se enfrentan a una caída de sus ingresos por exportación en el caso de determinados productos taxativamente definidos. Se trata, en lo fundamental, de producciones agrícolas. En la Convención de Lomé III, de duración de cinco años, se fija el monto de la financiación disponible a tales efectos.

Status quo bancario. Véase pliopolio. E.i.: banking status quo.

Steering committee. Es el comité de seguimiento formado por los acreedores (bancos, cajas de ahorros, compañías de seguros, etc.) de una gran empresa, para apreciar la marcha de sus esfuerzos, en línea a atender a las deudas contraídas y sobre las que hay un pacto de aplazamiento a fin de coadyuvar a su resolución final.

Stigler, George Joseph. Economista estadounidense (1911), profesor de la Universidad de Chicago. Entre sus aportaciones más importantes figuran sus estudios sobre la historia de las teorías de la producción y la distribución, estructuras industriales, funcionamiento de los mercados y causas y efectos de la regulación pública, sobre la cual propone la "teoría de la captura", explicativa de cómo un cierto sector industrial puede llegar a adueñarse de la agencia estatal encargada de regularlo (el "alguacil alguacilado", podría decirse). En su libro "El ciudadano y el Estado" (1975) plantea asimismo el uso más intensivo de los métodos cuantitativos en economía. Recibió el Premio Nobel de Economía en 1982.

Stock. Palabra inglesa empleada comúnmente para hacer referencia al conjunto de mercancías acumuladas en un almacén, y por extensión para cualquier agregado de unidades, incluida la población. El concepto de stock es contrario al de flujo (flow). En economía de la empresa, tiene una gran importancia la gestión de stocks, ya que hecha de forma racional reduce las necesidades de financiación y garantiza la fluidez en los procesos de producción. La valoración de los stocks puede hacerse según criterios muy diversos, siendo los más empleados el de coste reposición y el método LIFO.

Stop and go. Expresión inglesa que significa literalmente para y sigue, o más literalmente frena y avanza. Se utiliza en política económica para referirse a la necesidad de enfriar una economía recalentada por tensiones inflacionistas (stop), a base de medidas de elevación del tipo de interés, de restricción de créditos, de drenaje de fondos, etc.; en tanto que cuando se prevé una recesión se toman decisiones de signo contrario (go), para impulsar la economía. El stop and go fue la fórmula típica de política económica para los ciclos cortos de la etapa de semipleno empleo de los años 60.

Subasta. Del latín sub hasta, bajo la lanza, porque la venta del botín cogido en la guerra se anunciaba con una lanza. Venta pública de cualquier clase de bienes al mejor postor, con o sin intervención del juez o de otra autoridad. Se puja normalmente al alza, salvo en el caso de la subasta holandesa, en la cual los precios se van marcando de arriba a abajo, siendo ésta la forma tradicional de vender el pescado en las lonjas portuarias. Se emplea como sinónimo, ya anticuado, remate. E.i.: auction.

Subconsumo. Situación de una sociedad en toda la cual, o en parte de ella, prevalecen niveles muy bajos de poder adquisitivo. E.i.: under‑consumption.

Subdesarrollo. Situación de los países menos avanzados, caracterizada por la baja renta per cápita, reducido nivel de ahorro, e insuficiencia de disponibilidades tecnológicas, todo lo cual impide un rápido crecimiento. Tal situación coincide, por lo general, con una fuerte expansión demográfica. En el comercio exterior, el subdesarrollo se traduce en las llamadas oligoexportaciones, es decir, en la concentración de la capacidad de exportar del país en muy pocos productos, de escaso valor añadido, y cuyos precios sufren oscilaciones importantes en el mercado mundial. Frente a esos problemas, se han ideado mecanismos del tipo del programa de las Naciones Unidas para el desarrollo (PNUD), decenios del desarrollo, créditos del Banco Internacional de Reconstrucción y Fomento, así como los nuevos planteamientos de las relaciones Norte‑Sur que se preconizan para la configuración de un nuevo orden económico internacional. E.i.: underdevelopment.

Subinversión. Carencia de los recursos indispensables de capital en una empresa o en un proyecto concreto. E.i.: underinvestment.

Subproductos. Género que se obtiene en un proceso de producción, que no es el principal del mismo, y con un valor más reducido, pero que puede llegar a ser importante en la globalidad de la producción; p.e.: la paja de los cereales tiene numerosas aplicaciones; el alcohol del orujo de la vid tiene excelente salida. Con las presiones ecológicas, muchos de los subproductos que antes generaban contaminación por vertidos, son ahora objeto de aprovechamiento integral vía reciclado; p.e.: las purinas de ciertas explotaciones ganaderas son objeto de sistemas de retroutilización. E.i.: byproducts.

Subvaluar. Lo contrario de sobrevalorar. Una moneda subvaluada implica mayores posibilidades de exportación, y fuerte encarecimiento de las importaciones. La solución para los problemas así suscitados puede resolverse con la revaluación. E.i.: to undervalue, to underestimate, to underrate.

Subvenciones. Transferencias, generalmente de las administraciones públicas a las empresas, o a las familias o instituciones sin fines de lucro, destinadas a enjugar pérdidas, fomentar actividades que impulsen el crecimiento económico, mantener el nivel de la demanda global, hacer posible la venta a precios políticos de ciertos servicios públicos, sostener el poder adquisitivo de agentes de la producción (agricultores, etc.). Puede subvencionarse de forma directa o por omisión (mediante bonificaciones o exoneraciones fiscales de actividades concretas); en este último caso, se habla de beneficios fiscales. E.i.: subsidies.

Sucursal. Establecimiento o entidad sin personalidad jurídica propia, que depende de una empresa de la que se halla separada espacialmente. E.i.: branch, branch office.

Suelo no urbanizable. Es el que se excluye de todo posible uso urbano por sus propios valores de orden agrícola, forestal, ganadero, paisajístico, histórico o cultural. E.i.: land unqualified for urban development.

Suelo no urbanizable protegido. Subespecie del suelo no urbanizable, que por su condición natural debe ser objeto de especial atención conservacionista. Pueden ser de "excepcional valor agrícola, forestal o ganadero", de "posibilidades de explotación por sus recursos naturales", de "valor paisajístico, histórico o cultural", o de valor "para la defensa de la fauna, la flora o el equilibrio ecológico". E.i.: specially‑protected land unqualified for urban development.

Suelo urbanizable. Los terrenos a los que un plan general (y en medida limitada en las normas subsidiarias de planeamiento que puedan suplirlo) declara aptos, en principio, para ser urbanizados. E.i.: land qualified for urban development.

Suelo urbanizable no programado. Clase o categoría de suelo urbanizable, integrado por el que pueda ser objeto de urbanización, pero mediando la aprobación de un programa de actuación urbanística. E.i.: land qualified for urban development not included in short‑term development plans.

Suelo urbanizable programado. Suelo cuya urbanización debe ser desarrollada conforme al plan general para su conversión en suelo urbano. E.i.: land qualified for urban development included in short‑term development plans.

Suficiencia, principio de la. En la fiscalidad, los tributos deben originar recaudaciones que cubran las necesidades financieras, para lo cual se diversifican en un sistema de impuestos atentos a la regla de la flexibilidad. En la economía keynesiana, el gasto con déficit o déficit spending, supone el rechazo de tal principio. E.i.: principle of adequacy.

Sunkel, Oswaldo. Economista chileno, generalmente considerado como autor importante dentro del estructuralismo latinoamericano. Autor, con Pedro Baz, de la obra El subdesarrollo latinoamericano y la teoría del desarrollo.

Superávit. Cantidad en que en una cuenta exceden los ingresos a los pagos. Se contrapone con la idea de déficit. No tiene plural y siendo un término latino se utiliza por igual en diversidad de idiomas.

Superestructura. Expresión de origen marxista, hoy comúnmente utilizada, expresiva del conjunto de instituciones que derivan de la propia estructura, y que contribuyen a perdurarla, como sucede con el Estado y sus distintos medios de control y organización: policía, ejército, justicia, etc. E.i.: superstructure.

Supermercado. Una de las organizaciones comerciales dentro de las denominadas grandes superficies. Son instalaciones que presentan al consumidor una gama muy amplia de productos, fundamentalmente de alimentación, limpieza y de artículos para la casa, con sistema de autoservicio. E.i.: supermarket.

Suspensión de pagos. Situación jurídica a que llegan las empresas cuyo activo no es inferior al pasivo frente a terceros, pero que por razones de dificultades coyunturales o estructurales, no pueden atender puntualmente sus obligaciones. La suspensión implica la intervención judicial de la empresa, y comporta el establecimiento de moratorias ‑muchas veces concertadas con los propios acreedores‑ para intentar la superación de problemas y evitar así el posible desmoronamiento final con una declaración de quiebra. En ocasiones, la suspensión de pagos equivale a una quiebra encubierta, lo cual se ve propiciado en España por la vigente normativa ("Ley Cambó" de 1922). Las suspensiones de pagos constituyen un indicador de las tensiones coyunturales en que puede encontrarse una economía nacional. E.i.: suspension of payments.

Sustitutivos. Bienes que al servir para satisfacer las mismas o parecidas necesidades, compiten entre sí por el gasto de los consumidores, estando sus precios muy relacionados; p.e.: peras y manzanas. E.i.: substitute goods.

Swap. Véase créditos swap.

Sweezy, Paul. Economista estadounidense (1910), discípulo de Schumpeter, de orientación marxista, y autor entre otras obras de "Teoría del desarrollo capitalista", en cierto modo una actualización de El Capital. En "El presente como historia", otra de sus obras, Sweezy criticó la política, la economía y la sociedad estadounidenses de los años 50 y 60. Ha tenido una gran influencia en las jóvenes promociones de economistas de la izquierda. Realizó toda una serie de trabajos con la colaboración de Paul A. Baran.

Swing. Palabra inglesa muy empleada en los tiempos del comercio bilateral, para hacer referencia al monto que dos partes de un mismo acuerdo, de clearing o de compensación, se concedían entre sí como margen transitorio entre ingresos y pagos. Puede traducirse por desfase aceptado en los pagos, o por "techo" de clearing.

Switch. Palabra inglesa que puede significar la decisión de poner a la venta aquellos títulos valores cuyas perspectivas de obtención de plusvalía dejan de estar claras, al objeto de invertir el producto de la enajenación en otros títulos con expectativas más favorables.

‑‑En el comercio exterior, la operación triangular que se realiza a partir de dos países, que convienen la intervención de un tercero para liquidar a través de él sus contraprestaciones inicialmente bilaterales. Puede traducirse por realización de valores (1ª acepción), y por operación triangular (2ª).

Sysmin. Sistema de ayuda que la Comunidad Europea ofrece a los ACP que dependen en alto grado de sus exportaciones de minerales a los efectos de mantener sus ingresos de divisas. El mecanismo se aplica cuando en el mercado internacional se registran bajas respecto de los precios considerados como normales.

T

Tableau Economique. Primer intento de esquema circulatorio de una economía nacional, debido a François Quesnay. En contra de las ideas prevalecientes todavía en su tiempo, que veían en la tenencia de oro y plata la identificación de la fortuna de un país, Quesnay sostuvo que la verdadera riqueza provenía de la producción, fluyente a través del cuerpo social, como la sangre por el cuerpo humano. Sin embargo, su fijación en la agricultura como única fuente de riqueza, dio a su avance un carácter limitado, por la fuerza que históricamente había de tomar ‑ya la estaba tomando‑ la actividad industrial. Véase Fisiocracia. E.i.: se cita siempre en francés.

TAC. Siglas que pueden leerse en inglés o en español (total autorizado de capturas), y que hace referencia al volumen de pesca autorizado para cada especie, o globalmente en una determinada demarcación marítima; p.e.: la TAC de merluza originalmente autorizada a España en aguas comunitarias en el Tratado de Adhesión de 12 de junio de 1985 fue de 18.000 toneladas/año. E.i.: total allowed catch.

Táctica. Término que se relaciona con el de estrategia. Representa el conjunto de decisiones y acciones que permiten desarrollar las operaciones del día a día. Normalmente se dice que la táctica es posterior a la estrategia; o que ésta se desarrolla a través de la táctica. En la actualidad, este término va siendo abandonado en la dirección empresarial. E.i.: tactics.

Tahúlla. Medida tradicional en el ámbito rural español, especialmente en el regadío murciano, donde aún se utiliza con frecuencia, y que tiene una superficie de 40 varas de lado, equivalente a 11 áreas y 18 centiáreas (es decir, 1.118m1B o el 11,18 por 100 de 1Ha, o 8,9 tahúllas en 13Ha). E.i.: 0,2795 acres.

Take or pay. Literalmente en inglés, "tómelo o páguelo". Con esta expresión, en un principio coloquial, se indica que en un contrato, el comprador se compromete a adquirir determinada cantidad de productos, y de forma tal que aunque no retire el producto ha de pagarlo.

Talón. En las actividades mercantiles, el documento bancario que emite un particular, girando contra su cuenta corriente; puede ser nominativo o al portador. En la legislación española, desde 1987 todos los documentos bancarios de esta clase se denominan cheques, independientemente de que lo emita un particular o la propia entidad financiera por indicación de éste, en cuyo caso es el propio banco el que responde de su pago. E.i.: check.

Tarifa. Lista de los precios que se marcan oficialmente para un determinado período en un servicio público de transportes.

‑‑Tipos, generalmente fijados en porcentajes, para aplicar a la base imponible de un impuesto.

‑‑En sentido más estricto, la lista de los tipos impositivos o derechos del arancel de aduanas. E.i.: fare; rate; tariff.

Tarifa exterior común. Es el arancel aduanero común que rodea a los Estados miembros de un mercado común para proteger su sistema productivo. Con frecuencia, en español o francés, se menciona por su abreviatura TEC. E.i.: common external tariff.

Tarjeta de crédito. Toda una serie de entidades multinacionales (Diners Club, Visa, Carte Blanche y otras muy diversas) emiten para sus clientes cartulinas de material plástico (en las que además de un número de identificación figuran el nombre y la rúbrica del socio titular de la misma), la cual autoriza a firmar documentos de pago para la compra de bienes y servicios ‑comercios de toda clase, restaurantes, hoteles, etc.‑ de forma que las cantidades adeudadas se cargan, a través de la compañía emisora de la tarjeta, en una entidad financiera en la que el socio tiene abierta cuenta. El emisor financia su actividad cobrando una comisión a los comerciantes que se abonan a la tarjeta para ampliar el área de su clientela. Algunos de estos documentos de crédito tienen topes máximos de posible gasto por el adjudicatario, existiendo la "serie oro" para los clientes a quienes no se fija límite. Puede ser de utilización dentro del mercado nacional exclusivamente, o de ámbito mundial (World wide). La importancia de esta forma de pago ha crecido de manera extraordinaria, en razón a las facilidades que supone para los socios el aplazamiento del desembolso efectivo (normalmente un mes), y por la seguridad que representa no tener que llevar dinero efectivo en las cantidades importantes que de hecho impone para los más altos niveles de renta la sociedad de consumo. E.i.: credit card.

Tasa. Antiguamente, el precio que se establecía como máximo por las autoridades para el comercio de un determinado producto (precios de tasa), especialmente en las épocas de escasez, y más modernamente de racionamiento.

‑‑En la fiscalidad, el pago que realiza un ciudadano de todo o parte del coste de un servicio público; p.e.: las tasas universitarias que se abonan por los estudios superiores. E.i.: fixed price (1ª acepción); fee (2ª).

Tasa de actividad. Véase población activa. E.i.: activity rate.

Tasa de cobertura. Es la proporción de las importaciones de un período concreto que pueden pagarse con las exportaciones hechas en ese mismo lapso. E.i.: cover rate. (Véase Apéndice).

Tasa de reemplazo. En demografía, el número promedio de hijos que tienen las mujeres en edad de procrear en un determinado país. La tasa de reemplazo, necesaria para mantener a la larga el volumen de población, se sitúa en 2,3 hijos por mujer. Por debajo de ese guarismo, se inicia la tendencia al crecimiento cero de la población. E.i.: replacement coefficient.

Tasa interna de rendimiento (TIR). Es el tipo (%>) de rentabilidad de un proyecto de inversión. E.i.: rate of return.

Tasación. Acción por la cual un perito determina cuál es el precio de una cosa, generalmente en función del mercado. Es un trámite por lo normal indispensable para la contratación de hipotecas y otras operaciones financieras sobre inmuebles. E.i.: valuation, assessment.

Tasación pericial contradictoria. La que se promueve en el ámbito de la fiscalidad, cuando son distintas las valoraciones hechas de los bienes y derechos imponibles, por parte de la Administración y del contribuyente. E.i.: contradictory appraisal.

Taula de Canvi. Primera institución bancaria española, constituida en Barcelona en 1401, y que desarrolló gran actividad hasta las postrimerías del siglo XVIII. E.i.: puede citarse en el original con una explicación de su significado.

Taussig, Frank William. Economista estadounidense (1859‑1940), familiarizado con el historicismo alemán, y que destacó por sus estudios sobre la política arancelaria, a la que dedicó su tesis doctoral sobre "La protección de las industrias jóvenes en EE.UU." (1883).

Tax‑free. Véase tiendas libres de impuestos.

Tax haven. Véase paraíso fiscal.

Taylorismo. Métodos de control de tiempos y movimientos, para aumentar la productividad del trabajo. Difundidos a partir de su promotor Frederick W. Taylor (1856‑1915), a quien se tiene por fundador del management, consisten, sobre todo, en la medición del tiempo que emplean los trabajadores en realizar una determinada tarea, estudiando los movimientos que realizan, a fin de tratar de ponerlos en su orden lógico, para así acortar al mínimo posible el tiempo empleado en conseguir una unidad de producto. Taylor también recomendó la mejora del equipo, las primas a la productividad, y la cooperación de managers y trabajadores. E.i.: taylorism.

TEC. Sigla para referirse a la tonelada equivalente a carbón, que expresa el poder calorífico de otras fuentes de energía en términos de la que tiene 1Tm de hulla.

‑‑Sigla de tarifa exterior común. E.i.: coal equivalent tonne (1ª acepción); puede citarse como TEC por su procedencia del francés (2ª).

Tecnocracia. Neologismo del griego, de tekhne, arte, y kratia, autoridad, ideado en 1931 por Howard Scot, para referirse a los partidarios de dirigir la economía con métodos de carácter ingenieril, a fin de impedir las crisis económicas. El vocablo se extendió profusamente después, para designar como tecnócratas a quienes abordan los problemas económicos tratando de resolverlos con medidas técnicas, e intentando ignorar las tensiones y conflictos sociales subyacentes; p.e.: los tecnócratas de los Planes de Desarrollo españoles de los años 1964‑75. E.i.: technocracy.

Tecnoestructura. Término ideado por J. K. Galbraith en su libro "El nuevo Estado industrial", para referirse al conjunto de organizaciones de carácter técnico dentro de las grandes empresas, que virtualmente toman todas las decisiones importantes, que luego debe asumir el consejo de administración, y sancionar la junta general de accionistas. E.i.: technostructure.

Tecnología de punta. Expresión que abarca al conjunto de conocimientos sistematizados que permiten la modernización de los sistemas productivos de forma acelerada, a través de la aplicación del desarrollo científico a las actividades agrarias, industriales y de servicios. Entre las tecnologías de punta, las más frecuentemente mencionadas son la ingeniería genética, la electrónica, la robótica, la telemática, el láser y las fibras ópticas. E.i.: advanced technology, frontier technology, high technology.

Telaraña, teorema de la. En teoría económica, los ajustes sucesivos de precios que se producen para determinados productos agrícolas, como consecuencia de la variación de las cosechas y de las cotizaciones del mercado. Los precios altos resultado de una cosecha corta, al originar el impulso de mayor superficie de cultivo y dar lugar a una cosecha copiosa, acaban provocando una caída de precios, lo que a su vez incita a la contracción de la superficie, con su secuencia de precios altos, y vuelta a empezar. E.i.: cobweb theorem. (Véase Apéndice).

Telemática. Es el resultado de la imbricación de las telecomunicaciones y la informática. E.i.: telematics.

Tendencia. Inclinación a desplazarse un cuerpo o un fenómeno concreto en cierta dirección ascendente, descendente o estabilizada; p.e.: en 1987, la tendencia de las exportaciones españolas mostraba un preocupante estancamiento. A largo plazo, cuando es posible extrapolarla, se habla de tendencia secular; p.e.: en los ciclos Kondratief y Juglar. E.i.: trend.

Teneduría de libros. Actividad material de llevar la contabilidad de una empresa o cualquiera otra entidad, conforme a las reglas concretas de la contabilidad legalmente establecida o recomendada por la técnica. E.i.: bookkeeping.

Tennessee Valley Authority. Véase TVA.

Teoría cuantitativa del dinero. Con antecedentes en fray Tomás de Mercado y la Escuela de Salamanca, se formuló modernamente por el economista estadounidense Irving Fisher, como una relación según la cual la cantidad de dinero multiplicada por su velocidad media de circulación, se iguala con el nivel general de precios multiplicado por el flujo de bienes reales. Lo cual significa que los precios dependen de la relación entre la masa de recursos financieros y los recursos reales. E.i.: quantity theory of money. (Véase Apéndice).

Teoría del paseo aleatorio. Referida a las cotizaciones en bolsa, supone que toda la información relevante está contenida en los precios de las acciones; por ello, sólo pueden reaccionar ante la información nueva o inesperada. Lo cual hace aleatoria, impredecible, la evolución de las cotizaciones. E.i.: random walk hypothesis.

TEP. Sigla para referirse a la tonelada equivalente a petróleo, que expresa el poder calorífico de otras fuentes de energía en términos de la que tiene 1Tm de petróleo. Como medida de conversión prácticamente ha venido a sustituir a la TEC. E.i.: petroleum equivalent tonne (PET).

Tercer Mundo. Expresión ideada en 1952 por Alfred Sauvy por analogía con el Tercer Estado (el pueblo llano, en la revolución francesa) para referirse a los países que no formaban parte ni del área occidental ni de la soviética, y que son los menos desarrollados. Ha adquirido una notoria profusión como sinónimo de países subdesarrollados. E.i.: Third World.

Termia. Véase caloría.

Terrateniente. Es el propietario de tierras que tiene en ellas lo principal de su patrimonio, y que por lo general no las explota de forma directa. Se emplea con la connotación peyorativa de que el terrateniente forma parte de la clase ociosa. E.i.: landlord, landowner.

Tesoro Público. En términos económicos actuales, el erario de la nación, o los recursos líquidos disponibles del Estado.

‑‑La organización estatal, o de otros poderes públicos, que se ocupa de la recaudación de los impuestos, y que libra los mandamientos de pago para los gastos presupuestarios. E.i.: Exchequer (R.U.), Treasury (EE.UU.).

Test. Palabra inglesa que significa literalmente prueba, para sobre ella apreciar las características de un objeto o de un fenómeno concreto. Hacer un test puede significar también el intento de corroborar una hipótesis, aunque es más rigurosa la expresión contrastación de hipótesis, empleada en estadística y en econometría para referirse a la verificación de la coherencia de una proposición o conjunto de ellas, a menudo formalizadas e interrelacionadas entre sí en un modelo.

Thünen, Johann Heinrich von. Economista alemán (1783‑1850), hijo de terratenientes, y que creó su propia granja modelo en Mecklenburgo. Se le considera como uno de los predecesores de las modernas teorías sobre localización, por sus planteamientos sobre la situación de las distintas actividades económicas en círculos concéntricos en torno a la ciudad. También hizo aportaciones considerables a las doctrinas marginalistas, especialmente en lo que se refiere a la productividad marginal, tema en el que influyó grandemente sobre Alfred Marshall.

Tiburón. En la jerga bursátil de EE.UU., y por extensión en el resto del mundo, el comprador silencioso de grandes paquetes de un determinado valor, que actúa sigilosamente para hacerse con la empresa. Para compensar su maquinación, la empresa afectada puede buscar un contratiburón. E.i.: shark, raider.

Tiendas libres de impuesto. Véase duty‑free.

Tierra. Uno de los tres factores de producción tradicionalmente citados ‑junto al trabajo y al capital‑, si bien para ser efectivamente utilizado debe incorporar ciertas dosis de trabajo. E.i.: land.

Time‑sharing. Literalmente, en inglés, reparto de tiempo. Técnica de utilización cuasi‑simultánea de un solo ordenador por varios usuarios, merced a su creciente potencia y a la rapidez de sus respuestas en tiempo casi real.

Tinbergen, Jan. Economista y estadístico holandés (1903), director de los servicios de planificación de su país, profesor de la Universidad de Rotterdam y uno de los impulsores de la econometría como rama científica de la economía. Le fue concedido el Premio Nobel junto a Ragnar Frisch en 1974, fundamentalmente por sus trabajos econométricos. Entre sus obras principales cabe destacar "Econometría" (1949), "La Dinámica del ciclo económico" (1950) y "Teoría de la Política Económica" (1952).

Tipo de cambio. Es la relación de equivalencia entre dos monedas, medida por el número de unidades de un país que es preciso entregar para adquirir una unidad monetaria de otro. Conforme a este criterio, los tipos de cambio se expresan normalmente en el número de unidades monetarias necesarias para comprar un dólar de EE.UU. (En España, p.e., en diciembre de 1987, 112 pesetas = 1 dólar). La única excepción en este sentido es la libra esterlina, cuyo cambio se hace en el número de dólares que cuesta la libra (diciembre 1987, 1,76%s= =1é, en vez de decir 0,56é= =1%S). El tipo de cambio varía entre tipo comprador y tipo vendedor, siendo más bajo el primero que el segundo, ya que el cambista (generalmente un banco) compra más bajo de lo que vende, para tener un margen. Además, el tipo de cambio puede expresarse para billetes o para divisas (cheques, cheques de viajeros, etc.), siendo más favorable en el segundo caso, por ser un mercado menos expuesto. E.i.: rate of exchange. (Véase Apéndice).

Tipo de interés. En teoría económica se define como el precio del dinero. Es la forma de cuantificar, generalmente en tanto por ciento anual, las cantidades que el deudor deberá pagar al acreedor ‑además de la devolución del principal‑ como retribución del capital recibido a crédito. Puede tratarse de interés simple o compuesto. El tipo de interés fluctúa en función de la liquidez de las entidades financieras, y de las previsiones de las autoridades monetarias, de modo que será tanto más bajo cuanto mayor sea la liquidez, y cuanto mayor sea el propósito de impulsar la actividad productiva o la recuperación después de una crisis. Los tipos de interés presentan diferenciaciones importantes en función de las distintas clases de operaciones, y pueden ser fijos, cuando no varían a lo largo del tiempo, o ajustables, en función de una referencia básica del tipo del LIBOR o del MIBOR. Pueden expresarse en términos monetarios o reales (en este último caso descontando la inflación). E.i.: interest rate. (Véase Apéndice).

Tipo diferencial. Es la cuantificación de la diferencia entre la media de los tipos de los intereses activos y pasivos de una entidad financiera; p.e.: el Banco X paga por sus recursos pasivos una media del 8 por 100, y percibe en sus créditos, como promedio, el 12 por 100, siendo por tanto su diferencia de 4 puntos. E.i.: spread.

Tipo impositivo o de gravamen. Véase alícuota tributaria. E.i.: tax rate.

Tipo preferencial. Es el nivel del interés que los grandes bancos aplican en sus créditos a los clientes más asiduos y solventes. Se sitúa, pues, por debajo del tipo medio. E.i.: prime rate.

Titularización. Tendencia del capitalismo contemporáneo a invertir cada vez más en activos financieros (títulos), especialmente especulativos, en vez de ir a la constitución de nuevas empresas creadoras de riqueza. E.i.: securitization.

Título valor. Es el documento expresivo de la tenencia de un derecho sobre una sociedad (acción, obligación), sobre un deudor (deuda pública, letras del tesoro, pagaré, cheque). Puede ser nominativo o al portador. E.i.: securities.

Tobin, James. Economista norteamericano (1918), que entre otras materias trabajó en la medición de los niveles de bienestar, y es autor de la propuesta del nuevo concepto de bienestar económico neto (BEN) como forma más adecuada que el PIB para conocer el nivel de vida, al detraerse del producto todo aquello que no crea satisfacciones generales (p.e.: armamentos, crecimiento de la burocracia, nuevos sistemas de autopistas urbanas, etc.). Recibió el Premio Nobel de Economía en 1981.

Tormenta de ideas. Técnica de reunión que intenta estimular la imaginación creadora de los participantes en un grupo. Como método de trabajo, se orienta a la producción del máximo de conceptos y proyectos originales en el mínimo de tiempo, mediante la libre asociación mental, con la mayor espontaneidad. E.i.: brainstorming.

Torrens, Robert. Economista británico (1780‑1864), al que se tiene normalmente como continuador de David Ricardo, si bien en su obra "El economista refutado" (1808), expuso tesis sobre comercio internacional, que cabe considerar como antecedentes de la teoría ricardiana de los costes comparativos. En sus "Ensayos sobre la circulación de monedas y billetes" (1812), planteó la necesidad de la absoluta cobertura de las emisiones de billetes. Finalmente, en su "Ensayo sobre el comercio exterior del maíz" (1815), hizo una reformulación de la ley del rendimiento decreciente de la tierra, ya enunciada por Turgot.

Torres, Manuel de. Economista español, valenciano (1903‑1960). Fue uno de los primeros catedráticos de Teoría y Política Económica de la Universidad de Madrid, y se cuenta entre los introductores del keynesianismo en España, fundamentalmente a través de su obra "Teoría General del Multiplicador" (1943). Se ocupó de problemas económicos españoles en trabajos que alcanzaron una considerable difusión, especialmente su libro "Juicio de la actual política económica española" (1956). Como decano de la primera Facultad de Ciencias Políticas y Económicas de Madrid, tuvo gran influencia en la formación de muchos economistas españoles de los años 50.

Totalitario. Dícese del régimen político que ejerce una fuerte intervención en todos los órdenes de la vida nacional, concentrando sus poderes en un grupo o partido que no permite la actuación de los otros, a los que incluso llega a exterminar. El totalitarismo en economía tuvo sus manifestaciones más importantes en el Führerprinzip de la Alemania del III Reich, según el cual todas las decisiones de una empresa habían de ser tomadas por su dirigente máximo a nivel nacional con prerrogativas de caudillaje. En Italia, el totalitarismo se manifestó en toda una serie de decisiones para implantar la autarquía. En España, durante el primer período de la dictadura de Franco, el totalitarismo en economía se expresó en un intervencionismo generalizado, con privilegios para grupos minoritarios y con la penuria y control sistemático para los trabajadores (racionamiento, salarios bajos, sindicatos verticales, etc.). E.i.: totalitarian.

Trabajadores desanimados. Dícese de las personas en edad de trabajar, que son potencialmente parte de la población activa, pero que estadísticamente no entran en ella (permaneciendo meramente como inactivos), al no registrarse como parados, por estimar que en ningún caso van a encontrar empleo. E.i.: discouraged workers.

Trabajo. Uno de los tres factores de producción tradicionalmente citados (junto a la tierra y el capital), y al que se asigna también la génesis del capital y la mejora de la tierra. Véase valor trabajo. E.i.: labor.

Trabajo a domicilio. Actividad productiva desarrollada en el ámbito del domicilio propio del trabajador, a veces como autónomo y otras como asalariado. Muy extendida en España, se integra habitualmente en los circuitos de la economía sumergida. E.i.: outwork.

Trabajo a tiempo parcial. Forma de relación contractual laboral, que permite la ocupación por un tiempo diario inferior al considerado normal. Es una forma de contratación que puede animar el empleo juvenil, pero que también facilita el pluriempleo. E.i.: part‑time work.

Trabajo doméstico. Actividad desarrollada en el ámbito del hogar y que se polariza en las labores de preparación de alimentos, limpieza, cuidado de los menores o incapacitados, etc. No se valora a efectos de Contabilidad Nacional salvo que sea realizado por personal asalariado. E.i.: housework.

Trabajo temporal. Forma de relación contractual o de prestación laboral, no de carácter indefinido sino por un tiempo concreto. Permite flexibilizar la relación de trabajo. E.i.: temporary work.

Trade union. Expresión en lengua inglesa para referirse a los sindicatos. En el Reino Unido, con antecedentes en el siglo XVIII, fueron legalizados finalmente por la "Trade Union Act" de 1871. Su función principal ha sido tradicionalmente la de negociar con los empresarios, siendo la huelga su último instrumento.

Trade‑off. Expresión inglesa muy utilizada en la jerga financiera internacional, para referirse a la relación de sustitución entre dos o más alternativas; p.e.: el "trade‑off rentabilidad‑riesgo", a efectos de inversión en activos financieros.

Trading company. Literalmente en inglés, "compañía comercial". Se hace referencia con esa expresión a las grandes corporaciones –generalmente holdings‑ que tienen una amplia gama de productos y cuya actividad comercial alcanza un gran desarrollo incluyendo producciones no propias. En Japón tienen destacada importancia, y las "nueve mayores" suponen más del 50 por 100 de la total exportación del país.

Tráfico de perfeccionamiento. Es el conjunto de figuras jurídico‑económicas, que tienen como objetivo fomentar la exportación, utilizando materias primas de procedencia exterior a precios internacionales. Puede ser de varias clases: admisión temporal, draw‑back, importación temporal, reposición con franquicia, etc. Desde 1987, en España el tráfico de perfeccionamiento activo se ha adaptado por entero a la reglamentación comunitaria, habiendo desaparecido la admisión temporal, el draw‑back y la reposición con franquicia, habiendo sido sustituidas esas figuras por las de suspensión, reintegro, compensación por equivalencia, exportación anticipada y tráfico triangular. Todas esas medidas, sólo aplicables a exportaciones fuera de la CEE, tienden a fomentar las exportaciones, permitiendo la utilización de mercancías no comunitarias dentro del territorio aduanero nacional, sin que queden gravadas con derechos a la importación, y que una vez sometidas a operaciones de perfeccionamiento se exporten en forma de productos compensadores. E.i.: entrepôt trade.

Transacción. Trato o convenio por el cual dos partes en presencia hacen concesiones para llegar a un acuerdo. En el institucionalismo americano, Commons desarrolló la teoría de la transacción vía el análisis de la negociación conducente al pacto. E.i.: bargaining y también del (trato); compromise (avenencia); settlement (conciliación); transaction.

Transferencias. Movimientos unilaterales de fondos que se producen sin contrapartida entre residentes de un país con el exterior; p.e.: remesas de emigrantes, donaciones, etc. En la balanza de pagos se anotan en la subbalanza de transferencias. E.i.: transfers.

Transitario. Es el consignatario para los transportes terrestres o aéreos. E.i.: consignee.

Tránsito aduanero. Suprime formalidades y trámites administrativos para el paso de mercancías por un país que no es el de destino. Es régimen que se aplica a todas las mercancías que circulen de un punto a otro de la Comunidad Europea, si bien hay que distinguir el "externo" (para mercancías que todavía no son comunitarias) y el "interno" (para las mercancías comunitarias). E.i.: customs transit.

Transnacionales. Véase empresas multinacionales. E.i.: transnationals.

Trashumancia. Del latín trans, la otra parte, y humus, tierra. En la España rural, la acción de conducir el ganado durante el verano desde las tierras bajas del sur, más cálidas y con menos pastos, a las altas del norte, más frescas y con pastizales más abundantes, con retorno en invierno a los lugares de origen. La trashumancia era el régimen general del ganado ovino sobre el cual ejercitaba su poder la Mesta, siendo hoy un fenómeno con sólo vestigios reducidos y transformados. E.i.: podría traducirse por seasonal sheep migration.

Tratado de Cartagena. Acuerdo suscrito en Cartagena de Indias, Colombia, en 1966, por Venezuela, Colombia, Ecuador, Perú, Bolivia y Chile. El propósito del Tratado de Cartagena ‑también conocido como Grupo Andino‑ es la formación de un mercado común de ámbito regional, con desarme arancelario total entre los Estados miembros, y arancel aduanero externo común frente a terceros. La retirada de Chile, desde el golpe de Estado de Pinochet, los problemas estructurales de Bolivia, las fricciones entre Perú y Ecuador por cuestiones fronterizas, y otras muchas situaciones, han hecho muy difícil la vida del Grupo Andino, que a pesar de todo mantiene sus propósitos fundacionales. La organización del Tratado tiene su sede en Lima. E.i.: The Cartagena Treaty; Andean Group.

Tratado de Roma. Véase Comunidad Europea. E.i.: Treaty of Rome.

Traveller’s checks. Véase cheques de viajero.

Tribunal de cuentas. Institución que en los países democráticos depende normalmente del Parlamento, cuyas funciones consisten en realizar la auditoría externa de todas las operaciones contables de la Administración, para juzgar si han sido o no realizadas conforme a la ley. La actividad del Tribunal de Cuentas está regulada en la Constitución Española de 1978 en el artículo 136. E.i.: puede traducirse por official auditing department.

Tributo. Es el ingreso de Derecho público, a cuyo pago viene obligado el contribuyente por disponerlo así una ley votada por los órganos representativos de la soberanía popular. El conjunto de los tributos componen el sistema impositivo, que es la base de la fiscalidad. Todo tributo tiene un objeto de gravamen, un sujeto pasivo o contribuyente, y puede ser repercutido o no a terceros. E.i.: tax.

Trilateral. Organización creada por iniciativa de Mr. Brzezinski, uno de los hombres claves de la estrategia de poder del presidente Jimmy Carter (1976‑1980), que desde la Brookings Institution llevó a cabo una serie de estudios, para finalmente convencer a David Rockefeller, presidente del Chase Manhattan Bank, quien promovió la Comisión Trilateral, que se constituyó definitivamente el 23 de octubre de 1973. La Trilateral agrupa a las grandes transnacionales de EE.UU., Japón y la CEE. The Economist la denomina "un matrimonio entre intelectuales y personas influyentes", en tanto que otros la consideran como el "Who’s who" del mundo capitalista y de la alta finanza. Está gobernada por un Comité Ejecutivo de 35 miembros y funcionan además diversidad de grupos de trabajo. La Comisión Trilateral tiene como órgano de difusión entre sus miembros una carta periódica ("Trialogue"). E.i.: Trilateral Commission.

Trueque. Acción de intercambiar una mercancía por otra, pudiéndose diferenciar entre el trueque natural (existente con carácter previo a la aparición del sistema monetario) y el que se produce cuando normalmente las mercancías no se cambian por dinero sino por otras mercancías, siendo entonces resultado de la desconfianza en la moneda. A nivel internacional, las operaciones de trueque se hacen para evitar movimientos de divisas, o para facilitar la salida de grandes excedentes productivos. E.i.: barter.

Turgot, Anne Robert Jacques, barón de L.Aulne. Abad francés (1727‑1781), que tras abandonar los hábitos llegó a secretario de Estado para la Marina Real de Francia, y autor de la obra "Réflexions sur la formation et la distribution des richesses", escrita en 1766. Uno de los grandes fisiócratas, fue el primer formulador claro de la Ley de los rendimientos decrecientes, y el primero también que equiparó las magnitudes acumulación de capital y ahorro.

Turnover. Palabra inglesa que se emplea a veces de forma directa para referirse al giro comercial de una empresa, pudiendo equipararse a su cifra de ventas o cifras de negocios. También se utiliza para referirse a la rotación de la mano de obra.

Turoperador. Del inglés tour operator, literalmente organizador de giras turísticas. Con este nombre se hace referencia a un sistema integrado de empresas que bajo un solo centro de decisiones abarca un conglomerado de actividades, consistentes en agencias de viajes, compañías de transporte, acogida hotelera, servicios de esparcimiento, etc. Los turoperadores tienen el segmento principal de su actividad en compañías de aviación charter, o en contrataciones charter con compañías regulares, lo cual les permite ofertar pasajes de ida y vuelta a lugares turísticos a precios muy por debajo de los de tarifa. Los turoperadores han sido fundamentales para impulsar el turismo de masas a escala internacional; al tiempo que sobre ellos han recaído numerosas críticas, por el hecho de que una gran parte de los beneficios de su actividad quedan en los países de origen. E.i.: tour operator.

TVA. Sigla francesa expresiva de la Taxe sur la valeur ajoutée o Impuesto sobre el Valor Añadido (IVA).

‑‑Sigla para referirse a la Tennessee Valley Authority, empresa pública creada en 1933 por el New Deal de F. D. Roosevelt ‑y dirigida durante muchos años por David Lilienthal‑ para el desarrollo regional de los Estados ribereños del río Tennessee, con el aprovechamiento integral de sus recursos. E.i.: VAT (1ª acepción); TVA (2ª).

Tycoon. Forma de designar coloquialmente en inglés al hombre de negocios que ha acumulado gran riqueza e influencia. Procede de la palabra japonesa taikun, que significa "gran príncipe", y se utiliza tanto con sentido mayorativo como peyorativo, según el contexto.

U

UEP. Véase Unión Europea de Pagos.

UGT. Véase Unión General de Trabajadores.

Umbral de beneficio. Es el punto a partir del cual, en el desarrollo de una empresa, se empieza a conseguir ganancias netas. Coincide, pues, con el punto muerto. E.i.: profit threshold.

Underwriters. Voz del inglés para designar a los intermediarios financieros que toman en firme obligaciones emitidas por una determinada empresa, y que las revenden a agentes que a su vez organizan la venta a sus clientes en el mercado secundario. Es labor que realizan también, usualmente, los merchant banks. Podría traducirse por "suscriptores del primer mercado".

Unidad estratégica de negocio. Representa cada una de las unidades, o el conjunto de actividades homogéneas (negocios), en que puede dividirse una empresa, de forma que respondan a finalidades determinadas en su plan estratégico. E.i.: strategic business unit (SBU).

Unidad Sindical Obrera. Central sindical que significa en España un intento de sindicalismo autogestionario y de no adscripción política. Nacida en los últimos tiempos de la dictadura de Franco, y tras su legalización en 1977, USO no tuvo el desarrollo que esperaban sus dirigentes, quedando en el mejor de los casos como tercera fuerza sindical de ámbito nacional, muy por detrás de CC.OO. y UGT. E.i.: Workers’ Trade Union.

Unificación fiscal. La serie de procesos sucesivos que conducen a que un conjunto de países con fiscalidades previamente independientes lleguen a situarse dentro de un único sistema, con impuestos unificados, tarifas uniformes, y bases imponibles determinables por los mismos métodos. La unificación fiscal suele ir precedida de la armonización, tal como está sucediendo en la Comunidad Europea, donde se planea la armonización del IVA, para el cual todavía perviven, en los distintos Estados miembros, tipos muy diferentes. E.i.: tax unification.

Unión Aduanera. Proceso histórico ya con diversas experiencias en el pasado (Zollverein, o Unión Aduanera Alemana, y Unión Aduanera Italiana). Desde 1958, funciona la Unión de la Comunidad Económica Europea. En la Unión Aduanera, un conjunto de mercados previamente separados y con aranceles de aduanas independientes frente al exterior, crean un mercado común, procediendo para ello al desarme arancelario entre sus Estados miembros (generalmente realizado de forma paulatina para evitar elevados costes sociales), al tiempo que se realiza la aproximación de todos los componentes de la unión a un arancel aduanero común, previamente acordado. El artículo XXIV del GATT autoriza la creación de uniones aduaneras como excepción a la regla general de la cláusula de nación más favorecida. E.i.: Customs Union.

Unión Aduanera de Africa del Sur. La componen las Repúblicas de Sudáfrica, Botswana, Lesotho y Swazilandia. En realidad, es la fórmula del gobierno sudafricano de Pretoria para desplegar en los otros tres pequeños países un absoluto dominio económico, que se extiende igualmente a Namibia, antiguo fideicomiso de la ONU al que Sudáfrica se niega a otorgar la independencia. E.i.: South African Customs Union.

Unión Aduanera y Económica del Africa Central (UDEAC). Está formada por las repúblicas de Congo, Gabón, Chad, Centroafricana, Camerún y Guinea Ecuatorial. Sus propósitos son los típicos de una integración económica que tropieza con las dificultades también típicas de cualquier proyecto de esta clase entre países con muy bajo nivel de desarrollo y graves carencias de infraestructuras. Desde el punto de vista monetario, las seis repúblicas citadas tienen como moneda común el franco CFA, de la Comunidad Financiera Africana. E.i.: Central African Customs and Economic Union.

Unión Económica. Es la fase de la integración en la que, una vez logrados los objetivos inmediatos de la unión aduanera, los Estados miembros de un mercado común se proponen nuevos avances del tipo de armonización hacia la unificación fiscal, sistemas de apoyo recíproco en lo monetario, con el propósito de llegar a contar con una moneda común, política comercial conjunta frente a terceros, etc. La Comunidad Económica Europea es un caso claro de proyecto de unión económica, pero en la cual aún no se plantea ni la unificación fiscal, ni la moneda propia, si bien se han dado pasos importantes en la armonización del IVA y en la creación del SME, respectivamente. La Unión Económica más cohesionada ‑pero no demasiado significativa por la diferencia de dimensión de los dos países‑ es la que forma Bélgica y Luxemburgo (UELB). E.i.: Economic Union.

Unión Europea de Pagos (UEP). Organización promovida por la OECE para sustituir los sistemas bilaterales, propios de los acuerdos de clearing, por un mecanismo multilateral de compensación de saldos entre los países europeos occidentales. Creada en 1948, y teniendo por agente al Banco Internacional de Pagos de Basilea, la Unión desempeñó un importante papel en los primeros tiempos de la recuperación económica impulsada por el Plan Marshall, para dejar de funcionar, de hecho, con la entrada en vigor de la convertibilidad de las monedas de los países miembros de la Unión. Formalmente, la UEP fue sustituida en 1955 por el Acuerdo Monetario Europeo (AME), que representó el reconocimiento formal de la convertibilidad, completada con un fondo europeo para la prestación de ayuda financiera a los países con desequilibrios transitorios en sus balanzas de pago. E.i.: European Payments Union (EPU).

Unión General de Trabajadores (UGT). Central sindical, de orientación política similar a la del Partido Socialista Obrero Español (PSOE), creada en 1886 por Pablo Iglesias, fundador, asimismo, del PSOE. Alcanzó su hegemonía sindical durante la dictadura del general Primo de Rivera, merced al pacto que de facto medió entre su secretario general Francisco Largo Caballero y el dictador. Después de un largo período de práctica de inacción durante el franquismo, a partir de 1976, liderada por Nicolás Redondo, desarrolló una presencia creciente en los medios laborales, disputándose con Comisiones Obreras la hegemonía sindical en España. E.i.: (Spanish) General Workers’ Union.

Unión Internacional de Telecomunicaciones (UIT). Creada por el Convenio Internacional de Telégrafos en 1865, su nombre actual se adoptó en la Conferencia de Telecomunicaciones de Madrid de 1932. Desde 1947, la UIT es una de las organizaciones especializadas de la ONU. Su objetivo consiste en mantener y ampliar la cooperación internacional para el mejoramiento y el empleo racional de toda clase de telecomunicaciones. Tiene su sede en Ginebra. E.i.: International Telecomunications Union (ITU).

Unión Internacional para la Protección de las Nuevas Variedades de Plantas. Los grandes avances en la selección de semillas, en la obtención de híbridos, en la creación de nuevas variedades a través de la ingeniería genética, etc., hicieron surgir, en 1961, la "Convención de París". De ella nació en 1968 esta organización intergubernamental, que se ocupa de proteger a los creadores de nuevas variedades de plantas con los derechos equivalentes a los que para los inventores existen en los registros de propiedad industrial. La Unión tiene su sede en Ginebra. E.i.: International Union for the Protection of New Varieties of Plants (UPOV).

Unión Monetaria. Constituye la organización promovida por dos o más países para pasar a contar con una moneda única y común. Según Robert Triffin, los pasos conducentes a ella son: el sistema de flotación conjunta respecto a una referencia común, que puede ser el dólar; un sistema complementario de ayuda entre bancos centrales para mantener una cierta estabilidad de cambios entre las distintas valutas; la puesta en común de las reservas de los Estados miembros, camino de un sistema de reserva federal; la adopción de la moneda común. Ver Sistema Monetario Europeo, Unión Monetaria Latina. E.i.: monetary union.

Unión Monetaria Latina. De patrón bimetálico oro‑plata, se estableció en 1865 entre Francia, Bélgica, Italia y Suiza, por la Convención de París de 23 de diciembre de ese año. Grecia se adhirió en 1869 y un año antes, al reorganizarse el sistema monetario basado en la peseta, España adoptó como moneda básica la de cinco pesetas, o duro, de las mismas dimensiones y ley que las de la UML para francos, liras, etc. Tenía una relación oro‑plata de 1/15,5 que, al romperse por las fuertes producciones argentíferas, condujo al patrón bimetálico "cojo" y a la virtual desorganización de la Unión. E.i.: Latin Monetary Union.

Unión Postal Universal (UPU). Organización especializada de las Naciones Unidas (desde 1948). Fundada en 1874, su nombre actual se adoptó en el Congreso de París en 1878. Su objeto consiste en formar un solo territorio postal con todos los países miembros para el intercambio recíproco de correspondencia. Tiene su sede en Berna. E.i.: Universal Postal Union (UPU).

Universidad de las Naciones Unidas. Fue concebida en 1975 como "una comunidad internacional de hombres de ciencia dedicados a la investigación, a la capacitación a nivel de postgrado, y a la difusión de conocimientos". En 1973, la Asamblea General designó a la zona metropolitana de Tokio como sede para su primer centro universitario. E.i.: University of the United Nations.

Urbanismo. Es el conjunto de métodos económicos, sociológicos y arquitectónicos para el diseño del espacio urbano, en el propósito de crear condiciones adecuadas de vivienda, medio ambiente, esparcimiento, además de las áreas necesarias con fines de implantación industrial, comercial, etc. Todo ello con las redes arteriales y de transporte público que faciliten la movilidad de la población. El moderno urbanismo tuvo sus inicios en los planteamientos que hicieron los socialistas utópicos para la estructuración de las ciudades y poblados obreros. La "Carta de Atenas" de 1935 consideró cuatro puntos como marco global del urbanismo: viviendas sanas, lugares de trabajo adecuados, instalaciones para el tiempo libre y red circulatoria para relacionar la vivienda con el trabajo y el esparcimiento. E.i.: city planning, urbanism.

USO. Véase Unidad Sindical Obrera.

Uso comercial. Son las costumbres más o menos consolidadas, generalmente no escritas, pero de usual observancia en una plaza comercial, o en todo un país. E.i.: customary business practices.

Usura. Dícese del interés que supera con creces el normal del mercado. Se practica por particulares respecto de prestatarios con escasa solvencia, a quienes incluso se exige la devolución del principal y de los intereses con los métodos más contundentes. Generalmente va unido a la entrega en prenda de joyas u otros valores, o a la hipoteca privada de inmuebles. Ver mohatra. E.i.: usury.

Utilidad. Es la característica de gran número de bienes, que los hace propicios para satisfacer necesidades. En el análisis marginalista se denomina utilidad marginal a la que proporciona la última cantidad percibida de un bien. Cuando la utilidad marginal se hace igual a cero es porque se ha producido el efecto saturación. El único bien cuya utilidad marginal puede ser constante –se dice que para los empresarios‑ es el dinero. E.i.: utility.

Utopía. Véase Moro, Tomás. E.i.: Utopia.

Uztariz, Gerónimo de. Economista español (1670‑1732), mercantilista. Fue autor del libro "Teoría práctica de comercio y marina", que se tradujo al francés, holandés e inglés y que alcanzó gran difusión fuera de España. Defendió la posibilidad de la reconstrucción económica de España sobre la base del incremento de la exportación y de la reducción de las importaciones.

V

VAB. Sigla muy empleada, para abreviar, de la magnitud valor añadido bruto. Véase valor añadido. E.i.: gross added value (GAV).

Valor. Medida de la importancia que se concede a los bienes que satisfacen las necesidades humanas. Suele distinguirse entre el valor en uso o el valor per se de una cosa, y el valor en cambio por otro bien o por dinero. En la teoría clásica y en el marxismo el valor de las cosas se forma por la agregación del trabajo. E.i.: value.

Valor actual neto. Es el valor puesto al día de todos los flujos de caja esperados de un proyecto de inversión. Es igual a la diferencia entre el valor actual de los cobros, menos el valor también actualizado de los pagos generados por el proyecto de inversión. Véase también actualización. E.i.: current net value.

Valor añadido. En un bien –producto agrícola, industrial, etc.‑ es la parte de su valoración total que se incorpora en una determinada fase del proceso productivo, por la aplicación de trabajo y capital al producto de la fase inmediatamente precedente. E.i.: value added.

Valor capital. Valoración en el momento actual de los rendimientos esperados de un proyecto de inversión. Ver valor actual neto. E.i.: capital value.

Valor constante. Es el expresivo del precio de un bien o de la magnitud de una variable cualquiera cuando para distintos momentos se indica siempre en poderes adquisitivos de un año determinado, a fin de neutralizar el efecto inflacionista. Para pasar de un valor corriente a un valor constante, se recurre a la técnica de deflactar. E.i.: current value.

Valor corriente. Es el indicado para el precio de un bien o para la magnitud de una variable cualquiera cuando para distintos momentos se expresa en unidades monetarias de cada año, que están afectadas, por consiguiente, por la evolución de los precios; p.e.: pesetas corrientes de 1982, 1983, 1984, etc. E.i.: current value.

Valor en libros. Valoración que se hace de una sociedad (computando sus activos, goodwill, etc.) a los efectos de su venta o de conocer el precio real de sus acciones, partiendo de la contabilidad como "imagen fiel" de la situación patrimonial. E.i.: book value.

Valor facial. Dícese del que figura como nominal en cualquier título valor, billete o moneda. En este último caso puede quedar por debajo del valor de su contenido en metal. E.i.: facial value, re valve.

Valor real de una acción. Es el cálculo basado en la diferencia entre el activo y el pasivo excluyendo capital y reservas, dividido por el número de acciones en circulación. E.i.: current share value.

Valor teórico del derecho de suscripción. Es el que se calcula teniendo en cuenta la cotización de la acción y toda una serie de factores adicionales, tales como el volumen de la ampliación, momento en que se tiene derecho a dividendo, expectativas del valor, etc. E.i.: current value of suscription rights.

Valuta. Véase divisa, moneda. E.i.: currency.

Variable independiente. Es aquella de la cual se es libre para fijar el valor, dentro de unos ciertos límites, antes de determinar los valores que toman las demás variables en consideración. E.i.: independent variable.

Varianza. Es la forma de medir en una distribución determinada la dispersión en torno a la media aritmética. Se define como la media de la suma de los cuadrados de las desviaciones respecto a la media de una serie de números. Cuanto mayor es la varianza, mayor es la dispersión. La varianza sirve de base para la desviación standard o desviación típica, que es, precisamente, la raíz cuadrada de la varianza. E.i.: variance.

VAT. Sigla inglesa expresiva del value added tax, impuesto sobre el valor añadido (IVA).

Veblen, Thorstein B. Hijo de inmigrantes noruegos, Thorstein Veblen (1857‑1929) fue la figura máxima del institucionalismo norteamericano, con una importante carga crítica en sus obras hacia el capitalismo de su época, especialmente a través del más conocido de sus libros, "Teoría de la clase ociosa". La influencia de Veblen fue muy importante en el New Deal y también a través de sus discípulos Commons y Mitchel.

Vecería. Característica de determinados cultivos arbóreos, cuyo rendimiento oscila de forma extremada de una campaña a otra, sin que se hayan explicado todavía las razones de tan fuertes fluctuaciones productivas. El ejemplo máximo de vecería es la del olivo, cuya producción anual en España oscila entre 150.000 y 750.000 toneladas de aceite de oliva. E.i.: alterance.

Vector. Palabra de carácter muy genérico que puede servir para referirse a un vehículo (por ejemplo, un misil portador de carga explosiva) y que en economía se utiliza para designar un conjunto de datos que guardan entre sí una cierta coherencia; p.e.: el vector demanda final en la tabla input‑output, recoge, en una columna, todas las demandas finales. E.i.: vector.

Vector de crecimiento. Representa la combinación producto‑mercado que la estrategia de la empresa ha elegido para su expansión. E.i.: growth vector.

Velarde Fuertes, Juan. Economista español, asturiano (1927), catedrático de Estructura en la Universidad Complutense de Madrid. Puede considerarse como perteneciente a la corriente del estructuralismo regeneracionista por sus obras "Sobre la decadencia económica de España", "Política Económica de la Dictadura", "La socialización de España", etc.

Velocidad de dinero. Se mide a través de la fórmula V=Y*M, en la que M es la oferta de dinero en una economía concreta y en un momento dado, Y el valor monetario de la Renta Nacional y V la velocidad renta de circulación. En general, V es mayor que 1, indicando con ello que la cantidad de dinero circula a través de la economía más de una vez para financiar el total de transacciones. El concepto empezó a configurarse con las aportaciones de Fray Tomás de Mercado y otros autores de la escuela de Salamanca, y fue tomado en consideración por Locke, Cantillon y John Stuart Mill, hasta su formulación práctica definitiva por Irving Fisher. E.i.: velocity of money.

Vellón. Liga de plata y cobre con la que se acuñó moneda en España desde la Edad Media hasta el siglo XIX. Su expresión más representativa fue el real de vellón, equivalente en los tiempos más recientes a la vigésima parte de un duro. E.i.: vellon, ancient Spanish coin.

Vender a crédito. Operación bursátil consistente en la enajenación en bolsa de acciones que no se tienen, con el compromiso de adquirirlas en un plazo límite de tres meses. El agente anota el valor de las acciones vendidas a un tercero, y lo carga en la cuenta del inversor, para resarcirse luego con el pago por este último de las cantidades correspondientes al final de la operación. El inversor resulta ganancioso si entre la venta inicial y la compra final ha bajado la cotización, y perdedor si ha subido. En caso de subidas intermedias y sucesivas, el agente cobra efectivamente las "garantías" expresivas de esos aumentos. E.i.: selling on credit.

Vendí. Documento que acredita que el accionista de una sociedad ha vendido determinado número de acciones a un comprador concreto. Para su pleno perfeccionamiento, en la legislación española los vendís deben ser formalizados ante notario o agente de cambio y bolsa. E.i.: bill of sale.

Ventaja absoluta y relativa. Referida al comercio internacional, es la situación según la cual un país tiene un producto más barato que todos los demás (ventaja absoluta), a pesar de lo cual puede convenirle producir otro distinto en el que tiene mejores costes comparativos (ventaja relativa). Ver Ricardo, Ohlin y Samuelson. E.i.: absolute/relative advantage.

Ventaja competitiva. Característica diferenciadora respecto de la concurrencia, que reduce los costes de los productos, o que propicia el aprovechamiento de una oportunidad de producto, o de un mercado para mejorar los resultados. Las ventajas competitivas principales se basan en factores de coste, posibilidades de diferenciación y consecuencias de la alta segmentación del mercado. E.i.: competitive advantage o edge.

Viabilidad. Dícese del proyecto que es realizable por no ir contra la legalidad y presentar visos de rentabilidad económica. Los estudios de viabilidad que realizan determinados consultores tienden a contrastar, por simulación económica y técnica, la posibilidad de llevar a cabo el proyecto en sus términos materiales. Cuando los estudios se limitan a unos primeros esbozos sobre el problema planteado, se habla de estudios de previabilidad. Se utiliza comúnmente como sinónimo de factibilidad. E.i.: feasibility.

Vicens Vives, Jaime. Historiador español, catalán (1910‑1960), especializado en Historia Económica, área en la que formó a numerosos discípulos. Fue autor de la monumental "Historia Económica de España y América" y, en colaboración con Jordi Nadal, de la "Historia Económica de España".

Viceóptimo. Traducción española de la expresión inglesa second best, muy empleada por los economistas anglosajones para hacer referencia a que se está dispuesto a asumir una situación que, no siendo la mejor de las posibles, sí resulta aceptable. E.i.: second best.

Vida de un producto. Es el tiempo durante el cual se vende un cierto producto y que, en general, pasa por cuatro fases: experimentación y despegue, industrialización, estabilización, declive. E.i.: product life cycle.

Vida técnica. Es el número de años que se calcula estará en uso un edificio, una máquina o un bien de consumo duradero. Puede servir para ajustar un plan de amortización. E.i.: useful life.

Vida útil. Véase vida técnica.

Viernes negro. Aunque normalmente se llama viernes negro al 24 de octubre de 1929, en realidad ese día fue el jueves negro. Con la expresión de viernes negro a lo que realmente se hace referencia en EE.UU. es al 24 de septiembre de 1869, cuando la Tesorería suspendió la venta de oro. En el Reino Unido se identifica el viernes negro con el 11 de mayo de 1866, fecha en que quebró la banca londinense Overend and Gurney, cuyo colapso tuvo mucha incidencia en un gran número de empresas. E.i.: Black Friday.

Vínculo móvil. Dícese del tipo de cambio de una moneda que se ajusta periódicamente a otra para mantener su valor adquisitivo constante. E.i.: crawling peg.

Volatilidad. En el negocio bursátil, la situación de determinadas acciones que experimentan alzas y bajas muy superiores a lo normal, por referencia a la evolución del índice general. Esos valores son objeto de operaciones a corto plazo, y cuando se generalizan expresan una situación de cierto nerviosismo. E.i.: volatility.

W

Wagner, ley de. Por el nombre del economista alemán Adolf Wagner, quien en 1893 llegó a la conclusión de que el gasto público crece de manera constante de forma extensiva (cada vez más administraciones) e intensiva (cada vez más actividades). E.i.: Wagner’s Law.

Waiver. Expresión del inglés, comúnmente utilizada en otros idiomas, que hace referencia a la excepción a una regla general, como la cláusula de nación más favorecida; p.e.: en el GATT se consideraron como waivers el acuerdo EE.UU./Canadá para el libre comercio de automóviles y sus partes y piezas, y los acuerdos preferenciales de la CEE con Israel y con España, que supusieron situaciones de preferencias en doble vía, que no llegaban a ser ni mercado común ni zona de libre comercio, y que, por tanto, con la oposición de dos terceras partes contratantes del GATT podrían haberse rechazado.

Wall Street. El antiguo muro construido por los holandeses en Nueva Amsterdam, la primitiva Nueva York, al ser demolido dejó el espacio para una calle que en su nombre, Wall Street, recuerda a la vieja muralla. En esta calle se sitúan, desde mediados del siglo XIX, las principales entidades del mercado financiero de Nueva York, incluida la bolsa de valores. Por ello, al mencionarse Wall Street, se hace referencia a los centros de decisión económica más importantes de Estados Unidos y de hecho del conjunto mundial.

Walras, Marie Esprit Léon. Economista francés (1834‑1910), se le considera como el fundador, junto con Pareto, de la Escuela de Lausana, difusora del marginalismo. Su aportación fundamental a la ciencia económica es la teoría del equilibrio general, según la cual todas las demandas interrelacionadas constituyen un conjunto coherente de relaciones. La teoría de Walras junto con el Tableau Economique de Quesnay sirvieron de base a los planteamientos de la Tabla Input‑Output de Leontief.

Warrant. En economía financiera, el título valor o parte del mismo, que da derecho a comprar una o más acciones de una sociedad determinada (a un precio prefijado y por un tiempo también preestablecido), que las emite precisamente en el momento en que puede ejercitarse el derecho del warrant. Si al término del plazo el precio del mercado resulta ser más alto que el fijado en el warrant, prevalece este último. Los warrants se utilizan como atractivo adicional en ciertas emisiones de obligaciones. Puede emplearse directamente el término en inglés; cabría traducirlo por derecho especial de suscripción.

Weber, Max. Sociólogo y filósofo alemán (1864‑1920), profesor de las Universidades de Friburgo y Heidelberg. Fueron muy importantes sus aportaciones teóricas sobre la relación entre ética de las convicciones y ética de las responsabilidades, acerca de la burocracia en el Estado moderno y sobre la importancia de la ética protestante en la formación del capitalismo.

Welfare State. Véase Estado benefactor.

Wicksell, Knut. Economista sueco (1851‑1926), el más importante de los fundadores de la denominada Escuela de Estocolmo. En muchos aspectos se le considera como precursor de Keynes, especialmente por su énfasis en el papel del ahorro y la inversión en el proceso acumulativo de la expansión y contracción.

Wieser, Friedrich von. Economista austriaco (1851‑1926), profesor de la Universidad de Praga, primero, y sucesor después en Viena de la cátedra de Carl Menger. Miembro significado de la Escuela austriaca, fue el introductor expreso del término utilidad marginal, para referirse a la de la última unidad consumida; y asimismo creó la expresión coste de oportunidad, como algo subjetivo que nos invita a decidir invertir el capital disponible entre una u otra aplicación.

Z

Zollverein. En alemán unión aduanera, y concretamente la que se inició en 1833 cuando Prusia llegó a un acuerdo con otros cuatro Estados de Alemania (Hesse Cassel, Hesse Darmstadt, Baviera y Wüttemberg) para desmantelar los aranceles entre sí y construir una tarifa común frente al exterior. con anterioridad, en 1818, Prusia había dado el primer paso con la ley aduanera de aquel año, eliminando las tarifas provinciales que hasta entonces habían subdividido su propio territorio. En 1834, prácticamente toda Alemania estaba dentro de la Zollverein, excepto las tres ciudades hanseáticas (Brema, Hamburgo y Lübeck), y Hannover y Oldenburg, que formalizaron su ingreso en la unión en 1780. La Zollverein es todavía muy frecuentemente citada como el caso histórico más importante de unión aduanera con anterioridad a la Comunidad Económica Europea. E.i.: German customs union. Se cita normalmente en el original alemán.

Zona de libre comercio. Conjunto de procesos para formar un mercado único a partir de dos o más mercados nacionales previamente separados, sobre la base del desarme arancelario entre sus Estados miembros. Sin embargo, y a diferencia de la unión aduanera, los socios mantienen sus propios aranceles de aduanas frente a terceros países, sin llegar a establecer un arancel aduanero común. El art. XXV del GATT autoriza la creación de zonas de libre comercio, en excepción a la regla general de la cláusula de nación más favorecida. Ver Asociación Europea de Libre Comercio (AELC/EFTA), la Asociación Latinoamericana de Libre Comercio (ALAC) y UAFTA. E.i.: free trade area.

Zona franca. Es un espacio claramente delimitado y cerrado, normalmente en las áreas portuarias, que se considera como ubicado al margen del territorio arancelario nacional. Dentro de ella pueden importarse géneros de procedencia extranjera, sin el pago de derechos aduaneros, para su transformación y ulterior exportación al exterior. Normalmente, en las zonas francas no se autoriza la residencia de poblaciones, a diferencia de los llamados puertos francos, donde sí hay población residente, y las zonas económicas especiales creadas en China desde 1982, donde sucede lo propio. E.i.: customs‑free area, foreign trade zone.

Zonas económicas especiales. Véase Zona franca.

Zonas de preferente localización. Véase preferente localización.

Zonas de preferente localización industrial agraria. Véase preferente localización.

Zonas de urgente reindustrialización (ZUR). Véase preferente localización.

Zona industrial en declive (ZID). Véase preferente localización industrial.
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Apéndice gráfico y matemático

Acelerador

El factor acelerador o coeficiente de aceleración (a), como ratio que expresa la respuesta de la inversión al cambio previamente experimentado por el consumo, permite establecer la relación que sigue, en la que se adopta la doble hipótesis de un aumento de consumo de 400000 que induce un incremento de inversión de 200000, con un efecto de aceleración, pues, de 0,5.

a= Incremento de I/Incremento de C=200000/400000=0,5.

Actualización

La tasa de actualización mide la preferencia por el presente. Se calcula mediante la fórmula Va=Q.1/(1+r) elevado a t; Va= valor actual de Q, Q= cantidad base, r= tipo de interés (o de actualización) en tantos por uno y t= número de años.

Calculemos el valor actual de una cantidad 10000 del año t ‑de aquí a cinco años‑ con un tipo de actualización 10, VA=10000.1/(1+0,10) elevado a 5 =10000.1/1,15=10000/1,77=5649.

Es decir, el importe 10000 del año t, equivale a un valor de 5649 en el año 0.

Árbol de decisiones

En el gráfico del texto se representa, como ejemplo, una estructura reticular en la que se parte de un punto inicial A, bifurcándose en dos caminos posibles: A’ y A’’. El primero de estos caminos lleva a su vez, a otros tres A1, A2   y A3, mientras que la segunda opción cconduce a las posibilidades A4, A5 y A6.

Así el árbol representa esquemáticamente las diferentes decisiones parciales susceptibles de resolver un problema determinado, con seis posibilidades diferentes que pueden adoptarse según las circunstancias que vayan presentándose en A, A’, A’’, etc., hasta llegar a A1 ...A6.

Asíntota

La curva logística, que aparece en la figura, corresponde a la fórmula y=a/(1+be-cx), donde x = variable tiempo, y = la variable que nos interesa, por ejemplo, la población; a, b y c, son parámetros, y e = constante que desempeña un importante papel en el cálculo matemático, y en particular en los fenómenos de crecimiento.

En el caso que nos ocupa, la población crece rápidamente al principio; más lentamente después, tendiendo al crecimiento cero en la asíntota; no llegando, pues, a alcanzarse el valor a.

Balance

Activo (Assets)

Activo circulante:

Efectivo (cash)

‑Depósitos bancarios a la vista ............ 8.740

Inversiones (investments)

‑Cartera de títulos valores ................ 3.400

Cuentas a cobrar (accounts receivable)

‑Efectos a cobrar ............... 14.300

‑Clientes ....................... 13.200

‑Deudores diversos ............... 1.400

‑A deducir: Provisión impagados  (2.190)

26.710

Inventarios (inventories)

‑Existencias comerciales ........ 16.900

‑A deducir: Provisión depreciación (210)

16.690

Total activo circulante (current assets) ............ 55.540

Inmovilizado técnico (plant, properties & equipment)

‑Edificios ..................... 100.000

‑A deducir: Amortización.......... (30.000)

70.000

‑Máquinas e instalaciones ....... 38.000

‑A deducir: Amort. ............... (12.000)

26.000

‑Mobiliario ..................... 11.000

‑A deducir: Amortización ............. (3.300)

7.700

Total inmovilizado técnico ......................... 103.700

Cargas diferidas (diferred charges)

‑Gastos de constitución .............................  1.800

Total activo ........................................161.040

Pasivo (Liabilities)

Pasivo circulante:

Cuentas a pagar (accounts payable)

‑Efectos a pagar ................. 6.400

‑Proveedores ..................... 6.300

‑Acreedores diversos ............. 2.900

15.600

Obligaciones estimadas (accrued liabilities)

‑Pagos diferidos ..........................  3.940

Pasivo circulante (Current liabilities) ............. 19.540

Deudas a largo plazo (long‑term debt)

‑Empréstitos de obligaciones .... 30.000

‑Préstamos a medio plazo ........ 15.000

45.000

Capital y superávit (equity & surplus)

‑Capital social ..................60.000

‑Reserva legal ..................  7.110

‑Reservas voluntarias ............ 8.500

75.610

Pérdidas y ganancias (profit & loss)....... 20.890

Total pasivo ........................................161.040

En el ejemplo, tomado del libro del Profesor L. Cañibano, "Contabilidad" (Pirámide, Madrid, 1987, páginas 474‑475), pueden apreciarse, con su versión en inglés, las diversas partidas básicas del activo y el pasivo del balance. La cuenta de resultados, que figura en la entrada "beneficio" de este mismo apéndice, se corresponde con este balance.

Balanza de pagos

A continuación se detallan dos balanzas de pagos, correspondientes a los años 1984 y 1985. A la izquierda figuran los conceptos y a la derecha tres columnas, con los títulos(y por este orden): Ingresos, Pagos y Saldo (todas ellas en millones de pesetas)

Fuente: Secretaría de Estado de Comercio.

	Concepto
	Ingresos
	Pagos
	Saldo

	1. Importación (FOB)
	
	4.332.047
	4.332.047

	2. Exportación (FOB)
	3.643.850
	
	3.643.850

	3. Balanza comercial (2‑1)
	3.643.850
	4.332.047
	-688.197

	4. Fletes, transportes y seguros
	546.282
	372.813
	173.469

	5. Turismo y viajes
	1.247.796
	135.029
	1112767

	6. Rentas de inversión
	219.796
	604.872
	-385.076

	7. Asistencia técnica
	17.558
	61.344
	-43.786

	8. Otros servicios y rentas
	235.096
	251.670
	-16.574

	9. Total servicios (4 a 8)
	2.266.528
	1.425.728
	840.800



	10. Transferencias
	245.777
	70.758
	175.019



	11. Balanza corriente (3+9+10)
	6.156.155
	5.828.533
	327.622



	12. Capital privado a largo plazo
	1.256.596
	825.975
	430.621

	13. Capital a largo plazo
	363.147
	287.602
	75.545



	14. C. a largo plazo (12+13)
	1.619.743
	1.113.577
	506.166



	15. Balanza básica
	7.775.898
	6.942.110
	833.788



	16. Finan. a resid. por Banca  Delegada
	431.065
	467.135
	-36.070



	17. Capital a corto plazo
	129.670
	47.090
	82.580



	18. Variación activos líquidos frente al exterior
	
	777.499
	-777.499

	19. V. pasivos l. frente al ext.
	238.403
	
	238.403

	20. Total movimientos monetarios (18+19)
	
	539.096
	-539.096

	21. Cambios de valoración
	
	
	

	22. Errores y omisiones (15+16+17+20+21)
	
	341.202
	-341.202


	Concepto
	Ingresos
	Pagos
	Saldo

	1. Importación (FOB)
	
	4.717.260
	-4.717.260

	2. Exportación (FOB)
	4.004.911
	
	4.004.911

	3. Balanza comercial (2‑1)
	4.004.911
	4.717.260
	-712.349

	4. Fletes, transportes y seguros
	569.821
	353.036
	216.785



	5. Turismo y viajes
	1.374.677
	169.965
	1.204.712



	6. Rentas de inversión
	288.340
	595.633
	-307.293



	7. Asistencia técnica
	20.754
	69.540
	-48.786



	8. Otros servicios y rentas
	262.066
	335.502
	-73.436



	9. Total servicios (4 a 8)
	2.515.658
	1.523.676
	991.982

	10. Transferencias
	302.099
	115.129
	186.970

	11. Balanza corriente (3+9+10)
	6.822.668
	6.356.065
	466.603



	12. Capital privado a largo plazo
	973.571
	1.196.505
	‑222.934



	13. Capital a largo plazo
	423.090
	429.125
	-6.035



	14. C. a largo plazo (12+13)
	1.396.661
	1.625.630
	-228.969



	15. Balanza básica
	8.219.329
	7.981.695
	237.634



	16. Finan. a resid. Por Banca Delegada
	336.389
	553.504
	-217.115



	17. Capital a corto plazo
	113.556
	95.518
	18.038



	18. Variación activos líquidos frente al exterior
	274.458
	
	274.458

	19. V. pasivos l. frente al ext.
	127
	
	127

	20. Total movimientos monetarios (18+19)
	274.585
	
	274.585

	21. Cambios de valoración
	
	
	

	22. Errores y omisiones (15+16+17+20+21)
	
	313.142
	-313.142


De esta manera se registran las 22 principales partidas de la balanza de pagos. Las cuatro subbalanzas tienen sus saldos en los epígrafes números 3 (comercial), 9 (servicios), 10 (transferencias), 13 (capital a largo plazo) y 17 (capital a corto plazo). Además están los agregados de balanza por cuenta corriente (11), y balanza básica (13).

En el gráfico del texto puede apreciarse cómo, en España, el saldo comercial negativo ‑derivado del déficit de la subbalanza de mercancías‑ se compensa normalmente con el superávit de las subbalanzas de servicios y de transferencias. La línea de trazo grueso, que refleja el saldo de la balanza de pagos por cuenta corriente, representa, en definitiva, la resultante final de ambas fuerzas.

Banda de fluctuación

En el gráfico del texto se registra la evolución de las cotizaciones de las diversas monedas europeas respecto al ECU, dentro de la banda de fluctuación aceptada en el SME de 2,25 puntos (1,125 por arriba y 1,125 por debajo de 0), que exceptúa a la lira italiana (LIT) para la que hay una banda de 6 puntos. El gráfico se refiere al período comprendido entre principios de octubre y finales de noviembre de 1987.

Beneficio

El beneficio en una empresa es el resultado que arroja su cuenta de resultados o estado de pérdidas y ganancias. En el cuadro siguiente (L. Cañibano, "Contabilidad", Pirámide, Madrid, 1987, página 479), se reflejan los cálculos sucesivos hasta llegar a las ganancias finales o beneficios. Este supuesto se corresponde con el utilizado en la entrada "balance" de este mismo Apéndice; e igualmente, figuran en inglés sus principales rúbricas.

Estado de pérdidas y ganancias 1988

Ventas brutas (Gross sales) .............. 210.610

A deducir:

Devoluciones, descuentos y bonificaciones ......   ....

Ventas netas (Net sales) ................. 210.610

Coste de ventas (Cost of goods sold):

Inventario inicial ........................ 14.500

Compras .................................. 105.250

Mano de obra .............................. 39.920

Gastos de fabricación ....................   7.140

Amortizaciones ............................. 6.800

A deducir:

Inventario final ........................... (16.900)

Total: 156.710

Royalties .................................. 1.040

Total coste de ventas: (157.750)

Resultado bruto (Gross income) ............ 52.860

Gastos operacionales (Operating expenses):

Gastos comerciales y de distribución ...... 18.560

Gastos generales y de administración ...... 12.850

Amortizaciones ............................. 2.400

Total gastos operacionales: (33.810)

Resultado de la explotación (Operating income): 19.050

Otros ingresos y (gastos) (Other revenues and expenses):

Ingresos (gastos) financieros ............ (8.940)

Beneficio (pérdida) en venta de valores... (2.420)

Ingresos (gastos) ajenos a la actividad ... 13.200

Total: 1.840(Pérdidas) y Ganancias (Profit and Loss) .. 20.890

Bienes inferiores

En el gráfico del texto se representa en ordenadas el consumo de un producto determinado en función de la renta, pudiéndose observar una curva que crece rápidamente hasta llegar al valor de renta A, descendiendo entonces el consumo progresivamente.

Se trata de la situación en la que los demandantes reaccionan respecto del consumo de un producto, que a partir del nivel de renta A se manifiesta como bien inferior, de modo que el consumo (cantidad) cae al aumentar la renta.

Bolsa de valores

En el gráfico del texto se representa la evolución conjunta de las bolsas mundiales entre Enero y Octubre de 1987, con índice base de 31 de Diciembre de 1986=100 (Cinco Días, 26-10-1987).  

En el cuadro I figuran el detalle de las cotizaciones del "corro eléctrico" de las bolsas españolas en la semana del viernes 6 al viernes 13 de noviembre de 1987. El cuadro II proporciona información sobre los mismos valores.

I. Agua/Gas/Electricidad

	1: Nominal
	2: Título
	3: Bolsa
	4: Cambios viernes anterior
	5: Cambios último viernes
	6: Variación semanal %


	Q


	8: PER
	9: Rentab. por dividendo %


	10: Valor contable %


	11: Máximo


	12: Fecha


	13: Mínimo


	14: Fecha



	500
	 Aguas de  Barcelona (A)
	Barna


	D349
	345
	-1,15
	‑6,75
	42,6
	3,2
	363
	504
	9‑10
	297
	29‑10



	500
	Aguas de Valencia
	Barna
	370
	370
	0,00
	-4,98
	30,9
	3,2
	714
	
	
	
	

	500
	Catalana de Gas (A)
	Barna
	455
	450
	-1,10
	21,20
	29,7


	2,7
	348
	680
	7‑9
	365,7
	8‑5



	700
	Endesa
	Madrid
	144
	150
	4,17
	-25,98
	9,0


	7,1
	141
	249
	26‑1
	106
	29‑10



	1.000
	ENHER
	Barcelona
	100
	97
	-3,00
	34,21
	18,4
	5,2
	276
	132,5
	10‑9
	48
	8‑5

	1.000
	FECSA (B)
	Madrid


	61,25
	
	0,00
	‑4,67
	0,0


	0,0
	182
	73,7
	7‑1
	56
	30‑1

	800
	GESA
	Madrid


	240
	234
	-2,50
	-4,57
	14,6


	4,8
	383
	96
	27‑1
	168
	29‑10



	800
	Hidrocantábrico
	Madrid


	135,5
	131
	-3,32
	-25,26
	11,9


	9,4
	296
	213
	22‑1
	125
	7‑5

	800
	Hidruña (A)
	Madrid


	65,5
	69
	5,34
	2,99
	0,0


	0,0
	101
	96
	23‑9
	53
	12‑5



	500
	Hidrola (A)
	Madrid


	92,75
	88,75
	-4,31
	-10,80
	11,1


	9,0
	232
	115
	7‑1
	52,2
	7‑5



	500
	Iberduero (A)
	Madrid


	116
	115
	-0,86
	-20,59
	13,8
	9,1
	253
	172,2
	5‑1
	84,2
	6‑5

	500
	Reunidas de Zaragoza
	Madrid


	110
	126
	14,55
	2,44
	0,0


	0,0
	434
	165
	23‑1
	100
	22‑7

	2.500
	Saltos del Nansa
	Madrid


	380
	D370
	-2,63
	-31,46
	27,8


	2,8
	198
	590
	13‑1
	355
	29‑10

	500
	Sevillana (A)
	Madrid


	107,50
	106,50
	-0,93
	3,51
	17,3


	7,5
	230
	135
	31‑8
	69
	7‑5

	500
	Unión-Fenosa (A)
	Madrid


	88,25
	89,875
	1,84
	‑0,22
	13,6


	6,9
	267
	114
	8-9
	52
	6-5

	1.250
	Electra de Viesgo
	Madrid
	348
	347
	-0,29
	-20,72
	32,0
	2,8
	221
	470
	5-1
	
	


Notas a las columnas del cuadro I:

1: Nominal en pesetas.

3 a 6: Los cambios o cotizaciones se expresan en enteros o puntos de porcentaje de su nominal, siendo 100 el valor par.

8: PER (price earning ratio).

9: Porcentaje sobre el capital nominal.

10: Valor en libros.

11 a 14: Cotizaciones desde el 1 de enero al 13 de noviembre de 1987.

II. Agua/Gas/Electricidad

	1: Título
	2: Bolsa
	3: Total admitido a cotización (mill. Ptas.)
	4: A cuenta
	5: Fecha
	6: Comple
	7: Fecha
	8: A cuenta
	9: Fecha
	10: Comple
	11: Fecha
	12: Fecha
	13: Condiciones
	14: Ultima admisión

	Aguas de Barcelona(A)
	Barna
	8.476,8
	20,50
	31‑12‑86
	20,50
	1‑7‑86
	20,50
	31‑12‑86
	20,00
	1‑7‑87
	1‑7‑87
	1/20 l. 50%
	Jul. 86

	Aguas de Valencia
	Barna
	1.194,1
	
	Unico
	48,00
	15‑7‑86
	
	
	
	
	7‑81
	
	

	Catalana de Gas (A)
	Barna
	40,0
	20,00
	2‑1‑86
	25,10
	2‑7‑86
	20,00
	29‑12‑86
	24,49
	2‑7‑87
	1‑4‑87
	1/8 par
	Nov. 78

	Endesa
	Madrid
	180.428,9
	25,00
	10‑3‑86
	17,50
	1‑8‑86
	33,25
	22‑4‑87
	26,25
	3‑8‑87
	29‑12‑86
	A val. nom.
	Dic. 85

	Enher
	Barna
	15.826,6
	
	Unico
	30,00
	21‑7‑86
	
	Unico
	40,00
	2‑7‑87
	1‑11‑84
	1/3 par
	Dic. 83

	Fecsa (B)
	Madrid
	86.927,8
	40,00
	31‑12‑84
	40,00
	1‑7‑85
	25,00
	31‑12‑85
	12,50
	1‑7‑86
	16‑6‑86
	1/5 l. 25%
	Dic. 84

	Gesa
	Madrid
	9.597,2
	
	Unico
	40,00
	15‑7‑86
	35,00
	31‑1‑87
	41,50
	15‑6‑87
	23‑6‑86
	A val. Nom.
	Dic. 83

	Hidrocantábrico
	Madrid
	22.957,2
	50,00
	1‑10‑86
	50,00
	1‑4‑87
	50,00
	1‑10‑87
	
	
	20‑4‑86
	1/10 par
	Abr. 86

	Hidruña (A)
	Madrid
	42.378,4
	25,50
	1‑2‑83
	16,50
	1‑7‑83
	25,50
	31‑12‑83
	14,50
	1‑7‑84
	30‑6‑87
	1/5 par
	Jun. 86

	Hidrola
	Madrid
	207.029,3
	20,00
	1‑1‑86
	12,50
	1‑7‑86
	20,00
	30‑12‑86
	12,50
	1‑7‑87
	20‑12‑85
	1/9 l. 35%
	Dic. 85

	Iberduero (A)
	Madrid
	179.348,7
	25,00
	2‑1‑86
	17,50
	1‑7‑86
	25,00
	20‑12‑86
	17,50
	1‑7‑87
	5‑10‑87
	1/10 par
	Jun. 86

	Reunidas de Zaragoza
	Madrid
	7.593,7
	
	Unico
	35,00
	1‑7‑83
	
	Unico
	35,00
	30‑6‑84
	15‑12‑83
	1/3 l. 20%
	Dic. 83

	Saltos del Nansa
	Madrid
	2.500,0
	98,40
	1‑8‑86
	108,00
	1‑5‑87
	100,00
	1‑8‑87
	
	
	31‑3‑86
	A val. nom.
	Ene. 85

	Sevillana (A)
	Madrid
	83.857,4
	20,00
	1‑12‑85
	12,50
	2‑6‑86
	20,00
	1‑12‑86
	12,50
	4‑7‑87
	1‑10‑87
	1/10 par
	Nov. 86

	Unión‑Fenosa (A)
	Madrid
	110.743,8
	12,50
	30‑12‑85
	10,00
	17‑6‑86
	13,75
	30‑12‑86
	13,75
	1‑7‑87
	1‑10‑87
	1/8 p.l. 20%
	May. 86

	Electra de Viesgo
	Madrid
	24.373,5
	50,02
	1‑12‑84
	50,02
	1‑7‑85
	100,04
	30‑6‑86
	97,60
	1‑7‑87
	21‑2‑84
	A val. nom.
	Marz. 85


Notas a las columnas del cuadro II:

2: La Bolsa de Madrid es la más importante de España, seguida de la de Barcelona.

3: Capital en cotización; en millones de pesetas que dividido por el valor nominal de la acción, nos daría el número de acciones.

4 a 7: Dividendos pagados en el último ejercicio; generalmente se liquidan en dos pagos, en fechas sucesivas, el primero a cuenta, y el segundo complementario; en pesetas por acción.

8 a 11: Idem para el ejercicio en curso.

12: Fecha de admisión a cotización de las acciones de la última ampliación.

13: Condiciones de la última ampliación; p.e.: para Aguas de Barcelona, 1 acción nueva por 20 viejas, libre en un 50%, con cargo a reservas, y 50% a pagar por el accionista.

14: Ultima admisión para negociación; siempre hay un lapso entre la ampliación y la posibilidad de contratar las acciones nuevas.

Además de las especificaciones ya hechas, en los dos gráficos siguientes figura la evolución de los índices oficiales de cotización para algunas de las bolsas más importantes del mundo (Nueva York, Tokyo, Londres, Francfurt, París y Milán) y para el caso de Madrid; con índices con base de Diciembre de 1980=100. Es fácil apreciar que entre 1982 y 1987 la bolsa de la capital de España experimentó las máximas subidas para pasar a un índice 720 antes del “lunes negro” del 19 de Octubre del último año indicado.  

Por último, en el cuadro III (tomado del diario "Expansión" de 18 de enero de 1988), figura la cotización de los valores más importantes de las bolsas más significativas. Se expresa, en cada caso, la cotización del día precedente y la última. En la fecha a que se refiere esta inserción, como puede apreciarse, todas las bolsas mostraron signos negativos; con las variaciones que se detallan dentro de cada fecha para los respectivos índices.

Bolsas extranjeras.

Nueva York: Dow Jones, 1.911,14. (9,45) 27‑1

Fuente: Drexell.


	
	Preced.
	Ultima

	B. Central
	26 0/0
	26 2/8

	Telefónica
	23 1/8
	23 3/8

	B. Santand.
	50 5/8
	50 4/8

	C. Fr. Lect.
	419 5/8
	419 5/8

	Allied Sig.
	30 4/8
	31 0/0

	Alum. Co.‑Am.
	42 6/8
	42 2/8

	Amer. Express
	25 6/8
	25 0/0

	Amer. TT
	28 5/8
	28 6/8

	Beth. Steel
	17 0/0
	16 5/8

	Boeing
	44 6/8
	43 7/8

	Chevron
	42 7/8
	42 7/8

	Coca‑Cola
	37 0/0
	35 6/8

	Du Pont
	80 3/8
	80 1/8

	East. Kodak
	43 3/8
	43 1/8

	Exxon
	40 2/8
	39 7/8

	Gen. Elect.
	43 4/8
	42 6/8

	Gen. Motors
	64 6/8
	64 1/8

	Goodyear
	59 0/0
	58 2/8

	IBM
	112 1/8
	113 0/0

	Intl. Paper
	39 3/8
	38 5/8

	McDonald’s
	41 5/8
	44 1/8

	Merck.‑Co.
	148 4/8
	146 5/8

	Minnes. Min.
	57 0/0
	57 7/8

	Navstar
	4 0/0
	4 0/0

	Philip Morris
	84 4/8
	83 1/8

	Primerica
	25 5/8
	26 3/8

	Procter GM
	84 4/8
	83 4/8

	Sears Roe
	33 7/8
	33 6/8

	Texaco Inc.
	37 1/8
	35 7/8

	Union Carb.
	21 0/0
	20 7/8

	USX Corp.
	31 0/0
	20 5/8

	UTD Tech.
	37 3/8
	37 6/8

	Westinghouse
	49 3/8
	48 5/8

	Woolworth
	38 3/8
	39 4/8


París: CAC: 254,20. – (2,00) 27‑1.

Fuente: Merril Lynch/Telerate.

	
	Preced.
	Ultima

	B. Popular
	
	

	Air Liquide
	445
	439

	Carrefour
	2.220
	2.181

	Club Medit.
	361
	350

	Elf Aquitane
	237,5
	240,5

	Michelin
	154
	149

	M. Hennessy
	
	

	Moulinex
	39
	39

	Peugeot
	835
	825

	Philips
	74
	72,2

	Unilever
	324
	316

	G. Electric
	253
	244

	Hachette
	1.550
	1.510

	Lesieur
	1.331
	1.330

	L.Oreal
	2.350
	2.345

	Matra
	1.465
	

	Pernod‑Ric
	610
	607

	Perrier
	501
	501

	Esso
	290
	293

	BSN Gervals
	3.930
	3.912

	Machines Bull
	86
	85,50

	CFP (total)
	
	

	Scheider
	241
	245


Londres: Financ. Times, 1.415,6. – (2,4) 27‑1.

Fuente Merril Lynch/Telerate.

	
	Preced.
	Ultima

	Britoil
	468
	472

	Barclays B.
	495
	483

	Beecham
	463
	467

	Boots
	248
	247

	B. Petroleum
	257
	258

	Br. Telecom.
	232
	230

	Cadbury‑S.
	256
	256

	De Beers
	
	

	G. Electric
	158
	158

	Guiness
	287,3
	290

	Lloyds Bank
	258
	255

	Midland B.
	355
	395

	N. W. Bank
	590
	585

	Ultramar
	218
	217

	Unilever
	488
	487

	Vickers
	161
	162

	Allied Lyons
	341
	345

	BATS
	433
	440

	British Airways
	363
	369

	ICI
	1.070
	1.067

	Thorn Emi
	565
	569

	TSB
	224
	225

	Trafalg. House
	342
	335


Francfort: Commerzbank, 1.237,8. – (9,1). 27‑1.

Fuente: Merril Lynch/Telerate.

	
	Preced.
	Ultima

	AEG
	175,1
	172,7

	Basf
	232,1
	229,1

	Bayer
	245
	241

	BMW
	496
	483,5

	Daim‑Benz
	546,5
	539

	Hoeschst
	244,5
	242,2

	Hoesch
	90
	89,5

	Mannesman
	106
	106,4

	Schering
	373
	374

	Siemens
	336,1
	325

	Thyssen
	107,5
	106,5

	Veba
	248
	246

	VW
	210,7
	206,3

	Commersbank
	200,5
	199,2

	Deustche B.
	379,5
	374,5

	Dresdner B.
	220,5
	220

	Henkel
	450
	444,40

	Krupp
	72
	71

	Man
	144
	143

	Nixdorf
	510,2
	503,8

	Allianz
	1.213
	1.205

	Linde
	549,5
	535

	Porche
	423
	421


Tokio: Nikkei, 23.335,91. – (162,85). 27‑1.

Fuente: Merril Lynch/Telerate.

	
	Preced.
	Ultima

	Telefónica
	
	

	ITT
	
	

	Nissan
	813
	817

	Pioneer
	2.620
	2.650

	Sanyo
	452
	453

	Sharp
	450
	934

	Sony
	4.750
	4.680

	Sumitomo B.
	1.020
	1.010

	Toshiba
	698
	693

	Toyota
	1.840
	1.810

	Bank of Tokio
	1.420
	1.390

	Canon
	946
	950

	Casio
	1.150
	1.140

	Fujitsu
	1.430
	1.400

	Mitsub. Bank
	3.120
	3.060


Zurich: Credit Suisse, 400,5. –(0,1) 27‑1

Fuente: Merril Lynch/Telerate.

	
	Preced.
	Ultima

	Ciba‑Geigy
	2.590
	2.590

	C. Suisse
	2.350
	2.310

	Nestlé
	7.925
	7.940

	Sandoz
	11.750
	11.850

	S. B. Suis
	315
	312

	Swissair
	995
	995

	U. B. Suis
	2.950
	2.925

	Winterthur
	4.900
	4.850

	Zurich Ass.
	5.125
	5.150

	Adia
	6.250
	6.250

	Jacob Such
	
	

	Bank Lu
	2.430
	2.420

	Brown Boveri
	1.575
	1.590


Bruselas: Ind. General, 3.893,56. – (‑15,14) 27‑1.

Fuente: Merril Lynch/Telerate.

	
	Preced.
	Ultima

	Cockerill
	140
	140

	Gevaert
	6.600
	6.580

	GBL
	2.570
	2.510

	Petrofina
	9.470
	9.410

	Arbed
	1.166
	1.210

	Royal Dutch
	3.850
	3.835

	Solvay
	9.640
	9.580

	Unilever
	
	

	Sofina
	9.830
	9.700

	Ebes
	4.430
	4.410

	Intercom
	3.500
	3.490


Milán: Comit, 462,49.  (‑0,64)

Fuente: Merril Lynch/Telerate.

	
	Preced.
	Ultima

	Fiat
	7.985
	8.010

	Pirelli
	3.920
	

	Montedison
	1.235
	

	Banca Comm.
	2.145
	


Cambio de base

La evolución de IPC, con base 100 en 1983 (media anual) presentó la evolución que muestra la serie A.

	Años
	A
	B

	1983
	100,0
	83,3

	1984
	110,3
	91,9

	1985
	120,0
	100,0

	1986
	130,5
	108,7

	1987 (IX)
	138,9
	115,7


Si deseamos pasar a una base 100 en 1985, tendremos que tomar como referencia 100 la cifra 120 de 1985 en la serie A; y dividir las cifras de 100,0, 110,3, 130,5 y 138,9 de la serie A para 1983, 1984, 1986 y 1987, respectivamente, por 1,2, con lo cual obtenemos la nueva serie B, de índices con base 100 en 1985.

Capitalización

El total de los capitales objeto de negociación en una bolsa de valores, a su valoración efectiva de cotización, puede compararse con el PIB, para obtener un coeficiente de capitalización bursátil (en %), que permite comparaciones internacionales, como la que figura en el histograma siguiente. Puede verse cómo a pesar de su espectacular crecimiento desde 1982, la bolsa española se situaba en 1986 a niveles todavía muy modestos de capitalización. Lo cual se debe a que sólo 60 de las 500 mayores empresas españolas (datos de 1987) cotizan en bolsa.

En el gráfico del texto se muestra un diagrama de barras verticales que representan los coeficientes de capitalización para los países más desarrollados, pudiéndose describir el histograma, aproximadamente, de la forma siguiente: Reino Unido 65%, Japón 58%, Estados Unidos 50%, Canadá 45%, Países Bajos 35%,Suecia 30%, RFA 35%, Francia 25%, Italia 20% y España 11%. 

Fuente: Morgan Stanley, Capital International Perspective, y datos suministrados por las autoridades nacionales.

Centros de gravedad

Se calculan, para la latitud y la longitud según la fórmula

Lc=Sumatorio, de i=1 hasta n, de li.Pj/Sumatorio, de j=1 hasta n, de lj, donde

Lc= La longitud (o latitud) del centro;

li= Longitudes (o latitudes) de cada uno de los elementos de la nube de puntos que configuran el espacio en cuestión y

Pj= Valores que toma en cada uno de esos puntos la variable que se considere: población, para determinar el centro de gravedad demográfico; renta, para el económico; ahorro, para el financiero, etc. 

En el gráfico del texto los ejes de coordenadas son los geográficos, correspondiendo el eje de abscisas a 40 grados 24 minutos de latitud norte. Se representan las tres curvas que unen los centros de gravedad económico, demográfico y financiero.

En el gráfico siguiente pueden verse los centros de gravedad de la Economía española para los años indicados, según el trabajo del mismo nombre que Ramón Tamames publicó en 1969. El centro de coordenadas corresponde a Madrid.

Ciclo económico

Sus fases fundamentales las representamos, muy sucintamente en el gráfico siguiente. Dentro de un ciclo de larga duración puede haber, a su vez, oscilaciones de cierta consideración.

En el gráfico del texto se representa en ordenadas el nivel de actividad y en el de abscisas el tiempo. Conforme aumenta el tiempo la curva va creciendo (fase de expansión) hasta llegar a un máximo (fase de auge-crisis). A partir de ese punto la curva (el nivel de actividad) comienza a decrecer (fase de recesión), llegando en la última parte de su descenso a la fase d estancamiento-depresión hasta alcanzar un valor mínimo. A partir d ese mínimo la curva empieza a crecer de nuevo: fase de recuperación.

Cifra de ventas

En el cuadro adjunto figuran las 50 primeras empresas industriales del mundo, ordenadas de mayor a menor por su cifra de ventas. También se incluyen otras variables de interés, como son el beneficio neto y el número de empleados, expresivas de la rentabilidad y de la dimensión laboral de la empresa. E igualmente se facilita la información sobre la actividad y sobre el país donde radica la sede de cada empresa.

	Año 1985
	Año 1984
	Empresa
	País
	Actividad
	Ventas
	Beneficio neto
	Empleados

	1
	3
	General Motors
	EE UU
	Automóvil
	96.372
	3.999
	811.000

	2
	1
	Exon
	EE UU
	Petróleo
	86.673
	4.870
	146.000

	3
	2
	Royal Dutch/Shell Group
	Holanda/Reino Unido
	Petróleo
	81.744
	3.928
	142.000

	4
	4
	Mobil
	EE UU
	Petróleo
	55.960
	1.040
	163.600

	5
	6
	British Petroleum
	Reino Unido
	Petróleo
	53.101
	867
	127.940

	6
	5
	Ford Motor
	EE UU
	Petróleo
	52.774
	2.515
	369.300

	7
	8
	I. Business Mach.
	EE UU
	Bienes de equipo
	50.056
	6.555
	405.535

	8
	7
	Texaco
	EE UU
	Petróleo
	46.297
	1.223
	54.481

	9
	13
	Chevron
	EE UU
	Petróleo
	41.742
	1.547
	60.845

	10
	10
	American Tel. & Tel.
	EE UU
	Servicios
	34.909
	1.557
	337.600

	11
	9
	E. L. Du Pront de Nemours
	EE UU
	Química
	29.483
	1.118
	146.017

	12
	11
	General Electric
	EE UU
	Electrónica
	28.285
	2.336
	304.000

	13
	12
	Amoco
	EE UU
	Petróleo
	27.215
	1.953
	49.545

	14
	17
	IRI
	Italia
	Diversos
	26.758
	-664
	483.714

	15
	16
	Toyota Motor
	Japón
	Automóvil
	26.040
	1.624
	79.901

	16
	14
	ENI
	Italia
	Petróleo
	24.461
	427
	129.268

	17
	15
	Atlantic Richfield
	EE UU
	Petróleo
	22.357
	-202
	31.300

	18
	18
	Unilever
	Holanda/Reino Unido
	Alimentación
	21.627
	669
	304.000

	19
	22
	Chrysler
	EE UU
	Automóvil
	21.255
	1.635
	107.850

	20
	21
	Matsushita Electric Ind.
	Japón
	Electrónica
	20.749
	1.012
	133.963

	21
	24
	Hitachi
	Japón
	Electrónica
	20.525
	860
	164.951

	22
	23
	Pemex (2)
	México
	petróleo
	20.381
	6.178
	183.179

	23
	19
	Shell Oil
	EE UU
	petróleo
	23.309
	1.650
	35.167

	24
	20
	Elf. Aquitaine (1)
	Francia
	petróleo
	20.106
	708
	73.000

	25
	26
	Franç. Des Pétroles (1)
	Francia
	petróleo
	19.268
	164
	44.557

	26
	25
	U. S. Steel
	EE UU
	siderurgia
	18.429
	409
	79.649

	27
	28
	Nissan Motor
	Japón
	Automóvil
	18.226
	332
	108.500

	28
	27
	Philips
	Holanda
	Electrónica
	18.079
	277
	345.600

	29
	30
	Siemens
	RFA
	Electrónica
	17.834
	491
	348.000

	30
	32
	Volkswagen
	RFA
	Automóvil
	17.831
	226
	259.047

	31
	35
	Daimler‑Benz
	RFA
	Automóvil
	17.800
	589
	231.077

	32
	49
	Nestlé (1)
	Suiza
	Alimentación
	17.159
	711
	154.769

	33
	29
	Petrobras
	Brasil
	petróleo
	16.046
	1.791
	61.421

	34
	31
	United Technologies
	EE UU
	aeroespacial
	15.749
	313
	184.800

	35
	33
	Phillips Petroleum
	EE UU
	petróleo
	15.676
	418
	25.300

	36
	36
	Bayer (1)
	RFA
	química
	15.598
	428
	176.080

	37
	39
	Tenneco
	EE UU
	Petróleo
	15.400
	172
	111.000

	38
	42
	Basf (1)
	RFA
	química
	15.072
	339
	130.173

	39
	44
	Occidental Petroleum
	EE UU
	petróleo
	14.534
	696
	42.353

	40
	40
	Hoechst (1)
	RFA
	Química
	14.510
	408
	180.561

	41
	46
	Fiat
	Italia
	Automóvil
	14.193
	694
	226.222

	42
	67
	Samsung
	Corea (S)
	electrónica
	14.193
	113
	129.039

	43
	43
	Mitsubishi Heavy Ind.
	Japón
	automóvil
	14.112
	165
	90.300

	44
	68
	Hyndai
	Corea (S)
	bienes equipo
	14.025
	80
	156.000

	45
	51
	General M. Of Canada
	Canadá
	automóvil
	13.905
	522
	48.106

	46
	48
	Imperial Chemical Ind.
	Reino Unido
	Química
	13.895
	663
	118.600

	47
	41
	Sun
	EE UU
	petróleo
	13.769
	527
	37.818

	48
	37
	Kuwait Petroleum
	Kuwait
	petróleo
	13.641
	693
	15.044

	49
	66
	Boeing
	EE UU
	aeroespacial
	13.636
	566
	104.000

	50
	-
	Vöest‑Alpine
	Austria
	metalurgia
	13.633
	‑189
	69.917


Notas al cuadro:

M.d.: Millones de dólares.

B.n.: Beneficio neto.

(1) Datos en los que se incluyen determinadas empresas subsidiarias propiedad en un 50% o menos.

(2) Datos de la empresa matriz sin contar subsidiarias.

Fuente: Fortune, 9 de junio y 4 de agosto de 1986.

Circuitos

Con base en la contabilidad nacional hemos construido este esquema circulatorio. En él aparecen los cinco sectores a que puede llegarse por agregación sucesiva para obtener lo que podríamos llamar una visión general de los protagonistas macroeconómicos de la economía nacional.

  Así las economías domésticas son el resultado de la suma de todas las unidades de consumo (familiares) de la nación. El sector empresas resulta de la agregación de todas las unidades de producción (incluyendo sociedades anónimas y otras formas jurídicas), y constituyen por tanto el colectivo productor de bienes y servicios. El sector Administraciones Públicas integra al Estado, a las corporaciones locales y a los organismos y entidades autónomas, y expresa, por tanto, la actividad global del sector público. El sector extranjero nos permite cerrar el sistema circulatorio, al incluir las relaciones económicas con el resto del mundo, es decir, con el conjunto internacional con el que se mantiene un intercambio comercial, de capitales y de transferencias de todo tipo. Finalmente, la "caja" Formación Bruta de Capital nos resume la magnitud de la acumulación con vistas a la inversión; mantiene relaciones de entradas provenientes de los cuatro sectores mencionados, que generan ahorro; y al mismo tiempo se establecen las relaciones de salida al sector de empresas y extranjero, que absorben, en proporciones muy distintas, el volumen total de ahorro.

En el gráfico del texto se representa un diagrama de flujos entre los cinco sectores de la Economía. Las "cajas" o rectángulos del gráfico nos definen la magnitud de cada uno de los sectores, en tanto que los flujos entre ellos se expresan gráficamente mediante flechas. La magnitud de cada uno de los sectores se expresa, proporcionalmente a su importancia, en términos de superficie, mientras que la de los flujos la traducimos por el grosor de cada una de las flechas.

Así, se pueden observar los siguientes flujos:

En el sector Economías Domésticas:

- Un flujo saliente, por las transferencias al extranjero, y otro entrante, de las remesas de emigrantes, con el sector Extranjero.

-  Un flujo entrante con el sector Administraciones Públicas, debido a la Seguridad Social, y otro saliente por los impuestos directos.

- Un flujo saliente, debido al ahorro, con el sector Formación Bruta de Capital.

- Un flujo saliente, por el gasto privado, y otro entrante debido a los salarios, con el sector Empresas.

En el sector Empresas

- Un flujo saliente, debido a los salarios, y otro entrante, por el gasto privado, con el sector Economías Domésticas.

- Un flujo saliente, debido al ahorro, y otro entrante, debido al FIBC, con el sector Formación Bruta de Capital.

- Un flujo saliente, por los impuestos, y otro entrante, debido a los gastos públicos corrientes, con el sector Administraciones Públicas.

- Un flujo entrante, debido a las exportaciones, y otro saliente, por las importaciones, con el sector Extranjero.

En el sector Administraciones Públicas:

- Un flujo saliente hacia el sector Formación Bruta de Capital.

- Un flujo entrante, debido a los impuestos directos, y otro saliente debido a la Seguridad Social, con el sector Economías Domésticas.

- Un flujo entrante y otro saliente con el sector Extranjero.

- Un flujo entrante, debido a los impuestos, y otro saliente, debido al gasto público corriente, con el sector Empresas.

En el sector Extranjero:

- Un flujo saliente, por las remesas de emigrantes, y otro entrante, debido a las transferencias al extranjero, con el sectorEconomías Domésticas.

- Un flujo entrante, debido a las importaciones, y otro saliente, por las exportaciones, con el sector Empresas.

- Un flujo entrante y otro saliente con el sectorAdministraciones públicas.

- Un flujo saliente y otro entrante con el sector Formación Bruta de Capital.

En el sector Formación Bruta de Capital:

- Un flujo entrante, debido al ahorro, procedente del sector Economías Domésticas.

- Un flujo entrante y otro saliente con el sector Extranjero.

- Un flujo entrante procedente del sector Administraciones Públicas.

- Un flujo entrante, debido al ahorro, y otro saliente, debido al FIBC, con el sector Empresas.

Cobertura de paro

La tasa de cobertura de paro definida en este Diccionario, tanto en su manifestación bruta como neta, puede seguirse claramente en su evolución desde 1982 a 1987 a través del gráfico. Es fácil apreciar la fuerte caída de la cobertura en los años 1983 y 1984, y su relativa recuperación en los tres años siguientes; si bien muy por debajo de los compromisos adquiridos por los sucesivos gobiernos en los acuerdos de moderación salarial, que comportaban también cláusulas a este respecto para situarla en torno al 50 por 100.

En el gráfico del texto se representa con trazo grueso la tasa de cobertura de paro bruta y, por debajo de ésta, la tasa de cobertura de paro neta, con trazo discontínuo.

Coeficientes bancarios

En el triple gráfico que reproducimos, puede apreciarse la evolución seguida (respecto de los pasivos computables, recursos ajenos, desde 1977 a 1987) por los recursos aplicados a los coeficientes obligatorios de los bancos y cajas de ahorro: coeficiente de inversión (cédulas para inversiones, obligaciones del INI, y otras emisiones privilegiadas), coeficiente de caja (para garantizar una mínima liquidez), coeficiente de depósitos (fondos de los bancos y cajas en el Banco de España), y coeficientes para la compra de Pagarés del Tesoro. Es fácil apreciar el alto grado de control de los recursos de las cajas a través de estos mecanismos, que en el año 1978 rozó el 10 por 100 de las disponibilidades totales. En la banca se sitúa en torno a un 30 por 100.

En los tres gráficos del texto se representan, en forma de diagramas de barras, los coeficientes de inversión, de caja, de depósitos y el de Pagarés del Tesoro y como el porcentaje en pesetas de los pasivos de residentes. Estos gráficos se representan para los años 1977 a 1987. El primero se refiere a los bancos y cajas de ahorro, el segundo, a los bancos privados y el tercero a las cajas de ahorro.

1. Cada coeficiente se calcula sobre la base del correspondiente conjunto de”pasivos computables”.

2. Fuentes: Banco de España, Boletín Estadístico, datos suministrados por las autoridades nacionales y estimaciones del Secretariado de la OCDE.

Coeficientes bursátiles

En el cuadro, y para los tres grupos de valores más significativos del mercado bursátil de Madrid, se reflejan cuatro coeficientes básicos al día 27 de noviembre de 1987 (Nuevo Lunes, 29‑Xi‑1987).

	Sociedades
	Rentabilidad accionista en 1987 (%)
	Rentabilidad efectiva por dividendo
	Pay-Out
	P.E.R.

	Bancos:

	Andalucía
	6,34
	3,84
	41,32
	10,75

	Bilbao
	‑0,43
	2,75
	48,05
	17,47

	Castilla
	31,64
	3,26
	30,63
	9,39

	Central
	3,57
	3,24
	50,99
	15,72

	Comercial Español
	7,94
	1,62
	51,49
	31,85

	Comercial Transatlántico
	34,85
	1,92
	36,82
	19,16

	Bandesco
	87,50
	2,22
	31,67
	14,25

	Español de Crédito
	23,71
	1,40
	
	

	Exterior
	24,19
	4,11
	64,69
	15,73

	Fomento
	‑1,67
	4,56
	63,08
	13,85

	Galicia
	‑12,70
	3,47
	33,24
	9,58

	Guipuzcoano
	22,29
	3,60
	54,57
	15,17

	Herrero
	2,17
	2,87
	30,39
	11,12

	Hispano Americano
	41,98
	1,90
	42,98
	22,56

	Induban
	4,07
	7,07
	50,34
	7,12

	Bankinter
	‑3,16
	3,61
	30,42
	14,03

	B. N. P. España
	21,75
	
	
	31,88

	Pastor
	18,19
	3,25
	42,75
	13,14

	Popular
	‑14,21
	4,03
	43,01
	10,66

	Santander
	13,89
	1,81
	49,70
	25,84

	Valencia
	7,69
	
	
	

	Progreso
	13,43
	0,71
	17,72
	26,43

	Vizcaya
	36,14
	3,10
	45,11
	12,84

	Zaragozano
	12,48
	2,00
	44,85
	22,42

	Eléctrica

	Aguas de Barcelona
	‑8,30
	2,98
	99,41
	36,04

	Cantábrico
	‑22,92
	9,11
	96,30
	11,11

	Catalana de Gas
	16,30
	2,54
	63,00
	25,38

	Endesa
	‑25,98
	7,08
	63,69
	8,99

	Enher
	25,97
	5,43
	95,28
	17,36

	FECSA
	‑4,67
	
	
	

	Gesa
	‑8,07
	5,00
	69,76
	13,95

	Hidrola
	‑14,07
	9,51
	99,90
	13,15

	Hidruña
	7,46
	
	
	

	Iberduero
	‑20,87
	9,03
	92,82
	10,89

	Comunicaciones

	Telefónica
	‑5,71
	7,14
	98,64
	13,75


Comercio exterior

Es bien expresivo el gráfico que nos indica la evolución de las importaciones CIF, las exportaciones FOB y el déficit comercial de España entre 1982 y 1987. La "brecha" o gap del comercio exterior tiende a mpliarse en los veinticuatro últimos meses representados en la figura, al disminuir el índice de competitividad, en gran medida por la integración de España en las Comunidades Europeas a partir del 1 de enero de 1986.

En el gráfico del texto se representan (en miles de millones de pesetas) las importaciones CIF, las exportaciones FOB y el déficit comercial para los años 1982 al 1987.

Componente migratorio

El componente migratorio se calcula según la fórmula

CM=SM.100/H1, donde

SM= saldo migratorio acumulado = SV‑(Ht-H1.

SV= saldo vegetativo acumulado (o crecimiento natural) entre las fechas 1 y t.

Ht = habitantes en la fecha final t.

H1 = habitantes en la fecha inicial 1.

Según los estudios de R. Tamames (Revista de Economía Política, número 32, septiembre‑diciembre 1962), los valores de la fórmula anterior serían:

Ht=30.430.698 (censo 1960).

H1=27.976.755 (censo 1950).

SV=3.328.648 (1950‑1960).

Podemos entonces determinar ya el saldo migratorio, que será:

SM=3.328.648 ‑ (30.430.698‑27.976.755)=3.328.648‑2.453.943=874.705.

Luego, CM=(874.705).100/27.976.755=3,12%.

El porcentaje viene a significar que en el decenio 1950‑1960 emigró al exterior el 3,12 por 100 de la población española.

Comunidad Europea

El estado financiero que figura a continuación, resume el total de las aportaciones y de fondos recibidos por España en relación con la Comunidad. Como puede apreciarse, para 1987 la previsión fue de un saldo neto a favor de España de 38,4 miles de  millones de pesetas.

APORTACIONES DE ESPAÑA AL PRESUPUESTO COMUNITARIO:

1. Aportación por recursos propios ......... 161,0

. Recurso IVA ............................... 88,0

. Recursos propios tradicionales ............ 73,0

- Derechos del Arancel común  ............... 54,5

- Exacciones reguladoras agrícolas  ......... 10,9

- Cotizaciones de azúcar e isoglucosa (1)  ... 7,6

2. Menos ................................... –23,8

. Reembolso de la CEE por premio cobranza de los recursos propios tradicionales  ................................4,2

. Compensación financiera a favor de España .. 0,2

. Ajuste IVA 1986 ........................... 19,4

3. Total ................................... 137,2

FONDOS RECIBIDOS DE LA C.E.E.

1. Intervenciones financieras exclusivamente por el Presupuesto Comunitario (FEOGA-Garantía) ............................ 87,3

2. Aportación comunitaria con cargo a los fondos estructurales ... 88,3

. FEOGA-Garantía ............................. 2,3

. F.E.D.E.R. .................................37,7

. F.S.E. .....................................48,3

3. Total ................................... 175,6

(1) Incluye 0,1 miles de millones de intereses de demora.

FUENTE: “Notas sobre la actuación presupuestaria del Estado durante 1987”, Ministerio de Economía y Hacienda, Madrid, 26-I-1988.

Consejeros comunes (conexiones a través de)

El gráfico representa las conexiones a través de consejeros comunes en el sector eléctrico español en 1976, según la investigación de R. Tamames ("La oligarquía financiera", Planeta, Barcelona, 1977, página 161) Cada enlace lleva un número que corresponde a la persona que con ese guarismo figura en la lista preparada de consejeros comunes

En el gráfico del texto se muestran las conexiones entre las diferentes compañías eléctricas. En la tabla que se incluye a continuación se describe este gráfico, indicándose los pares de empresas relacionadas y los números que les corresponden a los consejeros en la lista de consejeros comunes.

	Empresa
	Empresa
	Números de los consejeros

	W ççelco
	Endesa
	162

	Termoeléctrica del Ebro
	Endesa
	110

	Termoeléctrica del Ebro
	Enher
	110

	Endesa
	Eléctricas Reunidas de Zaragoza
	137

	Endesa
	Eneco
	32 y 97

	Eneco
	Distribuidora d Electricidad
	76

	Endesa
	Gesa
	90, 192 y 224

	Eneco
	Sevillana
	236 y 76

	Gesa
	Sevillana
	140

	Gesa
	Enher
	125, 196 y 212

	Distribuidora de Electricidad
	Sevillana
	76 y 143

	Enher
	Endesa
	110 y 219

	Enher
	Sevillana
	1

	Terminor
	Iberduero
	226, 205 y 11

	Terminor
	Fuerzas Eléctricas del Norte
	226

	Terminor
	Electra de Viesgo
	114

	Terminor
	Electra de Bedon
	114

	Terminor
	Fenosa
	114

	Hidroeléctrica de Cataluña
	Productora de Fuerzas Motrices
	7

	Hidroeléctrica de Cataluña
	Fenosa
	19

	Hidroeléctrica de Cataluña
	Unión Eléctrica
	19

	Hidroeléctrica de Cataluña
	Sevillana
	19

	Sevillana
	Productora de Fuerzas Motrices
	7

	Sevillana
	Fecsa
	33 y 7

	Sevillana
	Unión Eléctrica
	19

	Sevillana
	Saltos del Guadiana
	

	Sevillana
	S.M.S. de Ponferrada
	234 y 33

	Sevillana
	Electra de Viesgo
	3

	Sevillana
	Iberduero
	33 y 60

	Iberduero
	S.M.S. de Ponferrada
	33

	Iberduero
	Fecsa
	33 y 34

	Iberduero
	Unión Eléctrica
	231, 45, 244 y 72

	Iberduero
	Electra de Viesgo
	164, 231 y 241

	Iberduero
	Fuerzas Eléctricas del Norte
	236 y 241

	Fuerzas Eléctricas del Norte
	Hidroeléctrica Española
	241

	Fuerzas Eléctricas del Norte
	Electra de Viesgo
	70 y 241

	Electra de Viesgo
	Hidroeléctrica Española
	18, 152, 234 y 241

	Electra de Viesgo
	Compañía Riegos de Levante
	152

	Electra de Viesgo
	Fenosa
	85 y 144

	Electra de Viesgo
	Electra de Langreo
	64

	Electra de Viesgo
	Electra de Bedon
	144

	S.M.S. de Ponferrada
	Fecsa
	33

	Compañía Riegos de Levante
	Hidroeléctrica Española
	162, 167 y 232

	Compañía Riegos de Levante
	Fecsa
	167

	Hidroeléctrica Española
	Iberduero
	234, 45, 244 y 72

	Hidroeléctrica Española
	Saltos del Guadiana
	

	Hidroeléctrica Española
	Fecsa
	167

	Hidroeléctrca Española
	Hidroeléctrica de Cataluña
	233

	Saltos del Guadiana
	Hidroeléctrica Española
	

	Fecsa
	Fenosa
	15 y 203

	Unión Eléctrica
	Fecsa
	15

	Unión Eléctrica
	Energía e Industrias Aragonesas
	173, 172 y 38

	Unión Eléctrica
	Fenosa
	15, 19 y 113

	Unión Eléctrica
	Electra de Langreo
	176

	Fecsa
	Saltos del Nansa
	183

	Fecsa
	Eléctricas Reunidas de Zaragoza
	2

	Fecsa
	Productora de Fuerzas Motrices
	2 y 7

	Fevosa
	Hidroeléctrica de Cataluña
	19

	Fevosa
	Sevillana
	19 y 234

	Fevosa
	Terminor
	144

	Fevosa
	Hidroeléctrica Española
	233

	Fevosa
	Compañía Riegos de Levante
	167

	Fevosa
	Unión Eléctrica
	15, 19 y 118

	Fevosa
	Saltos del Nansa
	59

	Fevosa
	Fecsa
	15 y 203

	Saltos del Nansa
	Fecsa
	183

	Eléctricas Reunidas de Zaragoza
	Productora de Fuerzas Motrices
	2

	Electra de Langreo
	Hidroeléctrica del Cantábrico
	108, 109 y 130


Notas:

(1) Grandes empresas (10 primeras en el ranking de producción): Endesa, Enher, Eléctricas Reunidas de Zaragoza, Sevillana, Iberduero, Fenosa, Unión Eléctrica, Fecsa, Hidroeléctrica Española y Fevosa.

(2) Las empresas participadass por el INI son: Welco 98%, Endesa 91%, Enher 65%, Eneco 45%, Gesa 85%, Unión Eléctrica 11% e Hidroeléctrica Española 11%.

Contabilidad Nacional (histogramas de Ruggles)

La figura es una representación de lo que en el texto principal se expone sobre cómo a partir del Producto Interior Bruto (PIB) a precios de mercado, restando las rentas netas pagadas al resto del mundo, se obtiene el Producto Nacional Bruto (PNB) también a precios de mercado. Para deducir de él las amortizaciones y pasar de este modo al concepto de PNN a precios de mercado; restando al cual los impuestos indirectos obtenemos el Producto Nacional Neto, al coste de los factores, que es la magnitud macroeconómica más generalmente conocida como Renta Nacional. Luego, a partir de la Renta Nacional, por detracción del impuesto sobre beneficios, los beneficios no distribuidos a los socios y el aporte a la Seguridad Social, se obtiene una magnitud a la cual debemos sumar dos conceptos más (intereses de la deuda pública y transferencias de la Seguridad Social), para obtener así una nueva magnitud macroeconómica cual es la Renta Personal; es decir, la cantidad que efectivamente perciben los ciudadanos a lo largo del año. Sin embargo, que la perciban no significa que puedan disponer de ella, y por eso mismo, si retiramos de la Renta Personal la cantidad que ha de destinarse al pago de los impuestos directos personales, la cantidad que finalmente nos queda es la Renta Disponible, que a su vez se distribuirá, en el ciclo de renta‑consumo‑producción, en dos grandes tipos de gasto: consumo e inversión; esta última, después de pasar por una fase intermedia, más o menos larga, de ahorro.

En el gráfico del texto se muestra un diagrama de barras verticales, en el que la de más a la izquierda, que es la más alta, representa el Producto interior bruto (PIB). La barra a continuación, después de restar el saldo de servicios prestados al exterior, es el Producto nacional bruto a los precios de mercado (PNB pm). Al sustraer de esta última las amortizaciones, se llega al Producto nacional neto a los precios de mercado (PNN pm). Al restar ahora los impuestos indirectos se obtiene el Producto nacional neto al coste de los factores (PNN cf) o Renta nacional (RN). En este momento se restan tres conceptos: los beneficios no distribuidos de las sociedades, los impuestos sobre los beneficios de las sociedades y el aporte a la Seguridad Social (S.S.) y se suman otros dos: los intereses de la Deuda Pública y las transferencias de la S.S., dando lugar a la barra llamada Renta personal. Al restar de la Renta personal los impuestos directos personales (partida en la que entran los intereses de la Deuda pública y las transferencias de la S.S.) se obtiene la barra última, que representa la Renta disponible (RD).

Coordenadas

En unos ejes de coordenadas cartesianas podemos representar una curva de demanda y otra de oferta, de acuerdo con sus respectivas tablas que relacionan precios (P) y cantidades (Q) para un producto concreto.

Tabla de demanda:

	P
	Q

	60
	1.000

	40
	2.500

	32
	2.750

	25
	4.000

	10
	7.000


 Tabla de oferta:

	P
	Q

	15
	1.500

	25
	2.500

	32
	2.750

	40
	3.000

	70
	5.000


En el gráfico del texto se representan las dos curvas correspondientes a las tablas de oferta y demanda anteriores (cantidades en abscisas y precios en ordenadas). La curva de demanda es decreciente conforme aumentan las cantidades, mientras que la de oferta crece. En el punto Q=2.700 kg. P=32 pesetas se llega al precio de equilibrio, que corresponde al lugar de encuentro de la oferta con la demanda.

Coste total, fijo, variable y medio

Costes totales. Es el valor de todos aquellos factores que inciden en la producción de un artículo. Los costes totales, Ct, se dividen en costes fijos, Cf, y costes variables, Cv; es decir, Ct=Cf+Cv.

Costes totales medios. Vienen dados por el cociente de dividir los costes totales de producción, Ct, por el número de unidades producidas, x, es decir: Ctm=Ct/x.

El punto en el que los costes totales medios son mínimos recibe el nombre de punto óptimo de explotación.

Costes variables. Son aquellos costes, Cv, que varían con el volumen de producción. Si la producción de la empresa es nula, los costes variables son igual a cero.

Costes variables medios. Vienen dados por el cociente de dividir los costes variables, Cv, por el número de unidades producidas, x, es decir, Cvm=Cv/x.

El punto en el cual los costes variables medios son mínimos recibe el nombre de punto mínimo de explotación.

En el gráfico del texto se representan, en función del volumen de producción(x), las curvas de costes totales, costes totales medios, costes variables, costes variables medios y costes marginales. Se marcan en la figura los puntos óptimo de explotación y mínimo de explotación.Los costes fijos son independientes de la producción.

Crecimiento cero

Las dos figuras han sido obtenidas del informe al Club de Roma sobre los "Límites al crecimiento" (1972). La figura de la izquierda refleja la hipótesis de evolución espontánea, de crecimiento mayor que cero de la población hasta el 2050, y menor después. En la figura de la derecha, de evolución planificada, es factible apreciar el crecimiento cero a partir del 2000, sobre la base de una política conservacionista y no natalista

En la figura del texto situada a la izquierda se representa el modelo de crecimiento correspondiente a la evolución “espontánea” previsible de las variables básicas del sistema mundial según el modelo “World 3”. En ordenadas se muestran los niveles y en abscisas el tiempo va desde 1900 al 2100. La curva de población crece hasta llegar a un máximo (2050), decreciendo después. También se representan las tres curvas: de producción industrial per cápita, de alimentos per cápita y la curva relativa a la contaminación, con una forma similar a la de población, pero con el máximo situado antes. La curva correspondiente a los recursos disminuye gradualmente desde 1900 al 2100.

En la figura del texto situada a la derecha se representa la evolución de las variables básicas según el modelo “World 3”, con las políticas correctoras recomendadas por el equipo Meadous. La curva de población crece lentamente, hasta aproximadamente el año 2000, manteniéndose constante a partir de esa fecha. La producción industrial y los alimentos per cápita crecen también hasta el año 2000, permaneciendo constantes entonces. La curva de contaminación, que es muy reducida, aumenta hasta el 2000, disminuyendo entonces hasta anularse en el 2100. La curva correspondiente a los recursos disminuye gradualmente desde 1900 al 2100.

Cronograma

Se representa a continuación el cronograma de la realización de un estudio, con sus diferentes fases y los tiempos de duración de cada una de ellas y del conjunto. En la ordenada figuran las actividades con su correspondiente especificación; en tanto que en la abscisa se refleja el tiempo, dividido en meses.

En el gráfico del texto se muestra un cronograma de ejemplo con las actividades y tiempos siguientes:

- Metodología (0-1,5)  

- Bibliografía (1-3)

- Formación equipo (0-2)

- Esbozo proyecto (2,5-4)

- Distribución trabajo (3,5-5)

- Ejecución proyecto (4,5-8)

- Control proyecto (7,5-9)

- Redacción final (9,5-11,5)

- Entrega estudio (11,5-12)

Curva de Laffer

Puede representarse según la forma adjunta para una hipótesis de evolución del tipo medio del impuesto sobre la renta de las personas físicas, IRPF, del 20 al 50 por 100, que tendría efectos contractivos en la recaudación fiscal a partir del tipo medio 40 por 100.

En el gráfico del texto se representan en ordenadas los tipos impositivos, en un margen entre el 20 y el 55%, y en abscisas la recaudación fiscal como porcentaje del Producto interior bruto . Se observa que la gráfica (recaudación) aumenta con el tipo impositivo hasta alcanzar el 40%. A partir de ese punto el porcentaje del Producto interior bruto que se recauda disminuye (la recaudación se contrae).

Curvas de Lorenz

Son muy valiosas para expresar fenómenos de concentración de cualquier variable. Representamos en los gráficos I y II las hipótesis teóricas de capitalismo y socialismo. El primero con gran desequilibrio en la distribución de la renta; el segundo, con una mayor equidad. En el gráfico III puede apreciarse una comparación de la distribución de la renta entre España y Reino Unido hacia 1975.

En los dos primeros gráficos expresamente, y en el III sin identificar, el coeficiente de Gini refleja el grado de concentración en la distribución de la renta (cuanto mayor, más alta la concentración); sobre la base de que el triángulo de la derecha en cada cuadro vale 1, siendo el valor del coeficiente la superficie entre la curva y la recta de equidistribución.

En el primer gráfico del texto (I) se muestra la curva teórica de Lorenz para el capitalismo. En ordenadas se representa el tanto por cien de la población y en abscisas el porcentaje de la renta. La recta de equidistribución es la que une el punto 0% de renta, 0% de población con el punto 100% de renta, 100% de población. Se expresa en este caso que el coeficiente de Gini , es decir, la superficie entre la curva de Lorenz y la recta de equidistribución, es igual a 0,66.

En el segundo gráfico del texto (II) se hace una representación similar para el caso teórico del socialismo, con una curva más cercana a la recta de equidistribución. En este caso se expresa que el valor del coeficiente de Gini vale 0,33.

En el tercer gráfico del texto (III) se muestran las curvas de Lorenz (porcentaje de renta, porcentaje de población) para el caso de España y de el Reino Unido. Se observa que la curva está más separada de la recta de equidistribución en el caso español.

Curva de Phillips

La figura refleja, para Francia (1978‑1985), la evolución seguida por la curva de Phillips, pudiendo apreciarse que la inflación cedió a medida que aumentaba la tasa de paro. Lo cual, sin embargo, no supone que exista una relación inversa automática e indefectible entre ambas variables. El crecimiento en la tasa de paro puede deberse también en buena medida al efecto de las nuevas tecnologías.

En el gráfico del texto se muestra en ordenadas la tasa de inflación (IPC) y en abscisas la tasa de paro (porcentaje de población activa). El gráfico se refiere a Francia en el período 1978-1985 y en él se observa un crecimiento de la inflación con el paro hasta que, a partir de 1980, el aumento del paro coincide con una disminución de la tasa de inflación.

Curvas de indiferencia, mapa de

Conjunto de curvas de indiferencia correspondientes a un mismo sujeto consumidor y a dos bienes dados, representando cada una de ellas distintos niveles de satisfacción, S1,

S2, S3.

En el gráfico del texto se representa en ordenadas el bien Y y en abscisas el bien X. Se muestran tres curvas, paralelas entre sí, correspondientes a los niveles de satisfacción S1, S2 y S3.

Curvas de transformación

El gráfico muestra una curva de transformación de dos productos, automóviles y tractores, que refleja todas las combinaciones posibles de la preferencia del mercado o de una empresa, por uno y otro producto, en condiciones de pleno empleo de los recursos. Una producción máxima teórica de 800.000 automóviles implicaría la no producción de tractores; a la inversa, un supuesto de 120.000 tractores supondría la producción cero de automóviles. Lógicamente, lo normal es una situación intermedia del tipo de 80.000 tractores y 460.000 automóviles.

El gráfico del texto muestra en ordenadas la producción de automóviles (en miles de unidades) y en abscisas la de tractores (también en miles de unidades), con objeto de analizar cómo influye en la producción de automóviles la de tractores y viceversa.

Chartismo

He aquí una expresión gráfica del chartismo bursátil (“Cinco días”, 1-XI-1987), referido, concretamente, a la bolsa de Madrid durante los diez primeros meses de 1987. La curva superior del gráfico muestra la evolución del índice general, que pasó de algo más de 200 en Enero (base: Enero 1986=100) a 300 a mediados de Octubre, para después empezar a caer. La curva “A” es la media móvil de las 70 últimas sesiones y representa una tendencia suavizada.La curva “B” es la media móvil de las 200 últimas sesiones, y supone una tendencia aún más suavizada. La parte inferior representa el volumen de títulos negociados. En el chartismo se supone que cuando la curva I toma a la curva B, lo lógico es esperar el “rebote”.

En el gráfico del texto se muestra la evolución de las citadas magnitudes bursátiles para la bolsa de Madrid de Enero a Octubre de 1987.

CHEQUES DE VIAJERO

El facsímil nos muestra uno de estos efectos bancarios, debiendo figurar arriba la firma estampada en el momento de su compra, y debiendo volverse a firmar el cheque, abajo, en el momento de utilizarlo.

DÉFICIT

La financiación del déficit público puede hacerse con toda una serie de recursos, o lógicamente con una mezcla de ellos. En el gráfico que se adjunta, figura, para España, la evolución de la forma de financiación entre 1974 y 1986. Las fórmulas tradicionales, de préstamo del Banco de España y títulos a largo plazo (Deuda Pública), se vieron desbordados a partir de la década de los ochenta, con una presencia cada vez más importante de los Pagarés del Tesoro, que alcanzaron una punta en 1984, coincidiendo la disminución de la apelación al Banco de España. Como puede apreciarse, las cifras de déficit que figuran en las escalas verticales se refieren al conjunto del sector público, incluyendo, por tanto, Estado, organismos autónomos, comunidades autónomas, diputaciones provinciales y ayuntamientos y cabildos.

En el gráfico del texto se muestra una gráfica que representa la necesidad de financiación de las administraciones públicas (incremento de los pasivos brutos del sector público global), para el período 1974-1986. Los componentes de esta gráfica son (en porcentajes): Préstamos del Banco de España (crédito a tipo de interés nulo), Pagarés del Tesoro, Títulos a largo plazo, Deuda exterior y Otros. También se muestra una curva con los recursos al Banco de España, incluyendo las monedas en circulación.

Fuente: Banco de España. Informe Anual, Apéndice Estadístico.

DEFLACTAR

Para pasar de un valor de 350000 pesetas en Septiembre de 1987 a pesetas de 1983 (véase la entrada cambio de base en este mismo Apéndice) empleamos un deflactor según la fórmula

d=Qnt.IPC1983(=100)/IPCt,

donde d= deflactor para pasar del momento t al momento 0.

Qnt= cantidad de dinero en términos nominales en el momento t.

IPCt= valor en el momento t del índice con base 100 en el momento 0.

Aplicando esa fórmula, resulta: d=350000.100/138,9=251979, que es el valor real de 350000 pesetas de Septiembre del 87 en términos de pesetas de 1983. Como el decremento absoluto de valor es de 98021 pesetas, resulta que la pérdida de valor relativa viene dada por: 98021.100/350000, siendo, pues, el 28,006 por 100

DESVIACIÓN ESTÁNDAR

Se determina como la raíz cuadrada de la media de los cuadrados de las desviaciones con respecto a la media; por ejemplo,: en una serie de observaciones que dan como resultado 2, 3, 3, 4, 5, 7, 7, 9, la media aritmética es la suma de esas ocho cantidades dividida por ocho, siendo el cociente 5. Para la primera de las ocho observaciones, la desviación con respecto a la media es 5-2=3, el cuadrado es 9; y calculando la suma de los cuadrados y dividiendo por el número de observaciones, resulta: 9+4+4+1+0+4+4+16/8 es igual a 5,25

Cuya raíz cuadrada es 2,3, que es el valor de la desviación estándar. Las observaciones comprendidas entre la media +- 2 veces la desviación, se consideran como normales. Ver también distribución normal .

DEUDA PÚBLICA

Las Figuras de la Deuda Pública han evolucionado de manera importante en los últimos tiempos. Y el monto global de endeudamiento del Estado supone ya un cálculo complejo, que para España se resume en el estado financiero que figura a continuación (en miles de millones de pesetas). En el gráfico inferior de esta misma entrada figura el endeudamiento de las Administraciones públicas en porcentaje sobre el PIB en la Comunidad Europea. A pesar del rápido incremento del rattio en España, puede decirse que, sin embargo, se encuentra en una zona inferior de intensidad.

	Clases de deuda
	1984
	1985
	1986 (P)
	1987 (A)
	Variación nominal 1987-1988

	1. Títulos a corto plazo (nominal)
	3.675,4
	5.100,3
	5.962,8
	7.870,0
	2.107,2

	1.1. Pagarés del Tesoro
	3.675,4
	5.100,3
	5.962,8
	5.332,0
	‑630,8

	1.2. Letras del Tesoro
	-
	-
	-
	2.538,0
	2.538,0

	2. Deuda interior negociable
	657,0
	927,8
	2.724,8
	3.070,3
	345,5

	2.1. Deudas de financiación
	657,0
	,8
	1.933,8
	(...)
	(...)

	2.2. Bonos de política monetaria
	-
	-
	791,0
	(...)
	(...)

	3. Deuda interior no     negociable
	1.963,3
	2.055,4
	2.033,5
	1.873,7
	‑159,8

	3.1. Cédulas para inversiones
	1.523,3
	1.634,4
	1.673,4
	1.536,5
	‑136,9

	3.2. Deuda Rumasa
	440,0
	421,0
	360,1
	337,2
	‑22,9

	4. Deuda y créditos asumidos
	198,5
	477,1
	347,9
	353,7
	5,8

	4.1. Obligaciones INI
	146,8
	191,9
	230,9
	220,3
	‑10,6

	4.2. Créditos en pesetas
	40,0
	198,9
	100,6
	118,1
	17,5

	4.3. Créditos INI en moneda extranjera
	-
	75,0
	-
	-
	-

	4.4. Obligaciones Renfe, Consorcio Zona Franca y otras
	11,7
	11,3
	16,4
	15,3
	‑1,1

	5. Créditos del exterior
	793,2
	758,8
	514,3
	474,4
	‑39,9

	6. Deuda perpetua
	10,7
	10,7
	10,7
	10,7
	-

	7. Recurso al Banco de España
	1.637,0
	2.079,1
	1.472,4
	1.158,8
	‑313,6

	Del cual: Cta. de Préstamos
	2.448,9
	2.912,9
	3.549,8
	643,9
	‑2.905,9

	8. Endeudamiento del Estado (1 a 7)
	8.935,1
	11.409,2
	13.066,4
	14.811,6
	1.745,2

	En porcentaje PIB
	35,6
	40,8
	40,8
	41,9
	4,9


(A): Avance.

(P): Provisional.

(...): Dato no disponible.

 Fuente: "Notas sobre la actuación presupuestaria del Estado durante 1987”, Ministerio de Economía y Hacienda, Madrid, 26‑I‑1988.

El endeudamiento del Estado en la CEE (% PIB)

Fuente: Economie Europeenne, número 33.

Notas a la tabla siguiente:

(1) Estimaciones y previsiones de los servicios de la Comisión.

(2) Administraciones Públicas, excluida la Seguridad Social.

(3) Estado.

(4) Deuda valorada a precios de mercado.

	País EUR-12
	1987 (1)
	1986 (1)

	Bélgica (2)
	124,9
	120,8

	Dinamarca
	57,9
	59,8

	Alemania (RF)
	43,5
	42,2

	Grecia (3)
	59,3
	59,1

	Francia
	38,9
	37,0

	Irlanda
	140,0
	133,2

	Italia
	96,5
	91,8

	Luxemburgo
	14,4
	14,2

	Holanda (2)
	81,7
	74,8

	Portugal
	72,7
	67,0

	Reino Unido (4)
	56,7
	58,0

	Media Eur‑12
	61,2
	58,9

	España (3)
	41,9
	40,8


DEVALUACIÓN

El cálculo de la devaluación (para el cual tomamos la de la peseta de 1967, cuando pasó de un valor de 60 a 70 pesetas por dólar), se hace de la forma siguiente:

A. Valor de 1 peseta, en dólares, antes de la devaluación = 1/60=0,0166666.

B. Idem de 1 peseta después de la devaluación = 1/70=0,0142857.

C=A‑B=0,0023809.

C.100/A=14,28%, que es el monto de la devaluación realizada; o, con otras palabras, con la decisión de devaluar, la peseta perdió un 14,28 por 100 de su previo valor respecto al dólar.

DIAGRAMA DE BARRAS

El presente gráfico ("El País", 28 de febrero de 1988) representa, en diagrama de barras, los tipos de intervención (en tantos por ciento) del Banco de España para la concesión de créditos de regulación monetaria. Un diagrama de barras permite, pues, apreciar la evolución de un determinado fenómeno con mayor nitidez todavía que un diagrama convencional.

En el gráfico del texto se representa, en forma de diagrama de barras, los tipos de intervención del Banco de España, del 4-I-87 al 6-II-88.

Diferencial de inflación

Como vimos en la definición correspondiente, es ésta una diferencia que tiene una gran importancia a efectos de competitividad. En el gráfico I puede seguirse la evolución de los precios de consumo de España, la CEE y el conjunto de la OCDE en el quinquenio 1983‑1987. La progresiva convergencia entre las tres series gráficas se convierte en la figura inferior ‑gráfico II - en una casi total coincidencia con la desaparición práctica del diferencial entre España y la OCDE en los dos últimos años de la serie.

En el primer gráfico del texto (I) se muestran tres curvas con la variación anual en tanto por ciento, para España, la CEE y la OCDE, para el período 1983-1987. Se puede observar que las tres curvas se aproximan notablemente al final del período.

En la segunda gráfica del texto (II) se representan dos curvas que muestran la diferencia de puntos porcentuales entre España-OCDE y España-CEE. Se observa que las dos curvas siguen, a lo largo del período, una trayectoria paralela.

DISTRIBUCIÓN NORMAL

El gráfico refleja un caso de distribución normal, en el que una variable toma valores x, con determinadas frecuencias que se reflejan en el eje de ordenadas Y. El valor x es la media (y también la moda y la mediana), y respecto de ella y teniendo en cuenta los valores adicionales de una desviación típica, 2 desviaciones típicas, 3 desviaciones típicas, se sitúan el 68,3, 95,5 y el 99,7 por 100 de los casos.

En el gráfico del texto se representa una curva normal o en forma de campana de Gaus, en el eje de abscisas la variable y en el de ordenadas la frecuencia. Se señala el punto de la curva que corresponde a la media, señalándose que el 68,9% de los valores se encuentran entre +- una desviación típica, el 95,5% entre +- dos desviaciones típicas y el 99,7% entre +- tres desviaciones típicas.

DIVISAS

En el cuadro adjunto (y para el 27 de enero de 1988, diario "Expansión" del 28), figuran las cotizaciones de las distintas divisas en el mercado de Madrid; tanto para las compraventas spot y a plazos de la peseta, como para las demás monedas cotizadas, con los tipos comprador y vendedor.

Divisas convertibles. Madrid.

27‑I.

Fuente: Telebroker.

	PESETA “SPOT”
	Última (Comprador)
	Última (Vendedor)
	Precedente (Comprador)
	Precedente (Vendedor)

	A las 12,00
	133,400
	-
	113,560
	-

	Fixing
	113,494
	-
	113,550
	-

	Cierre
	113,352
	113,636
	113,408
	113,692


	PESETA A PLAZO
	1mes
	2 meses
	3 meses
	6 meses

	A las 10,15
	113,82
	114,28
	114,72
	116,00

	A las 12,00
	113,93
	114,41
	114,87
	116,16

	A las 13,15
	114,10
	114,56
	115,00
	116,28


	DIVISAS
	Comprador
	Vendedor

	1 ecu
	139,965
	140,315

	1 dólar USA
	113,352
	113,636

	1 dólar canadiense
	88,639
	88,861

	1 dólar australiano
	80,979
	81,181

	1 franco francés
	20,095
	20,145

	1 libra esterlina
	201,398
	201,902

	1 libra irlandesa
	180,274
	180,726

	1 franco suizo
	83,186
	83,394

	100 francos belgas
	324,302
	325,114

	1 marco alemán
	67,736
	67,906

	100 liras italianas
	9,217
	9,241

	1 florín holandés
	60,334
	60,486

	1 corona sueca
	18,856
	18,904

	1 corona danesa
	17,663
	17,707

	1 corona noruega
	17,828
	17,872

	1 marco finlandés
	27,865
	27,935

	100 chelines austriacos
	963,794
	866,206

	100 escudos portugueses
	82,766
	82,974

	100 yens japoneses
	88,708
	89,930

	100 dracmas
	84,964
	85,176


DÓLAR

El anuncio que figura a continuación proviene de la revista "Smithsonian", septiembre de 1987, página 12 ‑que traducimos inmediatamente después‑, pone de relieve el origen del dólar en el peso español, y más concretamente en la equiparación del dólar de plata a la moneda española del mismo metal, de los ocho reales, que estuvo en circulación en EE.UU. hasta 1857.

Sept., 1987 Montpelier, VT International Coins & Currency, un distribuidor nacional de monedas de interés numismático ofrece para su venta un número limitado de monedas originales de hasta 200 años de antigüedad, entre ellos los primeros dólares de plata acuñados en las Américas. Estas magníficas piezas argentíferas circularon en tiempos en nuestras iniciales 13 Colonias. A causa de su alto contenido en plata y su popularidad, Thomas Jefferson recomendó que se convirtieran en moneda oficial de EE.UU.

Acuñados desde 1772 a 1821, estos dólares de plata fueron las monedas más populares de nuestras 13 Colonias, y se utilizaron como dinero legal en EE.UU. hasta 1875. A medida que los coleccionistas se ocupaban cada vez más de las monedas clásicas norteamericanas, resultan más buscados.

Acuñados en la más antigua de las cecas de América, en la ciudad de México, y denominados 8 reales, fueron los predecesores del primer dólar de plata de EE.UU. acuñado en 1794.

DOW JONES

En el gráfico figura (tal como aparecía en el diario "The Wall Street Journal" de 28 de enero de 1988, página 19), la evolución del índice Dow Jones entre agosto de 1987 y enero de 1988. Este índice es el más expresivo ‑aunque no sea el más representativo estadísticamente hablando‑ de la evolución de la bolsa de Nueva York, al estar integrado por los 30 valores más destacados del mercado neoyorquino (los más famosos blue chips). Dentro del gráfico figuran asimismo las cantidades negociadas en volumen de acciones (en millones) y el cambio en la cotización de los referidos treinta valores respecto al día anterior.

En el gráfico del texto se muestra la evolución del índice Dow Jones en el período citado. Se especifican las variaciones de la cotización, respecto del día anterior, de los 30 valores industriales que considera el Dow Jones. 

ECUACIÓN DE BIENESTAR

Se formula como sigue:

B= n1.N-c1.C-m.M, donde

B= bienestar,

N= nivel de vida,

C= condiciones de vida,

M= medio ambiente,

con la condición de que los parámetros cumplan la condición n1+c1+m1=1, que caracteriza a la ecuación como psicológica. En otras palabras, los valores de n1, c1 y m1 podrían variar según se tratase de países desarrollados (donde N y C son temas más o menos resueltos, pero donde M es un problema acuciante); o subdesarrollados, donde N está sin resolver (paro, malnutrición, etc.), C es mediocre y M no presenta más dificultades graves por la ausencia de contaminación debido a la escasez de industrias. Es decir, en

B1=0,1.N+0,2.C+0,7.M

B2=0,8.N+0,15.C+0,05.M

El caso B1 correspondería a un país desarrollado, en tanto que el B2 sería el supuesto de uno todavía en el subdesarrollo.

ECU

En el cuadro figuran las paridades bilaterales oficiales (siempre la cifra intermedia en cada casilla) y los límites por encima y por debajo (con un margen total del 2,25 por 100, excepto en el caso de la lira que llega al 6 por 100), después de la última revisión de enero de 1987 de la parrilla de tipos de cambio de las monedas europeas.


	
	BFR
	DKR
	DM
	FF
	FLH
	IRL
	LIT

	1 BFR=
	
	0,189051888

0,1849376

0,180729696
	0,049562209

0,0484836

0,047380447
	0,166225114

0,1626076

0,158907773
	0,055843814

0,0546285

0,053385533
	0,018500624

0,018098

0,017686214
	36,97581952

34,942131

32,78276346

	1 DKR=
	5,533124995

5,4072276

5,289553098
	
	0,267994598

0,2621623

0,256197294
	0,898817537

0,8792568

0,859250981
	0,301960489

0,295389

0,288767984
	0,100037388

0,0978603

0,095633674
	199,936677

188,94006

177,263868

	1 DM=
	21,1057524

20,625495

20,17666323
	3,903241837

3,8144307

3,731418496
	
	3,42847728

3,3538642

3,277553392
	1,151807391

1,1267409

1,101104052
	0,381585753

0,3732814

0,36478809
	762,6445826

720,69875

676,1607255

	1 FF=
	6,292958369

6,1497705

6,015938121
	1,163804314

1,1373241

1,112572862
	0,305105632

0,2981635

0,291674676
	
	0,343426912

0,335953

0,328309027
	0,113774955

0,1112989

0,108766505
	227,3928079

214,88609

201,606475

	1 FLH=
	18,73166675

18,305446

17,90708636
	3,464187418

3,3853662

3,31169155
	0,908179384

0,8875154

0,868200714
	3,045910759

2,9766063

2,911827713
	
	0,33866342

0,331293

0,323755057
	676,8588654

639,63129

600,1031043

	



1 IRL=
	56,54121215

55,254545

54,05223088
	10,45656775

10,218646

9,996262597
	2,741317562

2,678944

2,620642914
	9,194006923

8,9848141

8,789280558
	3,08875484

3,0184758

2,952785764
	
	2.043,082137

1.930,7116

1.811,396726

	1 LIT=
	0,030503834

0,0286187

0,027044701
	0,0056413075

0,00529268

0,0050015835
	0,0014789383

0,00138754

0,0013112267
	0,0049601581

0,00465362

0,0043976764
	0,0016663803

0,0015634

0,0014774128
	0,00055206017

0,000517943

0,00048945658
	


Nota: La primera cifra corresponde al límite superior, la segunda a la paridad bilateral oficial y la tercera al límite inferior.

VALOR OFICIAL DE 1 ECU

(enero de 1987)

BFR 42,4582

DKR 7,85212

DM 2,05853

FF 6,90403

FLH 2,31943

IRL 0,768411

LIT 1.483,58

LIBRA ESTERLINA 0,739615

DRAC 150,792

Para la LIBRA ESTERLINA y el DRAD, los valores son ficticios, ya que estas monedas no participan en el SME.

Fuente: Comisión Comunidades Europeas.

EUROBONOS

El mercado de eurobonos tiene ámbito mundial y se opera en él a través de los brokers y los dealers. En el cuadro siguiente figuran, procedentes de la Agencia Merrill Lynch (diario Cinco Días, de 27 de enero de 1988), las principales emisiones, especificándose su vencimiento, el tipo de interés del mercado (cupón), el precio de cotización, y la rentabilidad al vencimiento según los cálculos hechos por la agencia informadora.

Cotizaciones de eurobonos

	
	Vencimiento


	Cupón
	Precio
	Rentabilidad al vencimiento (%)

	Dólares USA:



	Banco Mundial
	1989
	11 3/8
	-
	-

	Banco Mundial
	1990
	11 ½ 
	107 3/8
	8,10

	Banco Mundial
	1990
	10 7/8
	105
	8,02

	Banco Mundial
	1990
	11 ¼
	107 3/8
	8,10

	Banco Mundial
	2016
	9 ¾
	97 ¾
	9,99



	B.E. de Inversiones
	1991
	11
	107 5/8
	8,12



	B.E. de Inversiones
	1993
	11 7/3
	113 ½
	8,74



	CEE
	1991
	8 3/8
	101 5/8
	8,00



	CEE
	1993
	12
	114
	8,74



	Eurofima
	1996
	9 ¼
	100
	9,24



	Eurofima
	1991
	7 ¾
	-
	-

	Marcos alemanes:



	Banco Mundial
	1996
	6
	99 ½_
	6,09



	Banco Mundial
	1995
	7 1/8
	106
	6,02

	Banco Mundial
	1995
	6 ½
	103
	5,97

	Banco Mundial
	1997
	5 7/8
	97 ¾
	6,19

	B.E. de Inversiones
	1993
	6 7/8
	105
	6,05



	B.E. de Inversiones
	1997
	6 1/8
	99 3/8
	6,24

	B. E. De Inversiones
	1996
	5 5/8
	97 ½
	6,00

	Ecus:

	Banco Mundial
	1993
	8 5/8
	104 5/8
	7,57

	Banco Mundial
	1995
	8 ½
	104 3/8
	7,72

	Yens japoneses:

	Banco Mundial
	1994
	4 7/8
	99
	5,04

	Banco Mundial
	1996
	6 ½
	107 ¾
	5,29

	B.E. de Inversiones
	1996
	6 1/8
	105 ¾
	5,24


Fuente: Merrill Lynch.

EUROMERCADOS

Es un mercado mundial, en el que operan los principales bancos, y que funciona de hecho las veinticuatro horas del día: ocho prácticamente en Extremo Oriente (Tokio, Hong‑Kong, Singapur, etc.), ocho en Europa, y ocho en EE.UU., precisamente por ese orden. Los tipos de interés que figuran para las principales monedas y para los plazos más corrientes, se especifican en tantos por ciento, diferenciando entre quien quiere tomar dinero a préstamo y quien lo ofrece a crédito. Los datos que figuran en el cuadro, son cotizaciones promedio de un mercado prácticamente perfecto a escala mundial, si bien para el dólar y la libra proceden fundamentalmente de Londres, para el franco suizo de Ginebra y para el marco alemán de Francfort. Los tipos efectivos experimentan pequeñas diferencias en función de los bancos (en la información que ofrece la agencia Reuter sí se indican los tipos para cada banco), y respecto de este tipo concreto el banco de que se trate aplica su "spread"; por ejemplo, ¼ más del tipo para los clientes preferentes, o 1 ½ para los clientes no preferentes.

Euromercado

	Tipos de interés
	Presta
	Toma

	Dólares EE.UU.

	1 semana
	6 15/16
	6 13/16

	1 mes
	7 0/0
	6 7/8

	3 meses
	7 1/8
	7 0/0

	6 meses
	7 ¼
	7 1/8

	1 año
	7 5/8
	7 ½

	ECU

	1 semana
	5,75
	5,50

	1 mes
	5,93
	5,81

	3 meses
	6,31
	6,18

	6 meses
	6,56
	6,43

	1 año
	6,81
	6,68

	Franco suizo

	1 semana
	-
	-

	1 mes
	1,12
	1,00

	3 meses
	1,81
	1,68

	6 meses
	2,43
	2,31

	1 año
	2,93
	2,81

	Libra esterlina

	1 semana
	8,37
	8,12

	1 mes
	8,50
	8,37

	3 meses
	8,75
	8,62

	6 meses
	8,93
	8,81

	1 año
	9,25
	9,12

	Marco alemán
	
	

	1 semana
	3,12
	3,00

	1 mes
	3,25
	3,12

	3 meses
	3,37
	3,25

	6 meses
	3,50
	3,37

	1 año
	3,75
	3,62


Fuente: Merrill Lynch

EXCEDENTE DEL CONSUMIDOR

La interpretación gráfica del excedente del consumidor puede verse en la figura, donde se representa la curva de demanda AB de un bien, que es asimismo la curva de utilidad. El excedente del consumidor viene dado por el área rayada, como diferencia del área OACD (utilidad total que le reporta la cantidad de bien OD), menos el área OECD (precio pagado por la cantidad del bien OD).

En el gráfico del texto se representa la curva de demanda de un bien AB, en ordenadas el precio y en abzcisas la cantidad. La curva, lógicamente, decrece conforme aumenta la cantidad.Para un punto C de la curva, correspondiente a la cantidad de producto OD al precio OE, el excedente del consumidor viene dado por el área de la superficie que resulta al eliminar de la superficie entre la curva y el eje, la superficie del rectángulo ODCE.

FECUNDIDAD GENERAL

Se calcula mediante la fórmula:

Fg=A.1000/Mf, donde

A= Total de alumbramientos.

Mf= Total de mujeres en edad fértil.

Si en España las mujeres potencialmente fértiles se calculan (1980) como las situadas entre 15 y 45 años (15,5 millones), y se deduce un 6 por 100 como estériles, queda un total de 14570000 mujeres fértiles. Si en 1980 hubo 571000 nacimientos, resulta que la tasa de fecundidad general fue

571000.1000/14570000=39 por 1000

GRUPOS DE PRESIÓN (EN ESPAÑA)

En el gráfico (R. Tamames, "La oligarquía financiera en España", Planeta, 1977, páginas 180 y 181) figura la representación de algunos de los grupos de presión institucionalizados en la economía española en 1976. Para dar una idea de la densidad de los grupos de presión, los sucesivos cortes del histograma se hicieron a la escala representativa del peso de los respectivos sectores dentro del PIB.

En el gráfico del texto se representan, mediante barras, los diferentes grupos de presión de la economía española en 1976, agrupados por sectores, de los que se indica el Producto interior 

bruto:

Sector FAO – 10%: ANFA (1), ANSA (2), Federación de arroceros (17),INDO (18) y S. N. Del Olivo (19).

Industria – 32%: UNESA (3), Unión Salinera (4), Potasas Españolas (5), OFICEMEN (6), Equipos Nucleares (7), ANFAC (8), ANFE (9), Consorcio de Neumáticos (10), Instituto Papelero (11), CAMPSA (20), UNESID (21),CONSTRUNAVES (22) y SERGOBE (23).

Construcción – 9%: SEOPAN (12).

Transportes y Comunicaciones – 7%: TALGO y Wagon-Lits (13), OFICEMA (14)Transmediterránea (24) y Spantax (25).

Instituciones Financieras – 9%: ASNEF (15), Consejo Superior Bancario (26)CECA (27) y Consorcio de Cajas Rurales (28).

Otros servicios - 33%: Consorcio de Diarios Españoles (CONDIESA) (16).

HARROD‑DOMAR, MODELO

Puede formularse como sigue

Incremento de Y=(Incremento de I).Rcp, donde

Y= renta.

I= inversión.

Rcp= relación capital producto = Incremento de p/ Incremento de c, o cantidad de capital necesario para aumentar la producción en una unidad.

Por tanto, el modelo mide, ex ante, el crecimiento posible al planear una inversión concreta cuya relación capital producto es conocida. Por ejemplo, en una zona de regadío, con una Rcp de 3, la inversión de 500 millones de pesetas produciría un aumento de renta

Incremento de Y=500.(1/3)=166

HISTOGRAMA

Es la representación gráfica que expresa los valores que va tomando una determinada variable a lo largo del tiempo; o toma las distintas frecuencias de una misma variable en un período determinado según las distintas circunstancias. En el ejemplo se ilustran la evolución del volumen de desempleo en España entre 1981 y 1987.

En el gráfico del texto se representa en un diagrama de barras verticales,el nivel de desempleo en España, en miles de personas, para el período 1981-1987. El valor más alto se alcanza en 1985, con un volumen de desempleo próximo a 3100 miles de personas. FUENTE: INE-EPA.

I+D

En los gráficos adjuntos, puede verse el esfuerzo desarrollado en términos de I+D (en %> sobre el PIB) en EE.UU., Japón, la Comunidad Europea y España, entre 1977 y 1985 (en el caso de España 1978 y 1984). Es fácil apreciar la escasez de aplicación de recursos que en España se realiza en términos comparativos, a pesar de la importancia que todo lo tecnológico tiene en la estrategia del desarrollo ("Cinco Días", 16‑II‑1988).

En el primer gráfico del texto, se representa el esfuerzo en I+D en términos de porcentaje del PIB, y para el período 1977-1987, para Estados Unidos. El valor fluctúa entre el 2,4 y el 3,0%.

El segundo gráfico del texto se refiere a Jaapón, entre 1977 y1985, variando la curva entre 2,35 y 2,95%. El siguiente gráfico del texto se describe la situación para la Comunidad Europea en el mismo período, moviéndose la curva entre 2,1 y 2,4%.

En el último gráfico del texto la curva describe el porcentaje del PIB dedicado a I+D en España, en el período 1978-1984. El porcentaje oscila entre 0,25 y 0,5%.

IMPORTACIÓN, PROPENSIÓN MARGINAL A LA

Se calcula como Incremento de M/Incremento de Y, es decir, lo que crece la importación, al aumentar la renta, en ambos casos, respecto a un período anterior. En la realidad española, y en millones de pesetas corrientes, para el año 1985, se dio una relación Incremento de M/Incremento de Y=442288/2808387=1,15, lo cual supuso un incremento del 15 por 100 en términos de elasticidad renta de la importación.

IMPORTACIÓN, PROPENSIÓN MEDIA A LA

Se mide como el ratio

(M/Y).100, donde

M= importaciones.

Y= Renta Nacional.

Con los mismos parámetros de la entrada anterior (1985) resultaría, en billones de pesetas:

M/Y=(4,717/27,929).100=16,89

Lo cual significa que la importación supuso un 16,89 por 100 de la Renta Nacional.

IMPUESTO SOBRE EL VALOR AÑADIDO (IVA)

La determinación práctica del IVA que debe satisfacer una empresa se fija en la contabilidad de sus compras y sus ventas. Supongamos que el tipo es del 10 por 100, y que para un cierto período (por ejemplo, un mes) los bienes y servicios recibidos y suministrados por una empresa según su contabilidad sean:

Compras (mes X):

Día 3: 55000 pesetas, de las que 5500 de IVA.

Día 12: 13000 pesetas, de las que 1300 de IVA.

Día 25: 50000 pesetas, de las que 5000 de IVA.

Total: 118000 pesetas, de las que 11800 de IVA, pagadas.

Ventas (mes X):

Día 5: 85000 pesetas, de las que 8500 de IVA.

Día 23: 43000 pesetas, de las que 4300 de IVA.

Total: 128000 pesetas, de las que 12800 de IVA, percibidas.

Total a ingresar a Hacienda: 12800‑11800=1000 pesetas.

Este método de cálculo del IVA es el de "sustracción", y es el practicado por los Estados miembros de la Comunidad Europea. Tal como puede verse a continuación, tanto los tipos impositivos como el número de los mismos en vigor en los diversos Estados miembros son muy dispares:

	Países
	%

	Bélgica
	Tipo normal 16%
	Tipo reducido 6%
	Tipo incrementado 25%

	Dinamarca
	Tipo único 20,25%

	Alemania Federal
	Tipo normal 13%
	Tipo reducido 6,5%

	Francia
	Tipo normal 17,60%
	Tipo reducido 7%
	Tipo incrementado 33,33%

	Irlanda
	Tipo normal 20%
	Tipo reducido 10%
	Tipo cero 0%

	España
	Tipo reducido 6%
	Tipo normal 12%
	Tipo incrementado 33%

	Italia
	Tipo normal 14%
	Tipo reducido 1, 3, 6, 9 y 12%
	Tipo incrementado 35%
	Tipo intermedio 18%

	Luxemburgo
	Tipo normal 10%
	Tipo reducido 5 y 12%

	Holanda
	Tipo normal 18%
	Tipo reducido 4%

	Gran Bretaña
	Tipo normal 15%
	Tipo cero 0%

	Portugal
	Tipo reducido 8%
	Tipo normal 16%
	Tipo incrementado 30%


INCREMENTO DEMOGRÁFICO ACUMULATIVO ANUAL

Como ritmo anual de crecimiento global de una población, se calcula mediante la fórmula:

Incremento de Da=(raíz de índice t de Ht.l/Hl).100, donde

Incremento de Da= incremento demográfico acumulativo anual.

t= número de años.

Hl= población en el momento inicial l.

Ht= población en el momento final t.

INCREMENTO VEGETATIVO

Como ritmo de crecimiento demográfico debido exclusivamente a la población originaria, es decir, sin migraciones, se calcula según la fórmula siguiente:

Incremento de v=(SV/H).100, donde 

SV= (saldo vegetativo)=nacidos ‑ fallecidos.

H= número de habitantes

INDICE TÉCNICO DE COMPETITIVIDAD (ITC)

En España se elabora tomando dos elementos básicos:

- El Indice de Precios Relativos (IPR), que estima, como su mismo nombre indica, la evolución de costes a través de las tasas de inflación. Se obtiene dividiendo el índice de precios al consumo español por la media ponderada de 16 países seleccionados.

- El Indice Ponderado de la Peseta (IPX), que es la media ponderada de los tipos de cambio de la peseta frente a las monedas de los 16 países ya aludidos, para lo que se toma el cambio al contado, comprador, del último viernes de cada mes.

Con la interrelación de ambos índices se obtiene el ITC, de acuerdo con la siguiente fórmula:

ITC=100‑((IPR.IPX)/100)+100

A continuación se expresa la evolución estadística y gráfica del índice para el período 1981‑1986, donde se aprecia cómo el ITC mejoró entre 1980 y 1983, para deteriorarse después, especialmente a partir de 1986.

	Años
	IPR (1)

Base 1980=100
	IPX (2)

Base 1980=100
	ITC (3)

Base 1980=100 
	Variación porcentual del ITC

Según período anterior
	Variación porcentual del ITC

Según diciembre anterior
	Variación porcentual del ITC

Según mismo período año anterior

	1981
	103,5
	94,2
	102,5
	-
	-
	-

	1982
	109,0
	88,3
	103,8
	1,3
	-
	1,3

	1983
	114,4
	74,5
	114,8
	10,6
	-
	10,6

	1984
	120,2
	74,5
	110,5
	-3,7
	-
	-3,7

	1985
	124,6
	72,2
	110,1
	-0,4
	-
	-0,4

	1986
	131,3
	71,2
	106,6
	-3,2
	-
	-3,2


En el gráfico del texto se representan las tres curvas correspondientes a las pérdidas de competitividad (ITC, IPR e IPX) para el citado período 1981-1987. 

FUENTE: Gabinete del Sector Exterior. Secretaría de Estado de Comercio.

ÍNDICE DE HERFINDAHL

Consiste en la suma de los cuadrados de las cuotas de mercado de cada una de las empresas de un sector concreto; por ejemplo, si existen cinco empresas con el 20 por 100 cada una, el índice sería 2000, resultante de 202+202+202+202+202. La fusión de dos de esas empresas, lo elevaría de 2800, lo resultante de 402+202+202+202; lo cual supondría un aumento del índice del 40 por 100. En cambio, en un mercado con 20 empresas, cada una con el 5 por 100, la fusión de dos elevaría el índice sólo de 500 a 550, lo cual representaría un crecimiento del índice de sólo el 10 por 100, que se revelaría como un incremento aceptable en términos de reducción de la competencia.

ÍNDICE DE LASPEYRES

Se formula de la manera siguiente:

I=Sumatorio de (Q1.P2)/Sumatorio de (Q1.P1, donde

I= número índice.

Q1= cantidades en el año base.

P2= precios individuales pagados en el año 2.

P1= precios pagados en el año base.

ÍNDICE DE PAASCHE
Se formula de la manera siguiente:

I=Sumatorio de (Q2.P2)/Sumatorio de (Q2.P1), donde

I= número índice.

Q2= cantidades en el año 2.

P2= precios en el año 2.

P1= precios en el año base.

ÍNDICE DE PRECIOS DE CONSUMO (IPC)

En el caso concreto de España consta de ocho índices parciales, el detalle de cuya ponderación se expresa seguidamente:

	Subíndices
	Ponderación

	Alimentos
	33,02

	Vestido y calzado
	8,74

	Vivienda
	18,57

	Menaje y hogar
	7,42

	Medicina y salud
	2,39

	Transportes y comunicaciones
	14,38

	Esparcimiento y educación
	6,96

	Otros
	8,52

	Total
	100,00


En el gráfico, puede seguirse la evolución de la variación anual (en tantos por ciento sobre el mismo mes del año anterior) de los precios de consumo medidos a través del IPC. Los diferentes trazos se refieren al índice general, al de alimentación ‑casi siempre muy por encima‑ y al de no alimentación (casi siempre por debajo). Es interesante destacar el contraste de los índices medios anuales (rectas horizontales) con las fluctuaciones, muy importantes, entre diciembre y diciembre. Lo cual pone de relieve claramente la circunstancia de que para los convenios salariales y otros aspectos, deben tomarse los índices medios y no los referentes a diciembre‑diciembre.

En el caso de 1986, ello es más que evidente, pues mientras el índice de diciembre a diciembre cayó de forma muy considerable, sin embargo el índice medio anual fue el mismo que el de 1985.

En el gráfico del texto se representan , para el período 1983-1987, las cuatro curvas correspondientes al IPC General (medio anual), el IPC General, el IPC de Alimentación y el IPC de no Alimentación.

ÍNDICE IDEAL DE FISHER

Se calcula como la media geométrica de los índices de Laspeyres y Paasche (véanse). Se formula como sigue:

I.I=Raíz cuadrada del Sumatorio de (Q1P2.Q2P2)/Sumatorio de (Q1P1.Q2P1 

ÍNDICES

Se calculan tomando como base un año determinado, para considerar el importe absoluto que en ese momento toma la variable como valor 100, que nos sirve precisamente de base; y sobre él, se indican, en términos de porcentaje, los incrementos o decrementos, de los años sucesivos que interese. Exponemos el siguiente ejemplo:

	Años
	Cantidades absolutas
	Índice año 1=100

	1
	525
	100,00

	2
	832
	158,47

	3
	925
	176,19

	...
	...
	...

	N
	1089
	207,43


ÍNDICES BURSÁTILES

En el cuadro se refleja la evolución de los índices bursátiles de las acciones en la bolsa de Madrid, desde 1981 hasta agosto (cuatro semanas) de 1987, con base diciembre 1970=100 (hasta diciembre de 1986, elaborado por la Bolsa de Madrid. Desde enero de 1987, por el Banco de España).

	Años y meses
	General
	Bancos
	Eléctricas
	Alimentación
	Construcción
	Inversión mobiliaria
	Minero-sidero-metalúrgicas
	Monopolios
	Químicas, textiles
	Comunicaciones
	Varios

	81/0
	76,17
	161,55
	54,36
	45,02
	68,52
	72,10
	20,25
	61,39
	38,98
	-
	46,48

	82/0
	69,92
	153,60
	47,86
	40,44
	64,62
	73,77
	18,94
	56,44
	29,64
	-
	42,22

	83/0
	70,72
	14,43
	43,07
	62,14
	71,75
	81,64
	32,03
	64,34
	38,08
	-
	50,65

	84/0
	96,86
	150,26
	161,25
	122,67
	95,11
	136,79
	44,17
	-
	72,57
	79,41
	74,81

	85/0
	122,26
	155,81
	88,20
	200,43
	146,51
	168,37
	46,94
	-
	97,57
	118,82
	174,11

	86/0
	249,01
	357,37
	149,45
	422,05
	279,01
	331,21
	92,87
	-
	213,88
	178,26
	496

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	86-Agosto
	280,58
	412,45
	165,11
	510,49
	297,69
	350,21
	113,82
	-
	235,51
	196,71
	581,18

	86-Septiembre
	283,45
	419,67
	167,46
	505,74
	323,92
	373,73
	110,15
	-
	237,19
	185,64
	552,35

	86-Octubre
	262,09
	392,15
	149,71
	437,80
	330,62
	344,75
	97,82
	-
	219,88
	167,19
	507,83

	86-Noviembre
	274,29
	427,50
	145,74
	453,92
	361,45
	346,18
	105,81
	-
	228,59
	168,74
	515,75

	86-Diciembre
	298,34
	457,72
	150,99
	501,37
	414,84
	415,10
	126,20
	-
	259,55
	174,42
	606,31

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	87-Enero
	351,03
	570,98
	145,43
	644,60
	536,35
	538,59
	185,03
	-
	345,94
	177,66
	639,61

	87-Febrero
	361,50
	576,35
	118,98
	703,38
	635,70
	547,23
	218,24
	-
	358,81
	185,69
	653,38

	87-Marzo
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	87-Abril
	318,06
	525,54
	100,61
	734,46
	574,17
	514,61
	192,37
	-
	330,57
	164,60
	506,20

	87-Mayo
	327,76
	522,98
	103,81
	774,87
	616,98
	520,16
	206,29
	-
	368,94
	167,25
	553,20

	87-Junio
	354,59
	522,98
	115,78
	894,59
	679,43
	532,96
	267,87
	-
	397,49
	198,90
	570,35

	87-Julio
	412,35
	634,39
	110,01
	999,48
	757,70
	684,85
	306,10
	-
	509,80
	244,87
	622,55

	87-Agosto
	488,22
	659,83
	144,64
	1014,48
	828,97
	705,86
	322,85
	-
	629,50
	236,64
	623,28

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	87-Agosto-1s
	410,97
	605,83
	121,64
	977,57
	744,31
	696,17
	310,65
	-
	507,80
	249,68
	607,10

	87-Agosto-2s
	416,43
	625,41
	122,07
	981,72
	757,87
	670,76
	307,34
	-
	544,75
	242,54
	609,82

	87-Agosto-3s
	410,10
	617,95
	116,96
	981,33
	762,01
	679,28
	296,77
	-
	551,66
	232,39
	604,07

	87-Agosto-4s
	442,29
	648,85
	141,48
	1013,75
	826,02
	707,52
	325,47
	-
	617,77
	236,46
	619,89


FUENTE: Boletín Estadístico del Banco de España, Septiembre 1987.

INDIFERENCIA, CURVA DE

Su representación se hace en un sistema de ejes cartesianos. En el gráfico figura un caso de sucesivos consumos indiferentes (con el mismo índice de utilidad) de dos productos: manzanas y naranjas.

En el gráfico del texto se muestra, como ejemplo,  una curva de indiferencia. En ordenadas se representa el consumo de manzanas y en abscisas el de naranjas, obteniéndose una curva correspondiente a las combinaciones de los consumos que dan lugar a la misma utilidad.

INPUT‑OUTPUT, TABLAS

En el cuadro se refleja, en un modelo simplificado de tres sectores, cómo se forma una tabla input‑output para una economía nacional.

xij= cantidad de output del sector i absorbida por el sector j (minúsculas).

Xi= output total del sector i (mayúsculas).

DJ= cantidad de output del sector i absorbida por la demanda final (exportaciones, compras de las Administraciones, economías domésticas, formación de capital, y existencias).

Sj= sectores finales (importaciones, trabajo, capital, impuestos, seguridad social).

	Sector adquirente 1
	Sector adquirente 2
	Sector adquirente 3
	Demanda final
	Outputs totales

	Sector productor 1 (Agropecuario)
	x11
	X12
	X13
	D1
	X1

	Sector productor 2 (Industrial)
	x21
	x22
	x23
	D2
	X2

	Sector productor 3 (Servicios)
	x31
	x32
	x33
	D3
	X3

	Sectores finales (4)
	S1
	S2
	S3

	Inputs totales
	X1
	X2
	X3


INTERÉS COMPUESTO

Se calcula según la fórmula:

Ct= C0.(1+r) elevado a t, donde

Ct= capital, al final del período de t años.

C0= capital inicial o en el año 0.

r= rédito o tipo de interés, en tantos por uno.

t= número de años.

Por ejemplo, un capital de 1000000 de pesetas, puesto al 12 por 100 durante 10 años pasaría a ser de:

C10=1000000.(1+0,12) elevado a 10=1000000.(1,12 elevado a 10)=1000000.3,10=3100000 pesetas.

Además de recuperar el capital de 1000000 de pesetas, se tendría, pues, un rendimiento de 2100000 pesetas.

INTERÉS SIMPLE

Se calcula según la fórmula:

Ct=C0+C0.r.t, donde

Ct= capital al final del período de t años.

C0= capital inicial o en el año 0.

r= rédito o tipo de interés, en tantos por uno.

t= número de años.

Por ejemplo, un capital de 1000000 de pesetas puesto al 12 por 100 durante 10 años, rendiría:

Ct=C0+C0.r.t=1000000+(1000000.0,12.10)=1000000+(120000.10)=1000000+1200000=2200000 pesetas.

Es decir, además de recuperar el capital de 1000000 de pesetas se tendría un rendimiento de 1200000 pesetas; 900000 menos que en el caso anterior de interés compuesto.

LETALIDAD DE PARTO

Se calcula mediante la fórmula:

Lp=(Fp.10000)/A, donde

Fp= mujeres fallecidas a causa del parto.

A= total de alumbramientos.

En España el INE no publica información estadística como para hacer posible el cálculo de Lp.

LETRA DE CAMBIO

En el facsímil figura una letra de cambio. El librador es la empresa japonesa Canon (por servicios prestados a una máquina fotocopiadora); el librado es cliente de Canon, Ramón Tamames, propietario de la fotocopiadora, que acepta (margen izquierdo) el importe (160977 pesetas), y la fecha de vencimiento (28‑X‑1987).

LIBOR

En el cuadro adjunto (y para el 27 de enero de 1988, diario "Expansión", de 28 de enero de 1988), se expresa el nivel del Libor en términos de distintas monedas y para distintos plazos.

Libor.

Londres. Tipos de interés de oferta en el interbancario.

	
	1 semana
	1 mes
	3 meses
	6 meses
	12 meses

	Dólar
	6 13/16
	6 15/16
	7 1/8
	7 5/16
	7 11/16

	Libra
	8 3/8
	8 ½
	8 7/8
	9 1/16
	9 7/16

	Marco
	-
	3 3/16
	3 5/16
	3 7/16
	3 ¾

	Franco suizo
	-
	1 1/8
	1 ¾
	2 7/16
	3,00

	Yen
	-
	3 13/16
	4,00
	4 1/16
	4 1/8

	Franco francés
	-
	7 5/8
	8 3/16
	8 9/16
	8 13/16


FUENTE: Merrill Lynch.

MATERIAS PRIMAS

La evolución de los precios de las materias primas, como puede apreciarse por los dos gráficos adjuntos, experimenta fortísimas fluctuaciones, tanto por las variaciones de la coyuntura ‑oferta y demanda‑, como por las oscilaciones en los tipos de cambio de las monedas en que se cotizan. En el gráfico I, puede seguirse la evolución de los precios, con sus ritmos de variación, mes a mes, medidos en tanto por ciento. En el gráfico II, la serie expresa la marcha de las cotizaciones sobre la base de un índice 1980=100.

En el primer gráfico del texto se representan la evolución de los precios en el período 1980-1987, mediante cuatro curvas , correspondientes al índice general en pesetas, índice general en dólares, alimentos en dólares y productos industriales en dólares. En el segundo gráfico del texto se muestran las mismas curvas, tomando como  índice 1980=100. 

MATRIMONIALIDAD

Se calcula mediante la fórmula:

M=(Mc.1000)/Mf, donde

Mc= mujeres casadas en edad fértil.

Mf= total mujeres en edad fértil (15 a 49 años).

El INE no publica información suficiente como para el cálculo de M.

MEDIAS

La media aritmética de "n" números viene dada por su suma dividida entre "n". Su fórmula es:

X=(x1+x2+...+xn)/n=(Sumatorio de xi)/n

La media geométrica de "n" números es la raíz de orden "n" del producto de dichos números. Viene dada por la fórmula:

G=Raíz de índice n de (x1.x2...xn)

La media armónica es

H=1/((1/x1)+(1/x2)+...+(1/xn))

La media cuadrática es

Q= (Raíz cuadrada de (Sumatorio, desde i=1 hasta n, de xi al cuadrado))/n

MEDIAS MÓVILES

En el gráfico puede comprobarse cómo las crestas y los valles de una curva de consumo de energía eléctrica (curva de trazo fino) se suavizan al elaborar medias móviles trimestrales (curva de trazo grueso).

En el gráfico del texto se representa el consumo de energía eléctrica en el periodo 1983-1987 y la curva correspondiente al utilizar medias móviles trimestrales. FUENTE: UNESA.

MERCADO

En las páginas siguientes ("Cinco Días" de 4 de febrero de 1988), se presentan las cotizaciones de los mercados de productos más importantes del mundo: Londres, para los metales; también Londres, para el azúcar, el cacao, el café y el yute; París, para el azúcar; Liverpool, para el algodón; Rotterdam, para la harina de soja, aceite y girasol; Nueva York, para el oro, la plata y el cobre; y Chicago, para grupos muy importantes de productos agrícolas.

MERCADOS EUROPEOS:

METALES-LONDRES

	PRODUCTO
	Compra
	Anterior
	Venta
	Anterior
	Volumen

	Aluminio (Libras/Tonelada)
	Físico
	1112,00
	1116,00
	1124,00
	1118,00
	-

	
	3 meses
	1058,00
	1046,00
	1046,00
	1047,00
	

	Cobre B (Libras/Tonelada)
	Físico
	1257,00
	1240,00
	1258,00
	1245,00
	-

	
	3 meses
	1140,00
	1134,00
	1140,50
	1135,00
	

	Cobre C (Libras/Tonelada)
	Físico
	1210,00
	1198,00
	1230,00
	1208,00
	Débil

	
	3 meses
	1110,00
	1119,00
	1113,00
	1104,00
	

	Plomo(Libras/Tonelada)
	Físico
	379,00
	385,00
	380,00
	387,00
	Sostenido

	
	3 meses
	354,00
	354,00
	355,00
	355,00
	

	Cinc (Libras/Tonelada)
	Físico
	491,00
	489,50
	492,00
	490,00
	Sostenido

	
	3 meses
	495,00
	494,50
	496,00
	495,00
	

	Níquel (Libras/Tonelada)
	Físico
	8040,00
	7888,00
	8070,00
	8000,00
	-

	
	3 meses
	7806,00
	7745,00
	7820,00
	7750,00
	

	Plata (centavos/onza)
	Físico
	634,00
	658,00
	637,00
	661,00
	-

	
	3 meses
	645,00
	669,00
	648,00
	672,00
	


METALES PRECIOSOS

	
	Ayer
	Anterior

	MADRID

	Oro bruto (Pesetas/gramo)
	1702,75
	1741,74

	Oro manufacturado (Pesetas/gramo)
	1743,88
	1783,81

	Plata bruta (Pesetas/Kilo)
	24921,00
	25833,00

	Plata manufacturada (Pesetas/Kilo)
	27272,00
	28270,00

	Platino (Pesetas/gramo)
	4117,00
	4130,00

	Paladio (Pesetas/gramo)
	1320,69
	1329,54

	EUROPA

	Oro Londres (Dólares/onza)
	447,10
	445,15

	Oro París (Francos/Kilo)
	82250,00
	84500,00

	Oro Zurich (Dólares/onza)
	449,00
	459,00

	Plata Londres (Dólares/onza)
	6,40
	6,61

	Precios facilitados por Sempsa


AZÚCAR-LONDRES (Dólares/Tonelada)

	
	C
	P
	A
	B

	Marzo
	201,40
	98,40
	203,40
	199,60

	Mayo
	201,60
	98,40
	202,40
	199,00

	Agosto
	197,00
	94,00
	198,00
	195,00

	-
	-
	-
	-
	-


CAFÉ-LONDRES (Libras/Tonelada)

	
	C
	P
	A
	B

	Enero
	1215,00
	1218,80
	1221,00
	1205,00

	Marzo
	1240,00
	1240,00
	1246,00
	1230,00

	Mayo
	1240,00
	1240,00
	1246,00
	1230,00

	-
	1264,00
	1269,00
	1261,00
	1255,00


AZÚCAR-PARÍS (Francos/100 Kilos)

	
	Cierre
	Precedente
	Alto
	Bajo

	Marzo
	1345,00
	1320,00
	1350,00
	1335,00

	Mayo
	1360,00
	1330,00
	1380,00
	1340,00

	Agosto
	1375,00
	1342,00
	1140,00
	1375,00

	-
	-
	-
	-
	-


HARINA SOJA -ROTTERDAM (Dólares/Tonelada)

	
	EEUU 44%
	Pellest Brasil
	Argentina
	Habas EEUU

	Flotante
	217,00
	249,00
	-
	-

	Enero
	18,00
	24,00
	-
	-

	Febrero
	216,00
	237,00
	250,00
	-

	Marzo
	216,00
	228,00
	250,00
	-


ACEITES-ROTTERDAM

	
	Soja (Florines/100 Kilos)
	Girasol (Dólares/Tonelada)
	Palma (Dólares/Tonelada)
	Colza (Florines/100 Kilos)

	Febrero
	77,50
	417,50
	-
	74,25

	Marzo
	77,50
	417,50
	435,00
	74,25

	Abril
	78,50
	420,00
	425,00
	74,00

	Mayo
	78,50
	420,00
	425,00
	74,00


GIRASOL-ROTTERDAM (Dólares/Tonelada)

	
	Girasol
	Harina 37-38%
	Semilla

	Flotante
	-
	159,00
	-

	Enero
	-
	144,00
	-

	Febrero
	-
	135,00
	-

	Marzo
	-
	126,50
	-


Información facilitada por Merrill Lynch, Prudential-Bache y EF Hutton.

Los datos de Rotterdam son de fecha 2-2-83.

MERCADOS AMERICANOS

ORO-Nueva York (Dólares/onza)

	
	Cierre
	Apertura
	Alto
	Bajo

	Febrero
	439,50
	440,00
	455,80
	439,50

	Abril
	443,70
	447,70
	449,80
	443,30

	Junio
	447,50
	451,00
	454,00
	457,00

	Agosto
	454,50
	456,00
	456,00
	453,00


PLATA-Nueva York (centavos/onza)

	
	Cierre
	Apertura
	Alto
	Bajo

	Marzo
	634,50
	635,00
	648,00
	628,00

	Mayo
	644,00
	644,00
	656,00
	638,00

	Julio
	651,00
	652,00
	652,00
	646,00

	Octubre
	657,00
	660,00
	669,00
	657,00


COBRE -Nueva York (centavos/Libra)

	
	Cierre
	Apertura
	Alto
	Bajo

	Marzo
	94,00
	91,50
	94,40
	91,20

	Mayo
	85,00
	92,90
	96,50
	92,60

	Julio
	80,80
	78,60
	82,25
	78,60

	Septiembre
	78,10
	76,50
	78,50
	76,50


MAÍZ-Nueva York (centavos/barril)

	
	Cierre
	Apertura
	Alto
	Bajo

	Marzo
	198,50
	198,00
	199,25
	197,25

	Mayo
	203,75
	204,00
	204,75
	202,50

	Julio
	207,25
	207,25
	207,50
	205,50

	Septiembre
	208,25
	207,75
	208,50
	207,50


TRIGO-Nueva York (centavos/barril)

	
	Cierre
	Apertura
	Alto
	Bajo

	Marzo
	29,50
	328,50
	330,00
	325,75

	Mayo
	328,50
	328,00
	329,00
	325,00

	Julio
	318,25
	318,50
	319,00
	314,75

	Septiembre
	322,00
	319,50
	322,00
	318,75


ALGODÓN-Nueva York (centavos/Libra)

	
	Cierre
	Apertura
	Alto
	Bajo

	Marzo
	61,50
	62,49
	62,70
	61,05

	Mayo
	62,15
	63,10
	63,30
	61,75

	Julio
	62,50
	63,47
	63,47
	62,40

	Octubre
	61,80
	62,45
	62,45
	61,70


HABAS SOJA-CHICAGO (centavos/barril

	
	Cierre
	Apertura
	Alto
	Bajo

	Marzo
	603,50
	602,00
	605,50
	594,50

	Mayo
	612,00
	611,00
	614,00
	613,50

	Julio
	620,50
	620,00
	623,00
	612,00

	Noviembre
	628,00
	627,00
	631,50
	620,50


HARINAS SOJA-CHICAGO (Dólares/Tonelada corta)

	
	Cierre
	Apertura
	Alto
	Bajo

	Marzo
	176,20
	175,50
	178,00
	174,30

	Mayo
	175,50
	175,80
	177,55
	174,50

	Julio
	177,80
	177,50
	178,80
	175,60

	Octubre
	180,50
	179,00
	181,00
	179,00


ACEITES SOJA-CHICAGO (centavos/Libra)

	
	Cierre
	Apertura
	Alto
	Bajo

	Marzo
	20,66
	20,70
	20,75
	20,35

	Mayo
	20,98
	21,05
	21,05
	20,66

	Julio
	21,20
	21,25
	21,30
	20,90

	Septiembre
	21,40
	21,30
	21,45
	21,10


AZÚCAR-CHICAGO (centavos/Libra)

	
	Cierre
	Apertura
	Alto
	Bajo

	Marzo
	8,72
	8,90
	9,00
	8,70

	Mayo
	8,71
	8,93
	8,98
	8,70

	Julio
	8,52
	8,72
	8,79
	8,51

	Octubre
	8,50
	8,70
	8,77
	8,47


CAFÉ-CHICAGO (centavos/Libra)

	
	Cierre
	Apertura
	Alto
	Bajo

	Marzo
	133,60
	132,90
	134,20
	132,75

	Mayo
	136,20
	135,57
	136,60
	135,57

	Julio
	138,30
	137,75
	138,80
	137,57

	Septiembre
	140,29
	139,40
	140,50
	139,40


CACAO-CHICAGO (Dólares/Tonelada)

	
	Cierre
	Apertura
	Alto
	Bajo

	Marzo
	1731,00
	1740,00
	1755,00
	1727,00

	Mayo
	1765,00
	1778,00
	1785,00
	1762,00

	Julio
	1790,00
	1807,00
	1809,00
	1789,00

	Septiembre
	1825,00
	1840,00
	1841,00
	1820,00


MERCADOS BEAR Y BULL

El año 1986 en la Bolsa de Madrid ‑y en la generalidad de los mercados bursátiles‑, fue un "año bull", al pasar el índice general de 100 en enero a casi 200 en diciembre. 1987 también se presentaba, hasta agosto, como un "año bull", cuando el índice casi alcanzó la cota de 300 (véase gráfico superior). Pero en octubre, después de haberse desbordado la cota 320, el día 19, el "lunes negro", la caída acabó con todas las previsiones optimistas, y el año bull (toro) se transformó en bear (oso) (véase gráfico inferior).

En el gráfico superior del texto se representa el índice general de la bolsa de Madrid de Enero de 1986 a Agosto de 1987. En el gráfico inferior del texto se muestra el índice general de la bolsa de Madrid de Enero a Noviembre de 1987.

MERCADOS CENTRALES

Desde hace algún tiempo, los mercados centrales, a través de su red informática, facilitan información acerca de las cotizaciones de cada día para las frutas, hortalizas, pescado fresco y pescado congelado, para los seis principales "mercas". Aparte de ello, el Ministerio de Agricultura, Pesca y Alimentación, facilita información sobre determinados precios en origen, tanto para las frutas como para las hortalizas. Los cuadros proceden del diario "Expansión", de 1 de febrero de 1988.

MERCAS

29-1-88

	
	Madrid
	Barcelona
	Sevilla
	Bilbao
	Zaragoza
	Valencia

	FRUTAS (Pesetas/Kilo)

	Chirimoyas
	175
	140
	180
	150
	-
	150

	Limones
	35
	35
	25
	40
	-
	20

	Mandarinas Clementinas
	160
	60
	50
	80
	-
	40

	Manzanas Golden
	50
	45
	70
	85
	-
	-

	Manzanas Starking
	55
	50
	70
	45
	-
	50

	Naranjas Navelina
	55
	-
	24
	55
	-
	35

	Pera Blanquilla
	160
	80
	120
	90
	-
	90

	Pera Passacrassana
	70
	60
	-
	-
	-
	-

	Piñas
	130
	135
	140
	150
	-
	-

	Plátanos
	115
	120
	120
	125
	-
	120

	HORTALIZAS (Pesetas/Kilo)

	Alcachofas
	110
	110
	110
	140
	-
	70

	Cebollas
	35
	35
	42
	42
	-
	34

	Coliflor
	50
	40
	60
	25
	-
	40

	Judías verdes
	200
	245
	-
	280
	-
	150

	Lechugas
	36
	30
	50
	30
	-
	30

	Patatas calidad
	20
	18
	23
	18
	-
	20

	Pimientos verdes
	-
	50
	70
	90
	-
	75

	Tomate verde
	30
	50
	35
	95
	-
	25

	Zanahorias
	25
	25
	35
	28
	-
	35

	PESCADO FRESCO (Pesetas/Kilo)

	Bacalao
	-
	380
	550
	550
	-
	-

	Bacaladina
	100
	160
	200
	200
	-
	-

	Boquerón italiano
	600
	400
	600
	550
	-
	400

	Calamar
	-
	900
	625
	-
	-
	-

	Chirla
	-
	250
	300
	-
	-
	400

	Mejillón
	100
	80
	120
	80
	-
	70

	Merluza
	1700
	1300
	-
	1700
	-
	1000

	Pescadilla
	700
	900
	300
	700
	-
	750

	Sardina
	100
	250
	70
	120
	-
	75

	Trucha
	325
	430
	440
	410
	-
	350

	PESCADO CONGELADO (Pesetas/Kilo)

	Calamar
	750
	225
	280
	210
	-
	400

	Gamba
	2300
	2500
	725
	1400
	-
	1000

	Langostino
	1300
	1800
	1200
	1700
	-
	1500

	Lenguado
	700
	450
	275
	-
	-
	500

	Merluza
	480
	370
	-
	475
	-
	420


Red Informática de Mercados Centrales de Destino. Dirección General de Comercio Interior.

Mercas

29-1,88

	Naranjas
	
	Pesetas/100 Kilos
	Anterior

	SEVILLA
	Navelina (67-80)
	3223
	3772

	
	Navel (67-88)
	3402
	-

	CASTELLÓN
	Navelina (67-88)
	4861
	4717

	ALICANTE
	Navelina (67-88)
	3666
	3686

	VALENCIA
	Navelina (67-88)
	3827
	3779

	
	Navel (67-88)
	3923
	3636

	
	Clementina 43 y +
	6504
	-

	LIMONES

	MURCIA
	Fino (53-62)
	4175
	3996

	MANZANAS

	LÉRIDA
	Golden 70 y +
	3630
	3688

	
	Starking 70 y +
	3401
	3484

	ZARAGOZA
	Golden 70 y +
	3518
	3509

	
	Starking 70 y +
	3659
	3659

	
	Red delicious 70 y +
	3252
	3252

	PERAS

	LÉRIDA
	Blanquilla 50 y +
	8063
	8000

	HORTALIZAS

29-1-88

	TOMATES
	
	Pesetas/Kilo
	Anterior

	MÁLAGA
	Redondo (47-67)-
	-
	-

	MURCIA
	Redondo (47-67)
	10488
	-

	ALMERÍA
	Redondo (47-67)
	6061
	-

	BERENJENAS

	MÁLAGA
	Redonda 70 y +
	13400
	-

	ALMERÍA
	Alargada 40 y +
	18310
	-

	COLIFLOR
	
	
	

	RIOJA
	Coronada
	2317
	-

	VALENCIA
	Sin hojas
	1500
	-

	
	Con hojas
	2000
	-



FUENTE: Ministerio de Agricultura, Pesca y Alimentación.

MERCADOS EN ORIGEN

En el cuadro adjunto (procedentes del diario "Expansión", de 1 de febrero de 1988, teniendo como fuente Telebroker) figuran las cotizaciones de toda una serie de productos de la ganadería, especificándose el mercado, la forma de presentación del producto y el precio.

LONJAS

	CONEJO

	LONJA DE MADRID PO-M-YI

	S/GRANJA
	
	Pesetas/Kilo vivo
	Anterior

	
	Conejo joven
	
	Según cotización

	
	Conejo adulto
	
	Según cotización

	
	
	Pesetas/Kilo canal
	Anterior

	
	Conejo canal 0,8/1,1 Kilos
	DOS
	Según cotización

	MERCADO DE MADRID 29-1-88

	S/GRANJA DETALLISTA
	
	Pesetas/Kilo vivo
	Anterior

	Conejos
	Más de 2,5 Kilos
	135/140
	Igual

	
	De 1,5 a 2,2 Kilos
	218/224
	Igual

	
	Más de 2,2 Kilos
	203/208
	Igual

	SACRIFICADOS SIN PIEL
	
	Pesetas/Kilo canal
	Anterior

	Conejos
	Más de 2 Kilos
	240/250
	Igual

	
	De 0,8 a 1,1 Kilos
	420/430
	Igual

	
	Más de 1,1 Kilos
	300/400
	Igual

	OVINO
	
	
	

	LONJA DE LA MANCHA 28-1-88
	
	
	

	
	
	Pesetas/Kilo vivo
	Anterior

	Cordero
	De 10 a 15 Kilos
	330/340
	Igual

	
	De 15,5 a 19 Kilos
	305/315
	Igual

	
	De 19,5 a 23 Kilos
	270/280
	Igual

	
	De 23,5 a 28 Kilos
	235/245
	Igual

	
	De 28,5 a 32 Kilos
	215/220
	Igual

	
	De 32,5 a 38 Kilos
	Según cotización
	Según cotización

	OVEJA
	
	Según cotización
	Según cotización

	MERCAMURCIA 27-1-88
	
	
	

	
	
	Pesetas/Kilo vivo
	Anterior

	Corderos referidos a un 47% rendimiento
	De 20 a 24 Kilos
	300/310
	305/315

	
	De 24 a 28 Kilos
	280/290
	285/295

	PORCINO
	
	
	

	MERCADO DE ARAPORC 28-1-88
	
	
	

	
	
	Pesetas/Kilo vivo
	Anterior

	Cerdo de sacrificio
	Minorista
	Según cotización
	155

	
	Mayorista
	Según cotización
	140

	Cerdas de sacrificio
	Minorista
	Según cotización
	96

	
	Mayorista
	Según cotización
	92

	Lechones de 20 Kilos
	
	Según cotización
	226

	
	
	Pesetas/Libra
	Anterior

	Ibérico
	Lechones 50 Libras
	Según cotización
	Según cotización

	
	
	Miles de Pesetas/arroba
	Anterior

	
	Marranillos 3/6 arrobas
	Según cotización
	Según cotización

	Cerdos para sacrificio
	Marranillos 6/9 arrobas
	Según cotización
	Según cotización

	
	De pienso
	Según cotización
	Según cotización

	
	De bellota
	Según cotización
	Según cotización

	
	De recebo
	Según cotización
	Según cotización

	
	Cerdas de desecho
	Según cotización
	Según cotización

	VACUNO
	
	
	

	MERCADO DE AVILÉS 28-1-88
	
	Miles de Pesetas uno
	Anterior

	Terneros
	Frisiones machos
	20/40
	37

	
	Frisiones hembras
	47/74
	59

	
	Rosíos machos
	41/63
	51

	
	Rosíos hembras
	39/53
	45

	
	Cruces machos
	34/51
	43

	
	Cruces hembras
	Según cotización
	Según cotización

	S/MATADERO
	
	Pesetas/Kilo canal
	Anterior

	Culón
	Hasta 250 Kilos
	820
	Igual

	
	De 250 a 350 Kilos
	710
	715

	
	De 350 a 450 Kilos
	715
	730

	
	Más de 450 Kilos
	530
	Igual

	Terneras
	Frisonas o pintas
	165
	Igual

	Vacas
	Tablajeras o industriales
	300/
	310/400

	
	Rosías
	Según cotización
	Igual

	MERCADO DE TORRELAVEGA 28-1-88
	
	
	

	
	
	Miles de Pesetas uno
	Anterior

	Terneros
	De 1 a 3 semanas
	52/30
	44

	
	3 meses
	58/40
	54

	
	6 meses
	61/45
	56

	Terneras
	De 1 a 3 semanas
	40/30
	37

	
	3 meses
	52/32
	45

	
	6 meses
	60/42
	52

	Novillas
	Primer parto
	165/55
	136

	
	Primera lactación
	142/64
	145

	Vacas
	2, 3 y 4 partos
	208/65
	164

	
	5 y siguientes
	146/52
	58

	
	
	Pesetas/Kilo vivo
	Anterior

	Abasto
	Añojos
	370/175
	248

	
	Toros
	200/158
	184

	
	
	Pesetas/Kilo canal
	Anterior

	Vacas
	
	402/163
	363

	LONJA DE SEGOVIA 28-1-88
	
	
	

	S/matadero
	
	Pesetas/Kilo canal
	Anterior

	Añojo
	Extra
	550
	545

	
	Primera
	515
	510

	
	Segunda
	495
	490

	Vaca
	Extra
	345
	340

	
	Primera
	285
	280

	
	Segunda
	205
	200

	Terneras leche
	Máximo 130 Kilos
	670
	600

	
	Más de 130 Kilos
	650
	640

	Terneras pienso
	150-175 Kilos
	560
	555

	
	175-200 Kilos
	530
	Igual

	VACUNO VIVO
	
	Pesetas/Kilo vivo
	Anterior

	Ternero 200-220 Kilos
	Cruce charolaise
	400
	Igual

	
	Cruce pardo
	390
	Igual

	
	Cruce país
	340
	Igual


MERCADO INTERBANCARIO

En el cuadro adjunto, figuran los tipos de interés a que se cotizó el dinero (según el diario "Expansión" del 4 de febrero de 1988), tanto del que en forma de depósitos se prestan los bancos entre sí directamente (o a través de las sociedades mediadoras), como del que se materializa en pagarés del Tesoro. Al lado de los diferentes tipos, aparecen las cantidades negociadas para cada uno de ellos.

MERCADO INTERBANCARIO

	DEPÓSITOS
	
	PAGARÉS

	Importe
	Tipo medio
	PLAZO
	Importe
	Tipo medio

	747,00
	12,46
	1 día
	64,40
	5,26

	-
	-
	2-5 días
	0,20
	5,84

	11,40
	12,47
	7 días
	10,8
	5,33

	3,20
	12,46
	15 días
	0,30
	5,12

	17,20
	12,46
	30 días
	0,70
	5,35

	1,60
	12,36
	90 días
	-
	5,37

	1,10
	12,36
	180 días
	-
	-


(Importes expresados en miles de millones . Información del día. No marca cambio).

FUENTE: Banco de España.

MONEDAS

En el cuadro adjunto, figuran las cotizaciones de las principales monedas de oro y plata que circulan en los mercados internacionales, a efectos fundamentalmente de inversión y especulación. Para cada moneda se especifica su denominación, su peso y su ley, la moneda de valoración (SFR y $) y los precios de compra y venta en los mercados de Zurich y de Madrid. La información sobre cotizaciones procede de International Coins (diario "Cinco Días", del 16 de febrero de 1988); y los pesos y leyes, de Juan Cayón y Asociados.

MONEDAS

	Denominación
	Framos
	Ley s/1000
	Moneda
	Comprador (Zurich)
	Vendedor (Zurich)
	Comprador (Madrid)
	Vendedor (Madrid)

	Vrenelli (20 SFR)
	6,4516
	900
	SFR
	140,00
	140,00
	-
	-

	Napoleón (20 FRF)
	6,4516
	900
	SFR
	126,00
	130,00
	9935
	12410

	Belgian (20 BFR)
	6,4516
	900
	SFR
	117,00
	122,00
	9225
	11650

	Italian (20 LIT)
	6,4516
	900
	SFR
	126,00
	130,00
	9935
	12410

	New Sovereing
	7,9881
	917
	$
	103,00
	104,00
	12100
	14400

	Old Sovereing
	7,9881
	917
	$
	103,00
	104,00
	12100
	14400

	Eagle (20 $)
	33,436
	900
	$
	500,00
	454,00
	54625
	72100

	Onza Usa-New Eagle (50 $)
	33,930
	917
	$
	452,00
	453,00
	53020
	61470

	50 pesos mexicanos
	41,666
	900
	$
	540,00
	544,00
	63340
	71950

	Krügerrand
	33,9305
	917
	$
	440,00
	443,50
	52100
	59160

	100 coronas austriacas
	33,8753
	900
	$
	428,00
	439,00
	50200
	57925

	Maple Leaf
	33,9305
	917
	$
	452,00
	453,00
	53020
	61470

	4 ducados (Austria)
	14,
	986
	
	-
	-
	-
	-

	100 coronas (Hungría)
	33,8753
	900
	$
	430,00
	440,00
	50440
	58190

	Onza México (plata)
	31,66
	900
	
	-
	-
	1000
	1390

	Onza USA (plata)
	31,66
	900
	
	-
	-
	900
	1290

	Noble (platino)
	31,103
	100
	$
	461,00
	469,00
	54075
	62025


Los precios de Zurich son sin impuestos. Los precios de Madrid son en pesetas, debiéndose incrementar los valores vendidos en el IVA.

MORTALIDAD

Se calcula mediante la fórmula

Mb=F.1000/H, donde

F= número de fallecidos en el año t.

H= número total de habitantes en el año t.

Los datos de nupcialidad, mortalidad, natalidad y crecimiento vegetativo para España, entre 1980 y 1984, figuran a continuación.

Cifras absolutas:

	Concepto
	1980
	1981
	1982 (*)
	1983 (*)
	1984 (*)

	Matrimonios
	220674
	202037
	188597
	183068
	192406

	Nacimientos
	571018
	533008
	509685
	475743
	465709

	Defunciones
	289344
	293386
	282266
	294640
	295425

	Crecimiento vegetativo
	281674
	239622
	227419
	181103
	170284


Por mil habitantes (1):

	Concepto
	1980
	1981
	1982 (*)
	1983 (*)
	1984 (*)

	Matrimonios
	5,88
	5,35
	4,97
	4,80
	5,09

	Nacimientos
	15,21
	14,12
	13,43
	12,46
	12,15

	Defunciones
	7,70
	7,77
	7,44
	7,72
	7,71

	Crecimiento vegetativo
	7,50
	6,35
	5,99
	4,74
	4,44


(*) Cifras provisionales. No incluyen los fallecimientos antes de las 24 horas de vida, ni en nacimientos ni en defunciones, en los años 1982 y 1983.

(1) Según la población calculada en 1 de julio de cada año y que ha sido rectificada desde 1980.

MORTALIDAD INFANTIL

Se calcula mediante la fórmula:

Mi=M.1000/N, donde

Mi= mortalidad infantil.

M= número de niños nacidos vivos, muertos antes de cumplir un año de vida, en el año t.

N= niños nacidos vivos, en el año t.

MULTIPLICADOR DE INVERSIÓN

Se expresa de la forma siguiente:

M=Incremento de Y/Incremento de I, donde

M= multiplicador.

Y= renta.

I= inversión.

Si en un país concreto se lleva a cabo un programa de obras públicas de 100000 millones y como consecuencia de ella la renta crece 200000 millones, entonces (en millones):

M=200000/100000=2.

Así pues, el multiplicador de inversión es 2.

NATALIDAD

Se calcula mediante la fórmula:

N=N.1000/H, donde

N= número de nacidos vivos en el año t.

H= número total de habitantes en el año t.

Véase la entrada mortalidad en la que también figuran los datos y coeficientes de natalidad para España entre 1980 y 1984.

NÚMEROS ÍNDICES

En el gráfico puede apreciarse la tendencia de la producción a través de la evolución del Indice de Producción Industrial (IPI) con base 100 en 1972. En su representación gráfica figuran el índice en directo (trazo fino), y suavizado mediante la elaboración de medias móviles (trazo grueso).

En el gráfico del texto se representa la curva que muestra la evolución del índice de Producción Industrial entre 1981 y 1987, así como la curva suavizada que resulta al aplicar medias móviles. FUENTE:INI.

NUPCIALIDAD

Véase la entrada mortalidad de este mismo Apéndice donde también figuran los datos sobre nupcialidad para España, correspondientes al período 1980‑1984.

OFERTA MONETARIA (ALPs)

En el gráfico I puede seguirse la evolución de esta importante variable monetaria ‑que tiene su expresión estadística en el cuadro también adjunto‑ a lo largo del cuatrienio 1984‑1987, pudiendo apreciarse la diferencia entre las tendencias planteadas por la autoridad monetaria y la evolución real. El gráfico es una representación detallada para los doce meses de 1987.

ACTIVOS LÍQUIDOS EN MANOS DEL PÚBLICO (ALP). COMPONENTES (millones d pesetas)

(Medias mensuales de datos diarios)

	Períodos
	ALP: Serie original
	ALP: Serie desestacionalizada
	ALP: Variación s/1 año antes
	ALP: Variación s/dic. Anter. T. Anual
	M3: Serie original
	M3: Serie desestacionalizada
	M3: Variación s/1 año antes
	M3: Variación s/dic. Anter. T. Anual
	OTROS ALP: Serie original
	OTROS ALP: Serie desestacionalizada
	OTROS ALP: Variación s/1 año antes
	OTROS ALP: Variación s/dic. Anter. T. Anual

	1983
	19663
	-
	16,0
	16,0
	18103
	-
	12,8
	12,8
	1560
	-
	
	72,5

	1984
	22485
	-
	14,3
	14,3
	20428
	-
	12,8
	12,8
	2057
	-
	
	31,8

	1985
	25470
	-
	13,3
	13
	21708
	-
	6,3
	6,3
	3762
	-
	
	82,9

	1986
	28493
	-
	11,9
	11,9
	22612
	-
	4,1
	4,1
	5881
	-
	
	55,8

	1987
	32465
	-
	13,9
	14,0
	24016
	-
	6,2
	6,2
	8449
	
	
	43,1


En el primer gráfico del texto se representan, en escala semilogarítmica, estas tres magnitudes para el cuatrienio 1984-1987 y, en el segundo gráfico del texto se muestran las mismas variables detallando su variación para cada uno de los 12 meses de 1987.

PARO

En el gráfico I puede seguirse la evolución de la población activa y de los ocupados, y de su diferencial de paro, entre 1982 y 1987 en el caso de España. En el gráfico II es fácil apreciar la tendencia secular de la caída de los "ocupados agrarios", como consecuencia de la progresiva mecanización del campo, en contraste con la recuperación que pudo apreciarse entre 1985 y 1987 en los ocupados fuera del sector agrario.

En el gráfico III se representan las cifras de parados según las dos formas de su detección en España: las encuestas de población activa (EPA), realizadas por el Instituto Nacional de Estadística, y el "paro registrado" según las inscripciones en las oficinas de colocación del Instituto Nacional de Empleo (Inem). Es fácil comprobar que ambas formas de medición se hacercan progresivamente entre sí, hasta llegar a su casi total nivelación en 1987.

En el gráfico IV puede observarse la evolución muy distinta del paro entre las mujeres y los varones; a partir de 1985, sigue creciendo el primero, en tanto que se estabiliza y luego desciende el segundo. Por otro lado, en el gráfico V es fácil comprobar el alto volumen de paro juvenil, expresado por la curva referente a los desempleados entre 16 y 24 años, que casi alcanzó el 50 por 100 entre 1984 y 1985, más que doblando la cifra de desocupación media en el país.

En los dos primeros gráficos del texto se representa la evolución del mercado laboral en el período 1982-1987, expresándose los valores en miles de personas. En el primero de ellos se muestran las curvas para la población ocupada y la activa, marcándose la diferencia entre ambas, que corresponde al paro. En el segundo gráfico se representa la curva de ocupados no agrarios y la de ocupados agrarios, pudiéndose observar que la segunda es decreciente en todo el período, mientras que la de ocupados no agrarios reinicia su aumento en 1985.

En el tercer gráfico del texto se representa el paro según la Encuesta de Población Activa (EPA) y la del paro según las inscripciones en las oficinas de colocación, pudiéndose observar que la primera siempre está por encima de la segunda, aunque para 1987 las dos representaciones tienden a coincidir.

En el cuarto gráfico del texto se muestra la tasa de paro para varones y para mujeres, observándose que la primera siempre es inferior a la segunda, y que mientras que la tasa de paro femenino es creciente en todo el período, la tasa de paro masculina aumenta hasta 1985, disminuyendo a partir de ese año. En el quinto gráfico del texto se muestra la tasa de paro total y la correspondiente a las personas entre 16 y 24 años, pudiéndose observar que la segunda es siempre muy superior a la primera.

PARTICIPACIÓN

En el gráfico ("El Nuevo Lunes", 15 de febrero de 1988) se aprecian las intervenciones de capital de una serie de empresas en otras, desembocando la principal en la sociedad objeto del máximo interés en el momento de realizarse el gráfico, concretamente la Societé Generale de Belgique (SGB). Precisamente las intrincadas relaciones de participación de capital en torno a la SGB, crearon enormes dificultades en la OPA preparada para el magnate financiero italiano Benedetti, respecto de esta importante empresa belga, combatiendo de forma especialmente dura con el grupo SUEZ.

En el gráfico del texto se representa la relación de la compañía belga Generale de Belgique con otras empresas, mediante la “maraña” de participaciones mutuas, que expresamos mediante la tabla siguiente:

	
	Generale de Belgique
	Cerus
	Pallas
	


Suez
	Gevaert
	UAP (Union de Aseurances de Paris)
	Royal Belge
	GBL (Groupe Bruselles Lambert
	Cobepa (Belgian unit of Paribas Group)

	Generale de Belgique
	
	
	
	15%
	
	
	
	
	

	Cerus
	18,6%
	
	0,6%
	15%
	
	
	
	
	

	Pallas
	
	3%
	
	
	
	
	
	
	

	


Suez
	10%
	10%
	
	
	
	
	
	
	

	Gevaert
	27,5%
	
	4%
	
	
	
	
	
	

	UAP (Union de Aseurances de Paris)
	
	8%
	
	1%
	
	
	30%
	
	


PIRÁMIDES DE POBLACIÓN

Se toma aquí un ejemplo provincial (Alicante) para 1981 y 1986. En el gráfico es fácil apreciar el envejecimiento de la población en 1986 respecto a 1981, pues la base se estrecha y la cúspide se ensancha.

Pirámides de población del municipio de alicante, años 1981 y 1986

	ESTRATOS DE EDAD
	VARONES (CENSO 1981)
	MUJERES (CENSO 1981)
	TOTAL (CENSO 1981)
	VARONES (CENSO 1986)
	MUJERES (CENSO 1986)
	TOTAL (CENSO 1986)

	DE 0 A 4
	10860
	10142
	21002
	10510
	10126
	20636

	DE 5 A 9
	12040
	11316
	23356
	10712
	9974
	20686

	DE 10 A 14
	11559
	10907
	22466
	12147
	11381
	23528

	DE 15 A 19
	10769
	10419
	21188
	11688
	10969
	22657

	DE 20 A 24
	8764
	9338
	18102
	10798
	10477
	21276

	DE 25 A 29
	8062
	8566
	16628
	8804
	9368
	18172

	DE 30 A 34
	8136
	9069
	17205
	8103
	8614
	16717

	DE 35 A 39
	7619
	7610
	15229
	8173
	9106
	17279

	DE 40 A 44
	6721
	7415
	14136
	7610
	7641
	15251

	DE 45 A 49
	7029
	7398
	14427
	6685
	7389
	14074

	DE 50 A 54
	6847
	7259
	14106
	6839
	7332
	14171

	DE 55 A 59
	5868
	6897
	12765
	6538
	7118
	13656

	DE 60 A 64
	4328
	5458
	9786
	5354
	6607
	11961

	DE 65 A 69
	4027
	5201
	9328
	3922
	5245
	9167

	DE 70 A 74
	2780
	4044
	6824
	3325
	4863
	8188

	DE 75 A 79
	1886
	3249
	5135
	1853
	3629
	5482

	DE 80 A 84
	856
	1911
	2767
	1208
	2483
	3691

	DE 85 Y MAS
	423
	1089
	1512
	352
	1168
	1520

	TOTAL
	118574
	127388
	245962
	124622
	133490
	258112


PIRÁMIDES DE POBLACIÓN DEL MUNICIPIO DE ALICANTE

En el gráfico del texto se muestra una representación de los valores de la tabla anterior. Así, tanto para 1981 como para 1986 se representa para los diferentes márgenes de edades unas barras horizontales (a la izquierda para varones y a la derecha para mujeres) proporcionales al porcentaje de la población total del año.Los dos gráficos que resultan tienen la forma de dos pirámides.

POBLACIÓN ACTIVA

Las tasas de actividad, o población activa tal y como se define en este Diccionario, han experimentado en España una evolución muy distinta –en términos de tanto por ciento sobre población mayor de 16 años‑ en lo que respecta a los varones y a las mujeres. En el gráfico, es fácil constatar que mientras hay una caída sostenida de la tasa de actividad para los varones ‑nada menos que desde un 73 a un 69 por 100 en el quinquenio‑, por el contrario, en el caso de las mujeres la elevación fue desde poco más del 26,5 al 31 por 100. Se cumple así en España la ley prácticamente generalizada en las sociedades desarrolladas de todo el mundo, de una progresiva incorporación de la mujer al trabajo, incluso en una época de fuerte desempleo. Lo cual no es óbice para que, como vimos en A, el desempleo siga creciendo en el caso de las mujeres, precisamente porque las deseosas de trabajar son muchas más de las que encuentran ocupación.

En el gráfico del texto se representan las tasas de actividad para varones y para mujeres, en el quinquenio 1982-1987.

PRECIOS DE PARIDAD

Como ejemplo, nos referimos al sector agrario en el cual el precio de paridad es el ratio entre los precios percibidos en origen por los outputs de los agricultores, y los precios pagados por ellos mismos por sus inputs de todas clases. De forma que

Precios de paridad=(Precios percibidos).100/Precios pagados

El cuadro siguiente refleja la evolución del índice de paridad en España desde 1964.

	Año
	Precios percibidos
	Precios pagados
	Índice de paridad

	BASE: 1964

	1964
	100,00
	100,00
	100,00

	1965
	116,5
	103,3
	112,7

	1966
	120,8
	106,4
	113,5

	1967
	117,2
	108,9
	107,6

	1968
	124,8
	110,0
	113,4

	1969
	131,2
	111,7
	117,3

	1970
	128,5
	114,6
	112,7

	1971
	136,5
	119,9
	113,8

	1972
	151,0
	121,6
	124,1

	1973
	169,7
	135,1
	111,1

	1974
	185,5
	175,9
	104,8

	1975
	125,5
	190,0
	113,4

	1976
	237,8
	207,8
	114,3

	BASE: 1976

	1976
	100,00
	100,00
	100,00

	1977
	126,3
	114,0
	108,4

	1978
	142,8
	128,5
	110,8

	1979
	152,1
	146,6
	106,8

	1980
	156,8
	173,6
	89,6

	1981
	176,8
	206,1
	85,8

	1982
	204,9
	228,1
	90,2

	1983
	223,2
	264,0
	84,8

	1984
	245,4
	296,7
	82,7

	1985
	254,8
	312,1
	81,6

	1986
	281,3
	326,3
	86,2

	1987 (mayo)
	282,7
	-
	-


FUENTE:Ministerio de Agricultura.

PRESIÓN FISCAL

En el estado financiero que figura a continuación, puede apreciarse el nivel de la presión fiscal en España, correspondiente a las Administraciones Públicas centrales (Estado, Organismos Autónomos Administrativos y Administraciones de la Seguridad Social). No incluye, pues, la proveniente de las Comunidades Autónomas y corporaciones locales. Dentro de los ingresos tributarios se consideran también impuestos los ingresos derivados de los juegos de azar, así como los tributos parafiscales de naturaleza impositiva (estimados en un 50 por 100 del total de tributos parafiscales). La participación de las Administraciones Territoriales en los impuestos gestionados por el Estado pasará a formar parte de la presión fiscal de esas Administraciones –dice el Ministerio de Economía y Hacienda‑ cuando se disponga de la información necesaria que permita analizar la presión fiscal del conjunto de las Administraciones Públicas.

	Concepto
	Ingresos fiscales en 1987 (provisional)
	Ingresos fiscales en 1986
	% sobre el PIB en 1987
	% sobre el PIB en 1986
	Variación porcentual

	1. Impuestos
	6437,7
	5170,8
	18,21
	16,15
	2,06

	2. Cotizaciones sociales reales y ficticias
	4570,8
	4096,7
	12,93
	12,80
	0,13

	TOTAL (1+2)
	11008,5
	9267,5
	31,14
	28,95
	2,19


FUENTE: “Notas sobre la actuación presupuestaria del Estado durante 1987”, Ministerio de Economía y Hacienda, Madrid, 26-I-1988.

PRODUCTO NACIONAL

El cuadro refleja el detalle del PIB desde tres enfoques sucesivos: gasto, producción y renta, y todo ello para el período 1980‑1985. También se incluyen las tasas de crecimiento a precios corrientes y constantes.

CONTABILIDAD NACIONAL, BASE 1980. Producto Interior Bruto y sus componentes (precios corrientes).

	Operaciones
	Precios corrientes1980
	Precios corrientes 1981
	Precios corrientes 1982
	Precios corrientes 1983
	Precios corrientes 1984 (P)
	Precios corrientes 1985 (A)
	Precios corrientes 1986 (A)
	Tasa de crecimiento respecto al año anterior para 1981
	Tasa de crecimiento respecto al año anterior para 1982
	Tasa de crecimiento respecto al año anterior para 1983
	Tasa de crecimiento respecto al año anterior para 1984 (P)
	Tasa de crecimiento respecto al año anterior para 1985 (A)
	Tasa de crecimiento respecto al año anterior para 1986 (P)

	Consumo privado nacional
	10080
	11457
	13143
	14808
	16313
	17985
	20287
	13,7
	14,7
	14,7
	10,2
	10,2
	12,8

	Consumo público
	1929
	2242
	2619
	3090
	3448
	3917
	4419
	16,2
	16,8
	18,0
	11,6
	13,6
	13,8

	Formación de capital fijo
	3368
	3696
	4171
	4574
	4762
	5335
	6334
	9,8
	12,8
	9,7
	4,1
	12,0
	18,7

	Variación de existencias
	179
	-58
	-14
	-14
	37
	56
	212
	-
	-
	-
	-
	-
	-

	Exportación de bienes y servicios
	2409
	3079
	3672
	4725
	5919
	6504
	6495
	27,8
	18,3
	28,7
	25,3
	9,9
	-02

	Importación de bienes y servicios
	2758
	3428
	4024
	4860
	5359
	5870
	5741
	24,3
	17,4
	20,8
	10,3
	9,5
	-2,2

	Ptas a precios de mercado
	15290
	16989
	19568
	22234
	25121
	27929
	32006
	11,7
	15,2
	13,6
	13,0
	13,2
	14,6

	Ramas agraria y pesquera
	1073
	1038
	1225
	1370
	1631
	1733
	1803
	-3,3
	18,1
	11,8
	19,1
	6,2
	4,0

	Ramas industriales
	5876
	6517
	7416
	8372
	9329
	10401
	12026
	10,9
	13,8
	13,9
	13,4
	11,5
	15,6

	Industria excepto construcción
	4593
	5188
	5888
	6741
	7619
	8515
	9927
	13,0
	13,5
	14,5
	13,0
	11,8
	15,4

	Construcción
	1283
	1328
	1527
	1631
	1709
	1886
	2199
	3,5
	15,0
	6,8
	4,8
	10,3
	16,6

	Servicios
	8522
	9891
	11434
	13083
	15153
	16856
	19210
	16,1
	15,6
	14,4
	15,8
	11,3
	13,9

	Producción imputada de servicios bancarios 
	535
	756
	889
	1042
	1446
	1618
	1943
	41,1
	17,6
	17,3
	40,6
	10,4
	20,0

	Impuestos llegados a la importación
	271
	298
	379
	452
	473
	547
	910
	9,8
	27,4
	19,1
	4,6
	15,7
	66,1

	Ptas. A precios de mercado
	15209
	16989
	1698
	16898
	19567
	22234
	25121
	27928
	32006
	1,7
	15,2
	13,6
	13,0

	Remuneración asalariados
	7783
	8714
	9853
	11132
	11902
	13014
	14694
	13,0
	13,1
	13,0
	6,9
	9,3
	12,9

	Excedente bruto de explotación
	6731
	7365
	8681
	9778
	11699
	12960
	14745
	6,2
	18,3
	11,1
	21,3
	11,3
	13,8

	Impuestos ligados a la producción e importación
	1009
	1243
	1522
	1900
	2271
	2678
	2567
	31,0
	13,6
	29,2
	14,8
	28,6
	38,1

	Suvenciones de exportación
	315
	334
	489
	575
	751
	723
	
	
	
	
	
	
	

	Ptas. A precios de mercado
	15209
	16898
	19567
	22234
	25121
	27928
	32006
	11,7
	15,2
	13,6
	13,0
	13,2
	14,6

	A precios constantes
	
	
	
	
	
	
	
	-0,2
	1,2
	1,8
	1,8
	2,2
	3,0


(*)Impuestos netos de subvenciones: comprende ajuste por IVA. P: Provisional. A: Avance.Los precios corrientes se expresan en millones de pesetas.

RELACIÓN REAL DE INTERCAMBIO

Se mide por el ratio de los precios medios de importación y exportación:

RRI=Incremento de PxX/Incremento de PxM, donde

RRI= relación real de intercambio.

Incremento de PxX= variación del precio medio de exportación entre el año 0 y el año t.

Incremento de PxM= variación del precio medio de importación entre el año 0 y el año t.

RESERVAS INTERNACIONALES

La diferencia entre reservas y deuda exterior, que denominamos endeudamiento neto, aparece reflejada con suma claridad en el gráfico, que muestra, para el caso de España entre 1982 y 1987, la evolución muy favorable, hasta convertir en cero el endeudamiento neto en 1987, que aparece en la representación con la trama rellena en oblicuo.

En el gráfico del texto se representan las curvas correspondientes a la Deuda exterior y a las Reservas para España en el período 1982-1987.La diferencia entre ambos valores proporciona el Endeudamiento neto, que puede observarse en el gráfico que para 1987 es prácticamente nulo.

SEGURO DE CAMBIO

En el cuadro adjunto, figura el precio de seguro de cambio para las monedas más importantes a distintos plazos, y a doble columna para cada uno de ellos, siendo el primer precio indicado el de comprador y el segundo el de vendedor. En el momento de realizar su operación de comercio exterior, el comprador (o el vendedor) que quiere situarse al margen del riesgo de las fluctuaciones cambiarias, contrata su seguro de cambio con una compañía (en España Crédito y Caución directamente, o a través de banco), de forma que si por ejemplo estima cobrar (o pagar) dentro de seis meses, asegura su cambio del dólar a 116,03 pesetas por dólar (116,23). Si resulta que para entonces la posición del dólar ha empeorado en los mercados internacionales, y se cambia a 112,03 pesetas, entonces el exportador recibe la diferencia de 4 pesetas directamente de la compañía aseguradora. Por el contrario, si el dólar ha mejorado y se sitúa a 120,03 pesetas, las 4 pesetas de diferencia con el cambio asegurado quedan para la compañía aseguradora. El contrato del seguro de cambio comporta, lógicamente, una prima en favor del asegurador. Los datos que figuran en el cuadro, proceden del Banco Exterior (tomados del diario "Cinco Días", de 27 de enero de 1988).

PRECIO DEL SEGURO DE CAMBIO

(Exportación-importación

	
	1 mes (comprador)
	1 mes (vendedor)
	2 meses (comprador)
	2 meses (vendedor)
	3 meses (comprador)
	3 meses (vendedor)
	6 meses (comprador)
	6 meses (vendedor)

	Dólar EEUU
	113,82
	113,97
	114,29
	114,45
	114,78
	114,95
	116,03
	116,23

	Marco alemán
	68,13
	68,43
	68,62
	68,92
	69,13
	69,43
	70,51
	70,81

	Libra esterlina
	201,03
	201,93
	201,60
	202,50
	202,21
	203,11
	203,60
	204,50

	Franco francés
	20,15
	20,25
	20,25
	20,35
	20,36
	20,46
	20,66
	20,76

	Franco suizo
	84,35
	84,75
	85,05
	85,45
	85,74
	86,14
	87,58
	87,98

	Florín holandés
	60,63
	60,83
	61,02
	61,22
	61,43
	61,63
	62,55
	62,75

	Franco belga
	325,57
	326,57
	327,10
	328,10
	328,69
	329,69
	333,75
	333,75

	Lira italiana
	9,21
	9,26
	9,22
	9,27
	9,23
	9,28
	9,25
	9,30

	Yen japonés
	89,53
	89,73
	90,10
	90,30
	90,71
	90,91
	92,42
	92,62

	Corona monegasca
	17,72
	17,82
	17,69
	17,79
	17,66
	17,76
	17,54
	17,64

	Corona sueca
	18,85
	18,95
	18,88
	18,98
	18,93
	19,03
	19,01
	19,11

	Corona danesa
	17,66
	17,76
	17,71
	17,81
	17,74
	17,84
	17,84
	17,94


FUENTE: Banco Exterior.

SEÑORIAJE

José Miguel Andreu, en su trabajo "Una nota sobre la medición económica del déficit público" (Boletín Semanal de Información Comercial Española, núm. 2108, 16 de noviembre de 1987), calculaba el déficit real del sector público para los años 1981‑1986 de la siguiente forma:

DÉFICIT REAL (% PIB)

	Años
	Déficit público(*) (1)
	Carga por intereses no consolidados (2)
	Señoriaje inflacionario (3)
	Déficit real: Responsabilidades propias (4)=(1)+(2)+(3)
	Señoriaje de intereses (5)
	Déficit real: Responsabilidades propias + traslación de cargas (6)=(4)+(5)

	1981
	-3,2
	-0,9
	1,5
	-3,4
	-0,6
	-4,0

	1982
	-5,6
	-0,5
	1,8
	-4,3
	-0,8
	-5,1

	1983
	-5,5
	-0,9
	1,7
	-4,7
	-1,0
	-5,7

	1984
	-5,1
	-1,4
	2,2
	-4,3
	-1,3
	-5,6

	1985
	-6,4
	-0,8
	3,0
	-4,2
	-1,2
	-5,4

	1986
	-5,7
	-0,3
	4,1
	-1,9
	-1,6
	-3,5


(*) Según Contabilidad Nacional.

SMITH Y SUS DESCENDIENTES

Se reproduce aquí el célebre dibujo que representaría el "encuentro" de los "seis grandes" de la Ciencia Económica tal como se imaginó por la revista "Fortune", con Adam Smith, fundador de la Escuela Clásica; David Ricardo, su segundo gran teórico; Robert Malthus, el primer heterodoxo; John Stuart Mill, el gran sintetizador de la Escuela Clásica; Karl Marx, el gran crítico social y dialéctico que invirtió tantos argumentos; y Alfred Marshall, el creador de la Escuela Neoclásica.

En el gráfico del texto se representa el dibujo de las caricaturas de los seis grandes de la Ciencia Económica (según “Fortune”).

TASA DE COBERTURA

Se mide con la fórmula:

Tc=X.100/M, donde

X= exportaciones.

M= importaciones.

En el caso concreto de España, y para el año 1986, resultaría, en billones de pesetas:

Tc=3,800.100/4,891=77,70%

Es decir, en 1986, con el valor de las exportaciones pudo cubrirse el 77,7 por 100 del valor de las importaciones.

TIPO DE CAMBIO

El tipo de cambio medio del dólar frente a la peseta, puede seguirse en el gráfico adjunto entre 1981 y 1986, en el recuadro interior más reducido. Recuérdese que son tipos medios anuales, y que por tanto el de 1985 no refleja el máximo alcanzado en la cotización española del dólar, que se situó en 190 pesetas. Se presenta también el desglose ‑en el gráfico inferior‑ para 1987, en el que se produjo una fortísima depreciación de la moneda de los EE.UU. ("El País", 16‑Ii‑1988).

En el gráfico del texto se representa el tipo de cambio medio del dólar frente a la peseta para 1987, que en Enero es de 129,42 y en Diciembre 109,05. En un gráfico interior más pequeño se representa el tipo de cambio para el período de 1981 (92,32) a 1986 (146,05).

TIPOS DE INTERÉS A CORTO Y LARGO PLAZO

Tanto en los cuadros estadísticos como en los diagramas, figura la evolución de los tipos de interés para toda una serie de países, a corto y largo plazo. En los gráficos I y II pueden apreciarse las fuertes oscilaciones durante los años 1982 a 1987 para los intereses a corto plazo, según su nivel mensual. Es de destacar las grandes crestas apreciables en el caso de España, con puntas no lejanas del 25 por 100 en la segunda mitad de 1983, y de casi el 20 por 100 en la primavera de 1987. Aparte de las circunstancias imputables al mayor proceso inflacionista, en el caso de España esas mayores intensidades se deben también a la todavía escasa competencia que la banca española tiene en su propio mercado. En los gráficos III y IV, los tipos de interés a largo plazo expresan una situación bastante similar, con diferenciales muy fuertes para el caso español.

	Períodos
	Alemania
	Francia
	Italia
	Reino Unido
	Suiza
	EEUU
	Japón
	España

	1982 (a corto plazo)
	8,88
	14,87
	19,29
	11,40
	4,29
	10,58
	6,84
	16,28

	1983 (a corto plazo)
	5,78
	12,54
	17,79
	9,58
	3,36
	8,67
	6,50
	20,05

	1984 (a corto plazo)
	5,99
	11,73
	15,23
	9,30
	3,81
	9,47
	6,32
	14,90

	1985 (a corto plazo)
	5,44
	9,94
	13,73
	11,61
	4,31
	7,46
	6,47
	12,22

	1986 (a corto plazo)
	4,60
	7,74
	11,46
	10,30
	3,63
	5,91
	4,97
	11,66

	1987 (a corto plazo)
	3,95
	7,95
	-
	9,23
	3,35
	5,75
	3,87
	15,82

	1982 (a largo plazo)
	8,95
	15,56
	20,89
	12,88
	4,83
	12,92
	8,05
	15,99

	1983 (a largo plazo)
	7,89
	13,61
	18,49
	10,89
	4,52
	11,34
	7,42
	16,91

	1984 (a largo plazo)
	7,77
	12,41
	15,03
	10,69
	4,70
	12,45
	6,80
	16,52

	1985 (a largo plazo)
	6,87
	10,93
	13,00
	10,62
	4,77
	10,97
	6,31
	13,37

	1986 (a largo plazo)
	5,87
	8,44
	10,50
	9,87
	4,29
	7,82
	4,94
	11,36

	1987 (a largo plazo)
	5,81
	9,44
	9,57
	9,50
	4,85
	8,39
	4,19
	-


En los gráficos del texto se representa lo siguiente:

En los gráficos I y II se representan los tipos de interés a corto plazo (medias anual) en el período 1982-1987 para EEUU, Alemania Federal, Japón y Suiza, en el gráfico I y España, Francia, Reino Unido e Italia en el gráfico II.

En los gráficos III y IV se representan los tipos de interés a largo plazo (medias del período)entre 1982 y 1987. En el gráfico III se muestra el caso de EEUU, Alemania, Japón y Suiza, mientras que en el gráfico IV se muestra la situación para España, Francia, Reino Unido e Italia.

VELOCIDAD DEL DINERO

La definición de velocidad que figura en la entrada correspondiente de este Diccionario, tiene su expresión cuantificada y gráfica en la presente figura, tanto en términos de M‑3, como de activos líquidos en manos del público (ALP). Es fácil apreciar cómo en los años de recesión, la velocidad tiende a disminuir (un mínimo en 1981 para la M‑3, y en 1985 para los ALPs), con tendencia a crecer rápidamente en las fases de recuperación (1985 y 1986).

En el gráfico del texto se representan dos gráficas entre 1973 y 1986 correspondientes a los valores de M3 y de ALP.

FUENTE: OCDE, “Informe sobre la Economía Española”, Ministerio de Economía y Hacienda, Madrid, 1988.
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ANEXO 1

Lista de Monedas

(En primer término figura el país, a continuación el nombre de la moneda, y por último su símbolo o abreviatura. Fuente: IMF, "Glossary", Nueva York, 1987).

Afganistán: Afgani; Af.

Albania: Lek.

Alto Volta: Franco CFA; FCFA.

Andorra: Peseta; Ptas.

Angola: Kwanza; Kz.

Anguila: Dólar; EC$.

Antigua y Barbuda: Dólar; EC$.

Antillas Neerlandesas: Florín; NAf.

Arabia Saudita: Riyal; SRls.

Argelia: Dinar; DA.

Argentina: Austral; A.

Australia: Dólar; $A.

Austria: Chelín; S.

Azores: Escudo; Esc.

Bahamas, Las: Dólar; B$.

Bahrein: Dinar; BD.

Bangladesh: Taka; Tk.

Barbados: Dólar; BDS$.

Belau: Dólar; $ o US$.

Bélgica: Franco; FB.

Belice: Dólar; BZ$.

Benin: Franco CFA; FCFA.

Bermudas: Dólar; Ver$.

Bhután: Ngultrum; Nu.

Birmania: Kyat; K.

Bolivia: Peso boliviano; $b.

Botswana: Pula; P.

Brasil: Cruzado; Cz$.

Brunei: Dólar; B$.

Bulgaria: Lev.

Burkina Faso: Franco CFA; FCFA.

Burundi: Franco; FBu.

Cabo Verde: Escudo; Esc. C.V.

Camboya: Riel; KR.

Camerún: Franco CFA; FCFA.

Canadá: Dólar; $Can.

Colombia: Peso; $Col.

Comoras: Franco; FC.

Congo: Franco CFA; FCFA.

Costa de Marfil: Franco CFA; FCFA.

Costa Rica: Colón; C.

Cuba: Peso; $.

Chad: Franco CFA; FCFA.

Checoslovaquia: Corona; Kcs.

Chile: Peso; $Ch.

China: Yuan; Y.

Chipre: Libra; ₤C.

Dinamarca: Corona; DKr.

Djibouti: Franco; FD.

Dominica: Dólar; EC$.

Ecuador: Sucre; S/.

Egipto: Libra; LE.

El Salvador: Colón; C.

Emiratos Arabes Unidos: Dirham; Dh.

España: Peseta; Ptas.

Estados Unidos: Dólar; US$.

Etiopía; Birr; Br.

Fiji: Dólar; F$.

Filipinas: Peso; P.

Finlandia: Marco; Fmk.

Francia: Franco; F.

Gabón: Franco CFA; FCFA.

Gambia: Dalasi; D.

Ghana: Cedi; C.

Gibraltar: Libra; ₤.

Granada: Dólar; EC$.

Grecia: Dracma; Dr.

Groenlandia: Corona; Dkr.

Guadalupe: Franco; F.

Guatemala: Quetzal; Q.

Guayana Francesa: Franco; F.

Guinea: Franco; FG.

Guinea‑Bissau: Peso; PG.

Guinea Ecuatorial: Franco CFA; FCFA.

Guyana: Dólar; G$.

Haití: Gourde; G.

Honduras: Lempira; L.

Hong‑Kong: Dólar; HK$.

Hungría: Forint; Ft.

India: Rupia; Rs.

Indonesia: Rupia; Rp.

Irán: Rial; Rls.

Iraq: Dinar; 1D.

Irlanda: Libra; ₤Ir.

Islandia: Corona; ISK.

Islas Caimán: Dólar; C$.

Islas Canarias: Peseta; Ptas.

Islas Feroe: Corona; Dkr.

Islas Malvinas: Libra; ₤.

Islas Marshall: Dólar; $ o US$.

Islas Salomón: Dólar; SI$.

Islas Turcas y Caicos: Dólar; US$.

Islas Vírgenes Británicas: Dólar; US$.

Islas Wallis y Fortuna: Franco CFP; FCFP.

Israel: Nuevo sheqel; NSI.

Italia: Lira; Lit.

Jamaica: Dólar; J$.

Japón: Yen; Y.

Jordania: Dinar; JD.

Kampuchea: Riel; KR.

Kenia: Chelín; KSh.

Kiribati: Dólar; $A.

Kuwait: Dinar; KD.

Líbano: Libra; LL.

Liberia: Dólar; US$.

Libia: Dinar; LD.

Liechtenstein: Franco; Fs.

Lexotho: Maloti; M.

Luxemburgo: Franco; Flux.

Macao: Pataca; P.

Madagascar: Franco; FMG.

Madeira: Escudo; Esc.

Malasia: Ringgit; M$.

Malawi: Kwacha; MK.

Maldivas: Rufiyaa; Rf.

Mali: Franco CFA; FCFA.

Malta: Lira; Lm.

Marruecos: Dirham; DH.

Martinica: Franco; F.

Mauritania: Ouguiya; UM.

Mauricio: Rupia; Mau Rs.

México: Peso; $Mex.

Micronesia: Dólar; US$.

Mongolia: Tughrik; Tug.

Montserrat: Dólar; EC$.

Mozambique: Metical; Mt.

Namibia: Rand; R.

Nauru: Dólar; $A.

Nepal: Rupia; NRs.

Nicaragua: Córdoba; $C.

Níger: Franco CFA; FCFA.

Nigeria: Naira; N.

Noruega: Corona; NKr.

Nueva Caledonia: Franco; CFP.

Nueva Zelanda: Dólar; $NZ.

Omán: Rial omaní; RO.

Países Bajos: Florín; f.

Pakistán: Rupia; PRs.

Panamá: Balboa;B.

Papua Nueva Guinea: Kina; K.

Paraguay: Guaraní; G.

Perú: Inti; I.

Polinesia Francesa: Franco CFP; FCFP.

Polonia: Zloty; Zl.

Portugal: Escudo; Esc.

Qatar: Riyal; Qr.

Reino Unido: Libra; ₤.

República Arabe del Yemen: Rial; YRIs.

República Centroafricana: Franco CFA; FCFA.

República de Corea: Won; W.

República Democrática Alemana: Marco; DDM.

República Democrática Popular de Laos: Kip (nuevo); NK.

República Democrática Popular del Yemen: Dinar; YD.

República Dominicana: Peso; $RD.

República Federal de Alemania: Marco; DM.

República Popular Democrática de Corea: Won; W.

Reunión: Franco; F.

Rumanía: Leu; Lei.

Rwanda: Franco; FR.

Samoa Occidental: Tala; WS$.

San Cristóbal y Nives: Dólar; EC$.

San Pedro y Miquelón: Franco;F.

San Vicente y las Granadinas: Dólar; EC$.

Santa Elena: Libra; ₤.

Santa Lucía: Dólar; EC$.

Santo Tomé y Príncipe: Dobra; Db.

Senegal: Franco CFA; FCFA.

Seychelles: Rupia; SR.

Sierra Leona: Leone; Le.

Singapur: Dólar; S$.

Siria: Libra; LS.

Somalia: Chelín; So. Sh.

Sri Lanka: Rupia; SL Rs.

Sudáfrica: Rand; R.

Sudán: Libra; LSd.

Suecia: Corona; SKr.

Suiza: Franco; FS.

Suriname: Florín; Sf.

Swazilandia: Lilangeni; E.

Tailandia: Baht; B.

Tanzania: Chelín; T Sh.

Togo: Franco CFA; FCFA.

Tonga: Pa.anga; PT.

Trinidad y Tobago: Dólar; TT$.

Túnez: Dinar; D.

Turquía: Libra; LT.

Tuvalu: Dólar; US$.

Uganda; Chelín; U Sh.

Unión de Repúblicas Socialistas Soviéticas: Rublo; rub.

Uruguay: Nuevo peso; N$Ur.

Vanuatu: Vatu; VT.

Venezuela: Bolívar; Bs.

Viet‑Nam: Dong; D.

Yugoslavia: Dinar; Din.

Zaire: Zaire; Z.

Zambia: Kwacha; K.

Zimbabwe: Dólar; Z$

        Anexo 2

Índice de revistas

Ábaco. Revista de ciencias sociales, trimestral, Centro de Estudios Económicos y Sociales, Gijón. Publica números monográficos, en los que se ocupa de cuestiones de medio ambiente, sociología, política industrial y tecnología.

Actualidad Económica, semanario, Punto Editorial, S.A., Madrid. Es el más antiguo de los semanarios ilustrados de economía en España.

Agricultura, mensual, Editorial Agrícola Española, Madrid. Es la más antigua de las revistas hoy publicadas en España sobre temas agrarios de carácter general.

Agricultura y Sociedad, trimestral, Instituto de Estudios Agrarios, Pesqueros y Alimentarios, Madrid. Publica con frecuencia números monográficos de gran interés, y mantiene una imbricación considerable entre lo económico, lo agrario y lo sociológico.

American Economic Review, trimestral, American Economic Association, Nashville, Tennessee. Es, sin duda, la más acreditada y difundida de las revistas norteamericanas de economía, y se ocupa de prácticamente todas las áreas de economía general.

American Journal of Economics and Sociology (The), trimestral, The Journal, Nueva York. Trata de combinar artículos de economía y sociología, y auspicia una mayor incidencia de lo sociológico en lo económico y viceversa.

Anales de Economía, trimestral, Instituto Sancho de Moncada (CSIC), Madrid. Editada desde los años 40 hasta 1975, fue una de las publicaciones de mayor prestigio desde el punto de vista teórico, si bien con grandes oscilaciones de su interés según las distintas fases por que atravesó.

Annales, bimestral, Conseil National de la Recherche Scientifique y Ecole des Hautes Etudes, París. Es la revista de los dos citados organismos, y contiene con frecuencia artículos de interés sobre temas económicos.

Annals of Regional Science (The), cuatrimestral, editada por Western Washington University, Washington, D.C. Especializada en cuestiones de localización, planeamiento urbano y regional, transporte y calidad del medio ambiente.

Bancaria, mensual, Associazioni Bancaria Italiana, Roma. Especializada en temas financieros.

Banker (The), mensual, Financial Times Business Information Ltd., Londres. Publicación especializada en cuestiones financieras y, especialmente, bancarias.

Boletín de Estudios Económicos, mensual, Asociación de Licenciados de Ciencias Económicas por la Universidad Comercial de Deusto, Bilbao. Trata de temas de interés general, españoles e internacionales, y edita números monográficos sobre temas de interés en el momento.

Business Week, semanal, MacGraw‑Hill, Nueva York. Revista de gran tirada, se ocupa de los más diversos aspectos de la actividad económica y del mundo de los negocios.

Cambridge Journal of Economics, trimestral, Cambridge Political Economy Society, Londres. Es una de las revistas más prestigiosas en lengua inglesa, asociada de forma muy flexible con la Universidad de su mismo nombre.

Campo (El), cuatrimestral, Banco de Bilbao, Bilbao. Realiza estudios monográficos sobre regiones, cultivos y otros aspectos concretos del desarrollo agrario español y de la Comunidad Europea.

Canadian Journal of Economics, trimestral, Canadian Economic Association, University of Toronto Press, Toronto. Es la revista canadiense más conocida en el área de la economía.

CEMLA, Boletín, mensual, Centro de Estudios Monetarios Latinoamericanos, México, D.C. Para temas financieros y monetarios, es la publicación latinoamericana de mayor prestigio y difusión.

Ceres, bimensual, FAO, Roma. Informaciones y artículos breves sobre la situación y los problemas de la agricultura y alimentación en el mundo.

Cinco Días, sale seis veces a la semana (los domingos, no), Grupo Estructura, Madrid. Es el diario económico actualmente más antiguo de España, con informaciones muy diversificadas.

Columbia Journal of World Business (The), trimestral, Columbia University Business School, Nueva York. Especializada en temas de economía de empresa.

Comercio Exterior, mensual, Banco Nacional de Comercio Exterior, México, D.F. Revista de gran interés informativo sobre la evolución de la política económica internacional y especialmente en el área latinoamericana.

Coyuntura Económica, mensual, Confederación Española de Cajas de Ahorros, Madrid. Es interesante para el seguimiento de la coyuntura a escala nacional e internacional, con artículos específicos en algunos de sus números sobre temas objeto de polémica.

Cuadernos de Ciencias Económicas y Empresariales, trimestral, Facultad de Ciencias Económicas y Empresariales, Málaga. Es un ejemplo en cuanto al propósito de una Facultad universitaria de mantener una publicación de cierto nivel.

Cuadernos de Economía, trimestral, Departamento de Teoría Económica de la Universidad de Barcelona, Barcelona. De carácter general, con análisis teórico y alto nivel de formalización.

Dinero, semanario, Grupo Zeta, Madrid. De características análogas a Actualidad Económica y Mercado.

Econometrica, bimestral, The Econometric Society, Avon, Reino Unido. Es la revista de la Sociedad Econométrica, y la de mayor influencia en esta rama de la ciencia económica.

Economía Industrial, mensual, Ministerio de Industria y Energía, Madrid. Es de gran utilidad para todo lo referente al sector industrial, incluyendo sus aspectos tecnológicos y la relación con la Comunidad Europea.

Economic History Review (The), trimestral, Universidad de Cambridge. También dedicada a cuestiones históricas, tiene una amplia sección sobre comentarios de libros.

Economic Journal (The), trimestral, The Royal Economic Society, Oxford. Es una de las más antiguas revistas británicas de Economía, que mantiene siempre su alto nivel de calidad.

Economic Policy Issues, trimestral, The Conference Board (Economic Policy Research), Nueva York. Especializada fundamentalmente en cuestiones de política económica.

Economic Review, trimestral, National Institute of Economic and Social Research (NIESR), Londres. Se sitúa entre las revistas británicas de mayor autoridad.

Economica, trimestral, London School of Economics and Policial Science, Londres. Es la publicación oficial de la célebre escuela de economía londinense.

Economie Europeenne, mensual, Comisión de la CEE, Bruselas. Se ocupa de temas más o menos directamente relacionados con problemas comunitarios.

Economie et Politique, mensual, Editions Sociales, París. Es la revista francesa de temas económicos de mayor impregnación marxista.

Economist (The), semanario, The Economist Newspaper Ltd., Londres. Publicado desde 1843, dedica una buena parte de su contenido a temas económicos británicos, norteamericanos y del resto del mundo, con frecuentes monografías sobre países y problemas especiales, además de artículos de gran interés sobre política, ciencia, tecnología, etc. En el grupo de The Economist funciona el Servicio de Estudios conocido por el nombre de The Economist Intelligence Unit.

Economistas, bimestral, Colegio de Economistas de Madrid, Madrid. Ha adquirido un considerable predicamento, tanto por su interés en temas económicos y colaterales, como por abrir sus páginas a toda una serie de discusiones sobre economía nacional e internacional.

Estudios Territoriales, cuatrimestral, Instituto del Territorio y Urbanismo (MOPU), Madrid. Es la revista española de mayor interés a efectos de ciencia y desarrollo regional.

Estudios Turísticos, bimestral, Editora Nacional, Madrid. Se ha convertido en la publicación especializada de mayor nivel para el área a que hace referencia su nombre.

Euromoney, mensual, Euromoney Publications Ltd., Londres. Centra su atención en los distintos aspectos de los mercados monetarios mundiales.

European Economic Review, mensual, North‑Holland, Amsterdam. Como otras publicaciones de la Editorial holandesa North‑Holland, aparece en inglés a fin de abarcar a todo el mercado angloparlante. Especializada en temas comunitarios y de integración.

Expansión, diario (excepto domingos), Area Editorial, S.A., Madrid. Con informaciones muy diversificadas sobre temas generales de economía y política económica.

Expansión Comercial, mensual, ICEX, Madrid. Es la revista oficial del Instituto de Comercio Exterior (antes INFE) de la Secretaría de Estado para Comercio del Ministerio de Economía y Hacienda. Tiene interés, lógicamente, para todo lo relacionado con intercambio internacional.

Explorations in Economic History, trimestral, Universidad de Illinois. Cultiva preferentemente el tratamiento teórico y cuantitativo de los hechos históricos.

Financial Market Trends, cuatrimestral, OCDE, París. Como revista oficial de la OCDE, suministra informaciones estadísticas sobre los 23 países de la organización.

Financial Times, diario, publicación independiente, Londres. De gran prestigio para temas económicos y financieros del mundo angloparlante junto con The Wall Street Journal.

Foreign Affairs, trimestral, The Council of Foreign Relations Inc., Nueva York. Aunque de enfoque fundamentalmente político, y sobre todo en temas internacionales, es objeto de lectura en todo el área de las ciencias sociales, con gran influencia en los medios de decisión.

Fortune, quincenal, Time‑Life Inc., Nueva York. De indudable interés en los temas empresariales y de negocios, y cada vez con mayor atención a los problemas internacionales, publica anualmente los rankings de las empresas más importantes a diversos niveles y por sectores.

Futuribles, trimestral, Association Internationale Futuribles, París. Creada por el Prof. Bertrand de Jouvenel, tiene una orientación marcadamente prospectiva.

Hacienda Pública Española, bimestral, Instituto de Estudios Fiscales, Madrid. Es la publicación española de mayor interés en el área de los problemas fiscales, con carácter analítico y teórico.

Harvard Business Review, trimestral, Harvard Business School, Harvard. Es la revista de la célebre escuela de administración de empresas. Tiene versión española co‑publicada con la Universidad Comercial de Deusto.

Industrial and Labor Relations Review, trimestral, New York State School of Industrial and Labour Relations, Nueva York. Especializada en cuestiones laborales.

Información Comercial Española, tiene tres periodicidades diferentes: como Boletín semanal, con toda clase de artículos sobre temas concretos y comentarios de la prensa internacional; como Revista mensual, con estudios más extensos sobre aspectos diversos de la actividad económica e internacional; como Revista cuatrimestral (Cuadernos), de alto nivel teórico. Se publica por la Secretaría de Estado para Comercio del Ministerio de Economía y Hacienda, y constituye, tal vez, el mejor archivo de economía española.

Instituto de Estudios Económicos, Revista del, mensual, IEE, Madrid. Desarrolla una importante tarea de difusión de trabajos teóricos y aplicados desde una óptica liberal y de clara defensa de la economía de mercado.

Integración Latinoamericana, mensual, Instituto para la Integración de América Latina (INTAL), Buenos Aires. De indudable interés para seguir la experiencia de la integración entre los países latinoamericanos.

International Economic Review, cuatrimestral, University of Pennsylvania, Wharton School of Finance and Commerce, Filadelfia. Publicación de una de las más prestigiosas escuelas de administración de empresas de Estados Unidos.

International Organization, trimestral, World Peace Foundation y MIT. Se ocupa de cuestiones políticas y económicas internacionales de amplio espectro.

Investigaciones Económicas, mensual, Fundación Empresa Pública, Madrid. Es el órgano para las publicaciones de la referida Fundación que está adscrita al Instituto Nacional de Industria. Tiene interés para toda una serie de análisis cuantitativos de la economía española.

Journal of Developing Areas (The), trimestral, Western Illinois University, Macomb, Illinois. Publicación que se especializa en temas de ciencia regional.

Journal of Econometrics, publica nueve números al año, Elsevier Sequoia, Lausana. Está especializada en estudios econométricos.

Journal of Economic History (The), trimestral, Universidad de Iowa. Está especializada en temas históricos y se ocupa extensamente en cuestiones bibliográficas.

Journal of Economic Literature, trimestral, American Economic Association, Nashville, Tennessee. En ella se reúnen artículos sobre muy diversos temas económicos aparecidos en las revistas más relevantes del mundo. Es de gran interés para seguir en una sola publicación los avances más importantes en la literatura económica.

Journal of European Economic History (The), trimestral, Banco di Roma. En lengua inglesa; es la publicación italiana más prestigiosa en el área de la historia económica.

Journal of Finance, publica cinco números al año, The American Finance Association, New York University, Nueva York. Polariza su atención en cuestiones fiscales y financieras.

Journal of Financial Economics, mensual, North‑Holland, en colaboración con la Universidad de Rochester, Amsterdam. Otra de las publicaciones de North‑Holland, en lengua inglesa, dedicada a hacienda y finanzas.

Journal of Human Resources (The), trimestral, The University of Wisconsin Press, Madison, Wisconsin. Es una de las revistas con mayor predicamento en el área del estudio de los problemas de recursos humanos.

Journal of Monetary Economics, bimestral, North‑Holland (Amsterdam) en colaboración con la Universidad de Rochester. Otra de las publicaciones de North‑Holland en lengua inglesa y de difusión internacional para los temas monetarios.

Journal of Political Economy, bimestral, University of Chicago Press, Chicago. Junto con la American Economic Review, es la publicación de mayor influencia entre los economistas teóricos norteamericanos.

Journal of Public Economics, publica nueve números al año. North‑Holland (Amsterdam). Otra de las publicaciones del grupo North‑Holland, en este caso dedicada a los temas de Hacienda Pública y de otras cuestiones del sector público.

Journal of Regional Science, trimestral, Department of Regional Science, University of Pennsylvania, Filadelfia. Polariza su atención en temas de vivienda y planificación urbana.

Kyklos, trimestral, Kyklos Verlag, Basilea. Revista teórica de gran incidencia internacional, cuyos artículos normalmente son muestra de la utilización intensiva de la matemática en economía.

L’Observateur de l’OCDE, mensual, Organización de Cooperación y Desarrollo Económico, París. Suministra información sobre temas relacionados con la economía mundial desde la óptica de los 23 países de la organización.

Long Range Planning, bimestral, Society for Long Range Planning, Pergamon Press Inc., Nueva York. Especializada, como su nombre expresa, en temas de planificación a largo plazo.

Mercado, semanario, Grupo Estructura, Madrid. Ilustrada, mantiene una tónica de comentarios, entrevistas y referencias cuantitativas a la evolución económica.

Mientras tanto, trimestral, editorial independiente (grupo de antiguos seguidores de Manuel Sacristán), Barcelona. Es revista crítica de economía política, dedicando espacios importantes a temas de defensa y ecología.

Moneda y Crédito, bimestral, Banco Urquijo‑Unión, Madrid. De carácter general desde 1942, a partir de los años 70 dedica un mayor espacio a los temas de Historia Económica.

Moneta e Credito, trimestral, Banca Nazionale del Lavoro, Roma. Junto con la Rivista di Politica Economica, una de las publicaciones más prestigiosas de Italia, especializadas en temas financieros, monetarios y bancarios.

Natural Resources Jornal, cuatrimestral, University of New Mexico, Alburquerque. Tiene el interés de ser una de las publicaciones de más alto nivel sobre la utilización de recursos naturales.

Noticias CEE, trimestral, Comisión Europea, Bruselas. Publica artículos sobre temas de integración política comunitaria europea, y asimismo información coyuntural.

Nuevo Lunes (El), semanario, publicación independiente, Madrid. Tiene interés por sus comentarios sobre bolsa y política económica.

Oxford Economic Papers, cuatrimestral, Oxford University Press, Oxford. Como su mismo nombre indica es la revista para cuestiones generales de economía de la célebre Universidad inglesa, que publica también la Oxford Review of Economic Policy.

Oxford Review of Economic Policy, cuatrimestral, Oxford University Press, Oxford. Dedicada a la política económica, se complementa con la revista anteriormente citada.

Papeles de Economía Española, cuatrimestral, Fondo de Investigación Económica y Social de la Confederación Española de Cajas de Ahorros, Madrid. Se ha convertido en una de las revistas de mayor porte publicadas en España en el área de lo económico, con números monográficos de gran interés sobre cuestiones importantes.

Papers de Seminari, trimestral, editada por el Centre d’Estudis de Planificació de Catalunya, Barcelona. Tiene interés para los estudios de Economía Aplicada, y especialmente en lo relativo a Economía Urbana y Planificación.

Perspectives Economiques de l’OCDE, mensual, OCDE, París. Es la publicación de la OCDE que contiene la mayor información estadística sobre los 23 países de la Organización y los problemas conexos.

Problémes d’Amerique Latine, trimestral, La Documentation Française, París. Es una de las publicaciones del Centro oficial francés de documentación, de indudable interés para el seguimiento de los temas económicos latinoamericanos.

Problémes Economiques, semanal, La Documentation Française, París. Es la publicación básica del centro francés de documentación, y contiene numerosas referencias sobre problemas económicos concretos franceses y a nivel internacional. Es de gran interés para seguir la actualidad.

Quarterly Journal of Economics (The), cuatrimestral, Universidad de Harvard. Una de las revistas económicas de mayor prestigio en lengua inglesa.

Regional Science and Urban Economics, trimestral, North‑Holland, Amsterdam. Está especializada en cuestiones de vivienda y urbanismo.

Revista de Economía Política, trimestral, Instituto de Estudios Políticos de Madrid. Comenzó a publicarse en 1949, y desarrolló una actividad importante, publicando toda clase de artículos sobre economía española e internacional hasta su desaparición en 1982.

Revista de Estudios Agro‑Sociales, bimestral, Secretaría General Técnica del Ministerio de Agricultura, Pesca y Alimentación, Madrid. Con artículos sobre temas agrarios, y con amplia bibliografía sobre estas cuestiones.

Revista de Estudios de Historia Social, trimestral, Instituto de Estudios Laborales y de la Seguridad Social, Madrid. Especializada en cuestiones de Historia Social y del movimiento obrero.

Revista Española de Economía, trimestral, Instituto de Estudios Fiscales, Madrid. Desde 1986 se centra en artículos que recurren ampliamente a los métodos cuantitativos y al análisis teórico, con elevado nivel de formalización.

Revue d’Economie Politique, bimestral, Editions Sirey, París. Seguramente la más conocida de las revistas francesas de economía general.

Revue Économique de l’OCDE, semestral, OCDE, París. Es la revista teórica de la OCDE.

Rivista di Politica Economica, mensual, Servizio Italiano Pubblicazioni Internazionali, Roma. Se trata de la publicación italiana más conocida en materia económica.

Situación, trimestral, Banco de Bilbao, Bilbao. Se ocupa de gran número de temas, generalmente con carácter monográfico.

Sociología del Trabajo, cuatrimestral, Queimada (primera etapa), Siglo XXI (actualmente). Publica artículos de economía y sociología laboral.

Southern Economic Journal, mensual, University of North Carolina at Chapel Hill, Southern Economic Association, Chapel Hill (NC). Es una de las más prestigiosas publicaciones universitarias de economía de Estados Unidos.

Staff Papers, mensual, Fondo Monetario Internacional, Washington D.C. Es la revista principal del FMI, y contiene artículos teóricos y de política económica relacionados con el Sistema Monetario Internacional.

Trade and Development, mensual, UNCTAD, Ginebra. Recoge las principales ideas y propuestas de esta organización y sus implicaciones en el debate sobre políticas e instrumentos de desarrollo.

Trimestre Económico (El), trimestral, Fondo de Cultura Económica, México. Es la revista seguramente más importante de economía publicada en lengua española a efectos latinoamericanos.

Urban Studies, bimestral, Longman Group Ltd., Essex (Reino Unido). Especializada en cuestiones de urbanismo, con gran imbricación económica.

Wall Street Journal (The), diario neoyorquino de temas económicos y financieros, que actualmente cuenta con edición europea y en otras áreas del mundo. De gran difusión.

Weltwirthchaftliches Archiv, trimestral, Universidad de Kiel. Es la revista alemana de economía, actualmente más acreditada.

World Bank Economic Review (The), cuatrimestral, The World Bank, Washington D.C. Es la revista oficial del Banco Internacional de Reconstrucción y Fomento (BIRF).

Anexo 3

LISTA DE TÉRMINOS, EXPRESIONES Y ACEPCIONES PARA CONSIDERAR SU INCLUSIÓN EN EL DICCIONARIO DE LA LENGUA ESPAÑOLA

Nota: t = términos; te = términos extranjeros; e = expresiones; a = acepciones).

Acuracidad (t).

Ad valorem (e).

Aerócora (t).

Agroindustria (t).

Agrupación temporal (e).

Análisis de contenido (e).

Análisis de coyuntura (e).

Análisis de sección cruzada (e).

Análisis de sistemas (e).

Análisis estructural (e).

Análisis secuencial (e).

Anatocismo (e).

Anotación en cuenta (e).

Apalancamiento (a).

Auditoría (e).

Autoconsumo (t).

Autoempleo (t).

Autofinanciación (t).

Autogestión (t).

Autoliquidación (t).

Automación (t).

Banco de tierras (e).

Barandillero (t).

Barril (a).

Base imponible (e).

Base liquidable (e).

Base monetaria (e).

Base reguladora (e).

Behaviorismo (t).

Big Bang (te).

Bilateralismo (t).

Biodegradable (t).

Blanquear (a).

Bolsas de pobreza (e).

Boom (te).

Broker (te).

Bullionismo (t).

Bushel (te).

Cameralismo (t).

Camino crítico (e).

Capital humano (e).

Cártel (t).

Cesta de la compra (e).

Cesta de monedas (e).

Comuna (a).

Concepcionalidad (t).

Conglomerado (a).

Consolidar (a).

Consumismo (t).

Contrastación de hipótesis (e).

Contrato‑programa (e).

Coste/beneficio (e).

Coste de la vida (e).

Coste de oportunidad (e).

Coste de reposición (e).

Costes comparativos (e).

Costes sociales (e).

Crac (t).

Crisis (a).

Cronograma (t).

Cuenta de resultados (e).

Cuña publicitaria (e).

Chartismo (t).

Chicharros (t).

Dasícora (t).

Decimalización (t).

Deflactar (t).

Desarrollismo (t).

Deseconomías (t).

Desertificación (t).

Desertización (t).

Desestacionalización (t).

Despegue (a).

Desregulación (a).

Doxometría (t).

Duopolio (t).

Economicismo (t).

Esperanza de vida (e).

Estajanovismo (t).

Estanflación (t).

Estructuralismo (t).

Eurodólar (t).

Ex‑ante (e).

Ex‑post (e).

Externalidades (t).

Factoring (te).

Fiscalidad (t).

Hipermercado (t).

Histograma (t).

Holístico (t).

Leasing (te).

Mailing (te).

Marketing (te).

Multinacionales (t).

OPA (t).

Panel (t).

Parafiscalidad (t).

Planning (te).

Presión fiscal (e).

Producto Interior Bruto (e).

Producto Nacional Bruto (e).

Producto Nacional Neto (e).

Punto muerto (e).

Recolocación (t).

Reflación (t).

Regeneracionismo (t).

Rehabilitación (a).

Renta disponible (e).

Renta fija (e).

Renta nacional (e).

Renta per cápita (e).

Renta variable (e).

Robótica (t).

Señoriaje (t).

Series cronológicas (e).

Simulación (t).

Sobreinversión (t).

Sobretasa (t).

Sociobiología (t).

Taylorismo (t).

Tecnocracia (t).

Tecnoestructura (t).

Telemática (t).

Tercer Mundo (e).

Transnacionales (t).

Varianza (t).

Viceóptimo (t).

Índice general de términos

(español/inglés)

(Los números al final de cada rúbrica remiten a uno o más de los 29 itinerarios que figuran más adelante).

A cuenta (down payment), 6.

A la par (at par, par value), 3.

A tocateja (cash), 6.

Abandono de tierras; V.: banco de tierras (set aside system), 11.

Abaratar (to cheapen, to lower prices, to mark down), 29.

Abarrotar (to glut, flood, saturate the market; grocery store), 29.

Abastecer (to supply, to provide), 29.

Abonar (to fertilize; to suscribe; to pay; to credit), 6, 11.

Abrasión (abrasion), 22.

Absentismo laboral (absenteeism), 12.

Absentista (absentee landlord), 11, 12.

Absorción (Take‑over), 3, 13.

Abstinencia, teoría de la (abstinence theory of interest), 21.

Acaparar (to corner), 29.

Accesión (accession), 29.

Acción (Share, stock), 3, 8, 13.

Acción concertada (p.t.: industrial expansion and modernization policy), 25.

Acción coyuntural (p.t.: short‑term economic policy), 25.

Accionariado (body of shareholders, the shareholders), 3, 13.

Aceleración, principio de (acceleration principle, accelerator effect), 21.

Aceptación (acceptance), 8.

Acervo (corporate assets, total assets of an estate, acquis, community patrimony), 5, 13.

Acopiar (to store, to stock; strategic stock piles), 29.

Acotar (to mark off, to set limits to, to mark boundaries), 29.

ACP, 5, 28.

Acracia (acracy), 18, 19.

Acreditar (to credit, to make a credit entry), 6.

Acta de navegación (Navigation Act), 19.

Acta Unica Europea (Single European Act), 5.

Activo (assets), 6, 13.

Activos líquidos en manos del público (ALPs); V.: oferta monetaria (private sector liquidity, M4), 9.

Actualización (updating; to bring up to date), 6.

Actuarial (actuarial), 6, 13.

Actuario de seguros (insurance actuary), 6, 13.

Acuerdo de Cartagena (Cartagena Agreement), 28.

Acuerdo General sobre Aranceles Aduaneros y Comercio (General Agreement on Tariffs and Trade, GATT), 1, 28.

Acuerdo General sobre Préstamos (General Arrangements to Borrow, GAB), 28.

Acuerdo marco (framework agreements), 12.

Acuerdo Monetario Europeo, AME (European Monetary Agreement), 28.

Acuerdo Multifibras (Multifibre Arrangement), 1, 28.

Acuerdo Smithsoniano (Smithsonian Agreement), 16.

Acuerdos preferenciales; V.: waivers dentro del GATT (preferential agreements), 1.

Acuerdos stand‑by (stand‑by arrangements), 16.

Acuicultura (fish farming; piscifactories), 29.

Acumulación capitalista (capitalist accumulation), 15.

Acumulación socialista (socialist accumulation), 15.

Acumulativo (accumulative, cumulative), 14.

Acuñación (coinage, EE.UU.; minting, R.U.), 9, 22.

Acuracidad (accuracy), 14.

Ad valorem, 1, 14, 2.

Adelantado, por (in advance), 6.

Adeudar (to owe; to debit, to charge), 6.

Administración de empresas (business administration), 13.

Admisión a cotización en bolsa (to go public), 3.

Admisión temporal (temporary admission), 1.

Aduanas (customs), 1.

Afer (affair), 29.

Affidavit (affidavit), 2.

AFL‑CIO, 12.

Afluencia (affluence), 21.

AFROs (p.t.: discount instruments (generally Treasury billsú), 2.

Aftalion, Albert, 18.

Agencia de publicidad (advertising agency), 27.

Agencia de publicidad de servicios completos (full‑services advertising agency), 27.

Agencia Internacional de la Energía, AIE (International Energy Agency, IEA) 28.

Agencia Internacional de la Energía Atómica (International Atomic Energy Agency, IAEA), 3, 28.

Agentes económicos (economic agents), 15.

Agentes mediadores (intermediaries, agents, dealers, brokers), 2, 3, 9.

Agentes sociales; V.: agentes económicos (social agents, unions), 15.

Agio (agio), 3.

Agrario/ria (agricultural), 11.

Agrarismo (p.t.: agrarianism), 11.

Agregado (aggregate), 21.

Agricultura a tiempo parcial (part‑time agriculture), 11.

Agricultura de grupo (group agriculture), 11.

Agro (rural sector, agricultural sector), 11.

Agroindustria (agribusiness), 11.

Agroquímica (agrichemistry, chemicals for agricultural use), 11.

Agrupación temporal; V.: Joint venture, 13.

Ahorro (savings), 21.

Ahorro forzoso (forced savings), 15.

AID (Agency for International Development), 28.

Ajuste (adjustment), 25.

Al portador (to the bearer), 2, 3.

ALADI; V.: Asociación Latinoamericana de Integración, 28.

ALALC; V.: Asociación Latinoamericana de Libre Comercio, 28.

Albarán (check list, delivery note), 6.

Alcabala (p.t.: sales tax), 17.

Alcista (bullish, upward, rising), 3.

Aleatorio (random), 14.

Algol (algorithmic language), 20.

Algoritmo (algorithm), 14, 20.

Alícuota tributaria o tipo impositivo (tax rate), 17.

Alienación (alienation), 15.

Almacenar (to stock, to warehouse), 6, 13.

ALPs; V.: oferta monetaria, 9.

Alternancia de cultivos (p.t.: crop rotation), 11.

Alza (rise; to bull the market), 3.

All‑risk, 13.

Ambivalencia (ambivalence), 4.

American selling price, 1.

Amillaramiento (tax assessment), 17, 19.

Amnistía (amnesty), 17.

Amortización (repayment, depreciation), 6, 17.

Amortización acelerada (accelerated depreciation), 6.

Amortización de la Deuda Pública (redemption), 17.

Amortizar (natural attrition in the payroll; to entail; to amortize, to repay, to redeem), 2, 6, 13, 19.

Ampliación de capital, 8, 13.

Análisis (analysis), 6.

Análisis de contenidos (content analysis), 14.

Análisis de coyuntura; V.: indicadores de coyuntura, 14, 15.

Análisis de sección cruzada (Cross‑section analysis), 21.

Análisis de sensibilidad (sensitivity analysis), 14.

Análisis de sistemas (systems analysis), 14.

Análisis de tiempo y movimiento (time and motion analysis), 12.

Análisis estructural; V.: método DIP (structural analysis), 15.

Análisis factorial (factorial analysis), 14.

Análisis input‑output; V.: input‑output, tabla, 15.

Análisis IS‑LM (IS‑LM analysis), 21.

Análisis monetario (monetary analysis), 9.

Análisis secuencial (sequence analysis), 14.

Analista financiero (financial analyst), 2.

Analógico (analogic), 20.

Anarquismo (anarchism), 18, 19.

Anatocismo (anatocism; compouding of interest), 2, 6.

Animador de ventas (sales promoter), 4.

Anotación en cuenta (account entry, recording), 3, 6.

Anticipar (to advance, to anticipate), 6.

Anticipos de Tesorería (Treasury advances), 6, 17.

Anticresis (antichresis), 11.

Antiguo Régimen (Ancien Régime), 19.

AOD; V.: Ayuda Oficial al Desarrollo, 28.

Apalancamiento (leverage), 3, 13.

Aparcería (sharecropping), 11.

Aplazar (to postpone), 6.

Aplicación (third market trading), 3.

Aportación (contribution, injection), 13.

Apreciación (appreciation), 9, 16.

Apremio, procedimiento de (compulsory procedure), 17.

Arancel Aduanero Común; V.: Unión Aduanera (common customs tariff), 1, 5.

Arancel Cánovas (p.t.: the Canovas Tariff), 1, 19.

Arancel de Aduanas (customs tariff/duties), 1.

Arbitraje (arbitration; arbitrage), 1, 3, 28.

Arbitraje comercial internacional (international trade arbitration), 28.

Arbitrio (ways and means, excise taxes, Canary Islands import duties), 17.

Arbitrista (wildeyed dreamer), 18, 19.

Arbol de decisiones (decision tree), 13.

Arbol de pertinencia, método del (peratniency tree method), 13.

Ardite (p.t.: brass farthing), 9, 22.

Area comercial (market areas), 4.

Area deprimida (depressed area), 10.

Area metropolitana (metropolitan area), 10.

Areócora (p.t.: low economic density area), 7.

Argumentario (selling points), 4.

Aritmética Política (Political Arithmetic), 14, 18.

Armador (shipowner), 13.

Armonización (harmonization), 5, 16, 17, 28, 29.

Arqueo de un buque (tonage), 22.

Arras (pledge, pawn, down payment), 29.

Arrendamiento (rental/leasing contract), 29.

Arroba (25 pounds), 22.

Arrow, Kenneth Joseph, 18.

Artel (artel), 11, 19.

Artículo‑líder (leading item), 4.

ASAM; V.: Asociación de Naciones de Asia Meridional, 28.

ASEAN; V.: Asociación de Naciones de Asia Sudoriental, 28.

Asegurar (to insure), 29.

Asentador (p.t.: central market wholesaler), 4.

Asesor fiscal (tax consultant), 17.

Asiento (bookkeeping entry, to credit to the account of; to charge to the account of), 6.

Asignación (allocation), 21, 25.

Asignación por agotamiento (depletion allowance), 17.

Asíntota (asymptote), 14.

Asistencia técnica (technical assistance), 28.

Asociación de Naciones de Asia Meridional (Association of South Asian Nations, ASAN), 28.

Asociación de Naciones de Asia Sudoriental (Association of South East Asian Nations, ASEAN), 28.

Asociación de Transporte Aéreo Internacional, IATA (International Air Transport Association, IATA), 28.

Asociación Europea de Libre Comercio, AELC (European Free Trade Association, EFTA), 28.

Asociación Internacional de Fomento, AIF (International Development Association, IDA), 28.

Asociación Internacional de Trabajadores; V.: internacionalismo (International Workers Association), 19.

Asociación Latinoamericana de Integración, ALADI (Latin American Integration Association, LAIA), 28.

Asociación Latinoamericana de Libre Comercio, ALALC (Latin American Free Trade Association, LAFTA), 28.

Atesoramiento (hoarding, garnering), 29.

Atomización (fragmentation), 11, 13, 15.

Atonía del mercado (market sluggishness), 4.

Atraso (Backwardness), 10, 15.

Audiencia (ámass mediaú audience), 27.

Auditoría (audit), 6.

Auge (boom), 21.

Austeridad (austerity), 25, 29.

Autarquía (autarky, self sufficiency), 15.

Autocartera (treasury stock). 3.

Autoconsumo (self‑consumption), 23.

Autocracia (autocracy), 15.

Autoempleo; V.: autónomo (self employment), 12.

Autofinanciación (self‑financing), 13.

Autogestión (self‑management), 12.

Autoliquidación tributaria (self‑assessment), 17.

Automación (automation), 13, 29.

Autonomía (autonomy), 15.

Autónomo (self‑employed person), 12.

Aval (endorsement, guarantees), 2, 8.

Avales del Tesoro Público (Treasury guarantees), 17.

Avoir fiscal (avoir fiscal), 17.

Ayuda oficial al desarrollo, AOD (official development aid, ODA), 28.

Azar; V.: aleatorio (random), 14.

Babeuf, François‑Nöel, 18.

Back‑to‑back credit (crédito documentario garantizado), 2.

Backwash effect; V.: efecto polarizador, 10.

Baja (fall; business closure; to bear the market; layoff), 3.

Bajista (bearish), 3.

Bajo la par, 3.

Bakunin, Mihail Alexandrovich, 18.

Balance (balance sheet), 6.

Balance comparativo (comparative balance sheet), 6.

Balance dinámico (dynamic balance sheet), 6.

Balance social (labor relations report), 6.

Balanza de pagos (balance of payments), 1, 6, 16.

Balanza por cuenta corriente (current account balance), 6, 28.

Balboa, 22.

Baldíos (untilled land), 11.

Banca (banking system), 2.

Banca oficial (official banks, state banking institutions), 2.

Banca privada (private banks), 2.

Bancario (banking; bank employees), 2.

Bancarrota (bankruptcy), 2, 13.

Banco (bank), 2.

Banco Africano de Desarrollo, BAfD (African Development Bank, AfDB), 28.

Banco Asiático de Desarrollo, BAsD (Asian Development Bank, AsDB), 28.

Banco central (central bank), 2.

Banco Centroamericano de Integración Económica, BCIE (Central American Bank of Economic Integration, CABEI), 28.

Banco de Crédito a la Construcción (BCC) (State Building Loan Bank), 24.

Banco de Crédito Agrícola, BCA (State Farm Loan Bank), 24.

Banco de Crédito Industrial, BCI (State Industrial Loan Bank), 24.

Banco de Crédito Local, BCL (State Bank for City and Regional Governments), 24.

Banco de datos (data‑bank), 6, 14, 20, 24.

Banco de España (Bank of Spain), 24.

Banco de Francia (Bank of France), 24.

Banco de Inglaterra (Bank of England), 24.

Banco de Pagos Internacionales, BPI (Bank for International Settlements, BIS), 28.

Banco de tierras (set aside system), 11.

Banco emisor (issuing bank), 2, 9.

Banco Europeo de Inversiones, BEI (European Investment Bank), 5, 28.

Banco Exterior de España, BEE (Spanish Bank for International Trade), 24.

Banco Hipotecario de España, BHE (State Mortgage Bank), 24.

Banco Interamericano de Desarrollo, BID (Inter‑American Development Bank, IDB), 28.

Banco Internacional de Reconstrucción y Fomento, BIRF (International Bank for Reconstruction and Development, IBRD), 28.

Banco Mundial (World Bank), 28.

Bancocracia (p.t.: banking power), 2, 15.

Bancor, 16, 19.

Banda (Band [exchange rates]; range ápricesú; spread áincomeú), 3, 5.

Bandung, 19.

Banking principle (principio bancario), 9.

Banqueros; V.: bancario (bankers), 2.

Baran, Paul, 18.

Barandillero (p.t.: sideline trader), 3.

Barato (cheap, inexpensive), 29.

Barbecho (fallow land), 11.

Bargaining; V.: transacción, 4, 12, 29.

Barreras a la movilidad (mobility barriers), 13.

Barreras al comercio (trade obstacles), 1.

Barreras de entrada (barriers to entry), 13.

Barreras de salida (barriers to exit), 13.

Barril (barrel), 22.

Barter; V.: trueque, 1.

Base imponible (gross tax base), 17.

Base liquidable (net tax base), 17.

Base monetaria (monetary base), 9.

Base reguladora (regulatory base), 12.

Basic (beginner.s all‑purpose symbolic instruction code), 20.

Bastantear (p.t.: to verify a legal document, to officially accept the credentials of and attorney or proxy), 29.

Bastiat, Fréderic, 18.

Bear market; V.: mercado bear (mercado a la baja), 3.

Bedaux, Charles, 13.

Behaviorismo (behaviorism), 15.

Beneficio (benefit, gain, profit), 13, 23.

Beneficios fiscales; V.: subvenciones (p.t.: tax benefits), 17.

Benelux, 28.

Bentham, Jeremy, 18.

Bernis, Francisco, 18.

Bernstein, Edward, 18.

Beveridge, William; V.: Plan Beveridge, 18.

Bienes (goods), 23, 29.

Bienes inferiores (inferior goods), 23.

Bienes libres (free goods), 23.

Bienes nacionales (state property), 19.

Bienes públicos (public sector goods and services, public goods), 21, 25.

Bienes raíces (real estate), 10, 11.

Bienes rústicos (rural property), 11.

Bienes secularizados (secularized properties), 19.

Bienes superiores (superior goods), 23.

Bienestar (welfare), 21.

Bienestar económico, teoría del (Welfare economics theory), 21.

Bienestar económico neto, BEN; V.: bienestar (net economic welfare), 21.

Big Bang (gran explosión), 3.

Big five (los cinco grandes), 2.

Bilateralismo (bilateralism), 1, 28.

Billete (bank note, currency, payable to the bearer), 2, 9.

Billón (trillion, EE.UU.; billion, R.U.), 22.

Bimetalismo (bimetalism), 9.

Biodegradable (biodegradable), 10.

BIRD (Bank for International Reconstruction and Development), 28.

Blanc, Louis‑Jean‑Josehp, 18.

Blanca, estar sin (to be flat broke), 22, 29.

Blanquear (to launder funds), 3, 9.

Blanqui, Louis Auguste, 18.

Bloquear (to freeze, EE.UU.; blocked accounts, R.U.), 29.

Blue chip (valores punteros), 3.

Boicotear (to boycott), 29.

Boisguilbert, Pierre le Pesant, Señor de, 18.

Bolchevismo (bolchevism), 18.

Boletín Oficial del Estado, BOE (p.t.: Spain.s Official State Bulletin), 24.

Bolsa de valores (stock exchange), 3.

Bolsas de pobreza; V.: pobreza (poverty pockets), 10, 29.

Bolsín (local stock exchange), 3.

Bomba de población (population bomb), 7.

Bonanza (bonanza, boom, prosperity), 26.

Bono de caja (short‑term bond), 2, 3.

Bonos (bonds; fixed‑interest bearing bonds; mortgage bonds; public utility bonds), 2, 3.

Boom (auge), 3, 21.

Bosch Labrús, Pedro, 18.

Boyante (buoyant, successful), 29.

Bracero, ra (legal seasonal worker, wetback, landless peasants), 11, 12.

Brain‑storming; V.: tormenta de ideas, 29.

Break‑even point (punto muerto), 13.

Bretton‑Woods, Conferencia de (Bretton Woods Conference), 16.

Broker (agente), 3.

Buchanan, James, 18.

Bull market; V.: mercado bull (mercado alcista), 3.

Bullionismo (bullionism), 18.

Burbujas (bubbles), 3, 7.

Burocracia (bureaucracy), 15.

Bushel (36,35 litros), 22.

Buy‑out (compra de una sociedad), 3, 13.

C. & F., cost and freight (coste y flete), 1.

C. & I., cost and insurance (coste y seguro), 1.

Cabaña (livestock, cattle), 11.

Cabarrús, Francisco, Conde de, 18.

Cabildeo; V.: lobby, 15.

Cadencia (motion time), 12.

Caeteris paribus, 29.

Caja (cash), 6.

Caja B (black box), 9.

Caja de Leruela, Miguel, 18.

Caja General de Depósitos (p.t.: Government Depositary), 9, 24.

Caja Postal de Ahorros (Post Office Savings Bank), 24.

Cajas de Ahorro (Savings Banks), 2.

Cajas rurales (land banks), 2, 11.

Calderilla (copper coin), 9, 22.

Caloría (calorie), 22.

Cámara de Comercio Internacional, CCI (ICC), 28.

Cámara de compensación (clearing house), 2.

Cambalache (jobbing), 29.

Cambio (exchange), 1, 2, 9, 16.

Cambio (quotations rate of exchange), 1, 9.

Cambio central (par value rate of exchange, Bank of Spain fixing), 1, 9.

Cambio de base (change of base), 14.

Cambio fijo (fixed exchange rate), 1, 9.

Cambio tecnológico (technological change), 13, 29.

Cambio teórico (p.e.: technical share value), 3.

Cambios flotantes (floating exchange rates), 1, 9, 16.

Cambios múltiples (p.t.: multiple rates of exchange), 1, 9, 16.

Cambista (foreign currency dealer), 1, 2.

Cameralismo (cameralism), 19.

Camino crítico, método del (critical path method), 6, 14.

Campanella, Tommaso, 18.

Campaña (crop year), 11.

Campo (rural areas, the countryside, sown land), 11.

Campo de actividad (sphere of activities), 13.

Campomanes, Pedro Rodríguez, Conde de, 18.

Canga Argüelles, José, Conde de, 18.

Canibalismo (cannibalism), 29.

Canje (conversion, exchange), 2.

Canon (royalty, water rate), 11.

Canonjía (sinecure), 29.

Cántara (pitcher), 22.

Cantillon, Ricardo, 18.

Cañada (cattle path), 11.

Caos (chaos, mess, muddle), 9, 16, 29.

Capacidad de pago (ability to pay, creditworthiness), 17.

Capitación, impuesto de (head tax), 17.

Capital (capital; equity; authorized stock; paid‑up capital), 13.

Capital, composición orgánica del (organic composition of capital), 21.

Capital circulante (working capital), 13.

Capital escriturado; V.: capital social, 13.

Capital fijo (fixed capital), 13.

Capital humano (human capital), 12, 13.

Capital social (capital stock, EE.UU.; capital share, R.U.), 13.

Capitalismo (capitalism), 15.

Capitalismo de Estado (state capitalism), 15.

Capitalismo financiero (financial capitalism), 15.

Capitalismo monopolista de Estado (state monopolist capitalism), 15.

Capitalismo popular (p.e.: more broadly based capitalism), 15.

Capitalista (capitalist), 15.

Capitalización (capitalization), 3, 13.

Capitalizar (to capitalize), 13.

Capitulación (an article of agreement, a formal agreement), 19.

Carestía (high cost of living), 29.

Cargas sociales (social security contributions), 12.

Caricom (Caribbean Common Market, Caricom; Caribbean Free Trade Area, Carifta), 28.

Carrión y Carrión, Pascual, 11.

Carta de crédito (letter of credit), 1.

Carta de exportador (exporter status), 1, 25.

Carta de La Habana; V.: Conferencia de La Habana (Havana Charter), 28.

Cártel (cartel), 4, 13, 29.

Cartera (portfolio), 13, 29.

Casa de la Moneda (mint), 22, 24.

Cash (al contado y en efectivo, a tocateja), 9, 29.

Cash and Carry (paga y llévatelo), 4, 9, 29.

Cash‑flow (flujo de caja), 9, 29.

Cassel, Gustav, 18.

Casta (casste), 12.

Castañeda, José, 18.

Caución (caution; guarantee, security, collateral), 29.

Cazadores de cerebros (head hunters, brain hunters), 13.

Cecas (mints), 22.

CC.OO.; V.: Comisiones Obreras, 12.

Cebar la bomba (pump priming palicy), 25.

CEDIN; V.: Centro de Documentación de Comercio Exterior, 24.

Cédula (government bonds), 2.

Censo (census), 7, 11.

Censor Jurado de Cuentas (p.e.: member of the Spanish Institute of Auditors), 6.

Censura de cuentas (auditing certification of accounts), 6.

Central de Balances (p.t.: Business Performance Information Office), 24.

Central sindical; V.: sindicato (trade unions congress, TUC), 12.

Centralismo (centralism), 15, 29.

Centralizar (to centralize), 15, 29.

Centro comercial (shopping center, mall), 4.

Centro de Comercio Internacional, CC: (International Trade Center, ITC), 28.

Centro de Documentación de Comercio Exterior, CEDIN (p.t.: Foreign Trade Information Center), 24.

Centro de Estudios Monetarios Latinoamericanos, CEMLA (Center for Latin American Monetary Studies), 28.

Centros de gravedad (gravitational centers), 10.

Centro Oficial de Contratación de Moneda; V.: Instituto Español de Moneda Extranjera (p.t.: Official

 Foreign Exchange Center), 24.

Centro‑periferia; V.: relaciones Norte‑Sur y NOEL (center‑periphery), 28.

Centro Regulador de Moneda Extranjera; V.: Instituto Español de Moneda Extranjera (p.t.: Regulatory Foreign Exchange Center), 24.

CEOE; V.: Confederación Española de Organizaciones Empresariales, 24.

CEPAL; V.: Comisión Económica para América Latina y El Caribe, 28.

Certeza del impuesto (tax certainty), 17.

Certificados de depósito (certificates of deposit), 2.

Cesta de la compra; V.: índice de precios de consumo (shopping basket), 14.

Cesta de monedas; V.: moneda de cuenta, ECU, Sistema Monetario Europeo (basket of currencies), 9, 22.

Cibernética (cybernetics), 20.

Ciclo (cycle), 26.

Ciclo Braudel (p.t.: longue duré), 26.

Ciclo económico (business cycle, EE.UU.; trade cycle, R.U.), 26.

Ciclo Juglar (Juglar cycle), 26.

Ciclo Kitchin (Kitchin cycle), 26.

Ciclo Kondratief (Kondratief cycle), 26.

Ciclo Kuznets (Kuznets cycle), 26.

Ciclo presupuestario (budget cycle), 17.

Ciencia regional; V.: localización (regional science), 10.

Cierre patronal; V.: lock‑out, 12.

C.I.F., cost insurance, freight (coste, seguro y flete), 1.

Cifra de ventas o cifra de negocios (sales, turnover), 13.

Circuito (circuits, links, flows, distribution chain), 4.

Circulación fiduciaria (legal tender, fiduciary money; fiat money,

 EE.UU.), 9.

Circulante (money supply; working capital), 13.

Claridad presupuestaria (budget transparency), 17.

Clark, John Maurice, 18.

Clase (social class), 15.

Cláusula de escape (hedge clause); V.: Cláusula de salvaguardia, 5, 29.

Cláusula de salvaguardia (escape clause, hedge clause), 5, 29.

Cláusula resolutoria (defeasance clause), 29.

Clearing (compensación), 1.

Club de inversión (investment club), 3.

Club de los Diez; V.: Acuerdo General sobre Préstamos [Group of Ten (G‑10)], 8.

Club de París (Club of Paris), 16, 28.

Club de Roma (Club of Rome, CoR), 10, 28.

CNT; V.: Confederación Nacional del Trabajo (National Confederation of Labor), 24.

Cobb‑Douglas, función (Cobb‑Douglas function), 23.

Cobden, Richard, 18.

Cobertura de paro (unemployment coverage), 12.

Cobol (common business oriented lenguage), 20.

Cocom (Control Commission), 28.

Código (code), 20.

Coeficiente (ratio, rate, coefficient), 14.

Coeficiente de correlación (correlation coeficient), 14.

Coeficiente de determinación (determination coefficient), 14.

Coeficiente de endeudamiento (debt to capital ratio), 13.

Coeficiente de Gini (Gini coefficient), 14.

Coeficiente de regresión (regression coefficient), 14.

Coeficiente técnico (input‑output coefficient), 14.

Coeficientes bancarios (banking ratios), 2.

Coeficientes bursátiles (stock exchange ratios), 3.

Cogestión (codetermination, joint management), 13.

Colas, teoría de (queuing theory), 14.

Colbert, Jean Baptiste, 18.

Colectivización (collectivization), 11, 19.

Colmeiro, Manuel, 18.

Colonialismo (colonialism), 15, 19, 28, 29.

Colonización (colonization, land settlement, land claiming), 11, 19, 28.

Colosalismo (colosalissm), 15, 29.

Colusión (collusion), 13, 29.

Comandita (limited partnership), 13.

Combinat (combinat), 13, 29.

Comecon; V.: Consejo de Asistencia Mutua Económica, CAME (Council for Mutual Economic Assistance), 28.

Comercialización (marketing), 4.

Comerciante (merchant, trader, dealer, wholesaler, retailer), 4.

Comercio (trade, commerce, business, store, shop), 1.

Comercio entrep4t (entrep4t trade), 1.

Comercio exterior (foreign trade), 1.

Comisión Brandt (Brandt Commission), 28.

Comisión de Cooperación Económica entre Países en Desarrollo (Committee on Economic Cooperation among Developing Countries,

 UNCTAD), 28.

Comisión Económica para Africa, CEA (Economic Commission for Africa, ECA), 28.

Comisión Económica para América Latina y el Caribe, CEPAL (Economic Commission for Latin America and the Caribbean, ECLA), 28.

Comisión Económica para Asia Occidental, CEAO (Economic and Social Commission for Western Asia, ESCWA), 28.

Comisión Económica para Europa, CEPE (Economic Commission for Europe; ECE, Ecosoc), 28.

Comisión Económica y Social para Asia y el Pacífico, CESAP (Economic and Social Commission for Asia and the Pacific, ESCAP), 28.

Comisión MacMillan (MacMillan Committee), 17.

Comisión sobre Comercio Internacional de Productos Básicos, CCIPB (Commission on International Commodity Trade, CICT), 28.

Comisiones Obreras, CC.OO. (Workers. Commissions), 12, 24.

Comiso (seizure, confiscation), 29.

Comité de Ayuda al Desarrollo, CAD; V.: Ayuda oficial al desarrollo (Development Assistance Committee, DAC), 28.

Comité de empresas (workers. committee), 13.

Comité de los Veinte (Committee of Twenty; Committee on Reform of the International Monetary System and Related Issues), 16, 28.

Comité de Representantes Permanentes, Coreper (Permanent Representatives Committee), 5.

Commons, John Roger, 18.

Commonwealth (Comunidad Británica de Naciones), 28, 29.

Comodidad, regla de la (rule of convenience), 17.

Compañía (company, corporation), 8, 13.

Compensación (clearing), 1.

Compensación de deudas tributarias (tax compensation, subsidy), 17.

Competencia (competition), 13, 23.

Competencia imperfecta; V.: competencia oligopolística (imperfect competition), 23.

Competencia oligopolística (oligopolistic competition), 23.

Competencia perfecta (free, perfect, pure competition), 23.

Competitividad (competitiveness), 13, 23.

Complejo industrial (industrial complex), 10.

Complejo militar‑industrial (military‑industrial complex), 15.

Complementarios (complementary goods), 23.

Componente migratorio (cumulative balance of migration), 7.

Comprar a crédito (buying on credit), 3.

Comprobaciones de la Administración Tributaria (tax appraisals), 17.

Compulsivo (compulsive), 29.

Computer trading (negociación bursátil informatizada), 1, 20.

Comuna (commune), 19.

Comunales; V.: bienes comunales, en bienes rústicos (communal, community), 19.

Comunero (comunero, part‑owner, joint‑owner), 13.

Comunidad Económica de Africa Occidental (Economic Community of

 West African States, Ecowas), 28.

Comunidad Económica de Africa Oriental (East Africa Economic Community, EAEC), 28.

Comunidad Económica Europea, CEE (European Economic Community, EEC), 28.

Comunidad Económica y Social Centroamericana, CESCA; V.: Mercado Común Centroamericano (Central American Economic and Social Council, CESA), 28.

Comunidad Europea (European Community), 28.

Comunidad Europea de la Energía Atómica (European Atomic Energy Community, EAEC, Euratom), 28.

Comunidad Europea del Carbón y del Acero, CECA (European Coal and Steel Community, ECSC), 28.

Comunidad Financiera Africana; V.: franco (African Financial Community), 28.

Comunismo (communism), 15.

Comunismo de guerra (war communism), 19.

Concentración (concentration), 13, 29.

Concentración parcelaria (land consolidation), 11.

Concepcionalidad (conception rate), 7.

Concertar (to arrange, to agree), 12.

Concesión (concession, grant; public utilities), 29.

Conciencia de clase (class consciousness), 15.

Concierto (p.t.: covenant, fiscal agreement, arrangement), 17.

Concurrencia (competition), 13, 23.

Concursar (to bid on, to buy or to sell at auction), 29.

Condominio (condominium), 29.

Condonación de deudas tributarias (tax clearing), 17.

Condonación de sanciones tributarias (tax amnisty), 17.

Conducción (management, handling), 13.

Confederación Española de Organizaciones Empresariales, CEOE (p.t.: Spanish Confederation of Business Organizations), 24.

Confederación Nacional del Trabajo, CNT (National Confederation of Labor), 12, 24.

Conferencia (conference), 29.

Conferencia de las Naciones Unidas sobre Comercio y Desarrollo (United Nations Conference on Trade and Development, UNCTAD), 28.

Conferencia de Stressa; V.: Política Agrícola Común (Stressa Conference), 28.

Conferencias navieras o marítimas (shipping conferences), 28.

Conflicto colectivo (industrial dispute), 12.

Conglomerado (conglomerate), 13.

Conocimiento de embarque (bill of lading), 1.

Consejeros comunes (interlocking directorates), 13.

Consejo Asesor de Exportación (p.t.: Export Advisory Council), 24.

Consejo de administración (board of directors), 8, 13.

Consejo de Asistencia Mutua Económica, CAME (Council for Common Economic Assistance, Comecon), 28.

Consejo de Cooperación Aduanera, CCA (Customs Cooperation Council, CCC), 28.

Consejo de Cooperación del Golfo (Gulf Cooperation Council), 28.

Consejo de países exportadores de cobre (Council of Copper Exporting Countries, CIPEC), 28.

Consejo Económico y Social (Economic and Social Council), 28.

Consejo Económico y Social de las Naciones Unidas, Ecosoc (United Nations Economic and Social Council, Ecosoc), 28.

Consejo Mundial de la Alimentación (World Food Council), 28.

Consejo Oleícola Internacional, COI (International Olive Oil Council, IOOC), 28.

Consignatario (consignee, consignatary, shipping agent), 1, 8, 13.

Consolidar (to consolidate), 6.

Consorcio (consortioum, syndicate), 13.

Constante (constant parameter), 14.

Constitución (Constitution), 29.

Consulta tributaria (tax consultation), 17.

Consultor (consultant, advisor), 29.

Consumismo; V.: Sociedad de consumo (consumerism), 4, 15.

Consumo (consumption), 23.

Contabilidad (accounting, accountancy, bookkeeping), 6, 13.

Contabilidad del sector público (public sector accounting), 6, 21.

Contabilidad Nacional (national accounting, national accounts), 6, 15, 21.

Contabilidad social (social accountancy), 6, 15, 21.

Contabilizar (to enter in the books of account, to record, to account for), 6.

Contable (accountant, bookkeeper, controller), 6.

Contado, operaciones al (cash settlements, spot), 4.

Contador (accountant), 6.

Contaminación (pollution), 10.

Contante (cash), 6.

Contenedor (container), 1, 22, 29.

Contingente (import quota), 1.

Contrabando (smuggling), 1.

Contracción (contraction, downturn, recession), 26.

Contralor (comptroller), 6, 19.

Contrastación de hipótesis; V.: test (hypothesis checking), 14.

Contrata (contract), 29.

Contratar (to contract, to hire), 4, 29.

Contrato‑programa (contract program), 13.

Contribución (tax, contribution), 17.

Contribución especial (special tax), 17.

Contribución sobre la renta (personal income tax), 17.

Contribución territorial (property tax, land tax), 17.

Contribuir (to pay taxes), 17.

Contribuyentes (taxpayers), 17.

Control (control), 13, 25.

Control de cambios (exchange control), 1.

Control de nacimientos (birth control), 7.

Control presupuestario (budget control), 17.

Controller; V.: contable, 6.

Conurbación (conurbation), 10.

Convención de Lomé, 5.

Convenio; V.: concierto (fiscal agreement), 17.

Convenio colectivo (labor contract, collective bargaining), 12.

Convenio de doble imposición; V.: doble imposición (Agreement on double taxation), 28.

Conversión de la deuda pública (debt conversion), 17.

Conversión de títulos (conversion), 3.

Convertibilidad (convertibility), 16.

Cooperación (cooperation), 28.

Cooperativa (cooperative), 11, 13.

Coordenadas (cartesian coordinates), 14.

Cordel (narrow cattle path), 11.

Coreper; V.: Comité de Representantes Permanentes, 5.

Corn Laws; V.: Leyes del Cereal, 11, 19.

Corporación (corporation), 8, 13.

Corporación Andina de Fomento, CFA (Andean Development Corporation, ACD), 28.

Corporación Financiera Internacional (International Finance Corporation, IFC), 28.

Corporativismo (corporativism), 13, 19.

Corredor (broker), 3, 8.

Corro (stock exchange ring), 3.

Corrupción (corruption), 29.

Corto plazo (short‑term), 29.

Cosmopolita (cosmopolitan), 29.

Costa (legal costs), 29.

Costa, Joaquín, 18.

Coste (cost), 23.

Coste/beneficio; V.: evaluación de proyectos (cost‑benefit ratio), 6, 13, 23.

Coste de acceso (entry cost), 13.

Coste de la vida (cost of living), 14.

Coste de oportunidad (opportunity cost), 23.

Coste de reposición (replacement cost), 23.

Coste de ruptura (break cost), 23.

Coste fijo (fixed cost), 23.

Coste indirecto (indirect cost), 23.

Coste laboral (labor cost), 23.

Coste marginal (marginal cost), 23.

Coste medio (average cost), 23.

Coste total (total cost), 23.

Coste variable (variable cost), 23.

Coste variable medio (average variable cost), 23.

Costes comparativos, principio de los (comparative costs principle), 21.

Costes de venta (sales costs), 23.

Costes directos (direct costs), 23.

Costes sociales (social costs), 21.

Cotización (quotation), 3.

Courier (mensajería), 3.

Cournot, Antoine Augustin, 18.

Coyuntura (prevailing conditions), 26.

Coyuntura económica (economic situation, economic conditions), 15.

CPM; V.: camino crítico (critical path method), 6, 14.

Crac; V.: crash, 3.

Crash (colapso, crack, crac), 3.

Crecimiento (economic growth), 21.

Crecimiento cero de la población (zero population growth), 7.

Crecimiento de la empresa (business growth), 13.

Crecimiento exponencial (exponential growth), 14, 26.

Crecimiento sostenido (steady growth), 26.

Crédito (credit, loan, to believe), 2.

Crédito a la exportación (export credit), 1, 2.

Crédito de proveedor (suppliers. credit), 1, 2.

Crédito documentario (documentary credit), 1, 2.

Créditos blandos (soft credit), 2, 16.

Créditos de Avio (p.t.: [Mexican] mining loan institution), 2.

Créditos de dobles; V.: créditos swap, 16.

Créditos presupuestarios ampliables (appropiations contingent upon revenue), 17.

Créditos presupuestarios plurianuales (long‑term appropriations), 17.

Créditos stand by; V.: acuerdos stand‑by (stand‑by credits), 16.

Créditos swap (créditos de dobles), 16.

Créditos vinculados (tied loans), 16.

Crematística (chrematistic), 29.

Crisis (economic crisis), 26.

Cronograma (chronogram), 14.

Cross section analysis; V.: análisis de sección cruzada, 23.

Crowding‑in effect; V.: efecto de atracción, 23.

Crowding‑out effect; V.: efecto de exclusión, 23.

Cuadro de conciliación (reconciliation table), 6.

Cuarto Mundo (Fourth World), 15.

Cuasi‑dinero (quasi‑money, near‑money), 9.

Cuello de botella; V.: estrangulamiento (bottle‑neck), 29.

Cuenta (account), 6.

Cuenta de resultados (results account), 6.

Cuenta en participación (joint account), 13.

Cuenta General del Estado (state accounts), 6, 17.

Cuentas anuales (annual accounts), 6.

Cuentas consolidadas (consolidated accounts), 6.

Cuerpo social (social body, body politic), 15.

Cuestionario (questionnaire; survey, poll), 14, 29.

Cultivo intensivo (intensive cultivation), 11.

Cultura organizativa (shared values), 13, 29.

Cuña publicitaria (spot), 27.

Cuota de amortización (depreciation rate), 2, 6.

Cuota de mercado (market share), 4.

Cuota tributaria (tax rate), 17.

Cupón (coupon), 3.

Currency principle (principio monetario), 9.

Curva de aprendizaje (learning curve), 13.

Curva de coste (cost curve), 23.

Curva de experiencia de los costes; V.: curva de aprendizaje, 13.

Curva de Laffer (Laffer curve), 21.

Curva de Lorenz (Lorenz curve), 14, 21.

Curva de Phillips (Phillips curve), 21.

Curva IS (IS curve), 21.

Curva LM (LM curve), 21.

Curva logística (logistic curve), 7, 14.

Curvas de transformación (transformation curves), 23.

Chabolismo (shanty towns), 16.

Chartismo (chartism), 3.

Cheque (check), 2.

Cheques de viajeros (traveller’s checks), 2.

Chicharros (p.t.: the opposite of blue chip stock), 3.

"Darle a la maquinilla" (let the mint presses roll), 9.

Darvinismo social (social darwinism), 18.

Dasícora (p.t.: high economic density aerea), 7.

Dealer; V.: agentes mediadores, 3.

Debreu, Gérard, 18.

Decenios del desarrollo (development decades), 28.

Decimalización (conversion to the decimal system), 22.

Declaración tributaria (tax return), 17.

Deficiency payments, 11.

Déficit (deficit), 17.

Deficit spending; V.: financiación con déficit, 25.

Deflación (deflation), 9.

Deflactar (to deflate), 14.

Dehesa (p.t.: pasture land), 11.

Demanda (demand), 23.

Demanda agregada (aggregate demand), 21.

Demanda de dinero (demand for money), 9.

Demanda efectiva (effective demand), 21.

Demanda final (final demand), 21.

Demanda global; V.: demanda agregada, 21.

Democracia (democracy), 29.

Democracia económica (economic democracy), 29.

Demografía (demography), 7.

Demoscopia (demoscopy), 14.

Depletion allowance; V.: asignación por agotamiento, 17.

Depósito franco (free warehowse), 1.

Depósitos (deposits), 2.

Depósitos aduaneros (customs warehouse), 1.

Depreciación (depreciation), 9, 16.

Depresión (depression), 26.

Derecha (the right), 15.

Derecho financiero (financial law), 17.

Derechos aduaneros; V.: derechos arancelarios, 1.

Derechos antidumping (antidumping duties), 1.

Derechos arancelarios (customs duties), 1.

Derechos compensatorios (countervailing duties), 1.

Derechos de suscripción (subscription rights), 3, 8.

Derechos especiales de giro, DEGs (special drawing right, SDRs), 16.

Derechos obvencionales; V.: Parafiscalidad (p.t.: emoluments o corporativist fees), 17.

Derroche (waste), 15.

Desabastecer (to deprive of supplies, to create a shortage), 4.

Desamortización (disentailment), 11, 19.

Desarme (tariff dismantling, quota dismantling), 5.

Desarrollismo (growth fanaticism), 15, 25.

Desarrollo (development), 15, 25.

Desbancar (to cut out, to supplant), 29.

Descriptivo (descriptive), 15, 29.

Descubierto (overdraft), 2.

Descuento (discount), 2, 8.

Deseconomías de escala (diseconomies of scale), 23.

Desempleo (unemployment), 12.

Desenvolver (to develop), 26.

Desertificación (desertification), 10.

Desertización (desertization), 7.

Desestacionalización; V.: estacionalidad (seasonally‑adjusted), 14.

Desfalcar (to embezzle), 29.

Desfase ingreso‑gasto (income‑spending lag), 6, 17, 29.

Desgravación (tax refund, rebate, allowance), 1, 17.

Desmonetización del oro (demonetization of gold), 16.

Despacho de aduanas (customs clearance), 1.

Despedir (to dismiss, to fire), 12.

Despegue (take‑off), 15, 26.

Desregulación (desregulation), 25.

Desviación estándar (standard desviation), 14.

Detall, al (retail sale), 4.

Deterioro (deterioration), 29.

Determinismo (determinism), 18, 29.

Deuda (debt), 2, 6.

Deuda exterior (external debt, foreign debt), 28.

Deuda pública (public debt), 17.

Devaluación (devaluation), 1, 9, 16.

Devengar (to accrue), 6, 17.

Diagrama de barras (bar diagram), 14.

Dictadura (dictatorship), 29.

Dictadura del proletariado (dictatorship of the proletariat), 15.

Dientes de sierra (zigzag diagram), 14.

Diferenciación de productos (product differenciation), 23.

Diferencial de inflación (price differential), 9, 14.

Diferencial de intereses; V.: spread, 9.

Dimensión del mercado (market size), 1, 4.

Dimensión óptima (optimum size), 13.

Dinámica (dynamics), 21.

Dinámica de grupo (group dinamics), 15.

Dinero (money), 9, 19.

Dinero B (black money), 9.

Dinero caliente (hot money), 9.

Dirección (management), 13.

Dirección General del Patrimonio del Estado (p.t.: Directorate General of State Assets), 24.

Dirigismo; V.: Intervencionismo (interventionism), 18, 19, 25.

Discriminación laboral (labor discrimination), 12.

Disminución de la tasa de ganancia (law of diminishing returns), 23, 26.

Disponibilidades líquidas; V.: oferta monetaria (private sector liquidity), 9.

Distribución normal (normal distribution), 14.

Dividendo (dividend, installment payment of subscribed shares), 3, 13.

Divisas (foreign exchange, foreign currency), 1, 9, 16.

División del trabajo (division of labor), 12.

División internacional del trabajo (international division of labor), 1.

Doble imposición (double taxation), 17, 28.

Doblón (doubloon), 22.

Dólar (dollar), 22.

Dolarización (dollarization), 9.

Dominio del mercado (market control), 13.

Doscientas millas (two‑hundred‑mile limit), 22.

Dow Jones; V.: índices bursátiles, 22.

Doxometría (doxometrics), 22.

Drawback (devolución de impuestos de importación), 1.

Dualismo (dualism), 15.

Dumping (precio por debajo del normal), 1.

Duopolio (duopoly), 23.

Duro (18t8 century Spanish dollar), 22.

Duty‑free shop (tiendas libres de impuestos), 1, 4.

Eclosión (eclosion, emergence), 29.

Ecología (Ecology), 10.

Economato (company store), 4.

Económetra (econometrist), 14.

Econometría (Econometrics), 14.

Economía (economy), 29.

Economía concertada (system reflecting coordinated economic policy), 25.

Economía de plantación (p.t.: plantation economy, export cropping), 1, 13, 29.

Economía del lado de la oferta (supply‑side economics), 21.

Economía informal (informal economy), 12, 13, 15, 29.

Economía mixta (mixed economy), 15.

Economía política (political economy), 29.

Economía positiva (positive economics), 21, 23.

Economía sumergida (hidden economy, underground economy), 12, 15, 29.

Economías de aglomeración (economies of agglomeration), 10, 23.

Economías de escala (economies of scale), 10.

Economías externas (external economies), 10.

Economicismo (economist), 18.

Economista (economist), 29.

Economizar (to economize, to save), 29.

Ecosistema (ecosystem), 10.

Ecosoc (Economic and Social Council), 28.

Ecowas; V.: Comunidad Económica de Africa Occidental), 28.

ECU; V.: Sistema Monetario Europeo (European Currency Unit), 5, 22.

Ecuación cuantitativa (Cambridge equation), 23.

Ecuación de bienestar (welfare equation), 10.

Edafología (edaphology), 11.

Edgeworth, Francis Ysidro, 18.

Efecto cascada (cascade effect), 17.

Efecto de atracción (crowding‑in effect), 23.

Efecto de exclusión (crowding‑out effect), 23.

Efecto de propagación (spread effect), 10.

Efecto demostración (demonstration effect), 21.

Efecto equivalente (equivalent effect), 21.

Efecto Giffen (Giffen effect), 23.

Efecto polarizador; V.: efecto de propagación (backwash effect), 10.

Efectos económicos del impuesto (tax consequences), 17.

Eficacia (efficacy), 13.

Eficiencia (efficiency, effectiveness), 13.

Eficiencia marginal del capital (marginal efficiency of capital), 21.

EFTA; V.: Asociación Europea de Libre Comercio (European Free Trade Association), 28.

Einaudi, Luigi, 18.

Ejecutivo (executive), 13.

Ejército industrial de reserva (industrial reserve army), 12, 15.

Ejes cartesianos; V.: coordenadas (cartesian coordinates), 14.

Ejes de Desarrollo; V.: preferente localización (p.t.: development axes), 10.

Ejido (common farm land), 11.

"El Capital" ("Das Kapital"), 18.

El Louvre, acuerdo de (Louvre Accord), 16.

Elasticidad (elasticity), 23.

ELA/STV (Basque Workers’ Solidarity), 12.

Elusión del impuesto (tax evasion), 17.

Emigración (emigration), 7, 15.

Emisión de papel moneda (currency issue), 9.

Empadronar (to register in a census), 7.

Empeñar (to pawn), 29.

Emporio (emporium), 29.

Empresa (enterprise, company, joint stock company, corporation), 13.

Empresariado (businessmen, employers), 13.

Empresario (businessman, entrepreneur), 13.

Empresas multinacionales, EMN (multinationals, transnationals), 13.

Empréstito (debenture loan, government borrowing), 2.

Emulación (emulation), 29.

En vías de desarrollo (developing countries), 15.

Encabezamiento (p.t.: tax roll), 19.

Encaje (minimum reserve requirement), 2.

Encarecer (to raise the price of), 29.

Encuesta (sample surveys), 14.

Encuesta de Población Activa, EPA; V.: población activa (labor force sample surveys), 7, 14.

Endógeno (endogenous), 29.

Endosar (to endorse), 8.

Endowment (crédito a largo plazo susceptible de cesión a clientes y segundo mercado), 2, 29.

Enfiteusis (emphyteusis), 11.

Engel, Ley de; V.: bienes inferiores (Engel.s Law), 23.

Engels, Friedrich, 11.

Ensenada, Zenón de Somodevilla y Bengoechea, marqués de la, 18.

Entente, 1.

Entero (p.t.: one per cent of the par value; full point), 3.

Entidades Oficiales de Crédito, EOC (state banking institutions), 24.

Entorno (environment), 10.

Entropía (enthropy), 10.

Envilecer (to debase, to depress in value), 29.

Equilibrio (equilibrium, balance), 23.

Erario (The Treasury, EE.UU.; The Exchequer, R.U.), 17.

Erga omnes, 1, 29.

Ergonomía (ergonomics), 29.

Erosión monetaria (monetary erosion), 9.

Error (error), 14.

Escala (scale), 14.

Escala móvil (escalator clause), 12.

Escasez (scarcity, shortage), 29.

Escenario (scenario, setting), 29.

Esclavismo (slavery), 12.

Escudo (ancient Spanish coin), 9, 19.

Escuela Austriaca (Austrian School), 18.

Escuela Clásica de Economía (Classical School), 18.

Escuela de Cambridge (Cambridge School), 18.

Escuela de Chicago (Chicago School), 18.

Escuela de Estocolmo (Stockholm School), 18.

Escuela de Lausana (Lausanne School), 18.

Escuela Histórica (Historical School), 18.

Escuela Neoclásica; V.: Escuela Clásica, Escuela de Cambridge (Neoclassical School), 18.

Esfuerzo fiscal (tax effort), 17.

Especulación (speculation), 29.

Esperanza de vida (life expectancy), 7, 14.

Estabilización (stabilization), 25.

Estabular (to stable), 11.

Estacionalidad (seasonality), 14.

Estacionario, ria (stationary, stationary state), 26, 29.

Estadística (statistics), 14.

Estadístico (statistic, statistical, statistician), 14.

Estado benefactor; V.: bienestar económico (welfare state).

Estado estacionario (stationary state), 15, 26.

Estados contables; V.: cuentas anuales, 6.

Estados financieros; V.: cuentas anuales, 3, 6.

Estafar (to defraud, to swindle), 29.

Estajanovismo (stajanovism), 12.

Estancamiento (stagnation), 26.

Estancar (to stagnate; to monopolize), 17, 29.

Estancia (ranch, farm, estate), 11.

Estándares urbanísticos (urban planning standards), 10.

Estandarizar (to standardize), 14, 29.

Estanflación (stagflation), 15, 21.

Estática; V.: Dinámica (statics), 21.

Estatificar; V.: nacionalizar (to nationalize), 25.

Estatismo (statism), 25.

Estatuto de los trabajadores (Workers’ Statute), 12.

Estereotipo (stereotype), 14, 29.

Estimación (estimate), 14.

Estimador (estimator), 14.

Estímulos (incentives), 25.

Estrangulamiento (bottle‑neck), 29.

Estraperlo (black market, black market dealer), 29.

Estrategia (strategy), 29.

Estrato (stratum, layer), 14.

Estructura (structure), 15.

Estructura económica (economic structure), 15.

Estructuralismo (structuralism), 15.

Estudio de detalle (p.t.: detailed urban design project), 10.

Estudio de medios (media research), 27.

Estudio General de Medios (p.t.: General Mass Media Survey), 27.

Estudios de motivación (motivation research), 27.

Etapas del crecimiento; V.: Rostow, W. Whitman (stages of growth), 18.

Etica (ethics), 10, 29.

Etología (ethology), 10.

Eugenesia (eugenics), 10.

Euratom; V.: Comunidad Europea de la Energía Atómica (CEEA), 28.

Eurobonos; V.: bonos (Eurobonds), 16.

Eurodivisas (Eurocurrencies), 16.

Eurodólar (Eurodollar), 16.

Euromercados (euromarkets), 2, 9.

European Currency Unit (ECU); V.: Sistema Monetario Europeo (SME), 16.

Evaluación de proyectos (project evaluation), 13.

Evasión de capitales (capital flight), 15, 16.

Ex‑ante, 14.

Ex‑post, 14.

Excedente del consumidor (consumer surplus), 23.

Excedente empresarial (business surplus), 23.

Exchequer (Tesorería británica), 28.

Exacciones variables; V.: prélèvements (variable excises), 1, 5.

Exenciones tributarias (tax exemptions), 17.

Exógeno (exogenous), 14, 29.

Expansión (expansion), 26.

Expectativa (expectations), 26.

Explosión de precios (price explosion), 15, 21.

Explosión demográfica (population explosion), 7.

Explotación (operation), 13.

Explotación familiar (family farm), 13.

Explotar (to operate, to run, to work, to exploit), 13.

Export‑Import Bank (Banco de Exportación e Importación), 1, 28.

Exportación (exportation, EE.UU.; export, R.U.; exports), 1.

Exportación anticipada, sistema de (drawback exports), 1.

Externalidades (externalities), 21.

Extrapolación (extrapolation), 14, 25.

Fabianismo (Fabian Society, Fabianism), 18.

Fábricas reales (royal factories), 19.

Factor (factor), 21, 23.

Factor disuasivo (deterrent), 29.

Factoría (trading post, factory), 13.

Factoring (facturadora), 4, 13.

Factura (recept, bill, invoice), 4.

Falansterio (phalanstery), 18.

Fallos del mercado (market failures), 21, 23.

Fanega (1,58 bushel; 1/1,6 acres), 22.

FAO; V.: Organización de las Naciones Unidas para la Agricultura y la Alimentación, 28.

F.A.S., free alongside ship (sobre muelle), 1.

Fascismo (fascism), 18.

Factibilidad; V.: viabilidad (feasibility), 29.

Fecom; V.: Fondo Europeo de Cooperación Económica, 5.

Fecundidad general (general fertility), 7.

Fecundidad matrimonial (marriage fertility rate), 7.

Feder; V.: Fondo Europeo de Desarrollo Regional, 5, 28.

Federalismo económico (economic federalism), 15.

Feed‑back; V.: retroalimentación, 14, 29.

FEOGA; V.: Fondo Europeo de Orientación y Garantía Agrícola, 5, 28.
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Nacionalizar (to nationalize), 25.

Naciones Unidas (United Nations), 28.

NAFTA (North Atlantic Free Trade Area; New Zealand and Australia Free Area), 28.

Natalidad (birth rate), 7.

Natalismo (natalism), 7, 25.

National Bureau of Economic Research, NBER (Oficina Nacional de Investigación Económica), 28.

National Institute of Economic and Social Research, NIESR (Instituto Nacional de Investigación Económica y Social), 28.

Navío Espacial Tierra, NET (Spaceship Earth), 10, 29.

Negociar (to trade, to discount, to bargain, to negotiate), 29.

Neocapitalismo (neocapitalism), 18.

Neocolonialismo; V.: colonialismo (neocolonialism), 15, 29.

NEP; V.: Nueva Política Económica, 25.

Neto patrimonial; V.: fondos propios, 6.

Neurálgico (key centers, key problems), 15.

New Deal (la "Nueva Política" de F. D. Roosevelt), 25.

New Zealand and Australia Free Trade Area; V.: NAFTA, 28.

New towns (Nuevas ciudades), 25.

NICs; V.: países de reciente industrialización (newly industrialized countries), 1, 15.

NIF, número de identificación fiscal (income tax identification number).

Nikkei; V.: índices bursátiles, 3.

NIRA (National Industrial Recovery Act), 25.

Nivel de vida (standard of living), 15.

NOEI; V.: Nuevo Orden Económico Internacional, 25, 28.

Nomenclátor (nomenclator, population center index), 10, 14.

Nomenclatura arancelaria (customs nomenclature), 1, 14.

Nominativo (registered), 3, 6.

Normas complementarias y subsidiarias del planeamiento (ancillary and subtitute planning directives), 12.

Normas de auditoría generalmente aceptadas (generally accepted auditing standards), 6.

Nueva ciencia económica (new economic science), 18.

Nueva política económica (New Economic Policy, NEP), 25.

Nuevo orden económico internacional, NOEI (new international economic order), 25.

Numerario (cash), 6, 9.

Números índices; V.: índices, 14.

Números rojos (debtor account, to be in the red), 6.

Numismática (numismatics), 19, 22.

Nupcialidad (nuptiality rate, marriage rate), 7.

Objeción fiscal (fiscal objection), 17.

Objetivo (goal, target), 25, 29.

Objeto del impuesto (taxable matters), 17.

Objeto social (corporate purpose), 13.

Obligación (debenture), 3, 13.

Obsolescencia (obsolescence), 13, 29.

Ocio (leisure, spare time), 15, 29.

Ochavo (brass coin, farthing), 22.

Ofelimidad (ophelimity), 23.

Oferta (supply), 23.

Oferta monetaria (money supply), 9. 21.

Oferta pública de adquisición, OPA (tender offer, takeover bid), 3, 13.

Off‑shore (p.t.: plataforma continental), 10.

Oficina de Justificación de la Difusión de los Soportes de Publicidad, OJD (Circulation Auditing Bureau), 27.

Ohlin, Bertil, 18.

Okun, ley de (Okun.s law), 21.

Olavide, Pablo, 19.

Oligarquía (oligarchy), 15, 29.

Oligoexportaciones; V.: subdesarrollo (p.t.: export concentration), 1.

Oligopolio (oligopoly), 23.

Oligopsonio (oligopsony), 23.

Ondas largas de la economía; V.: Ciclos Braudel, Kondratief y Kuznets (long cycles, supercycles), 26.

ONU; V.: Naciones Unidas (UNO).

ONUDI; V.: Organización de las Naciones Unidas para el Desarrollo Industrial, 28.

Onza (ounce, troy ounce), 22.

OPA; V.: Oferta pública de adquisición, 3.

Opción (option), 13.

Open market (operaciones de mercado abierto), 25.

OPEP; V.: Organización de los Países Exportadores de Petróleo, 28.

Operaciones de dobles; V.: Créditos swap, 16.

Óptimo (optimum), 23, 29.

Óptimo de Pareto (Paretian optimum), 23.

Optimización (optimization), 23.

Ordenación del territorio (national planning and development), 10.

Ordenación rural (p.t.: rural planning), 10, 11.

Ordenadores; V.: informática (computers), 20.

Organigrama (organization chart), 13.

Organización (organization), 15.

Organización Consultiva Marítima Intergubernamental, OMCI (Inter Governmental Maritime Consultative Organization, IMCO), 28.

Organización de Aviación Civil Internacional, OACI (International Civil Aviation Organization, ICAO), 28.

Organización de Cooperación y Desarrollo Económico, OCDE (Organization for Economic Cooperation and Development, OECD), 28.

Organización de las Naciones Unidas para el Desarrollo Industrial, ONUDI (United Nations Industrial Development Organization, UNIDO), 28.

Organización de las Naciones Unidas para la Agricultura y la Alimentación (Food and Agriculture Organization, FAO), 28.

Organización de las Naciones Unidas para la Educación, la Ciencia y la Cultura (United Nations Educational, Scientific and Cultural Organization, Unesco), 28.

Organización de Países Exportadores de Petróleo, OPEP (OPEP), 28.

Organización Europea de Cooperación Económica, OECE (Organization for European Economic Cooperation, OEEC), 28.

Organización Internacional de Comercio, OIC; V.: Conferencia de La Habana (International Trade Organization, ITO), 28.

Organización Internacional del Trabajo, OIT (International Labor Organization, ILO), 28.

Organización Meteorológica Mundial, OMM (World Meteorological Organization, WMO), 28.

Organización Multilateral de Garantía de Inversiones (Multilateral Investment Guaranty Arrangement, MIGA), 28.

Organización Mundial de la Propiedad Intelectual, OMPI (World Intellectual Property Organization, WIPO), 28.

Organización Mundial de la Salud, OMS (World Health Organization, WHO), 28.

Organización Mundial del Turismo, OMT (WTO), 28.

Organizaciones Comunes de Mercado, OCM (common organization of agricultural markets), 5, 28.

Oro (gold), 29.

Outplacement (recolocación), 12, 29.

Overtrading (sobreinversión), 29.

Owen, Robert, 18.

Índice general de términos

(español/inglés)

(Continuación)

(Los números al final de cada rúbrica remiten a uno o más de los 29 itinerarios que figuran en la última parte de este volumen).

Pabellón (national flag), 28, 29.

Pacto Social (labor‑management accord), 12, 15.

Padrón (census), 7.

Pagaré (note, promissory note, bill of debt; IOU, I owe you), 2.

País sin litoral (landlocked country), 10.

Paisaje (countryside, landscape, scenery), 10.

Países de reciente industrialización (newly industrialized countries, NICs), 15.

Países menos avanzados; V.: países en vías de desarrollo (less advanced countries, LACs), 15.

Países menos desarrollados; V.: países en vías de desarrollo (less developed countries, LDCs), 15.

Panel (panel), 14, 29.

Papel del Estado (government bonds, public debt), 2, 17.

Papel moneda (soft money), 9.

Paradoja de la frugalidad (paradox of thrift), 23.

Paradoja del valor (paradox of value), 23.

Parafiscalidad (p.t.: cuasi‑fiscal levies), 17.

Paraíso fiscal (tax haven), 17.

Parcela (plot of land), 11.

Pareto, Vilfredo, 18.

Pari passu, cláusula de (pari passu clause), 29.

Parias (pariahs, untouchables), 15.

Paridad (parity), 9.

Paridad de los poderes adquisitivos, teoría de la (purchasing power parity theory); V.: Gustav Casell, 21.

Paro (unemployment), 12, 21.

Paro encubierto (disguised unemployment), 7, 12.

Paro registrado; V.: paro (registered unemployment), 7, 12.

Parque industrial (industrial park, industrial estate), 10.

Parque nacional (national park), 10.

Parque natural (natural park), 10.

Parquet (the trading floor), 3.

Participación (capital share), 13.

Paternalismo (paternalism), 15.

Patrimonio Forestal del Estado; V.: Instituto Nacional de Conservación de la Naturaleza (p.t.: National Forest Administration), 24.

Patrón (standard), 16.

Patrón bimetálico; V.: bimetalismo (two‑metal standard, bimetallism), 9, 16.

Patrón de cambios oro (gold exchange standard), 16.

Patrón oro (gold standard), 16.

Patrón fiduciario (fiduciary system), 9.

Patrón plata (silver standard), 9.

Patronal; V.: empresariado (employers), 13.

Pay as you earn (p.t.: pague cuando gane), 29.

Pay‑back; V.: may‑out, 29.

Pay‑off, 29.

Pay‑out, 3, 13, 29.

Payés (p.t.: Catalonian farmer), 11.

Pecuniario (pecuniary), 9.

Pelota (round tripping), 2.

Pelucona (doubloon), 22.

Penalizar (to penalize), 29.

Penetración del mercado (market penetration), 1, 4.

Penetración publicitaria (advertising penetration), 27.

Pensiones (pensions), 12.

PER (price earning ratio), 3.

Pérdida (loss), 6, 13.

Perestroika (reestructuración), 25.

Perfeccionamiento activo; V.: Tráfico de perfeccionamiento, 5, 25.

Perfil (profile), 4.

Período de gracia (grace period), 2.

Período medio de maduración (maturity period), 23.

Período transitorio (transitional period), 5, 25.

Permeabilidad de un mercado (market permeability), 4.

Permisividad (tolerance, leniency), 29.

Perpiñá Grau, Román, 18.

PERT (project evaluation and review technique); V.: Camino crítico, 6.

Pertenencia (belonging, possession; mining claim), 22.

Peseta ([Spanish] peseta), 9, 22.

Pesetas constantes; V.: valor constante (constant pesetas), 9, 22.

Pesetas convertibles (convertible pesetas), 9, 22.

Pesetas corrientes; V.: valor corriente (current pesetas), 9, 22.

Peso (peso, Spanish dollar [1776]), 22.

Petrodólares (petrodollars), 9, 16, 22.

Petty, ley de (Petty.s Law), 18.

Petty, Sir William, 18.

Philips, A. W. H.; V.: curva de Philips, 23.

Pignorar (to pledge), 2.

Pigou, Arthur Cecil, 18.

Pinto, Aníbal, 18.

Pirámide de población (population pyramid), 7.

Pivote en ECUs; V.: Sistema Monetario Europeo (ECU exchange ratio), 5.

Pivotes bilaterales; V.: Sistema Monetario Europeo (bilateral

  pivots), 5.

Plan Austral (Austral Plan), 25.

Plan Baker (Baker Plan), 16.

Plan Beveridge (Beveridge Plan), 25.

Plan Cruzado (Cruzado Plan), 25.

Plan de estabilización; V.: estabilización (Stabilization Plan), 25.

Plan General de Contabilidad; V.: Plan Nacional Contable, 6.

Plan general de ordenación urbana (master plan), 10.

Plan Keynes (Keynes Plan), 19.

Plan Mansholt (Mansholt Plan), 19, 25.

Plan Marshall (Marshall Plan), 19, 25.

Plan Monnet (Monnet Plan), 19, 25.

Plan nacional contable (national accounting plan), 6.

Plan White (White Plan), 19, 28.

Planeación (planning), 25.

Planes de reforma interior, PERI (urban reform planning), 10.

Planes parciales (local area plans), 10.

Planes quinquenales (five‑year plans), 19, 25.

Planificar (to plan), 25.

Planning, 13.

Plaza, acuerdo de El (Plaza Accord), 16.

Plazos, venta a (to sell in installments), 4.

Pleno empleo (full employment), 12, 21, 25.

Pliopolio (pliopoly), 23.

Pluriempleo (moonlighting, multiple‑job), 12.

Plusvalía (capital gain; surplus value), 12, 13, 15, 23.

PNUMA; V.: Programa de las Naciones Unidas para el Medio Ambiente, 10, 28.

Población (population), 7.

Población activa (active population, labor force, work force), 7, 12.

Población inactiva (inactive population), 7, 12.

Población ocupada (working population), 7.

Pobreza (poverty, poverty pockets), 15.

Poder adquisitivo (perchasing power), 12, 14.

Poder compensador (countervailing power), 15, 25, 29.

Poder de mercado (market power), 13, 23.

Policy mix; V.: mezcla de políticas, 25.

Polígono industrial (industrial park, industrial estate), 10, 25.

Polígonos de preferente localización industrial; V.: preferente localización (p.t.: subsidized industrial park), 10, 25.

Polipolio vertical (vertical polypoly), 23.

Política Agrícola Común, PAC (Common Agricultural Policy, CAP), 5, 25.

Política de rentas (revenue policy), 25.

Polos de desarrollo; V.: preferente localización (growth centers; development poles), 10, 25.

Polos de promoción industrial; V.: preferente localización (p.t.: subsidized industrial poles), 10, 25.

Ponderación (weighting), 14.

Poner en bolsa (to go public), 3.

Pool, 29.

Pool del oro (gold pool), 16.

Pool verde (green pool), 11.

Por debajo de la par (under par [value]), 3.

Por lo mejor (to the highest bidder).

Por mayor, al (wholesale), 1, 4.

Por menor, al (retail), 4.

Pósitos (p.t.: ancient Spanish agricultural credit institutions), 19.

PPBS, Planning, Programming, Budgeting System; V.: Presupuestos por programas, 17.

Prebisch, Raúl, 18.

Precio franco fábrica, PFF (ex factory price, free of tax), 1.

Precio justo (fair price), 19.

Precio sombra (shadow price), 23.

Precios administrados (administered prices), 25.

Precios de apoyo a la agricultura; V.: Política Agrícola Común, PAC (agricultural support prices), 5, 11, 25.

Precios de paridad (parity prices), 11.

Precios políticos (subsidized prices), 23, 25.

Precocidad nupcial (nuptial precocity), 7.

Predecir (to forecast), 14, 29.

Preferencia comunitaria (Communitary preference), 5.

Preferencia por la liquidez (liquidity preference), 21.

Preferencia revelada (revealed preference), 23.

Preferencias aduaneras (customs preferences), 25.

Preferencias imperiales; V.: preferencias aduaneras (British imperial preferences), 19, 25, 28.

Preferente localización (designated industrial areas), 10, 25.

Prélévement; exacción variable, presacción (variable levy), 17.

Premio de retención (tax collection incentive), 17.

Premio Nobel de Economía (Nobel Memorial Prize in Economic Science), 18.

Presión fiscal (tax pressure), 17.

Préstamo multidivisas (multicurrency loan), 2, 16.

Presunciones tributarias (tax assumptions), 17.

Presupuesto (budget), 6, 17.

Presupuesto base cero (zero base budgeting, ZBB), 6, 17.

Presupuesto por programas (planning, programming, budgeting system, PPBS), 6, 17.

Presupuesto público monetario (monetary budget), 17.

Presupuestos familiares, encuesta de; V.: índice de precios de consumo (household budget survey), 14.

Price leadership; V.: dominio de mercado, 23.

Prima (incentive payment, export subsidy, premium), 1, 25, 29.

Prime rate (tipo preferencial), 2.

Probabilidad (probability), 14.

Producción conjunta (joint production), 23.

Productividad (productivity), 23.

Productividad marginal (marginal productivity), 23.

Productividad marginal del capital (marginal productivity of capital), 21, 23.

Productivismo (productivism), 15.

Producto Interior Bruto, PIB (Gross Domestic Product, GDP), 21.

Producto Nacional Bruto, PNB (Gross National Product, GNP), 21.

Producto Nacional Neto, PNN (Net National Product, NNP), 21.

Producto potencial (potencial GNP), 21.

Productos básicos, 1, 15.

Productos compensadores (countervailing products), 23.

Program trading; V.: computer trading (programa informatizado de negociación bursátil), 1, 20.

Programa (program, EE.UU.; programme, R.U.), 25.

Programas de actuación (p.t.: development programs), 10.

Programas de actuación urbanística, PAU (p.t.: area development programs), 10.

Programa de las Naciones Unidas para el Desarrollo, PNUD (United Nations Development Program, UNDP), 28.

Programa de las Naciones Unidas para el Medio Ambiente, PNUMA (United Nations Environment Program, UNEP), 10, 28.

Programa Mundial de Alimentación, PMA (World Food Program, WFP), 11, 28.

Programación Lineal (linear programming), 14.

Programas Integrados Mediterráneos, PIM (integrated mediterranean programs).

Progresismo (progressivism), 15, 18.

Progresividad (progressivity), 17.

Proletariado (proletariat), 12, 15.

Promedio (average), 14.

Promoción (promotion), 27.

Promoción de ventas (sales promotion), 27.

Propensión (propensity), 21.

Propios, bienes; V.: bienes rústicos, 19.

Prospección (prospecting, prospects), 4, 27.

Prosperidad (prosperity), 26.

Proteccionismo (protectionism), 19.

Protesto (protest, to protest a bill of exchange, a draft), 8.

Proudhon, Pierre‑Joseph, 18.

Provisión (provision), 6.

Proyecto (project), 13.

Public choice (economía de la elección pública), 21, 25.

Publicidad (advertising), 27.

Puerto franco; V.: zona franca (free port), 1.

Puja (bid), 29.

Punto de Cournot (Cournot’s equilibrium point), 24.

Punto muerto; V.: break‑even point, 13.

Puntos del oro (gold points), 16.

PYMEs; V.: pequeñas y medianas empresas, 13.

Quesnay, François, 18.

Quetelet, Adolphe, 18.

Quiebra (bankruptcy), 8, 13.

Quinta libertad (fith freedom), 29.

Quinto real (p.t.: royal fifth), 19.

Quita (debt relief), 6.

R & D; V.: I+D, 29.

Rabassaire (Catalonian tenant farmer), 11.

Racionalización (streamlining, racionalization), 13, 25.

Racionamiento (rationing), 4, 25.

Radcliffe, informe (Radcliffe Report), 17.

Radicalismo (radicalism), 29.

RAI; V.: Registro de Aceptaciones Impagadas, 2, 8, 24.

Raider (especulador, tiburón), 3, 29.

Rancho (ranch), 11.

Ranking, 14.

Rappels; V.: promoción, 4, 27.

Raquetero (racketeer), 29.

Rata (rate), 14.

Rating (p.t.: valoración de solvencia), 2, 6, 16.

Ratio (ratio), 6, 14, 21, 23.

Reaccionario (reactionary), 15.

Reactivar (to reactivate), 25.

Reaganomics, 25.

Realizar (to sell off, to convert into cash), 3, 4.

Recargos (surtax), 17.

Recaudar (to collect taxes), 17.

Recesión (recession, slump), 26.

Reciclado (recycling, retraining), 10.

Recolocación; V.: Outplacement, 12.

Recompra (repurchase), 3.

Reconversión industrial (industrial reconversion, industrial restructuring), 25.

Recta de balance (budget line), 2.

Recuperación (recovery), 25, 26.

Recursos no renovables (non‑renewable resources), 10, 15.

Recursos propios; V.: fondos propios (own resources), 13.

Recursos renovables (renewable resources), 10, 15.

Red; V.: grafo (net), 14.

Redes arteriales (city road system, road network), 10.

Redescuento (rediscount), 8.

Reembolso (repayment), 2.

Reempleo (re‑employment), 6, 12.

Reflación (reflation), 25.

Reforma agraria (agrarian reform), 11, 25.

Reforma fiscal Fernández Villaverde; V.: Fernández Villaverde, Raimundo (Fernández Villaverde Tax Reform), 17, 19.

Reforma fiscal Fuentes‑Ordóñez (Fuentes/Ordóñez Tax Reform), 17, 19.

Reforma fiscal Larraz (Larraz Tax Reform), 17, 19.

Reforma fiscal Mon‑Santillán (Mon/Santillán Tax Reform), 17, 19.

Regalía (royalty), 29.

Regeneracionismo (p.t.: regenerationism), 19.

Región (region), 10, 29.

Registro de Aceptaciones Impagadas, RAI (p.t.: bad debts register), 2, 8, 24.

Registro de la propiedad (property register), 24.

Reglas de Jamaica (Jamaica rules), 16.

Regresión lineal (linear regression), 14.

Regulación monetaria (federal funds, EE.UU.; overnight, R.U.), 2.

Regularización y actualización de balances (balance sheet regularization), 6.

Rehabilitación (urban rehabilitation), 10, 25.

Reilly, ley de (Reilly.s law), 4.

Reintegro, sistema de (drawback system), 1, 25.

Relación capital producto; V.: Harrod (capital‑output ratio), 21.

Relación marginal de sustitución (marginal rate of substitution), 23.

Relación real de intercambio (terms of trade), 1.

Relaciones Norte‑Sur (north‑south relations), 28.

Remate; V.: subasta (auction), 29.

Remoción del impuesto (tax incentive), 17.

Rendimientos decrecientes, ley de los (law of disminishing returns), 21, 23.

Renta (rent, income), 21, 23.

Renta de la tierra (ground rent), 10, 11, 23.

Renta de situación (spatial rent, pure economic rent), 10, 15, 21.

Renta disponible, RD (disposable income), 21.

Renta fija (fixed yield), 3.

Renta Nacional, RN (national income), 21.

Renta per cápita; V.: Renta nacional (per capita income), 21.

Renta personal, RP (personal income), 21.

Renta variable; V.: renta fija (variable yield [securities]), 21.

Rentabilidad (profitability), 13.

Rentas fiscales (fiscal incomes), 17.

Repercutir (to shift), 17.

REPOs (p.t.: bonds with repurchase agreement), 2.

Reposición con franquicia arancelaria (duty‑free input import quotas), 25.

Reprivatización (reprivatization), 25.

Reproducción (capital reproduction), 15, 21.

Rescate (redemption), 25, 29.

Reservas (reservas, accumulated retained earnings), 13, 16.

Reservas internacionales (international reserves), 16.

Residente (resident), 16.

Restitución a la exportación; V.: Política Agrícola Común (export subsidies), 1, 17.

Restricciones (restrictions), 1.

Retorno cooperativo; V.: cooperativismo (cooperative profitability, cooperative returns), 13.

Retorsión (retaliation), 25, 29.

Retroalimentación (feedback), 29.

Revaluación (revaluation), 1, 9, 16, 25.

Revolución industrial (Industrial Revolution), 19.

Revolución verde (Green Revolution), 11, 15, 25.

Ricardo, David, 18.

Riesgo (risk), 13.

Riesgo país (country risk), 1.

Rigidez (rigidity, tightening), 23.

Riqueza nacional (national wealth), 19, 21.

Robbins, Lionel, 18.

Robinson, Joan, 18.

Robot (robot), 20.

Robótica (robotics), 20.

Rodbertus, Johann Karl, 18.

Ronda arancelaria (tarif negotiations, round), 1, 28.

Ro‑ro; V.: Lo‑lo, 1.

Rostow, Walt Whitman, 18.

Royalty; V.: regalía, 16, 29.

Rublo (ruble), 22.

Sabotaje (sabotage), 12.

Sahel, 15.

Saint‑Just, Louis Antoine Léon, 18.

Saint‑Simon, Claude Henry de Rouvroy, conde de, 18.

Salario (wage, salary, pay), 12.

Salario diferido (differed wage, accrued wage), 12.

Salario indirecto (indirect wage), 12.

Salario mínimo (minimum wage), 12.

Salario social (social wage), 12.

Salud, economía de la (health economics), 15.

Sampedro, José Luis, 18.

Samuelson, Paul Anthony, 18.

Samurais, 16.

Sardá, Juan, 18.

Say, Jean Baptiste, 18.

Say, ley de (Say’s law of markets), 18.

Schmoller, Gustav Friedrich von, 18.

Schultz, Teodore William, 18.

Schumacher, Ernst Friedrich, 18.

Schumpeter, Joseph Alois, 18.

Secretaría de Integración Económica Centroamericana, SIECA; V.: Mercado Común Centroamericano (Central American Secretary for Economic Integration), 28.

Secreto bancario (bank secrecy), 2.

Sector (sector, industry), 21.

Sector cuaternario (quaternary sector, leisure industry), 15.

Sector primario (primary sector, commodities producing industry), 15.

Sector público (public sector), 15.

Sector secundario (secondary sector), 15.

Sector terciario (tertiary sector, service industry), 15.

Sectores finales; V.: demanda final (final sectors), 21.

Securitización; V.: titularización (securitization), 3, 13, 29.

Segmentación de mercados (market segmentation), 21, 23.

Segmentación del mercado de trabajo (labor market segmentation), 12.

Seguridad social (social security), 12.

Seguro (insurance), 13.

Seguro de cambio (exchange insurance), 1.

Seguro de crédito a la exportación (export credit insurance), 1.

SELA (Latin American Economic System, LAES), 28.

Senador Gómez, Julio, 18.

Senior, N. W., 18.

Señoriaje (seigniorage), 17.

Señorío (dominion), 19.

Series cronológicas (time series), 14, 26.

Serpiente monetaria (snake in the tunnell), 25.

Serra, Antonio, 18.

Servicio de la deuda; V.: deuda pública (servicing of the debt), 17.

Servidumbre (servitude, serfdom), 19.

Sesgado (biassed, skewed), 14.

S.E.U.O.; V.: error (errors and omissions excepted), 6.

Shift/share (p.t.: análisis de desviación/participación), 15.

Shopping center; V.: centro comercial, 4.

Simon, Herbert, A., 18.

Simulación (simulation), 14, 20.

Sin fines de lucro (non‑profit), 29.

Sindicato (trade union), 12.

Sindicato de oficios (skilled workers trade union), 12.

Sindicato vertical (vertical trade union), 12.

Sinecura (sinecure), 29.

Sinergia (synergy), 25, 29.

Sismondi, Jean‑Charles‑Léonarde Simonde de, 18.

Sistema armonizado (harmonized commodity description and coding system for use in international trade), 1.

Sistema de la Reserva Federal (Federal Reserve System), 28.

Sistema Económico Latinoamericano, SELA, 28.

Sistemas generales (city‑wide utilities, community facilities, and open spaces), 10.

Sistema generalizado de preferencias, SGP; V.: Preferencias aduaneras (generalized system of preferences, GSP), 28.

Sistema monetario (monetary system), 9.

Sistema Monetario Europeo, SME (European Monetary System, EMS), 5, 9, 16, 28.

Sistema Monetario Internacional, SMI (International Monetary System), 9, 16, 28.

Sistemas económicos (economic systems), 15.

SME; V.: Sistema Monetario Europeo, 5, 9, 16, 28.

Smith, Adam, 18.

SMMD; V.: sociedades mediadoras del mercado de dinero, 9.

Soberanía del consumidor (consumer’s sovereignty), 23.

Sobre la par (above par, at a premium), 3.

Sobreahorro (oversaving), 21.

Sobrecapitalización (overinvestment), 18.

Sobreinversión: V.: overtrading, 18.

Sobretasa (surtax), 17.

Sobrevalorar (to overvalue, to overestimate, to overrate), 9, 16.

Socialismo (socialism), 19.

Socialismo utópico (utopian socialism), 15, 19.

Socializar (to socialize), 25.

Sociedad (company; society), 8, 13.

Sociedad anónima (corporation, EE.UU.; joint stock company, R.U.), 13.

Sociedad anónima laboral (p.t.: workers incorporated), 8, 12, 13.

Sociedad anónima no inscrita (non registered joint stock company, or corporation), 8, 13.

Sociedad de cartera; V.: holding, 8, 13.

Sociedad de consumo (consumer society, consumerism), 15.

Sociedades económicas de amigos del país (p.t.: the friends of the country societies), 19.

Sociedades mediadoras del mercado de dinero, SMMD (money market houses), 9.

Sociobiología (socibiology), 10.

Software; V.: informática (programación), 20.

Solow, Robert, 18.

Solvencia (solvency, credit rating), 2, 6, 18.

Sondeos (polls), 14.

Soporte informático (hardware), 20.

Soporte publicitario (advertising tool), 27.

Soviet, 29.

Sovjos, 11.

Spot; V.: cuña publicitaria, 27.

Spread (tipo diferencial), 10.

Spread effect; V.: efecto irradiador, 10.

Sraffa, Piero, 18.

STABEX, 5.

Status quo bancario; V.: pliopolio (bankings status quo), 2.

Steering committee (comité de seguimiento), 13.

Stigler, George Joseph, 18.

Stock (almacenamiento), 6, 13.

Stop and go (frena y avanza), 25.

Subasta (auction), 29.

Subconsumo (underconsumption), 15.

Subdesarrollo (underdevelopment), 15.

Subinversión (underinvestment), 18.

Subproductos (byproducts), 13, 23.

Subvaluar (to undervalue, to underestimate, to underrate), 9, 16, 25.

Subvenciones (subsidies), 25.

Sucursal (branch, branch office), 13.

Suelo no urbanizable (land unqualified for urban development), 10.

Suelo no urbanizable protegido (specially‑protected land unqualified for urban development), 10.

Suelo urbanizable (land qualified for urban development), 10.

Suelo urbanizable no programado (land qualified for urban development no included in short‑term development plans), 10.

Suelo urbanizable programado (land qualified for urban development included in short‑term development plans), 10.

Suficiencia, principio de la (principle of adequacy), 17.

Sunkel, Oswaldo, 18.

Superávit, 17.

Superestructura (superstructure), 10, 15.

Supermercado (supermarket), 4.

Suspensión de pagos (suspension of payments), 8, 13.

Sustitutivos (substitute goods), 24.

Swap; V.: créditos swap, 16.

Sweezy, Paul, 18.

Swing (desfase aceptado en los pagos, techo de un clearing), 1.

Switch (realización de valores, operación triangular), 1.

SYSMIN, 5.

Tableau Economique (de Quesnay), 18, 19.

TAC, total autorizado de capturas (total allowed catch), 5, 11.

Táctica (tactics), 29.

Tahulla (0,2795 acres), 22.

Take or pay (p.t.: tómelo o páguelo), 29.

Talón (check), 2.

Tarifa (fare, rate, tariff), 17.

Tarifa exterior común, TEC (common external tariff), 5.

Tarjeta de crédito (credit card), 2, 4, 9.

Tasa (fixed price; fee), 17.

Tasa de actividad; V.: población activa (activity rate), 7.

Tasa de cobertura (cover rate), 1.

Tasa de reemplazo (replacement coefficient), 7.

Tasa interna de rendimiento, TIR (rate of return), 13.

Tasación (valuation, assessment), 13.

Tasación pericial contradictoria (contradictory appraisal), 13.

Taula de canvi (the oldest Catalan Bank), 17.

Taussig, Frank William, 18.

Tax‑free; V.: tiendas libres de impuestos, 1, 4.

Tax haven; V.: paraíso fiscal, 17, 29.

Taylorismo (taylorism), 12, 19.

TEC (tonelada equivalente carbón; tarifa exterior común), 22.

Tecnocracia (technocracy), 15.

Tecnoestructura (technostructure), 13, 15, 29.

Tecnología de punta (advanced technology, frontier technology, high technology), 13, 29.

Telaraña, teorema de la (cobweb theorem), 23.

Telemática (telematics), 20, 29.

Tendencia (trend), 14, 15.

Teneduría de libros (bookkeeping), 6.

Teoría cuantitativa del dinero (quantity theory of money), 9, 21.

Teoría del paseo aleatorio (random walk hypothesis), 14.

TEP, tonelada equivalente a petróleo (petroleum equivalent tonne, PET), 22.

Tercer Mundo (Third World), 15, 28.

Termia; V.: caloría, 22.

Terrateniente (landlord, landowner), 11.

Tesoro Público (Exchequer, R.U.; Treasury, EE.UU.), 17.

Test (prueba, contrastación), 14.

Thünen, Johann Heinrich von, 18.

Tiburón (shark), 3, 13.

Tiendas libres de impuesto; V.: duty‑free, 4, 17.

Tierra (land), 11, 24.

Time‑sharing (tiempo compartido), 29.

Tinbergen, Jan, 18.

Tipo de cambio (rate of exchange), 1.

Tipo de interés (interest rate), 2, 9.

Tipo diferencial (spread), 9.

Tipo impositivo o de gravamen; V.: alícuota tributaria (tax rate), 17.

Titularización (securitization), 3, 13.

Título valor (securities), 3, 13.

Tobin, James, 18.

Tormenta de ideas (brain‑storming), 29.

Torrens, Robert, 18.

Torres, Manuel de, 18.

Totalitario (totalitarian), 18.

Trabajadores desanimados (discowraged workers), 12.

Trabajo (labor), 12.

Trabajo a domicilio (outwork), 12.

Trabajo a tiempo parcial (part‑time work), 12.

Trabajo doméstico (housework), 12.

Trabajo temporal (temporary work), 12.

Trade off (relación de sustitución), 29.

Trade Union (sindicato), 12.

Trading company (compañía comercial), 1.

Tráfico de perfeccionamiento (entrepét trade, drawback system), 5.

Transacción (transaction), 12.

Transferencias (transfers), 6.

Transitario (consignee), 1, 8.

Tránsito aduanero (customs transit), 1, 5.

Transnacionales; V.: empresas multinacionales (transnationals), 13.

Trashumancia (p.t.: seasonal sheep migration), 11.

Tratado de Cartagena (The Cartagena Treaty, Andean Group), 28.

Tratado de Roma (Rome Treaty), 5.

Traveller.s Checks; V.: cheques de viajero, 2.

Tribunal de Cuentas (p.t.: official auditing department), 24.

Tributo (tax), 17.

Trilateral (Trilateral Commission), 13.

Trueque (barter), 1, 4.

Turgot, Anne Robert Jacques, Barón de L.Aulne, 11, 18.

Turnover (giro comercial), 13.

Turoperador (tour operator), 29.

TVA (VAT), 17.

Tycoon, 13, 29.

UEP; V.: Unión Europea de Pagos, 28.

UGT; V.: Unión General de Trabajadores, 12, 24.

Umbral de beneficio (profit threshold), 13.

Underwriters (p.t.: suscriptores del primer mercado), 3, 13.

Unidad estratégica de negocio (strategic business unit, SBU), 13.

Unidad Sindical Obrera (Workers’ Trade Unity), 24.

Unificación fiscal (tax unification), 17.

Unión Aduanera (customs union), 1, 5, 17.

Unión Aduanera de Africa del Sur (South African Customs Union), 28.

Unión Aduanera y Económica del Africa Central, UDEAC, 28.

Unión Económica (economic unión), 5, 28.

Unión Europea de Pagos, UEP (European Payments Union, EPU), 5, 28.

Unión General de Trabajadores, UGT, 14, 24.

Unión Internacional de Telecomunicaciones, UIT, 28.

Unión Internacional para la Protección de las Nuevas Variedades de Plantas (International Union for the Protection of New Varieties of Plants, UPOV), 28.

Unión Monetaria (monetary union), 9, 16, 28.

Unión Monetaria Latina (Latin Monetary Union), 9, 19.

Unión Postal Universal, UPU (Universal Postal Union), 28.

Universidad de las Naciones Unidas (University of the United Nations), 28.

Urbanismo (city planning, urbanism), 10.

USO; V.: Unidad Sindical Obrera, 24.

Uso comercial (customary business practices), 1.

Usura (usury), 2.

Utilidad (utility), 24.

Utopía; V.: Moro, Tomás (Uthopia), 15, 19, 29.

Uztariz, Gerónimo de, 18.

VAB; V.: valor añadido (gross added value, GAV), 21.

Vales reales ([Spanish] ancient royal debt), 19.

Valor (value), 15, 23.

Valor actual neto (current net value), 6.

Valor añadido (value added), 21, 23.

Valor capital (capital value), 21, 23.

Valor constante (constant value), 6.

Valor corriente (current value), 6.

Valor en libros (book value), 6.

Valor real de una acción (current share value), 3.

Valor teórico del derecho de suscripción (current value of subscription rights), 3.

Valuta; V.: divisa, moneda (currency), 9, 29.

Variable independiente (independent variable), 14.

Varianza (variance), 14.

VAT (value added tax), 17.

Veblen, Thorstein B., 18.

Vecería (alterance), 11.

Vector (vector), 14, 29.

Vector de crecimiento (growth vector), 15.

Velarde Fuertes, Juan, 18.

Velocidad del dinero (velocity of money), 21.

Vellón (ancient Spanish coin), 22.

Vender a crédito (selling on credit), 3.

Vendí (bill of sale), 3.

Ventaja absoluta y relativa (absolute and relative advantages), 1.

Ventaja competitiva (competitive advantage o edge), 1.

Viabilidad (feasibility), 29.

Vicens Vives, Jaime, 18.

Viceóptimo (second best), 23.

Vida de un producto (product life cycle), 4, 13.

Vida técnica (useful life), 13.

Vida útil; V.: vida técnica, 13.

Viernes negro (Black Friday), 3, 19.

Vínculo móvil (crawling peg), 9.

Volatilidad (volatility), 3.

Wagner, Ley de (Wagner.s Law), 17.

Waiver; V.: GATT (excepción), 28.

Wall Street, 3, 19, 28.

Walras, Marie Esprit Leon, 18.

Warrant (derecho especial de suscripción), 3, 29.

Weber, Max, 18.

Welfare State; V.: Estado benefactor, 15, 25.

Wicksell, Knut, 18.

Wieser, Friedrich von, 18.

Zollverein (German customs union), 19.

Zona de libre comercio (free trade area), 1.

Zona franca (customs‑free area, foreign trade zone), 1.

Zona industrial en declive, ZID (declining industrial zone, depressed area), 10, 25.

Zonas de preferente localización; V.: preferente localización, 10, 25.

Zonas de preferente localización industrial agraria; V.: preferente localización (subsidized agro‑industrial zones), 10, 25.

Zonas de urgente industrialización, ZUR, 10, 25.

Zonas económicas especiales; V.: Zona franca, 1, 25.

Itinerarios

1. ADUANAS Y COMERCIO INTERNACIONAL

Acuerdo General sobre Aranceles Aduaneros y Comercio.

Acuerdo Multifibras.

Acuerdos preferenciales.

Ad valorem.

Admisión temporal.

Aduanas.

American selling price.

Arancel aduanero común.

Arancel Cánovas.

Arancel de aduanas.

Arbitraje.

Balanza de pagos.

Barreras al comercio.

Barter.

Bilateralismo.

C & F.

C & I.

Cambio.

Cambio central.

Cambio fijo.

Cambios.

Cambios flotantes.

Cambios múltiples.

Cambista.

Carta de crédito.

Carta de exportador.

CIF.

Clearing.

Comercio.

Comercio entrepôt.

Comercio exterior.

Compensación.

Conocimiento de embarque.

Consignatario.

Contenedor.

Contingente.

Contrabando.

Control de cambios.

Crédito a la exportación.

Crédito de proveedor.

Crédito documentario.

Depósito franco.

Depósitos aduaneros.

Derechos aduaneros.

Derechos antidumping.

Derechos arancelarios.

Desgravación.

Despacho de aduanas.

Devaluación.

Dimensión del mercado.

Divisas.

División internacional del trabajo.

Drawback.

Dumping.

Duty‑free shop.

Economía de plantación.

Efecto equivalente.

Emporio.

Entente.

Erga omnes.

Exacciones variables.

Exportación.

Exportación anticipada.

Export‑Import Bank.

F.A.S.

Flete.

F.O.B.

Food & Drugs.

FOT.

GATT.

Hansa.

Importación.

Importación con franquicia arancelaria.

Importación temporal.

Incoterms.

Índice de competitividad.

Instituto de Comercio Exterior, Icex.

Libertad de comercio.

Libre práctica.

Lo‑Lo.

Lloyd.s.

Manifiesto.

Materias primas.

Mercadeo.

Mercado cautivo.

Mercado Común.

Mercado spot.

Mercancía.

MITI.

Nación más favorecida, cláusula de.

NICs.

Nomenclatura arancelaria.

Oligoexportaciones.

Penetración del mercado.

Precio franco frontera.

Prima.

Productos básicos.

Program trading.

Puerto Franco.

Reintegro, sistema de.

Relación real de intercambio.

Reservas.

Restitución a la exportación.

Restricciones.

Revaluación.

Riesgo país.

Ronda arancelaria.

Ro‑ro.

Seguro de cambio.

Seguro de crédito a la exportación.

Sistema armonizado.

Swing.

Switch.

Tasa de cobertura.

Tax‑free.

Tipo de cambio.

Trading company.

Transitario.

Tránsito aduanero.

Trueque.

Unión Aduanera.

Uso comercial.

Ventaja absoluta y relativa.

Ventaja competitiva.

Zona de libre comercio.

Zona franca.

Zonas económicas especiales.

2. BANCA, CRÉDITO Y ACTIVOS FINANCIEROS

Affidavit.

AFROs.

Agentes mediadores.

Al portador.

Amortizar.

Analista financiero.

Anatocismo.

Aval.

Back‑to back credit.

Banca.

Banca oficial.

Banca privada.

Bancario.

Bancarrota.

Banco.

Banco central.

Banco emisor.

Bancocracia.

Banqueros.

Big five.

Billete.

Bono de caja.

Bonos.

Cajas de Ahorro.

Cajas Rurales.

Cámara de compensación.

Cambios.

Cambista.

Canje.

Cédula.

Certificados de depósito.

Coeficientes bancarios.

Crédito.

Crédito a la exportación.

Crédito de Avio.

Crédito de proveedor.

Crédito documentario.

Créditos blandos.

Cuota de amortización.

Cheque.

Cheque de viajeros.

Depósitos.

Descubierto.

Descuento.

Deuda.

Empréstito.

Encaje.

Endowment.

Euromercados.

Greenmailer.

Fondo.

Hipoteca.

Interés.

Interés compuesto.

Interés legal.

Interés simple.

Intereses intercalarios.

Letra del Tesoro.

Libor.

Liquidez.

Mercado intercambiario.

Merchant banks.

Mibor.

Monopolio de emisión.

Pagaré.

Papel del Estado.

Pelota.

Período de gracia.

Pignorar.

Préstamo multidivisas.

Prime rate.

Rating.

Reembolso.

Registro de aceptaciones impagadas.

Regulación monetaria.

REPOs.

Secreto bancario.

Solvencia.

Status quo bancario.

Talón.

Tarjeta de crédito.

Tipo de interés.

Traveller’s checks.

Usura.

3. BOLSA

Absorción.

A la par.

Acción.

Accionariado.

Admisión a cotización en bolsa.

Agentes mediadores.

Agio.

Al portador.

Alcista.

Alza.

Anotación en cuenta.

Apalancamiento.

Aplicación.

Arbitraje.

Autocartera.

Baja.

Bajista.

Bajo la par.

Banda.

Barandillero.

Bear market.

Big bang.

Blanquear.

Blue chip.

Bolsa de valores.

Bolsín.

Bono de caja.

Bonos.

Boom.

Broker.

Bull market.

Burbujas.

Buy‑out.

Cambio teórico.

Capitalización.

Club de inversión.

Coeficientes bursátiles.

Comprar a crédito.

Conversión de títulos.

Corredor.

Corro.

Cotización.

Crash.

Crac.

Cupón.

Chartismo.

Chicharros.

Dealer.

Derechos de suscripción.

Dividendo.

Entero.

Estados financieros.

Fondo de inversión inmobiliaria.

Fondo de inversión mobiliaria.

Fondo de pensiones.

Glass‑Steagal Act.

Indices bursátiles.

Información privilegiada.

Insider trading.

Intermediarios.

Jueves negro.

Lunes negro.

Llamada para integración de capital.

Mercado abierto.

Mercado bear.

Mercado bull.

Mercado de futuros.

Mercado de valores.

Mercado secundario.

Nikkei.

Nominativo.

Obligación.

Oferta pública de adquisición (OPA).

OPA.

Parquet.

Pay‑out.

PER.

Poner en bolsa.

Por debajo de la par.

Raider.

Realizar.

Recompra.

Renta fija.

Securitización.

Sobre la par.

Tiburón.

Titularización.

Título valor.

Underwriters.

Valor real de una acción.

Valor teórico del derecho de suscripción.

Vender a crédito.

Vendí.

Viernes negro.

Volatilidad.

Wall Street.

Warrant.

4. COMERCIALIZACIÓN Y MARKETING

Ambivalencia.

Animador de ventas.

Argumentario.

Argumento.

Area comercial.

Artículo‑líder.

Asentador.

Atonía del mercado.

Bargaining.

Cártel.

Cash and carry.

Centro comercial.

Circuito.

Comercialización.

Comerciante.

Consumismo.

Contado, operaciones al.

Contratar.

Cuota de mercado.

Desabastecer.

Detall, al.

Dimensión del mercado.

Duty‑free shop.

Economato.

Factoring.

Factura.

Ferias.

Forfetización.

Galerías de alimentación.

Grandes almacenes.

Grandes superficies.

Gravitación comercial.

Hipermercado.

Índice de competitividad.

Índice de Herfindahl.

Masa crítica.

Materias primas.

Mercadeo.

Mercader.

Mercadería.

Mercado.

Mercado de futuros.

Mercado de vendedores.

Mercado negro.

Mercado spot.

Mercados centrales de abastos.

Mercados municipales.

Morfopsicología.

Penetración del mercado.

Perfil.

Permeabilidad de un mercado.

Por mayor.

Por menor.

Prospección.

Racionamiento.

Rappels.

Realizar.

Reilly, Ley de.

Shopping center.

Supermercado.

Tarjeta de crédito.

Tax‑free.

Tiendas libres de impuestos.

Trueque.

Venta a plazos.

Vida de un producto.

5. COMUNIDAD EUROPEA

Acervo.

ACP.

Acta Unica Europea.

Arancel Aduanero Común.

Armonización.

Banco Europeo de Inversiones.

Banda.

Cláusula de escape.

Cláusula de salvaguardia.

Comité de Representantes Permanentes (Coreper).

Convención de Lomé.

Coreper.

Desarme.

ECU.

Exacciones variables.

Fecom.

Fondo Europeo de Cooperación Monetaria (Fecom).

Fondo Europeo de Desarrollo (FED).

Fondo Europeo de Desarrollo Regional (FEDER).

Fondo Social Europeo (FSE).

Mercado Común.

Organizaciones Comunes de Mercado.

Perfeccionamiento activo.

Período transitorio.

Pivote en ECUs.

Pivotes bilaterales.

Política Agrícola Común (PAC).

Precios de apoyo a la agricultura.

Preferencia comunitaria.

Sistema Monetario Europeo (SME).

STABEX.

SYSMIN.

TAC.

Tarifa Exterior Común (TEC).

Tráfico de perfeccionamiento.

Tránsito aduanero.

Tratado de Roma.

Unión aduanera.

Unión Económica.

Unión Europea de Pagos (UEP).

6. CONTABILIDAD

A cuenta.

A tocateja.

Abonar.

Acreditar.

Activo.

Actualización.

Actuarial.

Actuario de seguros.

Adelantado, por.

Adeudar.

Albarán.

Almacenar.

Amortización.

Amortización acelerada.

Amortizar.

Análisis.

Anatocismo.

Anotación en cuenta.

Anticipar.

Anticipos de tesorería.

Aplazar.

Asiento.

Auditoría.

Balance.

Balance comparativo.

Balance dinámico.

Balance social.

Balanza de pagos.

Balanza por cuenta corriente.

Banco de datos.

Caja.

Camino crítico.

Censor jurado de cuentas.

Censura de cuentas.

Consolidar.

Contabilidad.

Contabilidad del sector público.

Contabilidad Nacional.

Contabilidad social.

Contabilizar.

Contable.

Contador.

Contante.

Controller.

Coste/beneficio.

CPM.

Cuadro de conciliación.

Cuenta.

Cuenta de resultados.

Cuenta General del Estado.

Cuentas anuales.

Cuentas consolidadas.

Cuota de amortización.

Desfase ingreso‑gasto.

Deuda.

Devengar.

Estados contables.

Estados financieros.

Fraude.

Ganancia de capital.

Gantt, gráfico de.

Haber.

Impagados.

Intereses intercalarios.

Inventario.

Libros.

LIFO.

Minusvalías.

Moroso.

Neto patrimonial.

Nominativo.

Normas de auditoría.

Numerario.

Números rojos.

Pasivo.

Pérdida.

PERT.

Plan General de Contabilidad.

Plan Nacional Contable.

Presupuesto.

Presupuesto base cero.

Presupuesto por programas (PPBS).

Provisión.

Quita.

Rating.

Ratio.

Reempleo.

Regularización y actualización de balances.

Reservas.

S.e.u.o.

Solvencia.

Stock.

Teneduría de libros.

Transferencias.

Valor actual neto.

Valor constante.

Valor corriente.

Valor en libros.

7. DEMOGRAFÍA

Areócora.

Bomba de población.

Burbujas.

Censo.

Componente migratorio.

Concepcionalidad.

Control de nacimientos.

Crecimiento cero de la población.

Curva logística.

Dasícora.

Demografía.

Desertización.

Emigración.

Empadronar.

Encuestas de población activa.

Esperanza de vida.

Explosión demográfica.

Fecundidad general.

Fecundidad matrimonial.

Futurible.

Futurología.

Incremento demográfico acumulativo anual.

Incremento vegetativo.

Letalidad de parto.

Maltusianismo.

Matrimonialidad.

Migración.

Mortalidad.

Mortalidad infantil.

Mortinatalidad.

Natalidad.

Natalismo.

Nupcialidad.

Padrón.

Paro encubierto.

Paro registrado.

Pirámide de población.

Población.

Población activa.

Población inactiva.

Población ocupada.

Precocidad nupcial.

Tasa de actividad.

Tasa de reemplazo.

8. DERECHO MERCANTIL

Acción.

Aceptación.

Ampliación de capital.

Aval.

Compañía.

Consejo de administración.

Consignatario.

Corporación.

Corredor.

Derechos de suscripción.

Descuento.

Endosar.

Junta general.

Letra de cambio.

Librado.

Librador.

Libramiento.

Protesto.

Quiebra.

RAI.

Redescuento.

Registro de aceptaciones impagadas (RAI).

Sociedad.

Sociedad anónima.

Sociedad anónima laboral.

Sociedad anónima no inscrita.

Sociedad de cartera.

Suspensión de pagos.

Transitario.

9. DINERO, CAMBIOS Y POLÍTICA MONETARIA

Activos líquidos en manos del público (ALPs).

Acuñación.

Agentes mediadores.

Análisis monetario.

Apreciación.

Ardite.

Banco emisor.

Banking principle.

Base monetaria.

Billete.

Bimetalismo.

Blanquear.

Caja B.

Caja General de Depósitos.

Calderilla.

Cambio.

Cambio central.

Cambio fijo.

Cambios.

Cambios flotantes.

Cambios múltiples.

Caos.

Cash.

Cash and Carry.

Cash‑flow.

Cesta de monedas.

Circulación fiduciaria.

Cuasi‑dinero.

Currency principle.

"Darle a la maquinilla".

Deflación.

Demanda de dinero.

Depreciación.

Devaluación.

Diferencial de inflación.

Diferencial de intereses.

Dinero.

Dinero B.

Dinero caliente.

Disponibilidades líquidas.

Divisas.

Dolarización.

Emisión de papel moneda.

Encaje.

Erosión monetaria.

Escudo.

Euromercados.

Fiat money.

Fixing.

Flotación.

Flujo de fondos.

Gresham, Ley de.

Hiperinflación.

Ilusión monetaria.

Inconvertibilidad.

Indicador de divergencia.

Inflación.

M1, M2, M3, M4.

Masa monetaria.

Mercado abierto, operaciones de.

Moneda.

Moneda de cuenta.

Moneda de reserva.

Moneda fuerte.

Monetarismo.

Monetizar.

Money at call.

Monopolio de emisión.

Numerario.

Oferta monetaria.

Papel moneda.

Paridad.

Patrón bimetálico.

Patrón fiduciario.

Patrón plata.

Pecuniario.

Peseta.

Pesetas constantes.

Pesetas convertibles.

Pesetas corrientes.

Petrodólares.

Revaluación.

Sistema monetario.

Sistema Monetario Europeo (SME).

Sistema Monetario Internacional.

Sobrevalorar.

Sociedades mediadoras del mercado de dinero (SMMD).

Subvaluar.

Tarjeta de crédito.

Teoría cuantitativa del dinero.

Tipo de interés.

Tipo diferencial.

Unión Monetaria.

Unión Monetaria Latina.

Valuta.

Vínculo móvil.

10. ECOLOGÍA, ECONOMÍA REGIONAL Y URBANISMO

Área deprimida.

Área metropolitana.

Atraso.

Backwash, efecto.

Bienes raíces.

Biodegradable.

Bolsas de pobreza.

Centros de gravedad.

Ciencia regional.

Club de Roma.

Complejo industrial.

Contaminación.

Conurbación.

Chabolismo.

Desertificación.

Ecología.

Economías de aglomeración.

Economías de escala.

Economías externas.

Ecuación de bienestar.

Efecto de propagación.

Efecto polarizador.

Ejes de desarrollo.

Entorno.

Entropía.

Estándares urbanísticos.

Estudio de detalle.

Ética.

Etología.

Eugenesia.

Fondo de inversión inmobiliaria.

Grandes Areas de Expansión Industrial.

Gravitación Comercial.

Hábitat.

Hinterland.

Impacto.

Informe Buchanan.

Infraestructura.

Infraestructuras básicas.

Instituto de Conservación de la Naturaleza (Icona).

Invierno nuclear.

Localización.

Medio ambiente.

Metrópoli.

Navío Espacial Tierra.

Nomenclátor.

Normas complementarias y subsidiarias de planeamiento.

Off‑shore.

Ordenación del territorio.

Ordenación rural.

País sin litoral.

Paisaje.

Parque industrial.

Parque nacional.

Parque natural.

Plan General Municipal de Ordenación Urbana.

Planes de reforma interior.

Planes parciales.

Polígono industrial.

Polígonos de preferente localización industrial.

Polos de desarrollo.

Polos de promoción industrial.

Preferente localización.

Programa de las Naciones Unidas para el Medio Ambiente (PNUMA).

Programas de actuación.

Programas de actuación urbanística.

Reciclado.

Recursos no renovables.

Recursos renovables.

Redes arteriales.

Región.

Rehabilitación.

Renta de la tierra.

Renta de situación.

Sistemas generales.

Sociobiología.

Spread, efecto.

Suelo no urbanizable.

Suelo no urbanizable protegido.

Suelo urbanizable.

Suelo urbanizable no programado.

Suelo urbanizable programado.

Superestructura.

Urbanismo.

Zona industrial en declive (ZID).

Zonas de preferente localización.

Zonas de preferente localización industrial agraria.

Zonas de urgente reindustrialización.

11. ECONOMÍA AGRARIA

Abandono de tierras.

Abonar.

Absentista.

Agrario, ria.

Agrarismo.

Agricultura a tiempo parcial.

Agricultura de grupo.

Agro.

Agroindustria.

Agroquímica.

Alternancia de cultivos.

Anticresis.

Aparcería.

Artel.

Atomización.

Baldíos.

Banco de tierras.

Barbecho.

Bienes raíces.

Bienes rústicos.

Bracero.

Cabaña.

Cajas rurales.

Campaña.

Campo.

Canon.

Cañada.

Censo.

Colectivización.

Concentración parcelaria.

Cooperativa.

Cordel.

Corn Laws.

Cultivo intensivo.

Deficiency payments.

Dehesa.

Desamortización.

Edafología.

Ejido.

Enfiteusis.

Engel, Ley de.

Establecer.

Estancia.

Foro.

Georgismo.

Hacendado.

Hipoteca.

Instituto de Conservación de la Naturaleza (Icona).

Instituto de Reforma y Desarrollo Agrario (IRYDA).

Jornalero.

Junkers.

Kibbutz.

King, Ley de.

Koljós.

Kulaks.

Latifundio.

Latifundista.

Mercados centrales.

Mercados en origen.

Mesta.

Minifundio.

Monocultivo.

Montante compensatorio monetario (MCM).

Moshav.

Ordenación rural.

Parcela.

Payés.

Pool verde.

Precios de apoyo a la agricultura.

Precios de paridad.

Programa Mundial de Alimentación (PMA).

Rancho.

Rebassaire.

Reforma agraria.

Renta de la tierra.

Revolución verde.

Sovjos.

TAC.

Terrateniente.

Tierra.

Trashumancia.

Turgot, Ley de.

Vecería.

12. ECONOMÍA LABORAL

Absentismo laboral.

Absentista.

Acuerdo marco.

AFL‑CIO.

Análisis de tiempo y movimiento.

Autoempleo.

Autogestión.

Autónomo.

Bargaining.

Base reguladora.

Bracero.

Cadencia.

Capital humano.

Cargas sociales.

Casta.

Central Sindical.

Cierre patronal.

Cobertura del paro.

Comisiones Obreras (CC.OO.).

Concertar.

Confederación Nacional del Trabajo (CNT).

Conflicto colectivo.

Convenio colectivo.

Desempleo.

Despedir.

Discriminación laboral.

División del trabajo.

Economía informal.

Economía sumergida.

Ejército industrial de reserva.

ELA/STV.

Escala móvil.

Esclavismo.

Estajanovismo.

Estatuto de los trabajadores.

Finiquito.

Fondo de Pensiones.

Free Lance.

Gremialismo.

Gremio.

Horquilla.

Huelga.

Indemnización por despido.

Instituto Nacional de Empleo (Inem).

Jornada de trabajo.

Jornal.

Ley de bronce de los salarios.

Lock‑out.

Lucha de clases.

Moderación salarial.

Movilidad laboral.

Outplacement.

Pacto social.

Paro.

Paro encubierto.

Paro registrado.

Pensiones.

Pleno empleo.

Pluriempleo.

Plusvalía.

Población activa.

Población inactiva.

Poder adquisitivo.

Proletariado.

Recolocación.

Reempleo.

Sabotaje.

Salario.

Salario diferido.

Salario indirecto.

Salario mínimo.

Salario social.

Segmentación del mercado de trabajo.

Seguridad social.

Sindicato.

Sindicato de oficios.

Sindicato vertical.

Sociedad anónima laboral.

Taylorismo.

Trabajadores desanimados.

Trabajo.

Trabajo a domicilio.

Trabajo a tiempo parcial.

Trabajo doméstico.

Trabajo temporal.

Trade Union.

Transacción.

Unidad Sindical Obrera (USO).

Unión General de Trabajadores (UGT).

13. EMPRESAS

Absorción.

Acción.

Accionariado.

Acervo.

Activo.

Actuarial.

Actuario de seguros.

Administración de empresas.

Agrupación temporal.

Almacenar.

All‑risk.

Amortizar.

Ampliación de capital.

Apalancamiento.

Aportación.

Árbol de decisiones.

Árbol de pertinencia, método del.

Armador.

Atomizador.

Autocartera.

Autofinanciación.

Automación.

Bancarrota.

Barreras a la movilidad.

Barreras de entrada.

Barreras de salida.

Bedaux, Charles.

Beneficio.

Break‑even point.

Buy‑out.

Cambio tecnológico.

Cambio de actividad.

Capital.

Capital circulante.

Capital escriturado.

Capital fijo.

Capital humano.

Capital social.

Capitalización.

Capitalizar.

Cártel.

Cartera.

Caza de cerebros.

Cifra de ventas, cifra de negocios.

Circulante.

Coeficiente de endeudamiento.

Cogestión.

Colusión.

Comandita.

Combinat.

Comité de empresa.

Compañía.

Competencia.

Competitividad.

Comunero.

Concentración.

Concurrencia.

Conducción.

Conglomerado.

Consejeros comunes.

Consejo de administración.

Consignatario.

Consorcio.

Contabilidad.

Contrato‑programa.

Control.

Cooperativa.

Cooperativismo.

Corporación.

Coste/beneficio.

Coste de acceso.

Crecimiento de la empresa.

Cuenta en participación.

Cultura organizativa.

Curva de aprendizaje.

Curva de experiencia de los costes.

Dimensión óptima.

Dirección.

Dividendo.

Dominio del mercado.

Economía de plantación.

Economía informal.

Eficacia.

Eficiencia.

Ejecutivo.

Empresa.

Empresariado.

Empresario.

Empresas multinacionales, EMN.

Evaluación de proyectos.

Explotación.

Explotación familiar.

Explotar.

Factoría.

Factoring.

Fideicomiso.

Filial.

Financiar.

Financiero.

Fondo de comercio.

Fondo de maniobra.

Fondos propios.

Führerprinzip.

Fusión.

Ganancia de capital.

Gastos financieros.

Gentlemen’s agreement.

Gerente.

Gestión.

Gestión de stocks.

Gestor.

Goodwill.

Grafo.

Grupo estratégico.

Grupo de presión.

Holding.

Índice de Herfindahl.

Intangibles.

Integración vertical.

Intereses intercalarios.

Intermediarios.

Inventario.

Joint venture.

Junta General.

Korzern.

Management.

Marketing.

Memoria.

Mercado abierto, operaciones de.

Misión.

Multinacionales.

Objeto social.

Obligación.

Obsolescencia.

Oferta pública de adquisición, OPA.

Opción.

Organigrama.

Participación.

Patronal.

Pay‑out.

Pequeñas y medianas empresas (PYMEs).

Pérdida.

Planning.

Plusvalía.

Poder de mercado.

Proyecto.

Punto muerto.

Quiebra.

Racionalización.

Recursos propios.

Rentabilidad.

Reservas.

Retorno cooperativo.

Riesgo.

Securitización.

Seguro.

Sobrecapitalización.

Sobreinversión.

Sociedad.

Sociedad anónima.

Sociedad anónima laboral.

Sociedad anónima no inscrita.

Sociedad de cartera.

Solvencia.

Steering committee.

Stock.

Subinversión.

Subproducto.

Sucursal.

Suspensión de pagos.

Tasación.

Tasación pericial contradictoria.

Tasa interna de rendimiento.

Tecnoestructura.

Tecnología de punta.

Tiburón.

Titularización.

Título valor.

Transnacionales.

Trilateral.

Turnover.

Tycoon.

Umbral de beneficio.

Underwriters.

Unidad estratégica de negocio.

Vida de un producto.

Vida técnica.

Vida útil.

14. ESTADÍSTICA Y ECONOMETRÍA

Acumulativo.

Acuracidad.

Ad valorem.

Aleatorio.

Algoritmo.

Análisis de contenidos.

Análisis de coyuntura.

Análisis de sensibilidad.

Análisis de sistemas.

Análisis factorial.

Análisis secuencial.

Aritmética Política.

Asíntota.

Azar.

Banco de datos.

Cambio de base.

Cesta de la compra.

Coeficiente.

Coeficiente de correlación.

Coeficiente de determinación.

Coeficiente de Gini.

Coeficiente de regresión.

Coeficiente técnico.

Colas, teoría de.

Constante.

Contrastación de hipótesis.

Coordenadas.

Coste de la vida.

CPM.

Crecimiento exponencial.

Cronograma.

Cuestionario.

Curva de Lorenz.

Curva logística.

Deflactar.

Demoscopia.

Desestacionalización.

Desviación estándar.

Diagrama de barras.

Dientes de sierra.

Diferencial de inflación.

Distribución normal.

Económetra.

Econometría.

Ejes cartesianos.

Encuesta.

Encuestas de Población Activa.

Error.

Escala.

Escenario.

Esperanza de vida.

Estacionalidad.

Estadística.

Estadístico.

Estandarizar.

Estereotipo.

Estimación.

Estimador.

Estrato.

Ex‑ante.

Ex‑post.

Exógeno.

Extrapolación.

Feed‑back.

Fiabilidad.

Futurible.

Futurología.

Grados de libertad.

Grafo.

Histograma.

Identificar.

Incertidumbre.

Incremento.

Indexación.

Indicadores de alerta.

Índice de Herfindahl.

Índice de Laspeyres.

Índice de Paasche.

Índice de precios al consumo.

Índice ideal de Fisher.

Índices.

Índices bursátiles.

INE.

Instituto Nacional de Estadística INE).

Investigación operativa.

Isolíneas.

Iteración.

Juego de suma cero.

Juegos, teoría de los.

Lagging indicators.

Largo Plazo.

Leading indicators.

Ley de los grandes números.

Media aritmética.

Media armónica.

Media geométrica.

Media ponderada.

Mediana.

Medias móviles.

Método de Delfos.

Moda.

Modelo econométrico.

Nomenclátor.

Nomenclatura arancelaria.

Números índices.

Panel.

Poder adquisitivo.

Ponderación.

Predecir.

Presupuestos familiares, encuesta de.

Probabilidad.

Programación lineal.

Promedio.

Ranking.

Rata.

Ratio.

Red.

Regresión lineal.

Series cronológicas.

Sesgado.

Simulación.

Sondeos.

Tendencia.

Teoría del paseo aleatorio.

Test.

Valor contable.

Valor corriente.

Variable independiente.

Varianza.

Vector.

15. ESTRUCTURA ECONÓMICA Y SOCIAL

Acumulación capitalista.

Acumulación socialista.

Agentes económicos.

Agentes sociales.

Ahorro forzoso.

Alienación.

Análisis de coyuntura.

Análisis estructural.

Análisis input‑output.

Atomización.

Atraso.

Autarquía.

Autocracia.

Autonomía.

Bancocracia.

Behaviorismo.

Burocracia.

Cabildeo.

Capitalismo.

Capitalismo de Estado.

Capitalismo financiero.

Capitalismo monopolista de Estado.

Capitalismo popular.

Capitalista.

Centralismo.

Centralizar.

Clase.

Colosalismo.

Complejo militar‑industrial.

Comunismo.

Conciencia de clase.

Consumismo.

Contabilidad nacional.

Contabilidad social.

Coyuntura económica.

Cuarto Mundo.

Cuerpo social.

Derecha.

Derroche.

Desarrollismo.

Desarrollo.

Descriptivo.

Despegue.

Dictadura del proletariado.

Dinámica de grupo.

Dualismo.

Economía informal.

Economía mixta.

Economía sumergida.

Ejército industrial de reserva.

Emigración.

En vías de desarrollo.

Estado benefactor.

Estado estacionario.

Estanflación.

Estructura.

Estructura económica.

Estructuralismo.

Evasión de capitales.

Explosión de precios.

Federalismo económico.

Fuga de capitales.

Gap.

Grado de monopolio.

Grupo de presión.

Huelga.

Ideología.

Imperialismo.

Innovación.

Input.

Input‑output, Tabla.

Institución.

Institucionalismo.

Insumo.

Izquierda.

Juicios de valor.

Legislación antitrust.

Ley de bronce de los salarios.

Lobby.

Lucha de clases.

Marco institucional.

Marketing político.

Marxismo.

Materialismo.

Mecanización.

Método DIP.

Modo de producción.

Neocolonialismo.

NICs.

Nivel de vida.

Ocio.

Oligarquía.

Organización.

Pacto social.

Países de reciente industrialización.

Países menos avanzados.

Países menos desarrollados.

Parias.

Paternalismo.

Plusvalía.

Pobreza.

Poder compensador.

Productivismo.

Productos básicos.

Progresismo.

Proletariado.

Reaccionario.

Recursos no renovables.

Recursos renovables.

Renta de situación.

Reproducción.

Revolución verde.

Sahel.

Salud, Economía de la.

Sector cuaternario.

Sector primario.

Sector público.

Sector secundario.

Sector terciario.

Shift/share.

Sistemas económicos.

Socialismo.

Sociedad de consumo.

Subconsumo.

Subdesarrollo.

Superestructura.

Tecnocracia.

Tecnoestructura.

Tendencia.

Tercer Mundo.

Utopía.

Valor.

Vector de crecimiento.

Welfare State.

16. FINANZAS INTERNACIONALES

Acuerdo Smithsoniano.

Acuerdos stand‑by.

Apreciación.

Armonización.

Balanza de pagos.

Bancor.

Bretton Woods, Conferencia de.

Cambios.

Cambios flotantes.

Cambios múltiples.

Caos.

Club de París.

Comité de los Veinte.

Convertibilidad.

Créditos blandos.

Créditos de dobles.

Créditos stand‑by.

Créditos swap.

Créditos vinculados.

Depreciación.

Derechos especiales de giro.

Desmonetización del oro.

Devaluación.

Divisas.

El Louvre, acuerdo de.

Eurobonos.

Eurodivisas.

Eurodólar.

European Currency Unit (ECU).

Evasión de capitales.

Financiar.

Financiero.

Fondo Monetario Internacional.

Fuerte Knox.

Fuga de capitales.

Libor.

Matadores.

Mibor.

Moneda de cuenta.

Moneda de reserva.

Moneda fuerte.

Moratoria.

Operaciones de dobles.

Patrón.

Patrón bimetálico.

Patrón de cambio oro.

Patrón oro.

Petrodólares.

Plan Baker.

Plaza, acuerdo de El.

Pool del oro.

Préstamo multidivisas.

Puntos del oro.

Rating.

Reglas de Jamaica.

Reservas internacionales.

Residente.

Revaluación.

Royalty.

Samurais.

Sistema Monetario Europeo (SME).

Sistema Monetario Internacional (SMI).

Sobrevalorar.

Subvaluar.

Swap.

Unión Monetaria.

17. Hacienda Pública y sistema fiscal

Alcabala.

Alícuota.

Amillaramiento.

Amnistía.

Amortización de la deuda pública.

Anticipos de Tesorería.

Apremio, procedimiento de.

Arbitrio.

Armonización.

Asesor fiscal.

Asignación por agotamiento.

Autoliquidación tributaria.

Avales del Tesoro Público.

Avoir fiscal.

Base imponible.

Base liquidable.

Beneficios fiscales.

Capacidad de pago.

Capitación, Impuesto de.

Certeza del impuesto.

Ciclo presupuestario.

Claridad presupuestaria.

Comisión MacMillan.

Comodidad, regla de la.

Compensación de deudas tributarias.

Comprobaciones de la Administración tributaria.

Concierto.

Condonación de deudas tributarias.

Condonación de sanciones tributarias.

Consulta tributaria.

Contribución.

Contribución especial.

Contribución sobre la renta.

Contribución territorial.

Contribuir.

Contribuyentes.

Control presupuestario.

Convenio.

Conversión de la deuda pública.

Créditos presupuestarios ampliables.

Créditos presupuestarios plurianuales.

Cuenta General del Estado.

Cuota tributaria.

Declaración tributaria.

Déficit.

Depletion allowance.

Derecho financiero.

Derechos obvencionales.

Desfase ingreso‑gasto.

Desgravación.

Deuda pública.

Devengar.

Doble imposición.

Efecto cascada.

Efectos económicos del impuesto.

Elusión del impuesto.

Erario.

Esfuerzo fiscal.

Estancar.

Exenciones tributarias.

Fianza.

Finanzas.

Fiscalidad.

Fiscalizar.

Fisco.

Fondos públicos.

Fraude.

Gabela.

Gasto público.

Gastos fiscales.

Gravamen.

Hacienda, Ciencia de la.

Hacienda Pública.

Hecho imponible.

Imposición.

Impuesto.

Impuesto de sucesiones y donaciones.

Impuesto negativo sobre la renta.

Impuesto sobre sociedades.

Impuesto sobre el patrimonio.

Impuesto sobre el tráfico de empresas.

Impuesto sobre el valor añadido (IVA).

Impuesto sobre la renta de las personas físicas (IRPF).

Impuesto único.

Impuestos especiales.

Impuestos finalistas.

Incautarse.

Incidencia del impuesto.

Incrementos y/o disminuciones patrimoniales.

Interés legal.

Juro.

Letra del Tesoro.

Leva de capitales.

Mínimo exento.

Objeción fiscal.

Objeto del impuesto.

Parafiscalidad.

Paraíso fiscal.

PPBS, Planning Programming, Budgeting System.

Prélévement.

Premio de retención.

Presión fiscal.

Presunciones tributarias.

Presupuesto.

Presupuesto base cero.

Presupuesto por programas.

Presupuesto público monetario.

Progresividad.

Radcliffe, Informe.

Recargos.

Recaudar.

Reforma fiscal Fernández Villa verde.

Reforma fiscal Fuentes‑Ordóñez.

Reforma fiscal Larraz.

Reforma fiscal Mon‑Santillán.

Remoción del impuesto.

Rentas fiscales.

Repercutir.

Restitución a la exportación.

Señoriaje.

Servicio de la deuda.

Sobretasa.

Suficiencia, principio de la.

Superávit.

Tarifa.

Tasa.

Tax haven.

Tesoro Público.

Tiendas libres de impuestos.

Tipo impositivo o de gravamen.

Tributo.

TVA.

Unificación fiscal.

VAT.

Wagner, Ley de.

18. HISTORIA DE LAS DOCTRINAS Y AUTORES

Acracia.

Aftalion, Albert.

Anarquismo.

Arbitrista.

Aritmética Política.

Arrow, Kenneth Joseph.

Babeuf, François‑Noël.

Bakunin, Mihail Alexandrovich.

Baran, Paul.

Bastiat, Frederic.

Bentham, Jeremy.

Bernis, Francisco.

Bernstein, Edward.

Beveridge, William.

Blac, Louis‑Jean‑Joseph.

Blaqui, Louis Auguste.

Boisguilbert Pierre Le Pesant, Señor de.

Bolchevismo.

Bosch Labrús, Pedro.

Buchanan, James.

Bullionismo.

Cabarrús, Francisco, Conde de.

Caja de Leruela, Miguel.

Campanella, Tommaso.

Campomanes, P. Rodríguez, Conde de.

Canga Argüelles, José, Conde de.

Cantillón, Ricardo.

Cassel, Gustav.

Castañeda, José.

Clark, J. M.

Cobden, Richard.

Colbert, Jean Baptiste.

Colmeiro, Manuel.

Commons, John Roger.

Costa, Joaquín.

Cournot, Antoine Augustin.

Darvinismo social.

Debreu, Gérard.

Determinismo.

Dirigismo.

Economicismo.

Edgeworth, Francis Ysidro.

Einaudi, Luigi.

"El Capital".

Ensenada, Marqués de la.

Escuela Austriaca.

Escuela Clásica de Economía.

Escuela de Cambridge.

Escuela de Chicago.

Escuela de Estocolmo.

Escuela de Lausana.

Escuela Histórica.

Escuela Neoclásica.

Estapé, Fabián.

Etapas de crecimiento.

Fabianismo.

Falansterio.

Fascismo.

Fernández Villaverde, Raimundo.

Ferrer, Aldo.

Feudalismo.

Fisher, Irving.

Fisiocracia.

Flores de Lemus, A.

Flórez Estrada, A.

Floridablanca, José Moñino, Conde de.

Forrester, Jay.

Fourier, François‑Marie‑Charles.

Friedman, Milton.

Frisch, Ragnar.

Fuentes Quintana, Enrique.

Furtado, Celso.

Futurología.

Galbraith, John Kenneth.

Georgismo.

González de Cellórigo, Martín.

Gossen, Hermann.

Güell y Ferrer, Juan.

Guerra de los métodos.

Gunder Frank, André.

Haavelmo, proposición de.

Haberler, Gotfriend.

Hamilton, Alexander.

Hansen, Alvin H.

Harrod, Friedrich August von.

Hicks, John.

Historicismo.

Hobson, John Atkinson.

Homo oeconomicus.

Imperialismo.

Jacobinos.

Jevons, William Stanley.

Jovellanos, Melchor Gaspar.

Kahn, Hermann.

Kaldor, Nicholas.

Kantorovich, Leonid Vitalovich.

Kautsky, Karl.

Keynes, John Maynard.

Keynesianismo.

Klein, Lawrence Robert.

Knight, Frank Hyneman.

Kondratief, N.

Koopmans, Tjalling Charles.

Kropotkin, Piotr A., Príncipe de.

Lafargue, Paul.

Laffer, A. B.

Laissez faire, laissez passer.

Lange, Oskar.

Lassalle, Ferdinand.

Law, John.

Lenin, V. I. Unianov, conocido como.

Leontief, Wasily.

Lewis, William Arthur.

Liberal.

List, Friedrich.

Luxemburg, Rosa.

Macías Picavea, Ricardo.

Malthus, Thomas Robert.

Maltusianismo.

Marginalismo.

Marshall, Alfred.

Marx, Karl.

Marxismo.

Marxista.

Meade, James.

Mercado, Fray Tomás de.

Mercantilismo.

Mill, John Stuart.

Misses, Ludwing Edler von.

Mitchell, Wesley Clair.

Modigliani, Franco.

Moncada, Sancho de.

Monetarismo.

Monnet, Jean.

Moro, Tomás.

Musgrave, Richard Abel.

Myrdal, Karl Gunnar.

Neocapitalismo.

Nueva Ciencia Económica.

Ohlin, Bertil.

Owen, Robert.

Pareto, Vilfredo.

Perpiñá Grau, Román.

Petty, Ley de.

Petty, Sir William.

Pigou, Arthur Cecil.

Pinto, Aníbal.

Prebisch, Raúl.

Premio Nobel de Economía.

Progresismo.

Proudhon, Pierre‑Joseph.

Quesnay, François.

Quetelet, Adolphe.

Ricardo, David.

Robbins, Lionel.

Robinson, Joan.

Rodbertus, Johann Karl.

Rostow, Walt Whitman.

Saint‑Just, Louis Antoine Léon.

Saint‑Simon, Claude Henry, Conde de.

Sampedro, José Luis.

Samuelson, Paul Anthony.

Sardá, Juan.

Say, Jean Baptiste.

Say, Ley de.

Schmoller, Gustav Friedrich von.

Schultz, Teodore William.

Schumacher, Ernst Friedrich.

Schumpeter, Joseph Alois.

Senador Gómez, Julio.

Senior, N. W.

Serra, Antonio.

Simon, Herbert A.

Sismondi, Joan‑Charles.

Smith, Adam.

Solow, Robert.

Sraffa, Piero.

Stigler, George J.

Sunkel, Oswaldo.

Sweezy, Paul.

Tableau Économique.

Taussing, Frank William.

Thünen, Johann Heinrich von.

Tinbergen, Jan.

Tobin, James.

Torrens, Manuel de.

Torrens, Robert.

Totalitario.

Turgot, Anne Robert Jacques, Barón de L.Aulne.

Uztariz, Gerónimo de.

Veblen, Thorstein B.

Velarde Fuertes, Juan.

Vicens Vives, Jaime.

Walras, Marie Esprit Léon.

Weber, Max.

Wicksell, Knut.

Wieser, Friedrich von.

19. HISTORIA ECONÓMICA

Acracia.

Acta de Navegación.

Amillaramiento.

Amortizar.

Anarquismo.

Antiguo Régimen.

Arancel Cánovas.

Arbitrista.

Artel.

Asociación Internacional de Trabajadores.

Bancor.

Bandung.

Bienes nacionales.

Bienes secularizados.

Cameralismo.

Capitulación.

Colectivización.

Colonialismo.

Comuna.

Comunales.

Comunismo de guerra.

Contralor.

Cooperativismo.

Corn Laws.

Desamortización.

Dinero.

Dirigismo.

Encabezamiento.

Escudo.

Fábricas reales.

Gran depresión.

Hansa.

Juro.

Kulaks.

Legislación antitrust.

Ley de préstamos y arriendos.

Leyes de Peel.

Leyes del Cereal.

Liberalismo.

Libertad de comercio.

Libertad de contratación.

Libertario.

Librecambio.

Liga Hanseática.

Lunes negro.

Lloyd.s.

Manchesteriano.

Manifiesto comunista.

Manos muertas.

Manufactura.

Maquinismo.

Mayorazgo.

Mercantilismo.

Mesta.

Mohatra.

Numismática.

Olavide, Pablo de.

Oro.

Plan Keynes.

Plan Mansholt.

Plan Marshall.

Plan Monnet.

Plan White.

Planes quinquenales.

Pósitos.

Precio justo.

Preferencias imperiales.

Propios, bienes.

Proteccionismo.

Quinto real.

Reforma fiscal Fernández Villa‑verde.

Reforma fiscal Fuentes‑Ordóñez.

Reforma fiscal Larraz.

Reforma fiscal Mon‑Santillán.

Regeneracionismo.

Revolución industrial.

Riqueza nacional.

Señorío.

Servidumbre.

Socialismo.

Socialismo utópico.

Sociedades económicas de amigos del país.

Tableau Économique.

Taula de canvi.

Taylorismo.

Unión Monetaria Latina.

Utopía.

Vales reales.

Viernes negro.

Wall Street.

Zollverein.

20. INFORMÁTICA

Algol.

Algoritmo.

Analógico.

Banco de datos.

Basic.

Cibernética.

Cobol.

Código.

Fortran.

Hardware.

Informática.

Lenguajes informáticos.

Memoria.

Ordenadores.

Program trading.

Robot.

Robótica.

Simulación.

Software.

Soporte informático.

Telemática.

21. MACROECONOMÍA

Abstinencia, teoría de la.

Aceleración, principio de.

Afluencia.

Agregado.

Ahorro.

Análisis de sección cruzada.

Análisis IS‑LM.

Asignación.

Auge.

Bienes públicos.

Bienestar.

Bienestar económico, Teoría del.

Bienestar económico neto (BEN).

Boom.

Capital, composición orgánica del.

Contabilidad del Sector público.

Contabilidad Nacional.

Contabilidad social.

Costes comparativos, principios de los.

Costes sociales.

Crecimiento.

Curva de Laffer.

Curva de Lorenz.

Curva de Philips.

Curva IS.

Curva LM.

Demanda agregada.

Demanda efectiva.

Demanda final.

Demanda global.

Dinámica.

Economía del lado de la oferta.

Efecto demostración.

Eficiencia marginal del capital.

Estanflación.

Estática.

Explosión de precios.

Externalidades.

Factor.

Fallos del mercado.

Filtraciones.

Flujo de fondos.

Fortuna.

Harrold Domar (modelo).

Importación, propensión marginal a la.

Importación, propensión media a la.

Insumo.

Invertir.

Liquidez.

M1, M2, M3, M4.

Macroeconomía.

Masa monetaria.

Maximización.

Modelo económico.

Motivo especulación.

Motivo precaución.

Multiplicador de comercio exterior.

Multiplicador de inversión.

Multiplicador del crédito.

Oferta monetaria.

Paridad.

Paridad de los poderes adquisitivos, Teoría de la.

Paro.

Pleno empleo.

Preferencia por la liquidez.

Productividad marginal del capital.

Producto Interior Bruto (PIB).

Producto Nacional Bruto (PNB).

Producto Nacional Neto (PNN).

Producto potencial.

Propensión.

Public choice.

Ratio.

Relación capital producto.

Rendimientos decrecientes, Ley de los.

Renta.

Renta de situación.

Renta disponible (RD).

Renta Nacional (RN).

Renta per Cápita.

Renta personal (RP).

Renta variable.

Reproducción.

Riqueza nacional.

Sector.

Segmentación de mercados.

Sobreahorro.

Teoría cuantitativa del dinero.

VAB.

Valor añadido.

Valor capital.

Velocidad del dinero.

22. MEDIDAS, MONEDAS Y ORO

Abrasión.

Acuñación.

Ad valorem.

Ardite.

Arqueo de un buque.

Arroba.

Balboa.

Barril.

Billón.

Blanca.

Bushel.

Calderilla.

Caloría.

Cántara.

Casa de la Moneda.

Cecas.

Cesta de monedas.

Contenedor.

Decimalización.

Doblón.

Dólar.

Doscientas millas.

Dow Jones.

Doxometría.

Duro.

ECU.

Fanega.

Franco.

Hanegada.

Ley de la moneda.

Libra esterlina.

Lingote.

Luis.

Lloyd.s Register of Shipping.

Maravedí.

Marco.

Numismática.

Ochavo.

Onza.

Pelucona.

Pertenencia.

Peseta.

Pesetas constantes.

Pesetas convertibles.

Pesetas corrientes.

Peso.

Petrodólares.

Rublo.

TAC.

Tahulla.

TEC.

TEP.

Termia.

Vellón.

23. MICROECONOMÍA

Autoconsumo.

Beneficio.

Bienes.

Bienes inferiores.

Bienes libres.

Bienes superiores.

Cobb‑Douglas, función.

Competencia.

Competencia imperfecta.

Competencia oligopolística.

Competencia perfecta.

Competitividad.

Complementarios.

Concurrencia.

Consumo.

Coste.

Coste/beneficio.

Coste de oportunidad.

Coste de reposición.

Coste de ruptura.

Coste de ventas.

Coste fijo.

Coste indirecto.

Coste laboral.

Coste marginal.

Coste medio.

Coste total.

Coste variable.

Coste variable medio.

Costes directos.

Cross section analysis.

Crowding‑in effect.

Crowding‑out effect.

Curvas de coste.

Curvas de indiferencia, mapa de.

Curvas de transformación.

Demanda.

Deseconomías de escala.

Diferenciación de productos.

Disminución de la tasa de ganancia.

Duopolio.

Economía de aglomeración.

Economía positiva.

Economías de escala.

Economías externas.

Ecuación cuantitativa.

Efecto de atracción.

Efecto de exclusión.

Efecto Giffen.

Elasticidad.

Engel, Ley de.

Equilibrio.

Excedente del consumidor.

Excedente empresarial.

Factor.

Fallos del mercado.

Frontera de posibilidades de producción.

Función.

Función de consumo.

Grado de monopolio.

Histéresis de los costes.

Horquilla.

Indiferencia, curvas de.

Invertir.

Liderazgo de precio.

Marginalismo.

Máximax, criterio de.

Maximización.

Mercado.

Microeconomía.

Monopolio.

Monopsonio.

Ofelimidad.

Oferta.

Oligopolio.

Oligopsonio.

Optimización.

Óptimo.

Óptimo de Pareto.

Paradoja de la frugalidad.

Paradoja del valor.

Período medio de maduración.

Philips, curva de.

Pliopolio.

Plusvalía.

Poder de mercado.

Polipolio vertical.

Precio sombra.

Precios políticos.

Preferencia revelada.

Priceleadership.

Producción conjunta.

Productividad.

Productividad marginal.

Productividad marginal del capital.

Productos compensadores.

Punto de Cournot.

Ratio.

Recta de balance.

Relación marginal de sustitución.

Rendimientos decrecientes.

Renta.

Renta de la tierra.

Rigidez.

Segmentación de mercados.

Soberanía del consumidor.

Subproducto.

Sustitutivos.

Telaraña, teorema de la.

Tierra.

Utilidad.

Valor.

Valor añadido.

Valor capital.

Viceóptimo.

24. ORGANISMOS ECONÓMICOS ESPAÑOLES

Banco de Crédito a la Construcción.

Banco de Crédito Agrícola.

Banco de Crédito Industrial.

Banco de Crédito Local.

Banco de datos.

Banco de España.

Banco de Francia.

Banco de Inglaterra.

Banco Exterior de España (BEE).

Banco Hipotecario de España (BHE).

Boletín Oficial del Estado (BOE).

Caja General de Depósitos.

Caja Postal de Ahorros.

Casa de la Moneda.

Central de Balances.

Centro de Documentación de Comercio Exterior (CEDIN).

Centro Oficial de Contratación de Moneda.

Centro Regulador de Moneda Extranjera.

Comisiones Obreras (CC.OO.).

Confederación Española de Organizaciones Empresariales (CEOE).

Confederación Nacional del Trabajo (CNT).

Consejo Asesor de Exportación.

Dirección General del Patrimonio del Estado.

Entidades Oficiales de Crédito (EOC).

Fondo de Garantía de Depósitos.

INE.

Inem.

Instituto de Comercio Exterior (Icex).

Instituto de Conservación de la Naturaleza (Icona).

Instituto de Crédito Oficial (ICO).

Instituto de Reforma y Desarrollo Agrario (IRYDA).

Instituto Español de Moneda Extranjera (IEME).

Instituto Nacional de Colonización (INC).

Instituto Nacional de Empleo (Inem).

Instituto Nacional de Estadística (INE).

Instituto Nacional de Hidrocarburos (INH).

Instituto Nacional de Industria (INI).

Patrimonio Forestal del Estado.

Registro de aceptaciones impagadas (RAI).

Registro de la propiedad.

Tribunal de Cuentas.

Unidad Sindical Obrera (USO).

Unión General de Trabajadores (UGT).

25. POLÍTICA ECONÓMICA

Acción concertada.

Acción coyuntural.

Ajuste.

Asignación.

Austeridad.

Bienes públicos.

Carta de exportador.

Cebar la bomba.

Control.

Deficit spending.

Desarrollismo.

Desarrollo.

Desregulación.

Economía concertada.

Estabilización.

Estado benefactor.

Estatificar.

Estatismo.

Estímulos.

Extrapolación.

Financiación con déficit.

Fines.

Fomento.

Fomento de la exportación.

Gosbank.

Gosplan.

Industria naciente.

Innovación.

Instituto Latinoamericano de Planificación Económica y Social (ILPES).

Know‑how.

Ley de préstamos y arriendos.

Leyes de Peel.

Leyes del Cereal.

Liberalización.

Libertad de circulación.

Libertad de comercio.

Libertad de los mares.

Límites de crecimiento.

Mercado abierto.

Mercado‑test.

Mercado testigo.

Meta.

Método de Delfos.

Mezcla de políticas.

Moderación salarial.

Montante compensatorio monetario (MCM).

Moratoria.

Nacionalizar.

Natalismo.

New Deal.

New Towns.

NIRA.

Nueva Política Económica (NEP).

Nuevo orden económico internacional (NOEI).

Objetivo.

Open market.

Perestroika.

Perfeccionamiento activo.

Período transitorio.

Plan Austral.

Plan Beveridge.

Plan Cruzado.

Plan de estabilización.

Plan Mansholt.

Plan Marshall.

Plan Monnet.

Planeación.

Planes quinquenales.

Planificar.

Pleno empleo.

Poder compensador.

Policy mix.

Polígono de preferente localización industrial.

Polígono industrial.

Política Agrícola Común (PAC).

Política de rentas.

Polos de desarrollo.

Polos de promoción industrial.

Precios administrados.

Precios de apoyo a la agricultura (PAC).

Precios políticos.

Preferencias aduaneras.

Preferencias imperiales.

Preferente localización.

Prima.

Programa.

Public choice.

Racionalización.

Racionamiento.

Reactivar.

Reaganomics.

Reconversión industrial.

Recuperación.

Reflación.

Reforma agraria.

Rehabilitación.

Reintegro, sistema de.

Reposición con franquicia arancelaria.

Reprivatización.

Rescate.

Retorsión.

Revaluación.

Revolución verde.

Serpiente monetaria.

Sinergia.

Socializar.

Status quo bancario.

Stop and go.

Subvaluar.

Subvenciones.

Werfare State.

Zona franca.

Zona industrial en declive (ZID).

Zonas de preferente localización.

Zonas de preferente localización industrial agraria.

Zonas de urgente reindustrialización (ZUR).

Zonas económicas especiales.

26. PROSPERIDAD Y DEPRESIÓN

Bonanza.

Ciclo.

Ciclo Braudel.

Ciclo económico.

Ciclo Juglar.

Ciclo Kitchin.

Ciclo Kondratief.

Ciclo Kuznets.

Contracción.

Coyuntura.

Crecimiento exponencial.

Crecimiento sostenido.

Crisis.

Depresión.

Desenvolver.

Despegue.

Disminución de la tasa de ganancia.

Estacionario.

Estado estacionario.

Estancamiento.

Expansión.

Expectativa.

Fluctuación.

Indicadores de coyuntura.

Índices.

Ondas largas de la economía.

Prosperidad.

Recesión.

Recuperación.

Series cronológicas.

27. PUBLICIDAD

Agencia de publicidad.

Agencia de publicidad de servicios completos.

Audiencia.

Cuña publicitaria.

Estudio de medios.

Estudio General de Medios.

Estudios de motivación.

Impacto.

Líder de opinión.

Mailing.

Marketing político.

Media research.

Medios.

Medios de masas o de comunicación social.

Medios publicitarios.

Oficina de Justificación de la Difusión de los Soportes de Publicidad (OJD).

Penetración publicitaria.

Promoción.

Promoción de ventas.

Prospección.

Publicidad.

Rappels.

Soporte publicitario.

Spot.

28. RELACIONES ECONÓMICAS Y ORGANISMOS EXTRANJEROS E INTERNACIONALES

ACP.

Acuerdo de Cartagena.

Acuerdo General sobre Aranceles Aduaneros y Comercio.

Acuerdo General sobre Préstamos.

Acuerdo Monetario Europeo (AME).

Acuerdo Multifibras (AMF).

Agencia Internacional de la Energía (AIE).

Agencia Internacional de la Energía Atómica (AIE).

Arbitraje.

Arbitraje comercial internacional.

Armonización.

Asistencia técnica.

Asociación de Naciones de Asia Meridional (ASAM).

Asociación de Naciones de Asia Suboriental (ASEAN).

Asociación de Transporte Aéreo Internacional (IATA).

Asociación Europea de Libre Comercio (AELC, EFTA).

Asociación Internacional de Fomento (AIF).

Asociación Latinoamericana de Integración (ALADI).

Asociación Latinoamericana de Libre Comercio (ALALC).

Ayuda Oficial al Desarrollo (AOD).

Balanza por cuenta corriente.

Banco Africano de Desarrollo (BAfD).

Banco Asiático de Desarrollo (BAsD).

Banco Centroamericano de Integración Económica (BCIE).

Banco de Pagos Internacionales (BPI).

Banco Europeo de Inversiones (BEI).

Banco Interamericano de Desarrollo (BID).

Banco Internacional de Reconstrucción y Fomento (BIRF).

Banco Mundial.

Benelux.

Bilateralismo.

Cámara de Comercio Internacional (CCI).

Caricom.

Carta de La Habana.

Centro de Comercio Internacional.

Centro de Estudios Monetarios Latinoamericanos (CEMLA).

Centro‑periferia.

CEPAL.

Club de los Diez.

Club de París.

Club de Roma.

Cocom.

Colonialismo.

Colonización.

Comisión Brandt.

Comisión de Cooperación Económica entre Países en Desarrollo.

Comisión Económica para Africa (CEA).

Comisión Económica para América Latina y el Caribe (CEPAL).

Comisión Económica para Asia Occidental (CEAO).

Comisión Económica para Europa (CEPE).

Comisión Económica y Social para Asia y el Pacífico (CESAP).

Comisión sobre Comercio Internacional de Productos Básicos (CCIPB).

Comité de Ayuda al Desarrollo (CAD).

Comité de los Veinte.

Commonwealth.

Comunidad Económica de Africa Occidental (Ecowas).

Comunidad Económica de Africa Oriental (CEAO).

Comunidad Económica Europea (CEE).

Comunidad Económica y Social Centroamericana (CESCA).

Comunidad Europea (CE).

Comunidad Europea de la Energía Atómica (CEEEA, Euratom).

Comunidad Europea del Carbón y del Acero (CECA).

Comunidad Financiera Africana (CFA).

Conferencia de las Naciones Unidas sobre Comercio y Desarrollo (CNUCD, UNCTAD).

Conferencia de Stressa.

Conferencias navieras o marítimas.

Consejo de Asistencia Mutua Económica (CAME, Comecon).

Consejo de Cooperación Aduanera (CCA).

Consejo de Cooperación del Golfo.

Consejo de países exportadores de cobre.

Consejo Económico y Social (CES).

Consejo Económico y Social de las Naciones Unidas (Ecosoc).

Consejo Mundial de la Alimentación.

Consejo Oleícola Internacional (COI).

Convención de Lomé.

Convenio de doble imposición.

Cooperación.

Corporación Andina de Fomento (CFA).

Corporación Financiera Internacional (CFI).

Decenios de Desarrollo.

Deuda exterior.

Doble imposición.

Exchequer.

Export‑Import Bank.

Fondo de las Naciones Unidas para Actividades de Población (FUNAP).

Fondo de las Naciones Unidas para el Desarrollo de la Capitalización.

Fondo de las Naciones Unidas para la Infancia (Unicef).

Fondo Europeo de Desarrollo (FED).

Fondo Europeo de Desarrollo Regional (FEDER).

Fondo Europeo de Orientación y Garantía Agrícola (FEOGA).

Fondo Internacional para el Desarrollo Agrícola (FIDA).

Fondo Monetario Internacional (FMI).

Fondo Social Europeo (FSE).

Food & Drugs.

GATT.

General Agreements to Borrow (GAB).

Grupo Andino.

Grupo de los Cinco.

Grupo de los Diez.

Grupo de los 77.

Grupo de los Siete.

Habana, Carta de La.

Instituto de Formación e Investigación Profesional de las Naciones Unidas (UNITAR).

Instituto de Integración de América Latina (INTAL).

Instituto Hudson.

Instituto Latinoamericano de Planificación Económica y Social (ILPES).

Integración.

Internacionalismo.

IRI.

London School of Economics (LSE).

Materias primas.

Mercado Común Centroamericano (MCCA).

MITI.

Naciones Unidas.

NAFTA.

National Bureau of Economic Research (NBER).

National Institute of Economic and Social Research (NIESR).

New Zealand and Australia Free Trade Area.

Nuevo Orden Económico Internacional (ONUDI).

Organización Consultiva Marítima Intergubernamental (OMCI).

Organización de Cooperación y Desarrollo Económico (OCDE).

Organización de la Aviación Civil Internacional (OACI).

Organización de las Naciones Unidas para el Desarrollo Industrial (ONUDI).

Organización de las Naciones Unidas para la Agricultura y la Alimentación (FAO).

Organización de las Naciones Unidas para la Educación, la Ciencia y la Cultura (Unesco).

Organización de Países Exportadores de Petróleo (OPEP).

Organización Europea de Cooperación Económica (OECE).

Organización Internacional de Comercio (OIC).

Organización Internacional del Trabajo (OIT).

Organización Meteorológica Mundial (OMM).

Organización Multilateral de Garantía de Inversiones (OMGI/MIGA).

Organización Mundial de la Propiedad Intelectual (OMPI).

Organización Mundial de la Salud (OMS).

Organización Mundial del Turismo (OMT).

Organizaciones comunes de mercado.

Pabellón.

Plan White.

Preferencias Imperiales.

Programa de las Naciones Unidas para el Desarrollo (PNUD).

Programa de las Naciones Unidas para el Medio Ambiente (PNUMA).

Programa Mundial de Alimentación (PMA).

Relaciones Norte‑Sur.

Ronda Arancelaria.

Secretaría de Integración Económica Centroamericana (SIECA).

Sistema de la Reserva Federal.

Sistema Económico Latinoamericano (SELA).

Sistema generalizado de preferencias (SGP).

Sistema Monetario Europeo (SME).

Sistema Monetario Internacional (SMI).

Tercer Mundo.

Tratado de Cartagena.

Unión Aduanera de Africa del Sur.

Unión Aduanera y Económica del Africa Central (UDEAC).

Unión Económica.

Unión Europea de Pagos (UEP).

Unión Internacional de Telecomunicaciones (UIT).

Unión Internacional para la Protección de las Nuevas Variedades de Plantas.

Unión Monetaria.

Unión Postal Universal (UPU).

Universidad de las Naciones Unidas.

Waiver.

Wall‑Street.
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Abaratar.

Abarrotar.

Abastecer.

Acaparar.

Accesión.

Acopiar.

Acotar.

Acuicultura.

Afer.

Armonización.

Arras.

Arrendamiento.

Asegurar.

Atesoramiento.

Austeridad.

Automación.

Barato.

Bargaining.

Bastantear.

Bienes.

Blanca.

Bloquear.

Boicotear.

Bolsas de pobreza.

Boyante.

Brain‑storming.

Caeteris paribus.

Cambalache.

Cambio tecnológico.

Canibalismo.

Canonjía.

Caos.

Carestía.

Cártel.

Cartera.

Cash.

Cash and carry.

Cash‑flow.

Caución.

Centralismo.

Centralizar.

Cláusula de escape.

Cláusula de salvaguardia.

Cláusula resolutoria.

Colonialismo.

Colosalismo.

Colusión.

Combinat.

Comiso.

Commonwealth.

Compulsivo.

Concentración.

Concesión.

Concursar.

Condominio.

Conferencia.

Constitución.

Consultor.

Contenedor.

Contrata.

Contratar.

Corrupción.

Corto plazo.

Cosmopolita.

Costa.

Courier.

Crematística.

Cuello de botella.

Cuestionario.

Cultura organizativa.

Democracia.

Democracia económica.

Desbancar.

Descriptivo.

Desfalcar.

Desfase.

Deterioro.

Determinismo.

Dictadura.

Eclosión.

Economía.

Economía de plantación.

Economía informal.

Economía política.

Economía sumergida.

Economista.

Economizar.

Empeñar.

Emporio.

Emulación.

Encarecer.

Endógeno.

Endowment.

Envilecer.

Erga omnes.

Ergonomía.

Escasez.

Escenario.

Especulación.

Estacionario.

Estafar.

Estancar.

Estandarizar.

Estereotipo.

Estrangulamiento.

Estraperlo.

Estrategia.

Etica.

Exógeno.

Factibilidad.

Factor disuasivo.

Feed‑back.

Fiasco.

Fifty/fifty.

Fondo de reptiles.

Franquicia.

Free lance.

Futurible.

Futurología.

Gananciales.

Gang.

Ganga.

Gap.

Gentlemen’s agreement.

Greenmailer.

Heterodoxo.

Holístico.

Homo oeconomicus.

Homologar.

Horquilla.

I+D.

Ideología.

Imperialismo.

Incautarse.

Incertidumbre.

Indemnización.

Innovación.

Integración.

Integrismo.

Interdependencia.

Invento.

Investigación y desarrollo.

Izquierda.

Juicios de valor.

Laissez‑faire.

Largo plazo.

Lay‑away.

Lease‑back.

Leasing.

Lucro.

Malgastar.

Malversar.

Mano invisible.

Mecanización.

Mercancía.

Mercantil.

Meta.

Navío Especial Tierra (NET).

Negociar.

Neocolonialismo.

Objetivo.

Obsolescencia.

Ocio.

Oligarquía.

Óptimo.

Outplacement.

Overtrading.

Pabellón.

Panel.

Pari passu.

Patente.

Pay as you earn.

Pay‑back.

Pay‑off.

Pay‑out.

Penalizar.

Permisividad.

Poder compensador.

Pool.

Predecir.

Prima.

Puja.

Quinta libertad.

R & D.

Radicalismo.

Raquetero.

Raider.

Regalía.

Región.

Remate.

Rescate.

Retorsión.

Retroalimentación.

Royalty.

Securitización.

Sin fines de lucro.

Sinecura.

Sinergia.

Soviet.

Subasta.

Táctica.

Take or pay.

Tax haven.

Tecnoestructura.

Tecnología de punta.

Telemática.

Time‑sharing.

Tormenta de ideas.

Trade off.

Turoperador.

Tycoon.

Utopía.

Valuta.

Vector.

Viabilidad.

Warrant.

Vocabulario inglés/español

Ability to pay: Capacidad de pago.

Above par: Sobre la par.

Abrasion: Abrasión.

Absentee landlord: Absentista.

Absentteism: Absentismo laboral.

Absolute and relative advantages: Ventajas absoluta y relativa.

Abstinence theory of interest: Abstinencia, teoría de la.

Accelerated depreciation: Amortización acelerada.

Acceleration principle: Principio de aceleración.

Accelerator effect: Efecto aceleración.

Acceptance: Aceptación.

Accession: Accesión.

Account: Cuenta.

Account books: Libros.

Account entry: Anotación en cuenta.

Account for, to: Contabilizar.

Accountancy: Contabilidad.

Accountant: Contador, contable.

Accounting: Contabilidad.

Accrue, to: Devengar.

Accrued wage: Salario diferido.

Accumulated retained earnings: Reservas.

Accumulative: Acumulativo.

Accuracy: Acuracidad.

Acracy: Acracia.

Acre: 1,16 fanegas.

Active population: Población activa.

Activity rate: Tasa de actividad.

Actuarial: Actuarial.

Ad valorem: Ad valorem.

Adjustment: Ajuste.

Administered prices: Precios administrados.

Advance, to: Anticipar.

Advanced technology: Tecnología de punta.

Advertising: Publicidad.

Advertising agency: Agencia de publicidad.

Advertising penetration: Penetración publicitaria.

Advertising tool: Soporte publicitario.

Advisor: Consultor.

Affair: Afer.

Affidavit: Affidavit.

Affluence: Afluencia.

Agents: Agentes mediadores.

Aggregate: Agregado.

Aggregate demand: Demanda agregada, demanda global.

Agio: Agio.

Agrarian reform: Reforma agraria.

Agrarianism: Agrarismo.

Agree, to: Concertar.

Agreement on double taxation: Convenio de doble imposición.

Agribusiness: Agroindustria.

Agricultural: Agrario/ria.

Agricultural markets: Mercado en origen.

Agricultural sector: Sector agrario.

Agricultural support prices: Precios de apoyo a la agricultura.

Agrichemistry: Agroquímica.

Agroindustry subsidized areas: Zonas de preferente localización industrial agraria.

Algorithm: Algoritmo.

Algorithmic language: Algol.

Alineation: Alineación.

Alterance: Vecería.

All‑risk: A todo riesgo.

Allocation: Asignación.

Allowance: Desgravación.

Ambivalence: Ambivalencia.

American selling price: Precio de venta norteamericano.

Amnesty: Amnistía.

Amortize, to: Amortizar.

An article of agreement: Capitulación.

Analysis: Análisis.

Analog: Analógico.

Anarchism: Anarquismo.

Anatocism: Anatocismo.

Ancien Regime: Antiguo Régimen.

Ancillary and subtitute planning directives: Normas complementarias y subsidiarias del planeamiento.

Andean Group: Grupo Andino.

Annual accounts: Estados contables, cuentas anuales.

Anticipate, to: Anticipar.

Antichresis: Anticresis.

Antidumping duties: Derechos anti dumping.

Antitrust laws: Legislación antitrust.

Appreciation: Apreciación.

Appropiations contingent upon revenue: Créditos presupuestarios ampliables.

Arbitrage: Arbitraje.

Arbitration: Arbitraje.

Arithmetic mean: Media aritmética.

Arrange, to: Concertar.

Arrangement: p.t.: Concierto.

Assessment: Tasación.

Assets: Activos.

Asymptote: Asíntota.

At a premium: Sobre la par.

At or better: Por lo mejor.

At par: A la par.

Auction: Remate, subasta.

Audience: Audiencia (en publicidad).

Audit: Auditoría.

Auditing certification of account: Censura de cuentas.

Austerity: Austeridad.

Autarky: Autarquía.

Authorized stock: Capital.

Autocracy: Autocracia.

Automation: Automación.

Autonomy: Autonomía.

Average: Promedio.

Average cost: Coste medio.

Average propensity to import: Propensión media a la importación.

Average variable cost: Coste variable medio.

Avoir fiscal: Avoir fiscal.

Bad Debts: Impagados.

Bad debts register: p.t.: Registro de aceptaciones impagadas (RAI).

Back‑to‑back credit: Crédito documentario garantizado.

Backwardness: Atraso.

Backwash effect: Efecto polarizador.

Bail: Fianza.

Balance: Saldo, balanza.

Balance of payments: Balanza de pagos.

Balance sheet: Balance.

Balance sheet regularization: Regularización de balances.

Band (exchange rates): Banda de fluctuación.

Bank: Banco.

Bank employees: Bancarios.

Bank note: Billete.

Bank of Spain fixing: Cambio central.

Bank secrecy: Secreto bancario.

Bankers: Banqueros.

Banking: Negocio bancario.

Banking power: p.t.: Bancocracia.

Banking principle: Principio bancario.

Banking ratios: Coeficientes bancarios.

Banking status quo: Status quo bancario.

Banking system: Sistema bancario.

Bankruptcy: Quiebra, bancarrota.

Bar diagram: Diagrama de barras.

Bargain: Ganga.

Bargain, to: Negociar.

Bargaining: Negociación.

Barrel: Barril (144 ls.).

Barriers to entry: Barreras de entrada.

Barriers to exit: Barreras de salida.

Barter: Trueque.

Basic infrastructure: Infraestructuras básicas.

Basket of currencies: Cesta de monedas.

Be flat broke, to: Estar sin blanca.

Be in the red, to: Estar en números rojos.

Bear market: Mercado "bear", bajista.

Bear the market, to: Jugar a la baja.

Bearer, to the: Al portador.

Bearish: Bajista.

Behaviorism: Behaviorismo.

Belonging: Pertenencia.

Benefit: Beneficio.

Biassed: Sesgado.

Bid: Puja.

Bid on, to: Concursar.

Big bang: Gran explosión.

Big five: Los cinco grandes.

Bilateral pivots: Pivotes bilaterales.

Bilateralism: Bilateralismo.

Bill: Factura.

Bill of debt: Pagaré.

Bill of exchange: Letra de cambios.

Bill of lading: Conocimiento de embarque.

Bill of sale: Vendí.

Billion (EE.UU.): Mil millones.

Billion (R.U.): Billón.

Bimetalism: Bimetalismo.

Bimetallism: Patrón bimetálico.

Biodegradable: Biodegradable.

Birth control: Control de nacimientos.

Birth/death rate: Letalidad de parto.

Birth rate: Natalidad.

Black box: Caja B.

Black Friday: Viernes Negro.

Black market: Estraperlo, mercado negro.

Black market dealer: Estraperlista.

Black Monday: Lunes Negro.

Black money: Dinero B.

Black Thursday: Jueves Negro.

Blocked accounts: Cuentas bloqueadas.

Blue chip: Valor puntero.

Board of directors: Consejo de administración.

Body of shareholders: Accionariado.

Body politic: Cuerpo social.

Bolchevism: Bolchevismo.

Bonds: Bonos.

Bonds with repurchase agreement: p.t.: REPOs.

Book value: Valor en libros.

Bookkeeper: Contable.

Bookkeeping: Teneduría de libros, contabilidad.

Bookkeeping entry: Asiento.

Bonanza: Bonanza, situación boyante.

Boom: Auge.

Bottle‑neck: Estrangulamiento, cuello de botella.

Boycott, to: Boicotear.

Brain hunters: Cazadores de cerebros.

Brain‑storming: Tormenta de ideas.

Branch: Sucursal.

Branch office: Sucursal.

Brass coin: Ochavo.

Brass farthing: p.t.: Ardite.

Brazen law of wages: Ley de bronce de los salarios.

Break cost: Coste de ruptura.

Break‑even point: Punto muerto.

Bribery: Soborno

Bring up to date, to: Actualizar.

British imperial preferences: Preferencias imperiales.

Broker: Corredor, agente.

Budget: Presupuesto.

Budget control: Control presupuestario.

Budget cycle: Ciclo presupuestario.

Budget line: Recta de balance.

Budget transparency: Claridad presupuestaria.

Budgeting system: Presupuestos por programas.

Bull market: Mercado bull, alcista.

Bull the market, to: Jugar al alza.

Bullionism: Bullionismo.

Bullish: Alcista.

Buoyant: Boyante.

Burden: p.t.: Gabela, gravamen.

Bureaucracy: Burocracia.

Bushel: Unidad de 36,35 litros.

Business: Comercio, negocio.

Business administration: Gestión, administración de empresas.

Business closure: Cese de una empresa.

Business cycle (EE.UU.): Ciclo económico.

Business growth: Crecimiento de la empresa.

Business Performance Information Office: Central de Balances.

Business surplus: Excedente empresarial.

Businessman: Empresario, financiero.

Businessmen: Empresariado.

Buy on credit, to: Comprar a crédito.

Buy or to sell at auction, to: Concursar, comprar o vender en pública subasta.

Buy‑out: Compra de una empresa.

By‑product: Subproducto.

Caeteris paribus: Caeteris paribus.

Calorie: Caloría.

Call for subscribed capital: Llamada para integración de capital (Hispanoamérica); dividendos pasivos (España).

Cambridge equation: Ecuación cuantitativa.

Cameralism: Cameralismo.

Canary Islands import duties: Arbitrios insulares de Canarias.

Cannibalism. Canibalismo:

Capital: Capital.

Capital flight: Evasión de capitales, fuga de capitales.

Capital gains: Ganancias de capital, plusvalía.

Capital levy: Leva de capitales.

Capital losses: Minusvalía.

Capital reproduction: Reproducción.

Capital share (R.U.): Capital social; participación.

Capital stock (EE.UU.): Capital social.

Capital tax: Impuesto sobre el patrimonio.

Capital value: Valor capital.

Capitalism: Capitalismo.

Capitalist: Capitalista.

Capitalist accumulation: Acumulación capitalista.

Capitalization: Capitalización.

Capitalize, to: Capitalizar.

Capitalized interest: Intereses intercalarios.

Cartel: Cártel.

Cartesian coordinates: Ejes cartesianos, coordenadas.

Cascade effect: Efecto cascada.

Cash: Al contado y en efectivo, caja, contante, a tocateja, numerario.

Cash and carry: Paga y llévatelo.

Cash‑flow: Flujo de caja.

Cash settlements: Operaciones al contado.

Caste: Casta.

Catalonian farmer: Payés.

Catalonian tenant farmer: Rabassaire.

Cattle: Cabaña.

Cattle path: Cañada.

Cattle rancher: Hacendado.

Caution: Caución.

Census: Censo, padrón.

Central bank: Banco central.

Central market wholesaler: Asentador.

Central markets: Mercados centrales de abastos.

Centralism: Centralismo.

Centralize, to: Centralizar.

Centro‑periphery: Central‑periferia.

Certificates of deposit: Certificados de depósito.

Circuits: Circuitos.

City planning: Urbanismo.

City road sistem: Redes arteriales.

City‑wide utilities: Sistemas generales.

Class consciousness: Conciencia de clase.

Class struggle: Lucha de clases.

Clean float: Flotación limpia.

Clearing: Compensación.

Clearing house: Cámara de compensación.

Closed market: Mercado cautivo.

Cobb‑Douglas function: Función Cobb‑Douglas.

Cobweb theorem: Teorema de la Telaraña.

Code: Código.

Codetermination: Cogestión.

Coefficient: Coeficiente.

Coffer: Arca.

Coin: Moneda.

Coinage (EE.UU.): Acuñación.

Colonialism: Colonialismo.

Colonization: Colonización.

Colosalism: Colosalismo.

Collateral: Caución.

Collect taxes, to: Recaudar.

Collective bargaining: Convenio colectivo.

Collectivization: Colectivización.

Collusion: Colusión.

Combinat: Combinat.

Commerce: Comercio.

Commercial gravitation: Gravitación comercial.

Commodities: Productos básicos.

Commodities producing industry: Sector primario.

Common business oriented lenguaje: Cobol.

Common external tariff: Tarifa exterior común.

Common farm land: Ejido.

Common Market: Mercado Común.

Communal: Bienes comunales.

Commune: Comuna.

Communism: Comunismo.

Communitary preference: Preferencia comunitaria.

Community: Bienes comunales.

Community facilities: Sistemas generales.

Community patrimony: Acervo.

Company: Empresa, compañía, sociedad.

Company store: Economato.

Comparative balance sheet: Balance comparativo.

Comparative costs principle: Principio de los costes comparativos.

Compensation: Indemnización.

Compensatory levies: Montante compensatorio monetario, MCM.

Compensatory subsidies: Montante compensatorio monetario, MCM.

Competition: Competencia, concurrencia.

Competitive advantage: Ventaja competitiva.

Competitiveness: Competitividad.

Competitiveness index: Indice de competitividad.

Complementary goods: Complementarios.

Compound interest: Interés compuesto.

Compounding of interest: Anatocismo.

Comptroller: Controlador.

Compulsive: Compulsivo.

Compulsory procedure: Procedimiento de apremio.

Computer languages: Lenguajes informáticos.

Computer trading: Negociación bursátil informatizada.

Computers: Ordenadores.

Concentration: Concentración.

Conception rate: Concepcionalidad.

Concession: Concesión.

Condominium: Condominio.

Conference: Conferencia.

Confiscation: Comiso.

Conglomerate: Conglomerado.

Consignee: Consignatario, transitario.

Consolidate, to: Consolidar.

Consolidated accounts: Cuentas consolidadas.

Consortium: Consorcio.

Constant parameter: Constante.

Constant value: Valor constante.

Constitution: Constitución.

Consultant: Consultor.

Consumer price index: Indice de precios al consumo, IPC.

Consumer society: Sociedad de consumo.

Consumer surplus: Excedente del consumidor.

Consumer’s sovereignty: Soberanía del consumidor.

Consumerism: Consumismo, sociedad de consumo.

Consumption: Consumo.

Consumption function: Función de consumo.

Container: Contenedor.

Content analysis: Análisis de contenidos.

Contract: Contrata, contrato.

Contract, to: Contratar.

Contract program: Contrato‑programa.

Contraction: Contracción.

Contradictory appraisal: Tasación pericial contradictoria.

Contribution: Contribución, aportación.

Control: Control.

Control market: Mercado testigo.

Control, to: Fiscalizar.

Controller: Contable, interventor.

Conurbation: Conurbación.

Conversion: Conversión de títulos, canje.

Conversion to the decimal system: Decimalización.

Convert into cash, to: Realizar.

Convertibility: Convertibilidad.

Convertible pesetas: Pesetas convertibles.

Cooperation: Cooperación.

Cooperative: Cooperativa.

Cooperative returns: Retorno cooperativo.

Copper coin: Calderilla.

Corn Laws: Leyes del Cereal.

Corner, to: Acaparar.

Corporate purposse: Objeto social.

Corporation: Empresa, corporación, compañía.

Corporation tax: Impuesto de sociedades.

Corporativism: Corporativismo.

Correlation coeficient: Coeficiente de correlación.

Corruption: Corrupción.

Cosmopolitan: Cosmopolita.

Cost: Coste.

Cost and freight: Coste y flete (C. & F.).

Cost and insurance (C. & I.): Coste y seguro.

Cost‑benefit ratio: Coste/beneficio.

Cost curve: Curva de coste.

Cost hysteresis: Histéresis de los costes.

Cost, insurance, freight, C.I.F.: Coste, seguro y flete.

Cost of living: Coste de la vida.

Countervailing duties: Derechos compensatorios.

Countervailing power: Poder compensador.

Countervailing products: Productos compensadores.

Counting on one’s fingers: Hacer la cuenta de la vieja.

Countryside: Paisaje, campo.

Coupon: Cupón.

Courier: Mensajería.

Covenant: Concierto, pacto.

Cover rate: Tasa de cobertura.

Crash: Colapso, crac.

Crawling peg: Vínculo móvil.

Create a shortage, to: Desabastecer.

Credit, to: Abonar, acreditar.

Credit: Crédito, haber.

Credit card: Tarjeta de crédito.

Credit multiplier: Multiplicador del crédito.

Credit rating: Solvencia.

Credit to the account of, to: Anotar en el haber, abonar.

Creditworthiness: Capacidad de pago.

Creditor account: Cuenta.

Creeping inflation: Inflación reptante.

Critical mass: Masa crítica.

Critical path method: Método del camino crítico.

Crop rotation: Alternancia de cultivos.

Crop year: Campaña.

Cross‑section analysis: Análisis de sección cruzada.

Crowding‑in effect: Efecto de atracción.

Crowding‑out effect: Efecto de exclusión.

Cuasi‑fiscal: p.t.: Parafiscalidad.

Cumulative annual increase in population: Incremento demográfico acumulativo anual.

Cumulative balance of migration: Componente migratorio.

Currency: Valuta, billete, moneda.

Currency issue: Emisión de papel moneda.

Currency principle: Principio monetario.

Current account: Cuenta corriente.

Current account balance: Balanza por cuenta corriente.

Current net value: Valor actual neto.

Current pesetas: Pesetas corrientes.

Current share value: Valor real de una acción.

Current value: Valor corriente.

Customary business practices: Uso comercial.

Customs: Aduanas.

Customs clearance: Despacho de aduanas.

Customs duties: Derechos arancelarios, derechos aduaneros.

Customs‑free area: Zona franca.

Customs nomenclature: Nomenclatura arancelaria.

Customs preferences: Preferencias aduaneras.

Customs tariff: Arancel de Aduanas.

Customs transit: Tránsito aduanero.

Customs union: Unión aduanera.

Customs warehouse: Depósito aduanero.

Cut out, to: Desbancar.

Cybernetics: Cibernética.

Cycle: Ciclo.

Change of base: Cambio de base.

Chaos: Caos.

Charge: Gravamen.

Charge, to: Adeudar.

Charge to the account of, to: Anotar en el debe, cargar.

Chartism: Chartismo.

Cheap: Barato.

Cheapen, to: Abaratar.

Check: Cheque, talón.

Check list: Albarán.

Chrematistic: Crematística.

Chronogram: Cronograma.

Daily wage: Jornal.

Data‑bank: Banco de datos.

Data processing: Informática.

Day’s wage: Jornal.

Dealer: Comerciante, agente intermediador.

Death rate: Mortalidad.

Death tax: Impuesto de sucesiones y donaciones.

Debase, to: Envilecer.

Debenture: Obligación.

Debenture loan: Empréstito.

Debit, to: Adeudar.

Debt: Deuda.

Debt conversion: Conversión de la deuda pública.

Debt relief: Quita.

Debt to capital ratio: Coeficiente de endeudamiento.

Debtor account: Números rojos, cuenta deudora.

Debtor in arrears/in default: Moroso.

Decision tree: Arbol de decisiones.

Declining industrial zone: Zona industrial en declive (ZID).

Defeasance clause: Cláusula resolutoria.

Deficiency payments: Subvenciones.

Deficit: Déficit.

Deficit spending: Financiación con déficit.

Deflate, to: Deflactar.

Deflation: Deflación.

Defraud, to: Estafar.

Degree of monopoly: Grado de monopolio.

Degrees of freedom: Grados de libertad.

Delivery note: Albarán.

Delphi Method: Método de Delfos.

Demand: Demanda.

Demand for money: Demanda de dinero.

Demonetization of gold: Desmonetización del oro.

Demonstration effect: Efecto demostración.

Demoscopy: Demoscopia.

Department stores: Grandes almacenes.

Depletion allowance: Asignación por agotamiento.

Deposits: Depósitos.

Depreciation: Depreciación, amortización.

Depreciation rate: Cuota de amortización.

Depress in value, to: Envilecer.

Depressed area: Area deprimida.

Depression: Depresión.

Deprive of supplies, to: Desabastecer.

Deregulation: Desregulación, liberalización.

Descriptive: Descriptivo.

Desertification: Desertificación.

Desertization: Desertización.

Deterioration: Deterioro.

Determination coefficient: Coeficiente de determinación.

Determinism: Determinismo.

Deterrent: Factor disuasorio.

Deutsche Mark: Marco.

Devaluation: Devaluación.

Develop, to: Desarrollar.

Developing countries: Países en vías de desarrollo.

Development: Desarrollo, fomento.

Development decades: Decenios del desarrollo.

Development poles: Polos de desarrollo.

Dictatorship: Dictadura.

Dictatorship of the proletariat: Dictadura del proletariado.

Differed wage: Salario diferido.

Direct costs: Costes directos.

Dirty float: Flotación sucia.

Discount: Descuento.

Discount, to: Negociar.

Discouraged workers: Trabajadores desanimados.

Diseconomies of scale: Deseconomías de escala.

Disentailment: Desamortización.

Dismiss, to: Despedir.

Disposable income: Renta disponible.

Distribution chain: Circuito.

Divergency indicator: Indicador de divergencia.

Dividend: Dividendo.

Division of labor: División del trabajo.

Documentary credit: Crédito documentario.

Dollar: Dólar.

Dollarization: Dolarización.

Dominion: Señorío.

Double taxation: Doble imposición.

Doubloom: Doblón, pelucona.

Down payment: Pago a cuenta.

Downturn: Contracción.

Doxometrics: Doxometría.

Draft (EE.UU.): Letra de cambio.

Drawback: Devolución de impuestos de importación.

Drawback exports: Sistema de exportación anticipada.

Drawee: Librado.

Drawer: Librador.

Drawing: Libramiento.

Dualism: Dualismo.

Dumping: Precio por debajo del normal.

Duopoly: Duopolio.

Duty‑free: Tiendas libres de impuesto.

Duty free importation: Importación con franquicia arancelaria.

Duty‑free shop: Tiendas libres de impuestos.

Dynamic balance sheet: Balance dinámico.

Dynamic: Dinámica.

Early warning system: Indicadores de alerta.

Earmarked taxes: Impuestos finalistas.

Eclosion: Eclosión.

Ecology: Ecología.

Econometric model: Modelo econométrico.

Econometrics: Econometría.

Econometrist: Económetra.

Economic agents: Agentes económicos.

Economic conditions: Coyuntura económica.

Economic crisis: Crisis.

Economic democracy: Democracia económica.

Economic federalism: Federalismo económico.

Economic growth: Crecimiento.

Economic integration: Integración económica.

Economic model: Modelo económico.

Economic prospects analysis: Análisis de coyuntura.

Economic situation: Coyuntura económica.

Economic structure: Estructura económica.

Economic systems: Sistemas económicos.

Economic union: Unión económica.

Economicism: Economicismo.

Economies of agglomeration: Economías de aglomeración.

Economies of scale: Economías de escala.

Economist: Economista.

Economize, to: Economizar.

Ecosystem: Ecosistema.

ECU exchange ratio: Pivote en ECUs.

Edaphology: Edafología.

Effective demand: Demanda efectiva.

Effectiveness: Eficiencia.

Efficacy: Eficacia.

Efficiency: Eficiencia.

Elasticity: Elasticidad.

Embezzle, to: Desfalcar.

Emergence: Eclosión.

Emigration: Emigración.

Emphyteusis: Enfiteusis.

Employers: Empresariado, patronal.

Emporium: Emporio.

Emulation: Emulación.

Endogenous: Endógeno.

Endorse, to: Endosar.

Endorsement: Aval.

Endowment: Crédito a largo plazo.

Ends: Fines.

Enrich, to: Enriquecer.

Entail, to: Amortizar.

Entailed state inherited by primogeniture: p.t.: Mayorazgo.

Entente: Entente.

Enter in the books of accounts, to: Contabilizar.

Enterprise: Empresa.

Enthropy: Entropía.

Entrepöt trade: Comercio entrepöt, perfeccionamiento activo, tráfico de perfeccionamiento.

Entrepreneur: Empresario.

Entry cost: Coste de acceso.

Environment: Entorno, medio ambiente, infraestructura.

Equilibrium: Equilibrio.

Equity: Neto patrimonial, capital escriturado, capital, fondos propios.

Equivalent effect: Efecto equivalente.

Erga omnes: Erga omnes.

Ergonomics: Ergonomía.

Error: Error.

Errors and omissions excepted: s.e.u.o.

Escalator clause: Escala móvil.

Escape clause: Cláusula de salvaguardia.

Estate: Estancia.

Estimate: Estimación.

Estimator: Estimador.

Ethics: Etica.

Eugenics: Eugenesia.

Eurobonds: Eurobonos.

Eurocurrencies: Eurodivisas.

Eurodollar: Eurodólar.

Euromarkets: Euromercados.

Ex‑ante: Ex ante.

Excise tax: Gravamen, arbitrio.

Ex‑factory price: Precio franco fábrica, PFF.

Ex‑post: Ex post.

Exchange: Canje, cambio.

Exchange control: Control de cambios.

Exchange insurance: Seguro de cambio.

Exchequer, The: Tesorería británica.

Executive: Ejecutivo.

Exogenous: Exógeno.

Expansion: Expansión.

Expectation: Expectativa.

Exploit, to: Explotar.

Exponential growth: Crecimiento exponencial.

Export (R.U.): Exportación.

Export Advisory Council: Consejo Asesor de Exportación.

Export concentration: p.t.: Oligoexportaciones.

Export credit: Crédito a la exportación.

Export credit insurance: Seguro de crédito a la exportación.

Export cropping: Economía de plantación.

Export promotion: Fomento de la exportación.

Export subsidies: Restitución a la exportación, primas.

Exportation (EE.UU.): Exportación.

Exporter status: Carta de exportador.

Exports: Exportación.

External debt: Deuda exterior.

External economies: Economías externas.

Externalities: Externalidades.

Extrapolation: Extrapolación.

Fabianism: Fabianismo.

Factor: Factor.

Factorial analysis: Análisis factorial.

Factoring: Facturación.

Factory: Factoría.

Fair price: Precio justo.

Fall: Baja.

Fallow land: Barbecho.

Family farm: Explotación familiar.

Fare: Tarifa.

Farm: Estancia.

Farthing: Ochavo.

Fascism: Fascismo.

Fashion: Moda.

Feasibility: Factibilidad, viabilidad.

Federal funds (EE.UU.): Bonos para la regulación monetaria.

Fee: Tasa.

Feedback: Retroalimentación.

Fertilize, to: Abonar.

Feudalism: Feudalismo.

Fiasco: Fiasco.

Fiat money: Circulación fiduciaria, papel moneda, moneda.

Fiduciary money: Circulación fiduciaria.

Fiduciary system: Patrón fiduciario.

Fifth freedom: Quinta libertad.

Fifty/fifty: A medias.

Final demand: Demanda final.

Final sectors: Sectores finales.

Finance: Finanzas.

Finance, to: Financiar.

Financial: Financiero.

Financial accounts: Estados financieros.

Financial analyst: Analista financiero.

Financial capitalism: Capitalismo financiero.

Financial costs: Gastos financieros.

Financial law: Derecho financiero.

Financier: Financiero.

Fineness: Ley de la moneda.

Fire, to: Despedir.

First born son: Mayorazgo.

Fiscal agreement: Convenio, p.t.: concierto.

Fiscal incomes: Rentas fiscales.

Fiscal objection: Objeción fiscal.

Fish farming: Acuicultura.

Fisher’s ideal index: Indice ideal de Fisher.

Five‑year plans: Planes quinquenales.

Fixed capital: Capital fijo.

Fixed cost: Coste fijo.

Fixed exchange rate: Cambio fijo.

Fixed‑interest bearing bonds: Bonos.

Fixed price: Tasa.

Fixed yield: Renta fija.

Fixing: Cambio base.

Flight of funds: Fuga de capitales.

Floatation: Flotación.

Floating exchange rates: Cambios flotantes.

Flood, to: Abarrotar.

Flow of funds: Flujo de fondos.

Flows: Circuito.

Fluctuation: Fluctuación.

Food market center: p.t.: Galería de alimentación.

Forced savings: Ahorro forzoso.

Forecast, to: Predecir.

Foreign currency: Divisas.

Foreign currency dealer: Cambista.

Foreign debt: Deuda exterior.

Foreign exchange: Divisas.

Foreign trade: Comercio exterior.

Foreign trade multiplier: Multiplicador del comercio exterior.

Foreign trade zone: Zona Franca.

Fork: Horquilla.

Formal agreement, a: Capitulación.

Fortran: Formula translation system.

Fourth World: Cuarto Mundo.

Fragmentation: Atomización.

Framework agreement: Acuerdo marco.

Franchising: Franquicia.

Fraud: Fraude.

Frecuency diagram: Histograma.

Free circulation: Libertad de circulación.

Free goods: Bienes libres.

Free lance: Colaborador libre.

Free of tax: Precio franco fábrica, PFF.

Free port: Puerto franco.

Free trade: Librecambio, libertad de comercio.

Free transit: Libre práctica.

Free warehouse: Depósito franco.

Freedom of contract: Libertad de contratación.

Freedom of the seas: Libertad de los mares.

Freeze, to (EE.UU.): Bloquear.

Freight: Flete.

French franc: Franco.

Frontier technology: Tecnología de punta.

Full employment: Pleno empleo.

Full point: Entero.

Full‑services advertising agency: Agencia de publicidad de servicios completos.

Function: Función.

Fund: Fondo.

Future forecasting: Futurología.

Futures market: Mercado de futuros.

Futurology: Futurología.

Gain: Beneficio, lucro.

Gang: Cuadrilla.

Gap: Brecha.

Garnering: Atesoramiento.

General fertility: Fecundidad general.

General manager: Gerente.

General Mass Media Survey: p.t.: Estudio General de Medios.

Generally accepted auditing standards: Normas de auditoría generalmente aceptadas.

Gentlemen’s agreement: Acuerdo entre caballeros.

Geometric mean: Media geométrica.

Georgism: Georgismo.

Get rich, to: Enriquecerse.

Gift tax: Impuesto de sucesiones y donaciones.

Gini coefficient: Coeficiente de Gini.

Glut, to: Abarrotar.

Go public, to: Admisión a cotización en bolsa, poner en bolsa.

Goal: Objetivo, meta.

Gold exchange standard: Patrón de cambios oro.

Gold points: Puntos del oro.

Gold pool: Pool del oro.

Gold standard: Patrón oro.

Good: Mercancía, mercadería.

Goods: Bienes.

Goodwill: Fondo de comercio.

Government bonds: Papel del Estado, cédula.

Government borrowing: Empréstito.

Grace period: Período de gracia.

Grant: Concesión.

Graph: Grafo.

Gravitational centers: Centros de gravedad.

Grocery store: Abarrotar.

Gross added value, GAV: Valor añadido bruto, VAB.

Gross Domestic Product, GDP: Producto Interior Bruto, PIB.

Gross National Product: Producto Nacional Bruto, PNB.

Gross tax base: Base imponible.

Ground rent: Renta de la tierra.

Group agriculture: Agricultura de grupo.

Group dinamics: Dinámica de grupo.

Growth centers: Polos de desarrollo.

Growth fanaticism: Desarrollismo.

Growth vector: Vector de crecimiento.

Guarantee: Fianza, caución, aval.

Guild: Gremio.

Habitat: Hábitat.

Handling: Conducción.

Hard currency: Moneda fuerte.

Hardware: Soporte informático.

Harmonic mean: Media armónica.

Harmonization: Armonización.

Harmonized commodity description and coding system for use in international trade: Sistema armonizado.

Head hunters: Cazadores de cerebros.

Head tax: Impuesto de capitación.

Health economics: Economía de la salud.

Hedge clause: Cláusula de escape, cláusula de salvaguardia.

Heterodox: Heterodoxo.

Hidden economy: Economía sumergida.

Hidden inflation: Inflación larvada.

High cost of living: Carestía.

High economic density aerea: Dasícora.

High technology: Tecnología de punta.

Hinterland: Hinterland.

Hire, to: Alquilar, contratar.

Histogram: Histograma.

Historicism: Historicismo.

Hit: Impacto.

Hoarding: Atesoramiento.

Holistic: Holístico.

Holding: Sociedad de cartera.

Homo oeconomicus: Homo Economicus.

Homologate, to: Homologar.

Hot money: Dinero caliente.

Household budget survey: Encuesta de presupuestos familiares.

Housework: Trabajo doméstico.

Human capital: Capital humano.

Hyperinflation: Hiperinflación.

Hypermarket: Hipermercado.

Hypothesis checking: Contrastación de hipótesis.

Identify, to: Identificar.

Ideology: Ideología.

Impact: Impacto.

Imperfect competition: Competencia imperfecta.

Imperialism: Imperialismo.

Import (R.U.): Importación.

Import quota: Contingente.

Importation (EE.UU.): Importación.

Imports: Importación.

In advance: Por adelantado.

Inactive population: Población inactiva.

Incentive payment: Prima.

Incentives: Estímulos.

Incertitude: Incertidumbre.

Income: Renta.

Income‑spending lag: Desfase ingreso‑gasto.

Income tax identification number: Número de identificación fiscal.

Inconvertibility: Inconvertibilidad.

Incoterms: Términos de comercio internacional.

Increase: Incremento.

Indebtedness: Endeudamiento.

Indemnity: Indemnización.

Independent variable: Variable independiente.

Index numbers: Indices.

Indexation: Indexación.

Indifference curves: Curvas de indiferencia.

Indirect cost: Coste indirecto.

Indirect wage: Salario indirecto.

Industrial complex: Complejo industrial.

Industrial dispute: Conflicto colectivo.

Industrial estate: Parque industrial, polígono industrial.

Industrial park: Parque industrial, polígono industrial.

Industrial reserve army: Ejército industrial de reserva.

Industrial restructuring: Reconversión industrial.

Industrial revolution: Revolución industrial.

Industry: Sector industrial.

Inexpensive: Barato.

Infant death rate: Mortalidad infantil.

Infant industry: Industria naciente.

Inferior goods: Bienes inferiores.

Inflation: Inflación.

Informal economy: Economía informal.

Ingot: Lingote.

Injection: Aportación.

Innovation: Innovación.

Input: Insumo.

Input‑output analysis: Análisis input‑output.

Input‑output coefficient: Coeficiente técnico.

Input‑output table: Tabla input‑output.

Insider trading: Información privilegiada.

Inspect, to: Fiscalizar.

Installment payment of subscribed shares: Dividendo pasivo.

Institution: Institución.

Institutional framework: Marco institucional.

Institucionalism (American): Institucionalismo.

Insurance: Seguro.

Insurance actuary: Actuario de seguros.

Insure, to: Asegurar.

Intangible assets: Intangibles.

Integrism: Integrismo.

Intensive cultivation: Cultivo intensivo.

Interbank money market: Mercado interbancario.

Interdependence: Interdependencia.

Interest: Interés.

Interest rate: Tipo de interés.

Interlocking directorates: Consejeros comunes.

Intermediaries: Agentes mediadores, intermediarios.

International division of labor: División internacional del trabajo.

International reserves: Reservas internacionales.

International trade arbitration: Arbitraje comercial internacional.

Internationalism: Internacionalismo.

Invention: Invento.

Inventory: Inventario.

Invest, to: Invertir.

Investment club: Club de inversión.

Investment company: Fondos de inversión mobiliaria.

Investment multiplier: Multiplicador de inversión.

Investment trust: Fondos de inversión mobiliaria.

Invisible hand: Mano invisible.

Invoice: Factura.

Inward processing: Perfeccionamiento activo.

IS‑LM analysis: Análisis IS‑LM.

Isoquant curves: Isolíneas.

Issuing bank: Banco emisor.

Issuing monopoly: Monopolio de emisión.

Iterative method: Método iterativo.

Jacobins: Jacobinos.

Jobbing: Cambalache.

Joint account: Cuenta en participación.

Joint management: Cogestión.

Joint owner: Comunero.

Joint production: Producción conjunta.

Joint stock company: Sociedad anónima.

Joint venture: Agrupación temporal de empresas.

Key centers: Centros neurálgicos.

Key problems: Problemas clave.

Keynesianism: Keynesianismo.

Know‑how: Tecnología.

Labor: Trabajo.

Labor contract: Convenio colectivo.

Labor cost: Coste laboral.

Labor discrimination: Discriminación laboral.

Labor force: Población activa.

Labor force sample surveys: Encuestas de población activa.

Labor‑management accord: Pacto social.

Labor market segmentation: Segmentación del mercado de trabajo.

Labor relations report: Balance social.

Lagging indicators: Indicadores rezagados.

Land: Tierra.

Land banks: Cajas rurales.

Land claiming: Colonización.

Land consolidation: Concentración parcelaria.

Land qualified for urban development: Suelo urbanizable.

Land qualifies for urban development included in short‑term development plans: Suelo urbanizable programado.

Land qualified for urban development not included in short‑term development plants: Suelo urbanizable no programado.

Land settlement: Colonización.

Land tax: Contribución territorial.

Land unqualified for urban development: Suelo no urbanizable.

Landless peasant: Bracero, ra.

Landlocked country: País sin litoral.

Landlord: Terrateniente, latifundista.

Landowner: Terrateniente.

Landscape: Paisaje.

Large estate owner: Latifundista.

Latifundium: Latifundio.

Launder funds, to: Blanquear fondos.

Law of disminishing returns: Ley de los rendimientos decrecientes.

Law of large numbers: Ley de los grandes números.

Lay away: Desembolso anticipado.

Layer: Estrato.

Layoff: Baja.

Layoff dismissal pay: Indemnización por despido.

Leading indicators: Indicadores premonitorios.

Leading item: Artículo‑líder.

Leakage: Filtraciones.

Learning curve: Curva de aprendizaje, curva de experiencia de los costes.

Lease‑back: Cesión‑arrendamiento.

Leasehold: Foro.

Leasing: Arrendamientos con opción de compra.

Ledger: Libros contables.

Left, the (political): Izquierda.

Legal costs: Costas judiciales.

Legal interest: Interés legal.

Legal seasonal worker: Bracero, ra; jornalero.

Legal tender: Circulación fiduciaria.

Leisure: Ocio.

Leisure industry: Sector cuaternario.

Lend‑Lease Act: Ley de Préstamos y Arriendos.

Leniency: Permisividad.

Less advanced countries, LACs: Países menos avanzados.

Less developed countries, LDCs: Países menos desarrollados.

Let the mint presses roll: "Darle a la maquinilla".

Letter of credit: Carta de crédito.

Leverage: Apalancamiento.

Liberal: Liberal.

Liberalism: Liberalismo.

Liberalization: Liberalización.

Libertarian: Libertario.

Life expectancy: Esperanza de vida.

Limited partnership: Comandita.

Limits to growth: Límites al crecimiento.

Linear programming: Programación lineal.

Linear regression: Regresión lineal.

Links: Circuito, conexiones.

Liquid availabilities: Disponibilidades líquidas.

Liquidity: Liquidez.

Liquidity preference: Preferencia comunitaria, preferencia por la liquidez.

Livestock: Cabaña.

LM curve: Curva LM.

Loan: Crédito.

Lobby: Cabildeo, grupo de presión.

Local area plans: Planes parciales.

Local stock exchange: Bolsín.

Location: Localización.

Lock‑out: Cierre patronal.

Logistic curve: Curva logística.

Lo‑lo (lift on/lift off).

Long cycles: Ondas largas de la economía.

Long‑term: Largo plazo.

Long‑term appropriations: Créditos presupuestarios plurianuales.

Loss: Pérdida.

Low economic density area: p.t.: Aerócora.

Lower prices, to: Abaratar.

Macroeconomics: Macroeconomía.

Mailing: Difusión postal.

Mainmort: Manos muertas.

Major areas of industrial expansion: Grandes áreas de expansión industrial, GAEI.

Major retail outlets: Grandes superficies.

Make a credit entry, to: Acreditar.

Malthusian: Maltusiano.

Malthusianism: Maltusianismo.

Mall: Centro comercial.

Management: Dirección, conducción, gerencia, gestión.

Manager: Gestor.

Manchesterian: Manchesteriano.

Manifest: Manifiesto de embarque.

Manifesto: Manifiesto, doctrina.

Manufacture: Manufactura.

Marginal cost: Coste marginal.

Marginal efficiency of capital: Eficiencia marginal del capital.

Marginal productivity: Productividad marginal.

Marginal productivity of capital: Productividad marginal del capital.

Marginal propensity to import: Propensión marginal a la importación.

Marginalism: Marginalismo.

Mark boundaries, to: Acotar.

Mark down, to: Abaratar.

Mark off, to: Acotar.

Market: Mercado.

Market area: Area comercial.

Market control: Dominio del mercado.

Market failures: Fallos del mercado.

Market gravitation: Gravitación comercial.

Market penetration: Penetración del mercado.

Market permeability: Permeabilidad de un mercado.

Market power: Poder de mercado.

Market segmentation: Segmentación de mercados.

Market share: Cuota de mercado.

Market size: Dimensión del mercado.

Market sluggishness: Atonía del mercado.

Marketing: Comercialización; mercadeo.

Marriage fertility rate: Fecundidad matrimonial.

Marriage rate: Nupcialidad.

Marxian: Marxiano.

Marxism: Marxismo.

Marxist: Marxista.

Mass media: Medios de masa o de comunicación social.

Materialism: Materialismo.

Maturity period: Período medio de maduración.

Maximization: Maximización.

Means: Medios.

Mechanization: Mecanización, maquinismo.

Media: Medios publicitarios.

Media research: Estudio de medios.

Median: Mediana.

Memory: Memoria.

Mercantile: Mercantil.

Mercantilism: Mercantilismo.

Merchant: Comerciante, mercader.

Merchant banks: p.t.: bancos financieros.

Merger: Fusión.

Mess: Caos.

Metropolis: Metrópolis.

Metropolitan area: Area metropolitana.

Microeconomics: Microeconomía.

Migration: Migración.

Military‑industrial complex: Complejo militar‑industrial.

Minimum reserve requirement: Encaje.

Minimum wage: Salario mínimo.

Mining claim: Pertenencia.

Mint: Casa de la Moneda, ceca.

Minting (R.U.): Acuñación.

Misappropriate, to: Malversar.

Mission: Misión.

Mixed economy: Economía mixta.

Mobility barriers: Barreras a la movilidad.

Mobility of labor: Movilidad laboral.

Mode: Moda.

Mode of production: Modo de producción.

Monetarism: Monetarismo.

Monetary analysis: Análisis monetario.

Monetary base: Base monetaria.

Monetary budget: Presupuesto público monetario.

Monetary erosion: Erosión monetaria.

Monetary union: Unión monetaria.

Monetary System: Sistema Monetario.

Monetize, to: Monetizar.

Money: Dinero.

Money at call: Dinero pagadero a petición.

Money illusion: Ilusión monetaria.

Money marquet houses: Sociedades mediadoras del mercado de dinero.

Money supply: Circulante, oferta monetaria, masa monetaria.

Monoculture: Monocultivo.

Monopolize, to: Monopolizar.

Monopoly: Monopolio.

Monopsony: Monopsonio.

Moonlighting: Pluriempleo.

Moratorium: Moratoria.

Morphopsychology: Morfopsicología.

Mortgage: Hipoteca.

Mortgage bonds: Bonos.

Most‑favored‑nation clause: Nación más favorecida, cláusula de la.

Motion time: Cadencia.

Motivation research: Estudios de motivación.

Moving average: Medias móviles.

Muddle: Caos.

Multicurrency loan: Préstamo multidivisas.

Multinational corporations: Multinacionales.

Multinationals: Empresas multinacionales.

Multiple‑job: Pluriempleo.

Multiple rates of exchange: Cambios múltiples.

Municipal markets: Mercados municipales, mercados centrales de abastos.

Municipal rural properties: Bienes de propios.

Mutual fund: Fondos de inversión mobiliaria.

National accounting: Contabilidad nacional.

National accounting plan: Plan nacional contable.

National accounts: Contabilidad nacional.

National flag: Pabellón.

National income: Renta nacional, R.N.

National park: Parque nacional.

National planning and development: Ordenación del territorio.

National wealth: Riqueza nacional.

Nationalize, to: Nacionalizar, estatificar.

Natural attrition in the payroll: Amortización puestos de trabajo.

Natural increase: Incremento vegetativo.

Natural park: Parque natural.

Near‑money: Cuasi‑dinero.

Negative income tax: Impuesto negativo sobre la renta.

Negotiate, to: Negociar.

Neocapitalism: Neocapitalismo.

Neocolonialism: Neocolonialismo.

Net: Red.

Net assets: Fondos propios, neto patrimonial.

Net economic welfare: Bienestar económico neto.

Net National Product, NNP: Producto Nacional Neto, PNN.

Net tax base: Base liquidable.

Net worth increases and decreases: Incrementos y/o disminuciones patrimoniales.

New Deal: La "Nueva Política" (de Roosevelt).

New Economic Policy: Nueva política económica.

New economic science: Nueva ciencia económica.

New towns: Nuevas ciudades.

Newly industrialized countries, NICs: Países de reciente industrialización.

Nobel Memorial Prize in Economic Science: Premio Nobel de Economía.

Nomenclator: Nomenclátor.

Non‑profit: Sin fines de lucro.

Non registered joint stock company: Sociedad anónima no inscrita.

Non registered joint stock corporation: Sociedad anónima no inscrita.

Non‑renewable resources: Recursos no renovables.

Normal distribution: Distribución normal.

North‑South relations: Relaciones Norte‑Sur.

Note: Pagaré.

Nuclear winter: Invierno nuclear.

Numismatics: Numismática.

Nuptial precocity: Precocidad nupcial.

Nuptiality rate: Nupcialidad.

Obsolescence: Obsolescencia.

Official auditing department: Tribunal de Cuentas.

Official banks: Banca oficial.

Offshore: Plataforma continental, etcétera.

Oligarchy: Oligarquía.

Oligopolistic competition: Competencia oligopolística.

Oligopoly: Oligopolio.

Oligopsony: Oligopsonio.

One per cent of the par value: Entero.

Open market: Mercado abierto, operaciones de mercado abierto.

Operate, to: Explotar.

Operation: Explotación.

Operational research: Investigación operativa.

Ophelimity: Ofemilidad.

Opinion leader: Líder de opinión.

Opportunity cost: Coste de oportunidad.

Optimization: Optimización.

Optimum: Optimo.

Optimum size: Dimensión óptima.

Option: Opción.

Organic composition of capital: Composición orgánica del capital.

Organization chart: Organigrama.

Ounce: Onza.

Outplacement: Recolocación.

Outwork: Trabajo a domicilio.

Overdraft: Descubierto.

Overestimate, to: Sobrevalorar.

Overinvestment: Sobreinversión.

Overrate, to: Sobrevalorar.

Oversaving: Sobreahorro.

Overtrading: Sobreinversión.

Overvalue, to: Sobrevalorar.

Owe, to: Adeudar.

Own resources: Recursos propios, fondos propios.

Paid‑up capital: Capital desembolsado.

Paper money: Papel moneda.

Par value: A la par.

Par value rate of exchange: Cambio central.

Paradox of thrift: Paradoja de la frugalidad.

Paradox of value: Paradoja del valor.

Paretian optimum: Óptimo de Pareto.

Pari Passu clause: Cláusula de pari passu.

Pariahs: Parias.

Parity: Paridad.

Parity prices: Precios de paridad.

Part‑owner: Comunero.

Part‑time agriculture: Agricultura a tiempo parcial.

Part‑time work: Trabajo a tiempo parcial.

Paternalism: Paternalismo.

Pawn: Arras.

Pawn, to: Empeñar.

Pay: Salario.

Pay as you earn: Pague a medida que gane.

Pay back: Recuperación de lo invertido.

Pay off: Amortizar.

Pay out: Parte de beneficios para dividendos.

Pay taxes, to: Contribuir.

Pay, to: Abonar.

Payable to the bearer: Pagadero al portador.

Pecunary: Pecuniario.

Penalize, to: Penalizar.

Pensions: Pensiones.

Pensions funds: Fondos de pensiones.

Per capita income: Renta per cápita.

Perfect competition: Competencia perfecta.

Personal income: Renta personal.

Personal income tax: Impuesto sobre la renta.

Pertinency tree method: Método del árbol de pertinencia.

Petrodollars: Petrodólares.

Phalanstery: Falansterio.

Physiocracy: Fisiocracia.

Piscifactories: Acuicultura.

Pitcher: Cántara.

Plan, to: Planificar.

Planning: Planeación, presupuesto por programas.

Plantation economy: p.t.: Economía de plantación.

Pledge: Arras.

Pledge, to: Pignorar.

Pliopoly: Pliopolio.

Plot of land: Parcela.

Policy mix: Mezcla de políticas.

Political arithmetic: Aritmética política.

Political economy: Economía política.

Polls: Sondeos.

Pollution: Contaminación.

Pool: Acuerdo de cooperación.

Population: Población.

Population bomb: Bomba de población.

Population center index: Nomenclátor.

Population explosion: Explosión demográfica.

Population pyramid: Pirámide de población.

Portfolio: Cartera.

Positive economics: Economía positiva.

Possession: Pertenencia.

Postpone, to: Aplazar.

Potential GNP: PNB Potencial.

Pound sterling: Libra esterlina.

Poverty: Pobreza.

Poverty pockets: Bolsas de pobreza.

Precautionary motive: Motivo precaución.

Preferential agreements: Acuerdos preferenciales.

Prélévement: Exacción variable, presacción.

Premium: Prima.

Prevailing conditions: Coyuntura.

Price differential: Diferencial de inflación.

Price explosion: Explosión de precios.

Price Leadership: Liderazgo de precios.

Primary sector: Sector primario.

Prime rate: Tipo preferencial.

Principle of adequacy: Principio de la suficiencia.

Private banks: Banca privada.

Private sector liquidity, M4: Activos líquidos en manos del público, masa monetaria.

Probability: Probabilidad.

Product differenciation: Diferenciación de productos.

Product life cycle: Vida de un producto.

Productivism: Productivismo.

Productivity: Productividad.

Profile: Perfil.

Profit: Beneficio, lucro.

Profit threshold: Umbral de beneficio.

Profitability: Rentabilidad.

Program (EE.UU.): Programa.

Programme (R.U.): Programa.

Programming: Programación.

Progressivism: Progresismo.

Progressivity: Progresividad.

Project: Proyecto.

Project evaluation: Evaluación de proyectos.

Proletariat: Proletariado.

Promissory note: Pagaré.

Promotion: Promoción, fomento.

Propensity: Propensión.

Property register: Registro de la propiedad.

Property tax: Contribución territorial.

Prospecting: Prospección.

Prosperity: Prosperidad.

Protectionism: Proteccionismo.

Protest: Protesto de una letra de cambio.

Provide, to: Abastecer.

Provision: Provisión.

Public choice: Economía de la elección pública.

Public debt: Deuda pública, papel del Estado.

Public finance: Fiscalidad, ciencia de la Hacienda.

Public funds: Fondos públicos.

Public goods: Bienes públicos.

Public sector: Sector público.

Public sector accounting: Contabilidad del sector público.

Public sector goods and services: Bienes públicos.

Public spending: Gasto público.

Public treasury: Erario.

Public utilities: Concesión.

Public utility bonds: Bonos.

Pump priming policy: Cebar la bomba.

Purchasing power: Poder adquisitivo.

Purchasing power parity theory: Teoría de la paridad de los poderes adquisitivos.

Pure competition: Competencia perfecta.

Pure economic rent: Renta de situación.

Purposes: Fines, propósitos.

Quantity theory of money: Teoría cuantitativa del dinero.

Quasi‑money: Cuasi‑dinero.

Quaternary sector: Sector cuaternario.

Queing theory: Teoría de colas.

Questionnaire: Cuestionario.

Quota dismantling: Desarme contingentario.

Quotation: Cotización.

Radicalism: Radicalismo.

Raider: Especulador, tiburón.

Raise the price of, to: Encarecer.

Ranch: Rancho, estancia.

Random: Aleatorio, azar.

Random walk hypothesis: Teoría del paseo aleatorio.

Range (prices): Banda.

Ranking: Clasificación.

Rappels: Descuentos comerciales.

Rate: Tarifa, rata, coeficiente.

Rate of exchange: Tipo de cambio, cambio.

Rate of return: Tasa interna de rendimiento.

Rating: Valoración de solvencia.

Ratio: Coeficiente, ratio.

Rationing: Racionamiento.

Raw materials: Materias primas.

Razionalitation: Racionalización.

Reactionary: Reaccionario.

Reactivate, to: Reactivar.

Reaganomics: Reaganomía, política económica de Reagan (1981‑1988).

Real estate: Bienes raíces.

Rebate: Desgravación.

Receipt: Factura.

Recession: Recesión, contracción.

Reconciliation table: Cuadro de conciliación.

Record, to: Contabilizar.

Recording: Anotación en cuenta.

Recovery: Recuperación.

Recycling: Reciclado.

Redeem, to: Amortizar.

Redemption: Amortización de la deuda pública, rescate.

Rediscount: Redescuento.

Re‑employment: Reempleo.

Reflation: Reflación.

Regenerationism: Regeneracionismo.

Region: Región.

Regional science: Ciencia regional.

Register in a census, to: Empadronar.

Registered: Nominativo.

Registered unemployment: Paro registrado.

Regression coefficient: Coeficiente de regresión.

Regulatory base: Base reguladora.

Reindustrialization: Reindustrialización.

Reliability: Fiabilidad.

Renewable resources: Recursos renovables.

Rent: Renta.

Rental/leasing contract: Arrendamiento.

Repay, to: Amortizar.

Repayment: Amortización.

Replacement coefficient: Tasa de reemplazo.

Replacement cost: Coste de reposición.

Reprivatization: Reprivatización.

Repurchase: Recompra.

Research and development, R & D: Investigación y desarrollo, I+D.

Reserve currency: Moneda de reserva.

Reserves: Reservas.

Resident: Residente.

Restrictions: Restricciones.

Results account: Cuenta de resultados.

Retail: Al por menor.

Retail sale: Venta al detall.

Retailer: Comerciante minorista.

Retaliation: Represalia, retorsión.

Retraining: Reciclaje (del personal).

Revaluation: Revaluación.

Revealed preference: Preferencia revelada.

Revenue policy: Política de rentas.

Rigidity: Rigidez.

Rise: Alza.

Risk: Riesgo.

Road network: Redes arteriales.

Robot: Robot.

Robotics: Robótica.

Round: Ronda arancelaria.

Round tripping: Pelota.

Royalty: Regalía, canon.

Ruble: Rublo.

Rule of convenience: Regla de la Comodidad.

Run, to: Explotar.

Rural areas: Campo.

Rural planning: p.t.: Ordenación rural.

Rural property: Bienes rústicos.

Rural sector: Sector agrario.

Sabotage: Sabotaje.

Salary: Salario.

Sales: Cifra de ventas o cifra de negocios.

Sales costs: Costes de venta.

Sales promoter: Animador de ventas.

Sales promotion: Promoción de ventas.

Sales tax: Impuesto sobre el tráfico de empresas, alcabala.

Sample surveys: Encuesta.

Saturate the market, to: Abarrotar.

Save, to: Economizar.

Savings: Ahorro.

Scale: Escala.

Scarcity: Escasez.

Scenario: Escenario, futurible.

Scenery: Paisaje.

Seasonal sheep migration: Trashumancia.

Seasonality: Estacionalidad.

Seasonally‑adjusted: Desestacionalizado.

Second best: Viceóptimo.

Secondary market: Mercado secundario.

Secondary sector: Sector secundario.

Sector: Sector.

Secularized properties: Bienes secularizados.

Securities: Títulos valores.

Securitization: Titularización.

Security: Caución.

Seigniorage: Señoriaje.

Seize, to: Incautarse.

Seizure: Comiso.

Self‑assesment: Autoliquidación tributaria.

Self‑consumption: Autoconsumo.

Self‑employed person: Autónomo.

Self‑employment: Autoempleo.

Self‑financing: Autofinanciación.

Self‑management: Autogestión.

Self‑sufficiency: Autarquía.

Sell in installments, to: Venta a plazos.

Sell off, to: Realizar.

Sell on credit, to: Vender a crédito.

Seller’s market: Mercado de vendedores.

Selling points: Argumentario.

Sensitivity analysis: Análisis de sensibilidad.

Sequence analysis: Análisis secuencial.

Service industry: Sector terciario.

Servicing of the debt: Servicio de la deuda.

Servitude: Servidumbre.

Set aside system: Banco de tierras.

Set limits to: Acotar.

Setting: Escenario.

Settlement: Finiquito.

Severance pay: Indemnización por despido.

Shadow price: Precio sombra.

Shanty towns: Chabolismo.

Share: Acción.

Sharecropping: Aparcería.

Shared valves: Cultura organizativa.

Shareholders, the: Accionariado.

Shark: Tiburón.

Shift, to: Repercutir.

Shift/Share: p.t.: análisis de desviación/participación.

Shipowner: Armador.

Shipping agent: Consignatario.

Shipping conferences: Conferencias navieras o marítimas.

Shop: Comercio.

Shopping basket: Cesta de la compra.

Shopping center: Centro comercial.

Shortage: Escasez.

Short‑term: Corto plazo.

Short‑term bond: Bono de caja.

Short‑term economic policy: Acción coyuntural.

Short‑term indicators: Indicadores de coyuntura.

Sideline trader: Barandillero.

Silver standard: Patrón plata.

Simple interest: Interés simple.

Simulation: Simulación.

Sinecure: Sinecura, canonjía.

Single‑crop farming: Monocultivo.

Single European Act: Acta Unica Europea.

Single tax: Impuesto único.

Skewed: Sesgado.

Skilled workers trade union: Sindicato de oficios.

Slavery: Esclavismo.

Slump: Recesión.

Small and medium‑size enterprises: Pequeñas y medianas empresas.

Small farm: Minifundio.

Smuggling: Contrabando.

Snake box: Fondo de reptiles.

Snake in the tunnel: Serpiente monetaria.

Social accountancy: Contabilidad social.

Social agents: Agentes sociales.

Social body: Cuerpo social.

Social class: Clase.

Social costs: Costes sociales.

Social darwinism: Darvinismo social.

Social security: Seguridad social.

Social security contributions: Cargas sociales.

Social wage: Salario social.

Socialist accumulation: Acumulación socialista.

Socialize, to: Socializar.

Society: Sociedad.

Sociobiology: Sociobiología.

Soft credit: Créditos blandos.

Soft money: Papel moneda.

Software: Programación.

Solvency: Solvencia.

Sown land: Campo de labranza.

Spaceship Earth: Navío Espacial Tierra (NET).

Spanish dollar: Peso (siglo XVIII).

Spare time: Ocio.

Spatial rent: Renta de situación.

Special drawing rights (SDRs): Derechos especiales de giro (DEGs).

Special tax: Contribución especial.

Special taxes: Impuestos especiales.

Specially‑protected land unqualified for urban development: Suelo no urbanizable protegido.

Speculation: Especulación.

Speculative motive: Motivo especulación.

Sphere of activities: Campo de actividad.

Spot: Cuña publicitaria, operaciones al contado.

Spot market: Mercado al contado.

Spread: Tipo diferencial, diferencial de intereses.

Spread (income): Banda.

Spread effect: Efecto de propagación.

Stabilization: Estabilización.

Stabilization Plan: Plan de Estabilización.

Stable, to: Estabular.

Stages of growth: Etapas del crecimiento.

Stagflation: Estanflación.

Stagnate, to: Estancar.

Stagnation: Estancamiento.

Stajanovism: Estajanovismo.

Stand‑by arrangements: Acuerdos stand‑by.

Standard: Patrón.

Standard desviation: Desviación estándar.

Standar of living: Nivel de vida.

Standardize, to: Homologar, estandarizar.

Stand‑by credits: Créditos stand‑by.

State accounts: Cuenta General del Estado.

State banking institutions: Entidades Oficiales de Crédito (EOC), Banca oficial.

State capitalism: Capitalismo de Estado.

State control: Dirigismo.

State monopolist capitalism: Capitalismo monopolista de Estado.

State property: Bienes nacionales.

Stationary: Estacionario, ria.

Stationary state: Estado estacionario.

Statism: Estatismo.

Statistic: Estadístico.

Statistical: Estadístico.

Statistician: Estadístico.

Statistics: Estadística.

Steady growth: Crecimiento sostenido.

Steering commitee: Comité de seguimiento.

Stereotype: Estereotipo.

Stillbirth rate: Mortinatalidad.

Stock: Almacenamiento, acción.

Stock exchange: Bolsa de valores.

Stock exchange ratios: Coeficientes bursátiles.

Stock exchange ring: Corro.

Stock increase: Ampliación de capital.

Stock indexes: Indices bursátiles.

Stock management: Gestión de stocks.

Stock market: Mercado de Valores.

Stock, to: Acopiar, almacenar.

Stockholder’s meeting: Junta general.

Stop and go: Frena y avanza.

Store: Comercio.

Store, to: Acopiar.

Strategic business unit, SBU: Unidad estratégica de negocio.

Strategic group: Grupo estratégico.

Strategic stock piles: Stocks estratégicos.

Strategy: Estrategia.

Stratum: Estrato.

Streamlining: Racionalización.

Strike: Huelga.

Structural analysis: Análisis estructural.

Structuralism: Estructuralismo.

Structure: Estructura.

Subscription rights: Derechos de suscripción.

Subsidary: Filial.

Subsidies: Subvenciones.

Subsidized industrial parks: Polígonos de preferente localización industrial.

Subsidized industrial poles: Polos de promoción industrial.

Subsidized preferential areas: Zonas de preferente localización.

Subsidized prices: Precios políticos.

Subsidized reindustrialization areas: Zonas de urgente reindustrialización (ZUR).

Substitute goods: Sustitutivos.

Successful: Boyante, con éxito.

Supercycles: Ondas largas de la economía.

Superior goods: Bienes superiores.

Supermarket: Supermercado.

Superstructure: Superestructura.

Supervise, to: Fiscalizar.

Supplant, to: Desbancar.

Suppliers credit: Crédito de proveedor.

Supply: Oferta.

Supply, to: Abastecer.

Supply‑side economics: Economía del lado de la oferta.

Surplus value: Plusvalía.

Surtax: Sobretasa, recargos.

Survey: Estudio.

Suscribe, to: Abonar.

Suspension of payments: Suspensión de pagos.

Swap: Créditos de dobles, operaciones de dobles, créditos swap.

Swindle, to: Estafar.

Swing: Desfase aceptado en los pagos, techo de un "clearing".

Switch: Realización de valores, operación triangular.

Syndicate: Consorcio.

Synergy: Sinergia.

Systems analysis: Análisis de sistemas.

Tactics: Táctica.

Take‑off: Despegue.

Take or pay: Tómelo o páguelo.

Take‑over: Absorción.

Takeover bid: Oferta pública de adquisición, OPA.

Target: Objetivo, meta.

Tariff dismantling: Desarme arancelario.

Tariff negotiations: Ronda arancelaria.

Tax: Impuesto, tributo, contribución.

Tax amnesty: Condonación de sanciones tributarias.

Tax appraisals: Comprobaciones de la Administración tributaria.

Tax assumptions: Presunciones tributarias.

Tax benefits: Beneficios fiscales.

Tax certainty: Certeza del impuesto.

Tax clearing: Condonación de deudas tributarias.

Tax collection incentive: Premio de retención.

Tax compensation: Compensación de deudas tributarias.

Tax consequences: Efectos económicos del impuesto.

Tax consultant: Asesor fiscal.

Tax consultation: Consulta tributaria.

Tax effort: Esfuerzo fiscal.

Tax evasion: Elusión del impuesto.

Tax exemption cutoff: Mínimo exento.

Tax exemptions: Exenciones tributarias.

Tax expenditures: Gastos fiscales.

Tax‑free: Libre de impuestos.

Tax haven: Paraíso fiscal.

Tax incentive: Remoción del impuesto.

Tax incidence: Incidencia del impuesto.

Tax pressure: Presión fiscal.

Tax rate: Tipo impositivo o de gravamen, cuota tributaria.

Tax refund: Desgravación.

Tax return: Declaración tributaria.

Tax unification: Unificación fiscal.

Taxable matters: Hecho imponible, objeto del impuesto.

Taxation: Imposición.

Taxpayers: Contribuyentes.

Taylorism: Taylorismo.

Technical assistance: Asistencia técnica.

Technical share value: Cambio teórico.

Technocracy: Tecnocracia.

Technological change: Cambio tecnológico.

Technostructure: Tecnoestructura.

Telematics: Telemática.

Temporary admission: Admisión temporal.

Temporary imports: Importación temporal.

Temporary work: Trabajo temporal.

Terms of trade: Relación real de intercambio.

Tertiary sector: Sector terciario.

Test: Prueba, contrastación.

Test market: Mercado‑test.

Theory of games: Teoría de juegos.

Third market trading: Aplicación.

Third World: Tercer Mundo.

Tied loans: Créditos vinculados.

Tightening: Rigidez.

Time and motion analysis: Análisis de tiempo y movimiento.

Time series: Series cronológicas.

Time‑sharing: Tiempo compartido.

Tolerance: Permisividad.

Tonnage: Arqueo de un buque.

Total allowed catch: Total autorizado de capturas.

Total cost: Coste total.

Totalitarian: Totalitario.

Tour operator: Turoperador.

Trade: Comercio.

Trade, to: Negociar, comerciar.

Trade association: Gremio.

Trade cycle (R.U.): Ciclo económico.

Trade obstacles: Barreras al comercio.

Trade off: Relación de sustitución.

Trade shows: Ferias.

Trade union: Sindicato.

Trade Unions Congress, TUC: Central sindical en el Reino Unido.

Trader: Comerciante.

Trading floor: Parquet.

Trading post: Factoría.

Tramp: Transporte tradicional, cabotaje.

Transaction: Transacción.

Transfers: Transferencias.

Transformation curves: Curvas de transformación.

Transitional period: Período transitorio.

Transnational corporations: Multinacionales.

Transnationals: Empresas multinacionales, transnacionales.

Traveller’s checks: Cheques de viajeros.

Treasury (EE.UU.): Tesoro Público, Fisco.

Treasury advances: Anticipos de Tesorería.

Treasury bill: Letra del Tesoro.

Treasury guarantees: Avales del Tesoro Público.

Treasury stock: Autocartera.

Trend: Tendencia.

Trilateral Commission: Trilateral.

Trillion (EE.UU.): Billón.

Troy ounce: Onza troy.

Trusteeship: Fideicomiso.

Turnover: Cifra de ventas o cifra de negocios, giro comercial.

Turnover tax: Impuesto sobre el tráfico de empresas.

Two‑hundred‑mile limit: Zona de las 200 millas marítimas.

Two‑metal standard: Patrón bimetálico.

Uncertainty: Incertidumbre.

Under par value: Bajo la par.

Underconsumption: Subconsumo.

Underdevelopment: Subdesarrollo.

Underestimate, to: Subvaluar.

Underground economy: Economía sumergida.

Underinvestment: Subinversión.

Underrate, to: Subvaluar.

Undervalue, to: Subvaluar.

Underwriters: p.t.: Suscriptores del primer mercado.

Unemployment: Desempleo, paro.

Unemployment coverage: Cobertura del paro.

Unionism: Sindicalismo, gremialismo.

Unions: Agentes sociales.

Unit of account: Moneda de cuenta.

United Nations: Naciones Unidas.

Unorthodox: Heterodoxo.

Unpaid debts: Impagados.

Untilled land: Baldíos.

Untouchables: Parias.

Updating: Actualización.

Upward: Alcista.

Urban planning standards: Estándares urbanísticos.

Urban rehabilitation: Rehabilitación.

Urbanism: Urbanismo.

Useful life: Vida útil.

Usury: Usura.

Uthopia: Utopía.

Utility: Utilidad.

Utopian socialism: Socialismo utópico.

Valuation: Tasación.

Value: Valor.

Value added: Valor añadido.

Value added tax: Impuesto sobre el valor añadido (IVA).

Value judgements: Juicios de valor.

Variable cost: Coste variable.

Variable excises: Exacciones variables.

Variable levy: Prélévement.

Variable yield (securities): Renta variable.

Variance: Varianza.

Vector: Vector.

Velocity of money: Velocidad del dinero.

Verify a legal document, to: Bastantear.

Vertical polypoly: Polipolio vertical.

Vertical trade union: Sindicato vertical.

Volatility: Volatilidad.

Wage: Salario.

Wage restraint: Moderación salarial.

Waiver: Excepción.

War communism: Comunismo de guerra.

War of methods: Guerra de los métodos.

Warehouse, to: Almacenar.

Warrant: Derecho especial de suscripción.

Waste: Derroche.

Waste, to: Malgastar.

Ways and means: Arbitrios, recursos fiscales.

Wealth: Riqueza.

Weighted mean: Media ponderada.

Weighting: Ponderación.

Welfare: Bienestar.

Welfare economics theory: Teoría del bienestar económico.

Welfare equation: Ecuación de bienestar.

Welfare state: Estado benefactor.

Wetback: Bracero, ra.

Wholesale: Al por mayor.

Wholesaler: Comerciante.

Wildeyed dreamer: Arbitrista.

Work, to: Explotar.

Work force: Población activa.

Workers. Committee: Comité de empresas.

Workers incorporated. p.t.: Sociedad anónima laboral.

Workers. Statute: Estatuto de los trabajadores.

Working capital: Capital circulante, fondo de maniobra.

Working hours: Jornada de trabajo.

Working population: Población ocupada.

Zero base budgeting, ZBB: Presupuesto base cero.

Zero population growth: Crecimiento cero de la población.

Zero sum game: Juego de suma cero.

Zigzag diagram: Dientes de sierra.
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